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WSTEP

»Historia ztota niesie gbszy sens, niemgjy nic wspolnego
Z nietrwatymi widciwasciami przedmiotu, ktory wybieramy do roli piedza.

W tym szerszym znaczeniu historia zlota nie maaka

Ztoto — utzsamiane od wiekéw z bogactwem oraz najpewniejszyajbdardziej
stabilnymsrodkiem lokaty kapitatu — ma unikatowe &davosci fizyczne i chemiczne,
ktore stanowg o fenomenie tego pierwiastka. Ma podobne cechpieioiadza — dosko-
nale przechowuje jego waktg stanowisrodek tezauryzacji i me by zbywalne w
kazdej walucieswiata.

W ostatnich 25 latach najekiszej zmianie jakiciowej naswiecie ulegt rynek
ztota. Zioto, ktére w latach 60. bylo kruszcem mtanaeym, ulegto po 1970 roku demo-
netyzacji stajc sk zwyktym towarem gieldowym o zmiennej cehi®ynek zlota jest
rynkiem alternatywnym dla oszginasci od dawna. Malegce zainteresowanie tym me-
talem — jako dobrem inwestycyjnym — najéze] utazsamiane jest ze stahbilsytuacy
polityczrmg 1 gospodarcz na swiecie, natomiast intensyfikacja procesu tezauryzac
przypisywana jest zazwyczaj zachowaniom podmiotovezasach niepokoju i braku
stabilngci piengdza. Stanowic materialne zabezpieczenie pokpletoto chroni kapi-
tat przed skutkami inflacji, ktGra nie przynosi kgéci ogoétowi spoteczistwa, a przy-
czynia st do redystrybucji bogactwa

Tymczasem po roku 2000 Polsce, w realiach funkcjonowania gospodarki ryn-
kowef', zaobserwowano wznong aktywndé¢ rynkowg gospodarstw domowych, pole-
gajaca ha wyprzeday wiasnych zasobow ziota, ktérej towarzyszyta spadk tenden-
cja ich wartdci na rynku wtdrnym oraz stahey popyt na ztoto i jego wyroby na rynku
pierwotnym.

Zasadnym jegpytanie o przyczyny determiragie niecodzienne zachowania go-
spodarstw domowych oraz charakter zaistniatychcjieteopytowo-podaowych w ob-

szarze rynku ziota. Aby ustalich przestanki i motywy, podjo préokg identyfikaciji

! p. L. BernsteinHistoria ztota. Dzieje obsesjVIG-Press, Warszawa 2003, s. 412.

2 W. Wilczynaski, Rynek i pienidz u progu XXI wiekuMydawnictwo Wy:szej Szkoty Bankowej, Pozfia
2000, s. 19-20.

¥ M. N. Rothbard,Ztoto, banki, ludzie-krétka historia piefza, Fijor Publishing Chicago—Warszawa
1980, s. 73.

* Por. W. Jakébik (red. nauk.J3ospodarka Polska u progu XXI w. Szanse i zamgia, Oficyna
Wydawnicza Wyszej Szkoty Handlu i Prawa im. R. Lazarskiego, \Wavea 2004, s. 178-192.



dotychczasowych oraz przysziych zach@kansumentéwwyskpujacych zaréwno w
roli nabywcéw jak i sprzedawcow ziota wraz z pragtami oraz przewidywanymi
skutkami tych zachowi ktére uwzgtdniaty sytuagj ekonomiczno-dochodawi de-
mograficzno-spoteczn Inspiracy do podgcia problematyki badawczej byta tak od-
czuwana przez autora konieczd@wrdcenia uwagi na raackruszcu ztota jako dobra
ekonomicznego, ktéry w obecnych czasach wydajetrsicic znaczenie historycznie
ugruntowanegérodka lokaty i tezauryzaciji.

Podgty cel i problematyka badawcza wply na struktug pracy w taki sposob,
by najlepiej odpowiadata realizacji prztych celéw, rozwaan teoretycznych,
elementow opisowych, ocenie materialu empirycznegp, w konsekwenciji
wnioskowaniu i uogolnianiu.

Niniejsza praca, w ktérej przedstawiono wyniki zsnego badania rynku ztota,
ma charakter poznawczy. Zawiera ggsbraz podsumowanie z wnioskaminkowymi
oraz sklada giz széciu rozdziatow. W rozdziale pierwszym przedstawigmoblemy,
cel i zakres badaoraz omowiono ich metodykRozdziat drugi to e&¢ teoretyczna, w
ktorym w oparciu o literatgrprzedmiotu uwypuklono:

» teore zachowa konsumentow, w tym definicje, rodzaje zachawa
klasyfikacg potrzeb, postawy, osobowooraz modele zachowwa

* determinanty konsumpcji gospodarstwa domowego wimkach gospodarki
rynkowej z uwzgidnieniem czynnikdw ekonomicznych (zasoby ati@gwe,
dochody, ceny oraz pogga

» istote i funkcje rynku oraz jego segmentgojy tym rynek ztota na tle dziejow.

W rozdziale trzecim, empirycznym, ziddikywano gospodarstwa domowe pod
wzgledem sytuacji ekonomicznej i dochodowej. Stararopszedstawd udziat gospo-
darstw w dodatkowychirodtach dochodow uzyskanych z rynku finansowegokide
rych zaliczono: kredyty, pgczki, obligacje, fundusze inwestycyjne i lokatynkawe,
a take wskaza istniepce ewentualnie zataosci migdzy cechami demograficzno-
spotecznymi respondentéw a sytuatjateriala w ich gospodarstwach domowych.

Tematyly rozdziatlu czwartego jest popyt na wspotczesnynkuyrtota. Przed-
stawiono tendencje zakupéw (taktych planowanych) éwietle dokonanej w badaniu
przez gospodarstwa domowe oceny witasnej sytuat¢gmalnej. Starano siustalt, czy
wpltyw na podgte decyzje o zakupie ztota mogta ;mgytuacja ekonomiczna i docho-

> W ekonomii przygto, ze pogcie ,gospodarstwo domowe” identyfikujegest pokciem ,konsument”.
Por. T. OrtowskiNowy leksykon ekonomicziyydawnictwo Graf-Punkt, Warszawa 1998, s. 38.



dowa, w tymsrodki pienkzne uzyskane z rynku finansowego. Uwypuklono udgat
spodarstw w zakupach ztota dokonanych i planowamyetug cech demograficzno-
spotecznych respondentéw, pozwatgj ocené skionnd¢ konsumentéw do zakupu
ztota w przysziéci.

Rozwaania w rozdziale ptym dotyca dotychczasowej oraz zamierzonej
sprzeday ztota na rynku wtérnym. Badanie pozwolito oiré sprzedany w gtéwnej
mierze przez gospodarstwa zakres masy ziota, tekziadeklarowanej, wskazgj jed-
nocza&nie na przyszte preferencje sprzedawcow. Przeprpwed analiz oceny sytu-
acji ekonomicznej i dochodowej gospodarstw w kofitekdokonanej sprzedga ztota
oraz jej przyczyn.

W rozdziale széstym ukazano ogegospodarstw domowych na temat zasadno-
sci lokowania w ztoto posiadanych oszdmdsci pienkeznych. Starano siodnigé do
zachowa gospodarstw zwrzanych z zakupem ztota na cele inwestycyjne, wegiag-
jetego w badaniu kryterium, na zakupy dokonane i@hane. Wyraono pytanie, czy
sytuacja ekonomiczna i dochodowa w gospodarstwanftarmie€ wptyw na decyzje
Zwigzane z tworzeniem lokat pietanych w ztocie.

Wypada uwypukli, ze tematyka dotyera postaw konsumenckich na rynku
ztota, mimo,ze posiada niemate znaczenie spoteczne i gospodater®wi wewspot-
czesnej polskiej i zagranicznej literaturze przemtminiemal niebadany obszar aktyw-
nosci ekonomicznej gospodarstw domowych. Autor mialdirgici z uzyskaniem in-
formacji wtérnych, poniewastatystyki radowe, branowe oraz sprawozdawcgoin-
stytucji rynkowych nie dysponajw tym zakresie wynikami badawczymi. Podejatu;j
badanie, staranoegsivypeni te luke.

W pracy, poza literatgrstosowna do kierunku i podjtej problematyki badaw-
czej, postaono s¢ dostpnym pimiennictwem izroédtami, na podstawie ktorych, w
mozliwie w najszerszym zakresie, staran@ gizywota wnioski korespondygge z te-
matyka rozprawy i wynikami z wikasnego badania empirycafieg

® Szerzej na temat wykorzystariigddet wtérnych na cele batlav: T. Pilch, T. BaumanZasady badé
pedagogicznych. Strategie dtowe i jakgciowe, Wydawnictwo Akademickie Zak”, Warszawa 2001, s.
208.



ROZDZIAt 1. METODYKA BADA N WEASNYCH

1.1. Uzasadnienie wyboru tematu pracy

Ztoto od niepamgtnych czasow jest utsamiane z wyjtkowo bezpieczai naj-
bardziej trwad forma lokaty pienadza. Bywa przekazywane z pokolenia na pokolenie i
czesto jest traktowane, jako materialne zabezpieczeai¢zw. czarp godzirg. Metal
ten z jednej strony — pehd role srodka lokaty i tezauryzacji — wyzwala skiostaalo
niewydawania pierdzy, natomiast z drugiej powoduje rgsy na nie popyt.

Obszarem zakupu i sprzegaztota jest rynek jubilerski, na ktorym postawy
konsumentow wynikajz ich potrzeb. 3 w dluzszym czasie tnia si¢ od zwyczajo-
wo przygtych, wtedy pojawiaj si¢ pytania o ichzrédta, przyczyny i charakter.

W niniejszej pracy pytania te dotycniecodziennych zachowagospodarstw
domowych, ktére ujawnity sina krajowym rynku zitota szczegolnie po 2001 rdkyty
one zauwzalne w niemal wszystkich placéwkach jubilerskictkraju i wskazywaty na
wzrost roli gospodarstw domowych na rynku wtérnyakg sprzedawcéw wiasnych
.,fodowych sreber”, przy jednoczesnym spadku zagswania ztotem na rynku pier-
wotnynT. Okoliczngci te nie mogly zostaniezauwaone i & przestank poditej pro-
blematykf. Stanow probk: ukazania wizerunku wspéiczesnego rynku zlota wsél
oraz zachowa jego uczestnikdéw na tle ich aktywdod ekonomicznej w latach budowy

nowej gospodarkRi

1.2. Sformutowanie problemu badawczego

Okreslenie problemu badawczego zostato zainicjowane gg@m badania na-
ukowego majcym na celu jego wyjaienie. Formutowanie probleméw badawczych i
ich analiz oparto na indukciji.

Gtownym problemem badawczym jest eksploracja wphgaynnikow ekono-
micznych i demograficzno-spotecznych na zachowgospodarstw domowych na ryn-
ku zlota, w szczegodlsdoi zas pytanie o przyczyny wzrostu wyprzegaztota przez go-
spodarstwa domowe na rynku wtornym. Razanie tak postawionego problemu ba-

! Na potrzeby badania autor pastusie jednoznacznie terminem ,ztoto” nie okl&ac takze préby oraz
formy wzyteczndci.

2 Autor od ponad 35 lat wykonuje zawdd jubilera.

® Por. W. Wilczyiski, Polski przelom ustrojowy 1989 2000. Ekonomia epoki transformacii,
Wydawnictwo Wyszej Szkoty Bankowej, Pozii2005, s. 114-120.



dawczego wymagato pagjia préby odpowiedzi na pytania szczego6towe, kitdreea-
dym etapie analizy uwzgdiniaty cechy demograficzno-spoteczne badanych.nSftw-
wano je w nagpujacy sposob:
a) jakie @ tendencje zachouwiggospodarstw domowych na rynku pierwotnym i
wtérnym ziota?
b) czy istniej zalezndsci, a j&li tak to, jakie, w zachowaniach agzy nabyw-
cami a sprzedawcami ztota?
c) jaki wptyw na zachowania gospodarstw domowych nzkuyztota ma ich
sytuacja materialna?
d) czy dokonywana wyprzedaztota przez gospodarstwa domowezmonie
podiaze spekulacyjne?
e) jak wspotczénie gospodarstwa domowe ocenigjartas¢ ztota jakosrodka
lokaty pienadza?
Powotupc sk na literatug przedmiotu nakey podkréli¢, ze punktem wy4cia w
okreslaniu problemu jest zawsze ocena dotychczasowegu stiedzy naukowej (ak-
sjologia wiedzy naukowei) ktéra w podigtym badaniu staranocsivyjasni¢ w sposéb

WYCZerpuscy.

1.3. Cel badania

Od lat r@nie zainteresowanie ekonomistow takimi kategoribadawczymi, jak
poziomzycia i jaka¢, dobrobyt oraz zanimos¢. Dokonane zamiany systemowe w Pol-
sce umaliwiaja dzis zbadanie kadego obszaru gospodarczego. Na potrzeby niniejszej
pracy badaniu poddano rynek ztota.

Gtownym celem badawczym jest identyfikacja zachowaspodarstw domo-
wych wedtug dokonanej przez nie oceny sytuacji melteej oraz zachowazwiaza-
nych z zakupem i sprzettgztota, uwzgédniajca czynniki materialne i demograficzno-
spoteczne determimge te zachowania. Poza celem diagnostycznym i pozyen,
starano s speint cel prognostyczny zmierzgy do identyfikacji zachowabadanych
gospodarstw na rynku ztota w przyszo

Dany obszar badawczy, uwzdhiajacy czynniki materialne oraz demograficz-

no-spoteczne, stanowi zawszezwe kryterium podziatirodet i uzyskanych informa-

* Por. M. Stawiska, H. WitczakPodstawy metodologiczne prac doktorskich w naulekeimomicznych,
Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 20080s.



cji®. Z tego wzgtdu uwzgkdniono je w fazie projektowania badania i dalszexyvia-
zanego z nim pogbowania.

Osiagniccie celu gidbwnego wymagato realizacji celéw szcieggch, ktore w
formie diagnostyczno-prognostycznej, nadgan etapie badania, uwzghiaty cechy
demograficzno-spoteczne respondentéw oraz zmiedwatgh identyfikacji, takich jak:

a) ocena sytuacji ekonomicznej i wystarczdalrialochoddw,

b) zakres korzystania z dodatkowyatbdet dochodow z rynku finansowego,

c) zakupy dokonane i zamiar zakupu ztota,

d) sprzeda dokonana i zamiar sprzedaeztota,

e) sprzeda dokonana i zamiar sprzegeztota wedtug masy,

f) ocena przyczyn dokonanej sprzeglatota i przyczyn zamiaru sprzega

zlota,

g) ocena probleméw zwzanych ze sprzedaziota,

h) ocena zasadidoi inwestowania w ztoto posiadany&todkow piengznych.

Aby wyodrbni¢ typy konsumentéw, wedtug cech demograficzno-spohech,
zastosowano nagiujace Kryteria segmentacji: @ewiek, wyksztatcenie, status zawo-
dowy i miejsce zamieszkania wedtug liczby miesddav. Segmentacja w stosunku do
cech materialnych obejmowata: ogesytuacji ekonomicznej, ocerwystarczalnéci
dochodéw orazrodia dodatkowych dochoddw gospodarstw domowyclygowanych

z rynku finansowego.

1.4. Tezy pracy

Przyjmupc, ze posg¢powanie konsumentéw byto racjonalne w.dej fazie pro-

cesu podejmowania decyzji, wyseia trzy tezy badawcze:

a) niekorzystna sytuacja materialna gospodarstw dornbwstanowi gtéwa
przyczyre wyprzeday ziota na rynku wtérnym oraz warunkuje popyt na
ztoto w obszarze rynku pierwotnego,

b) ztoto i jego wyroby, tradycyjnie zaliczane do towarluksusowych, &w
zainteresowaniu konsumentow o odpowiednio wysolmthodach,

c) wplyw na zachowania gospodarstw domowych na ryrtktazmaj cechy

demograficzno-spoteczne ich reprezentantéw.

® Por. J. KordosJjakai¢ danych statystycznycRplskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 1998, s.
47-51.



1.5. Przedmiot i podmiot badania

Przedmiotem badania jest identyfikacja, pod wdgm wewgtrznej struktury
badanej zbiorow&ei, gospodarstw domowych w zakresie postaw i zaehovkreslo-
nych w celach szczegotowych badania. Ponadto wowakie statystyczne dotyczy
wspotzalenaosici, a wiec wykrycia i zmierzenia wzajemnych paxen miedzy sytuacy
material, a zachowaniem gospodarstw domowych na rynku ,zjakarownie: wpty-
wu cech demograficzno-spotecznych respondentéwe machowania.

Podmiotem badaniag sgospodarstwa domowe wyptijace w roli nabywcow
oraz sprzedawcow ziota, ktére cechuje wspdélne glmpavanie w wyniku dczenia
dochodéw dla zaspokojenia indywidualnych i wspémpotrzeB. W ekonomii przyg-
to, ze pogcie ,gospodarstwo domowe” identyfikujegst pogciem ,konsument” W
Zwiazku z tym stwierdzeniem, pgjia ,gospodarstwo domowe”, ,konsument” lub ,ro-

dzina” @1 uzywane w niniejszej pracy zamiennie i dotydmdanych respondentow.

1.6. Metody i techniki badania

Dla badacza rynku zasadnicze znaczenie ma systenuwsfiaicja rynku
uwzgkdniajaca jego podmioty, tj. sprzedawcow i nabywcow orezegmioty, ktorymi
sa dobra, ustugi, potrzeby konsumentow, aztakelacje midzy podmiotami a przed-
miotami rynkd. Ekonomia jako nauka wy#aia problemy praktyczne i problemy na-
ukowe. Te pierwszeagozwiazywane z reguly przyayciu istniepcej wiedzy naukowej
jak i potocznej oraz wkaiwego rozumowania. Kay natomiast problem naukowy,
ktory cechuje brak obiektywnejscisle okre&lonej wiedzy, wymaga przeprowadzenia
bada i zastosowania do jego rozwania odpowiedniej metody naukowej. Metoda
okresla wiasciwy dobor instrumentowsrodkow oraz sposobdw zmierzeych do osi-
gniecia celu. Literatura przedmiotu wskazuje, nie ma jednoznaczém w rozumieniu
terminu ,metoda naukowd” Zazwyczaj okréla sk ja jako zorganizowane, systema-
tyczne, zobiektywizowane, racjonalne i upglizowane dziatanie, ktére ma doprowa-
dzi¢ do rozwihzania danego problemu naukowego, a tym samyngiogcie postawio-
nego celu. Innymi stowy metoda naukowa postrzegestgako zbior zasad, na podsta-

wie ktorych przyjmuje silub odrzuca analizowane teorie czy opisy zjawiskinnym

® Badaniem nie byly obfe gospodarstwa domowe jednoosobowe (niepetne).

"T. Orfowski,Nowy leksykon ekonomicziydawnictwo Graf — Punkt, Warszawa 1998, s. 38.

8 Por. Badania rynku, metody i zastosowangaca zbiorowa pod red. nauk. Zedgior, Polskie
Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2005, s. 10-12.

° Por. M. Stawhska, H. WitczakPodstawy metodologicznep. cit., s. 95-96.



jeszcze ujciu definiuje st ja jako okrdlona procedug, ktora nalezy stosowé w proce-
sie pozyskiwania lub tworzenia rzetelnej wiedzy koawej.

Z powyzszych rozwaan wynika, ze postawiony problem naukowy okia wy-
bor metody naukowej, ktéra w konsekwencji powinryg dostosowana do obszaru i
rodzaju bad& Pojawiajce st jednak u badaczy stanowiska w tym zakresie sugeruj
ze nie istnieje uniwersalna metoda, kténozna wykorzysta w postpowaniu badaw-
czym, coswiadczy o otwartéci bada naukowych. Poszukiwanie przez badaczy no-
wych metod przyczynia sido rozwoju nauki, uzyskag w ten sposob szetgzoardziej
pogkbiong i obiektywny wiedz o otaczajcej nas rzeczywistoi. Wybér metody na-
ukowej jest rownig uzaleniony odsrodkéw materialnych oraz finansowych, ktérymi
dysponuje badad2

W niniejszej pracy procedura badawcza zostakegminie zwazana z przy-
tymi celami badania oraz sformutowanymi tezami. ¥éggpowaniu badawczymado-
no do rozpoznania zachoiwaospodarstw domowych na rynku ziota konceatruj
uwag; na celach diagnostyczno — prognostycznych. Cebbjigy identyfikacg czynni-
kow ksztattujcych i r@&nicujacych zachowania rynkowe gospodarstw w zakresie-zaku
pow oraz wyprzedgy ztota. Brak bazyrdodiowej do realizacji celow badania wymagat
jej stworzenia. Uznanaze uzyskanie materiatu empirycznegedbe najwidciwsze
przy zastosowaniu metody ankietowej o charaktenzi@i@dawczo-faktograficznym.
Uzyskane informacje, dgki subiektywnym i obiektywnym odpowiedziom beZped-
nio od respondentéw, powinny datvgwarancg uzyskania dokumentacjrodiowej
obarczonej minimalnym bllem. Z uwagi jednak na realne #mhwosci badawcze, ob-
serwacji poddano tylko nieznacgzozs$¢ celowo wybranych gospodarstw domowych z
calej zbiorowéci. Oznacza toze ocena reprezentatywdod za pomog btedu wniosko-
wania nie jest mdiwa.

Wypada podkrdi¢, ze niezalenie od zastosowane] metody obserwacji, rzetel-
nosci | wrazliwosci badacza, naky si¢ liczy¢ sie z tym, ze efekt obserwacji w postaci
materiatu zrédtowego, empirycznego, stanawego pierwotnezrédto informaciji, nie
bedzie wolny od bidéw. Trudno wskazabowiem taly metod obserwaciji, ktéra daje
efekt w postaci idealnego, beztthego materiatiarodtowego.

W pracy wykorzystano metody badaar@det empirycznych przy zastosowaniu

metod jakéciowych w opisie i wnioskowaniu o wspotzatesci i strukturze badanych

19 |bidem, s. 96-103.
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zjawisk. Baz zrodiowa — do analizy empirycznej — stanowity wtasne matgrpier-
wotne, uzyskane dgti technice ankiety. Kaly respondent otrzymat do wypetnienia
kwestionariusz zawiergty 18 pyta przedstawionych w formie zamkite]. Zastoso-
wano trzy rodzaje pyta dychotomiczne, w ktérych respondent dokonywat @ryb
migdzy dwiema wykluczagymi sk odpowiedziami ,tak” lub ,nie”, typu ,kafeteria
dysjunktywna”, w ktorych mogt wybtatylko jedry odpowied z wymienionych oraz
typu ,kafeteria koniunktywna”, w ktorej mogt wyhiraviccej niz jedra odpowied. W
poditym badaniu dokonano identyfikacji respondentow twgdcech demograficzno-
spotecznych, stosag nasgpujace kryteria z podziatem na grupy:

— ptet: a) ngzczyzna, b) kobieta,

—wiek: a) 18-25 lat, b) 26-45 lat, c) 46-60 Igted lat | wicej,

— wyksztalcenie: a) podstawowe, b) zawodowdrejnie, d) wysze,

— status zawodowy: a) osoba bezrobotna, b) enrernytjsta, c) sektor prywatny, w tym
dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo, d) pracownik sfery beitwej,

— miejsca zamieszkania, wedtug liczby miesmav: a) mniej ni 10.000, b) 10.000-
50.000, c) 50.001-100.000, d)awej ankeli 100.000.

Identyfikacji zachowa nabywczych dokonano na podstawie uzyskanych wa-
riantow odpowiedzi ,tak” lub ,nie” na nagtujace pytania:

» czy w ostatnim roku kupit Pan/i/ ztoto w sieci h&owlej lub innym miejscu w
ramach wspdélnego gospodarstwa domowego?

* czy zamierza — planuje Pan/i/ dokérmakupu ztota (w jakiejkolwiek formie) w
najblizszej przysziéci na potrzeby swoje lub rodziny?

Na pytanie: czy w ostatnim roku sprzedat Pan/itezimdzinne?, konsumentéw
(sprzedawcow) zidentyfikowano na podstawie udzigtbnodpowiedzi ,tak” lub ,nie”,
natomiast wedtug zamiaru sprzegatota, tj. czy zamierza — planuje Pan/i/ w nagbli
szej przyszitéci sprzeda zioto rodzinne? na podstawie odpowiedzi ,tak”,ehi,nie
wiem”.

Mas; dokonanej sprzedg i zamiaru sprzedy ztota ugto w czterech przedzia-
tach: a) mniej ni 10 gram, b) 10-20 gram, c) 21-50 gram, cjasj ankeli 50 gram.

Pomiaru oceny przyczyn dokonanej sprzgdaraz zamiaru (przysziej) sprzeda-
zy ztota dokonano na podstawie uzyskanych wariaradpowiedzi: a) niemodne, b)

zta sytuacja materialna rodziny, c) niska w&itotota.
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Wystepujacy na rynku ztota problem ze sprzeglatota respondenci oceniali, wy-
bierapc jeden z dwoch wariantdw odpowiedzi: a) sprzedédem bez problemu, b)
wystapity problemy wynikagce z braku popytu (eftnych do jego zakupu).

Identyfikacg respondentéw pod wzglem oceny zasadém lokowania posiada-
nych (wkasnych) oszedndsci pienkznych w ztoto przeprowadzono przez uzyskanie
odpowiedzi w wariantach: a) bardzo dobra, dokeni) nigdy nie lokowatem /am/, c)

niska warté¢ ztota (lokaty), d) nie mam zdania.

1.7. Metody analizy

Pod wzgédem statystycznym przeprowadzone badanie rynka ztoato cha-
rakter jakdciowy. A zatem zachodzita konieczgtooceny niezatencsci stochastycznej,
a przynajmniej korelacyjnej cech niemierzalnffctPowotujic sic na literatug staty-
styczry wiemy, ze koniecznéé badania rynku w celu zidentyfikowania obszaréwypop
tu jest oczywista, a uzyskane informacje pozvaata ich wykorzystanie w skali makro
lub mikro*2. Badania przeprowadzone dla rynkéw konsumpcyjnyciyy wskaza ro-
dzaj klientow, ktérzy najprawdopodobniej zakapub sprzedadg okreslony towar,
pozwalajc na przyporgzdkowanie ich poszczegélnym grupom klientbw zamiaggk
cych ré&ne miejsca i posiadajych réne preferencfe.

Do weryfikacji hipotezy o niezal®osci zmiennych stosowano test niezale-
sci chi-kwadrat, a do pomiaru sity zagwku dwoéch cech jakoiowych (lub cechy jako-
sciowej z ilasciowa) wyrazonych na skalach nominalnych zastosowano wspétiziynn
kontyngencji C Pearsona w odniesieniu do wszystkattic wielodzielnych dowolnej
wielkosci (nie mniejszej i dwa wiersze i dwie kolumny). W tym miejscu naleiwy-
pukli¢, ze u autora pracy pojawity sivatpliwosci dotyczce zastosowania wspoétczyn-
nika C Pearsona do tablic o dowolnej widlip poniewa wedtug L. Rutkowskiej, J.
Sochy* zauwaa sk, ze do obliczenia sity zatmoici stosuje si jeden ze wspétczynni-
kow: Fi Youle'a — dla tabel 2x2; wspotczynnik komgyencji C Pearsona — dla tabel o
takiej samej liczbie wierszy i kolumn, gliiszej od 2; V Cramera — dla tabel améj

liczbie wierszy i kolumn. O zastosowaniu jednak @spynnika kontyngencji C Pear-

1 Szerzej na temat oceny niezalesci cech w: M. PitatowskaRepetytorium ze statystykilydawnictwo
Naukowe PWN, Warszawa 2008, s. 113-121.

12 3. WawrzynekMetody opisu i wnioskowania statystyczneéglydawnictwo Akademii Ekonomicznej
we Wroctawiu, Wroctaw 2007, s. 133-138 i J. M. Kdsk Podstawy statystyki opisowej dla
ekonomistowyWydawnictwo Wy.szej Szkoty Bankowej w Poznaniu, Poar2d06, s. 201-210.

3P N. Hague, P. Jacksd®adania rynku, zréb to saryydawnictwo Signum, 1992, s. 29.

4 Katedra Dendrometrii, SkrypStatystyka analizy danych z wykorzystaniem progra@tatystyka,
Wydziat Lesny Akademii Rolniczej, Krakéw 2005, s. 27.
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sona do tablic wielodzielnych dowolne] wielicd zadecydowaly ostatecznie wedy
merytoryczne zawarte w publikacji Akademii Ekonommiej w Poznanit? oraz w
ksiazce ,Statystyka®®.

Do opisu wewntrznej struktury badanej zbiorowm (zbioréw danych pogru-
powanych w tablicach wielodzielnych) zastosowan&aasiki struktury, ktorych suma
rowna s¢ 100%. Do oblicze wartasci statystyki chi-kwadrat oraz wspotczynnikow
kontyngencji C Pearsona — a zatem do analizy taiiadzielnych — postugiwanoesi
programem komputerowym ,Statistika7” w module ,Padgwe statystyki i tabele”,
opcja ,Tabele wielodzielne”. W odniesieniu do siyiazkbw — medzy badanymi
zmiennymi — zastosowano przig przez autora skabcen:

e 0<Cskor<=0,1 — nikta (bardzo staba),

* 0,1<Cskor<=0,3 — staba,

e 0,3<Cskor<=0,5 — przegtha ¢rednia),

e 0,5<Cskor<=0,7 — wysoka (silna),

e 0,7<Cskor<=0,9 — bardzo wysoka (bardzo silna),

e 0,9<Cskor<1,0 — prawie petna (doskonata).

1.8. Dobor préby

Dobér proby byt celowy i polegat na wyborze jedméisspetniajcych okrglone
kryteria. Wedtug J. Neymana zgodiagrob pod wzgidem rozktadu wybranych cech
kontrolnych w populacji nie wyklucza odmieriico rozktadu pod wzgdem innych
cech’. Biorac pod uwag cel badawczy i liczebr§é badanej zbiorowiei (gospodar-
stwa domowe) proces obserwacji statystycznej praamal w oparciu 0 metedobser-
wacji czsciowej i szacunku niekwalifikowanego. Badaniemetdj1496 respondentow,
ktorzy dobrowolnie akceptowali uczestnictwo w badaoraz byli wigcicielami ndz
wspotwiacicielami gospodarstw domowych. Ustalona licz&lsrmroby przy przygtym
poziomie ufndci 0,95 (1-alfa) pozwala formutowavnioski z doktadnécia £3% (mak-
symalny bad oszacowania). Ze wzglu na jakéciowy charakter badania oraz meryto-
ryczrg znajomd¢ problematyki badawczej przez autora pracy, prayodze jednostek
do proby badawczej zastosowano metddboru nielosowego, a w tym doboru celowe-

5 M. Chromiiska, |. Roeske-Stomka, A. Szumafetody statystyki opisowejv: Pomocnicze materiaty
dydaktyczneZeszyt nr 1, Akademia Ekonomiczna w Poznaniu, Pb2084, s. 76-77.

®por. M. SobczykStatystykayydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2008, s. 35-45.

" Por. R. Zagpa,Metoda reprezentacyjn®WE, Warszawa 1972, s. 35-39.
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go. Wedtug doboru celowego, jednostki spetniaty dimgeria, a mianowicie: byli to
klienci placowek jubilerskich, a zarazem wdgiele lub wspétwiéciciele petnych go-
spodarstw domowych.

Z naukowego punktu widzenia — wynikeggo z nielosowego doboru préby —
brak jest podstaw do uznania jej za reprezentatya/mo oznacza,e otrzymane wyniki
Z préby nie mog by¢ uogoélniane na calpopulacg. Jednake w wyniku przeprowadzo-
nego procesu badawczego uzyskane rezultaty poyvwadiiway¢, ze ze wzgidu na
wiek, struktura badanych w probie odpowiada stmaduw populacji generalnej. Po-
twierdzaj to wyniki testu dla prob niezaleych —tabela 1.W ocenie autora badania,
sa wystarczajce przestanki (rozktad zmiennej wieku izduiczebné¢ proby) do uzna-

nia proby badawczej za reprezentatygwn

Tabela 1. Préba a populacja generalna
wedtug wieku §rednia populacji 2004 i 2005)

Wiek Préba | Populacja
w liczbach bezwzghnych
18-25 283 5181748
26-45 555 10647756
46-60 334 8122641
61 i wiecej 324 6237867
Ogotem: 1496 30190012
w odsetkach
18-25 18,92 17,16
26-45 37,10 35,27
46-60 22,32 26,91
61 i wiecej 21,66 20,66
Ogotem: 100,00% 100,00%

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie bazy badaaisnego oraz danych GUS na podsta-
wie www.stat.gov.pl.

Tabela 2. Test t dla préb niezalenych wzglkdem zmiennych

(proéba x populacja wedtug wieku)

SrednialSrednial t ldf N N Odch. | Odych. | F-iloraz P
P waznychwaznych| stand. | stand. wariancjijwariancji
Eggglaa;’; 25 0000025,00000 0,06 [1,000000 4 4 | 8,1998867,9461140648930,959993

Interpretacja wyniku: p>alfa i wynosi p=1,000, anaczaze srednie wartéci w obu grupach nie iig)
sie. lloraz F wariancji jest bardzaliski 1, a wec wariancje w grupachysstatystycznie réwne. Wakdp
dla testu F wynosi 0,959993 (ostatnia kolumna)atem brak jespodstaw do odrzucenia hipotez
réwnasci wariancji w grupach populacji i proby.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 1.
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Wykres 1. Uktad graficzny testu

v Fopulacia

Zrodio: jak w tabeli 2.

1.9. Respondenci wedtug cech demograficzno-spotegzh

Przyjmuje s¢, ze konsumenci na rynkua zbiorowdcia wewrgtrznie bardzo
zroznicowara. Dotyczy to rownie zbiorowaci objetej badaniem. Charakterystyki de-
mograficzne ze wzgtlu na silma korelacg z potrzebami i preferencjami konsumentéw
oraz czstascia uzytkowania produktu gsnajbardziej powszechnym kryterium podziatu
rynku'®. W procesie badawczym dokonano identyfikacji resiemtow wedtug pici,
wieku, poziomu wyksztatcenia, statusu zawodowegejsta zamieszkania oraz liczby
mieszkacow —tabela 3.

Ocena struktury badanej zbioro$eo— przeprowadzona wedtug ptci — wykaza-
la, ze znalazto siw niej 41,78% kobiet oraz 58,22%nczyzn. W odniesieniu do wie-
ku dominowali respondenci w przedziale 26-45 labrky stanowili 37,10%. W pozo-
statych grupach wiekowych, zndicowanie byto niewielkie i wyniosto 18,92% dla wie
ku 18-25 lat, 21,66% dla wieku 61 lat iqeej oraz 22,32% dla wieku 46-60 lat. Ocena
wskaznikow struktury wieku z uwzgtnieniem ptci respondentow ukazata umiarkowa-
ne zr@nicowanie pomgdzy mezczyznami a kobietami.

Wsrdd nezczyzn najwyszy odsetek (37,54%) dotyczyt wieku 26-45 lat, g na
nizszy (17,57%) wieku 18-25 lat. W pozostatych przeldwh wiekowych wskaniki
struktury uksztattowaty siodpowiednio: 22,27% dla wieku 46-60 lat i 22,62k% die-
ku 61 lat i wecej. Werod kobiet najwyszy odsetek (36,48%) tyczykdiakze wieku 26-
45 lat. Pozostate wskaiki w analizowanej strukturze nie wykazatly istagoezré&ni-
cowania i wyniosty w kolejn&i od najniszego: 20,32% dla kobiet w wieku 61 lat i
wigcej, 20,80% dla wieku 18-25 lat i 22,40% dla wid&460 lat.

'8 por. M. RészkiewiczMetody ilaiciowe w badaniach marketingowyalydawnictwo NaukowéWN,
Warszawa 2002, s. 215.
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Tabela 3. Charakterystyka respondentow
wedtug cech demograficzno-spotecznych

Cechy Respondenci wedtug pici
demograficzno- Ogotlem | M | K |Ogélem| M [ K
re-sspp(;)rt?jgﬁggw w liczbach bezwzg¢dnych w odsetkach

Ogotem 1496 871| 625 100,00 58,221,78
Wiek w latach

18-25 283 153 | 130 | 18,92 | 17,57| 20,80
26-45 555 327 | 228 | 37,10 | 37,54| 36,48
46-60 334 194 | 140 | 22,32 | 22,27| 22,40
61 i wiccej 324 197 | 127 | 21,66 | 22,62| 20,32
Wyksztatcenie

podstawowe 179 107 72 11,96 | 12,28 11,52
zawodowe 289 166 | 123 | 19,32 | 19,06 19,68
srednie 711 411 | 300 | 47,53 | 47,19 48,00
wyzsze 317 187 | 130 | 21,19 | 21,47| 20,80
Status zawodowy

osoba bezrobotna 280 248 | 118 18,72 | 18,60| 18,88
emeryt, rencista 424 248 | 176 | 28,34 | 28,47| 28,16
sektor prywatny* 419 242 | 177 | 28,01 | 27,79| 28,32
sfera budetowa 373 219 | 154 | 24,93 | 25,14| 24,64
Miejsce zamieszkania|

<10.000 224 128 | 96 14,98 | 14,70| 15,36
10.000-50.000 573 338 | 235 | 38,30 | 38,80| 37,60
50.001-100.000 370 216 | 154 | 24,73 | 24,80| 24,64
>100.000 329 189 | 140 | 21,99 | 21,70| 22,40
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetmkiego.

Wykres 2. Respondenci wedtug cech demograficzno-dpoznych, N=1496

60
50
40
% 30 -
20 4
10 -
0 4
Q€ 9 8
818 ¢
Wiek Wyksztalcenie Status zawodowy | Mejsce zameszkania

*w tym dzialalnos¢ gospodarcza i rolnictwo

‘n MEZCZYZN m KOBETY O OGOLEM

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie tabeli 3.



Identyfikacja uwzgidniajpca poziom wyksztatcenia wykazatze dominugca
subpopulagj stanowili respondenci z wyksztatcenigmednim (47,53%), a najmniej
istotrp z wyksztatlceniem podstawowym (11,98%). Wyksztakenawodowe byto
udziatem 19,32%, a wyksztalcenie 38ye — 21,19% respondentow. Zale od pici,
wskazniki struktury wedtug poziomu wyksztatcenia nie \aylaty istotnego zedico-
wania, ksztattujc sk na poziomie badanej zbioro¥a ,,0og6tem” z odchyleniem (plus,
minus) nieprzekraczagym 0,5 pkt proc.

W odniesieniu do statusu zawodowego napry wskanik w strukturze stano-
wili emeryci i rencéci (28,34%) oraz pracownicy sektora prywatnego,ym prowa-
dzacy dziatalnd¢ gospodarcz oraz rolnicaz, tj. 28,01%. Nagpnie byli to pracownicy
sfery budetowej (24,93%) oraz osoby bezrobotne (18,72%).dkfesie identyfikacji
respondentow ze wzglu na pté nie rozpoznano istotnychdic w stosunku do struk-
tury zawodowej badanych.

Ocena wskanikéw struktury dla badanych wedtug miejsca zankasm wyka-
zata, ze najwyszy odsetek respondentéw (38,30%) zamieszkiwatteniagdiczbie 10-
50 tys. mieszkiacdw. Nasgpniebyli to respondenci z miast 50-100 tys. (24,73%zar
miast powyej 100 tys. mieszkacOw (21,99%). Najriiszy procent badanych zamiesz-
kiwat miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkacdw — 14,98%. Wskaniki struktury dla
pici oraz miejsca zamieszkania wykazaty niewielkiéznicowanie mieszege st w

przedziale 0,16 — 1,2 pkt proc.

1.10. Rozktady empiryczne w prébie

Badanie rozktadu zmiennej odgrywa szczegd@iole we wnioskowaniu staty-
stycznym, poniewarozktad odzwierciedla struktgihadane] zbiorowsei ze wzgeédu
na okrélona cecle. Jest nieodzownym warunkiem wyboru prawidtowe]afeiwe))
analizy statystycznej, stacej do opisu badanej zbiorowa"®. W zwiazku z powy-

szym przeprowadzono badanie rozktadéw empiryczaylwhdanej proby tabela 4.

9 M. Sobczyk Statystykaop. cit., s. 32.
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Tabela 4. Badanie testu normalngci (baza 1-1496)

Test
Zm_lenne N Sha_lplro- Istotnosé SKOSNOSE Odchyl. Kurtoza Odchyl.
empiryczne Wilka (p) stand. stand.
i (W)
PL: Ocena sywacll | 1496 | 0 798764) 0000000 -0,003§2 0,063267 -0,7623326849
ekonomicznej
P2: Ocena wystar-| 4 196 | 615447| 0000000 -0,49343 0,063267 -1,75888.26849
czalngci dochodu
P3a: Kredyty, po- | 1495 | 0 625360| 0,000000 -0,35612 0,063267 -1,8756926849
zyczki lombardowe
P3b: Obligacje 1496 0,524898 0,0000p0 125372 @6B3 -0,42877 0,126449
P3c: Fundusze in- | 1406 | 406791| 0,000000 2,11318  0,063267 2,46860 26840
westycyjne
P3d: Lokaty banko-| 41 o5 470602 0000000 1,62278 0,063267 0,63408 26849
we i inne dochody
P4: Zakupy ziota | 14951 () 609809 0,000000 -0,55852 0,063267 -1,6903726849
w ostatnim roku
PS: Sprzedaziota | 4 196 | ( 604067/ 0,000000 -0,61914 0,063367 -1,6188326849
w ostatnim roku
P6: llos¢ sprzedane-
go zlota w ostatnim | 969 | 0,869507| 0,000000 -0,13547 0,078568 -1,12263156074
roku (gramy)
P7: Gtéwna przy-
czyna sprzedgy 969 | 0,792572| 0,000000 -0,14007 0,078568 -0,72881156074
Zlota
P8: Problem ze 969 | 0,622308| 0,000000 -0,40273 0,078568 -1,84161156974
sprzedaa zlota
P9: Zamiar 1496 | 0,777238| 0,000000 0,31317  0,063267 -1,4332326849
sprzeday zfota
P10: llas¢ planowa-
nej sprzedzy zlota | 643 | 0,875559| 0,000000 -0,02538 0,096374 -1,07940192852
(gramy)
P11: Giéwny powdd
przysziej sprzedy | 643 | 0,572811| 0,000000 -1,33401 0,096374 -0,01572192852
zlota
;itzgzam'arzak“p“ 1496 | 0,574859| 0,000000 0,88002 0,063267 -1,22721126849
P13: Ocena zasad-
noscilokowania w | 4 joq | 823732/ 0,000000 042235 0063267 -1,23536.26849
ztoto srodkow pie-
nigznych
P14: Plé 1496| 0,626702] 0,000000 -0,33375 0,063267 -1,89104126449
P15: Wiek 1496/ 0,821869 0,000000 0,23323  0,06326%,46535| 0,126449
P16: Wyksztalcenie] 1496 0,773173 0,000000  0,42359063267| -1,46405 0,126449
g&\z&Stat“S Z8WO" | 1496 | 0,860128| 0,000000 0,18615 0,063267 -1,2442326@49
P18: Miejsce za- | 1496 | 0,861295| 0,000000 0,10047 0,063267 -1,15604.26849
mieszkania
Interpretacja wynikow (dla wszystkich wierszy):mXx alfa (przygty poziom istotnéci alfa=0,05), b) nd
poziomie istotnéci 0,05 @ podstawy do odrzucenia hipotezy o zgadnwoozktaddéw z rozktadem nor-
malnym.
S<0-rozktad ujemnie skay, S>0-rozklad dodatnio skay, K>0-rozktad smukty, K<O-rozktad sptasi-
czony.

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie badanianetsi programu ,Statistica7”.
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1.11. Procedura badania

We wspétczesnych badaniach sammaych dizy sic do maksymalnego wyko-
rzystania informacji na etapie projektowania badaripracowywania wynik6%. Ma-
jac to uwadze kwestionariusze ankiety przygotowanakvsposob, by zawarte w nich
dane umaliwity wnioskowanie ka@cowe. Zgodnie z definigjzaczerpnita z literatury
przedmiotu ,ankieta to samodzielna, standaryzowgmga technik pozyskiwania in-
formaciji, oparta na poednim komunikowaniu gibadacza z respondentami, w czasie
ktérego pozyskuje on pisemne przekazy faktow lubidtych respondentéw™.

Na potrzeby niniejszej pracy przygotowano 2000 lszinkiet, ktore powierzono
wytypowanym placéwkom jubilerskim w kraju, w tymaglbbwce naleacej do autora
pracy. Kada ankieta sktadata¢se trzech kwestionariuszy zawiegaych w sumie 18
pytaa. W okresie petnego okresu badawczego wytonionezultacie prof 1496 re-
spondentow, co stanowito zwrot ankiet w 74,80%. é&arkwestionariuszy naniesiono
na arkusz Excela (1496 x 18 = 26 928 danych) taeow ten sposéb bazDzieki za-
stosowaniu programu ,Statistica7” przeprowadzongodnie z przytym wczéniej

kierunkiem celéw badawczych, analiwprowadzonych danych.

1.12. Zakres przestrzenny i czasowy badania

Badanie obejmuje rynek ztota w Polsce i zostaleprawadzone w ggu jed-
nego roku wedtug stanu na dzid1 grudnia 2005 roku. W ramach prowadzonego ba-
dania empirycznego sondowano opinie respondentéaeéinikdw rynku ztota) w za-
kresie:

* oceny sytuacji materialnej w ich wspolnych gospetlaach domowych

obejmupcej lata 2001-2005,
» zakupu i sprzedsy ztota ,w ostatnim roku”, tj. odnogzym sk do lat 2004
oraz 2005,

e zamiaru zakupu, a ta& zamiaru sprzedg rodzinnego ziota w najliszej

przyszigci.

Zatozono, ze zasadnym dla oceny przez respondentdw sytuacji cgRimanej
oraz dochodowej w ich wspélnych gospodarstwach deyob bedzie okres nie krotszy

20 M. Stawifska, H. WitczakPodstawy metodologicznep. cit., s. 114—115.

2L M. Haffer, Ankieta i wywiad jako metody testowania opinii kanentéw o produktachy: Testowanie
opinii konsumentéwlPaistwowe Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 1990,4s.9 Kaczmarczyk,
Badania marketingowe. Metody i techniRlskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 200275.
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niz 5 lat, poniewa pozwala na jej gcie w szerszej ptaszcayie. Natomiast dla trans-
akcji zwiazanych z zakupami i sprzedaztota, okres 1 roku nie budzitpliwosci, jako

najbardziej wiarygodny.

20



ROZDZIAL 2. GOSPODARSTWO DOMOWE JAKO PODMIOT RYNKU
2.1. Zachowania konsumentéw vswietle teorii

Znajoma¢ zachowa konsumentdéw jest w istocie podstawvszelkiego sku-
tecznego marketingu, dlategozkle przedsibiorstwo dziatajce na rynku alzy do po-
Zznania i wyjanienia prawidtowéci zwiazanych z pogpowaniem konsumentéw w nie-
skaaczonym procesie ujawnianiagsi zaspakajania potrzeb. Dawniej handlowcy mogli
lepiej rozumi€ konsumenta dgki doswiadczeniom nabywanym w wyniku codzienne-
go kontaktu z klientem. Z czasem jednak, wraz zadyinznym rozwojem rynku, bez-
posredni kontakt z nabywiczanikt i jakozrédto informacji zostat zagpiony przez ba-
dania konsumentow.

Problem zachowadotyczy wszystkich dziedzinycia cztowieka, dlatego sta-
nowi obiekt bada wielu dyscyplin naukowych, m. in. psychologii, @ngologii, socjo-
logii i ekonomii. Kada z tych dyscyplin, ze wzglu na rozpatrywane kwestie przed-
miotowe, w sposéb odmienny wyjda pogcie zachowa cztowieka. W najszerszym
(ogblnym) znaczeniu ,zachowanie” jest interpretoe/gako ,kada dajca sé obser-
wowa’ reakcja na batte z otoczenia lub ogét reakcji i ustosunkévaaganizmuzy-

wego dosrodowiska™

. Zatem zachowanie cztowieka pma pojmowa jako jego reak-
cje na okrélone bodce wewrtrzne i uwarunkowania zewtizne. W takim ujciu za-
chowania g dziataniami prowadgymi do realizacji celéw w wyniku zimnym reakcji
podmiotéw na uwarunkowania psychiczne, spotecat®@nomiczné

Pogcie ,zachowanie konsumenta” stanowi element szggsablematyki za-
chowania sj cztowieka we wszystkich obszarach jegmiowej aktywndci. Zachowa-
nia te odnosg sic do sposobu pogbhowania konsumentéw finalnych (oséb i gospo-
darstw domowych) nabywagjych dobra materialne i ustugi celem zaspokojewaich
potrzeb konsumpcyjnyéh Samo pajcie ,zachowanie konsumentéw” pochodzi od
amerykaskiego terminu,consumer behavior”.W jezyku polskim przyat si¢ termin
.behawioryzm” oznaczagy w psychologii kierunek (rozpowszechniany przede
wszystkim w USA) koncentragy sk na badaniu pogbowania cztowieka, a nie tylko

na badaniu samych jego cech psychiczfiych

! Por.Encyklopedia popularna PWNVydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2005, s. 1015.

? Racjonalng¢ konsumpgiji i zachowakonsumentéwpraca zbiorowa pod red. nauk. E. k& Polskie
Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2004, s. 13.

® Ibidem, s. 14.

* Por. G.Swiatowy, Zachowania konsumenté®olskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2006, s.
12, P. Sztompké&ocjologia,Wydawnictwo Znak, 2002, s. 46.
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W literaturze wystpuje wiele ranych definicji pogcia ,zachowanie konsumen-
ta” wyjasniajacych jego ista na gruncie rénych teorii i ré&nych dyscyplin. Na przy-
ktad J.F. Engel, R.D. Blackwell i P.W. Miniard dafija zachowanie konsumenta jako
0got dziata zwiazanych z pozyskiwaniem,zytkowaniem oraz dysponowaniem pro-
duktami i ustugami,acznie z decyzjami poprzedzaaymi i warunkugcymi te zachowa-
nia®. Z kolei, F. Hansen zachowanie konsumenta dékijako ogét dziata i percepcii
konsumenta obejmagych przygotowanie decyzji wyboru produktu, dokdeatego
wyboru oraz konsumowanie. A zatem wedtug Hanseseh@vanie konsumenta skfada
si¢ z trzech typéw reakcji: komunikowania;szakupu i konsumpdji

Inaczej nieco zachowanie konsumenta definiuje Mdflle przedstawiag je
jako sposob, w jaki konsument hierarchizuje swayezeby, dokonuje wyboru dobr i
ustug stzacych ich zaspokojeniu orazytkuje posiadane dobtaSzersz interpretaai
tej kategorii nadaje J. Szczégdi i zachowaniem nazywa ,wszystkie czydacio dzia-
lania i sposoby pogbowania, ktore zostajpobudzone przez odczuwanie potrzeb,
uswiadamianie sobie potrzeby, jej definiowanie, kfWatiwanie, przyznawanie jgra-
wado zaspokojenia lub talyskwalifikowanie jako niemdiwej do zaspokojenia z racji
ekonomicznych, spotecznych, moralnych czy religijiy. Jeszcze szerzej zachowanie
konsumenta interpretjG. Antonides i W.F. Van Raaij. Wedlug nich ,zaclaowe
konsumenta obejmuje: czyniod psychiczne i fizyczneaéznie z ich motywami i przy-
czynami, jednostek i matych grup, dotyce orientacji, kupowania, zytkowania,
utrzymania i pozbywania giwyrobu (cykl konsumpcji) oraz produkcji gospoderat
domowego (zréb to sam), rzadkich towardw i ustugpktora rynkowego, publicznego
oraz z sektora gospodarstwa domowego; pozw@lakonsumentowi funkcjonowa

oraz osagat swoje cele i urzeczywistrdavartdsci, a dzeki temu osagac zadowolenie i

® L. Rudnicki, Zachowanie konsumentéw na rynkeplskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa
2000, s. 14.

®Por. J. F. Engel, R. D. Blackwell, P. W. Minia@hnsumer Behavioflhe Dryden Press, Chicago 1993,
s. 4, za: L. RudnickiZachowania rynkowe nabywcéw, mechanizmy i uwaruakiayWydawnictwo
Akademii Ekonomicznej w Krakowie, Krakéw 2004, §. 2

" Por. F. HanserGonsumer Choise Behaviagk,Cognitive Theory, The Free Press, Nev York 1972,5,
za: ibidem, s. 21.

& M. Pohorille,Mechanizmy i kierunki zmian w konsumpciji spotésirea polskiegow: Systemy wartai

a wzory konsumpcji spoteeimtwa polskiegolnstytut Socjologii Uniwersytetu Warszawskiego, \&za-
wa 1980, s. 490, za: ibidem, s. 21.

® J. Szczepaski, Konsumpcja a rozwoéj czlowieka. \Afstdo antropologicznej teorii konsumpciai-
stwowe Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 198168. 1
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dobrobyt z uwzgidnieniem skutkéw krétko i dtugo terminowych oraznkekwencji
jednostkowych i spotecznych”

W literaturze dotyczcej zachowa konsumentow mima spotka jeszcze wiele
innych definicji. W wikszdci z nich zachowanie konsumenta ckaee jest jako ogot
czynndci i sposobow dziatania magych na celu pozyskanigodkéw zaspokojenia
potrzeb oraz obchodzeniegs tymi srodkami. A zatem, wwietle dotychczasowych
rozwazan nalery przyja¢, ze zachowania konsumentow to kompleks czgnniodziatan
zwigzanych z dokonywaniem wyborow dobr i ustug w prezesaspakajania potrzeb
konsumpcyjnych (jednostki lub grupy) w okienych warunkach spotecznych, kultu-
rowych i ekonomicznych. Oznacza #® obejmuj one zesp6t dzialamajcych na celu
pozyskanigsrodkow konsumpcji i wykorzystanie ich w celu zaspjekia potrzeb,acz-
nie z ocenami trafrémi podgtych decyzji. Z definicji tej wynikaze zachowanie kon-
sumpcyjne jest procesem sktagaim sk z kilku faz. $ nimit*:

* uswiadomienie potrzeb konsumpcyjnych i ustalenie jkalei ich zaspokojenia
wedtug indywidualnych skal preferencji,

» podgcie dziata poprzedzajcych decyzje o zaspokojeniu potrzeb, m.in. groma-
dzenie informacji grodkach konsumpciji (dogtnasci, jakasci, ceny itp.),

* wybor produktu i podicie decyzji zakupu dulz decyzji o innych formach za-
spokojenia potrzeb (zmiana wyboru),

» postpowanie konsumenta jakaytkownikasrodkéw konsumpciji,

* ocena trafnéci decyzji zwhzanej z zakupem oraz wymiana informacji z otocze-
niem.

Podstawow przestank zachowé konsumentéw $ potrzeby konsumpcyjne,
ktore wywotup konkretne dziatania zmierzae do ich zaspokojenia, czyli usecia
nieprzyjemnego uczucia braku czégmzadanego. Zalenie od rodzaju potrzeby po-
dejmowane okrdone dziatania, chonie kada potrzeba wywotuje to dziatanie, ponie-
waz, albo jej wanos¢ jest zbyt mata, albo brakujeodkdéw do jej zaspokojenia. Nale
podkreli¢, ze wielas¢ i réznorodndé¢ czynnikdw wpltywagcych na sposéb ujawniania

si¢ potrzeb, jak t& na maliwosci ich zaspokojenia, doprowadza do sytuacji, w dgtor

19 G. Antonides, W. F. van Raaifachowanie konsument&/ydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa
2003, s. 24.

! Racjonalng¢ konsumpgiji i zachowiakonsumentéwpraca zbiorowa pod red. nauk. E. K& op. cit.,
s. 16-17.
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najprostsze potrzeby pierwotne staje sita nagdowa catlego kompleksu zachowa
konsumentow?.

Zachowanie konsumenta obejmuje: nabywanie, dagsia oraz zytkowanie
srodkéw zaspokojenia potrzEbNabywaniesrodkéw zaspokojenia potrzeb jest poprze-
dzone wyborem, dokonywanym wedtug zdoego zestawu kryteriéw. Istotngtsi kry-
teria ekonomiczne, ktére urdwiaja konfrontacg cen tychsrodkéw z dochodami na-
bywcy. Wane g takze np. spoteczne wzory nabywania §adownictwo), czy naby-
wanie produktow dla celow spotecznych, estetycznpolitycznych itp., ktorych zakup
Z punktu widzenia ekonomicznego jest nieracjonafPgnadto nabywanie produktéw
powoduje,ze konsument stgf sk uczestnikiem rynku utrzymuje w ruchu produkcj
wymusza jej rozwoj, a tym samym przyczynia €do wzrostu gospodarczego kraju.
Wazna role w ksztattowaniu produkcji odgrywadecyzje konsumenta dotyge zaku-
pu, odiazenia zakupu czy oszedzania.

Posiadanie okéta zakres i wymiar istnienia cztowieka w systemasgpdar-
czym, spotecznym i politycznym. Jest celenidej dziatalnéci gospodarczej oraz wa-
runkuje maliwosci zaspokajania potrzeb. Posiadanie élereachowanie konsumenta i
uwzgkdnia jego motywy, mee stwyé uzytkowaniu i bezpéredniemu zaspokojeniu
potrzeb lub zabezpieczeniu zaspokojenia przyszi{yotizeb witasnych, czy najbii
szych. Poza tym wygbuje zachowanie konsumpcyjne w postaci ,posiaddl@gosia-
dania”, ktore jest ceaie tylko skypcow i kolekcjonerdw, ale wygtuje niemal u ka
dego cztowieka.

Istotnym elementem zachowania konsumenta jagkowanie srodkow zaspo-
kajajacych potrzeby. W procesiezytkowania nasfpuje ziuycie srodkow, co jest ko-
niecznym warunkiem ggtosci rozwoju gospodarczego.ztkowanie jest w pewnym
sensie niszczenietnodkow konsumpciji.

Dotychczasowe rozwania wskazuwj, ze zachowania konsumentéw odnpsk
do dwoch obszaréw instytucjonalnych: rynku i gosgrstiva domowego. Precyzyjnie
maozna okrali¢ jako ,, zachowanie konsumenta na rynku” i ,, zachoni@&konsumenta w
fazie konsumpciji”. Zachowanie konsumenta na ryrddaumiane jest jako ogot dziata
percepcji konsumenta, zaziane jest z przygotowaniem decyzji wyboru produkit,
konaniem wyboru oraz jego zakupem. Ngleodkréli¢, ze pogcie to rOwnie ma

12 Rynkowe zachowania konsumentpvaca zbiorowa pod red. nauk. E. #& Akademia Ekonomiczna,
Katowice 2001, s. 23.
3 por. L. RudnickiZachowania rynkowe nabywcéw. Mechanizmy i uwaruakéyop. cit., s. 22.
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swoje zakresy i mma tu wyré@ni¢ zachowanie konsumenta w fazie zbierania informa-
cji, w fazie przygotowa do zakupu, zwizane z finansowaniem zakupu czy w trakcie
dokonywania samego zakupu.

Zachowanie konsumenta w fazie konsumpcji oznacga gachowanie w go-
spodarstwie domowym i obejmuje gtéwnie dziatanidazane z aytkowaniemsrod-
kow konsumpcji. Nalgy jednak podkrdi¢, ze w gospodarstwie prowadzona jest row-
niez dziatalng¢ ustugowo-produkcyjna (przygotowanie positkow, reapy sprztu,
prace poradkowe itp.), ktora dostarczaodkow konsumpciji, a wc dobr materialnych
i ustug. Wymienione podzakresy zachaweonsumentow, tj. na rynku i w fazie kon-
sumpcji, 8 ze sol zwigzane i wzajemnie na siebie oddziatywvaj

Wiasciwie dopiero w XX wieku zachowanie konsumentacstat przedmiotem
bada, a przyczynkiem do tego byly nagstwa rewolucji przemystowej. W gospodar-
stwach domowych pojawit sidoch6d do swobodnego dysponowania, ecvdochdd,
ktéry gospodarstwo mogto swobodnie w§dao pokryciu podstawowych kosztGy-
cia. Dzkki powstatej nadwice srodkéw piengznych konsumenci magdowolnie dys-
ponowa konsumpgj, mogy wyda lub tez zaoszczdzi¢c swojesrodki pienkzne, zale-
nie od swej woli. Mog rowniez dowolnie dysponowaczasem konsumpcji, wymieria
produkty na inne w dowolnym czasie, nie cze&aja ich catkowite ziycie. Sytuacja ta
sprawita,ze zalenos¢ miedzy dostawg a konsumentem ulegta odwréceniu w sposéb,
kiedy stabilnéci gospodarki nie zapewniazpanowanie nad produkgjlecz zaley
ona od gotowsri konsumentéw do wydawania swoich piglay. A gotowd¢ t¢ mazna
okresli¢ na podstawie badania opinii konsuméhta

Pierwszy etap badanad zachowaniem konsumenta obejmuje okres do roku
1940 i nazywany jest okresem przednaukowym. W tyasie zachowanie konsumenta
poddawano obserwacji, a ngstie omawiano i wyj@iano z punktu widzenia filozo-
ficznego i spotecznego. Zachowania konsumpcyjneozag) klasy spotecznej badat
Thorstein Veblen (USA), ktére przedstawit wdéie ,Teoria klasy préniaczej” (1899
r.). Wyjasnit zjawisko spektakularnej konsumpciji przez klas/zsz, ktore polegato na
demonstrowaniu zanaaosci, bogactwa i ekstrawagancji przez ubior, miesikaorzy-
jecia i pr@niactwo. We Francji przy wygaianiu zachow& konsumenta z klasy vy
szej szczegoblnie uwzglniano ro¢ naladownictwa (Gabriel Tarde 1902 r.).

4 G. Antonides, W. Fred van Raafjachowanie konsumentap. cit., s. 81.
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Drugi etap badaprzypada na lata 1940-1964 i obejmuje badanianmatghwa-
cja. Ernst Dichter zastosowat psychoanalitycteork Freuda wobec zachowania kon-
sumenta przeprowadaaj z konsumentami rozmowy celem ujawnienia ictbgtych,
czesto nigwiadomych motywow, wpltywapych na nabywanie oraz korzystanie z dobr
I ustug. Koncepgj Dichtera w latach sZédziesitych i siedemdziestych zdyskwalifi-
kowano, ale obecnie jednak uznaje, se miata ona pewnwarta¢. Jeszcze w latach
sze&cdziesatych pojawity s¢ wyjasnienia w kategoriach pojedynczych gjdo kto-
rych zaliczono osobow6, spostrzegane ryzyko oraz dysonans poznawczy. 1966-
1972 to okres wielkich teorii, wykorzystaych dotychczasowy dorobek naukowy w
celu opracowania schematéw caliowego ugcia zachowania konsumenta. A.R. And-
reasen jest autorem pierwszego ogolnego modelwwuactia konsumenta przy doko-
nywaniu wyboréw, wykorzystag w nim rok takich czynnikow jak opinie, emocje i
postawy. F.M. Nicosia skonstruowat tep@achowa obejmugca cztery obszary: ko-
munikacg masow, zachowania polegge na poszukiwaniu, dokonywaniu wyboru
oraz konsumpej uwzgkdniapc rowniez jej wptyw na poprzednie obszary. J.A. Ho-
ward i J.N. Sheth opracowali teprachowania nabywcy. W teorii tej uwzdhili: wej-
scie (bodice reklamowe, informacja o produktach), spostrzegéocena informacji),
uczenie si (przyswojenie i zrozumienie) oraz wgje (rzeczywiste zachowanie t.j. Ku-
powanie). J.F. Engel, D.T. Kollat i R.D. Blackw@iKB) skonstruowali model zacho-
wania konsumenta, ktory zaktada istnienie centjgdunostki sterujcej; ktora odbiera
bodzce reklamowe oraz rozwduje wskazane problemy. Uwzgdhia przy tym wptywy
srodowiska na centradnednostl¢ oraz sprzzenie zwrotne. F. Hansen napisat pieravsz
europejsk ksiazke na temat zachowania konsumenta, skapiag w niej na jednost-
kowym procesie podejmowania decyzji prze konsumenta. fathasiedemdziestych
prowadzono badania nad przetwarzaniem informazgzkonsumenta. Tearsformu-
towam w kategoriach przetwarzania informacji byla tegr@staw Fishbeina i Ajzena.
Na teorii tej opieraty si badania nad postawami, jak rownie wielu badaniach, kto-
rych celem byto przewidywanie zamiaréw zachowaméz azeczywistego zachowania.
W latach osiemdziesiych uwaga badaczy skupita;sobok proceséw poznawczych, na
emocjach. Dostrz®no, ze w dokonywaniu wyboréw i zachowaniu wielu konsumen
tow, istotry role odgrywaj emocje. W latach dziewddziesiatych badania nad zacho-
waniem konsumenta prowadzorieve kategorii dozna Istos konsumpcji § doznania
I emocje, a nie samo kupowanie i posiadanie wyrobéwarek. Konsumpcja ma zna-

czenie symboliczne, a cztowiek wyeast poprzez konsumpgj Najnowsze oggnigcia
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w badaniach nad zachowaniem konsumenta to tzwgéteacja pajciowa i ekonomia
zachowania. Kategoryzacja pojowa polega na korzystaniu przez konsumenta z umy-
stowych schematow produktéw, czydobi samych siebie. Natomiast ekonomia za-
chowania zajmuje sitym, w jaki sposob konsumenci postrzegajceniag i przetwa-
rzajp informacje. Kaczac temat historii badanad zachowaniem konsumenta agle
dostrzecze kada nowa koncepcja uwzglinia dotychczasowy dorobek badawczy na-
uki'®.

Czlowiek jest podstawoavjednostly zachodzcych procesow spotecznych, go-
spodarczych i kulturowych oraz najwaejszym podmiotem i celem funkcjonowania
rynku. Zajmuje si nim wiele nauk, m. in. socjologia i filozofia ukgzca bogactwo
rozwinictych na jego temat i Funkcjonuije i rozwija siw réznych wymiarach’:

* biologicznym — czlowiek jest zorganizowanym system@rganicznym, kto-
ry w ramach konsumpcji unabwia mu dziatanie i indywidualizuje jego po-
trzeby,

* psychicznym — stanowi motoryczny system jego zacmay

* ekonomicznym — jako istota gospodang zmuszony jest do podejmowania
dziatah zmierzagcych do zaspokojenia wkasnych potrzeb,

» spotecznym — jest istpspoteczi oraz uczestniczy viyciu zbiorowym (jest
cztonkiem spoteczestwa),

* kulturowym — jako sktadnik i twérca systemow cywdcyjnych.

Jedny, z najwaniejszych rol, w jakiej wyspuje cztowiek, jest rola konsumenta.
Nabywapc rynkowe dobra stajeesjego elementem. Corazesziej badania empiryczne
dotycz postaw cztowieka, ktére wydapic wazne z punktu widzenia jego intereséw,
zwtaszcza, kiedy powodajoshgniecie coraz wyszego poziomu dobrobytu. Konsu-
mentem ména nazwé podmiot ekonomiczny spggwajacy nabyte produkty, a jego
zachowanie zalyy w gtébwnej mierze od osobowa, czyli posiadanego zespotu cech

psychicznych, ktére E. R. Hilgard rozumie jako zorigowan struktue czynnikdw

!> G. Antonides, W. Fred van Raafjachowanie konsumentap. cit., s. 26-31.

18 por. B. SuchodolskRozwéj nowsytnej filozofii czlowiekaPaistwowe Wydawnictwo Naukowe, War-
szawa 1967, s. 114-120.

7). Szczepaski, Konsumpcja a rozwdj czlowiekap. cit., s. 76—88.

8 por: J. Kufel, H. MrukKonsument jako instytucja ekonomiczna i prawsaQchrona prawna konsu-
menta w uregulowaniach publicznoprawny&eszyty Naukowe Akademii Ekonomicznej w Poznaniu,
seria |, z. 263, Pozhal 998, s. 9.
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indywidualnych oraz sposobow pegsbwania decydagych o swoistych sposobach
przystosowania sijednostki do jefrodowiskd®.

Zachodace w gospodarstwach domowych zmiany wzgpa dokonuj sic pod
wptywem uwarunkowa ekonomicznych, spoteczno-demograficznych, kultyw
oraz psychologicznych. Mg na wzgédzie kompletné¢ czynnikow i konsekwencje
ich podziatu, przyjto za istotne wyrinienie czynnikow obiektywnych i subiektyw-
nych. Czynniki obiektywne majcharakter zewgtrzny i wewrgtrzny oraz ekonomiczny
i pozaekonomiczny. W czasie ¢dizy dziataniem czynnikdw obiektywnych a momen-
tem podgcia decyzji przez konsumenta zaznaczangtyw czynnikdédw subiektywnych
(nawyki, postawy, zwyczaje, motywy i inne), ktéredyfikuja reakcje konsumenta na
oddziatywanie czynnikow obiektywnychtabela 5

Na dany rodzaj potrzeby wpltywajowniez bodzce powodujce nie tylko uzmy-
stowienie sobie jej, ale wywolge take zainteresowanie wieglna temat maiwosci
zaspokajania potrzeb. Zachowania nabywcowzaakk samo od rozbudowanej potrze-
by, jak i od wiedzy o sposobach jej zaspokajanidrZéba, czyli stan odczuwania braku
zaspokojenia, jest wging faza kadego procesu decyzyjnego zakfhuKonsumenci
kupuja, poniewa cha:

» zaspokat swoje potrzeby biologiczne,

* CzUW sie bezpiecznie,

* wyréznia na tle innych,

* 0sikagnaé pewien status,

» zysk& prestt,

* roztadowa swoje stresy lub agresj

e zaoszczdzi¢ czas.

Potrzeby s kategora nieco szerszod popytu, a zatem konsument przeznacza
swoje piemdze na zakup tych produktow, ktére w najpetniejsppsob zaspokajgj
jego potrzeby. W zakmosci od profilu nabywcy potrzeby magsic réznic¢ i by¢ uzale-

nione od danej grupy oraz jej wieku i stylycia®’. Na proces podgia decyzji przez

9 por. E. R. HilgardWprowadzenie do psychologPaistwowe Wydawnictwo Naukowe, Warszawa
1967, s. 655 — 660.

2p, Kotler, Marketing. Analiza, planowanie, wdianie i kontrola Wydawnictwo Felberg, Warszawa
1994, s. 6.

2L A. Falkowski, T. TyszkaPsychologia zachowakonsumenckichGdaiskie Wydawnictwo Psycholo-
giczne, Gdask 2006, s. 63—66.
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klienta sktadaj si¢ rozeznanie, wyszukiwanie, alternatywy wyboru, dggy zakupie

oraz kacowa ocena zakupu.

Tabela 5. Konsumenci wedtug czynnikéw ksztattwcych ich zachowania

Czynniki wewnetrzne

ekonomiczne

— poziom izrodta dochodow

— kredyty

— oszczdnasci

— poziom konsumpcji naturalnej

—wyposéaenie gospodarstwa domowego w dobra trwatego
uzytku

— dotychczasowy poziom i struktura syoia

Czynniki zewnetrzne

— informacja prywatna

— poda
=2 —poziom i relacje cen
= 3 — infrastruktura handlowo-ustugowa
S X — polityka sprzeday
8 % — systemy informaciji instytucjonalnej
© Czynniki wewnetrzne
—demograficzne:wiek, pte, stan cywilny konsumenta, li-
czebna¢ gospodarstwa domowego
— spoteczno-zawodowepoziom oraz rodzaj wyksztatcenia,
aktywnas¢ zawodowa i wykonywana praca
pozaekonomiczne — spotecznerodzina, grupa odniesienia, liderzy opinii
Czynniki zewngtrzne
— geograficzno-przyrodnicze:potazenie geograficzne, miejsge
zamieszkania, klimat, warunkiodowiska naturalnego, stopie
zanieczyszczenia
— cywilizacyjno-kulturowe: kultura i subkultura
— motywy
— zwyczaje
o | — Postrzeganie (percepcja)
2 S |- proces uczeniassi
S 2 |—styl zycia
3 2 |- nawyki
© 5 | - osobowes
— postawy
— tradycja

Zrédto: opracowanie wiasne na podstaviensument i konsumpcja we wspodiczesnej gospodarde,
nauk. M. JangKresto, B. Mr6z, Szkota Gtéwna Handlowa w Warszavi/arszawa 2006, s. 120.

Z rozwoju teorii wynika,ze istniep schematyczne zachowania konsumentow

bedace czynnikiem badaekonomistow. Nabey tu wymient teori uzyteczndgci stwo-

rzomp przez czotowych przedstawicieli kierunku subiektpamarginalistycznego w
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ekonomii W.S. Jevonsa, C. Mengera i L. Walf3sktéra wyjd@nia zagregowane za-
chowanie konsumentéw. Do jej zaéh wlicza st hedonizm konsumenta, czyhienie
klienta do maksymalizacji przyjemém wynikajacej z faktu zakupu przy jednoczesnej
minimalizacji przykrdci, np. wysokich rénego typu kosztow. Ponadto badacze ci za-
uwazyli, ze w miae wzrostu konsumpcji danego dobra przyrost zadowalerywotany
zwickszeniem tej konsumpciji o jednostialeje, zatem aytecznd¢ krancowa jest co-
raz mniejsza. O zadowoleniu nabywcy decydujecwiatzenie zaspokajanej przez da-
ny produkt potrzeby, azyteczndci osagane z tego samego dobra nie musyg przy
tym jednakowe. Konsument maksymalizujg/tecznd¢, gdy ostatnia cistka jego do-
chodu (wydana na jakiekolwiek dobro) przynosi mki sam przyrost zadowolenia jak
wczesniej wydane zasoby. Stan tendzie sé powtarzé z jednego okresu na kolejny
okres, jgli tylko nie zmiena sig upodobania konsumenta ani czynniki obiektywnegtak
jak dochody i ceny.

Innym przypadkiem zachowania dlonsumentdw na rynku jest teoria preferen-
cji i wyboru V. Pareta. Zaktada onge uwyteczndé produktow nabytych przez klientow
nie jest mierzalna, a preferencje wiap to, jak bardzo poszczegolne dobsgpszada-
ne przez konsumenta. Zatenigk konsument woli produkt A od produktu B to nigdy
nie kupi produktu B. Podobnie,sjekonsument woli produkt A od produktu B, a pro-
dukt B od produktu C, to woli tak produkt A od produktu C itd. Aksjomaty obaw-
ja przy zalaeniu, ze wszystkie produktyasdla konsumenta agjalne przy danym po-
ziomie dochodu i cen oraz statych jego prefereiicjac

Inny jeszcze aspekt zachowania konsumenta opastyn@ czynnikach psy-
chicznych odgrywagych najwaniejsz role w decyzji zakupu. W ekonomii istnieje
pojecie zachowania racjonalnego konsumenta, ktéegense z maksymalizagj satys-
fakcji (przy danym poziomie dochodu ngsija starania o zakup dobr sprawi@jch
najwicksze zadowolenie) oraz goje zachowania irracjonalnego, czyli takiego, ktére
jest sprzeczne z najlepiej pojm interesem konsumenta, a kt@wgiadomie zostaje
uznane przez cztowieka w momencie podejmowaniazjiecyzesto negatywna posta-
wa wobec produktu nie pozwala na zakup nawet wtgdy,silnie odczuwana jest dana
potrzeba. Pozytywna postawa ieonatomiast doprowadzdo zakupu wtedy, gdy po-
trzeba jest odczuwana bardzo stabo.

22 por. L. RudnickiZachowania rynkowe nabywcéep. cit., s. 24—34.
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Istnieje model zachowania konsumenta opartego ngtamgcznie uporzdko-
wanych czynnikach wyznacaajch proces zakupu. Model ten wedtug S. Gajewskiego
mozna Upé W uproszczonej postaci, flotrzeba — strategia nabywcza — decyZjanie
oddaje on jednak wszystkich czynnikow, ktore maogiec wptyw na decyzje konsu-
menta zwizane z zakupem danego dobra.

Wszelkie potrzeby cztowieka $odstaw jego zachowania i prowaslzio pod-
jecia decyzji rozwanych, niecodziennych (nierutynowych), nawykowych lunpul-
sywnych. L. Garbarski uwa, ze w przypadku decyzji zwkanych z zakupami, przy-
bierap one posta uporadkowanej logicznie piramidy, ktérej podstaves bardzo
szczeg6towe rozwania konsumenckie prowagte w konsekwencji do pogijia decy-
Zji ostatecznéf.

Rysunek 1. Konsumenci wedtug decyzji zwrzanych z zakupami

Decyzje
] B AN
v
okreslenie wybor
czy wydawd kategorii konkretnych wzorzec sposob
pieridze? wydatkow produktéw zakupu zytkowania
Decyzje
A// SZCZGgé*OWG \\‘
v
wydawa, ustalenie r@enanie czas wykorzy-
oszczdza, priorytety marki miejsc zakupl,| stania produktu
ile wydatkéw produktu poszukiwarlie| ijego pozbycia
i kiedy? informacji s}

Zrodto: opracowanie witasne na podstawie L. Garbagéhowania nabywcoviRolskie Wydawnictwo
Ekonomiczne, Warszawa 1998, s. 20-25.

O ile o potrzebach konsumentéw méwi i przypadku wysfpujacych zacho-
wan na rynku w ogole, o tyle zachowania konkretnezwisic z motywami wyzwalaj-

cymi bezpérednie dziatania i ksztattagymi okr&lone postawy. Stany tey £z¢sto po-

% por. S. GajewskiZachowanie g konsumenta a wspétczesny marketMéydawnictwo Uniwersytetu
t6dzkiego, £od 1994, s. 22.

24 . GarbarskiZachowania nabywcéwPolskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 19980s25.
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wigzane ze sabi sa hazwane zachowaniami polimotywacyjnymi, na ktéa&tada si
najczsciej grupa motywoéw, jako czynnikow subiektywnych.

W literaturze przedmiotu do najgzriej prezentowanych klasyfikacji okélaja-
cych motywy ludzkie naley zaliczy¢ klasyfikacg C. H. Waltersa, K. E. Runyona, G. L.
Foxalla i K. Wojcika.Wsrdd definicji zachowa konsumpcyjnych mana wyodebnié¢
nawigzujace do tradycji behawiorystycznej lub psychologizeia st (W.M. Furson,
W.A. Scott, D. Drob), nawzujace do koncepcji socjologicznej (L.L. Thurstone, H.A
Murray oraz C.D. Morgan, M. Fishbein, K. Obuchowski Reykowski) oraz do teorii
poznawczych w psychologii (S.E. Asch, M.J. RosegpBr. Krech i R.S. Crutchfield,
M.B. Smith, S. Nowak, M. Marody, T. ddrzycki, S. Mika).

Kazde postipowanie konsumenta w procesie ujawnianiai siaspakajania po-
trzeb zwizane jest z podejmowaniem bardzo skomplikowanydyzje Zatem, proces
ten, wymaga wyboru idych wariantow podejmowania decyzji zmienzgich do za-
spakajania tych potrzeb. Aby zrozukhieompleksowé¢ tych decyzji i wyjdni¢ post-
powanie konsumentow, koniecznie trzeba przestizegaesionej procedury badaw-
czef®. Zgodnie z4 procedug przyjmuje s¢ pewne kryteria i uporzlkowane schematy,
wedtug ktorych kompleksowy proces zachawast dzielony na poszczegolne fazy
czastkowe, raniace s¢ specyfikh decyzji i sposobami pagiowania. Okréa sk réw-
niez uwarunkowania, w ktorych wygiuja te r&znorodne sposoby pegtowania. Poza
tym tworzy s¢ hipotezy, teorie i modele wyjaiajace prawidtowdci i skutki r&znych
sposobéw zachouia

Realizujc badania procesu pgpbwania konsumentow, moa tworzy wtasne
schematy, uwzgtniajace wtaciwos¢ podgtych celow i zataen, albo korzysta z opi-
sanych w literaturze przedmiotu modeli teoretycimy&/ kazdym modelu pogpowa-
nia decyzyjnego przyje @1 pewne zalgenia i ograniczenia. Ograniczenia wynikaj
faktu, ze niektére zachowania konsumentow nigeszcze w petni wygione orazze
konsumenci stanowisilnie zr@&nicowary zbiorowa¢. Prowadzi to, do konieczsci
agregacji zachowai dokonywania pewnych uogolmie uproszcza. Modele zachowa-
nia konsumentéwaswigec uproszczonym odzwierciedleniem rzeczywisipobejmui-
cym systematyczny wybor cech (zmiennych), ktérevojaja sic we wzajemnych za-
leznosciach i teoretycznie wyfaiaja jak dochodzi do ok&onego zachowania konsu-

ment&®.

%5 por. G.Swiatowy, Zachowania konsumentéwap. cit., s. 44-45.
?®Por. Ibidem, s. 46-55.
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W celach kompleksowego odzwierciedlania zachok@nsumentéw & stoso-
wane nasfpujace modele:

» strukturalne,

» stochastyczne,

* symulacyjne.

Modele strukturalne obejmwjteoretycznie istotne cechy (zmienne) oraz ich
wzajemne relacje, dgki ktérym uwidaczniaj sie procesy o podtau psychicznym, kto-
re umaliwiaja wyjasnienie zagadnienia, jak dochodzi do skutku zach@véonsu-
mentow. W zalenoéci od stopnia kompleksowoi rozr@nia st modele catéciowe
(ogolne) i castkowe (szczegotowe).

Modele stochastyczne dotycprzewidywanych zachowiakonsumentow za
pomoa prawdopodobigstw, odzwierciedlaj zaleznosci migdzy wielkasciami na wej-
sciu (bodkce) i na wyjciu (reakcje), pomijaj natomiast te (wedtug Gwiatowy), ktére
leza wewmtrz i dotycz przebiegéw zachodeych w organizmie bez nibiwosci ich
obserwacji. Bda one reprezentowane w modelu przez mechanizm pakgpay lub
prawdopodobny. Wedtug L. Rudnickiego zachowanisatponadto rozpatrywane jako
nieprzerwany proces decyzyjny, w ktorym ima wyr&ni¢ okreslone stany w kolej-
nych jednostkach czasu.

Modele symulacyjne unibwiaja przedstawianie procesu pgsbwania decy-
zyjnego konsumentéw za pomposepecjalnych technik symulacji komputerowej w
zmieniagcych se warunkach przy zaf@niu okrélonego (liczbowego) punktu wigia.

W badaniach dotyazych zachow& konsumentéw najezciej uzywa st mode-

li strukturalnych, zaréwno catoiowych, jak i castkowych. Przykladem magby¢
znane modele takie jak: Howarda-Shetha, J.R. BetmB.M. Nicosii, T. Rosaniego,
TOTE, Bagozziego czy EBK.

Model zachowania konsumenta Horwarda-Shethazaq@telo modeli ogoinych,
stanowi prék odzwierciedlenia cakziowego procesu realizacji zakupu towaréw po-
stugupc sk zestawem trzech zmiennych. Do pierwszych zaalmienne wejciowe,
bedace informacy o wptywie spostrzeganych bombw ptyracych z otoczenia. Magto
by¢ np. cechy produktu, jego jakoi walory wytkowe z punktu widzenia zaspokojenia
potrzeb, o ktérych konsument dowiaduje bezpdrednio lub pérednio przed zaku-
pem, a nawet niekiedy tworzy je w swojej wyabmia W sytuacji powtérnego zakupu
produktu korzysta jeszcze ze zdobytego Weilsg daswiadczenia. Drugi rodzaj zmien-

nych stanowq zmienne hipotetyczne, ktore iandziat w wewrtrznym procesie prze-
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twarzania informacji i pozwalajodwzorowg& przebieg motywowania dziataTrzeci
rodzaj zmiennych, to zmienne wgjowe, ktdre odnoszsic do zauwaalnych efektéw
wynikajacych z przebiegu procesow wegtrznych. § to zazwyczaj, np. decyzje o re-
alizacji zakupu lub jego wstrzymanie, przedstawgeminych zamiaréw pogbowania
lub ujawnienie tylko wiasnych opinii i zainteresawaCharakterystyczncech, tego
modelu jest swoisty sposéb upgdkowania zmiennych, wedtug ktérego wiedkbna
wejsciu i wyjsciu dap si¢ mierzy¢, natomiast przedstawione w modelu przebiegi moty-
wacyjne (hipotetyczne) stanaykonstrukcg teoretycza.

Model strukturalny J.R. Bettmana przedstawia psadecyzyjny jako przetwa-
rzanie informacji wedtug oké®nego programugsgwiadomie kontrolowanego przez
konsumentaSwiadome oddziatywanie jest usamiane z pepiem heurystki decyzyj-
nej, pojmowanej jako umignos¢ rozwiazywania problemoéw, trafricia decydowania,
odkrywania nowych zjawisk poprzez étave formutowanie hipotez oraz gromadzenie
wiedzy i dédwiadczéi?’. Zdaniem Bettmana proces pealp decyzji dotycacej zakupu
pozostaje pod wptywem:

* ograniczonej zdolnwi swiadomego przetworzenia informacji,

» dostpndici do informacji i jej oceny,

» sprawndci funkcjonowania wewgtrznych procesow regulacyjnych,

e oddziatywania wczaiej podejmowanych decyzji zakupu oraz

zgromadzonego dwiadczenia i wiedzy na procesy gpoia.

W modelu tym etapami procesu decyzyjnego siengwretrzne mechanizmy
dokonupce regulacji zgodnie z wgi racjonalnym myleniem konsumenta. Mechanizm
kontrolny ujawnia si w ciagtlym stwierdzaniu zgodroi micdzy stanem faktycznym, a
stanem, w odczuciu subiektywnym, oczekiwanym. Zekomechanizm przerywania
zatrzymuje bieaca aktywnac¢ i wyzwala inne procesy poznawania i motywowania.

Model F.M. Nicossi przedstawia proces podejmowaleieyzji zakupu produktu
na tle interaktywnych zwekéw migdzy gtownymi uczestnikami gry rynkowej t.j.
przedsgbiorstwem i konsumentem — rodzinWzajemna komunikacja przebiega po-
przez dziatania promocyjne ze strony przehisirstwa i dokonywane zakupy produk-
tow przez konsumentow. W modelu tym proces podejamiav decyzji sklada siz
czterech obszarow, ktére obejnpu;j

* wplyw informacji pochodzcych z rynku (firma, produkt) na postawy

2" Por. J. Antoszkiewiczyletody heurystyczne. Twoércze rozayiwanie problemévaistwowe Wydaw-
nictwo Ekonomiczne, Warszawa 1990, s. 40-45.
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konsumentow (cechy i predyspozycje),

» poszukiwanie produktéw przez klienta i ich ocena,

» akt zakupu,

* sprzzenie zwrotne w postaci pozyskanegawli@adczenia zarébwno przez
przedsgbiorstwo, jak i konsumentow.

Z kolei w decyzyjnym modelu T. Rossiniego, ktoryypukla osobow&t kon-
sumenta, zwracagbzczegdln uwag; na uwarunkowania psychologiczne wplyug
na kolejne etapy podejmowania decyzji o zakupienlj¢ s¢ takie czynniki jak cechy
indywidualne konsumenta, tj. postawa, percepcjaenie st itp. Model ukazuje za-
chowanie konsumenta, ktére przebiega geipi etapach:

» odbior bodcow na poziomie zmystowym i ich interpretacja,

* motywacja warunkuca rozpoznanie potrzeby,

» wybor produktu i ocena do ktérej konsument wykotups zewrtrzne jak
oraz wewatrzne zrodta informacji (reklama, katalogi, ceny, zdobyte
wczenie] dawiadczenie),

» zakup produktu lub jego zaniechanie,

» w wypadku dokonania zakupu, konsument dokonuje gy i jeeli jest
zadowolony z zakupu to prawdopodobnie w przysitdokona powtornego,
a w przypadku niezadowolenia zrezygnuje z nabga produktu.

Do rozwaania niektorych szczegdllnych probleméw dotpyrh zachowa
konsumentow niezwykle przydatne okagzgskg modele czstkowe. Na uwagzastuguy
te modele, ktore ze wzglu na poruszony problem mphgy¢ bardziej uyteczne i aktu-
alne w bigacej dziatalnéci marketingowej firm. Do takich modeli nalezaliczy¢ mo-
del TOTE wedtug Millera, Galantera i Pridrama.

W modelu tym wszystkie procesy przetwarzania miacji & odtwarzane w
systemie cybernetycznym. Autorzy wykagzuie kazda podawana informacja podlega
szczegotowemu sprawdzeniu i weryfikacji pod wggim jej prawdziwéci. Tylko in-
formacje uznane za wiarygodne powinny stardguadstaw do podejmowania decyzji,
dlatego te firmy podajce informacje o swojej dziatalda powinny szczegodlnie zabie-
gat o ich rzeteln&. Rozpowszechnianie przez fignmformacji niesprawdzonych, nie-
dajacych s¢ udowodné, a czasami nawet falszywych, podaazaufanie dotychczaso-
wych i potencjalnych klientéw firmy.
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Informacje adresowane do potencjalnego nabywcynrslimenta s kontrolo-
wane nie tylko pod wzgtlem wiarygodngci, lecz take testowanie odnosi¢sido
wszystkich dostrzegalnych cech produktu, do ktonyakina zaliczy zalety uytkowe,
estetyczne, jakeiowe itp. Ujawnione cechyasporéwnywane z wewtrznymi stan-
dardami wyréaniajacymi spodziewane efekty w postaci subiektywnie &tzanych
wartasci cech. Jeeli w wyniku porowna zachodzi zgodrig cech, to dochodzi do dal-
szego trwania procesu decyzyjnego. Natomiast apietie odchylé swiadczcych o
niezgodnéci ocen dodatkowo uaktywnia konsumenta w poszukiwarformacji, co
tym samym wydtaa proces decyzyjny. Zjawisko niezgodoigest interpretowane jako
zaktocenie réwnowagi poznawczej. Dlatego model T@aLEyY sk z poznawczymi teo-
riami rownowagi, wedtug ktorych rozlieos¢ poznawcza jest przyczyrposzukiwania
informaciji.

Stopied przyswajanych informacji ma odbicie w ryzyku wigogingci, ktére
powstaje przez toze konsument na podstawie uzyskanych informacji jpraje za
prawdziwe odchylenie railzy swoimi oczekiwaniami a widocznymi rezultataraka-
pu. Ryzyko zatem wiarygodsa rozumie st jako niestaté¢ poznawcz albo konflikt
poznawczy. Kady konflikt za& motywuje cztowieka do podejmowania dziala celu
wyprowadzenia go ze stanu nierownowagi wetrnanej. Problem ryzyka wiarygodéa
wystepuje we wszystkich modelach odzwiercieatgich proces oceny produktéw.
Przyjmupc, ze ogollna ocena produktu jest supojedynczych wrzen, to modele ro-
nia sic gtdbwnie sposobem pomiaru rzeczowych i wsgstowych komponentéw tych
wrazen. Problemem podstawowym w odniesieniu do wszystkichleli pozostaje okre-
slenie, ktore wiaciwosci produktu zostan potraktowane wiarygodnie i jak zosgan
ocenione.

Uzyteczne w badaniach zachawkonsumentowsgmodele przyczynowe, dgi
ktorym maliwe jest doktadniejsze ustalenie znicowanego wptywu poszczegdlnych
determinant. Autorem tych modeli jest Bagozzi, ktblada przyczynowe zaleosci
migdzy postawami, zamiarami dziatania i faktycznymtgoswaniem, uwzgidniajac w
nich takze inne determinanty zachoiyanp. cechy osobowoi.

Innym modelem zastugagym na uwag jest model pogpowania decyzyjnego
opracowany przez Engela, Kollata i Blackwella (EBB@st to model catoiowy i od-
zwierciedla zachowanie konsumenta przy podejmownawej decyzji zakupu. Proces
zakupu podzielony jest nagpifaz:

e rozpoznanie problemu - konsument spostrzega rozdiieé migdzy

36



pozadanym a aktualnym stanem rzeczy, ktoéfavimdamiaj mu potrzeb i
uruchamiag motywy do dziatania,

e poszukiwanie i przetwarzanie informacji — konsumekorzysta z
wewrgtrznych (wiedza, dawviadczenie, determinanty psychiczne) |
zewretrznych (reklama, katalogérédet informacii,

e ocena rozwizan wariantowych i wybor rozwazania — na proces ten
wptywaja kryteria oceny wariantéw, przekonania, postawyengje i inne
okolicznaici,

» decyzja zakupu — na decyzje zakupu mogec wptyw: dostpnasé towaru,
zmiana dochodu, zmiana ceny, zmiana sytuacji ro@gjn

» skutki decyzji zakupu — magwywota¢ u konsumenta jeden z dwoch
standw: satysfakejlub dystans.

Zaprezentowany przebieg fazowy radrwa w zaleznosci od specyfiki decy-
zji od kilku sekund do kilku nawet lat oraz mive sa sprzzenia zwrotne i skoki przez
jedm lub wiccej faz. Zalenie od sposobu decydowania, szczegolnigswidomego
rozwazania decyzji, poszczegodlne fazy mogie wydtuza¢ lub skracd, a przy decy-
zjach zbiorowych magby¢ rozdzielone midzy r&zne osoby.

W literaturze przedmiotu, poza wymienionymi modealawystpuje model sto-
chastyczny Markow® wykorzystywany do badania zachawkonsumentéw w przy-
szidici | zaktadagcy, ze zachowanie konsumenta na rynku jest nieprzerwgoryoe-
sem decyzyjnym oraz model H.C. Triandisa symulacyjny (uktadu modeli struktural-
nych i stochastycznych nie mma rozwizad pod wzgédem matematyczno-
analitycznym.

Rézniacym st modelem od przytoczonych powej jest model opracowany
przez J.N. Shetha, ktory odnos¢ sio podejmowanych decyzji zakupowych przez go-
spodarstwa domowe postrzeganych jako jedna matedgzyjna. W swoim za#@niu
ujmuje autonomiczne i wspoélne decyzje czionkéw nmoegzuwzgkdniajace motywy
oraz determinanty zakupow.

Nalezy uwypukli¢, ze niezalenie od funkcjonujcych w literaturze przedmiotu

modeli dotyczcych zachowi& konsumenckich, zadaniemzkego z nich jest préba ra-

8 por. S. MynarskiAnaliza rynku: problemy i metodaistwowe Wydawnictwo Naukowe, Warszawa
1977, s. 45-48.
9 por. G.Swiatowy, Zachowania konsumentéwp. cit., s. 40—44.
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cjonalnego wyjénienia wszelkich motywow i pagtowan cztowieka, ktore nauka stara
si¢ zgkbi¢ poprzez badania empiryczne.

Coraz czsciej ekonomici zwracag uwag;, ze zachowania wielu oséb w Polsce
przybieraj charakter typowych dla spote@stwa konsumpcyjnego i przybiegdprme
tzw. konsumpcjonizmid. Stan ten cechuje nadmierne przyayiwanie wagi do zdoby-
wania débr i ustug materialnych, ktére w konsekwiepmowadz do ich marnotraw-
stwa i degradacji cztowieka.

Autor pragnie w tym miejscu podkitet, ze swiadomie pomiat lub tylko za-
anonsowat niektore kwestie zwane z motywami i zachowaniami konsumpcyjnymi,
poniewa ich scista analiza, wélad za literatug przedmiotu, wykracza poza zakres ni-

niejszej pracy.

2.2. Uwarunkowania konsumpcji gospodarstwa domowego

Konsumpcja to proces zaspokajania potrzeb cztowpeka wykorzystaniu débr
I ustug. Stanowi zasadniczy cel dziataloiogospodarstwa domowego na rzecz swoich
cztonkoéw, obok zdolnii do podejmowania wszelkich decyzji usfiwiajacych ich
realizacg.

W ramach dokonggej sk konsumpcji zasoby débr ulegagmniejszeniu jak i
destrukcji. Spaycie w ramach procesu produkcyjnego powoduje mzumaywanie su-
rowcow, materiatdw, maszyn. W procesie nieprodukyyj jest zwazane z bezpoed-
nim zaspokojeniem potrzeb materialnych i duchowgzibwieka.

Teoria ekonomii wskazuje na istnienie ograniczonyrclikow, zasobow pozo-
stapcych do dyspozycji zarbwno kadego podmiotu gospodarczego, jak i catego spote-
czenstwa. Nie ma ndwiecie ,nieograniczonej obfikai”, a to oznaczaze cecla wigk-
szasci zasobow jest ich ,rzadké’. Nawet najbogatsze spotedstwazyja w Swiecie
rzadkdci, poniewa zawsze chgkonsumowa wigcej, niz sa w stanie wytworzy§. Zja-
wisko rzadkdci zmusza kade spoteczgstwo do rozwizywania trzech podstawowych,
wzajemnie ze sabpowiazanych probleméw ekonomicznych, ktére obemmwybor
przysztego produktu, poniesione naktady i podadiramach tego stwierdzenia nate

uzyska odpowied na trzy podstawowe pytania: co?, jak? dla kdfo?

%0 Konsument i konsumpcja we wspoétczesnej gospodardenauk. M. JarieKresto, B. Mréz, Szkota
Gléwna Handlowa w Warszawie, Warszawa 2006, s. G9-8
3L E. V. Bowden, J. H. BowderEkonomia-nauka zdrowego raztku, Fundacja Innowacja, Warszawa

2002, s. 5652,
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Problem pierwszy sprowadzeg go pytania, co produkowa Dotyczy wybo-
row, jakie dobra wytwarza w jakich ilcsciach i w jakim czasie. Inaczej m&wi jakie
potrzeby spoteczne mapy¢ zaspokajane i w jakiej kolejga. Czy posiadane w dys-
pozycji zasoby czasu drodki beda wykorzystane do zwkszenia ildci produktéw
zywnosciowych, czy elektronicznego spta lub na edukagji wychowanie, albo na
zwigkszenie bezpiechastwa wewntrznego lub zewgtrznego? Istnieje niezliczona
liczba celéw i powgzan miedzy nimi, ktére mana realizowéa w ramach posiadanych
zasobow.

Problem drugi dotyczy sposobu produkciji, czyli kaysia odpowiedzi na pyta-
nie, jak produkowai odnosi s¢ do wyboru naktadow, czyli — kto ma wytwaéza ja-
kich zasobow (surowcOw, materiatdw) i przy zastomomr jakiej metody technicznej
lub technologicznej? Czy dobra i ustugi majy¢ wytwarzane przez podmioty sektora
prywatnego, czy przedgiorstwa pastwowe, a jeeli przez obydwa, to w jakiej pro-
porcji? Czy produkcja ma miecharakter drobnotowarowy (rzerdli@czy), czy prze-
mystowy oraz jaki stopie specjalizacji magaj cechowa? Z jakich korzysta zrodet
energii dokonujc wyboréw medzy naturalnymirédtami energii (woda, wiatr, stae),
energii otrzymywanej z zasobéw mineralnycke@el, gaz, ropa), czy energidrowej?
Zgodnie z teou ekonomii, wszelkie procesy gospodarczeasajoje naktady (czynniki
produkcji) i wyniki (produkty finalne). Naktady dalh sie na trzy grupy: ziemia i zaso-
by naturalne, praca oraz kapitat. Problem produkafyczy cagtych wyborow ,kombi-
nacji naktadéw” niez&dnych do wytwarzania gadanych produktow.

Problem trzeci wize st z pytaniem, dla kogo mapy¢ wytwarzane dobra i do-
tyczy $cisle sposobu podziatu wytworzonych débr i ustugad cztonkow spotecze
stwa. Kto i ile otrzyma z wytworzonego produktu adowego? Jakie kryteria map
tym decydowd, czy na przyktad wyksztalcenie, zawdd, jg@kpracy, a mee przyna-
leznos¢ do okrglonej grupy spotecznej lub cechy osobowe, do ktdryaliczamy
uzdolnienia, inteligengjlub spryt*. Pewne usystematyzowane sposoby razyviania
problemow produktu, naktadow i podziatu wraz z relalizacy sa zwiazane z dziata-
niem tylko trzech procesow ekonomicznych, do ktbryaliczamy proces spoteczny,

proces polityczny i proces rynkowy. Procesy te fdgav pewnym zakresie w kdym

% p, A. Samuelson, W. D. Nordhaionomia 1Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2000, .53
54.

% |bidem, s. 54.

% |bidem, s. 55.
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spoteczéstwie i tylko dominacja jednego z nich wyrda jeden system ekonomiczny
od drugiego w realnyréwiecie (np. kapitalizm od komuniznit)

Istota kazdego procesu spotecznego jest dokonywanie wyborpartych na
obyczajach i tradycjach spotecznych. Niemal wden spoteczestwie problemy pro-
dukcji i podziatu wiza sie z procesem spotecznym. Jednak wptyw tradycji icabjow
na podstawowe wybory ekonomiczne jest znaczniggsely w krajach stabo rozwig
tych gospodarczo. W spoteestwie, w ktérym dominuje obyczaj i tradycja, udziat
kazdego cztowieka w podziale produktu jest w wysokiimpsiu uzaleniony od prze-
kazywanej z pokolenia na pokolenie tradycji orazaéw pokrewi@éstwa. Niezadowa-
lajacy poziomzycia spoteczéstw tradycjonalnych stanowi wystarczey przestank do
dokonania szybkich zmian, ktore konieczne do osgnigcia wyzszej produktywngci
gospodarki i podniesienia stopyciowef*®.

W odniesieniu do procesu politycznego, decyzjgpgdarcze dotyexe produk-
cji oraz podziatu podejmuje aparatiptwa, dokonujc wyboréw ekonomicznych i kie-
rujac gospodark za pomog ,nakazow”, ktore mog mie¢ charakter dyktatorski lub
demokratyczny. Decyzje podejmowane przeaspao dotyczce produkcji i podziatu
maja zawsze charakter nagdny w stosunku do innych. Tymczasem decyzje datgez
wykorzystaniasrodkow podejmowane w procesie politycznym dlare g niekiedy
jako nakazowa metoda wyboru. Niekiedy metoda tacstana jest poednio. W takim
przypadku witadza oferuje back ,cas za c@”, by w ten sposob przekoédudzi do
swojej oferty — decyzji psstwowej.

Kazdy proces rynkowy dziata poprzez popyt, podeiaz mechanizm cenowy
rozwiazujacy automatycznie problemy produkcji i podziatu. Gikderyzuje si specja-
lizacja, ktora pozwala kademu podmiotowi na produkcvybranych dobr, a naginie
na konsumpgj innych. Wytwarzaneastowary, ktérych potrzebajkonsumenci i ktore
przynosza najwyzsze zyski ze sprzegéha Natomiast konsumenci podejmundywidu-
alne decyzje o sposobie wydatkowania swoich dochogEnerowanych przez ich pra-
ce i posiadany majek.

Wspoiczesne systemy gospodarczeanddjarakter mieszany. Z jednej strony
sity rynkowe koordynuj dziatalng¢é podmiotow gospodarczych za pomawechani-
zmu rynkowego, z drugiej — pstwo modyfikuje mechanizm oraz kryteria dokonywa-

nia wyborow ekonomicznych ustalaj strategi rozwoju gospodarczego. Ingerencja

% E. V. Bowden, J. H. BowdelEkonomia-nauka zdrowego raziu, op. cit., s. 52.
% |bidem, s. 53.
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panstwa w gospodartkma uzasadnienie w odniesieniu do jego funkcji iBtazyjnej
(sfera regulacyjna) oraz alokacyjnej i redystryhoey(sfera realna).

Funkcja stabilizacyjna dotyczy warunkéw gospodamiad polega na podej-
mowaniu dziata regulacyjnych zapewnigych efektywne i stabilne funkcjonowanie
systemu ekonomicznego, natomiast alokacyjna — gabm® umieszczenie kapitatu
(Srodkdéw produkcji) w tym systemie. Funkcja redystrghjna whze sk z efektami
produkcji, ktére maj wptyw na ponowny podziat dochodow w systemie.

Realizacja wszystkich funkcji w polityce gospodajcna na celu eliminowanie
negatywnych skutkdw niedoskon&d rynku oraz osiganie celéw spoteczno-
politycznych przez r. Ingereng wiadz publicznych w gospodarkizasadniaj nie-
ktore niedoskonakei rynku: wystpowanie dobr publicznych, wygtowanie efektéw
zewretrznych, brak konkurencji, niedobory rynkowe, likiormacyjne, nierownowaga
gospodarcza (inflacja, bezrobocie), redystrybugahddow i wys¢powanie tak zwa-
nych débr godziwycH.

Gospodarka rynkowa jest systemem, ktéry sktagla siznych podmiotow —
uczestnikOw rynku wzajemnie ze gopowiazanych w wyniku zawieranych transakcji
wymiennych. Jego podmiotama &onsumenci i ich gospodarstwa domowe, przedsi
biorstwa produkcyjne i ustugowe, instytucje finansoi pozostate (pwednicace w
przeptywie dobr i ustug od producenta do konsumei@dministracja pestwowa oraz
wtadze lokalne (samogdowe)®.

Zachodzce powazania ledace formy wigzi pomidzy wymienionymi podmio-
tami rynku urzeczywistniajsi¢ za pgdrednictwem cen rynkowych, ptac i innych form
dochodéw, kredytow i procentdw, papierow wéaciowych oraz pozyskiwanych z nich
dochoddéw, emerytur, rent i zasitkdw, podatkéw iavmkarbowych, kar pieginych,
subwenciji itp. To wignie rynek ksztattuje ceny dobr i ustug, ceny pra@pitatu, ziemi
i wszystkich innych czynnikoéw produkcji. Z kolei og wptywap na decyzje ekono-
miczne wszystkich podmiotow gospodarczych, wywgaupkreslone zachowania kon-
sumentow i producentow uczestrnicgch w wymianie. Dziki gospodarce rynkowej
rozwinety si¢ réznorodne formy towarowo, piegine tworac w ten sposéb jednolity
mechanizm funkcjonagy wedtug okrélonych regut ekonomicznych. Na zachowania
podmiotéw gospodarczych mdpkze wptyw wystpujace na rynku ograniczenia o cha-

rakterze realnym i regulacyjnym. Wyznacznikiem oggaen realnych g warunki przy-

37 U. Kalina-PrasznidRegulowana gospodarka rynkow@ficyna Ekonomiczna, Krakéw 2003, s. 27, 30.
% M. Nasitowski,System rynkowyVydawnictwo KeyText, Warszawa 2002, s. 36.
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rodnicze, zasoby piegiine, kapitatowe, kadrowe, wymagania technologiczre po-
ziom popytu konsumpcyjnego ludion. Ograniczenia regulacyjne, to ustalone zwycza-
jowo lub prawnie normy pogpowania®.

W latach dziewi¢dziesatych w Polsce, dzki gospodarce rynkowej, stworzyty
sig warunki ustrojowe umdiwiajace petnienie w gospodarce funkcji motywacyjnej
konsumpciji. Zdaniem J. Kramer funkcja ta spetnégapsid warunkiem statego rozwoju
spazycia rbwnoznacznej z minimum socjalnym oraz p@ania i stalego rozwoju kon-
sumpcjisrodkow utrzymania (tzw. reprodukcyjnej) i konsumprgystej. Drugim wa-
runkiem jest wptyw konsumpcji jako cdtd na rozwoj i wzbogacanie cztowieka w jego
czasie wolnym, a tale, jeli w jej sktad — pojmowanej jako masa — wchadavalifika-
cje, umiegtnosci i twérczai¢ cztowiekd®.

Zdaniem J. Szczepskiego konsumpcja towarzyszy cztowiekowi niemal na
kazdym kroku i jest podstawowym faktem jeggcia, poniewa od niej zaley jego
utrzymanie i przebi€. Oznacza bezgredni akt spoycia przez zaycie okrélonego
srodka (bezpérednie zaspokojenie pewnej potrzeby) lub dotyczytkowania jakiegé
dobra staacego zaspokojeniu potrzeb, stangovproces ztgony z dziata i zachowa
zmierzajcych do péredniego i bezpwedniego zaspokajania potrzeb. Jestéako-
strzegana jako faza procesu reprodukcji spotecamemach sfery spgycia. Jej wptyw
na wspoitczesne spotecstwa kapitalistyczne jest tak #Zy ze jest traktowana jako
wartaié najwyzsza; utrzymuje wzrost gospodarki i realizuje csieiowe jednostKr.

O poziomie konsumpcji decyduje skala zaspokojemimpeksowych potrzeb
cztowieka. Do najagciej uwypuklanych w literaturze przedmiotu zalici@klasyfika-
cje potrzeb cztowieka wedtug A. H. Maslova. t8 potrzeby samorealizacji, szacunku i
uznania, przynalaosci i mitosci, bezpieczastwa oraz fizjologiczne43. Z kolei C. Al-
derfer nawazujac do klasyfikacji Maslova wyodbnia, take w uktadzie hierarchicz-
nym, trzy grupy potrzeb, tj. egzystencji (odpowiadgch potrzebom fizjologicznym i
bezpieczéstwa), zwizkow (obejmujcych kontakty spoteczne z lzhi, a odnoszce

¥ |bidem, s. 37.

4% por. J. KramerKonsumpcja w gospodarce rynkoweplskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa
1997, s. 19-21.

41 Zawsze stawia sipytania, czy konsumpcja jest najméejszym celem, czyrodkiem i koniecznéxia

do realizacji innych celéw cztowieka. Por: J. Szmaski, Konsumpcja a rozwéj cztowieka. \Afstdo
antropologicznej teorii konsumpcjpaistwowe Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 1981,18-3
3109.

“2por. J. Szczepaki, Konsumpcja a rozwéj czlowiekap. cit.,s. 132—137.

“3 pPor. A. H. MaslovMotivation and PersonalityHarper and Row Publication, New York 1954, s. 33—
49,
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si¢ do potrzeb przynaimaosci i uznania wedtug Maslowa) oraz wzrostu (odnoszse

do rozwoju osobowego i ktorg sbwnowane potrzebom samorealizacji i uznania), za-
ktadapc, ze jednostka odczuwa w tym samym czasienedpotrzeby z rinych pozio-
moOw ize @ one zaspokajane bardziej w sposalgigi, a nie hierarchiczny44.

Z punktu widzenia konsumpcji istotne znaczenie gtiapodarstwa domowego
ma sytuacja materialna, tj. standard i sposgtia, styl oraz jaké& zycia, czyli dobro-
byt45. Poza realizagjceléw konsumpcyjnych, w tym materialnych, w gosgstivach
domowych dokonuje sitakze realizacja celéw spotecznychychowawczych46. B
zenie do realizacji ok&onego celu wynika z potrzeb lub pragnienia danegionka
rodziny lub jej samej. Potrzeby te wynika gkbi psychologicznej cztonkow rodziny
oraz regut rzdzacych zyciem w spoteczestwie. § uznawane za regulataycia spo-
lecznego izrédto najr@niejszych wiaciwosci i proceséw spotecznych47. Geamia
sSi¢ je takee z popytem rynkowym i preferencjami ludzi. 4nsita pobudzajca postave
cztowieka jest motywacja, ktérej proces polega oatprzajicej sk zaleznosci pomi-
dzy wwiadomieniem niezaspokojonej potrzeby, rozpoznanigamunkow oraz mai-
wosci jej zaspokojenia jak i rozbudzeniem nowych peltes.

Do najczsciej stosowanych w literaturze przedmiotu klasydik&konsumpciji
naleza kryteria wedtug Cz. Bywalca i L. Rudnickiego. Zegiedu na jej przedmiot roz-
rozniaja konsumpaj dobr materialnych (z podzialem na konsumapggjvnaosci i artyku-
tow przemystowych) oraz ustug (z podzialem na komscik ustug materialnych i nie-
materialnych, spotecznych). Ze wedli na podmiot roztdiaja konsumpa} indywidu-
alna i zbiorowa, uwzgkdniajpc spaycie zachodzce w gospodarstwach domowych
(dane dobro jestaytkowane przez dwoch najmniej cztonkdéw rodziny)psfeie gru-

powe (wspolne kytkowanie dobra przez damgrupe spoteczn) oraz ogolnospoteczne

4 Por. Konsument i konsumpcja we wspéiczesnej gospodeede,nauk. M. JarieKresto, B. Mréz,
Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie, Warszawa 268069—65.

“SW literaturze przedmiotu gospodarstwo domowef@siie okrélane. Pocatkowo dominowato podej-
scie przedmiotowe dotyaze dzialé zwiazanych z zaspokojeniem potrzeb weivn gospodarstwa, w
latach 70. i poniejszych podmiotowe, tj. jako kategoria spoteceonomiczna niezfuina do bytowania
rodziny, w latach 90. podkilano zachowania gospodarstw wyznaczone przez fgtrizegodne z kie-
runkiem ich zaspokojenia. \Bvietle najbardziej klasycznej definicji gospodarstdomowejest baz
ekonomiczn jednostki lub grupy oséb posganych z wgziami rodzinnymi lub innego rodzaju. Por. A.
Hodoly, Gospodarstwo domowe i jego rola spoteczno-ekonamajtwsiazka | Wiedza, Warszawa 1971,
s. 20-25. Z kolei w opracowaniach Gtéwnego ddiz Statystycznego — gospodarstwo domowe jest defi-
niowane jako zesp6t os6b spokrewnionych lub niespekionych, mieszkagych razem i wspdlnie
utrzymupcych se. Por.Prognoza demograficzna na lata 2003 — 2080Informacje i Opracowania Sta-
tystyczne, Gtowny Urgd Statystyczny, Warszawa 2004, s. 24.

6 K. Kacperski, E. WiszniewskiEkonomika gospodarstwa domowedWarszawska Wisza Szkota
Ekonomiczna, Warszawa 2002, s. 9-12.

7). Szczepski, Konsumpcja a rozwoj cztowiekap. cit., s. 137-147.

“8 Por.Konsument i konsumpcja we wspoéiczesnej gospodapceit., s. 48.
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(cate spotecasstwo korzysta z dogpnych dobr i ustug, ktéréwiadczy pastwo). In-
nym kryterium klasyfikacyjnym jestrodio finansowania konsumpciji, ktére dotyka
spazycia prywatnego (nabywane dobra pochpdzwtasnychsrodkow lub g wytwo-
rzone przez konsumenta) oraz sgna publicznego Arodto finansowania dobr stano-
wia srodki spoteczne) orazrddio pochodzenia débr konsumpcji, ktére pozwalado
ni¢:

* konsumpg} rynkows (towarows — dobra zakupit konsument),

» konsumpg} naturala (samozaopatrzenie konsumpcyjne — artykuty wytwo-

rzone przez konsumenta w ramach jego gospodarstmawlego),

e konsumpg} spotecza — konsumpcja dobr pozyskanych z poriiem ryn-

ku, finansowan zazwyczaj zrodkéw publicznycf?.

Gospodarstwa domowe — traktowane jako system jmoletrzy podstawowe
czynniki: ludzki, materialny i spoteczno-ekonomigzi€zynnik ludzki stanowi osoba
lub osoby powizane wgzami rodzinnymi (pokrewiestwo lub inne), wspdlnie miesz-
kajace i wspodlnie gospodamge, co wyraa st na hczeniu swoich dochodéw oraz
wnoszeniu wiasnej pracy. Na czynnikaterialny sktada siogo6t dobr materialnych
trwatego i nietrwatego aytku orazsrodkéw finansowych ddacych w dyspozycji go-
spodarstwa domowego dla zaspokojenia indywidualryatizeb swoich cztonkow i
gospodarstwa jako cala. Wielkos¢ zasobOw materialnych zaleod statusu cztonkéw
gospodarstwa domowego na rynku pracy, ktéry deeydusposéb bezpgmedni o ich
sytuacji materialnej i poziomi& Czynnik spoteczno-ekonomiczny to ogét dziato-
dejmowanych przez cztonkédw gospodarstwa domowegwnatez gospodarstwa do-
mowego i na zewdirz w jego otoczeniu, niegdnych do zaspokojenia potrzéb

Gospodarstwo domowegdac podmiotem gospodargym wyr@nia st wsrod
innych podmiotow swoistymi cechami, do ktérychzma zaliczy: dazenie do zagwa-
rantowania swoim czionkom gospodarstwa domowegmgWwyzszego poziomu i ja-
kosci zycia oraz maksymalizacjizyteczndci pozyskiwanych débr, a nie aganie zy-
sku — tzw. cel dziatalrigi, sposéb powszania m¢dzy cztonkami gospodarstwa domo-
wego w wyniku pokrewigstwa, matenstwa lub umowy neidzy osobami niepowza-

nymi tymi wigzami oraz podziat zasobOw pracy na czysenay domu i zarobkowe. Do

49 Por. Cz. Bywalec, L. Rudnickkonsumpcjapp. cit., s. 27—-38.

¥ B. Podolec, P. Ulman, A, Waa, Aktywnd¢ ekonomiczna a sytuacja materialna gospodarstw domo
wych,Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakovi{eakow 2008, s. 255257.

®1 K. Gutowska,Diagnoza funkcjonowania wiejskich gospodarstw doymbwna przetomie wiekgw
Szkota Gtéwna Gospodarstwa Wiejskiego, Warszaws 26010.
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innych cech, jakie przypisujegsgospodarstwu zaliczamy sposoby gromadzérad-
kow przeznaczonych na jego dziatal€éd dysponowanie nimi, bezumowne ich pozy-
skiwanie od czionkéw w wyniku ich pracy domowejadrabkowej oraz podziat tych
srodkéw w sposob zwyczajowy — tradycyjny i wagiha autonomiczné& w systemie
gospodarki narodowej, brak podlegtozewrgtrznym grodkom dyspozycyjnym, a de-

cyzje podejmowane wewtrz gospodarstwa nie posiagajharakteru sformalizowane-

g 052

Istotrg cechy gospodarstwa, odidiajaca je od innych podmiotow gospodar-
czych, jest zaspokajanie potrzeb indywidualnyctsp@nych. Gospodarstwo domowe,
jak juz wspomniano, jest podstawayednostls gospodarujca nastawion na cele kon-
sumpcyjne. Realizacja tych celow wymusza permamediwkonywanie wyborow w
zakresie formutowania potrzeb, ksztalttowania potwst wyobraen, co do optymal-
nego sposobu ich zaspokajania, podejmowania dedgijczcych pozyskiwanigrod-
kow niezlgdnych do zaspokojenia potrzeb, a npste dysponowania nimi i w rezulta-
cie ksztattowania poziomu oraz struktury konsumfioglinej. Weréd ekonomicznych
determinant konsumpcji gospodarstwa domowegozpalg/mieni zasoby maijtkowe
gospodarstwa domowego oraz jego ¢iesto débr publicznych, dochody bige, po-
ziom i relacje cen artykutéw konsumpcyjnych orad@oddbr konsumpcyjnych i spo-
soby ich dystrybucjf.

Rozpatrugc poziom i struktuy konsumpcji (pozionkycia) gospodarstw domo-
wych w pierwszej kolejnixi nalezy zwrdck uwag: na ich zasoby matkowe. Termin
.Zzasoby majtkowe” nie jest jednoznacznie interpretowany w iiegkonomii. Najcz-
sciej @ to wczéniej nagromadzone dobradace w posiadaniu gospodarstw domo-
wych, zasoby dobr konsumpcyjnych i produkcyjnychzomne aktywa rzeczowe, na
przyktad zioto, aktywa finansowe (papiery wadiowe) i niematerialne (warfoi
prawne). Majtek kazdego gospodarstwa wptywa na konsumpejsposob bezgoedni
oraz paéredni. Wptyw bezpéredni polega na tymze niektére sktadniki maiku (po-
przez uytkowanie) staj sie przedmiotami konsumpcji: mieszkanie, meble itpotis
oddziatywania pfredniego majtku jest to,ze wiele z jego sktadnikéw, szczegolnie o
charakterze czysto kapitatowym (ztoto, papiery wémibwe, nieruchomgi, ziemia)
mog by¢ zamienione w strumiedochoddw poprzez sprzedhub dzietawe. Mozna

*2 |bidem, s. 12.
%3 Cz. Bywalec Konsumpcja w teorii i praktyce gospodarowariydawnictwo Naukowe®WN, War-
szawa 2007, s. 47.
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zatem zatoy¢, ze zasoby matkowe mog st& sie zrédtem zaspokojenia potrzeb go-
spodarstwa w sytuacji znacznego dlenia s¢ biezacych dochodéw, chidy w wyniku
utraty pracy, przégia na emeryturlub rent cztonka gospodarstwa domowego. Wow-
czas wysipuje tzw. efekt magkowy, ktory okréla zwiazki migdzy maatkiem a kon-
sumpci. Zmiany w poziomie i strukturze konsumpcji gospstiza domowego dula
wywieraly wplyw na zmiany realnej wagti zasobéw magkowych™*,

Wplyw na poziom oraz strukteinwvydatkéw i konsumpcji gospodarstw domo-
wych maj dostpne dla nich publiczne dobra konsumpcyjne w postaqgbrzyktad do-
stepu do ustug medycznych, edukacyjnych, kulturalny@munalnych i innych. Dobra
publiczne w stosunku do dobr prywatnych mdy¢ substytucyjne lub komplementar-
ne. Zastpowanie dobr prywatnych dobrami publicznymi z rggobnza konsumpg
prywatrs, a zwiksza publicza, cha nie w kadej sytuacji musi tak &y Na ogot kon-
sumenci bardziej zamoi rezygnug z dobr publicznych na rzecz prywatnych szczegol-
nie wtedy, kiedy standard doébr publicznych jestojaiowo nizszy, a dosip do nich
utrudniony. Osoby mniej zamoe i dysponujce wiksz iloscia czasu wolnego z regu-
ly korzystaj z dobr publicznych. Mma powiedzié, ze zjawisko zwizane ze swo-
istym efektem ,wypychania” débr publicznych przegwatne w sytuacji, gdy te drugie
sa Wyzszego standardu, albo ,wypychania” dobr prywatnyctez publiczne wyspuje
w sytuacji, gdy standard obu rodzajow dobr jesizooly lub jednakowy. Komplemen-
tarna¢ débr publicznych i prywatnych oznacza wzrost konsumpcji dobr publicz-
nych zwiksza na ogét konsumpgiidbr prywatnych i na odwrdt

Drugim istotnym czynnikiem ekonomicznym ksztadttyym konsumpeg gospo-
darstwa domowegmdiezace dochody osobiste i spodziewane dochody jegmkate.
Role dochodow natey zazwyczaj rozpatrywatacznie z majtkiem gospodarstwa jako
swoish funkcja dochodow wczaniejszych. Oba te czynniki — mag¢k i biezace docho-
dy — @ z reguty komplementarne, ale mogwniez wyskpowa jako substytuty. Nie-
jednokrotnie niskie dochody ligce z pracy lub dziataldoi gospodarczej magbyé
kompensowane dochodami z mtlp na przyktad przez sprzedatota lub biuterii,

akcji, obligacji, nieruchomai itp. Gospodarstwa domowe o tych samych dochodach

** |bidem, s. 47, 48 oraz L. Rudnicki, Cz. Bywal&mnsumpcjaPolskie Wydawnictwo Ekonomiczne,
Warszawa 2002, s. 13641 i A. Aldridge ,KonsumpcjaWydawnictwo Sic, Warszaw2006, s. 9#101.
%5 Cz. BywalecKonsumpcja w teorii i praktyce gospodarowarog. cit., s. 48.
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biezacych mog znacaco r@&ni¢ sie pod wzgédem poziomu i sposohtycia, i to wia-
$nie z powodu posiadanych zasobéw gti@wychr®.

W latach siedemdziegych i osiemdzieatych XIX wieku tez, uwazam jako
rozszerzenie formuty dochodu permanentnego (staejd-riedmana, na temat kon-
sumpcji sformutowali amerykascy ekonomici F. Modigliani i A. Ando, ktéra stataesi
podstaw do bada nad racjonalnymi oczekiwaniami gospodarstw domdwyrcsferze
konsumpciji. Ich teorie cyklaycia zaktadatyze poziom oraz struktura konsumpciji jest
ksztattowana wrod ludzi w oparciu o aktualny i szacowany strumi@chodow, row-
niez spodziewanych w catym ictyciu®’.

Najczsciej w badaniach empirycznych konsumpcji operugegpsicciem docho-
du rozporadzalnego, ktory mee by wyrazony w wielkagciach nominalnych lub real-
nych. Zgodnie z nomenklatuGtownego Urzdu Statystycznego (Rocznik Statystyczny
RP 2006, s. 288-289) dochdd rozpolzalny gospodarstwa domowego obejmuje bie-
zace dochody pierine i niepiengzne (w tym warté¢ spazycia naturalnego, tj. war§éd
produktow pobranych z wtasnego gospodarstwa domoveegz warté¢ produktow
otrzymanych bezptatnie) pomniejszonych o podatkthdolowe z pracy najemnej i
swiadczeé spotecznych, podatki ptacone przez osoby pageupa wiasny rachunek i
sktadki na obowizkowe ubezpieczenia spoteczne ptacone przez ulwznpiego. Do-
chdd rozporzdzalny, pomniejszony o pozostate wydatki, tworzghdmd do dyspozycii,
ktory przeznaczony jest na wydatki na towary i gstkonsumpcyjne oraz przyrost
oszczdnaici. A zatem dochod rozpadzalny jest przeznaczony na wydatki oraz przy-
rost oszczdnasci. Wydatki pozostate to rozchody gospodarstw dogaiwna cele nie-
konsumpcyjne, ktére obejmukwoty przekazane innym gospodarstwom domowym i
instytucjom niekomercyjnym, w tym darowizny, ptaeoalimenty, niektére podatki od
nieruchomeci, od spadkow i darowizn, od dochodow z wigsnoraz straty pierizne
w wyniku zdarzé losowych. Na dochody rozpadzalne sktadajsic dochody z pracy
najemnej uzyskane we wszystkich miejscach pracgzpczionkéw gospodarstwa do-
mowego, dochody z indywidualnego gospodarstwa garab ziemi, dochody z pracy
na witasny rachunek, dochody z tytutu wiasnoze swiadczé z ubezpiecze spotecz-

nych, dochody zéwiadczeér pomocy spotecznej oraz obejracg m.in. darowizny, ali-

%6 Cz. Bywalec Konsumpcja w teorii i praktyce gospodarowanig, cit., s. 49, oraz poBankructwa
gospodarstw domowych. Perspektywa ekonomicznatécgma,red. nauk. BSwiecka, Wydawnictwo

Difin, Warszawa 2008, s. 23220.
®" Cz. Bywalec, L. RudnickiKkonsumpcjapp. cit., s. 112—115.
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menty od osob prywatnych, odszkodowania z tytulezpieczé, wygrane w grach ha-
zardowych oraz loteryjnych

Badapc wptyw dochodow bieacych na zachowania konsumpcyjne jednostek
ludzkich i gospodarstw domowych powinng siwzgkdniaé w analizie ¢ cz¢s¢ docho-
dow rozporadzalnych, ktora pozostaje konsumentowi po zakupigudstawowych,
nieztlednych dozycia débr konsumpcyjnych Ta pozostata e#é dochodu zwana fun-
duszem swobodnej decyzji przeznaczana jest zazywazavikszenie konsumpciji, jej
racjonalizag} i unowoczénienie lub przyrost oszednasci. Dochody w czsci prze-
znaczonej na podstawowe dobra konsumpcyjne islakre czsto jako minimum so-
cjalne, stanowi pienizna rownowarté¢ koszyka dobr, ktory unmitiwia indywidual-
nemu konsumentowi oraz gospodarstwu domowemu ragodprocesowzyciowych,
rozwoju rodziny oraz utrzymanie z otoczeniem spigm poprawnej komunikacji. W
polityce spotecznej istnieje jeszczeasze pogcie zwane minimum biologicznym, eg-
zystencji lub przeycia. Oznacza to taki poziom dochodow, ktéry ahvaa konsump-
Cje zapewnigjca tylko utrzymanie cztowieka przgyciu i takim stanie zdrowia, by byt
zdolny do prac¥/.

Relacg wydatkéw konsumpcyjnych do dochodéw rozpolzalnych okréla si
czgsto w ekonomii mianem sktoném do konsumpcji. Pegie to upowszechnit wybitny
angielski ekonomista J. M. Keyngs883 —1946). Powysza skionngt okreslana jest w
badaniach dwojako, jako przetria oraz kracowa sktonné& do konsumpcji. Przegh
na sklonnd¢ do konsumpcji mierzy sistosunkiem wydatkéw na konsumgao do-
chodow rozporadzalnych wyodgbnionej grupy gospodarstw domowych (konsumen-
tow), przy czym miag krancowej sktonnéci do konsumpcji stanowi odsetek dodatko-
wych dochodéw przeznaczony na konsureficjZatazeniom Keynesa, mimo ich zna-
czacego wktadu w rozwoj badanad konsumpaej przeciwstawit si M. Friedman (1912
— 2006), ktorego zdaniem skala wydatkéw konsumpeyjrprzede wszystkim nie jest
uzalezniona od wielkéci biezacych dochoddéw rozposdzalnych w gospodarstwie, ale
nade wszystko od przetmego dochodu uzyskiwanego przynajmniej w okreslieuk

lat. Jednake badania ostatnich lat upoimgaja naukowcéw do podw@nia teorii

%8 Cz. BywalecKonsumpcja w teorii i praktyce gospodarowarua, cit., s. 49-50.

% Ibidem, s. 50, oraz por. T. Zalegéonsumpcja w gospodarstwach domowych o niepewngchod
dach,Wydawnictwo Uniwersytet Warszawski, Warszawa 2308,86-193.

60 Cz. BywalecKonsumpcja w teorii i praktyce gospodarowaru, cit., s. 48-50.

61 J. M. Keynes,Ogélna teoria zatrudnienia, procentu i piedia, Polskie Wydawnictwo Naukowe,
Warszawa 1985, s. 56.
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Friedmana, wspétczesny bowiem konsument podejmwjgesdecyzje dotycre zaku-
pow pod wptywem bigacych dochodéw zmiennych.

Szczegola uwag; badaniom na temat wptywu dochodu na zmiany w kasu
cji w gospodarstwach domowych guaccit belgijski ekonomista F. Le Play (1806 —
1882), prowadacy badania w oparciu o wiagimbserwag wybranych rodzin robotni-
czych pod ktem ich dochodéw i wydatkéw oraz E. Engel (1821896, ktéry opiera-
jac sk na wynikach spisow powszechnych w Saksonii, aelakykorzystujc ankiet
budzetowy oraz analizy bugktow gospodarstw domowych robotnikow belgijskich do
szedt w 1857 roku do wnioskie wélad za rosacymi dochodamezmniejsza s udziat
wydatkéw ogdétem naywnosé, co oznaczaze dochodowa elastyczétopopytu (reakcja
popytu na zmiag dochodu) jest mniejsza od 1. Prawo to, nazwane ij@geniem, nie
odnosi s¢ do gospodarstw o niskich dochodach oraz o doctodesokich. W przy-
padku tych pierwszych, przy niezaspokojonych pdiazézywnosciowych, wzrostowi
dochodow towarzyszy wzrost udziatu wydatkow ayavnosé, natomiast tych drugich
wydatki nazywnos¢ wobec wysokiego stopnia zaspokojenia tych potroébd,ulegag
zmianie, a caly przyrost dochodu jest wydatkowaaymme towary i ustugi lub zostaje
przeznaczony na oszgincsci, udziat wydatkéw naywnos¢ w dochodach maleje lub
utrzymuje s na niezmienionym, niskim pozionife

Niezamane gospodarstwa domowe pozbawioneatkaj w ktorych sktonng&
do konsumpcji uzafmiona jest wyicznie od dochodow higcych, chac zwickszye
konsumpat, mogy to uczyné tylko przez zaeignigcie kredytu konsumpcyjnego. W
tym przypadku kredyt duizie zwekszat bigaca sklonng¢ do konsumpcji danego go-
spodarstwa. Jednak jego dgmsias¢ determinuje wysokd realnej stopy procentowej.
Im wyzsza realna stopa procentowa, tymsay kedzie popyt na kredyt, szczegolnie ze
strony gospodarstw mniej zavmych. W gospodarstwach zaamych wyzsza realna
stopa procentowa ne ograniczé wzrost bieacej konsumpcji i tym samym stymulo-
wat sklonnaé¢ do oszczdzania. Prowadzi to najeiej do wzrostu konsumpcji dopie-
ro w przysztéci wykorzystuacej wczaéniejsze oszegingici i zastpowania konsump-
cji biezacej konsumpgj przyszh lub na odwrot. Zjawisko to okikane jest mianem
migdzyokresowej substytucji konsumpciji. iy biezaca konsumpgaj a stop procen-
towa zachodzi korelacja ujemna, natomiastaay stop procentovi a oszczdnascia-

mi korelacja dodatnia. Natg zauway¢, ze realna stopa procentowa uiliia tzw.

%2 por. K. Zajc, Ekonometryczna analiza bietéw domowychPolskie Wydawnictwo Ekonomiczne,
Warszawa 1966, s. 24.
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dyskontowanie konsumpciji, czyli wycgrkonsumpcji przysziej w jednostkach kon-
sumpcji bigacej. Upowszechnianie iinstytucji kredytu konsumpcyjnego prowadzi
niewatpliwie do zmiany zachowanabywcéw z dotychczasowego, opartego na regule
.najpierw ptacisz, poniej konsumujesz”, na coraz geiej wystpujace zachowania
typu ,najpierw konsumujesz, potem ptacisz”

Na wszystkie dochody rozpaidzalne gospodarstwa domowego sktad® do-
chody stale uzyskiwane regularnie, zwanez¢agermanentnymi oraz dochody dora
(nieregularne, zmienne). Badania empiryczne wskazaj kazdy z tych rodzajéw do-
choddéw wptywa na wielks i struktue konsumpcji w odmienny sposob. Na wielkd
struktue konsumpcji maj tez wptyw dochody rozteone w czasie, czyli relacje aizy
biezacymi dochodami a spodziewanymi w przyszio

Doniosh role w ksztattowaniu dochodow gospodarstw domowych yagr
niewatpliwie polityka fiskalna pastwa ze szczegdlnym uwzghieniem podatkow,
tych biezacych, jak i ocenianych przysZldowo. Wielkdci stopy procentowej, pozio-
my progow podatkowych oraz stosowane ulgi i zwalidez podatkdw majwazny
wplyw na bieaca, a take przysza wielkos¢ i struktue konsumpcji pojedynczych kon-
sumentow oraz gospodarstw domowych. Realizowanezppaistwo polityka wydat-
kow publicznych ma rowniewptyw na struktug wydatkow poszczegdolnych gospo-
darstw domowych. Finansowanie konsumpcji niektérgdibr publicznych powoduje
uwalnianie cgsci zasobow pieriznych, ktore mog by¢ przeznaczane na inne produkty
lub oszczdndsci.

Kolejnym czynnikiem ksztattagym poziom i struktu konsumpcji § ceny
dobr konsumpcyjnych. Ich zmiany widym przypadku wptywaj na zmiany poziomu
realnych dochodow nabywcow. Zates¢ dochodu do cen jest odwrotnie proporcjonal-
na. Oznacza tge jezeli dynamika wzrostu cen jest wgza ni dynamika dochodéw
nominalnych, to dochéd realny maleje, i na odwiNg.ogo6t wzrostowi cen towarzyszy
spadek zakupdéw, a w konsekwencji dlemie s¢ konsumpcji danego dobra. Obenie
cen wywoluje zazwyczaj wzrost zakupéw i zkszenie konsumpéft

Analiza wptywu cen na konsumpojvymaga take zwrécenia uwagi na ich spo-
dziewane zmiany w przys#ai, czyli ogolny wzrost poziomu cen (inflacja) lebogdl-
ny spadek poziomu cen (deflacja). Do zjawisk inflagch nie zalicza sina przyktad

jednorazowych, skokowych zugk lub znkek cen po zmianie, ktérych ceny ponownie

83 Cz. BywalecKonsumpcja w teorii i praktyce gospodarowarug, cit., s. 51.
* Ibidem, s. 52-53.
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si¢ stabilizup. Bywaja rowniez sytuacjeze wzrostowi cen jednych artykutow towarzy-
sza obnizki cen innych i w rezultacie ogoIngtedni poziom cen nie zmieniasi
Wrazliwo$¢ gospodarstw domowych na zmiany cen — szczegoémedébr zaspakaja-
jacych potrzeby podstawowe — maleje w raiazrostu zamanosci. Oshgniecie wyso-
kiego poziomu zamanoici (posiadanie majku i biezacego funduszu swobodnej decy-
zji) umazliwia w pewnym stopniu uniezateienie spaycia od czynnikow ekonomicz-
nych. Gospodarstwa zarree przy zakupie preferowanych dobr nie kigrsig wielko-
$cig ceny, jak czynj to gospodarstwa ubogie, ktérych dochdd nie zawsztarcza na
zaspokojenie potrzeb podstawowych. Gospodarstwazaprzy zakupie okéonego
dobra weksz uwag; skupiapj na innego rodzaju atrybutach towaru — jkouwzytecz-
naosci, czy ich nowoczesnroi.

Wazny i systematycznie rogay wptyw na poziom i struktgrkonsumpcji go-
spodarstw domowych ma padartykutdw konsumpcyjnych i sposéb ich dystrybucji.
Méwiac o poday, nalezy mie¢ na uwadze nie tylko ik@ i asortyment dobr rynkowych,
lecz take ich walory aytkowe i techniczne (jakd), a szczegodlnie szergknnowacyj-
nos¢ produkowanych doébr konsumpcyjnych oraz aktyvich promocg (reklama) na
rynku. Wszystkie te czynniki powodujprzyépieszanie procesow zywania ekono-
micznego (moralnego) doébrjwzytkowanych i w konsekwencji — guizej lub péniej —
prowadz do wzrostu popytu restytucyjnego (odnawialneg@xste pojawianie gina
rynku nowych produktow o nowych, wgzych parametrachzytkowych w znacznie
wigkszym stopniu wptywa na ksztattowanie siigdzyokresowej substytucji konsump-
cji. Wielu konsumentéw posiadgjych informacjeze w niedlugim czasie ukea st na
rynku nowy produkt, agsto powstrzymuije giz jego zakupem do momentu pojawienia
sig na rynku. Mog rowniez wysipowa sytuacje odwrotne, w ktérych konsumenci
znajdup na rynku nowe produkty, lepsze od dotychczagkowanych i woéwczas de-
cyduja 0 przyspieszonym zakupie. Dotyczy to przewmge takich artykutdéw, jak kompu-
tery, telewizory, pralki, telefony,adz samochody.

Istotra role w ksztattowaniu konsumpcji gospodarstw domowycrpaa take
system dystrybucji produktow konsumpcyjnych nai lptoducent — ostateczny nabyw-
ca. Do czynnikéw, ktére decydup poziomie i organizacji zaopatrzenia rynku ngle

zaliczy¢ prawidtowe ksztattowanie oferty towarowej, spravkierowanie przebiegiem
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towarOw w czasie i przestrzeni, stave komunikowanie giz klientem oraz popravin
obstug®>.

Nowymi zjawiskami w sferze sggcia @1 dzis zmiany dotyczce modyfikacji
przedmiotéw konsumpcji i sposobdéw zaspokajaniazedtr Zmiany te nie majednoli-
tego kierunku i s zalezne od wielu czynnikéw, m. in. poziomu rozwoju godprrzego
danego kraju, uwarunkowamaterialnych rodziny, wyksztatcenia, rodzaju pelrz
aspiracji, itd.

Konsumpcja przestaje byalezna od celu, jakiemu ma gyt i staje s¢ celem
samym w sobie. Ludzie dokonujakupow, ktore nie wynikajbezpdrednio z potrzeb,
a kierup sie stanem zadowolenia i przyjemieo z racji ich dokonywania. System tych
wartasci zwany konsumpcjonizmem nie oznacze,wszyscy mogjednakowo realizo-
wat swoje potrzeby, w kalym pastwie bowiem, obok bogatych, wyptija obszary
nedzy?®.

Autor pragnie podkidi¢, ze swiadomie pomiat lub tylko uwypuklit niektore
kwestie dotyczce konsumpcji. Iclcista analiza, wélad za literatugy przedmiotu, wy-

kracza poza zakres niniejszej pracy.

2.3. Rynek jako obszar wymiany

2.3.1. Pogcie i rodzaje rynku

Pojcie rynku jest bardzo ogdlne i pojemne: miegzsz w nim r&ne rynki o
znacznych odmiensoiach w funkcjonowaniu, szczegétowych regutach igopycza-
jach®’. Jest najogciej okrelany jako forma wizi miedzy uczestnikamiycia gospo-
darczego, forma komunikowania sprzedawcow z nabywcami oraz zawierania trans-
akcji i dokonywania aktéw kupna — sprzeg®. Z punktu widzenia makroekonomii jest
ta sfer ludzkiej dziatalnéci gospodarczej, w ktorej pozdapotyka si z globalnym po-
pytent®. Zblizona definicjc rynku prezentuje W. Wilcaski (1923 — 2008) i okia
jako ,miejsce, gdzie podaspotyka sj z popytem i gdzie ksztattujegstena” uwypukla-

% |bidem, s. 53-55.

% por.Konsument i konsumpcja we wspéiczesnej gospodapceit., s. 78—79.

7 W. Wilczyhski, Rynek i pienidz w Polsce u progu XXI wieka/ydawnictwo Wyiszej Szkoty Banko-
wej, Pozna 2000, s. 14.

% Por. P. PysZSpoteczna gospodarka rynkowa. Ordoliberalna konjeepalityki gospodarczejVydaw-
nictwo Naukowe PWN, Warszawa 2008, s. 165-168 Ard¢oga (red. nauk.miany instytucjonalne w
polskiej gospodarce rynkowajyydawnictwo Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego rd¥awa 2004,
s. 216-218.

%9 M. Nasitowski,System rynkowyVydawnictwo Key Text, Warszawa 2002, s. 59.
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jac, ze ,normalnym rynkiem mze by tylko rynek nabywcy, ktory jest przejrzysty,
orientupcy sprzedawcow i nabywcow w sytuacji gospodarcaanizliwiajacy trafne

n70

przewidywanie przyszkei” *“. W innym jeszcze ggiu rynek jest rozumiany jako ogoét
warunkéw, w ktérych dochodzi do zawierania tranfiakymiennychH®. Wiasciwym
wydaje st okreslenie, ze jego istota zale od celu, jakiemu ma styé’2

Rynek to finalny efekt wzajemnej konfrontacji ujaenych planéw, urucho-
mienia mechanizmu przetargowego, wskutek czegoattzitdo zawarcia porozumienia
cenowego okrdajacego jednoczmie rozmiar zawartej transakcji, przy czym jego
wielkos¢ zalezy od liczby oséb, ktore odczuwgapotrzele ich dokonania, majsrodki
bedace przedmiotem zainteresowania innych getowi zaoferowéte srodki w zamian
za to, czego pragfr.

W praktyce wymiana rynkowa opiera sia towarze i pieadzu, sid wspotcze-
sne gospodarki noganiano towarowo-pieriznych. Oznacza toe pienadz jest ekwi-
walentem umgliwiajacym wymiare towaru (ustugi) na pieadz, a nasfpnie pienadza
na towar (ustug). W dawnych systemach spotecznych wpestvata jednake gospo-
darka naturalna poleg@a na wymianie towaru za towar, bezycia pienadza, tzw.
barter. Ten rodzaj wymiany, cbav ograniczonym zakresie, wypuje do dz i jest
wykorzystywany np. w celu pomiggia restrykcji walutowych lub z krajami nieposia-
dajacymi zasobdéw walut wymienialnych.

Rynek jest samoczynnie dziat@aym mechanizmem wplywgym na zachowa-
nia podmiotéw gospodarczych, ktére wynikajich potrzeb. Wswietle tego kryterium
mozna przypé jego podziat:

* ze wzgbdu na zasg terytorialny — na rynek lokalny, regionalny, loay

oraz medzynarodowy,

e ze wzgkdu na przedmiot transakcji — na rynek débr i ustygek pracy, ry-

nek finansowy,

» ze wzgkdu na stopig zaspokojenia potrzeb — na rynek producenta, rynek

konsumenta,

O Por. W. Wilczyski, op. cit., s. 11-13.

" B. Borkowska, Mikroekonomia Wydawnictwo Akademii Ekonomicznej we Wroctawiu, réfétaw
2001, s. 7.

2 Analiza rynku,praca zbiorowa pod red. H. MrukRolskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa
2003, s. 11.

3 Por. P. KotlerMarketing.Analiza, planowanie, wdeanie i kontrola Wydawnictwo Felberg, Warsza-
wa 1999, s. 9.
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» ze wzgkdu na liczle uczestnikow transakcji kupna-sprzega na rynek de-

taliczny, rynek hurtowy.

Wspoitczanie, obok rynkdw tradycyjnie zlokalizowanych, fuijduja rowniez

takie, ktére nie majswojej siedziby (np. mdzybankowy rynek piegkny), na ktérych

nie ma bezpaednich kontaktow pomdzy nabywcami a sprzedawcami.

Tabela 6. Podstawowe kryteria wyodgbniania rodzaju rynkow

Kryterium rynku

Rodzaje rynkow

przedmiotowe*

a) produktow,
b) ustug, pracy,
) pienidza

stosunki midzy:

a) przemystowymi przedgiorstwami produkcyj-
nymi jako sprzedawcami a nabywcami,

b) przedsibiorstwami produkcyjnymi jako sprze-
dawcami (nabywcami) a przedsiorstwami ustu-
gowymi jako nabywcami (sprzedawcami),

¢) gospodarstwami rolnymi jako sprzedawcami
(nabywcami) a przedsghiorstwami ustugowymi
jako nabywcami (sprzedawcami),

podmiotowe d) przedsibiorstwami ustugowymi jako sprze-
dawcami oraz gospodarstwami domowymi jako
nabywcami,
e) bankami jako podmiotami ofeagymi pienadz
a przedsibiorstwami i gospodarstwami domowy+
mi zgtaszajcymi popyt na pienidz,
f) gospodarstwami domowymi ofeagymi prae a
panstwem, przedsbiorstwami oraz bankami zgtal
szapcymi popyt na pragitd.
a) lokalny,
b) regionalny,

przestrzenne c) krajowy,

d) kontynentalny,
e) miedzynarodowy

stopnia zorganizowania

Wysoki — wszystkie warunlg spetnione:

a) opiera si na trwalych regutach pegtowania:
aukcje, gieldy produktow, papierow waito-
wych, d) pracy

b) wystpuje skupienie nabywcdw i sprzedawcod
w jednym miejscu,

¢) poda i popyt mog by¢ regulowane w sposéb
zewrgtrzny w stosunku do sprzedawcow i nabyy
cow

<

=
[

stopnia otwartéci

a) mniej otwarte,
b) bardziej otwarte

* Strukture przedmiotow rynku charakteryzygjrelacje m¢dzy podaa a popytem przy danych cenad
natomiast cechstruktury podmiotowej rynku jest udziat poszczeysh sprzedawcow w ogoélnej wie
kosci poday jak i udziat poszczegodlnych nabywcow w ogolneghdici popytu.

Podmiotami rynku, wyspujacymi najcz:sciej zaréwno w roli sprzedawcow jak i nabywcowkensu-
menci (gospodarstwa domowe), przetgirstwa produkcyjne (przemystowe, rolne), przebisirstwa
ustugowe (m. in. handlowe, spedycyjne, ubezpiecees), banki oraz petwo.

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie W. Wrzosekkcjonowanie rynkuPolskie Wy-
dawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 1998, s. 36—40.
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Rynek petni funkgj regulatora realnych proceséw gospodarowania cakter
rze materialno-rzeczowym i obejmuje m. in. procesdpkcji, inwestowanie, konsump-
cje, przemieszczanie produktdw w przestrzeni i gospadzapasanif. Na funkcg te
sktadaj sie”>:

» funkcja cenotwdrcza (ustaleniezniych cen débr i ustug na rynku),

» funkcja informacyjna (rynek jest podstawowymddtem informacji dla

wszystkich podmiotéw rynkowych,

» funkcja racjonalnego wykorzystania zasobow (obiekiy informacja o ce-
nach, naktadach i efektach awanych z ranymi rodzajami dziatalni, ry-
nek umaliwia podjecie decyzji opartych na rachunku ekonomicznym skia-
niajac podmioty do oszezinej i racjonalnej gospodarki zasobami),

» funkcja rownowagi (ekonomiczne wyniki rynkowe dostap podmiotom
rynku sygnatow wyzwalagych ich okrélone dziatania),

» funkcja weryfikatora produkcji (rynek jest weryfiksem spotecznej przy-
datngci produkcji i jednoczénie mechanizmem dostosowywania produkcji
do potrzeb nabywcdéw).

W praktyce procesy wymiany przebiegajajsprawniej w warunkach niczym
nieograniczonego mechanizmu rynkowego, ktéryz@riskt z przedmiotowym aspektem
rynku i wyraza zalenaosci przyczynowo-skutkowe, jakie zachadmiedzy podaa, po-
pytem a cenami (elementami rynku) zaréwno w krdtkjak i diugich okresach Przy-
ktadowo, jeeli cena przestaje Byskladnikiem procesu negocjacyjnego penay
sprzedawcami a nabywcami, a zatem mechanizm rynkmstaje ograniczony (przez
zmonopolizowanie na przyklad gospodarki, ingerenzpdu), proces negocjacyjny
przestaje odgrywakluczowe znaczenie w procesie gospodarowania.

Istotne znaczenie dla wspotczesnego rynku, zeadmgha koncentra¢jdziatar
promocyjnych przedsbiorstwa skierowando najbardziej optacalnej — docelowej gru-
py nabywcéw, ktér bedzie mogto prawdopodobnie pozyskadpowiednio adaptag
asortyment oraz strategmarketingow do ich potrzeb, ma proces segmentacji rynku,
ktdrego procedura wie st z dokonaniem podziatu rynku na niemal jednorodnpy

konsumentow z punktu widzenia ich zachéawlnymi stowy segmentacja to analiza

™ Por. W. WrzosekFunkcjonowanie rynkuPolskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 1998, s.
17-20.

'S Por. Badania rynku. Metody i zastosowanfaaca zbiorowa pod red. nauk. Zedgior, Polskie Wy-
dawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2005, s. 13-14.

"6 por.Badania rynku. Metody i zastosowanig, cit., s. 19.
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struktury rynku pod &em potrzeb kadego segmentu (tj. wzglnie homogenicznej
grupy nabywcow, ktérzy majporownywalne potrzeby, a ta&k w podobny sposéb re-
agup na okrélone dziatania marketingowe) utioviajace przygotowanie calej strate-
gii marketingowej pod &em zadowolenia konsumentaZ punktu widzenia sprzedaw-
cy segmentagjmazemy nazwa ogot stosunkow z klientami ujawnagymi potrzeby
zZwigzane z zakupem, ktorych wytonienie, jako grupy,zenby oparte na kryteriach
obiektywnych, tj. mierzalnych wielkkoiach ich charakteryzagych jak i subiektyw-
nych, tj. takich cech klientéw rynku, ktore mpdpy¢ oceniane subiektywnie przez
sprzedawcow. Z kolei, segmentem rynku widzianegrepmabywe mazna nazwa
0go6t stosunkdw z okéona, wyodrbniors grup sprzedawcow. | w tym przypadku jej
wyodrebnienie mae nasipi¢ w oparciu o mierzalne wiellkoi charakteryzujce sprze-
dawcow (kryteria obiektywne) oraz zyane z cechami sprzedawcow, ktore meg
sposéb subiektywny ocennabywcy®. Dokonany przez P. Kotlera podziat kryteriéw
segmentacji rynku sprowadze sio czterech grup; geograficznej, demograficzngy; p
chograficznej i wzorcéw zachows.

Najwazniejszym czynnikiem wyznaczgjym charakter rynku jest ustréj spo-
teczny wptywajcy na uwarunkowania prawne oraz ppstechniczny i technologiczny,
liczbe podmiotéw oraz motywy ich wybott Najwazniejszym podmiotem, stanoayi
cym cel funkcjonowania wspétczesnego, wolnego ryjest czlowieR', ktérego L.
Rudnicki okréla ,krolem systemu ekonomicznedd” Warto w tym miejscu odwota
sie do jednego z czotowych klasykéw ekonomii A. Smitjeztowiekowi maze sty

tylko taki rynek, ktéry mee ulepszy swiat, czyli wolny™?.

" Por. A. Kushska, Segmentacja rynku i typologia konsumentthstytut Bada Rynku, Konsumpgiji i
Koniunktur, Warszawa 2009, s. 135-147 oraz httowikipedia.org/wiki/Segmentacja_rynku,
25.12.2008.

8 por. L. Garbarski, I. Rutkowski, W. WrzoseéMarketing. Punkt zwrotny nowoczesnej firrfplskie
Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 2008, s. 150-168.

P, Kotler, op. cit., s. 34-38.

8 por. Badania rynkupraca zbiorowa pod red. Z.cHzior, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, War-
szawa 2005, s. 20.

8 M. Jand-Kresto, B. Mr6z,Konsument i konsumpcja we wspobiczesnej gospodsaieta Gtéwna
Handlowa w Warszawie, Warszawa 2006, s. 13.

82 |. Rudnicki, Zachowania rynkowe nabywcéw. Mechanizmy i uwaruakéayWydawnictwo Akade-
mii Ekonomicznej w Krakowie, Krakow 2004, s. 9.

8 por. P.J. O'Rourkéddam Smith. Bogactwo Narodéw. Biografislarszawskie Wydawnictwo Literac-

kie Muza S.A., Warszawa 2009, s—3P.
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2.3.2. Wspoiczesny rynek ziota

W Polsce do roku 1989 monopol w zakresie obrotualagti szlachetnymi i je-
go wyrobami nalgat do pastwa. Rozwdj sektora prywatnego w ramach processtr
formacii polskiej gospodarki, natwy dzicki ustawie o swobodzie gospodaréZepb-
jat w wymiarze strukturalnym, funkcjonalnym i wiaseowym take rynek ziot&.
Stworzenie warunkéwa podgcie kazdego rodzaju dziataldoi gospodarczej miato nie
tylko zasadnicze znaczenie dla przebiegu transfgirma wzgkdu na zmiag proporcji
sektor pastwowy — sektor prywatny, ale i dlategae dziedzictwem realnego socjali-
zmu byta znieksztatcona i zdegenerowana struktadaniotowa przedsgbiorstw®,

W krotkim czasie za sprawnowej specyfiki rynku wyksztatcit siswobodny
mechanizm rynkowy polegajy na relacji mgdzy popytem, poda a cen. Tym sposo-
bem nasipito dostosowanie struktury produkcji do struktygtrzeb konsumentow,
ktére wyzwolity niezalenos¢ poziomu ceff. Réwniez na rynku jubilerskim wyznacz-
nikiem ceny ziota okazatsipoziom popytu na rynku pierwotnym oraz wtérnym; do
rownujacy mazliwosciom nabywczym konsumentow. Utrzymo@ s ponadto wzro-
stowa tendencja importu do Polski wyroboéw z mesalachetnych gtéwnie z Wioch,
Turcji i Izraela sprawita zatamanie obrotéw w widluimach jubilerskich. Aby zapobiec
tej tendencji wielgrodowisk jubilerskich zdecydowato po roku 2000 onzezeniu cen
ztota. Mimo podgtych dziata znaczny ich odsetek ulegt likwidacji,@&# z nich zredu-
kowata zatrudnienie, a inne zawiesity dziatdthgospodarcz lub nigdy do niej nie
powrQcity.

Gdy oficjalny handel ztotem napotyka przeszkodyedyt zaczyna sitworzy¢
czarny rynek®. Przypuszcza sj ze najwikszym zroédiem przychodéw, powodagym
niepazadam redystrybugj, byta na polskim rynku poza fiskalna sprzedarobéw z
metali szlachetnych pochagtzch z importu poza ewidenf]. W latach 1997—2003

8 Ustawa z dnia 23 grudnia 1988 r. o dziatéh@ospodarczej, DzU z 1988 r., nr 41, poz. 324:mp
zmianami.

8 Organem upowmionym do wydania koncesji na obrét wyrobami z iezlachetnych byto od 1989
roku Ministerstwo Handlu Wevetrznego i Ustug — MHWiIU.

8 M. Baftowski, M. MiszewskiTransformacja gospodarcza w Polstydawnictwo Naukowe PWN,
Warszawa 2007, s. 223.

8" R. SobieckiZarys gospodarki rynkowegzs¢ |, Oficyna Wydawnicza Euromark, Warszawa 1999, s.
87.

8 R. SedillotMoralna i niemoralna historia pientlza Wydawnictwo W.A.B., Warszawa 2002, s. 124.
8 Szacuje si, ze w latach 1995 — 2002 przemyt z krajéw zachoddiziPolski wyrobéw ze zlota i srebra
wyniost prawdopodobnie kilkadziesiton. Polska stanowita taé& kanat przerzutu ztota na inne rynki
Swiata.
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udziat szarej strefy w obrocie zlotem mégt ksztaté sic na poziomie nawet 60%
Finansowy rozmiar tego procederu ina sobie wyobrazi porownujc przyktadowo
diamenty ukryte w pojemniku o wymiarach 5x5x10 evaste mniej wecej tyle, ile kil-
kanacie szesnastokotowychegaréwek wypetnionych spirytusem lub papierosami

Zakupy ziota sta zaspokojeniu potrzeb kulturowych i estetycznychesto s
zwiazane z tradyajlub obyczajem iytkowania. Trzeba partec, ze ranga ztota wyni-
ka nie tylko z historycznie ugruntowanego grzdczeniaze metal ten jest doskona-
tym i sprawdzonym celem lokacyjnym, ale i dlateg® petni rot alternatywy inwesty-
cyjnej weréd strategicznych inwestoréw jak i gospodarstw demych, zwolnionej na
catym $wiecie z podatku VAT, réwniew Polscé”. Wyroby z metali szlachetnych, z
uwagi na swaj wysok cerg, tradycyjnie g zaliczane do dobr luksusowych, zaspokaja-
jacych tzw. potrzeby wiszego rzdu. Do najwyej cenionych przez mikmikow i ko-
lekcjoneréw sztuki nalgy zaliczy¢ przedmioty dawnego pochodzenia o niezaprzeczal-
nej i wyjatkowej maestrit’. Bizuterie wytworzory z metali szlachetnych nmpa zali-
czy¢ takze do débr nietypowych, podobnie jak wszystkie dzituki”.

Rynek ztota nawiecie skupia s wokoét duych gietd towarowych (Chicago-
CBOT, Nowy Jork, Zurych, Hongkong) i mniejszychytaegionalnych, &dacych ryn-
kiem wtérnym dla kontraktow o charakterze inwesjyggn i przemystowym. Dla pro-
ducentéw btuterii oraz bankéw centralnych podstawowe znaczemerynek poza-
gietdowy — OTC, ktory skupia swokot Londyiskiego Rynku Bulionowegadzie do-
konuje s¢ transakcji w kadej probie ztota, a ceny s1egocjowane mdzy brokerami

% 5 to zalazenia wyhcznie hipotetyczne, poniewaie istniej zadne materiatgrodiowe dotyczce war-
tosci tej sprzeday. Wedlug Ogodlnopolskiej Komisji Ztotniczo — Jubib&iej Zwiazku Rzemiosta Pol-
skiego okoto 10 ton ziota i znacznasildkamieni szlachetnych przeptywa do chwili obecnegeg ,szas
strek” polskiego rynku w jednym tylko roku. Przypuszcsig, ze udziat w tym procederze bierze iak
cze$¢ podmiotdéw prowadgcych dziatalné¢ gospodarcz na podstawie wpisu do ewidencji dziatalcio
gospodarczej.

°LE. Grochala-WiodekCzarny rynek zlotaGazeta Prawna, nr 237 z dn. 09.12.2002, s. 9.

%2 W wielu krajach zakup zlota inwestycyjnego stanagieczk przed podatkiem VAT. W Polsce, ztoto
inwestycyjne jako jedyny towar nie podlega ustawigodatku VAT. Podstawa prawna DzU Nr 27, poz.
268, zm. 46, poz.438, Nr 155, poz.1290, Nr 216,1828. Monety i sztabkiasdla prywatnych inwesto-
row atrakcyjm formg lokowania oszegndsci w zloto. Zioto traktowane jest jako wadtodewizowa. Na
podstawie rozpokglzenia ministra finanséw z dnia 22 marca 2002 sprawie wykonania niektérych
przepis6w ustawy o podatku od towaréw i ustug argmdatku akcyzowym w rozdziale 13 zwalnia si
od podatku od towaréw i ustug: (import) waitodewizowe. W kadym roku kalendarzowym wydawany
jest take Dziennik Urzdowy Unii Europejskiej w sprawie monet inwestycyhy(kraj pochodzenia,
masa, préba, nazwa monety), ktoére nie podiegppdatkowaniu. Ztote sztabki, tzw. bulionowe, podsi-
ja probg 999,9, a ich wart@ na rynku polskim jest ustalana w oparciu o notawagietdy londyiskiej
(London Gold Fixing).

% M. GradowskiDawne zlotnictwoPaistwowe Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 19846s. 1
% M. Lubinski, Analiza koniunktury i badanie rynkéwom Wydawniczy ELIPSA, Warszawa 2002, s.
135.
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niewystpujacymi na parkiecie gietdy. W transakcjach na rynketdpwym zawarté¢
czystego ztota w stopie nie owby¢ nizsza anieli 99,50%.

. 3% PREMIOWE) POZYCZKI INWESTYOr i
WARTOSCI IMIENNE) STO ZEOTYCH w 2in5e

* eerisia pogyerk
J W Raddej secji. - : “ :
: iefaza oo czneu wylogowanin jej db. s . R T L w
noTEE; i

ocenyi, ylatne “za swrotem  odpowiednich k: P.‘:'g“'_-’“ Odretki w WyRORORGL

Ryc. 1. Obligacja premiowej pgczki inwestycyjnej w ztocie
Rzeczpospolitej Polskiej z 1 maja 1935 roku (zbiamyhiwalne autora

Ztoto jest sprzedawane na rynkach finansowych wnferakcji, opcji, kontrak-
tow, ktérych zyskowng zalezy od notowa gietdowych. Polski rynek inwestycyjny —
w poréwnaniu z rozwirkymi rynkamiswiata — jest niewielki i ograniczagsdo kilku
funduszy oraz produktéw opartych na indeksie ztota.

Przestank wzrostu wartéci zottego kruszcu jest zawszezduilos¢ taniego pie-
niadza na rynku, genemga wzrost popytu. Metal ten stanowi rezemienkzna ban-
kéw centralnych, chonie tylko”®. Adam Smith dawno uznate funkcp bankéw jest
oszczdzanie nie tylkagrodkéw pienéznych, ale przede wszystkim drogich metali: pie-
niadz papierowy nigdy nie nie przewysz& wartasci ztota i srebra, kt@rzastpuje,
poniewa jego nadmiar &dzie wyptywat za graniclub bedzie przekazywany bankom
w zaplacie za ziof8.

Od 1900 roku dolar byicisle pownzany z okrélona iloscia ztota, co umali-
wiato jego rewaluagjlub dewaluag. W czasie Wielkiego Kryzysu lat 20. XIX wieku,
prezydent USA Franklin D. Roosevelt — gbgatowa gospodark amerykaska — do-

konat zmiany wartéci dolara (z 20,67 dol. za urcflo 35,00 dol.), co oznaczato rze-

% Na $wiecie wzrasta zainteresowanie bankéw brylantaroistizegajc naswiatowych rynkach wzro-
stowy tendengi wartasci tych kamieni lokug w nie posiadanérodki. Na podstawie: Midzynarodowy
Fundusz WalutowyWorld Economic Outlook Databasapril 2005, s. 38

% M. Blaug, Teoria EkonomijiWydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2000, s. 72.
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czywisty spadek wartgi dolara w stosunku do ztota z 1,50 grama ztot®,@9 grama
oraz jego dewaluagjo 41%.

System pienrizny oparty na kruszcu ztota, tzw. system walutyegjtet funkcjo-
nowat do 1914 roku wyzwalgj prawdziwy proces tezauryzacji ztota §vaiecie oraz
zmniejszenie w obiegu piegiza, ktére — wedtug Murray N. Rothbarda — nie pasa
ze spotecznego punktu widzeniadnych straf. W roku 1933 tezauryzacja @t 7000
ton tego kruszcu, a w roku 197@j22000 ton. Podziat raiizy kontynentami byt tate
bardzo zranicowany: na Europprzypadto 8900 ton, Azj4700 ton, Ameryk 4500 ton
i Afryk e 2000 tori®,

W 1922 roku na konferencji w Genui postanowionazywroceniu funkcji zto-
ta jako m¢dzynarodowegdrodka piengznego i zdecydowanag warunkiem przysziej
wymiany lxdzie stata cena dolara przeliczona na sztaby weztd¢ dwa lata piniej,
angielski ekonomista John Maynard Keynes uznattpagjota jako ,barbarzski re-
likt” .

Po drugiej wojniewiatowej w Bretton Woods, w wyniku porozumienia zaw
tego w 1944 roku, gtdbwne walugyviata powazano z dolarem, czego skutkiem byt ich
zwiazek ze ztotem. Zapewnienie przez Stany Zjednocpowymienialndci dolara na
poziomie 35 dol. za ungjczystego ziota i zagwarantowanie wymiany obcyclutmaa
dolary, wywotywaty problemy gospodarcze gtéwnie antllu zagranicznym.

Ostatnia pozostato systemu bankowego piedza opartego na koncepcji pary-
tetu ztota zniketa dopiero 15 sierpnia 1971 roku, w tym dniu bowiprezydent Ri-
chard Nixon zamkat tzw. ztote okno, przez ktére banki centralneawanogty wymie-
nia¢ dolary na ztot&™.

Do 1974 roku dolar vazano z tzw. koszykiem metali szlachetnych. W 19¥6 r
ku Miedzynarodowy Fundusz Walutowy dokonat demonetyzaofia. Po 2600 latach
w dziejachswiata, ztoto ostatecznie przestato péthinkcje miernika wartéci pieni-
dza. Pierddz przestat by postrzegany jako drogocenny kruszec przetopiongnoae-
ty101'

°” M. N. Rothbard,Zloto, banki, ludzie-krétka historia piefiza, Fijor Publishing Chicago,Warszawa
1980, s. 53.

% R. Sedillot,Moralna i niemoralna historia pieailza op. cit., s. 371.

% Por. N.Ferguson]ajo z Wall Streetw: Niezhednik Inteligenta, Polityka, 21.02.09, wydanie17 8nis.
10.

190 |hidem, s. 10.

191 ponad dwudziestowieczristoric swiatowego poradku pienéznego opartego na zlocie mm@ ujé

w dziewkciu etapach: 1) klasyczny standard zfota, 1815%419) | wojnaswiatowa i okres po jej za-
konczeniu, 3) system waluty dewizowo — zlotej (W. Binyia, USA), 1926-1931, 4) pltynne kursy pustych
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Miegdzy wartgcia ztota a wartécia dolara zawsze istniata ujemna zales¢: im
drozsze byto zloto, tym te&szy byt dolar, jak i na odwrdt. W czasie ostatniéggrysu
finansowego wart@ ztota i dolara wykazaty wobec siebie wzrosigednak tendengj
wartasci'®% W roku 2009 metal ten asjmat nienotowam w historii wartgé, niemal
1300 dol. za unej po tym jak Stany Zjednoczone wprowadzity na rymakczm ilosé¢
dolaréw, a ktore nie zdyty w gospodarce wypracowageszcze tzw. wartei dodanej.
W tej sytuacji strategiczni inwestorzy, w obawiequ spadkiem wargoi waluty ame-
rykanskiej uznali ztoto, obok innych surowcow, za jednalternatyw finansowych, co
nasuwa whniosekze midzy tymi walorami nadal istnieje riaviecie nieformalny zv4-

zek.

2.3.3. Zarys ziotnictwa polskiego véwietle dziejow

Dzieje polskiego ziotnictwaastak diugie, jak diuga jest historia naszega-pa
stwa. Donioste znaczenie w rozwoju losow ztotnictweato przygcie przez pastwo
polskie chrzécijanstwa, utworzenie hierarchii koielnej i powstanie pierwszych klasz-
toréw'®. Najstarszymi narodowymi zabytkami ztotniczymiveykonane ze srebra dwa
pozitacane kielichy pochoaze z 965 roku stanowge darzony Mieszka | — Bbréwki —
dla Polski, ktére znajdajsic w muzeum w Trzemeszrfé, srebrna czara obmkowa
oraz hermy ofiarowane koiotom przez Kazimierza Wielkied® i przechowywane w
katedrze ptockiej — obecnie w depozycie Muzeum Newego w Warszawie. Na pod-
stawie przekazow historycznych wiemie skiladajcy wizyte krolowi Bolestawowi
Chrobremu cesarz Niemiec Otton na koniec wspologfyuotrzymat ztad i srebrr, za-
stavwe stotowy wykonary najprawdopodobniej przez polskich ztotnikow, kidryna-
zwisk nigdy nie ustalili historycy oraz znawcy datu

Dowoddw znakomitéci polskiego ztotnictwa z dawnych lat zachowale spo-

ro. Posiada je wiele muzedw na terenie kraju. ,@dlgzar dzisiejszej Polski okryty jest

walut, 1931-1945, 5) Bretton Woods i nowy standdesvizowo — ztoty (USA), 1945-1968, 6) rozpad
systemu z Bretton Woods, 1968-1971, 7) koniec BretWoods: ptynne kursy pustych walut, siefipie
grudzier 1971, 8) Umowa Waszyngtska, grudzié 1971-luty 1973, 9) ptynne kursy pustych walut, ma-
rzec 1973, w: M.N. Rothbard}oto, banki, ludzie- kr6tka historia pienidza,op. cit., s. 106—126.

192 Cena podstawowa ztota monetarnego w NBP w styc2®@9 roku wynosita 78,69 PLN, a w lutym
120,79 PLN (wzrost 53,50%), natomidstdnia cena 1 dolara ameryis&iego uksztattowata giodpo-
wiednio na poziomie 2,9561 PLN i 3,6952 PLN (wzr25{00%).

103 3. SamekPolskie ztotnictwpZaktad Narodowy im. Ossdabkich, Wroctaw 1988, s. 10.

104 £ ZastawniakZiotnictwo i Probiernictwp Wydawnictwo Przemystu Lekkiego i Spavczego, War-
szawa 1957, s. 4.

105 A Bochnak, J. Pagaczewski, Darptnicze Kazimierza Wielkiego dlaskitéw polskich Towarzy-
stwo Mitosnikéw Historii i Zabytkow Krakowa, Krakéw 1933, 45.
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siech znalezisk i skarbéw monet cesarstwa rzymski®go,Trzeba mi€ réwnie:
swiadoma¢ tego,ze w kraju pozostajwciaz jeszcze obszary inwentaryzacyjnie niero-
zeznane™’. J. Bialostocki piszeze ,obrazy, posgi, ryciny czy kielichy, déc tatwe do
unicestwienia, przezwyeiaja jak gdyby czas i zyskujtrwate istnienie w wymiarze
ludzkich wzrusze i przezy¢ estetycznych®,

Na szczegOkp uwag: zastuguy archiwa klasztoru jasnogoérskiego przechawuj
ce cenne zbiory dokumentéw pergaminowycafkopisow akt i kronik, przywilejow
fundacyjnych i nadg w tym bezcenne zbiory, do ktérych historycy srtméliczap
m.in. gotycko-renesansawmonstrang z 1542 roku stanowta najstarszy dar Zyg-
munta | Starego, relikwiarze z 1511 roku (srebraiocony), tzw. Tryptyk Wroctawski
wykonany w Norymberdze z wygrawerowanymi na odweagenami wedtug A. -
era. Do niebywale cennych eksponatéw ingleykonane ze srebra i hebanu ottarzyki
domowe, kdace darem Jakuba i Konstantego Sobieskich, komplatgy liturgicz-
nych, w tym wyraniajacy sk wielkim artyzmem Komplet Koralowy wykonany w 1670
roku we Wtoszech, w ktorym okazy naturalnych korabprawionych w ztoto — prze-
kazat narodowi polskiemu Michat Korybut ¥viowiecki. Wiele bezcennych dowoddéw
w postaci wyrobow ztotniczych przechowuje rownekarbiec katedry wawelskiejaS
oneswiadectwem dziejowego rozwoju i sity polskiego rzesta ztotniczego i stanowi
dorobek narodowego dziedzictwa.

Kolebka rozkwitu ztotnictwa w Xl wieku byt Kalisz i okreten w historii Polski
uznaje st za szczegOlny rozwdj sztuki ztotniczej z uwaginmepodwaalnas¢ przeka-
zbw historycznych. Pierwszy przywilej krélewski wérdzagcy w Polsce odibnas¢
rzemiosta ztotniczego zostat nadany przez Ludwikgifskiego w roku 1370. W roku
1392 rajcy krakowscy przgh pierwszy w historii prawny statut cechu ziotregpo.
Obowiazek cechowania wyrobow ze ziota i srebra wytworobmy polskich manufak-
turach wprowadzono w 1475 roku ustatzw. wilkierza, czyli uchwat rady miejskiej
Krakowa®.

Wyjatkowy artyzm wyrobow wytwarzanych przez polskicloteikow szeroko
byt znana poza granicami kraju od czas@edniowiecza, a do wybuchu pierwszej

wojny swiatowej. Rozwojowi rzemiosta ztotniczego dnedniowieczu na ziemiach pol-

196 3. A. SzwagrzykPienigdz na ziemiach polskich XXX wiek,Wydawnictwo Ossolineum, Wroctaw
1990, s. 19-21.

1977 Chrzanowski, M. KorneckiZiotnictwo Toruiskie,Paistwowe Wydawnictwo Naukowe, Warszawa
1988, s. 8.

108 3. BiatostockiSztuka cenniejszaznitoto, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2008, s. 18.
19| Lepszy,Przemyst zlotniczy w Polscé/ydawnictwo Mitgnikow Sztuki, Krakéw 1933, s. 27.
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skich sprzyjaly 6wczesne klasztory, ktére zatrulyniea wiasne potrzeby znaczne rze-
sze zitotnikbw — rownie z krajow Europy. Staty naptyw zlegee strony kleru powo-
dowat wzrost liczy manufaktur ztotniczych oraz watrdiczby czeladnikow przyucza-
nych do zawodu ztotnika, ktdrzy po wielu latach magiega si¢ o tytut mistrza.

Panugce od XIV wieku na ziemiach polskich warunki opantestabilizacji pol-
skiej paistwowdaici i granic przyczynity si do rozwoju miast, handlu i rzemiosta ztot-
niczego. W okresie renesansu nowy styl wyrobow vayhanych przez wioskich i nie-
mieckich mistrzéw rzemiosta wptghna poziom dziet wykonywanych przez polskich
ztotnikdbw powodujc wzrost rangi polskiego ztotnictwa w Europie. Wredie tym
wzrosta znacznie liczba manufaktur, w ktérych wytxeamo gtéwnie wyroby korpuso-
we, rozmaite przedmioty koielne oraz luteric. Zdecydowan wigkszas¢ tych zamo-
wien sktadat kler.

W okresie baroku wptywy ztotnictwa francuskiego vwofaty zmiany wykonaw-
stwa wyrobow take wéréd polskich mistrzéw. Nowatorski styl zwany | fitgnem” od-
dawat w najwyszym stopniu europejski, charakter tworgdpa w nasipnych latach
takze swiatowy.

Do konca XIX wieku grodkami silnie oddziahacymi na ztotnictwoswiatowe
byly Londyn i Petersburg. Estetyka, jdkd forma wytwarzanych wyroboéw przez ro-
syjskich ztotnikbéw, najogciej z diamentami i koralami, nie miaty sobie woaszow-
nych.

W pierwszej potowie XX wieku, dzki rozwojowi techniki, wprowadzono nowe
rozwiazania zwizane z produkaj bizuterii i wyrobéw korpusowych, ktére z jednej
strony pozwolity zwtkszy swiatowa produkcg umazliwiajaca pokrycie zapotrzebo-
wania wrod konsumentow, a z drugiej obylly ich jakas¢. Dopiero XX wiek zostat
uznany w Polsce przez historykow sztuki za petnmedzkenie rzemiosta dgi artystom
spod znaku seces;ji z okresu Mtodej Polski.

Lata | oraz Il wojnyswiatowe] przerwaty niestety ten rozkwit. W czasleipa-
cji hitlerowskiej w warszawskim getcie, z nagaiemzycia, wytwarzano i sprzedawano
wyroby i monety ze ztota ratg w ten sposébycie wielu ludziom. Nigdy nie ujawnio-
no tajemnicy technologii stosowanej przez ztotnikgpotecznéci zydowskiej, uma-

liwiajacej dwczénie wytwarzanie ztotych monet, zachowaych wigciwosci praw-
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dziwych'*®. Wiele tych monet zachowatoesilo czaséw obecnych i mimge nie odpo-
wiadap katalogowym oryginatom,asbardzo poszukiwane i ¢tmie nabywane przez
kolekcjonerdw sztuki z categaviata.

Po latach wojny w kraju przygiiono do reaktywacji rzemiosta ztotniczego. Za-
czeto organizowa spotdzielnie produkcyjne zrzesaeg ztotnikdw, ktorzy przegyli lata
wojny. Do najbardziej peznych agrodkow naleaty Krakéw, Warszawa, Pozfmaraz
Wroctaw. Podjto ksztatlcenie nowych kadr sztuki ztotniczej. Z givaa uwarunkowa-
nia polityczne, w kraju ograniczano dgstdo zachodniej technologii i wymiany do-
swiadczéh zawodowych. Z tego wzglu polskie rzemiosto dlugo miato charakter ty-
powej manufaktury, w ktérej wykonywanozhterie oraz wyroby korpusowe przyy
ciu wtasnych nargzi**,

Przez niemal 45 lat od czaséw zakpenia wojny si€ handlowa i wytworcza
nalezata do pastwowych przedsbiorstw i spoétdzielni, ktére za zgedwczesnej Cen-
trali Handlu Zagranicznego prowadzity f&kobrét metalami szlachetnymi w zakresie

eksportu i importu. Rok 1989 zmienit losy polskiagemiosta ztotniczego na trwate.

2.3.4. Zioto jako kategoria wartGci

Wartas¢ ztota od niepamgtnych sprawiaze jest utasamiane z bogactwem i ma-
jatkiem. Wedtug Adama Smitha cztowiek bywa bogaty Wllmgi w zalendsci od tego,
w jakim stopniu stdgo na zaspokojenie pierwszych potrzeb, na kormissta udogod-
nien oraz przyjemngi zycia'*2. Znaczenie stowa ,war§6” wydaje st najbardziej su-
biektywmg kategora, poniewa ludzie poruszajsie sciezka wtasnych wartéci i najcz-
sciej nie zdag sobie z tego sprawy. Kkda wart@¢ posiada walor poznawczy i e
obejmowd rdzne dziedziny pragniei dozna ludzkich, hcznie ze sfer uczuciovy
oraz psychicz@m ambicje, aspiracje, pragnienia, ideologie i zgsekonomiczne. Nie
maozna sprecyzow@jednoznacznie stowa waktg zaden stownik nie ok&a tego zna-

czenia dostownie.

1% Masa catkowita monety oraz jej préba zaled ilosci uzytego do jej produkcji czystego ztota, ktdrego
ciezar whasciwy wynosi 19,3 g/crh Monety wytwarzane w gettcie odpowiadaty paranmatrmonet
prawdziwych, tj. masie, grukoi i $rednicy, mimoze zostaly wykonane ze zlota azsiej prébie, ktére-
go ciezar wiasciwy jest nizszy (przyp. autora).

1 por, A. Baranowski, Rozwoj ustug zlotniczych w $t@ Ludowej w latach 1966-197%aca dyplo-
mowa, Instytut Ekonomii Politycznej, Akademia Ekomozna, Poznal981, s. 42-45.

112 A Smith,Bogactwo narodéwpPastwowe Wydawnictwo Naukowe, Warszawa 1954, t. 3%.
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Tworca polskiej socjologii akademickiej F. Znanie¢k882 — 1958) sens warto-
§ci rozumie w ujciu ekonomicznym, potocznym, aksjologicznym i staggcznym**
W znaczeniu ekonomicznym oraz potocznymepi@ to jest pojmowane jako walor
okreslonego sensu w znaczeniu atrybutowym. Rozumiemgje pogcia w tym znacze-
niu wyklucza zjawiska oraz obiekty, ktorgwartasciami bezwzgldnymi. W znaczeniu
aksjologicznym wartéci s3 problemem podstawowym i w zawku z tym traktuje sije
Z r&znych obszaréw poznawczych, tj. ontologii, metodologultury. W tym kontek-
scie problematyka badawcza dotyczy sposobu istnemaracsci oraz ich naturyzrodet
wiedzy o wartéciach, klasyfikacji wartéci i funkcji, jakie petni w spoteczastwie'**.
Dla wielu ludzi jest oczywisteze ubdstwo i bogactwo to po prostu odzwierciedlenie
wartasci spotecznych'®.

Wartcdici nie @ jedynie celami kulturowymi, do ktérychazh ludzie. Czs¢, to
nic innego jaksrodki do realizacji tych celéw, ktére dziesic na wartéci same w so-
bie, tzw. autoteliczne i wardoi instrumentalne. System waftd i ideatow w kategorii
ich waznosci stanowi podstagw dokonywania wyboréw i rozwkywania konfliktéw
dotyczcych kadej niemate dziedziny ludzkiego dziatania. Stanowi zasadnlaze-
rium wszystkich dzen jednostki i wyboru indywidualnej drogiycia w okrélonych
spotecznie ramach. Systemy wadioksztattup nie tylko rezultaty bigacego, racjonal-
nego procesu waroiowania. Przekazywane g pokolenia na pokolenie, twexz za-
razem wartéci narodowe, ktore wptywajna okrélone postawy spoteczne. Do podsta-
wowych wartdci w znaczeniu uniwersalnym najezaliczy¢ pokdj, tolerangj, prawd,
wolnos¢ i prawo dozycia. Do innych — wart@ indywidualry, ktdra maze wyznaczé
poziom wiasnego dobrobytu, stan posiadania, wtasigactwo lub normy moralne, jak
i poziom wyksztatcenid®. System wartri to takze zesp6t pogHéw oraz zachowa
ludzkich, na ktory sktadajsie doswiadczenia historyczne, stopig¢olerancji (nietole-
rancji) rozpatrywany w obszarze religijnym, obya@ym i politycznym oraz nasz sto-
sunek do obcycH’.

Ztoto jest utasamiane z wart@ia w wymiarze pieriznym oraz emocjonalnym.
Ludzie w zalenosci od uzyskiwanych dochoddéw wykazugkonomicza i socjolo-

giczm sklonnd¢ do tworzenia oszemncici pienkznych. Wedlug K. Gide przez

13 ZnanieckiZagadnienie wartéci w filozofii, w: Pisma Filozoficzne t. 2, Warszawa 1987, s. 79.
14 |bidem, s. 80.

115 3. Sachsoniec z rdz;, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2006, s. 316.

18\, Strazowski, Filozofia wartaici, Wydawnictwo Znak, Zeszyt nr 4, Warszawa 196399—402.
1173, Kleer,Drogi do gospodarki rynkowejVydawnictwo Naukowe Scholar, Warszawa 2003, s. 187.
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oszczdnas¢ nalezy rozumie€ zaspokojenie potrzeb polegeg¢ na najmniejszym nib-
wie zwyciu, tzn. na najlepszym wyzyskaniu surowcow lubngidzy, ktorymi s¢ roz-
porzadza. Inaczej, jest to ,0szgina konsumpcja, czyli jej oditenie na przyszig” 8

Przez setki lat w handlu poeaizy ludzmi nie obowazywat zaden pieridz, a je-
dynie zasada: wymiana towaru za towar. Z uptywemmadgwiecie pojawit s¢ natural-
ny pienadz towarowy, ktorym byty proste nadzia, metale i inne. Z uwagi na swoje
walory wytkowe, przez diugi czas bardziej ceniono w trangadh handlowyclielazo,
mMimo ze znano ja ztoto. Sytuagj t¢ zmienita dopierdwiadoma¢ rzadkaci wystkpo-
wania ztota w przyrodzie. Terdtty metal szybko stat siniebagatela wartcscia sam
w sobie wykazujca ogromra moc posiadanej trwadoi. Stat s¢ towarowym pieny-
dzem kruszcowym obowzujacym na catymswiecie wstrzymujc na diugo rozwaj
ludzkiej swiadomaci w zakresie funkcji pientdza w naszej kulturze.

W potowie Il tyshclecia p.n.e. w staggtnym Egipcie pieridzem byty sztaby
wykonane z metalu, ktére w razie potrzebgt@ina mniejsze e%ci. Identyczi forma
pieniadza postugiwano siw Chinach. Do najstarszych a zarazem pierwszychetmo
wykonanych z metalu oraz ze ztota — odgryaeggh rok pienadza — naley zaliczy
monety, ktére pojawily siw Azji*'®. Staraytne systemy monetarne byly oparte gtow-
nie na kruszcu zfota, srebra oraz miedzi. Wsgrt@zdej monety rownata siwartcsci
zawartego w niej czystego metalu, z ktérego zostgdeonana. Podstawawncechy wy-
tworzonego ze ztota piegtiza, ktérego faktyczna wakoi sita zaleaty od masy i pro-
by (zawartéci wagowej czystego ztota lub srebra), byta jegezalena wartd¢ w sto-
sunku do innych dobr, ktéra stanowita najlepsaetod magazynowania posiadanej
wartcici.

W czasach, kiedy upadt Rzym, kres pignemu chaosowi w catej Europie po-
lozyta reforma Karola Wielkiego. Jej celem byto wprazanie do obiegu rozliczenio-
wego waluty srebrnej i od tego czasu obgaywat system tzw. waluty srebrnej lub de-
narowej. W epoce nowgtnej, z uwagi na rozlegiwymiarg handlova naswiecie, na-
stapit wzrost roli pienadza kruszcowego, ktéry byt bity przede wszystkineksa oraz
srebra. Relacje wartoi oparte na tych dwoch metalach szlachetnychstadrstaty kurs
zwany bimetalizmem. Zgodnie z zasad i nominalmy wartccia tych metali monety
ztote mana bylo zaspowa monetami srebrnymi i na odwrot. Prowadzito to dg w

18 K. Gide,Zasady Ekonomii SpotecznBjate Wydanie Polskie, Wydawnictwo Pozndiszer i Majew-
ski, przedruk z 1914 roku, s. 608—609.

119 pierwsze zlote monety pojawityesnaswiecie w Azji Mniejszej w potowie VII wieku p.n.av Lidii.
Upowszechnili je Persowie po podboju ziem grecKmtzyp. autora).
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pierania monet z kruszcu o r@sej wart@ci przez monety z kruszcu, ktore tracity na
wartadsci. Dlatego w Europie pojawit siniedob6r metali szlachetnych, chocf@o wiel-
kich odkryciach geograficznych sprowadzono ztosvebro z NowegSwiata i zwik-
szono ich wydobycie w kopalniach na Starym Kontymen

A. Smith — czotowy przedstawiciel ekonomii klasyegr w swojej teorii prze-
ciwstawiat s¢ merkantylistom i uwzat, ze pienadz kruszcowy nie jest bogactwem.
Glosit, ze bogactwem sstowary, ktére mena naby i posiadé za pienidze. Nie do-
strzegatze srodkiem akumulacji kapitatu jest pieiz.

Inny z klasykéw ekonomii, D. Ricardo, twierdz#e kazdy towar posiada swoj
rynek, ktory jest ograniczony kosztami transpokiledtug niego rownie ztoto miato
posiadé swoj rynek i jednakow cere na catymswiecie, stanowic najlepszy pienadz
migdzynarodowy. Ricardo byt twagdeorii zaktadajcej scisty zwiazek medzy iloscia
pieniagdza na rynku a poziomem cen towaréw, zwanej w ekuinteoria ilosciowa pie-
niadza.

Wedtug J. B. Saya towar w obrocie wymienia za towar, tworac rynek zbytu
dla drugiego, a f dokonuje st wymiana towaru za pieqdz, to po to, by mma za-
kupi¢ inny towar. Say uwat ponadtoze tezauryzacja nme wystpic¢ tylko przy za-
mianie poziomu cen dobr jako zjawisko péz#we i szybko s wyrGwnupce.

Ztoto swop rang; jako pienadza utracito w drugiej potowie dwudziestego wie-
ku. Podczas gdy w pogtkowych latach gywano ztotych monet, to w latach Zoej-
szych metal ten stanowit podstasystemu walutowego. Cena tego metalu od 1934 ro-
ku (dewaluacja dolara przez prezydenta USA Fraakidlano Roosevelta) nie ulegta
praktycznie zmianie do pogtku lat siedemdziesiych ubiegtego stulecisSwiatowy
system walutowy byt oparty na ztocie, w ktérym cealwdara byta przypoeglkowana
wartasci kruszcu.

O nieprzemijagcej wartdci zitota swiadczy fakt,ze w kadym roku r@dnie na
Swiecie zapotrzebowanie na ten metal. Nakske ilgci kupup kazdego roku Chiny i
Indie. Jak datd, kopalnie ziota nie pokryly w petni zgtaszanegpytu. Do czaséw
obecnych nie wyprodukowano ztota mefagy/ntetycza i nic nie wskazuje na tae
mimo rosmcej stale ndwiecie technologii, uda sie kiedykolwiek wyprodukowa To
wtasnie cechy fizyczne i chemiczne tego pierwiastkprzede rzadk& wyskpowania
w skorupie ziemskiej stanowd jego fenomenie. Zioto w skorupie ziemskiej wpsije
w formie czystej oraz w mineratach, do ktérych ezdimy kreneryt, kalaweryt, rudy

miedzi oraz rudy platynowcow. Najgkiszy samorodek ztota o masie 92 kg znaleziono
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w Australii na Pustyni Wiktorii. Mimaze ztoto naley do znanych cztowiekowi i wy-
dobywanych od najwcZgeiejszych lat metali, to przeszio 75% dotychczagowasy

wydobyto w XX wieku. Do najwikszych producentow ztota natedzis Republika Po-
ludniowej Afryki, Stany Zjednoczone i Australia. kJaotad wszystkie kopalnie na
swiecie wydobyty niemal 121 tys. ton tego metalu. ¢¢de przemystowe i jubilerskie
przeznaczono 60%, a 40% na rezepanstwowa wielu krajowswiata.

Wykres 3. Struktura geograficzna popytu na ztoto w2005 roku
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie www.lbmautrgelivery, 23.10.2006.

Wykres 4. Struktura rodzajowa popytu na ztoto w 206 roku
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie www.lbmaurgelivery, 23.10.2006.

Najbardziej populamnaswiecie formy inwestowania w ztotérodkéw piengz-
nych jest zakup jednostek uczestnictwa w specyalzstych funduszach inwestycyj-
nych, tzw. gold funds, ktérych indeks oparty jestmetalach szlachetnych i funduszach
alokacyjnych. Fundusze alokacyjne magkolei nabywa certyfikaty metali szlachet-

nych kadz inwestowa w akcje spotek trudacych s¢ ich wydobyciem. Ten typ inwe-
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stowania wydaje giszczegolnie atrakcyjny dla inwestorow o ogranigzorportfelu

srodkow.

Wykres 5. Struktura geograficzna poday ztota w 2005 roku
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Zrodito: opracowanie wlasne na podstawie www.lbmautvgelivery, 23.10.2006.

Kontrakty terminowe, tzw. futures, i zgziane z nimi opcje na zakup ztotaza-
liczane przez inwestoréw do inwestycji ozgim ryzyku. Mimoze na gietdach ztota nie
spekuluje si, to niestety ten wariant inwestycji i zawierda w sobie krotkotermino-
wy nosnik.

Kazda inwestycja w oparciu o zakup ziota powinn& lpkonywana wtedy,
kiedy ceny zlota ndwiecie % stabilne i panuje spokdj polityczny i gospodardxigj-
mniejszy bowiem kryzys powoduje natychmiastowy vgtj@go wartéci i mamy nie-
mal do czynienia z natychmiastewznaczg stom zwrotu. Rownie, kiedy pienadz na
rynku zaczyna tra¢iwartas¢, kruszec ztota jest traktowany przez inwestoroko jaa-
pora inflacyjna. Sid powiedzenieze ,ztoto zawsze ma @inajlepiej wtedy, kiedy
wszystko inne idzigle”.

Nie zawsze jest to jednak reguiv roku 2008 wobec widma kryzysu finanso-
wego naswiecie cena uncji ztota na gietdagliatowych dtugo nie oggneta rekordo-
wej granicy wartéci z 1980 roku wycenionej wéwczas na poziomie 8921dl. W kai-
cu padziernika 2008 roku ztoto wyceniono na 705 doldfdwpo czterech miegiach
tj. w lutym 2009 roku nagpit wzrost jego cenyzado 993,20 dol. za 1 ungf! —wy-
kres 6. W listopadzie 2009 roku waié ztota na gietdzie w Nowym Jorku wyceniono
na ponad 1080 dolardt.

120 Na podstawie gietdy London Gold Fixing, notowania4.10.2008.
121 Na podstawie gietdy London Gold Fixing, notowanif2.02.2009.
122 Na podstawie gietdy N. Jork, notowania z 04.11200
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Wykres 6. Uncja czystego ziota wedtug ceny maksynmadj w latach 19862009
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Zrédito: opracowanie wiasne na podstawie ceny ziokatach 1980-2009, gietda London Gold Fixing.

Echaswiatowych wydarzé zwiazanych z Irakiem doprowadzity w lutym 2003
roku do wzrostu ceny kruszcu ziota w tzw. spocidostawa natychmiastowa — do
388,5 dol. za un¢j Tak wysoko ztoto nie byto wycenione od sierpn®®@ roku, jed-
nak wczéniej, wzrost ceny czystego ztota z 255 dolaréw 86 8ol. za ungj od kwiet-
nia 2001 roku byt wynikiem wydaragwiatowych, na ktore nakyt si¢ atak na konty-
nencie amerykaskim na World Trade Center, powoalcy obaw dalszych atakow ter-
rorystycznych i wzrost zagtenia wojr.

Wydarzenia te doprowadzity do naipolitycznych i wojny w Afganistanie
oraz w lIraku, przy czym niematy wptyw na te wydanize miat konflikt indyjsko-
pakistaski oraz prace zwrane nad broaijadrowa prowadzone przez Kogd?otnocn.
Innym czynnikiem powodagym w tym okresie wzrost szczegolnego zainteres@van
inwestycjami w ztoto byt spadek waétm dolara. Mizerny obraz gospodarki amenfka
skiej ulegt dodatkowemu pogorszeniu po ujawniersigdowych afer na najwkszych
spotkach gietdowych. Od lipca 2001 roku do marc@3@oku dolar stracit do euro
niemal 30% wart&ci. ROwniez na Wall Street spadty wszystkie indeksy. Zakupptazt
okazaly st tansze i intratne dla inwestorow jak nigdy aldt 14 marca cena ztota spadia
do 331,5 dol. powoduag spadek nerwowej atmosfery na rynku, lecz po kdkiach
wartas¢ zottego kruszcu wzrosta z uwagi na af@mie zaangawania inwestoréw na
gietdach do 340 dolaréw za uacpodobna sytuacja dotyxa ruchu cen na gietdach
swiatowych miata miejsce na pagku lat 90. podczas konfliktu zbrojnego w Zatoce
Perskiej. Podczas gdy wojska irackie w sierpniu0l8%&u weszty do Kuwejtu, cena
uncji wzrosta o 45 dol. W styczniu 1991 roku, kiaslgjska sprzymierzone znalazhg si

w Iraku, wart@¢ ztota spadta o 40 dol. i agineta cerg 365 dol.

70



Ztoto, jako lokata na ,czasngodzirg”, bywa najczsciej kupowane przez indy-
widualnych inwestoréw w postaci sztabek oznaczomyaez remitenta pod wzglem
pochodzenia i proby, czyli stosunkwizaru metalu szlachetnego zawartego w stopie do
catkowitego aizaru stopu wyrzonego z doktadrigia do 1/006%. Inng forma lokaty s
ztote monety, medale i wyroby jubilerskie, takz kamieniami jubilerskimi pochodze-
nia naturalnego. Inn bardziej kapitatochtorinforma inwestowania w zioto jest zakup
akcji kopalni metali szlachetnych, producentow atatrebra lub jednostek w okl
nych funduszach. Ta metodaase st jednak z pewnym ryzykiem inwestycyjnym z
uwagi na oczekiwanie wygiienia odpowiedniego momentu do sprzgdakciji, jeli
taki w ogdle nagpi. W przeciwnym razie lokaty takie w zaftexici od cen ztota na
gietdachswiatowych nie osigaja oczekiwanego poziomu zysku.

Najprostszym sposobem inwestowania w ztoto przyiakkim naktadziesrod-
kow jest nabycie ziotych sztabek o amcowanej masie lub monet lokacyjnych, tzw.
bulionéwek?*. W krajach, ktére dokongijich emisji, stanowi legalnysrodek ptatniczy.
Do ziotych monet lokacyjnych naidg zaliczy¢ m. in. dolary amerykeskie z ortem,
chinskie juany z parg australijskie dolary z dciem klonu i austriackie szylingi oraz
jako pierwsz — potudniowoafrykaski krugerrand. Innym sposobem jest kupowanie
powiazanych z nim kontraktéw terminowych tzw. futuresoiopcji oferowanych na
regulowanych gietdach towarowych, spimd ktérych najwiksz jest gietda w Nowym
Jorku. Jeden kontrakt terminowy na tej gietdziejmige 100 uncji ztota i aby do niego
przystpi¢, wystarczy dokonawptaty depozytu zabezpieczeggo, ktdry stanowi tylko
pewien procent ich war§oi. Z punktu widzenia inwestorow forma tej inwegtyest
bardzo popularna i intratna z uwagi na niewymagalmmokonywania wptaty petnego
depozytu.

Wartas¢ zitota od lat jest doceniana przy tworzeniu stiamtch rezerw po-
szczegolnych pestw, rownie w Polsce. Rezerwy te w sztabach czystego zitota stu
zapewnieniu bezpiecastwa posiadanyckrodkéw pienéznych na wypadek ewentual-
nego kryzysu gospodarczego lub politycznego. Ngjsde rezerwy ztota posiadajzis
Stany Zjednoczone i Niemcy. Posiada jeztalPolska. Wedtug nieoficjalnyckrédet
bank centralny zakupit w 2002 roku ponad 60 tornaztma gietdzie w Londynie i rezer-

123 ZastawniakZtotnictwo i probiernictwopp. cit., s. 260.

124 Monety bulionowe — monety wykonane z metali széoich bite na cele inwestycyjne, czyli lokat
kapitatu. Nie maj zwykle zadeklarowanej wagoi. Zamiast nominatu podana jest zaw&ttozystego
kruszcu. Nakiad jest nieograniczony i zagled popytu. Pierwgzmones bulionows byt wybity w 1970
roku w Republice Potudniowej Afryki ,Krugerrand” igyp. autora).
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wa ta wynosi 102,9 ton (32 miejsce §wiecie) i jest rownoznaczna 3,3 milionom un-
Cji125.

Do znaczacych grodkow handlu ziotem ndwiecie mana zalicz¢ — pod
wzgledem liczby transakcji — Londynetacy dla inwestoréw wielk izba gospodarcy,
na ktorej ustala sidwa razy dziennie tzw. fixingaolegajcy na wyznaczaniu aktualnej
ceny ztota o okrdonej porze dnia i wedtug ktorej odbywa siieksza¢ swiatowych
transakcji tym kruszcem. Gietda w Nowym Jorku steinprestzowy osrodek obrotu
fine goldem (czyste ztoto) na rynku terminowym,amatast Zurych centrum fizycznego
obrotu tym kruszcem. Do innych rynkéw o znaczerduckowym inwestorzy i anality-
cy gietdowi zaliczag Tokio, Singapur, Hongkong, Dubaj oraz Istambut.

W Polsce najwikszym producentem ziota jest Kombinat Gorniczy ltiva i
Miedzi, ktory w roku 2007 dostarczyt rynkowi 0,888y tego kruszcu, (tzw. ztota me-
talizowanego) oraz 1200 ton srebra rafinowan&gdest to niewielka masa w stosunku
do zgtaszanego popytu. Bygr pod uwag wielkos¢ produkcji ztotaswiatowych poten-
tatow, ilgé¢ ta stanowi niewielki procent ogolnej produkcji fwiecie. Zasoby geolo-
giczne ztota nawiecie ocenianeasobecnie na 75 000 — 80 000 ton.

Mimo, ze ceny ziota na gietdadiwiatowych wykazuyj zré&znicowary tendengi,
kruszec ten nadal pozostaje w zainteresowaniu vinghestorow. Wzrost jego waci
wynika rownie z faktu,ze szczegolnie po 2003 roku nasilite gainteresowanie ryn-
kami towarowymi wrod funduszy inwestycyjnych. Nie bez znaczenia Wwyda niskie
stopy procentowe, dgii ktorym ztoto staje sialternatyva dla bezpiecznego inwesto-
wania.

Zaufania do zlota, usamianego z warfoia i bogactwem, prawdopodobnie
nikt nie zmieni. Jego ranga, jakmdka lokaty n&wiecie, stanowi nadal niezaprzeczal-

ny dowod materialnej pegi.

125 7r6dto: Zycie Warszawy, 14 listopad 2003, s. 8.
126 Na podstawie danych: www.kghm.pl, 23.06.2009 r.
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ROZDZIAL 3. GOSPODARSTWA DOMOWE WEDLUG
WYBRANYCH CZYNNIKOW OCENY KONSUMPCJI

3. 1. Sytuacja ekonomiczna

Wedlug Adama Smitha ,kaly cztowiek ma prawo do stopyciowej zapewnia-
jacej zdrowie oraz dobrobyt jego i jego rodzihySytuaci ekonomicza gospodarstw
domowych wyznacza poziom konsumpcji dobr i ustugzojej priorytety w rénych
dziedzinachrycia i okr&lonym czasie. Do grupy determinant o charakterzmehicz-
nym zaliczane gzasoby dobr drlace w posiadaniu gospodarstw domowych, dochody
gospodarstw (nominalne i realne), relacje z pozioneen towaréw i ustug konsump-
cyjnych oraz sposoby i formy ich nabywania. Wymaera determinanty stanoyveko-
nomiczry podstaw funkcjonowania gospodarstw, oki&ga poziomzycia i konsumpcji
oraz maliwosci zaspokojenia wspdlnych i indywidualnych potrzetionkéw gospo-
darstw domowych Na sytuacj ekonomicza wptywaja takze uwarunkowania makro-
ekonomiczne, odnosee st do posiadanych zasobdow i ogolnej sytuacji ekonangg
kraju, rownowagi rynkowej i koniunktury gospodargzebowiazujacych uregulowa
prawnych i finansowych oraz zasad organizagfiia spotecznego. W ramach prowa-
dzonej polityki spoteczno-ekonomicznej stosuje akreslone narzdzia ksztattowania
konsumpciji, na co gospodarstwa domowe niearbagpdredniego wptywu. Przyjmuj
je jako warunki konieczne i na ogot przystosoysi do nowej sytuacji, twoec row-
noczanie wiasn kondyci materialn®.

Jednym z podjych celdéw badania byto uzyskanie informacji na aesytuaciji
ekonomicznej gospodarstw domowyaldicych uczestnikami rynku ztota. Responden-
tom przedstawiono, w oparciu o praiy koncepag, trzy warianty odpowiedzi unib-
wiajace jej ocen za lata 2001-2005 wedtug prztgj w ankiecie kategoryzacji: ,ulegta
poprawie”, ,ulegta pogorszeniu”, ,nie zaunan zmian”. Uzyskane rezultaty badania
wykazaty,ze co paty badany (22,19%) uznat jako ,ulegta poprawie” i niemal, co i
ty (22,53%) jako ,nie zauwam zmian”. Ponad potowa respondentow (55,28%) byta
zdania,ze warunki ekonomiczne w ich wspolnych domostwadagiyl pogorszeniu —
tabela 7.

! Por. A. Smith,Badania nad natur i przyczynami bogactwa narodétw, 2, Wydawnictwo Naukowe
PWN, Warszawa 1954, s. 529.

2 M. Jandg-Kresto, B. Mréz,Konsument i konsumpcja we wspéiczesnej gospodam®ta Gtowna Han-
dlowa, Warszawa 2006. 119-122.

® G. Swiatowy, Zachowania konsumenté®olskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 200635.
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Tabela 7. Gospodarstwa domowe wedtug oceny sytuaejkonomicznej

i cech demograficznespotecznych respondentow w latach 2062005

Ocena sytuacji ekonomicznej
ulegta ulegta nie zauwaam
poprawie | pogorszeniu Zmian

Cechy demograficzne
-spoteczne respondentowgétem

w odsetkach

Ogodtem 100,00 22,19 | 55,28 | 22,53
Ple¢

MezCzyzn:i 100,0( | 23,6¢ 62,8( 13,5¢
kobietz 100,0( | 20,1¢ 44 8( 35,0¢
Wiek w latach

18-25 100,0( | 24,3¢ 42 0F 33,51
26-45 100,0C | 17,4¢ 63,24 19,2¢
4€-60 100,0( | 21,8¢ 56,2¢ 21,8¢
61 i wiece] 100,0( | 28,7( 52,1¢ 19,1¢
Wyksztatcenie

podstawow 100,0C | 13,41 51,4( 35,1¢
zawodow: 100,0( | 16,2¢ 73,7( 10,0¢
srednie 100,0C | 18,9¢ 52,1¢ 28,8¢
WYZSZ€ 100,0( | 39,7¢ 47,6 12,62
Status zawodowy

osoba bezroboti 100,0( 3,21 77,1¢ 19,6
emervt, rencis 100,0( 14,8¢ 58,9¢ 26,1¢
sektor prywatny 100,0( 45,11 38,6¢ 16,2:
sfera budetowe 100,0C | 19,0« 53,3¢ 27,61
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( | 17,41 46,8¢ 35,71
10.00(-50.c0C 100,0C | 19,5t 60,91 19,5¢
50.002-100.00( 100,0( | 24,3 51,6 24,0¢
>100.00( 100,0( | 27,6¢ 55,3 17,02

* w tym dziatalné¢ gospodarcza i rolnictwo
Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Analiza oceny sytuacji ekonomicznej wedtug picipasdentéw wykazata nie-
wielkie zr&nicowanie w strukturze, szczegolnie w wariancieegih pogorszeniu” oraz
.nie zauwaam zmian” -wykres 7.W subgrupie rezczyzn, blisko 2/3 (62,80%) uzna-
lo, ze w ich wspdélnych gospodarstwach domowych sytutcjalegta pogorszeniu, na-
tomiast wskanik struktury dla tej oceny w subgrupie kobiet wisti44,80% — udziat
,0gotem” 55,28%. Zmian w poziomigycia (,0g0tem” 22,53%) nie zauvrgty w wick-
szaci kobiety (35,04%) przed gnczyznami (13,55%), natomiast dla oceny jako ,ule-
gta poprawie”, odsetek gaczyzn wyniost 23,65% i kobiet 20,16% — ,,0g0tem’pvo-
bie 22,19%.
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Wykres 7. Respondenci wedtug oceny sytuacji ekonoazinej i pici

70

60 4

50 4

Cdsetek 40 |

respondentow

9 30

20 4

10 -

(¢} ‘ ‘
mezczyzni kobiety ogdlem
Re¢

‘D ulegta poprawie B ulegla pogorszeniu O nie zauwazam znian ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 7.

Ponad 42% respondentow w wieku 18-25 lat ocenitoamg ekonomicza go-
spodarstwa domowego jako gars33,57% nie zauwgto zmian, a 24,38% uznatee
ulegta poprawie wykres 8. Przyjmupc powysz kolejnas¢, wskaniki struktury w
pozostatych subgrupach wyniosty: dla os6b w wieldi48 lat — 63,24%, 19,28%,
17,48%; 46-60 lat —56,29%, 21,85%, 21,86% i poeyy6l lat 52,16%, 19,14%,
28,70%. Najwyszy odsetek niezadowolonych z pozioayaia stanowili respondenci w
wieku 26-45 lat (63,24%), natomiast napsyy dla ocenyze ulegt poprawie — badani
powyzej 61 rokuzycia (28,70%). Dominuagy z kolei odsetek respondentow, wedtug
ktorych nie nagpity dostrzegalne zmiany ekonomiczne w ich gospstshach, tworzy-
li najmtodsi uczestnicy rynku ztota may 18-25 lat stanowcy 33,57%.

Uwzgledniajgc poziom wyksztatcenia zaua@no, ze w subgrupie osob z wy-
ksztatceniem podstawowym dla 51,40% warunycia uleglty pogorszeniu (udziat
,000tem” 55,28%), a dla 35,19% nie ulegly zmianiglZiat ,ogétem” 22,53%). Re-
spondenci, ktorzy ocenilie ulegty poprawie, stanowili 13,41% — ,0g0tem” wdlaaej
zbiorowaici 22,19% -wykres 9. Analogicznie wskaniki struktury w pozostatych sub-
grupach wyniosty: dla respondentow z wyksztatlcenimwodowym 73,70%, 10,04%,
16,26%, z wyksztatceniedgrednim 52,18%, 28,83%, 18,99% i z wyksztatcenien-wy
szym 47,63%, 12,62%, 39,75%.
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Wykres 8. Respondenci wedtug oceny sytuacji ekonoazinej i wieku

1l

61 iwieceg ogdlem

70

60 4

50 4

Cdsetek 40 |

respondentow

(%9 301

20 4

10 -

o ‘

18-25 26-45

Wek

‘D ulegta poprawie B ulegla pogorszeniu O nie zauwazam znian ‘

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 7

Rezultaty badania pozwolity zaumg, ze dominujcy odsetek osob, ktére do-
konaly negatywnej oceny sytuacji ekonomicznej wsp@b gospodarstwa domowego
(,ulegta pogorszeniu), stanowili respondenci z watkiceniem zawodowym, natomiast
dla oceny jako ,ulegta poprawie”, najaszy wskanik w strukturze dotyczyt respon-
dentéw z wyksztatceniem vrgzym.

Wykres 9. Respondenci wedtug oceny sytuacji ekonoozinej i wyksztatcenia

80
70 -
60

Odsetek 0

respondentéw 40 -
(%0)

20
10 -

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

O ulegla poprawie B ulegia pogorszeniu O nie zauwazam ziian

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 7.
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Analiza oceny sytuacji ekonomicznej wedlug statmawodowego responden-
tow pozwolita stwierdz, ze w subgrupie ,0soba bezrobotnaZ, &7,14% uznatoaj za
gorsz, natomiast dla 19,65% pozostawata na niezmieniopymiomie. Jej popragw
najnizszym procencie zauvgy w swoich gospodarstwach osoby bezrobotne stano-
wiace tylko 3,21% -wykres 10 W pozostatych subgrupach zawodowych wigia
struktury wyniosty: dla emerytow, rencistow 58,9626,18%, 14,86%, pracownikow
sektora prywatnego 38,66%, 16,23%, 45,11% orazopmaikow sfery budetowej
53,35%, 27,61% i 19,04%. Najwgzy odsetek w strukturze respondentéw, ktorych
zdaniem sytuacja materialna rodziny ulegta poprast&nowili zatrudnieni w sektorze
prywatnym, stanowicy 45,11% w stosunku do udziatu ,og6tem” 22,19%tonadast,
wsrod ktorych ulegta pogorszeniu, osoby bezrobotrel@®6) oraz emeryci i rersci
(58,96%) — wskanik struktury ,,ogétem” 55,28%.

Wykres 10. Respondenci wedlug oceny sytuacji ekonacznej

| statusu zawodowego

20

80 i

70 -
60
res;fnsi(reltkd/v 0
@ %

30 1

20 -

10 -

0] ‘ ‘ ‘ ‘
osoba emenyt, sektor sfera ogdlem
bezrobotna rencista prywatny budzetowa
Status zawodowy

‘ O ulegla poprawie B ulegla pogorszeniu O nie zauwazam zrian ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 7.

Wyniki badania dotycze oceny warunkéw ekonomicznych wedtug miejsca
zamieszkania wykazatye w subgrupie z miejscoda do 10 tys. mieszkedw byto
46,88% ankietowanych, ktérzy ocenili je jako gorszatomiast dla 35,71% nie zmieni-
ly si¢ (wskanik ,ogétem” w probie 55,28%). Wskaik struktury badanych dla oceny
2ulegly poprawie” wyniést 17,41% wykres 11 Analogicznie — w pozostatych subgru-
pach wskaniki te wyniosty: dla respondentéw zamiesziayich miasta o liczbie 10-50
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tys. mieszkacow 60,91%, 19,54%, 19,55%, 50-100 tys. mieszka 51,62%,
24,06%, 24,32 % i z miast ponad 100 tys. mieseta 55,32%, 17,02% i 27,66%.

Wykres 11. Respondenci wedtug oceny sytuacji ekonacane;j

i miejsca zamieszkania

70

60
50

CQdsetek 40 4

respondentow

© 3]

20 -

10 -

o : : : :
<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem
50.000 100.000
Mejsce zameszkania

O ulegla poprawie B ulegla pogorszeniu O nie zauwazam zirian

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 7.

W postpowaniu badawczym zmierzano do weryfikacji hipoteeyowej,ze po-
szczegllne cechy demograficzno-spoteczne respahwlefmitet, wiek, wyksztatcenie,
status zawodowy i miejsce zamieszkania) oraz dakopazez nich ocena sytuacji eko-
nomicznej byly niezalme. Starano siuzysk& odpowied na pytanie, czy cechy te
miaty wptyw — i o jakiej sile — na sytuacgkonomiczn gospodarstw domowychta-
bela 8

Tabela 8. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngecji C Pearsona
miedzy sytuacp ekonomiczra gospodarstw domowych

a cechami demograficzno-spotecznymi respondentow

Cechy : . Warto$ci wspoétczynnikéw
demograficzno Chi- df | Stotnosé
-kwadrat p C Cmax Cskor
-spoteczne

Pled 97,9457 2 0,0000 0,2479 0,7618 0,3254
Wiek 47,9733 6 0,0000 0,1763 0,8413 0,2096
Wyksztatcenie 140,0746 6 0,0000 0,2926 0,8413 @347
Status zawodowy 218,1691 b 0,0000 0,3568 0,8413 240Q,4
Miejsce zamieszkanial 40,7084 6 0,000d 0,1628 0,8418,1935
Uwaga: dla poziomu istotdoi p=0,05 oraz dla df=2 stopni swobody (k -1)(w vidrtas¢ krytyczna
chi-kwadrat alfa=5,991, a dla df=6 stopni swobodyrteé¢ krytyczna chi-kwadrat alfa=12,592.

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.
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Uzyskane wartéri statystyki chi-kwadrat as znacznie wysze (40,7084-
218,1691) od wartwi krytycznych chi-kwadrat alfa (5,991 i 12,592) weszystkich
wierszach, co pozwolito odrzuchipotez zerows i stwierdze, ze na poziomie istotno-
sci alfa=0,05 istniata zalmos¢ miedzy badanymi cechami demograficzno-spotecznymi
a ocen sytuacji ekonomicznej. Analiza statystyczna wykazakze, ze istniejce po-
wiazania (chi-kwadrat=97,94) wdzy ptcih a ocen sytuacji ekonomicznej byty wysoce
istotne (p=0,0000) i o przetnej sile (Cskor=0,3254). Oznacza #e, pt& responden-
tow miatasredni wptyw na ocefisytuacji ekonomicznej gospodarstw domowych. Ba-
danie wspoéizalenosci micdzy wiekiem respondentéw a dokongrzez nich ocensy-
tuacji ekonomicznej potwierdzita istnienie zalesci (chi-kwadrat=47,97), ktora jest
istotna (p=0,0000), ale o stabej sile (Cskor=0,2088zna uznd, ze sytuacja ekono-
miczna gospodarstw domowych byta w stabym stopmi@ézma od wieku badanych.
Badapc zwiazki miedzy poziomem wyksztalcenia a sytuagkonomicza uzyskano
wartasci wspotczynnikdwswiadczicych o istnieniu zwizku (chi-kwadrat=140,0746) o
wysokiej istotnéci (p=0,0000) oraz éredniej sile (Cskor=0,3478). Uzyskane wacio
wskazuj, ze poziom wyksztatcenia respondentownednim stopniu wptywat na ocen
sytuacji ekonomicznej gospodarstw domowych. Ponadtaltaty badania pozwolity
stwierdzt istnienie zalenosci migdzy statusem zawodowym a ogesytuacji ekono-
micznej (chi-kwadrat=218,1691), ktéra byta wysostwina (p=0,0000) éredniej sile
(Cskor=0,4241). Wynik ten oznaczae status zawodowy respondentoéw smednim
stopniu —jednak wyszym ni wyksztatcenie — miat wptyw na ocgrsytuacji ekono-
micznej gospodarstw domowych. Analiza korelacjiwietdzita istnienie zwazku mi-
dzy miejscem zamieszkania respondenta z gcewtuacji ekonomicznej (chi-
kwadrat=40,7084) na poziomie wysokiej istaitio(p=0,0000), jednak o stabej sile
(Cskor=0,1935). Naley stwierdzt, ze czynnik miejsca zamieszkania — obok czynnika
wieku — miat bardzo stabe poyzianie z ocepsytuacji ekonomicznej.

Uzyskane rezultaty badania w zakresie sytuacjnekocznej, oparte na licznej
probie oraz celowym doborze jednostek reprezentgelaprzez konsumentéw rynku
zlota, stanowity podstagyporownania wkasnych wynikéw badania z wynikami doae
ankietowego warunkoévizycia ludnagci dokonanego przez Gtowny Ui Statystyczny
w 2000, 2002 i 2003 rokutabela 9.
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Tabela 9. Gospodarstwa domowe wedtug oceny sytuaekonomicznej
w swietle badaa GUS w latach 2000, 2002, 2003

oraz badania wtasnego obejmujcego lata 20032005

Przewidywany poziomzycia Osiagniety,
Ocena w okresie 2-3 lat sredni o
sywacji 2000 | 2002 | 2003[ srednio |  poziom | RoZnica
ekonomicznej -
w odsetkach gospodarstw domowych  zyCla
Poprawi s lub bardzo &t | 1, 70 | 1770| 16,00 14,10 a) 22,20 8,10
poprawi
Pogorszy silub bardzo &l| 51 g5 | 4760| 4330 47,60 b) 55,30 7,70
pogorszy
Ani sic nie poprawi, ani 8l| a3 54 | 4970| 40,70 38,30 ¢) 22,50 -15,80
nie pogorszy
Ogotem 100,00| 100,00 100,00 100,00 100,00 0,00
*dotyczy oceny sytuacji ekonomicznej w ostatnickcpi latach wedlug badania wtasnego: a) ulegta
poprawie, b) ulegta pogorszeniu, c) nie zaizava zmian.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkigo realizowanego przez GUS w la-
tach 1997-2003 opracowanego przez Wydziat Warurikgeia Ludndci oraz na podstawie badania wia-
snego obejmufgego lata 2001-2005.

W swietle badania GUS wyniki prezendtgubiektywn samoocegigospodarstw
domowych dotyczca spodziewanych zmian poziomu materialnego agwei2-3 lat. Ba-
dani odpowiadali na pytania uszeregowane w skanpa) ,poprawi s lub bardzo si
poprawi”, b) ,pogorszy silub bardzo s pogorszy”, c) ,ani & nie poprawi, ani ginie
pogorszy”. Skala ocen byta merytorycznie zgodnakah ocen sytuacji ekonomicznej
(poziomuzycia) zastosowanej w badaniach autora i dotyczgté@wnywalnego okresu
badawczego, tj. lat 2001 — 2005.

Analiza porownawcza, dotygza osignictego poziomuzycia w stosunku do
przewidywanego przez gospodarstwa domowe, wykamaiarkowane zrinicowanie.
Nadzieg na popraw standardu swojegaycia w okresie badanym posiadato ponad
14,00% gospodarstw domowych, co stanowito 8,10%ejrod gospodarstw, w ktérych
te nadzieje spetnity si Pogorszenie warunkowycia (wedtug GUS) przewidywato
47,60% gospodarstw, a agieto ten stan (wedtug badania autora) o 7,70%ceji

Powyzsze wyniki wykazuj, ze na bardzo zklonym poziomie wzrosta zaréwno
liczba gospodarstw domowych stwierdgajch popraw, jak i pogorszenie aktualnego
poziomu zycia w stosunku do spodziewanego. Ponad 38% gosgiadaomowych
przewidywato niezmienrié warunkowzycia, a tylko 22,50%aj potwierdzito, co sta-

nowito réznice niemal 16%.
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Dokonane poréwnanie, mime dotyczyto dwdch niezataych prob, pozwolito
ocent, jak ksztattowaly s subiektywne oceny gospodarstw domowych w kwestii
zmian w spodziewanym i agjnigtym poziomiezycia.

Uzyskane efekty nieasoptymistyczne i potwierdzity istnienie gego zrénico-
wania sytuacji ekonomicznej wysgiujacej w polskim spoteczstwie. Co drugie go-
spodarstwo domowe uznato bowiem, jego sytuacja materialna ulegta pogorszeniu, a
tylko co pate, ze ulegta poprawie. Przyjmag sytuacg ekonomiczg jako wyznacznik
poziomu zycia, nalgy pamktac, ze odzwierciedla ona stopiezaspokojenia potrzeb,
uwarunkowany istnigja podaza débr i ustug oraz poziomem realnych dochotéw

Z danych stanowcych efekt badania przeprowadzonego w 2001 rokezprz
OBOP dotyczcego nastrojow spotecznych w gospodarstwach domowgmika, ze
dla 85% Polakoéw sytuacja materialna ulegta pogoiisze 74% ocenito sprawy w kra-
ju jako zmierzajce w zlym kierunktt Tylko dla 16% badanych, kierunek zmian spo-
wodowat polepszenie ich poziomiycia. Najwyzszy odsetek niezadowolonych doty-
czyt rolnikdw i gospodiyg domowych (po 88% respondentow). Opinie w zakresie
prawy sytuacji materialnej wyrazili przede wszystkiczniowie i studenci (41%).

Najwiece] obaw zwizanych z najbiisza przyszigcia byto w wypowiedziach
rolnikdw (69%), a take pracownikdéw administracji i ustug (67%). &eiej niz inni, na
popravwe warunkéw materialnych liczyli najmtodsi badani €8y, prywatni przedst
biorcy (26%) oraz uczniowie i studenci (25%).

OBOP zwrdcit uwag, ze wskeaniki nastrojow spotecznych byty bardzo niskie,
natomiast w przypadku ocen kierunku zmian w krapzcstanu gospodarki, wshkaki
przyjety najnizszy poziom sp@dd wszystkich pomiarow, jakie OBOP przeprowadzat w
2001 roku.

W swietle wkasnego badania, ktére obejmowato rynekazturaz zmierzato m.
in. do uzyskania wiedzy na temat sytuacji ekonomeggospodarstw domowych naje
stwierdzt, ze uzyskane wynikigna zblzonym poziomie w stosunku do wynikow z
badania OBOP.

“ T. Staby,Konsument i konsumpcja we wspoétczesnej gospadameta Gtéwna Handlowa, Warszawa
2006, s. 106.

® Wedtug badania OBOP przeprowadzonego w czerwcd 26U na ogélnopolskiej, losowej, reprezen-
tatywnej probie 990 mieszkadw Polski powyej 15 rokuzycia.
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3.2. Dochody

Dochdd jest kluczowym czynnikiem wyznacggjm konsumpgj, co wynika za-
réwno ze zwykltej obserwaciji, jak i badatatystycznych. Kale gospodarstwo domowe
opiera sw dziataln@g¢ na budecie, ktory jest odzwierciedleniem wptywow z cdtee
nychzrédet oraz wydatkdw ponoszonych na wtasne potr2dbgytuacji, gdy cztonko-
wie wspoélnego gospodarstwa domowego nie uzyskuystarczaicych dochodow,
woOwczas pojawiaj Sie ograniczenia budatowe, ktore limituj wielkos¢ i struktue wy-
datkow.

Ograniczenie bugktowe mae wystpi¢ na kadym poziomie dochoddw i wy-
datkéw, jednake zaklada si ze wyzsze dochody tagodzskutki ich ograniczenia.
Ograniczoné¢ budzetu zmusza gospodarstwa domowe do racjonalnegmdaspva-
nia polegajcego na ustalaniu i przestrzeganiu pewnej hierargtruktury wydatkow
konsumpcyjnych w taki sposob, by przy atomych dochodach, jak najlepiej, zaspoka-
jaty potrzeby wspélne i indywidualne wszystkich a#kow gospodarstwa domowego.
Innym przejawem realizacji zasady racjondbigest minimalizacja naktadéw finanso-
wych w celu utrzymania lub agjniecia okr&glonego poziomu konsumpcji. Realizacja
tej zasady polega na podejmowaniu decyzji zakupautdw r@zniacych seé cery i stop-
niem przetworzenia, zainteresowaniu zakupamszgch gatunkow oragwiadczeniu
wilasnej pracy na rzecz gospodarstwa domowego jegezczionkov.

Zatozona koncepcja badawcza polegata m.in. na idengjfikppspodarstw do-
mowych pod wzgidem subiektywnej oceny wystarczalnbmiestcznych dochodow
netto na podstawie uzyskanych od uczestnikéw ryrita odpowiedzi w dwoch wa-
riantach, tj. ,wystarczage” lub ,niewystarczajce” —tabela 10.0trzymane wyniki nie
Sa optymistyczne wiadcz o znacznym zrnicowaniu, poniewa61,96% responden-
tow uznato miesiczne dochody w latach 2001-2005 wszystkich peageh cztonkdw
gospodarstwa domowego za niewystargzawobec ponoszonych kosztoéw utrzymania.

Ponad 38% z nich stwierdzitge byty wystarczajce.

® S. NordhausEkonomia 1Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2000, s. 211.
" G. Swiatowy, Zachowania konsumenté®olskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa 200643-
146.

82



Tabela 10. Gospodarstwa domowe wedtug oceny wystaatnosci dochodéw

i cech demograficzno-spotecznych respondentow w éath 20012005

Cechy demograficzne Ocena dochodu gospodarstwa

-spoteczne respondentéwogétem| wystarczajacy | niewystarczajacy
w odsetkach

Ogotem 100,00 38,04 61,96
Ptec

MmgzCzyzni 100,0( 40,1¢ 59,82
kabiete 100,0¢( 35,0¢ 64,9¢
Wiek w latach

1€-25 100,0( 38,1¢ 61,84
2€-45 100,0¢( 26,31 73,6¢
4€-60 100,0¢( 51,2( 48,8(
61 i wicce] 100,0¢( 44,44 55,5¢
Wyksztatcenie

podstawow 100,0( 48,0t 51,9t
zawodow: 100,0( 26,9¢ 73,01
srednie 100,0¢( 40,51 59,4¢
WYZSZ€ 100,0¢( 36,91 63,0¢
Status zawodowy

osoba bezroboti 100,0( - 100,0(
emervt, rencis 100,0( 41,51 58,4¢
sektor prywatny 100,0( 51,7¢ 48,21
sfera budetows 100,0( 47,1¢ 52,82
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 4241 57,5¢
10.00(-50.00( 100,0¢( 32,4¢ 67,5¢
50.00:-100.00( 100,0¢( 47,0 52,97
>100.00( 100,0( 34,6¢ 65,3¢
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Przy udziale ,ogotem” 61,92% dochody swojego gospsiiva za niewystarcza-
jace uznato nieco wcej kobiet (64,96%), ameli mezczyzn (59,82%), natomiast w od-
niesieniu do dochoddéw ocenionych za wystargzgj odsetek gkczyzn byt wyszy,
anizeli kobiet, odpowiednio 40,18% i 35,04% i udziatgptem” 38,04% -wykres 12.

Na podstawie wystarczalém dochodéw wedtug wieku respondentow wskaza-
no, ze najbardziej negatywne zmiicowanie oceny dochodéw ,wystarczaych” do
~niewystarczajcych”, tj. 26,31% i 73,69% wysgbito w grupie 26-45 lat. \Ardd bada-
nych w grupie 18-25 lat z#gdicowanie to przedstawiatoess8,16% i 61,84%, a wt na
poziomie wskanikdw w prébie, tj. 38,04% i 61,96%. Wskaki 0 znacznie mniejszym
zroznicowaniu w probie wygpity wsrod respondentéw powvigj 61 rokuzycia i wynio-
sty 44,44% i 55,56%.
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Wykres 12. Respondenci wedtug oceny wystarczaléw dochodow i pici

70

60
50
Odsetek 40
respondentow

o9 30
20,
10

(0] : :

nmezczyzni kobiety ogdlem
Rec

O dochody wystarczajagce B dochody niewystarczajace ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 10.

Najmniejsze zrénicowanie, a zarazem 0 najkorzystniejszej strulktutncho-
dow ,wystarczajcych” do ,niewystarczagych” (51,20%:48,80%), dotyczyto grupy w
wieku 46-60 lat -wykres 13.

Wykres 13. Respondenci wedtug oceny wystarczaléwm dochodow i wieku

80
70 +
60

Odsetek
respondentéw 40 -
9

10 -

18-25 26-45 46-60 61iwiecej ogdlem
Wek

‘ O dochody wystarczajgce B dochody niewystarczajace ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 10.

Ocena wystarczaldoi dochodéw wedtug wyksztatcenia respondentéw wgkaz
la, ze najbardziej negatywne zmicowanie oceny dochodow ,wystarczajch” do
~niewystarczajcych” dotykato oséb z wyksztatceniem zawodowym 9260: 73,01%).
Wsréd osob z wyksztatceniem wgzym struktura ta wyniosta 36,91%:63,09% i byta
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najbardziej zbliona do wskanikow struktury ,ogétem”, tj. 38,04%:61,96%. 2ézy
poziom zr@nicowania dotyczyt oséb z wyksztatcenigradnim (40,51%:59,49%) oraz
— przy znacznie wyszym zra@nicowaniu — 0sOb z wyksztalceniem podstawowym
(48,05%:51,95%) wykres 14.

Wykres 14. Respondenci wedtug oceny wystarczalém dochodow i wyksztatcenia

80

70
60

Odsetek V|
respondentow 40 +—
9

10

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

O dochody wystarczajace B dochody niewystarczajgce

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 10.

W przypadku statusu zawodowego respondentow zaauwaze wszystkie oso-
by bezrobotne uznaty swoje dochody za niewystaiceajwykres 15 Emeryci i ren-
cisci ocenili je w 58,49%, pracownicy sektora prywaogeprzedsibiorcy oraz rolnicy
w 48,21% i pracownicy sfery budtowej w 52,82%. Dochody swojego gospodarstwa
jako ,wystarczajce” ocenito 51,79% przedstawicieli sektora prywgme47,18% pra-
cownikow sfery budetowej oraz 41,51% emerytow i rencistow.

Analiza dochodéw uwzgtiniajaca miejsce zamieszkania wykazata znaez
zréznicowanie oceny dochodéw. Najuszy odsetek respondentdw, ktérzy uznali je za
wystarczajce, zamieszkiwat miasta o liczbie 50-100 tys. nkeszow, tj. 47,03%. Z
roznica niemal 5 pkt proc. odnotowano w dalszej kolépaespondentow z miejsco-
wosci ponizej 10 tys. mieszkadw, ktorzy stanowili 42,41%, z miast poxey 100 tys.
mieszkacow ( 34,65%) oraz z miast 10-50 tys. miesdiay, tj. 32,46% -wykres 16.

Nalezy zauway¢, ze przewaajacy odsetek badanych, ktorzy w ramach wspol-
nego gospodarstwa domowego uznali dochody za veystace, dotyczyt osob w wie-
ku 46-60 lat (51,20%), magych wyksztatcenie podstawowe (48,05%) i zatrudycbn
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w sektorze prywatnym, w tym prowagzch dziatalné¢ gospodarcz i rolnicza
(51,79%) oraz zamieszkigych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&éw (47,03%).

Wykres 15. Respondenci wedtug oceny wystarczaléw dochodow

| statusu zawodowego

100

Qdsetek

respondentdw 60
(v9

osoba enmeryt, sektor sfera ogdlem
bezrobotna rencista prywatny budzetowa

Status zawodowy

‘ O dochody wystarczajace B dochody niewystarczajace ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 10.

Najmniej korzystnie poziom dochoddéw ksztattowatwirod oséb w wieku 26-
45 lat (26,31%), posiadalych wyksztatcenie zawodowe (26,99%), osob bezrylobit
(0,00%), emerytow i rencistéw (41,52%) i zamieszkygh miasta o liczbie 10-50 tys.
mieszkacow (32,46%) w stosunku do ,,0g6tem” w prébie 38,04%
Wykres 16. Respondenci wedtug oceny wystarczaléw dochodow

i miejsca zamieszkania

70

Odsetek 20
respondentow 40 |
© g

10

<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem
50.000 100.000

Mejsce zameszkania

O dochody wystarczajgce B dochody niewystarczajace

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 10.
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W postpowaniu badawczym zmierzano do ustaleniazrakei migdzy uwa-
runkowaniami demograficzno-spotecznymi ankietowdngcocea dochoddéw gospo-
darstw domowych. Postawiono pytanie, zajalta kryteria te, do ktorych zaliczono
pte¢, wiek, wyksztatcenie, status zawodowy i miejscenizszkania (zmienne niezale
ne) mag wptyw na ocen wystarczalnéci dochodu (zmienna zalea). Uzyskane rezul-
taty analizy statystycznej pozwajajvnioskowd, ze istniata zalenos¢ migdzy oceil
dochodéw a cechami demograficzno-spotecznymi redgraidw, czego dowodeny s
odpowiednio die wartgci chi-kwadrat tabela 11 Jednake sita tych zalenosci byta
dos¢ zrdznicowana i w wikszaci przypadkow zamykatasiwv dolnym przedziale war-
tosci wspotczynnikéw. ,Bardzo staba” (nikta), a jedzeénie najstabsza sita zaieosci
wystapita miedzy ocem dochodow i ptci respondentow (Cskor =,0738). Z&ki 0
.Stabej” sile ma@na zauway¢ miedzy ocem dochodow a miejscem zamieszkania re-

spondentow (Cskor =,1587) oraz wyksztatceniem (€skib17).

Tabela 11. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona
miedzy ocery wystarczalnasci dochodow gospodarstw domowych

a cechami demograficznespotecznymi respondentow

Cechy Wartosci wspoétczynnikow
demograficzno Chi- df Istotnosé
-spoteczne -kwadrat p C Cmax Cskor
respondentéw

Plec* 4,0850 1 0,0433 0,0522 0,7071 0,0738
Wiek 62,5962 3 0,0000 0,2004 0,7866 0,2548
Wyksztatcenie 24,5828 3 0,0000 0,1272 0,7866 0,1617
Status zawodowy 220,9263 3 0,0000 0,3587 0,7866 56Q,4
Miejsce zamieszkania 23,6670 3 0,000( 0,1248 0,78606,1587
* dla poziomu istotnéci p=0,05 i df=1 stopnia swobody, wagéokrytyczna chi-kwadrat alfa=3,841,
poniewa chi-kwadrat=4,085>chikwadrat alfa, co pozwala odi& hipotez zerows o niezalenosci
zmiennych.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetniego.

Powjzanie o ,stabej” sile, ale znacznie ¢kszej niz wedlug wymienionych
cech, dotyczyto wieku tade respondentow (Cskor =,2548). Natomiagsegnia” korela-
cja (Cskor =,4561) wyspita tylko miedzy oceln dochodéw gospodarstw domowych a
statusem zawodowym respondentéw. Otrzymane wymilizy pozwolity stwierda,
ze wplyw cech demograficznych i spotecznych respotaye na subiektywsq ocere
wystarczalnéci dochodow w gospodarstwach domowych byt istom@&nicowany: od

bardzo ,stabego” wedtug ptci do ,przetmego” wedtug wieku.
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Analiza porownawcza railzy wystarczalnécia dochodow i sytuagj ekono-
miczrg wskazata na istotne zndicowanie poziomuycia®: wsréd 38,03% (100%) go-
spodarstw domowych o dochodach wystakrgaajh, u niemal 47,45% sytuacja ekono-
miczna ulegta poprawie, 25,31% ulegta pogorszerdd,24% pozostawata bez zmian.
Wsrod 61,97% (100%) gospodarstw o dochodach z kidsvystarczajcych, dla okoto
7,00 % ulegta poprawie, a dla ponad 73% ulegta Ezgmiu. Nie ulegta natomiast
zmianie dla okoto 20% wszystkich badanych gospddadsmowych -tabela 12

Tabela 12. Gospodarstwa domowe wedtug oceny wystaatnosci dochodéw
I sytuacji ekonomicznej w latach 20032005

Ocena Ocena
sytuaciji dochodu
ekonomicznej
wystarczajacy | niewystarczajacy | ogoélem
liczebnas¢ 270 62 332

Ulegta % w kolumnie 47,45 6,69 X
poprawie % w wierszu 81,33 18,67 100,00

% z ogo6lem 18,05 4,14% 22,19

liczebnas¢ 244 683 827
Ulegta % w kolumnie 25,31 73,68 X
pogorszeniu | % w wierszu 17,41 82,59 100,00

% z ogo6lem 9,62 45,66% 55,28

liczebnas¢ 155 182 337
Bez % w kolumnie 27,24 19,63 X
zmian % w wierszu 45,99 54,01 100,00

% z ogo6lem 10,36 12,17% 22,53

. liczebnas¢ 569 927 1496

Ogotem % 38,03 61,97 100,00
Uwaga: wspotczynnik kontyngencji guizy ocem wielkosci dochodu a ocensytuaciji ekono-
micznej gospodarstw domowych wynosi Cskor=0,615&0swany na podstawie wadto staty-
styki chi-kwadrat= 422,2832 istotnej dla p = 0,0@08z df =2.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetowigo.

W s$wietle wskanikow odnoszacych s¢ do calej badanej zbiorowa, otrzyma-
ne efekty badania wykazabye wsréd gospodarstw o dochodach niewystargaajh —
dla 45,66% z nich sytuacja ekonomiczna ulegta psxgoriu, dla 12,17% pozostawata
bez zmian, a tylko dla 4,14% ulegta poprawie. Naastrmérod gospodarstw o docho-
dach wystarczagych — dla 18,05% gospodarstw sytuacja ta poprasitadla 10,36%

pozostawata bez zmian iswdod 9,62% pogorszyta siWsrod respondentow ocendaj

8 Poziomzycia rozumiany jako stopiezaspokojenia potrzeb materialnych.
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cych swoj sytuacg jako ,ulegta pogorszeniu”,za73,68% z nich uznato wspoélne do-
chody gospodarstwa za niewystargzaj

Reasumujc naley podkreli¢, ze wart@¢ statystyki oszacowanego wspotczyn-
nika kontyngencji (Cskor=0,615%)iadczy o silnej wspotzammosci miedzy ocer do-
choddéw a ocensytuacji ekonomicznej.

3.3. Dodatkowezrodta dochodow

Od wielu ju lat instytucje finansowe oferuptrakcyjne formy wspétpracy, ktére
umazliwiaja gospodarstwom domowym pozyskanie dodatkowyrédet dochodow. W
konsekwencji, gospodarstwa te staje aktywnymi podmiotami rynku finansowego,
ktory jest czscia wielkiego systemu skladgjego st z licznych elementéw, w tym wie-
lu rynkéw, ktore mena systematyzowawedtug rozmaitych kryteriow. Najbardziej
czytelny jest podziat przedmiotowy, czyli wedtugde czym s¢ handluje. Przedmiotem
obrotu na rynku finansowymaswaluty oraz instrumenty finansowe (papiery warto-
sciowe). Waluty obce, jak i papiery wastoowe nie posiadajwartaci uzytkowej, a
nabycie instrumentu finansowego lub altoeej waluty uzasadniagiwytacznie ocze-
kiwaniem zysku i te dwie cechy istotnie odnéaja ten rynek od pozostatyghObser-
wuje sk takze powolny wzrost zainteresowania inwestycjami mkuydziet sztuk.

W celu przyspieszenia w czasie realizacji ékmeych potrzeb materialnych, go-
spodarstwa domowe wykorzysiujakze dosgpne kredyty i payczki, ktorych sptata
powoduje naturalne uszczuplenie ich przyszlych ddéi'’. Instytucje finansowe —
dostrzegajc takze potrzeby klientow indywidualnych — wprowadgaja rynek nowe
produkty, ktére ze wzgtlu na swaj kompleksowé¢ czyni je bardzo atrakcyjnymi dla
tej grupy konsumentéw, na przyktad — fundusze inyosgne, ktore w zakenosci od
rodzaju konstrukcji formalnej i prawnej, wystawiapkreslone tytuty uczestnictwa w
funduszu: jednostki uczestnictwa lub certyfikatyvastycyjne. Nabywcami tytutéw
uczestnictwa w funduszach inwestycyjnyghirswestorzy indywidualni lub inwestorzy
instytucjonalnt®>. Trzeba pamia¢, ze w krajach o rozwigiej gospodarce rynkowej

° A. Sopako, Rynkowe instrumenty finansov#ydawnictwo Wyiszej Szkoly Przedabiorczdici i Za-
rzadzania im. Leona Kaminskiego, Warszawa 2003, s. 5.

19 por. M. Korzeniowska-MarciniakEkonomiczne czynniki ksztalfog midzynarodowy rynek dziet
sztuki,praca doktorska, Akademia Ekonomiczna w Pozndoana 2000.

' M. Jang-Krelo, B. Mréz,Konsument i konsumpcja we wspélczesnej gospoddrketa Gtéwna Han-
dlowa w Warszawie, Warszawa 2006, s. 30—32.

12\W. Nawrot,Globalny kryzys finansowy XXI wiekiydawnictwo CeDeWu, Warszawa 2009, s. 178.
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kredyty, ktorych instytucja sija X1l wieku'®, stanows jedno z waniejszychzrodet fi-
nansowania potrzeb gospodarstw domowych. W Polgspaglarstwa domowe zadas

ja sie przede wszystkim w celu sprostaniazhym potrzebom i sfinansowaniu remon-
tu domu lub mieszkanid. Zadtwenie gospodarstw domowych w Polsce nabiera cha-
rakteru stalego, dtugoterminowegoddta finansowania jego potrzeb, co nie wynika
tylko ze wzrastajcej roli finansowania potrzeb mieszkaniowych kredythipotecz-
nym, ale przede wszystkim zagtosci i czegstotliwosci utrzymania stosunkéw kredyto-
wych z bankami i innymi instytucjami kredytowympazyczkowymi™.

Dla celéw poznawczych pozwadaych oceni aktywnad¢ zachowa gospo-
darstw domowych na rynku finansowym, pgidjproke identyfikacji ich struktury pod
wzgledem korzystania z kredytow i pgczek oraz dochodow agjanych z tytutu po-
siadanych obligacji, funduszy inwestycyjnych i lokankowych.

Otrzymane rezultaty badania wykazatg na rynku finansowym uczestniczyto
aktywnie ponad 70% badanych gospodarstw domowyabela 13.0koto 59% korzy-
stato z kredytow bankowych lub pgzek lombardowych, w tym potowa z nich, tj.
29,55%, korzystata rownocgd@e z dochodow z racji posiadanych lokeddkéw pie-
nigznych. Co pite gospodarstwo domowe (19,38%) posiadato obligaxjedziesite
(9,62%) lokaty pierizne w funduszach inwestycyjnych, a niemal co 6sn&1{®%o)
lokaty bankowe i inne. G#¢ gospodarstw domowychettacych kredytobiorcami, dy-
wersyfikowata swoje nadwki zasobow finansowych, lokag je w wkcej, ankeli w
jeden instrument finansowy. W grupie tej 5,68% gagpstw domowych posiadato ob-
ligacje i lokaty bankowe, 3,75% obligacje i fundesnwestycyjne, 0,87% obligacje
oraz fundusze inwestycyjne i lokaty bankowe, a #%94dndusze inwestycyjne i lokaty
bankowe. Ponad 9% gospodarstw posiadataezytie obligacje i ponad 5% wagznie
lokaty bankowe, a okoto 3,5% udziaty tylko w fundash inwestycyjnych.

Wsréd gospodarstw domowych wolnych od kredytow iymzek lombardo-
wych, z dochodéw w postaci odsetek od zainwestoatagsodkow finansowych ko-
rzystato okoto 11,50%. Najwcej gospodarstw korzystato w okresie gyain badaniem
z lokat bankowych, tj. 5,35%, a z obligacji i fusdy inwestycyjnych, co dwudzieste
piate gospodarstwo przy odsetku 4,07%. MNple zauwayé, ze 2,06%

¥ W. Morawski, Zarys Powszechnej Historii Pigmiza i Bankowgti, Wydawnictwo Trio, Warszawa
2002, s. 55.

4 Szacuje s, ze w 2002r. okoto 30% gospodarstw domowych byto zamitych lub korzystato z kredy-
tow. Por.Sytuacja bytowa gospodarstw domowych w 200R2US, Warszawa 2003.

'3 por.Innowacyjne ustugi bankued. nauk. D. Korenik, Wydawnictwo Naukowe PWN, ¥zawa 2006,
s. 25.
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(0,67%+0,53%+0,86%) gospodarstw domowych posiagatalwazrodta dochoddw,
minimalizujac w ten sposob ryzyko niepowodzenia finansowegatlokkrod pozosta-

tych gospodarstw, tj. 9,37%, udziat wgknie w lokatach bankowych wynidst 3,96%, w

obligacjach 2,87% i w funduszach inwestycyjnychd2b

Tabela 13. Gospodarstwa domowe wedtug dodatkowydnddet dochodow
w latach 2002005

Gospodarstwa Liczba Zrodta dochodow Liczba
domowe kredyty, fundusze | lokaty
respon- . . N odpo-
Lp. wedtug dentow pozyczki | obligacje | inwesty- | bankowe wiedzi
zrodet lombardowe cyjne i inne
dochodu* w odsetkach (N=1496=100%)

1 Kp 29,21 29,21 - - - 29,21
2 Kp+Ob 9,09 9,09 9,09 - - 18,18
2 Kp+Ob 9,09 9,09 9,09 - - 18,18
3 Kp+Ob+Fi 3,75 3,75 3,75 3,75 - 11,26
4 Kp+Ob+Lb 5,68 5,68 5,68 - 5,68 17,04
5 Kp+Ob+Fi+Lb 0,87 0,87 0,87 0,87 0,87 3,48
6 Kp+Fi 3,54 3,54 - 3,54 - 7,08
7 Kp+Fi+Lb 1,47 1,47 - 1,47 1,47 4,41
8 Kp+Lb 5,15 5,15 - - 5,15 10,30

Razem
9 wiersze 2-8 29,55 29,55 19,38 9,62 13,17 71,74
10 | Ob+Fi 0,67 - 0,67 0,67 - 1,34
11 | Ob+Lb 0,53 - 0,53 - 0,53 1,06
12 | Fi+Lb 0,86 - - 0,86 0,86 1,72
13 | Ob 2,87 - 2,87 - - 2,87
14 | Fi 2,54 - - 2,54 - 2,54
15 | Lb 3,96 - - - 3,96 3,96

Razem
16 wiersze 10-15 11,43 - 4,07 4,07 5,35 13,49

Ogétem
17 | wiersze 70,19 58,76 23,46 13,70 18,52 114,44

1+9+16
*Kp - kredyty, payczki lombardowe; Ob - obligacje; Fi - fundusze @stycyjne; Lb - lokaty bankowe|i
inne.

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.

W oparciu o zatlzone cele badawcze przeprowadzono rowaigaliz udziatu w

rynku finansowym konsumentéw — przedstawicieli gmrstw domowych na rynku

ztota wedtug cech demograficzno-spotecznydhbela 14.

Analiza uwzgédniajaca pt€ respondenta wykazatae z produktéw finanso-

wych korzystato znacznie waej ngzczyzn (42,18%), i kobiet (28,00%). Niemal na

jednakowym poziomie i proporcji uksztattowahe svskaniki struktury dla ngzczyzn
oraz kobiet w korzystaniu wytznie z kredytow (16,78%:12,43%) i w kategorii kred
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tow oraz lokat (16,71:12,84%). Natomiast z samydkotlokat skorzystato trzykrotnie
wigcej mezczyzn (8,69%), rii kobiet (2,74%)- wykres 17.

Najwicksze zainteresowanie produktami finansowymi wpysb wsrod respon-
dentéw w tzw. wieku produkcyjnymwykres 18 W subgrupie w wieku 26-45 lat odse-
tek ten wyniost 26,81%, a dla wieku 46-60 lat 19%62Nskanik struktury dla grupy
najmtodszej (18-25 lat) stanowit 12,23%, natomidist najstarszej (,61 lat i wcej”)
byt nieco nkszy, tj. 11,63%. Najwiszy odsetek kredytobiorcéw dotyczyt respondentow
w subgrupie w wieku 26-45 lat (15,30%) oraz w widlg160 lat (8,09%).

Tabela 14. Gospodarstwa domowe wedtug dodatkowydnddet dochodow

i cech demograficzno-spotecznych respondentow w éath 20012005

Cechy Zrodta dochodow wedtug kategorii
demograficzno . . . | kredyty
-spoteczne respondentéwO(‘:’O*em kredyty* | lokaty '
lokaty
w odsetkach
Ogédtem 70,19 29,21 11,43 29,55
Pteé
mezczyzna 42,18 16,78 8,69 16,71
kobieta 28,00 12,43 2,74 12,84
Wiek w latach
18-25 12,23 3,01 4,41 4,81
26-45 26,81 15,30 3,08 8,43
46-60 19,52 8,09 1,00 10,43
61 i wiccej 11,63 2,81 2,94 5,88
Wyksztatcenie
podstawowe 6,69 3,68 1,27 1,74
zawodowe 11,90 5,88 1,74 4,28
srednie 32,49 16,98 6,02 9,49
wyzsze 19,11 2,67 2,40 14,04
Status zawodowy
osoba bezrobotna 3,01 1,34 1,67 -
emeryt, rencista 16,85 9,16 4,01 3,68
sektor prywatny*** 26,60 7,95 2,74 15,91
sfera budetowa 23,73 10,76 3,01 9,96
Miejsce zamieszkania
<10.000 9,56 3,48 3,07 3,01
10.000-50.000 22,93 12,30 3,81 6,82
50.001-100.000 19,65 7,82 2,54 9,29
>100.000 18,05 5,61 2,01 10,43
* kredyty bankowe i pgyczki lombardowe
** gbligacje, fundusze inwestycyjne, lokaty bankoiene
*** w tym dziatalno$¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie badanisesnkego.

Najnizsze wskaniki struktury wysapity w pozostatych subgrupach wiekowych,

ktore dla wieku ,61 lat i wicej” wyniosty 2,81% oraz dla wieku 18-25 lat 3,01%.
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Z kredytéw i lokat skorzystato 10,43% konsumentowvigku 46-60 lat i 8,43%

w wieku 26-45 lat. W dalszej kolejsa byli to konsumenci powsej 61 rokuzycia
(5,88%) oraz w wieku 18-25 lat (4,81%).

Wykres 17. Respondenci wedtug dodatkowycirédet dochodow i pici

=

kredyty

kredyty i lokaty

lokaty

Zrédta dochodéw

‘n mezczyzni m kobiety ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 14.

Dominujacy odsetek badanych, ktérzy posiadali lokaty, staloespondenci w

wieku 18-25 lat (4,41%) oraz w wieku 26-45 lat,3j08%. Wskanik struktury dla ba-
danych w wieku ,61 lat i veicej” wyniost 2,94% i dla wieku 46-60 lat zaledwi®Q%.

Wykres 18. Respondenci wedtug dodatkowyckrodet dochodow i wieku

30

25

20 -

QOdsetek

respondentow 15
(%)

10 1

5
) i [
kredyty kredyty i lokaty lokaty ogdtem
Zrodia. dochoddw

‘n 18-25.26—45|:|46—60|:|61iwiqce-j‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 14.
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Istotne zranicowanie w zakresie korzystania z produktow fimamgch zauwa-
zono wsréd respondentow w odniesieniu do ich wyksztatcenigykres 19. Wskaznik
struktury (najwyszy) dla osob z wyksztatceniesrednim wyniést 32,49%, z wyksztat-
ceniem wyszym 19,11% i z wyksztatceniem zawodowym 11,90%niNszy z kolei
odsetek dotyczyt badanych z wyksztalceniem podstamg ktore stanowity 6,69%.
Najwyzszy wskanik w strukturze korzystagych z kredytow zanotowanosmd re-
spondentow z wyksztatceniefrednim (16,98%). W pozostatych subgrupachzaico-
wanie byto niewielkie, a kolejrso i wielkos¢ wskanikdw udziatu wyniosta: dla wy-
ksztatcenia zawodowego 5,88%, wyksztalcenia podsiego 3,68% i wyksztatcenia
wyzszego 2,67%. Dominaa subgrup, ktora rozporzdzata kredytami i lokatami, byli
respondenci z wyksztatceniem aggym (14,04%), a naginie z wyksztalceniensred-
nim, tj. 9,42%. Badani z wyksztalceniem zawodowyanewili 4,28% i z wyksztalce-
niem podstawowym zaledwie 1,74%. Z lokat ustanowibnz wiasnychirodkéw sko-
rzystato 6,02% uczestnikdw rynku ztota z wyksztatee srednim i byta to dominuaga
w tym wzgkdzie subgrupa. W pozostatych subgrupach wskaw strukturze okazaty
si¢ bardziej zranicowane: dla wyksztatcenia wgzego wyniosty 2,40%, zawodowego

1,74% oraz podstawowego 1,27%.

Wykres 19. Respondenci wedtug dodatkowyckrodet dochoddéw

i wyksztatcenia

25

Qdsetek o

respondentow —
(%) 15

10 —

2’4_._|!_. 1

kredyty kredyty i lokaty lokaty ogdlem
Zrédia dochodow

‘ O podstawowe B zawodowe 0O srednie O wyzsze ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 14.
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Rozpatrugc dodatkowezrodta dochoddw uczestnikow rynku ziota przez pry-
zmat ich statusu zawodowego zauwm@o, ze najwyszy odsetek (26,60%) korzystaj
cych z produktow finansowych dotyczyt os6b z sektprywatnego. Nagpnie byli to
przedstawiciele sfery budtowej (23,73%) oraz emeryci i refdi (16,85%)— wykres
20. Z produktow finansowych korzystaty tak osoby bezrobotne, ktére stanowity tylko
3,00%, w tym z kredytow 1,34% i z lokat 1,67%. Wakk struktury dla przedstawicie-
li sfery budetowej (kredytobiorcow) wyniost 10,76%, emerytowencistow 9,16%
oraz dla pracownikdw sektora prywatnego 7,95%czhie, z kredytow i lokat skorzy-
stato 15,91% przedstawicieli sektora prywatnegf6% pracownikow sfery bueto-
wej i tylko 3,68% emerytow i rencistow. W odniesiemwytacznie do lokat, bylty one w
posiadaniu 4,01% emerytéw i rencistow, 3,01% pratckow sfery budetowej oraz

2,74% 0s0b reprezenfgych w badaniu sektor prywatny.

Wykres 20. Respondenci wedtug dodatkowycirodet dochodéw

| statusu zawodowego

30

25 i

20 4

Qdsetek
respondentéw 15 ] -
(%)

10 - -
5 -
0 N EENS aal

kredyty kredyty i lokaty lokaty ogdlem
Zrédia dochodéw
‘D asoba bezrobotna B eneryt, rencista O sektor prywatny 0O sfera budzetowa ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 14.

Analiza dodatkowych dochoddéw respondentéw wedtugjsna zamieszkania
pozwolita zauway¢, ze z produktow finansowych korzystato znacznie mrej tylko
9,56%, respondentéw z miejscogbponizej 10 tys. mieszkadw, niz z miejscoweci
wigkszych: najwyszy wskanik struktury dla respondentow z miast o liczbieSIOtys.
mieszkacow wyniost 22,93% oraz 19,65% dla respondentéwiastmb0-100 tys. i
18,05% z miast powej 100 tys. mieszkaedw —wykres 21.W powyzszej kolejndci
ksztattowaty st rowniez wskaniki struktury respondentéw dla korzysteych z kredy-
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tow; najwyzszy odsetek (12,30%) dotyczyt gospodarstw z mi@sb@ tys. mieszka
cow oraz malejco z miast 50-100 tys. (7,82%) i z miast pawejyl00 tys. 5,61%. Naj-
nizszy odnotowano wod respondentdw z miejscovsd mniejszych ni 10 tys. miesz-
kancow, ktéry wynidst 3,48% — ,,ogétem” w prébie 29,21%

W grupie ,kredytéw i lokat” odsetek gospodarstw domych (wedtug miejsca
zamieszkania respondentow) byt zmicowany i jak wykazato badanie wykazat tenden-
cje wzrostows. Dla miejscowéci do 10 tys. mieszkaOw, procent gospodarstw korzy-
stapcych z kredytow i lokat wyniost 3,01%, dla miasiazbie mieszkacow 10-50 tys.
— 6,82%, miast 50-100 tys. — 9,29% i pawejy100 tys. mieszkacdw — 10,43%. Zauwa-
z0no, ze odsetek gospodarstw posiaggrh lokaty byt take zr@znicowany pod wzgh
dem miejsca zamieszkania respondentow. Nzgay wskanik w strukturze, tj. 3,81%
dotyczyt respondentéw z miast o liczbie 10-50 tygeszkacow, 3,07% z miejscowo-
sci mniejszych ni 10 tys. mieszkiacow, 2,54% z miast 50-100 tys. miesag&dw oraz
2,01% z miast powej 100 tys. mieszKeOw.

Wykres 21. Respondenci wedtug dodatkowyckrodet dochoddéw

I miejsca zamieszkania

25

20
Qdsetek 15 1
respondentow
(%) 10
5 -
0 | 1N Eml
kredyty kredyty i lokaty lokaty ogllem
Zrédia dochodéw

‘ O <10.000 m 10.000 -50.000 O 50.001-100.000 O >100.000

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 14.

W podgtym posgpowaniu zmierzano do oldlenia zalenosci migdzy zacho-
waniami konsumentow na rynku finansowym jako zmigepalezna a ich cechami de-
mograficzno-spotecznymi jako zmienmiezalena. Przestank uzasadniajca badanie
zaleencsci (korelacji) byta analiza merytoryczna wskamg na logiczne wygpowanie
zwiazkow przyczynowo — skutkowych guzy zmiennymi. Analiza uwzgliniajaca pte
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konsumentow wykazatae w wierszach: kredyty, obligacje i lokaty, waxtbstatystyki
chi-kwadrat (1,3155; 0,6749; 0,2528) mniejsze od wartezi krytycznej chi-kwadrat
alfa=3,841 na poziomie istotém alfa=0,05 i dla 1 stopnia swobodytabela 15 Po-
wyzszy rezultat nie pozwala na odrzucenie hipotezgwveef, a wec potwierdza nieza-
leznos¢ zmiennych. Oznacza tae pte€ respondentéw nie miata wptywu na posye
decyzje dotyczce korzystania z produktow finansowych. g@dstawy, by wnioskowa
ze z kredytéw, obligacji i lokat bankowych korzystal niemal rownym stopniu kon-
sumenci obojga pici. Tymczasem, w wierszu fundusievestycyjne chi-
kwadrat=23,2717>chi-kwadrat alfa=3,841, co pozwohk odrzucenie hipotezy zero-
wej 0 niezalenosci zmiennych 1 stwierdzeniue istniata zalenos¢ miedzy pich re-
spondentow a liczbkorzystajcych z funduszy inwestycyjnych, minie powszanie to
bytlo wysoce istotne (p=00000), ale jedncree ,stabe” (Cskor=0,17502). W tym
przypadku pté konsumenta w malym stopniuzrécowata decyzje dotyaze inwesto-

wania w fundusze.

Tabela 15. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona
migdzy picia respondentéw a dodatkowymizrodtami dochodow
gospodarstw domowych

Zrodia Chi- df Istotnosé Warto sci wspotczynnikow
dochodéw -kwadrat p C Cmax Cskor
Kredyty, payczki 1,3155 1 0,2514 0,0296 07071  0,0419

lombardowe

Obligacje 0.6749 1 0,4113 00212 0,7041 _ 0,03b0
Fundusze 23.2717 1 0,0000 0,1238  0,7071  0,1751
inwestycyjne

Lokaty 0,2528 1 0,6151 00130  0,7071L  0,0184
bankowe

Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszeenao wspétczynniki kontyngencji
jest statystycznie istotna dla p<0,05 i dla df=apsi swobody (k-1)(w-1). Warté krytyczna dla
poziomu istotnéci alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=3,841.

Zrbdto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Wyniki pomiaru powazan migdzy wiekiem respondentéw a korzystaniem z pro-
duktow finansowych w postaci kredytow, obligacjinfluszy inwestycyjnych i lokat
bankowych, potwierdzajistnienie zalenosci w kazdym przypadku -tabela 16.Do-
wodem tego s odpowiednio die wartdci statystyki chi-kwadrat (168,6111; 119,239;
25,5253; 39,3385>7,815) i wysoki poziom istairio/0,0000). Jedneade sita powazan
(zaleznosci) byta istotnie zrénicowana: od ,przeetnej”’ dla kredytéw (Cskor=0,4047)

i obligacji (Cskor=0,3454) oraz ,stabej’ w przypadlokat bankowych (Cskor=0,2035)
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I w odniesieniu do funduszy inwestycyjnych (Cskqd826). Analiza statystyczna po-
zwolita zauway¢, ze wiek konsumentow miat umiarkowany wptyw na deeydpty-
czace korzystania z kredytow (pgczek) oraz inwestowanigrodkéw piengznych w
obligacje. W odniesieniu do lokat bankowych i fusgy inwestycyjnych wiek konsu-

mentow w niewielkim stopniu oddziatywat na podejnam& decyzje.

Tabela 16. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona
migdzy wiekiem respondentow a dodatkowyméirodtami

dochoddéw gospodarstw domowych

Zrodia Chi- df Istotnosé Warto$ci wspéiczynnikdw
dochodéw -kwadrat p C Cmax Cskor
Kredyty, payczki | 1686111 | 3 0,0000 0,3183  0,7866  0,4047

lombardowe

Obligacje 119,2390 3 0,0000 0,271y 0,7866 0,3454

Fundusze 255253 | 3 0,0000 0,1295  0,7866  0,1646

inwestycyjne

to“aty 30,3385 | 3 0,0000 0,1601  0,7866  0,2035
ankowe

Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszemoo wspdétczynniki kontyngenc|i

jest statystycznie istotna dla p<0,05 i dla df=osi swobody (k-1)(w-1). Wartd krytyczna dla po-

ziomu istotndci alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=7,815.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Zaobserwowano take istnienie zalenosci migdzy poziomem wyksztatcenia
konsumentow a korzystaniem z poszczegolnych présukynku finansowego, ponie-
waz we wszystkich wierszach zachodzita relacja chidmat> chi-kwadrat alfa tabe-
la 17. Powikzanie na poziomie ,przegnym” wystpito w grupie respondentow korzy-
stapcych z obligacji (Cskor=0,4835) oraz lokat bankolyCskor=0,3007). Zatmos¢
o ,stabej” sile wysipita w grupie kredytobiorcow (Cskor=0,2754) orazatapcych
z funduszy inwestycyjnych (Cskor=0,2847). Otrzymavepotczynniki oznaczaj ze
poziom wyksztatcenia konsumentow tylkosvednim stopniu determinowat ich zainte-
resowanie obligacjami oraz w stopniu stabym zaegewanie pozostatymi produktami
finansowymi.

Wysokie wartdci statystyki chi-kwadrat dowodz istnieniu zalenosci miedzy
statusem zawodowym respondentow a okazanym przbzzainteresowaniem produk-
tami finansowymi —tabela 18. Status zawodowy konsumentéw miat ,silny” wptyw
(Cskor=0,6599) na decyzje dotyice korzystania z kredytéw oraz ,przetay” (sredni)

na okoliczné¢ posiadania nagbujacych kategorii dodatkowychrédet dochodéw: ob-
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ligacji (Cskor=0,3863), funduszy inwestycyjnych k6s=0,3468) oraz lokat banko-
wych (Cskor=0,3520).
Tabela 17. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy wyksztatceniem respondentéw a dodatkowynfirodtami

dochoddéw gospodarstw domowych

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Mozna stwierdz, ze status zawodowy badanych silnie determinowatziah

Zrodia Chi- df Istotnosé Warto $ci wspotczynnikow
dochodow -kwadrat p C Cmax Cskor
Kredyty, pPoyczki | 736380 | 3|  0,0000 02166 07866  0,2754

lombardowe

Obligacje 252,9484 3 0,0000 0,3808 0,7866 0,4835
Fundusze 78,9776 | 3 0,0000 0,2239  0,7866  0,2846
Inwestycyjne

Lokaty L

bankowe 88,6443 3 0,0000 0,2365 0,7866 0,3007
Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktdrej oszemoo wspotczynniki kontyngencji
jest statystycznie istotna dla p<0,05 i dla df=@osi swobody (k-1)(w-1). Wartd krytyczna dla po-
ziomu istotnéci alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=7,815.

chowania na rynku kredytéw i pgczek, natomiast przegnie na rynkach papierow

wartasciowych i lokat bankowych.

Tabela 18. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy statusem zawodowym respondentéw a dodatkowyraiddtami

dochoddéw gospodarstw domowych

Zrodia Chi- df Istotnosé Warto sci wspotczynnikow
dochodéw -kwadrat p C Cmax Cskor
Kredyty, payczki 5517870 | 3 0,0000 05191 07866  0,6599

lombardowe

Obligacje 1522053 | 3 0,0000 03030  0,7866  0.3863
Fundusze 120,3234 3 0,0000 0,2728 0,7866 0,3468
inwestycyjne

Lokaty 1241845 | 3 0,0000 0,2769 0,7866  0,3520
bankowe

Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszemoo wspodtczynniki kontyngenciji jes
statystycznie istotna dla p<0,05 i dla df=3 stogwbbody (k-1)(w-1). Wartg krytyczna dla poziomtu

istotnasci alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=7,815.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Analiza zwazkéw migdzy miejscem zamieszkania respondentow a ich zacho-

waniem na rynku finansowym wykazaiag istniata zalenos¢ miedzy tymi zmiennymi,

czego dowodemasodpowiednio wysokie warfoi statystyki chi-kwadrat (od 84,52 do
39,07) i weksze od wartci krytycznej chi-kwadrat alfa =7,815tabela 19.
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Tabela 19. Test chi-kwadrat i wspoétczynniki kontyngncji C Pearsona
mig¢dzy miejscem zamieszkania respondentéw a dodatkowyrmrodtami
dochoddéw gospodarstw domowych

Zrodia Chi- df Istotnosé Warto $ci wspoétczynnikow
dochoddéw -kwadrat p C Cmax Cskor

Kredyty, payczki L
lombardowe 84,5285 3 0,0000 0,2313 0,7866 0,2941
Obligacje 54,6277 3 0,0000 0,1877 0,7866 0,2386
Fundusze 39,1266 | 3 0,0000 0,597  0,7866  0,2030
inwestycyjne

Lokaty L

bankowe 51,0700 3 0,0000 0,1817 0,7866 0,2310

Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszemoo wspoétczynniki kontyngenciji jest
statystycznie istotna dla p<0,05 i dla df=3 stopwbbody (k-1)(w-1). Wart@ krytyczna dla poziomu
istotnasci alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=7,815.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Wspotczynniki kontyngencji, ocenigje sik powiazania m¢dzy miejscem za-
mieszkania respondentoéw a korzystaniem z produkidansowych,swiadcz o ,sta-
bej” sile istniegcej korelacji. Naley dostrzec rownie niewielkie zr@énicowanie wspot-
czynnikdw kontyngencji w przedziale od Cskor=0,2@4ityczice korzystania z kredy-
téw do Cskor=0,2030 dotygze korzystania z funduszy inwestycyjnych. Oznaozae
miejsce zamieszkania konsumentéw ,stabo” determaovich zachowanie na rynku

finansowym w latach obejmagym badanie rynku, tj. 2001-2005.

3.4. Uwagi kaicowe

W rozdziale zmierzano do identyfikacji gospodarsimmowych pod wzgkdem
subiektywnej oceny sytuacji ekonomicznej i méegnych dochoddw netto oraz obiek-
tywnej informacji w zakresie korzystania z dodatlkotwzrédet dochoddéw w ostatnich
pigciu latach poprzedzgych badanie. W analizie uwzghiono cechy demograficzno-
spoteczne respondentow oraz ich azek z sytuag ekonomiczn oraz dochodowgo-
spodarstw.

Analiza oceny sytuacji ekonomicznej wykazata, wskanik struktury dla go-
spodarstw domowych, w ktorych ulegta pogorszenimidst 55,28%, dla 22,19% ule-

gta poprawie i wrod 22,53% pozostawata na niezmienionym poziomie.
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Uzyskane wyniki badania wtasnego zweryfikowano mikgmi badania doty-
czacego warunkéwzycia ludndgci przeprowadzonego przez GUS. Analiza poréwnaw-
cza wykazata niewielkie z#dicowanie wskanikow stwierdzajcych w obu przypad-
kach negatywsocerg sytuacji ekonomicznej dokonaprzez gospodarstwa domowe.

Wskazano,ze pt& respondentow istotnie zdicowata ocea sytuacji ekono-
micznej: w wyszym stopniu ulegta pogorszenisrad nezczyzn (62,80%), aneli
wsrod kobiet (44,80%). Nie ulegta natomiast zmianigod 35,04% kobiet (znacznie
powyzej ,0go0tem” w badanej zbiorovsoi 22,52%) i vérdéd 13,55% razczyzn. Odsetek
respondentow, ktérzy ocenili jako ,ulegta poprawie” byt nieco wgzy wsréd nez-
czyzn (23,65%) w poréwnaniu z odsetkiem kobiet18@0).

Stwierdzonoze wplyw na oceg sytuacji ekonomicznej w poszczegolnych sub-
grupach miaty cechy demograficzno-spotecznych nedeotow: wiek, wyksztatcenie,
status zawodowy i miejsca zamieszkania. Napxg odsetki badanych dla oceny ,ule-
gta poprawie” dotyczyty respondentéw pawey 61 rokuzycia oraz w wieku 18-25 lat,
majcych wyksztatcenie wisze, zatrudnionych w sektorze prywatnym, zamiesazkuj
cych miasta powsej 100 tys. mieszkaeOw i miasta o liczbie 50-100 tys. miesakaw.

Z kolei najnizsze tyczyty si oséb w wieku 26-45 lat, z wyksztatceniem podstayrow
0s0b bezrobotnych i zamieszkeych miejscowséci ponizej 10 tys. mieszkeow.

Dominugce wskaniki w strukturze badanych dla oceny ,ulegta pogersu”
zanotowano w gronie respondentéw w wieku 26-45ntepcych wyksztatcenie zawo-
dowe, osbéb bezrobotnych i zamieszkyich miasta o liczbie 10-50 tys. miesa&aw.
Najnizsze dotyczyly osob w wieku 18-25 lat, z wyksztaleen wyzszym, zatrudnio-
nych w sektorze prywatnym i zamieszkmyjch miejscowéci ponizej 10 tys. mieszka
COW.

W grupie respondentow, ktorzy nie zauwlazmian w poziomie materialnym
zycia wspolnego gospodarstwa, zrdilesie w najwyzszym procencie respondenci w
wieku 18-25 lat, magy wyksztatcenie podstawowssriednie, zatrudnieni w sferze bu-
dzetowej, emeryci oraz rerici, a take zamieszkugcy miejscowaci do 10 tys. miesz-
kancow. Najnizszy procent stanowity osoby powej 61 rokuzycia oraz w wieku 26-45
lat, z wyksztatceniem zawodowym i wszym, reprezentage sektor prywatny i za-
mieszkujcy miasta powyej 100 tys. mieszkaow.

Rezultaty analizy wystarczalém dochodow pozwolity na stwierdzenies byty
one niekorzystne dla zdecydowanejkgizaici gospodarstw domowyctSwiadczy o
tym fakt, ze dominujcy odsetek badanych (62%) ocenit je jako niewygggice.
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Struktura dochoddéw wystarcaaych do niewystarczagych byta bardziej korzystna
wsrod kobiet (40:60), miwsrod nezczyzn (35:65). W pozostatych subgrupach, wedtug
cech demograficzno-spotecznych, byta istotniezzicbwana: najkorzystniejsza wyst
pita wsrdd oséb w wieku 46-60 lat (51:49) i poiey 61 rokuzycia (44:56), z wyksztat-
ceniem podstawowym (48:52), z sektora prywatne@o4g) i zamieszkuacych miasta

o liczbie 50-100 tys. mieszkadw (47:53). Najmniej korzystna dotyczyta oséb vekui
26-45 lat (26:74), magych wyksztatcenie zawodowe (27:73), emerytéw icigow
(42:58) i z miast 10-50 tys. mieszi@w (32:68).

Miedzy ocen sytuacji ekonomicznej a ocgmvystarczalnéci dochodéw zacho-
dzita silna wspétzatanos¢ (Cskor=0,6159). Dla niemal 46% badanych sytuakgme-
miczna ulegta pogorszeniu przy jednagie niewystarczagych dochodach, natomiast
poprawita s¢ wsréd 18% przy dochodach wystarcagjch.

Analiza zalenosci migdzy cechami demograficzno-spotecznymi a acgriuacji
ekonomicznej i dochodowej pozwolita zauyé, ze zalenos¢ o sile istotnie zrénico-
wanej wysipita w przedziale oceny od bardzo stabej do peteej. Na ocea sytuacji
ekonomicznej — jak i dochodow — nagkszy wplyw o przecitnej sile miat status za-
wodowy (Cskor=0,4241 i 0,4561). Wplyw staby miattoraiast wiek badanych
(Cskor=0,2096 i 0,2548), jak réwmieniejsce zamieszkania (Cskor=0,1935 i 0,1587).
Wplyw wyksztatcenia respondentdw na ogeytuacji ekonomicznej okazalesprze-
cigtny (Cskor=0,3478), a na ocgmochoddéw staby (Cskor=0,1617). Podobnie¢pte
miata przeaitny wptyw na ocea sytuacji ekonomicznej (Cskor=0,3254) oraz bardzo
staby (Cskor=0,0738) na ocewystarczalnéci dochodow.

Identyfikacja gospodarstw domowych w zakresie kstaia z dodatkowych
zrodet dochoddw pozwolita zauwgt, ze nieco ponad 70% z nich korzystato z produk-
tébw oferowanych na rynku finansowym. Nalepodkréli¢, ze dominujcy odsetek
(59%) stanowili kredytobiorcy, z ktérych potowa ptata rownie lokaty. Natomiast
odsetek respondentow korzysatajch wyhkcznie z lokat wyniost 11,43%.

Najwyzsze wskaniki w strukturze dla korzystagych wyhkcznie z kredytow
bankowych i payczek lombardowych dotyczyty ¢nczyzn (16,78%), osob w wieku
26-45 lat (15,30%), magych wyksztatcenigrednie (16,98%), przedstawicieli sfery
budzetowej (10,76%) oraz zamieszkaych miasta 10-50 tys. mieszi@w (12,30%).
Najnizsze odnosity si do kobiet (12,43%), osob w wieku poiey 61 lat (2,81%), z
wyksztatlceniem wiszym (2,67%), oséb bezrobotnych (1,34%) oraz zakigscych
miejscowdci o liczbie do 10 tys. mieszkedw (3,48%).
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Dominujace odsetki respondentéw korzyatajch z kredytow i lokat obejmowa-
ty mezczyzn (16,71%), osoby w wieku 46-60 lat (10,43%yksztatceniem wiszym
(14,04%), z sektora prywatnego (15,91%) i zamiegmyeh due miasta, tj. powiej
100 tys. mieszkacow (10,43%). Najrisze natomiast kobiety (12,84%), osoby w wieku
18-25 lat (4,81%), z wyksztalceniem podstawowynv4%), emerytow i rencistow
(3,68%) oraz zamieszkigych miejscowséci ponizej 10 tys. mieszkacdw. Na podkre-
slenie zastuguje fake osoby bezrobotne nie korzystaty rowngore z kredytéw oraz
z lokat.

W najwyzszym procencie wyktznie z lokat korzystali gkczyzni (8,69%), oso-
by w wieku 18-25 lat (4,41%), magy wyksztatceniesrednie (6,02%), emeryci oraz
rencici (4,01%) i zamieszkagy miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (3,81%). W
najnizszym kobiety (2,74%), osoby w wieku 46-60 lat (24)0z wyksztatceniem pod-
stawowym (1,27%), osoby bezrobotne (1,67%) i mpastyzej 100 tys. mieszkecOw
(2,01%).

Analiza wspotzalenosci wykazata,ze wptyw na decyzje dotygee korzystania
z funduszy inwestycyjnych miata jedynie pteespondenta i byt on o stabej sile
(Cskor=0,175). W stosunku do pozostatychdet dochoddw pienie r&nicowata tych
decyzji.

Wiek badanych miat wptyw o przetnej sile na decyzje w odniesieniu do kre-
dytoéw (Cskor=0,4046) i obligacji (Cskor=0,3454)toraiast o stabej sile w przypadku
lokat bankowych (Cskor=0,2035) i funduszy inwesigggh (Cskor=0,1647).

Whioskowanie uwzgldniajace wyksztatcenie respondentéw wykazeaie domi-
nujacy wspotczynnik kontyngencji dotyczyt obligacjiyih samym oznaczat pogaanie
o przecttnej sile (Cskor=0,4835). Natomiast w stosunku degstatych produktow fi-
nansowych byt staby.

Najwicksza zalenos¢ o wysokiej sile (Cskor=0,66) wysgilita migdzy statusem
zawodowym ankietowanych a korzystaniem z kredytdivstosunku do pozostatych
produktow ksztattowata sina poziomie sity przeginej.

Wplyw miejsca zamieszkania na decyzje dotgezkorzystania z produktéw fi-
nansowych ksztattowat gina poziomie sity stabej w stosunku do wszystkicbdpk-

tow.
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ROZDZIAL 4. POPYT | SYTUACJA MATERIALNA

4.1. Zakupy ztota

W pracy podito proke identyfikacji gospodarstw domowych pod wadgm do-
konanych zakupdéw ziota wedtug cech demograficzrodesgnych respondentow. Na
podstawie uzyskanych wynikow stwierdzome, ponad 1/3 gospodarstw (36,56%) po-
czynita zakupy ztota, a niemal 2/3 (63,44%) ich dakonata— tabela 20 Kobiety sta-
nowity 45,76%, natomiast gaczyzni 29,97% -wykres 22

Tabela 20. Gospodarstwa domowe wedtug zakupow ztota

oraz cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzne Zakupy ziota
. | Ogétem | dokonane | niedokonane
-spoteczne respondentov
w odsetkach
Ogotem 100 36,56 63,44
Ptec
mezczyzna 100 29,97 70,03
kobieta 100 45,76 54,24
Wiek w latach
18-25 100 41,70 58,30
26-45 100 38,74 61,26
46-60 100 36,83 63,17
61 i wiccej 100 28,09 71,91
Wyksztatcenie
podstawowe 100 24,58 75,42
zawodowe 100 28,37 71,63
srednie 100 27,71 72,29
wyzsze 100 70,66 29,34
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100 - 100,00
emeryt, rencista 100 33,02 66,98
sektor prywatny* 100 52,03 47,97
sfera budetowa 100 50,67 49,33
Miejsce zamieszkania
<10.000 100 29,91 70,09
10.000-50.000 100 21,47 78,53
50.001-100.000 100 37,03 62,97
>100.000 100 66,87 33,13
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badanizetowigo.
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Wykres 22. Zakupy ztota dokonane i niedokonane wedg ptci respondentow
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60 -

Odsetek

respondentow 40
(%)
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mezczyzni kobiety ogdlem
Rec

‘ @ zakupy dokonane B zakupy niedokonane ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 20.

Najwyzszy odsetek kupagych (41,70%) wyapit w subgrupie w wieku 18-25
lat z malejca tendencj wedtug kolejnych przedziatow wiekowychwykres 23 Na-
bywcy ztota w wieku 26-45 lat stanowili 38,74%, oxatast w wieku 46-60 lat 36,83%.
Najnizszy wskanik w strukturze zaobserwowanasndd nabywcdw powsej 61 roku
zycia, tj. 28,09%.

Wykres 23. Zakupy ztota dokonane i niedokonane wedg wieku respondentow

80
70 -
60
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Odsetek
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Wiek

O zakupy dokonane B zakupy niedokonane

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 20.
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Dominujacy udziat w zakupach miahosoby z wyksztalceniem wgzym
(70,66%),a najniszy zauwaono w subgrupie os6b z wyksztalceniem podstawowym,
(24,58%) —wykres 24 Respondenci z wyksztatceniemednim stanowili 27,71%, na-
tomiast z wyksztatceniem zawodowym 28,37%. Oznémzae co czwarty konsument —

z wyksztatceniem podstawowym, zawodowysngdnim — dokonat zakupu ztota.

Wykres 24. Zakupy ztota dokonane i niedokonane
wedtug wyksztatcenia respondentéw

Qdsetek
respondentow 40
€0
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‘n zakupy dokonane m zakupy niedokonane ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 20.

Czynnikiem ré@nicujacym zachowania konsumentow, m@jm wptyw na reali-
zackg zakupow ziota okazatsistatus zawodowy badanychwykres 25.Zadna osoba
bezrobotna nie zakupita ztota, mime grupa ta stanowita okoto 19% w badanej zbio-
rowosci. W grupie emerytow i rencistow zakupéw dokonat tzeci respondent
(33,02%), natomiast wskaik struktury dla nabywcéw z sektora prywatnego idgh
52,03% i reprezentantéw sfery thetiowej 50,67%.

Pod wzgédem miejscazamieszkania dominagy odsetek nabywcéw ztota po-
chodzit z najwgkszych miast, czyli o liczbie povigj 100 tys. mieszkeeow (66,87%),
a nastpnie z miast o liczbie 50-100 tys. miesa&aw (37,03%), z miejscowsoi do 10
tys. (29,91%) oraz miast 10-50 tys. miesm@wv (21,47%) — ,,og6tem” w badanej zbio-
rowaosci 36,56% -wykres 26.
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Wykres 25. Zakupy ztota dokonane i niedokonane

wedtug statusu zawodowego respondentéw
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Status zawodowy

O zakupy dokonane B zakupy niedokonane

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 20.

Wykres 26. Zakupy ztota dokonane i niedokonane

wedtug miejsca zamieszkania respondentéw

90
80 4
70 ——
60
ragwsiilt(mv =0
@ O
30 4
20 i
10
(0] ‘ ‘ ‘ ‘
<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem
50.000 100.000
Mejsce zameszkania
O zakupy dokonane m zakupy niedokonane

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 20.

Uzyskane wyniki analizy statystycznej (w oparcidest chi-kwadrat) ukaza
ocerg istnienia zalenosci miedzy dwiema zmiennymi typu jakoiowego przy odrzu-
ceniu hipotezy zerowej (braku zyku: cechy X i Y g niezalene) i przygtym pozio-
mie istotndci p<=0,05 oraz s# zachodzcych powazan wyrazonej wspoétczynnikiem
kontyngencji C Pearsona. Za zmienne niezae przygto cechy demograficzno-
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spoteczne respondentéw (ptewiek, wyksztatcenie, status zawodowy i miejsce za
mieszkania) oraz za zmienne zale zakupy zitota: dokonane i niedokonantabela
21.

Tabela 21. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy zakupami ztota a cechami demograficzno-spotecgmi respondentow

Cechy Warto$ci wspoétczynnikow
demograficzno- Chi- df Istotnosé
-spoteczne responden-| -kwadrat p C Cmax Cskor
tow

Pled 39,1368 1 0,0000 0,1597 0,7071 0,2259
Wiek 14,3943 3 0,0024 0,0976 0,7866 0,1241
Wyksztatcenie 202,3889 3 0,0000 0,3452 0,7866 9438
Status zawodowy 238,8881 3 0,0000 0,37[11 0,7866 718,4
Miejsce zamieszkania 190,8912 3 0,000( 0,3364 ©,7860,4277
Uwaga: dla poziomu istotsoi alfa=0,05 oraz dla df=1 stopnia swobody w&trtkrytyczna chi-kwadra
alfa=3,841 a dla df=3 stopni swobody waétkrytyczna chi-kwadrat alfa=7,815.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Analiza zakupéw uwzgtniajaca pte€ respondentdéw pozwolita na stwierdzenie,
ze istniata zalenos¢ (chi-kwadrat =39,1368) ratlzy pich a faktem dokonania lub nie-
dokonania zakupu ziota. Pawanie to bylo wysoce istotne (p=0,0000), ale ,stabe
(Cskor=0,2259). Oznacza tee pt& w stabym stopniu rnicowata zachowania kon-
sumenckie w zakupach ztota.

Podobna interpretacja wynikow analizy dotyczyteezabsci zakupow ziota od
wieku respondentéw. Waié chi-kwadrat (14,3943) pozwolita zaumé, ze na pozio-
mie istotndci p=0,0024 istniata zatl@os¢ miedzy wiekiem respondenta a dokonanymi
zakupami ziota. Jednad sita tej zalenosci byta take ,staba” (Cskor=0,1241) i ozna-
cza,ze byla mniejsza od sity powdan miedzy zakupami a ptgirespondentéw.

Whnioskowanie dotycce zalenosci miedzy zakupami ztota a wyksztalceniem
respondentdw wykazatae istnieca zalenos¢ (chi-kwadrat=202,3889) byta wysoce
istotna (p=0,0000) oraz o ,przetnej” sile, co potwierdza wargé wspoétczynnika kon-
tyngenciji (Cskor=0,4389).

Istnienie zalenosci migdzy statusem zawodowym respondentéw a zakupami
ztota pozwolita stwierdziwarta¢ statystyki chi-kwadrat 238,8881. Pawanie m¢dzy
statusem zawodowym a zakupami byto wysoce istqir®,0000) oraz o ,przegnej”
sile (Cskor=0,4718).
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Podobnie przedstawiagszaleznosé migdzy miejscem zamieszkania respondenta
a zakupami ztota. Ward6é testu chi-kwadrat (190,8912) jest dowodem istrierale-
nosci, ktora jest istotha (p=0,0000) oraz na poziomjezeciktne]” sity zwiazku
(Cskor=0,4277). Oceny sily zaleosci ustalono wedtug przgie] przez autora pracy
skali ocen:

e 0<Cskor<=0,1 — nikta (bardzo staba),

* 2.0,1<Cskor<=0,3 — staba,

e 3. 0,3<Cskor<=0,5 — przetna ¢rednia),

e 4.0,5<Cskor<=0,7 — wysoka (silna),

e 5.0,7<Cskor<=0,9 — bardzo wysoka (bardzo silna),

* 6. 0,9<Cskor<1,0 — prawie petna (doskonata).

4.2. Tendencje zakupow

Uzyskanie wiedzy na temat zachaweonsumentdéw o przysztych zakupach zto-
ta stanowito jeden z celow zatmej koncepcji badania. Przyp, ze zakupy te (bez
wzgledu na forme i rodzaj nabywanego ziota) byly agiane z potrzebami osobistego
celu lub z potrzebami pozostatych cztonkéw rodzimgostajcych we wspélnym go-
spodarstwie domowym. Wyniki badania wykazaky,z ogolnej liczby uczestnigzych
w badaniu gospodarstw, niecate 30% okazato zanalemp ztota w niedalekiej przy-
sziasci —tabela 22.

W wyzszym stopniu skionrsé do przysztych zakupdw ztota — przy wshiku
struktury ,,ogotem” 29,88% — wyrazity kobiety (33%% przed mzczyznami, ktorzy
stanowili 27,10%. Zamiaru zakupu ztota nie okazatomiast 72,90% giczyzn oraz
66,24% kobiet (udziat ,ogotem” 70,12% wykres 27.

W odniesieniu do wieku wskazana najwyzszy odsetek przysztych nabywcow
ztota dotyczyt respondentéw w wieku 46-60 lat (284 oraz w wieku 18-25 lat
(34,63%). Nieco riszy odsetek tworzylhabywcyw subgrupie powiej 61 rokuzycia
stanowicy 33,02%, natomiast najisizy (20,54%) nabywcy w wieku 26-45 lat (wgka
nik struktury ,ogétem” 29,88%) wykres 28.

Istotne zranicowanie udziatu przysztych nabywcow ztota w paszinych
subgrupach zauviano w przypadku wyksztatcenia respondentow. Co alegpba de-
klarujaca zakup miata wyksztatcenie wgze (50,79% wobec ,ogotem” w prébie
29,88%) -wykres 29
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Tabela 22. Gospodarstwa domowe wedtug zamiaru zakupztota

oraz cech demograficzno-spotecznych respondentow

, Zamiar zakupu ztota

Cechy demograficzne R .

-spoteczne respondenté\,iOQ’O*em| tak | nie
w odsetkach

Ogotem 100,00| 29,88 70,12
Pte¢

mezczyzna 100,00| 27,10| 72,90

kobieta 100,00 | 33,76| 66,24
Wiek w latach

18-25 100,00 | 34,63| 65,37

26-45 100,00 | 20,54| 79,46

46-60 100,00 | 38,32| 61,68

61 i wiccej 100,00 | 33,02| 66,98
Wyksztatcenie

podstawowe 100,00| 30,73| 69,27

zawodowe 100,00| 27,68| 72,32

srednie 100,00 | 21,24| 78,76

wyzsze 100,00| 50,79 49,21
Status zawodowy

osoba bezrobotna 100,00 - 100,00

emeryt, rencista 100,00 | 28,54| 71,46

sektor prywatny* 100,00| 49,64| 50,36

sfera budetowa 100,00 | 31,64| 68,36
Miejsce zamieszkania

<10.000 100,00 | 30,36| 69,64

10.000-50.000 100,00 | 19,90| 80,10

50.001-100.000 100,00| 37,03| 62,97

>100.000 100,00 | 38,91| 61,09
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.

Wykres 27. Zamiar zakupu ztota wedtug pitci respondetéw
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 22.
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Wykres 28.Zamiar zakupu ztota wedtug wieku respondentow
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 22.

Nabywcy z wyksztatceniem podstawowym stanowili 39p7/oraz z wyksztatce-
niem zawodowym 27,68%. Najsizy w strukturze wskaik dotyczyt respondentéw z
wyksztatceniemsrednim (21,24%), co oznaczaze co piata badana osoba z tym wy-

ksztalceniem zaplanowata zakupy ztota wmpéjszym czasie.

Wykres 29. Zamiar zakupu ztota wedtug wyksztatceniaespondentow
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 22.

Istotne zré@nicowanie w zakresie przysztych zakupdéw ziota, zEomwo take
wsrod respondentéw w omawianych subgrupach pod asegh statusu zawodowego.

W sektorze prywatnym, co druga osoba okazata zamakupu (49,64%), natomiast
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wsrdd osob bezrobotnychzadna. Wskanik struktury w tym wzgldzie dla emerytéw i
rencistow wyniost 28,54%, natomiast dla pracownilsiery budetowej 31,64% w sto-
sunku do ,,ogotem” w probie 29,88%wykres 30.

Analiza dotyczca przysztych zakupdéw ztota uwzdhiajaca liczebné¢ miejsca
zamieszkania wykazatae najwyszy odsetek potencjalnych nabywcow zamieszkiwat
miasta najwiksze, tj. powyej 100 tys. mieszkaow (38,91%) i miasta 50-100 tys.
mieszkacow (37,03%). Przyszli nabywcy zamieszkali miejsotsv ponizej 10 tys.
mieszkacow stanowili 30,36%, a z miast 10-50 tys. mieszkav 19,90%, co oznacza,
ze Co piata osoba wykazata w badaniu zamiar zakupu ztetgkres 31.

Wykres 30. Zamiar zakupu ztota wedtug statusu zawaalvego respondentow
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O zarriar zakupu ziota B brak zamaru

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 22.

Wykres 31. Zamiar zakupu ztota wedtug miejsca zamszkania respondentow
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 22.
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Przeprowadzone badanie urhwito zbadanie zalenosci migdzy okazanym
zamiarem zakupu ztota lub jego brakiem (zmiennezpal) a poszczegbinymi cechami
demograficzno-spotecznymi (zmienne niezak® badanej zbiorowoi — tabela 23.
Wyniki poréwnania statystycznego wykazatg,istotnd¢ dla statystyki chi-kwadrat nie
przekraczata przgjego poziomu (p<=0,05), a g mazna przypé, ze zamiar zakupu

ztota zaleat od indywidualnych cech demograficzno-spoteczmgspondentow.

Tabela 23. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona mgdzy

zamiarem zakupu ztota a cechami demograficzno-spaenymi respondentow

Cechy Warto$ci wspoétczynnikéw
demograficzno- Chi- df Istotnosé
-spoteczne responden{ -kwadrat p C Cmax Cskor
tow

Plec 7,7145 1 0,0055 0,0716 0,7071  0,1013
Wiek 39,0457 3 0,0000 0,159 0,7866  0,2028
Wyksztatcenie 92,2179 3 0,0000 0,2410 0,7866 0,3064
Status zawodowy 198,33043 3 0,0000 0,34p1 0,7866 340,4

Miejsce zamieszkania 49,1021 3 0,000( 0,1783 0,7866,2267
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 oraz dla df=1 stopnia swobody w&it&rytyczna chi-
kwadrat alfa=3,841, a dla df=3 stopni swobody w&rtaytyczna chi-kwadrat alfa=7,815.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Analiza dotyczca zamiaru zakupu ziota uwzdhiajca pt€ respondentow
wskazata na istnienie zalgosci (chi-kwadrat=7,7145>chi-kwadrat alfa=3,841)cdny
picia respondenta a zamiarem dokonania lub niedokorzakiapu ztota. Powranie to
byto wysoce istotne (p=0,0055), ale ,stabe” (Cskpi013). Oznacza tae zamiar za-
kupu ztota w bardzo matym stopniu zadeod pici respondentow.

Zaleznos¢ wystapita rowniez migdzy zamiarem zakupu ztota a wiekiem respon-
dentow (chi-kwadrat=39,0457>chi-kwadrat alfa=7,81Bpwhzanie to bylo wysoce
istotne (p=0,0000), ale réwrigstabe” (Cskor=0,2028). Natg zatem przyj¢, ze wiek
badanych take w bardzo matym stopniu wptywat na decyzje dodgezprzysztych za-
kupow ztota.

Whnioskowanie w zakresie relacji ¢gdizy zamiarem zakupu ziota a poziomem
wyksztatcenia badanych potwierdzito istnienie zatéci (chi-kwadrat=92,2179>chi-
kwadrat alfa=7,815) na poziomie wysokiej istatrio(p=0,0000) oraz o ,przegnej”
sile, co potwierdza wargé wspoétczynnika kontyngencji Cskor = 0,3064. Oznaczae
migedzy zamiarem dokonania zakupu ziota a wyksztaloemespondenta zachodzita

korelacja asredniej sile.
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Stwierdzono zaleos¢ migdzy statusem zawodowym respondentow a zamiarem
dokonania zakupu ztota (chi-kwadrat=198,3303>chadivat alfa=7,815). Powgza
zaleznoé¢ byta wysoce istotna (p=0,0000) i o ,przeaej” sile (Cskor=0,4349). Anali-
zujac wartaci wspotczynnikow kontyngencji nalg zauwayc, ze najwysza korelacja
wsrod badanych oséb zachodzita peday zamiarem zakupu ztota a statusem zawo-
dowym. Rezultaty badania zafesci migdzy miejscem zamieszkania respondenta a
zamiarem zakupu ziota potwierdzity istnienie zat@ci (chi-kwadrat=49,1021>chi-
kwadrat alfa=7,815), ktore byto wysoce istotne (J©0600), ale o ,stabej” sile
(Cskor=0,2267).

4.3. Wplyw warunkow materialnych na zakupy ztota
4.3.1. Sytuacja ekonomiczna i dochodowa wedtug zaséw dokonanych

Zbadanie zalenosci migedzy sytuaci materialm gospodarstw domowych — we-
diug zakupow ziota dokonanych i planowanych —swietle cech demograficzno-
spotecznych respondentdéw stanowito temat raawainiejszego rozdziatu. Weryfika-
cji poddano jeds z hipotez,ze zloto i jego wyroby, tradycyjnie zaliczane do &wéw
luksusowych, a wic zaspokajacych potrzeby wiszego rzdu, s obiektem zaintere-
sowania konsumentow o odpowiednio wysokich dochledBomiaru kondycji mate-
rialnej gospodarstw domowych dokonano na podstauliéektywnej oceny 0sob bipr
cych udziat w sondau: wystarczalnéci dochodoéw (,wystarczage” lub ,niewystarcza-
jace”), sytuacji ekonomicznej (wedtug skali ocen;egia poprawie”, ,ulegta pogorsze-
niu”, ,bez zmian”), korzystania (,tak” lub ,nie”) mnychzrodet dochodow takich, jak:
kredyty, payczki lombardowe oraz zyski od zainwestowanego teapiw instrumenty
pienkzne rynku finansowego.

Uzyskane rezultaty badania wykazag, czynnikiem istotnie tmicujacym kon-
sumentow byta sytuacja materialna gospodarstw domlowktérzy zakupili w bada-
nym okresie ztoto. Dominagy udziat w zakupach ztota miaty gospodarstwa domow
dochodach wystarczgjych, ktére stanowity 61,24%, w tym 39,85% stangvwgbspo-
darstwa, w ktorych sytuacja ekonomiczna ulegta pop, 14,44%, w ktorych byta bez
zmian, oraz 6,95%, ktore oceniig ulegta pogorszeniutabela 24,wykres 32.

W odniesieniu do dochodéw niewystarezgich najnkszy udziat w dokonanych
zakupach miaty gospodarstwa domowe, w ktorych syaumaterialna ulegta poprawie

(4,02%), natomiast 13,71% stanowity gospodarstwitomych pozostawata bez zmian.
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Tabela 24. Nabywcy ztota wedtug oceny sytuacji maialnej gospodarstw domowych i cech demograficznopetecznych

Ocena wystarczalnéci dochodow i sytuacji ekonomicznej

Cechy Dokonane dochody wystarczagce dochody niewystarczajce
demograficzno- zakupy uaci ek _ : aci ek .
-spo+eczn§: Zota ogotem ocena sytuacji ekonomicznej ogdlem ocena sytuacji ekononzicej
respondentow lepsza gorsza = bez zmian lepsza gorsza  bez zmia
w odsetkach

Ogotem 100,00 61,24 39,85 6,95 14,44 38,76 4,02 ,021 13,71
Pte¢
mezczyzna 100,00 60,54 42,14 9,20 9,20 39,46 7,66 29,50 2,30
kobieta 100,00 61,89 37,76 4,90 19,23 38,11 0,70 13,29 24,12
Wiek w latach
18-25 100,00 71,19 42,38 2,54 26,27 28,81 2,54 3,39 22,88
26-45 100,00 45,12 31,63 5,12 8,37 54,88 4,19 29,30 21,39
46-60 100,00 71,54 39,84 9,75 21,95 28,46 4,07 22,76 1,63
61 i wiccej 100,00 72,53 56,04 13,19 3,30 27,47 5,49 21,98 -
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00 95,45 34,09 13,63 47,73 4,55 - - 4,55
zawodowe 100,00 62,20 42,68 12,20 7,32 37,80 3,66 17,07 17,07
srednie 100,00 69,54 41,62 4,06 23,86 30,46 1,52 14,72 14,22
wyzsze 100,00 46,87 38,39 6,25 2,23 53,13 7,14 32,15 13,84
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 - - - - - - - -
emeryt, rencista 100,00 51,43 24,29 14,28 12,86 48,57 2,14 32,15 14,28
sektor prywatny* 100,00 70,18 62,39 2,29 5,50 29,82 6,88 8,26 14,68
sfera budetowa 100,00 58,20 25,40 6,88 25,92 41,80 2,12 27,51 12,17
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 70,15 32,84 17,91 19,40 29,85 1,49 7,46 20,90
10.000-50.000 100,00 69,10 54,47 2,44 12,19 30,90 0,81 13,01 17,08
50.001-100.000 100,00 80,29 43,79 9,49 27,01 19,71 4,38 8,76 6,57
>100.000 100,00 42,27 31,36 4,55 6,36 57,73 6,37 37,27 14,09

* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniatnkego.




Zakupu ziota dokonato co gqte gospodarstwo domowe ocen@ Swojy Sytu-
acj ekonomiczn jako ulegh pogorszeniu (21,03%).

Nalezy podkréli¢, ze kategoria dochodu jako determinanta konsumpejzaiv-
sze wyznacza sposob zachowaniaggispodarstw domowych. Wplyw mopgiet zja-
wiska psychospoteczrngwyczaje, nsladownictwo czy aspiracje), jak rowuidakt, ze
podziat potrzeb i débr uznawanych za podstawowksusowe i wyszego rzdu jest

zmienny historycznie i uwarunkowany gospodarczo.

Wykres 32. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodow itszacji ekonomicznej
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 24.

Uwzgledniajac ptet respondentdw wskazano na zricowanie wptywu wystar-
czalndgci dochoddw na zakupy ztotawykres 33.Udziat nezczyzn w zakupach ziota o
dochodach ,wystarczagych” do ,niewystarczagych” ksztattowat s odpowiednio do
wskaznika préby ,ogotem” 61,24%, 38,76% w proporcji 6496 do 39,46%, a udziat
kobiet 61,89% do 38,11%. Rezultaty oceny sytudapnemicznej wykazaty natomiast
wyrazne zr@nicowanie nabywcow ztota wedtug pici respondent@vsubgrupie na-
bywcéw o dochodach wystarczaaeych, wrod ktorych sytuacja ekonomiczna ulegta po-
prawie, byto o 4,4 pkt proc. wiej nezczyzn (42,14%), i kobiet (37,76%). ROwnie
wsrod nabywcéw, dréd ktérych sytuacja ta ulegta pogorszeniu, bytd,® pkt proc.
wiegcej nezczyzn (9,20%), i kobiet (4,90%). W grupie nabywcow, ktorzy nie zadw
zyli zmian w materialnym poziomigycia, odnotowano wcej kobiet (19,23%), aneli

mezczyzn (9,20%).
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W subgrupie nabywcow ztota o dochodach niewyst@cyah i w sytuacji eko-
nomicznej ulegtej poprawie, byto o 6,96 pkt procgaej mezczyzn (7,66%) w stosunku
do wskanika procentowego kobiet (0,70%). Znacznieksize zranicowanie wysipi-
lo wéréd nabywcdéw z gorgzsytuacy ekonomiczma, mezczyzni bowiem stanowili
29,50% i byt to wskanik 0 16,21 pkt proc. waszy w stosunku do wskaika kobiet,
ktory wyniost 13,29%. W grupie nabywcow, ktorzy wadaniu okrélili sytuacje eko-
nomiczry jako ,bez zmian”, wysipit znacznie wyszy udziat w zakupach ztota kobiet

(24,12%) w poréwnaniu z udziatengnaczyzn (2,30%).

Wykres 33. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodéw
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 24.

Rozpatrujc struktue nabywcow ziota wéwietle wieku respondentéw i do-
chodéw w gospodarstwach domowych zainve, ze nabywcy maicy 26-45 lat sta-
nowili subgrug o najbardziej niekorzystnej strukturze dochodévktarej udziat osob
o dochodach wystarczajych i niewystarczapych wyniost odpowiednio 45,12% i
54,88% —wykres 34 W pozostatych subgrupach struktura nabywcéw diddach wy-
starczajcych i dochodach niewystarczeych byta znacxo korzystna: w subgrupie
respondentow w wieku 18-25 lat — 71,19% i 28,8 1Wesubgrupie w wieku 46-60 lat —
71,54% i 28,46%.

Najbardziej korzystna sytuacja dochodowa wysh w subgrupie ,61 lat i ver
cej” —72,53% i 27,47%. W grupie nabywcow ztotaczldodachwystarczajcych i wa-

runkach bytowych ulegtych poprawie, nagruy odsetek stanowili respondenci w wieku
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26-45 lat (31,63%), w subgrupie 46-60 lat 39,84%:25% lat 42,38% i najwaszy, tj.
56,04% osoby powagj 61 rokuzycia. Nabywcow, ktorzy ocenili sytugcgkonomicza
wspolnego gospodarstwa jako ,ulegta pogorszeniu”wigku 18-25 lat byto tylko
2,54%, w wieku 26-45 lat — 5,12%, 46-60 lat — 9,75%l lat i wicce]” — 13,19%, przy
czym byt to najwyszy wskanik w strukturze dla tej subgrupy do udziatu ,ogate
6,95%. Wsrod nabywcéw ziota o dochodach wystargeggh, ktorzy nie dostrzegli
Zmian w poziomie materialnymycia rodziny, najmniej byto oséb w grupie pawey 61
roku zycia — 3,30%, w grupie 26-45 lat — 8,37%, napej, tj. 26,27% w wieku 18-25
lat oraz nieco mniej w grupie 46-60 lat — 21,95%.

Najnizszy wskanik struktury dla nabywcove dochodach niewystarczaajch
oraz sytuacji ekonomicznej wspolnego gospodarsaka jlepsza” dotyczyt responden-
tow w wieku 18-25 lat (2,54%), a najaszy, tj. 5,49% — powsej 61 rokuzycia. W
dwoch pozostatych subgrupach wakiki struktury byty zblzone do wskanika struk-
tury ,ogoétem”, tj. 4,02%. Nabywcy w wieku 26-45 lstanowili 4,19% i w wieku 46-60
lat — 4,07%. Znaczne natomiast zmnicowanie wysipito wsrod nabywcéw pozostaj
cych w sytuacji ekonomicanocenionej jako ,gorsza” oraz ,bez zmian”. Napsygy
odsetek tworzyli nabywcy ztota w wieku 26-45 1af@0%), 46-60 lat (22,76%) oraz
powyzej 61 rokuzycia 21,98% (udziat,ogotem” 21,03%). Naisizy — znacznie ngzy
w stosunku do udziatu ,ogétem” 21,03% — wyst u os6b najmiodszych w wieku 18-
25 lat, tj. 3,39%. Wysoki odsetek nabywcow, w sgjuaekonomicznej ,bez zmian”, do-
tyczyt respondentow w wieku 18-25 lat — 22,88% i4%lat — 21,39%. W grupie 46-60
lat zauwaono bardzo niski udziat nabywcow wynasy zaledwie 1,63%. Warto zwro-
ci¢ uwag: na fakt,ze respondenci powgj 61 lat i wecej nie dokonalizadnych zaku-
pow ziota.

Uwzgledniajpc poziom wyksztatcenia respondentow zatoven, ze wskaniki
struktury dla nabywcow ziota z dochodami jako ,veystajce” lub ,niewystarczayj
ce” byly najbardziej korzystne w subgrupie z wylkdéz¢niem podstawowym (95,45% i
4,55%), z wyksztatceniemdrednim (69,54% i 30,46%) oraz zawodowym (62,20%,
37,80%) —wykres 35.Zdecydowanie niekorzystna struktura nabywcow, wadledem
dochodow, miata miejsce w przypadku respondentowyksztatlceniem wgszym
(46,87% i 53,13%).

118



Wykres 34. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 24.

W grupie nabywcéw zitota o dochodach wystargaaih i sytuacji ekonomicznej
ocenionej za lepaz najwyzszy odsetek kupagych (42,68%) miat wyksztatcenie za-
wodowe, wyksztatceniérednie 41,62% oraz wgze 38,39%. Najuszy procent doty-
czyt 0os6b z wyksztatceniem podstawowym, tj. 34,09%.

Znaczne zrgnicowanie w zakresie poziomu wyksztatcenia zaobsemmo w
grupie nabywcéw o dochodach wystargeggh i sytuacji ekonomicznej jako ,gorsza” i
.bez zmian”. Dominujcy udziat respondentéw z sytuagkonomiczn ulegh pogor-
szeniu tyczyt s 0sOb z wyksztalceniem podstawowym — 13,63% i zawgen —
12,20%. Znacznie mszy dotyczyt osOb z wyksztatceniem igygym, tj. 6,25%, nato-
miast najntszy z wyksztalceniendrednim — 4,06%. Nabywcow, ktérzy nie zauwia
zmian w poziomiezycia rodziny, byto zdecydowanie napgej wérod oséb z wyksztat-
ceniem podstawowym 47,73% i wyksztatcenignadnim, tj. 23,86%. Znacznie asizy
odsetek stanowili nabywcy ztota mey wyksztatcenie zawodowe 7,32%, a nzgay —
wyksztatcenie wysze 2,23%.

W grupie nabywcow ziota o dochodach niewystaczah i sytuacji ekono-
micznej ocenionegj jako ,ulegta poprawie” domiacy odsetek respondentéw zalwa
no z wyksztatceniem wgzym (7,14%) oraz wyksztatlceniem zawodowym (3,66%).
Tylko 1,52% respondentow w tej grupie miato wyk&ataie srednie. Naley podkre-
8li¢, ze udziat w zakupach przez osoby z wyksztatceniedstaovowym wynidst zero

procent.
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W odniesieniu do sytuacji ekonomicznej ocenion&pjagorsza’, najwyszy
wskaznik w strukturze stanowity osoby z wyksztatceniemzszym (32,15%), z wy-
ksztatlceniem zawodowym 17,07% oraednim 14,72%. Zauwano, ze osoby z wy-
ksztatceniem podstawowym é¢dace w tej sytuacji materialnej, nie uczestniczyhza¢
kupach ziota.

Wsrdéd nabywcow mapgych dochody niewystarczae 1 sytuagi bez zmian,
najnizszy wskanik w strukturze tworzyli respondenci z wyksztalesn podstawowym
(tylko 4,55%), a najwiszy z wyksztatceniem zawodowym, tj. 17,07%. Udwniataku-
pach ztota respondentéw z wyksztatceni@adnim wynidst 14,22% i wyksztatlceniem
wyzszym 13,84%.

Wykres 35. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodow

I sytuacji ekonomicznej oraz wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 24.

Analiza struktury nabywcow pod wzglem statusu zawodowego i wystarczal-
nosci dochodoéw gospodarstw domowych wykazatanabywcami ztota nie byly osoby
bezrobotne. W pozostatych grupach struktura tas\ietle dochodoéw ,wystarczag
cych” i ,niewystarczajcych”) byla znacznie ziémicowana —-wykres 36. Najkorzyst-
niejszy udziat w zakupach respondentoéw o dochogagktarczajcych” i ,niewystar-
czapcych” dotyczyt przedstawicieli sektora prywatnegoredacji 70,18% i 29,82%.
Najmniej korzystny wysipit wsréd emerytow i rencistow (51,43% i 48,57%), natshia
sredni, werod pracownikow sfery bustowej (58,2% i 41,8%).
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W grupie oséb o dochodach wystaraegch i sytuacji ekonomicznej ocenionej
jako ,ulegta poprawie” byto 62,39% przedstawiciskktora prywatnego (najiszy
wskaznik w strukturze), znacznie mniej (25,40%) pracdwm sfery budetowej, a
najmniej emerytow i rencistow (24,29%). Najpsyy udziat procentowy (14,28%) za-
uwazono wsrod nabywcow ztota w grupie emerytéw i rencistéwmrky ocenili sytuagj
materiala za ulegh pogorszeniu oraz pracownikéw sfery batbwej (6,88%); najit
szy — w grupie przedstawicieli sektora prywatneg@%%). Wsrod nabywcow, ktorzy
nie dostrzegli zmian ekonomicznych, zdecydoyvarcksza¢ stanowili przedstawiciele
sfery budetowej (25,92%) i w stopniu ¥8zym o potow — emeryci i rendci
(12,86%). Najniszy natomiast odsetek w tym wedtie (5,50%) dotyczyt nabywcow
w sektorze prywatnym.

W grupie nabywcéw o dochodach niewystargzggh i sytuacji ekonomiczne;j
ocenionej jako ,lepsza” bylo 6,88% pracownikéw sekt prywatnego (najvgzy
wskaznik procentowy) oraz znacznie mniej (2,14%) emesyidencistdw oraz pracow-
nikdw sfery budetowej (2,12%). Nabywcy ziota, ktorzy ocenili sytigaekonomicza
.bez zmian” stanowili 32,15% i byli to emeryci oragnckci. Nieco nzszy wskanik
struktury stanowili pracownicy sfery bietowej (27,51%), a najiszy — pracownicy
sektora prywatnego (8,26%). ¥dd nabywcow w sytuacji ekonomicznej ,bez zmian”
dominowali reprezentanci sektora prywatnego (14)68f4z — przy jednakowym nie-
mal wskeniku struktury — emeryci i rengi, tj. 14,28%. Udziat w zakupach ziota
przedstawicieli sfery bugtowej wyniost 12,17%.

Wykres 36. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodéw

i sytuacji ekonomicznej oraz statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 24.
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Miejsce zamieszkania respondentow, wedtug wyssdmozci dochodow, okaza-
lo sie czynnikiem znacznie pmicujacym zakupy ztota. Wyniki wnioskowania w zakre-
sie struktury nabywcow o dochodach ,wystargeggh” i ,niewystarczajcych” wyka-
zaly, ze najwyszy odsetek nabywcow dla dochodéw wystaegaaih i jednoczénie
najnizszy dla dochoddéw niewystarczaych dotyczyt nabywcow z miast o liczbie 50-
100 tys. mieszkacow, tj. 80,29%:19,71% wykres 37. Nizszy odsetek stanowili na-
bywcy ztota z miejscowgzi do 10 tys. mieszkeeow (70,15%:29,85%) oraz z miejsco-
wosci 10-50 tys. mieszkecdw (69,10%:30,90%). Zdecydowanie niekorzystnakstma
nabywcéw w aspekcie oceny wystarczatialochodéw wysipita wsréd respondentow
zamieszkujcych miasta powsej 100 tys. mieszkeow (42,27%:57,73%).

Najwyzszy wskanik struktury dla nabywcow o dochodach wystargzggh
oraz lepszej sytuacji materialnej we wspoélnych gaspstwach domowych, wyniost
54,47% i dotyczyt zamieszkagych miasta o liczbie 10-50 tys. oraz miasta doie50-
100 tys. mieszkacdw, tj. 43,79%. Niszy odsetek zanotowanosmdd nabywcow za-
mieszkatych miejscowsai do 10 tys. mieszkeedw (32,84%) oraz miasta napksze, tj.
powyzej 100 tys. mieszkacow (31,36%).

Miejsce zamieszkania wytaie r@nicowato nabywcow ziota o dochodach wy-
starczajcych 1 sytuacji ekonomicznej oldlenej jako ,ulegta pogorszeniu” oraz ,bez
zmian”. Dominujcy odsetek nabywcow, ktorzy ocenili pogorszenie sytumaterialnej
rodziny, dotyczyt zamieszkagych miejscowéci o liczbie do 10 tys. mieszkedw
(17,91%) oraz miasta o liczbie 50-100 tys. mieszkav (9,49%). Nabywcy zilota z
miast powyej 100 tys. stanowili 4,55% i tylko 2,44% z mia$k30 tys. mieszkeow.
Najwyzszy natomiast procent nabywcowgdhcych w sytuacji ekonomicznej ,bez
zmian”, zamieszkiwat miasta o liczbie 50-100 tysesakacow (27,01%), miejscowo-
sci do 10 tys. mieszkaow (19,40%) oraz miasta o liczbie 10-50 tys. nkeszdéw
(12,19%), a najuszy — duie miasta, tj. powsej 100 tys. mieszkadw (6,36%).

Nabywcow o dochodach ,niewystarcaaych”, wedtug stopnia oceny sytuacji
ekonomicznej i miejsca zamieszkania, charakteryfmwaaczne zrinicowanie w
udziale zakupéw. Najwyszy wskanik w strukturze dla oceny sytuacji ekonomicznej,
ktora ulegta poprawie, stanowili nabywcy z miastwggej 100 tys. mieszkeow
(6,37%), z miast 50-100 tys. miesakaw (4,38%) i z miejscowiai ponizej 10 tys.
mieszkacow (1,49%). Najriszy odsetek (0,81%) tworzyli posiadacze zakupionego

ztota z miast o liczbie 10-50 tys. mieszkaw.
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Rowniez najwyzszy odsetek nabywcow, ktérzy dokonali oceny przaeejwjako
.gorsza”) zamieszkiwat miasta powsj 100 tys. mieszkecdw i wynidst 37,27%.
Znacznie nisze wskaniki struktury (w uktadzie malegym) dotyczyly nabywcéw z
miast 10-50 tys. mieszkadw (13,01%), z miast 50-100 tys. (8,76%) i z NuUEYSCCi
ponizej 10 tys. mieszkaow (7,46%). W grupie nabywcow w sytuacji ekonomigz
.0ez zmian” najwtcej bytlo nabywcow z miejscowol do 10 tys. mieszkeow
(20,9%), z miast 10-50 tys. miesikaw (17,08%), powiej 100 tys. mieszkecow
(14,09%) oraz z miast o liczbie 50-100 tys. mieszkav (6,57%).

Wykres 37. Nabywcy ztota wedtug oceny dochodow itszacji ekonomicznej

oraz miejsca zamieszkania
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 24.

Uzyskane efekty badawcze dotyce dokonanych zakupdéw ziota wykazaig,
skrajnie niekorzystna struktura nabywcéw ziota padjledem oceny wystarczalbc
dochodéw (,wystarczage” lub ,niewystarczajce”) dotyczyta respondentdw w wieku
26-45 lat (45,12%:54,88%), z wyksztalcenienzsgym (46,87%:53,13%), emerytow i
rencistow (51,43%:48,57%) i zamiesziayjch miasta powsej 100 tys. mieszkecodw
(42,27%:57,73%).

W postpowaniu badawczym zmierzano do weryfikacji tezynetiacej, ze sy-
tuacja ekonomiczna gospodarstw domowych miata wptsvpodgte decyzje o zakupie
ztota, tj. uzyskania odpowiedzi na pytanie, czyusakziota byty uzakenione (a jéli
tak — to, w jakim stopniu) od sytuacji materiallmefz dochodéw gospodarstw domo-
wych. Otrzymane rezultaty statystyczne pozwolihzyigwnie zweryfikowé te tez.
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Wskazanoze istniata zalenos¢ miedzy sytuaci ekonomiczgn gospodarstw domowych
a dokonanymi przez nie zakupami ztottabela 25.0bliczone wartéci statystyki chi-
kwadrat w poszczegolnych wierszach (poza wierszesoha bezrobotna”) spetriaj
warunek: chi-kwadrat>chi-kwadrat alfa=15,202, cazwala na odrzucenie hipotezy
zerowej i stwierdzenieze juz na poziomie istotr@i alfa=0,0005 istniata zataosé
migdzy sytuacj ekonomiczp a zakupami ztota w poszczegolnych subgrupach weditu
cech demograficzno-spotecznych, jak i w catej pgobV przypadku subgrupy ,osoba
bezrobotna” wart& statystyki chi-kwadrat wyniosta 0,0, co oznaczblak relacji

migdzy zmiennymi.

Tabela 25. Wartdci statystyki chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngencji
C Pearsona m¢dzy ocery sytuacji ekonomicznej gospodarstw domowych
a dokonanymi i niedokonanymi zakupami ztota

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentéw

Cechy demograficzno- Chi- Istotnosé

-spoteczne respondentow | _pwadrat D C Cskor
Ogdétem(N=1496) 311,1379 0,0000 0,4149 0,5447
Pte¢
mezczyzna 143,4506 0,0000 0,3760 0,4937
kobieta 181,4058 0,0000 0,4743 0,6228
Wiek w latach
18-25 112,4250 0,0000 0,5332 0,7001
26-45 133,6472 0,0000 0,4405 0,5784
46-60 63,1002 0,0000 0,3986 0,5234
61 i wiccej 71,1266 0,0000 0,4243 0,5571
Wyksztatcenie
podstawowe 39,6331 0,0000 0,4258 0,5591
zawodowe 117,8677 0,0000 0,5283 0,6937
srednie 150,0911 0,0000 0,4175 0,5482
wyzsze 27,3395 0,0000 0,2818 0,3700
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 0,0000 0,0000
emeryt, rencista 24,4739 0,0000 0,2336 0,3067
sektor prywatny* 156,0721 0,0000 0,5210 0,6841
sfera budetowa 55,5260 0,0000 0,3600 0,4727
Miejsce zamieszkania
<10.000 25,7048 0,0000 0,3208 0,4212
10.000-50.000 163,0575 0,0000 0,4707 0,6180
50.001-100.000 106,0191 0,0000 0,4719 0,6196
>100.000 50,8121 0,0000 0,3658 0,4803
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: dla istotnéei alfa=0,0005 oraz dla df=2 stopni swobody (k-Ei)wvartégé krytyczna
chi-kwadrat alfa=15,202. Wsp6étczynnik kontynger@jnax=0,7616.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.
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Ocena wspotczynnikéw kontyngencji wykazata,w odniesieniu do catej proby
zachodzita wysoka zataos¢ (Cskor=5447) midzy sytuaci ekonomicza konsumen-
tow a dokonanymi przez nich zakupami ztota.

W poszczegolnych subgrupach wedtug cech demografispotecznych, sita
powiazania (zalenosci) migdzy ocem sytuacji ekonomicznej a wyborem decyzji zaku-
powej ztota byta umiarkowanie zndicowana, co potwierdzajprezentowane waroi
wspotczynnikdéw kontyngenciji.

W zakresie pici powizanie m¢dzy zakupami ztota i sytuacgkonomicza re-
spondentow bytlo w subgrupie eatzyzn ,Srednie” (Cskor=4937) oraz ,silne”
(Cskor=0,6228) w subgrupie kobiet. Oznaczaz® wptyw sytuacji ekonomicznej na
zakupy ztota byt znacznie silniejszy¥mid kobiet, nt wsrdéd nezczyzn.

W odniesieniu do wieku ankietowanych domgmyj wspotczynnik korelacii
(Cskor=0,7001) zanotowano w subgrupie w wieku 18&25co pozwolito stwierdZi
istnienie bardzo wysokiej zaleosci migdzy zakupami ziota a sytuacgkonomiczn
nabywcéw. W pozostatych subgrupach, wedtug wiekleznosé ta ksztattowata siw
przedziale wspotczynnikow okdlajacych sik zwiazku jako ,wysok” (silna) i dotyczy-
ta w malejcej kolejnaci: subgrupy w wieku 26-45 lat (Cskor=0,5784), suipy po-
wyzej 61 rokuzycia (Cskor=0,5571) oraz subgrupy w wieku 46-6(qGt#kor=0,5234).

Ze wzgkdu na poziom wyksztatcenia respondentéw nagmy wspotczynnik
sity zwiazku wystpit w subgrupie badanych z wyksztatlceniem zawodowym
(Cskor=0,6937) i oznaczat silrkorelacg. Roéwnier ,silna” zaleznos¢ wystapita w sub-
grupie badanych z wyksztatceniem podstawowym (G£k66591) oraz w subgrupie z
wyksztatceniemsrednim (Cskor=0,5482). Powzanie natomiast o ,przegnej’ sile
(Cskor=0,3700) miato miejsce w subgrupie os6bamajh wyksztatcenie wisze.

Analiza sity zwazku uwzgtdniajgca status zawodowy respondentow wykazata,
ze ,silna” zalenos¢ (Cskor=0,6841), a jednoczee dominugca, wysapita w subgru-
pie 0s6b z sektora prywatnego. Zales¢ o ,przecetnej” sile miata miejsce w subgru-
pie reprezentgrych sfe¢ budzetowa (Cskor=0,4727) oraz w subgrupie emerytow i
rencistow (Cskor=03067). W subgrupie bezrobotnwh jedna osoba nie dokonata za-
kupu ztota.

W przypadku miejsca zamieszkania ankietowanyctwazano, ze medzy za-
kupami ztota a sytuagjekonomiczn wystpita ,silna” zalenos¢ w subgrupie 0sob z
miast o liczbie 50-100 tys. mieszi@w (Cskor=0,6196) i 10-50 tys. miesakaw
(Cskor=0,6180). Zwizek o ,przecitnej” sile miat miejsce w subgrupie miesakaw z
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miast powyej 100 tys. (Cskor=0,4803) oraz z miejscéwicdo 10 tys. mieszKedw
(Cskor=0,4212).

Wyniki wnioskowania statystycznego dotyce istnienia zabaosci miedzy
ocery wystarczalnéci dochodow (,wystarczage” lub ,niewystarczajce”) a zakupami
ztota (,dokonane” lub ,niedokonane”) wykazale obliczone wartei statystyki chi-
kwadrat w catej prébie, a tagk w poszczegolnych subgrupach, wedtug cech demogra-
ficzno-spotecznych, poza subgaup statusie zawodowym ,,0soba bezrobotna”,seiie
ly si¢ w przedziale 8,4701-197,0663abela 26.

Tabela 26. Wartasci statystyki chi-kwadrat i wspétczynniki kontyngenciji
C Pearsona m¢dzy ocery wystarczalnasci dochodéw gospodarstw domowych
a dokonanymi i niedokonanymi zakupami ztota

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzno- Chi- Istotnogé

-spoteczne respondentéw | _\vadrat P C Cskor
Ogo6tem (N=1496) 197,0669 0,0000 0,3412 0,4825
Pte¢
mezczyzna 64,2249 0,0000 0,2621 0,3707
kobieta 166,9797 0,0000 0,4592 0,6494
Wiek w latach
18-25 93,5303 0,0000 0,4984 0,7049
26-45 64,0529 0,0000 0,3217 0,4550
46-60 32,2615 0,0000 0,2968 0,4197
61 i wiccej 40,4179 0,0000 0,3330 0,4709
Wyksztatcenie
podstawowe 52,5332 0,0000 0,4763 0,6736
zawodowe 72,0081 0,0000 0,4466 0,6316
srednie 95,3404 0,0000 0,3439 0,4864
wyzsze 32,5695 0,0000 0,3052 0,4316
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 0,0000 0,0000
emeryt, rencista 8,4701 0,0036 0,1399 0,1979
sektor prywatny* 61,5773 0,0000 0,3580 0,5063
sfera budetowa 18,6571 0,0000 0,2183 0,3087
Miejsce zamieszkania
<10.000 30,1143 0,0000 0,3442 0,4868
10.000-50.000 95,9315 0,0000 0,3787 0,5356
50.001-100.000 96,6358 0,0000 0,4551 0,6436
>100.000 17,0376 0,0000 0,2219 0,3138
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: dla istotnéri alfa=0,05 oraz dla df=1 stopnia swobody (k-1J(wvartag¢ krytyczna
chi-kwadrat alfa=3,841. Wspétczynnik kontyngencin&x=0,7071.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.
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Powyzsze wartéci chi-kwadrat w kadym przypadku spetnity warunek:
ch2>chi2 alfa=3,841, co pozwolito na odrzucenieokegy zerowej i stwierdzeniue na
poziomie istotnéci alfa=0,05 istniata zakmos¢ miedzy wystarczalngcia dochodow a
liczba konsumentéw kupuagych ztoto. Natomiast w przypadku subgrupy ,,0sobarb-
botna”, warté¢ statystyki chi-kwadrat wynoseza 0,0, oznaczata brak relacji quzy
zmiennymi. Na podstawie prezentowanych wspotczydwikontyngencji mgna wnio-
skow&, ze midzy ocem wystarczalnéci dochodow gospodarstw domowych a doko-
nanymi przez nie zakupami ztota — w odniesienicaej proby — istniata zateos¢ o
przecetnej sile (Cskor=0,4825), natomiast w poszczegdimuabgrupach wedtug cech
spoteczno-demograficznych pomiar sity 2eku wykazat istotnie zedmicowanie.

Wedtug pici, w subgrupie @aczyzn, sita zwizkéw (zalenaosci) byta ,przecét-
na” (Cskor=0,3707), a w subgrupie kobiet ,wysokig”(Cskor=0,6494), co daje pod-
stawy do uznaniaze zakupy ziota od uzyskiwanych dochoddéw uzgikto znacznie
wigcej kobiet, nt mezczyzn.

Analiza uwzgtdniajaca wiek respondentow wykazalee w subgrupie w wieku
18-25 lat wysipito bardzo ,silne” powjzanie (Cskor=0,7049) rulzy aktywndcia za-
kupowa konsumentoéw a wystarczakoia dochoddéw. W pozostatych subgrupach we-
diug wieku odnotowano przetne sity powizan, ktére w kolejnéci malejcej o
umiarkowanym zrgnicowaniu wysipity w subgrupie w wieku powgj 61 lat
(Cskor=0,4709), 26-45 lat (Cskor=0,4550) i w sulpggu6-60 lat (Cskor=0,4197).

W stosunku do wyksztalcenia respondentéw stwierdze sita zwizku malata
wraz ze wzrostem poziomu wyksztatcenia. ,Silna’ezabs¢ wystpita w subgrupie
os6b z wyksztatlceniem podstawowym (Cskor=0,6736)az or zawodowym
(Cskor=0,6316). Zal®os¢ o sile ,przecttnej” wystpita w subgrupie osob magych
wyksztatceniesrednie (Cskor=0,4864) oraz w subgrupie z wyksztala wyszym
(Cskor=0,4316).

Efekty analizy statystycznej dotyze statusu zawodowego respondentow po-
zwolity na stwierdzenieze midzy zakupami ztota a wystarczakea dochodow wy-
stapita ,silna” zaleznosé w subgrupie oséb sektora prywatnego (Cskor=0,50@82e-
cietna” w subgrupie pracownikéw sfery hwetowej (Cskor=0,3087) i ,staba” w sub-
grupie ,emeryt, rencista” (Cskor=0,1979).

Rezultaty posppowania statystycznego uwzgdhiajace z kolei miejsce zamiesz-
kania wykazatyze miedzy zakupami ztota a wystarczade@ dochodéw wysipita ,sil-
na” zalenos¢ w subgrupie oséb zamieszkaych miasta 50-100 tys. mieszkaw
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(Cskor=0,6436) oraz miasta 10-50 tys. (Cskor=0,53Béleznos¢ o sile ,przeacttnej”
dotyczyta 0sOb z miejscowa do 10 tys. mieszkedw (Cskor=0,4868) i subgrupy
0s6b z miast powagj 100 tys. mieszkaecdw (Cskor=0,3138).

4.3.2. Sytuacja ekonomiczna i dochodowa wedtug zasdw planowanych

Realizujc jeden z przytych celéw badawczych padp proke identyfikacji go-
spodarstw domowych plariglych zakupy ztota wwietle ich sytuacji materialnej, wy-
razonej ocen wystarczalnéci dochoddéw (,wystarczage” lub ,niewystarczajce”),
oraz sytuacji ekonomicznej (,ulegta poprawie”, ,gli®@ pogorszeniu”, ,nie zauviam
zmian”) —tabela 27.0trzymane wyniki pozwolity stwierdgj ze 63,53% przysztych
nabywcéw ztota ocenito wspolne dochody gospodarstavavystarczage, natomiast
36,47% za niewystarczgie. W grupie o dochodach ,wystarcgajch” wskanik struk-
tury dla nabywcow w sytuacji ekonomicznej jako gtk poprawie” wyniost 35,57%,
jako ,ulegta pogorszeniu” 13,87% i dla ocenionegzlzmian” 14,09%.

W grupie o dochodach ,niewystarcaeych” sytuacja ta ulegta poprawiesnd
5,37% przysztych nabywcow ziota, jej pogorszeniawayto 27,52% z nich, nato-
miast 3,58% gospodarstw nie zauwta istotnych zmian wykres 38.

Wykres 38. Przyszli nabywcy ziota
wedtug oceny sytuacji materialnej
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Zmian Zmian
Syiuacja ekonomiczna Syiuacja ekonomiczna
DOCHODY WY STARCZAJACE DOCHODY MIBAYSTARCZAJACE

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 25.
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Tabela 27. Zamiar zakupu ziota a sytuacja materiala gospodarstw domowych wedtug cech demograficznoepcznych respondentow

Ocena wystarczalnéci dochodow i sytuacji ekonomicznej
Cechy Zamiar dochody wystarczajce dochody niewystarczajce
demograficzno- za:«ipu i ekomomicane o okomorgie:
zlota ocena sytuacji ekonomiczne ocena sytuacji ekononzice
-spo’feczng ogétem yiuad : ogétem yiuad :
respondentow lepsza gorsza | bez zmian lepsza gorsza | bez zmian
w odsetkach
Ogotem 100,00 63,53 35,57 13,87 14,09 36,47 5,3] 527 3,58
Pte¢
mezczyzna 100,00 63,56 39,41 15,25 8,90 36,44 7,20 25,85 3,39
kobieta 100,00 63,51 31,28 12,32 19,91 36,49 3,32 29,38 3,79
Wiek w latach
18-25 100,00 62,24 31,63 1,02 29,59 37,76 6,12 17,35 14,29
26-45 100,00 62,28 49,12 7,90 5,26 37,72 4,39 32,45 0,88
46-60 100,00 70,31 33,59 21,09 15,63 29,69 4,69 24,22 0,78
61 i wiecej 100,00 57,94 27,10 23,36 7,48 42,06 6,54 35,52 -
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00 81,82 27,27 18,18 36,37 18,18 1,82 10,91 5,45
zawodowe 100,00 53,75 26,25 20,00 7,50 46,25 3,75 35,00 7,50
srednie 100,00 66,23 31,79 13,25 21,19 33,77 4,64 24,50 4,63
wyzsze 100,00 59,63 46,58 9,94 3,11 40,37 8,07 32,30 -
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 - - - - - - - -
emeryt, rencista 100,00 57,02 14,05 26,44 16,53 42,98 7,44 33,89 1,65
sektor prywatny* 100,00 64,42 55,29 4,81 4,32 35,58 6,73 23,56 5,29
sfera budetowa 100,00 68,64 22,88 16,95 28,81 31,36 0,85 27,97 2,54
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 72,06 27,94 30,88 13,24 27,94 - 27,94 -
10.000-50.000 100,00 65,79 42,98 13,16 9,65 34,21 7,02 21,05 6,14
50.001-100.000 100,00 62,04 26,27 13,14 22,63 37,96 7,30 26,28 4,38
>100.000 100,00 58,59 42,97 6,25 9,37 41,41 4,69 34,38 2,34
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmwigo.



W grupie tej odsetek @iczyzn oraz kobiet, ktérzy ocenili dochody w swoich
gospodarstwach domowych jako ,wystargeaj’, byt identyczny; rezczyzni stanowili
63,56% i kobiety 63,51% wykres 39 Zauwaono natomiast rnice w strukturze oce-
ny sytuacji ekonomicznej jako ,lepsza”; odsetekzozyzn byt wyszy w stosunku do
udziatu kobiet, odpowiednio 39,41% i 31,28%.

Niewielkie zr@nicowanie w ocenie sytuacji ekonomicznej jako ,garswysh-
pito wsrod nezczyzn, ktérzy stanowili 15,25% przy udziale kobitgt,12,32%. Zdecy-
dowary rozbienos¢ zauwaono w przypadku oceny sytuacji ,bez zmian”; udzigtz-
czyzn bowiem wynidst 8,90% i kobiet 19,91%.

Wsrdd oséb planacych zakupy ztota, w grupie o dochodach ,niewystape
ce”, wskanik struktury dla mzczyzn wyniost 36,44% i dla kobiet 36,49%. Jednakowe
niemal wartéci wskanikow w strukturze odnotowano dla oceny sytuacprekmiczne;j
.Dez zmian”; mzczyzni stanowili 3,39% i kobiety 3,79%. Rozbreos¢ w ocenie sytu-
acji jako ,lepsza” wysipita natomiast w przypadku giczyzn (7,20%) w stosunku do
kobiet (3,22%) oraz w odniesieniu do sytuacji ekoieznej ocenionej jako ,gorsza”.

W tym przypadku odsetekgiczyzn wyniost 25,85% i kobiet 29,38%.

Wykres 39. Przyszli nabywcy ztota wedtug oceny syagji materialnej i pici

lepsza | gorsza bez ogdlem | lepsza | gorsza bez ogdlem

Zman zman

Sytuacja ekonomiczna Sytuacja ekonorriczna

DOCHODY WY STARCZAJACE DOCHODY NBAY STARCZAJACE

‘n mezczyzni m kobiety ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 27.

Rd&znice w ocenie warunkéw bytowych w gospodarstwach donobwaauwao-
no analizugc wiek przysztych nabywcow ziotawykres 40. Najwyzszy wskanik w
strukturze dla oceny dochoddw jako ,wystarazaj stanowity osoby w wieku 46-60
lat (70,31%), a najaszy w wieku powyej 61 lat (57,94%). \&f6d oséb w wieku 18-25
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oraz 26-45 lat wskaniki te byly jednakowe, odpowiednio 62,24% oraz282p w sto-
sunku do wskanika struktury ,ogotem” 63,53%. Respondenci w wiglé+45 lat, kto-
rzy ocenili sytuag ekonomiczn gospodarstwa jako ,lepsza”, stanowili 49,12% i toyt
dominupcy odsetek w badanej strukturze. Nagziy — dotyczyt oséb w wieku powgj

61 roku zycia (27,10%), a nagtnie w wieku 18-25 lat (31,63%) oraz 46-60 lat
(33,59%).

Duze zr&nicowanie dotyczyto tate oceny sytuacji ekonomicznej gospodarstw,
w ktérych ulegta poprawie. Najszy w tym wzgtdzie odsetek zauwano wsrod
przysztych nabywcow ztota w wieku 18-25 lat, a ngj®zy — z rénica ponad 22 pkt —
powyzej 61 rokuzycia. Respondenci w wieku 26-45 lat stanowili 7,908 wieku 46-
60 lat 21,09%. W grupie oséb o dochodach wystagcyal, zmian ekonomicznych w
swoich gospodarstwach nie dostrzegli przede wsiggpkzyszli nabywcy ztota w wie-
ku 18-25 lat (29,59%) oraz w wieku 46-60 lat (134 3Niewielka r@nica wskanikow
w strukturze tyczyta sioséb w wieku 26-45 lat oraz powej 61 lat, odpowiednio
5,26% oraz 7,48% — ,0g0tem” w badanej zbioréerd 4,09%.

W swietle dochodoéw ,niewystarczgjych” dominujcy odsetek respondentow
w sytuacji ekonomicznej jako ,lepsza”, stanowityobg powyej 61 lat (6,54%) oraz
osoby w wieku 18-25 lat 6,12%. W subgrupie w wi@6445 lat i 46-60 lat wskaiki
struktury uksztattowaty siniemal identycznie, odpowiednio 4,39% i 4,69%. adek
respondenci, ktérzy uznak sytuacg za gorsz mieli ponad 61 lat i tworzyli 35,52%.
Wedtug malejcych wskanikow struktury, udziat pozostatych respondentowniggt;

w wieku 26-45 lat 32,45%, 46-60 lat 24,22% oraz wkw 18-25 lat 17,35% — udziat
,090tem” 27,52%.

W odniesieniu do sytuacji, ktgrespondenci w grupie o dochodach niewystar-
czapcych uznali jako ,bez zmian”, zaus@no wyrane zr&nicowanie poziomu jej
oceny: odsetek badanych w wieku 18-25 lat wyniast429%, w wieku 26-45 lat tyl-
ko 0,88% oraz w wieku 46-60 lat 0,78%. Wahik struktury dla osob powsgj 61 roku
zycia stanowit 0,00%.

Analiza sytuacji ekonomicznej ocenionej przez priysh nabywcéw ztota jako
JJlepsza’ wiwietle ich wyksztatcenia oraz wystarcaajch dochodéw gospodarstw do-
mowych wykazataze najwyszy wskanik w badanej strukturze dotyczyt osob z wy-
ksztatlceniem wiszym, tj. 46,58% — udziat ,ogétem” 35,57%. Znacznieszy odsetek

w tej grupie dochoddw stanowity osoby z wyksztaleemsrednim, tj. 31,79%. \&féd
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przysztych nabywcow z wyksztatceniem podstawowymawodowym wysipity zbli-
zone wskaniki struktury, odpowiednio 27,27% i 26,25%wykres 41

Wykres 40. Przyszli nabywcy ztota wedtug oceny sydigji materialnej i wieku

80 .
70 |
60 - -
COdsetek 50
respondentéw 40 -
(99 30 | |

20 i

10 | <|’
O i

lepsza | gorsza bez ogdlem | lepsza | gorsza bez ogdlem
zman zman
Sytuacja ekonorriczna Sytuacja ekonorriczna
DOCHODY WY STARCZAJACE DOCHODY NBAY STARCZAJACE

‘u 18-25.26—45|:|46—60|:|61iwiecej‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 27.

Sytuacg jako ,gorsza” ocenito 20,00% deklasaych zakup ztota z wyksztatce-
niem zawodowym oraz 18,18% z wyksztalceniem podstamn. Najniszy odsetek
(9,94%) stanowili respondenci z wyksztatceniemzszym oraz wyksztatceniedred-
nim (13,25%). W grupie przysztych nabywcow z dodmodwystarczajcymi i sytuacy
.Dez zmian”, znalgi si¢ ankietowani z wyksztatceniem wgzym stanowicy 3,11%.
Okazato s, ze dominugca subgrup (36,37%) planujca zakupy ztota byly wbadaniu
osoby z wyksztalceniem podstawowym, posiackjwyksztatcenigrednie (21,19%)
oraz wyksztatcenie zawodowe (7,50%) — udziat ,,ogqoté4,09%.

W odniesieniu do dochodow niewystarezsich przyszli nabywcy z wyksztal-
ceniem zawodowym stanowili 46,25%. W kolejoiomalepcych wskanikow w struk-
turze, nabywcow z wyksztatceniem aggym byto 40,37%, z wyksztatceniedrednim
33,77% oraz z podstawowym 18,18%.$Wietle tych dochoddw oraz sytuacji ekono-
micznej ocenionej jako ,lepsza”, dominowaly osobywzksztatceniem wiszym
(8,07%), natomiast najiezy udziat zauwano wsrod osob z wyksztalceniem podsta-
wowym (1,82%). Z wyksztatceniedrednim zakupy ziota zaplanowato 4,64% bada-
nych i z wyksztalceniem zawodowym 3,75% - ,ogo0tem” badanej zbiorow&ei
5,37%.
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W przypadku sytuacji materialnej uznanej za gargidowny odsetek stanowity
osoby majce wyksztatcenie zawodowe, tj. 35,00% oraz osolyksztatceniem wi-
szym 32,30%gsrednim 24,50% oraz podstawowym 10,91%. Zmian melterch w po-
ziomie zycia nie zauwzyli w gtdbwnej mierze przyszli nabywcy ztota z wykalceniem
zawodowym (7,50%), z wyksztatceniem podstawowyndt5%) i z wyksztatceniem
srednim (4,63%). Warto zwréeiuwag; na fakt,ze w subgrupie tej nie byto zamierzaj

cych zakup ziota z wyksztatceniem iggym.

Wykres 41. Przyszli nabywcy ziota

wedtug oceny sytuacji materialnej i wyksztatcenia

QOdsetek
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9

SXLLULLEL
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Sytuacja ekonorriczna Sytuacja ekonorriczna
DOCHODY WY STARCZAJACE DOCHODY NBAY STARCZAJACE

O podstawowe B zawodowe O srednie O wyzsze

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 27.

Interesujce wyniki badawcze uzyskano o przysziych nabywahata wswietle
statusu zawodowego wykres 42. W odniesieniu do dochoddéw ,wystarczeg” oraz
.niewystarczajce”, osoby bezrobotne — dlazhbej kategorii oceny sytuacji ekonomicz-
nej — stanowili w badanej strukturze 0,00%. Dominwyjsubgrug, ktéra sytuagj eko-
nomiczry wspolnego gospodarstwa w grupie dochoddéw wystggeyeh ocenita jako
Jlepsza”, stanowili przedstawiciele sektora pryveja, w tym prowadgy dziatalndgé
gospodarcz i rolnicza (55,29%). Odsetek przedstawicieli sfery betdwej wyniost
22,88%, natomiast emerytow i rencistéw 14,05%. \Wyaszym stopniu ekonomiczne
zmiany na ,gorsze” odczuli emeryci i refai (26,44%) oraz przedstawiciele sfery bu-
dzetowej (16,95%). W najnszym osoby z sektora prywatnego stamgeiw badaniu

4,81%. Zmian w poziomie materialnyiycia gospodarstw nie zauwdi natomiast
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gtéwnie reprezentanci sfery hietowej (28,81%), emeryci i redci (16,53%) oraz
przedstawiciele sektora prywatnego (4,32%) — ,,oudtey prébie 14,09%.

Dominujacy udziat potencjalnych nabywcow ztota z dochodaiewystarczaj-
cymi w gospodarstwach tworzyli emeryci i reduti(42,98%). Wyniki w zakresie pozo-
statych stopni oceny sytuacji ekonomicznej przemdistly sic nastpujaco: dla sytuacii
jako ,lepsza” — emeryci i rendi stanowili 7,44%, sektor prywatny 6,73%, sfera bu
dzetowa 0,85%. Jako ,gorsza” — rowaidominowali emeryci i renéti (33,89%), re-
prezentujcy sfee budzetowg (27,97%) oraz sektor prywatny (23,56%xdnych zmian
materialnych w rodzinie nie dostrzegto 1,65% ent@myit rencistow, 2,54% przedstawi-
cieli sfery budetowej i 5,29% cétnych na przyszty zakup zitota z sektora prywatnego.

Wykres 42. Przyszli nabywcy ziota

wedtug oceny sytuacji materialnej i statusu zawodoggo
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 27.

W grupie z dochodami wystarcaaymi i w lepszej sytuacji ekonomicznej,
uwzgkdniagcymi miejsce zamieszkania przysztych nabywcéw zimaawaono, ze
najwyzszy odsetek zamieszkiwat miasta o liczbie 10-50 tggeszkacow (42,98%)
oraz miasta powsej 100 tys. mieszkaeow (42,97%) -wykres 43.Nizsze, aczkolwiek
porownywalne wskaniki w strukturze, dotyczyty deklaragych zakupy ztota z miej-
scowdci ponizej 10 tys. mieszkeacow (27,94%) oraz z miast 50-100 tys. miesziav
(26,27%). Najwyszy wskanik w strukturze, dotycey oceny sytuacji materialnej go-
spodarstw jako ,gorsza”, zamieszkiwat miejscéoranajmniejsze, czyli ponej 10 tys.

mieszkacow (30,88%), a najwyszy — miasta powaej 100 tys. mieszkaow (6,25%).
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Niemal jednakowe wskaiki w zakresie tej oceny dotyczyly nabywcow zamiega-
cych miasta 10-50 tys. mieszi@w (13,16%) i 50-100 tys. mieszia@w (13,14%).
Zmian nie zauwgyli przyszli nabywcy ziota zamieszkgy miasta 50-100 tys. (naj-
wyzszy wskanik w strukturze, tj. 22,63%) i miejscodm ponizej 10 tys. mieszkaow
(13,24%). W przypadku nabywcow z miast 10-50 tyesakacow i powyzej 100 tys.,
wskazniki udziatu w strukturze byty niemal jednakowe poaviednio 9,65% i 9,37% —
,000tem” w badanej zbiorowii 14,09%.

Jednakowe odsetki zamierzeych kupé ztoto, z dochodami niewystarczey-
mi i w lepszej sytuacji ekonomicznej gospodarstw@2% i 7,30%), zauwano wsrod
0s0b z miast 10-50 tys. oraz z miast o liczbie 80-tlys. mieszk&cow. Przysztych na-
bywcdéw z miast powsej 100 tys. mieszkeeow byto 4,69%.

W odniesieniu do sytuacji ekonomicznej ocenion&pjggorsza” dominujcy
odsetek (34,38%) tworzyli respondenci zamiesmiyumiasta powyej 100 tys. miesz-
kancow, a najniszy (21,05%) zamieszkigy miasta 10-50 tys. mieszik@w. Respon-
denci, ktérzy w badaniu okazali zamiar kupna zipteniejscowdci ponizej 10 tys.
mieszkacow stanowili 27,94% i z miast 50-100 tys. miesu@v 26,28%. Dostrze-
galnych zmian w poziomigycia nie dostrzegli przyszli uczestnicy rynku ztataniast
10-50 tys. mieszkadw (6,14%), 50-100 tys. mieszia@w (4,38%) oraz o liczbie po-
wyzej 100 tys. mieszkeow, tj. 2,34%.

Wykres 43. Przyszli nabywcy ziota
wedtug oceny sytuacji materialnej i miejsca zamiegania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 27.
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W postpowaniu badawczym staranc; sistalc ewentualn zaleznos¢ migdzy
sytuacyj ekonomiczn gospodarstw domowych a planowanymi zakupami z¥tarzy-
padku jej wysipienia starano siustalt takze sik wystpujacych zaleénosci — tabela
28.

Tabela 28.Wartosci statystyki chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngencji
C Pearsona mgdzy ocery sytuacji ekonomicznej a zamiarem zakupu ztota
wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentéw

Cechy demograficzno- Chi- Istotnosé

. C Cskor

-spoteczne respondentow | -kwadrat p

Ogotem (N=1496) 129,8801 0,0000 0,2826 0,3711
Ptec
mezCzyzna 96,7978 0,0000 0,3163 0,4153
kobieta 45,3110 0,0000 0,2600 0,3414
Wiek w latach
18-25 35,7376 0,0000 0,3348 0,4396
26-45 131,3064 0,0000 0,4374 0,5743
46-60 32,8780 0,0000 0,2994 0,3931
61 i wigcej 14,0902 0,0009 0,2041 0,2680
Wyksztatcenie
podstawowe 23,2399 0,0000 0,3390 0,4451
zawodowe 20,8039 0,0000 0,2591 0,3402
srednie 38,9508 0,0000 0,2279 0,2992
wyzsze 43,7634 0,0000 0,3483 0,4573
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 0,0000 0,0000
emeryt, rencista 9,1982 0,0101 0,1457 0,1913
sektor prywatny* 48,6515 0,0000 0,3225 0,4235
sfera budetowa 5,1755 0,0752 0,1170 0,1536
Miejsce zamieszkania
<10.000 23,0075 0,0000 0,3052 0,4007
10.000-50.000 85,2059 0,0000 0,3598 0,4724
50.001-100.000 14,7237 0,0006 0,1956 0,2568
>100.000 41,9271 0,0000 0,3362 0,4414
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszemoo wspotczynniki kon
tyngencji jest statystycznie istotna dla alfa<0j0#f=2 stopni swobody (k-1)(w-1). Waré
krytyczna dla poziomu istotdoi alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=5,991. Wspéiwzik kon-
tyngencji Cmax=0,7616.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Otrzymane wyniki pozwalaj wnioskow&, ze w stosunku do catej proby
(N=1496) istniata zaleos¢ miedzy sytuaci ekonomicza gospodarstw a planowanymi
(zamierzonymi) zakupami zitota. Obliczona waétastatystyki chi-kwadrat=129,8801
byta wigksza od wartéci krytycznej chi-kwadrat alfa=5,991 odczytanepblic dla po-
ziomu istotndci alfa=0,05 i 2 stopni swobody, co pozwolito odtguhipotez zerows 0

niezalenosci zmiennych. Oceniag sik powiazania me¢dzy zamiarem zakupu ziota i
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sytuacy ekonomiczn nalezy stwierdze, ze byty wysoce istotne (p=0,0000) i na ,prze-
cigtnym” poziomie (Cskor=0,3711).

W subgrupach wedtug cech demograficzno-spoteczowticzone wartéci sta-
tystyki chi-kwadrat (poza subgraposoba bezrobotna” i ,sfera bizetowa”) byty wy-
raznie zr&nicowane i wgksze od wartéci krytycznej chi-kwadrat alfa=5,991 odczyta-
nej z tablic dla poziomu istotda alfa=0,05. Pozwolito to na odrzucenie hipotery z
rowej i stwierdzeniuze na poziomie istotrioi alfa=0,05 istniata zalos¢ miedzy
oceny sytuacji ekonomicznej a zamiarem zakupu ztota.udfsupie ,sfera budktowa”
wartas¢ testu chi-kwadrat byta mniejsza od wadio krytycznej chi-kwadrat alfa
(5,1755<5,991), co na poziomie istofopbalfa=0,05 nie dato podstaw do odrzucenia
hipotezy zerowej i oznaczateée sytuacja ekonomiczna gospodarstwa domowego nhie
miata wptywu na zamiar zakupu ztota w przysetoW subgrupie ,osoba bezrobotna”
wartas¢ statystyki chi-kwadrat wyniosta 0,0000, a to ozadrak relacji midzy
zmiennymi. W subgrupie ,emeryt, rencista” wgkik wiarygodndci wyniku testu chi-
kwadrat byt na poziomie statystycznie istotnym (jJ@4@1), natomiast w pozostatych
subgrupach wskaiki wiarygodndci rezultatu ksztattowaty sina poziomie wysoce
istotnym (p<0,001).

Rezultaty pomiaru sity zwzku midzy sytuaci ekonomicza a zamiarem za-
kupu ztota w poszczegoélnych subgrupach (wedtug amhograficzno-spotecznych)
pozwolity na stwierdzenieze sita powazania byla istotnie zedicowana, ksztaltap
si¢ w przedziale ocen od ,stabej” do ,silnej”.

Ze wzgkdu na pté respondentow sita istnigjego powdzania miécita sk w
przedziale oceny ,przeghej” i byla nieco wysza w subgrupie eiczyzn
(Cskor=0,4153), 1ziw subgrupie kobiet (Cskor=0,3414).

W odniesieniu do wieku respondentéw sita azku byta zré@nicowana i ksztal-
towatla s¢ w przedziale oceny jako ,staba” w subgrupie osabwyrej 61 lat
(Cskor=0,2680), natomiast paanie o sile ,przeeinej” dotyczyto subgrupy 46-60
lat (Cskor=0,3931) i 18-25 lat (Cskor=0,4396). Pganie o sile ,wysokiej” wysipito
w subgrupie wiekowej 26-45 lat (Cskor=0,5743).

Ze wzgkdu na poziom wyksztatcenia ,przema” sita zwiazku (w kolejndci
rosmacych wspoétczynnikdw kontyngencji) wygtita wsrod respondentow z wyksztatce-
niem zawodowym (Cskor=0,3402), podstawowym (Csk@t4Bl) oraz wyszym
(Cskor=0,4573), oraz ,staba”sndd oséb z wyksztatcenietnednim (Cskor=0,2992).
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Pomiar sity zwazku w subgrupach wedtug statusu zawodowego badamwyeh
kazat,ze w subgrupie ,sektor prywatny” wyglit najwyzszy wspoétczynnik sity zwiiz-
ku (Cskor=0,4235)wiadczcy jednak o ,przeetnym” powiazaniu badanych cech ja-
kosciowych (sytuacji ekonomicznej i zamiaru zakuputajo Natomiast powgzanie o
~Stabej” sile wysipito w subgrupie ,emeryt, rencista” (Cskor=0,1918az ,sfera bu-
dzetowa” (Cskor=0,1536).

Analiza statystyczna uwzglniagca miejsce zamieszkania wykazata, ,prze-
cigtna” sita zwizku i niezbyt zréanicowana dotyczyta respondentow z miejscéeiao
10 tys. mieszk&cow (Cskor=0,4007), z miast powsgj 100 tys. (Cskor=0,4414) i z mia-
st o liczbie 10-50 tys. mieszkedow (Cskor=0,4724). Zwikek o ,stabej” sile
(Cskor=0,2568) zauwano w subgrupie 0s6b z miast 50-100 tys. mieszéa.

Celem badawczym byto uzyskanie zakwiedzy w zakresie zaleosci migdzy
dokonan przez gospodarstwa domowe ogemspolnych dochodow (,wystarczage”
lub ,niewystarczajce”) a zamiarem zakupu ztota w przysgio (,tak” lub ,nie”).
Otrzymane rezultaty badania w postaci prezentowamartaci statystyki chi-kwadrat
w stosunku do catej préby (N = 1496), jak réwnig kazdej subgrupie wedtug cech
demograficzno-spotecznych (poza subgrypsoba bezrobotna”),asdowodem na ist-
nienie zalenosci (najmniejsza warkt chi-kwadrat=11,7912>chi-kwadrat alfa=3,841)
miedzy oceml wystarczalnéci dochodow a zamiarem zakupu ziotéabela 29.Istnie-
jace powhzania § wysoce istotne na poziomie wsgkekow p<0,001. W subgrupie
,0S0ba bezrobotna” wysgpit brak relacji m¢gdzy zmiennymi, poniewawartc¢ testu
chi-kwadrat byta réwna zero.

Wskazanoze sita powazania m¢dzy wystarczalnécia dochodéw a zamiarem
dokonania zakupu ztota w przys@ow stosunku do catej proby (N=1496) byta ,prze-
ci¢tna” (Cskor=0,4586). Zwazek o sile nieco stabszej (Cskor=0,3947), lecz zegzia-
le oceny take ,przecetnej”, dotyczyt subgrupy grczyzn, natomiast w subgrupie ko-
biet byt ,wysoki” (Cskor=0,5542).

W odniesieniu do wieku ,staby” zazek (Cskor=0,2650) wygpit w subgrupie
badanych w wieku powej 61 rokuzycia, a ,wysoki’ (Cskor=0,5425) w subgrupie w
wieku 26-45 lat. W pozostatych subgrupach sitagzwil byta ,przecitna”, a zarazem
zroznicowana i dotyczyta kolejno: subgrupy w wieku 4&4at (Cskor=0,4081) oraz
subgrupy w wieku 18-25 lat (Cskor=0,4800).
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Tabela 29. Wartasci statystyki chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngenciji
C Pearsona mgdzy wystarczalngcia dochodow gospodarstw domowych
a zamiarem zakupu ztota (,tak” lub ,nie”)

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzno- Chi- Istotnosé

. C Cskor

-spoteczne respondentow | -kwadrat p

Ogotem (N=1496) 175,8783 0,0000 0,3243 0,4586
Ptec
mgzczyzna 73,5891 0,0000 0,2791 0,3947
kobieta 113,4067 0,0000 0,3919 0,5542
Wiek w latach
18-25 36,8426 0,0000 0,3394 0,4800
26-45 95,7759 0,0000 0,3836 0,5425
46-60 30,3489 0,0000 0,2886 0,4081
61 i wiccej 11,7912 0,0006 0,1874 0,2650
Wyksztatcenie
podstawowe 36,2803 0,0000 0,4105 0,5805
zawodowe 40,2017 0,0000 0,3495 0,4943
srednie 52,6220 0,0000 0,2625 0,3712
wyzsze 72,5161 0,0000 0,4315 0,6102
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 0,0000 0,0000
emeryt, rencista 16,7880 0,0000 0,1952 0,2761
sektor prywatny* 26,4017 0,0000 0,2435 0,3444
sfera budetowa 31,8942 0,0000 0,2807 0,3970
Miejsce zamieszkania
<10.000 35,1406 0,0000 0,3682 0,5207
10.000-50.000 72,1058 0,0000 0,3343 0,4728
50.001-100.000 19,6933 0,0000 0,2248 0,3179
>100.000 53,0428 0,0000 0,3726 0,5269
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktérej oszemoo wspoOtczynniki kon
tyngencji jest statystycznie istotna dla alfa<0j0#f=1 stopni swobody (k-1)(w-1). Waré
krytyczna dla poziomu istotsoi alfa=0,05 wynosi chi-kwadrat alfa=3,841. Wspéitaik kon-
tyngencji Cmax=0,7071.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetniego.

Zauwaono, ze wedlug wyksztalcenia, powdanie o ,przecitnej’ sile
(Cskor=0,3712) wyspito w subgrupie respondentéw z wyksztatcenigednim oraz
(znacznie silniejsze) w subgrupie oséb z wyksztatoe zawodowym (Cskor=0,4943).
Powigzania o ,wysokiej” sile, w kolejriei rosmcych wspotczynnikow, dotyczyty osob
z wyksztalceniem podstawowym (Cskor=0,5805) i wyddszniem wyszym
(Cskor=0,6102).

W subgrupach wedtug statusu zawodowego sita qpygicych powazan mig-
dzy wystarczalngcia dochodéw a zamiarem zakupu ziota bytazaiéowana w prze-

dziale oceny od ,stabej” w subgrupie ,emeryt, retei (Cskor=0,2761) do ,przegt
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nej” w subgrupie ,sektor prywatny” (Cskor=0,3444) jsfera budetowa”
(Cskor=0,3970).

Wyniki analizy uwzgtdniajace miejsce zamieszkania respondentow wykazaty,
ze pomedzy zamiarem zakupu ztota a wystarczatiw dochodéw wysipito ,silne”
powiazanie w subgrupie os6b zamiesziyjch miejscowéci ponizej 10 tys. mieszka
cow (Cskor=0,5207) oraz miasta o liczbie paejy 100 tys. mieszkaedw
(Cskor=0,5269). Powkania o ,przecitnej” sile dotyczyty mieszkacOw z miast 50-
100 tys. mieszkacow (Cskor =0,3179) oraz z miast o liczbie 10-56. tyieszkacow
(Cskor=0,4728).

4.3.3. Zakupy ztota wswietle zrodet dochoddw z rynku finansowego

Mozna przypc, ze najwaniejszym elementem aktywsa finansowej wielu go-
spodarstw domowych na rynku jest spodziewany dochbzainwestowanyckrodkow
pienkznych w obligacje, fundusze inwestycyjne i lokatynkawe itp. Inwestycje te
wplywaja na poziom buzetéw rodzinnych i umdiwiaja gospodarstwom przeznacze-
nie dodatkowychsrodkéw na konsumpejoraz alokag. Majac na uwadze powgze
zatazenie, analizie poddano trzy kategoriedet dochodéw gospodarstw domowych
poszukujc odpowiedzi na temat ich wptywu na zakupy ztot@iczono do nich: kredy-
ty i pozyczki (nazywajc respondentow ,kredytobiorcami”), lokaty, tj. ajdicje, fundu-
sze inwestycyjne, lokaty bankowe i inne (,inwesydyzoraz kredyty i lokaty (,kredy-
tobiorcy-inwestorzy”). Uzyskane rezultaty badawqzezwolity na stwierdzenieze
wsrod nabywcow ztota byto 81,35% kredytobiorcow, wnt26,87% stanowili respon-
denci korzystajcy wytacznie z kredytow i poyczek lombardowych, a w 54,48% byli to
i kredytobiorcy i inwestorzyTylko 7,86% nabywcow posiadato wigiznie status ,inwe-
stora”, natomiast 10,79% nie korzystato z kredyt@wzyczek lombardowych oraz zy-
skow z lokat -tabela 30, wykres 44.

Okazato si, ze wérod nabywcow ziota, ktérzy nie dysponowzdidnymi dodat-
kowymi zrédtami dochodow byto znacznie mniejeiazyzn (4,98%) ankeli kobiet
(16,08%), ,0g0tem” w prébie 10,79%wykres 45 Rowniez mezczyzni jako ,kredyto-
biorcy” stanowili niszy odsetek (24,14%), mkobiety — ,kredytobiorcy”, tj. 29,37%.
Wsrdd respondentow, ktorzy kupili ztoto w grupie ,Byeobiorca-inwestor” odnotowa-
no sytuagj odwrotry: odsetek nazczyzn byt nieco wyszy w stosunku do kobiet, od-
powiednio 55,17% i 53,85% — udziat ,ogotem” 54,48%.przypadku ,inwestorow”
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wystapito bardzo due zr&nicowanie wskanikdw w strukturze: nzczyzni stanowili
bowiem 15,71%, natomiast kobiety 0,70%.

Dodatkowychzrédet dochoddéw z kredytéw i lokat, w subgrupie weku 18-25
lat, nie posiadato 26,27% nabywcow i wskik ten byt o ponad 15 pkt proc. wszy od
udziatu ,0gétem”. ROwnig znacznie wyszy wskanik struktury, ponad 6,5 pkt proc. w
stosunku do ,ogo6tem” w probie, stanowili ,inwestgizprzy odsetku wynosgym
14,41%. Odsetek natomiast ,kredytobiorcow” wynid&,25% i byt ponad 11,5 pkt
proc. nszy od ,,0gétem” w badanej zbiorowm. ,Kredytobiorcy-inwestorzy” stanowi-
li 44,07% —wykres 46.

Tabela 30. Dokonane zakupy ztota a inngrédta dochodow gospodarstw domo-

wych wedtug cech demograficzno-spotecznych responmaéw

Cechy d . Dokonane | Bez lokat | Dochody wedtug kategorii

echy demograficzno-| akupy i . | kredyty

“Spoteczne ziota | kredytow kredyty™ | 1okaly™ | f jokaty
respondentéw
w odsetkach

Ogédtem 100,00 10,79 26,87 7,86 54,48
Ple¢
mezczyzna 100,00 4,98 24,14 15,71 55,17
kobieta 100,00 16,08 29,37 0,70 53,85
Wiek w latach

18-25 100,00 26,27 15,25 14,41 44,07
26-45 100,00 10,70 39,07 7,91 42,32
46-60 100,00 1,63 18,70 2,44 77,23
61 i wigce] 100,00 3,30 24,18 6,59 65,93
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00 13,64 52,27 13,64 20,45
zawodowe 100,00 2,44 35,37 13,41 48,78
srednie 100,00 19,29 36,04 7,11 37,56
wyzsze 100,00 5,80 10,71 5,36 78,13
Status zawodowy
osoba bezrobotna - - - - -
emeryt, rencista 100,00 32,86 34,28 11,43 21,43
sektor prywatny*** 100,00 4,13 18,81 7,34 69,72
sfera budetowa 100,00 2,12 30,69 5,82 61,37
Miejsce zamieszkania

<10.000 100,00 11,94 19,40 20,90 47,76
10.000-50.000 100,00 20,32 30,08 7,32 42,28
50.001-100.000 100,00 2,19 29,20 5,11 63,50
>100.000 100,00 10,45 25,91 5,91 57,73
*kredyty = kredyty bankowe, pgczki lombardowe
**|okaty = obligacje, fundusze inwestycyjne, lokdignkowe i inne
*** w tym dziatalno$¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetniego.
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Wykres 44. Nabywcy ztota wedtug innyctzrédet dochodow

Qdsetek
respondentow (%0)

8 8 8 8 8

o

bez lokat i kredyty lokaty kredyty i lokaty
kredytow
Zrédia dochodéw

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 30.

Wykres 45. Nabywcy ztota wedtug innyctirédet dochodow i pici
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 30.

Udziat nabywcoéw zitota w wieku 26-45 lat niekorzystgch z omawianych do-
choddéw wynidst 10,70% natomiast ,inwestorow” 7,91%okolei ,kredytobiorcy” sta-
nowili 39,07% i byt to wskanik w strukturze wyszy od udziatu ,,og6tem” o ponad 12
pkt proc. Udziat ,kredytobiorcow-inwestorow” wynib42,32% ledac nizszym o ponad
12 pkt proc. od udziatu ,og6tem”, tj. 26,87%.

Dominujaca grupe nabywcow ztota w wieku 46-60 lat tworzyli ,kredygiorcy-
inwestorzy” przy odsetku 77,23%. Nabywcy, ktorze kiorzystali z omawianych do-
chodéw stanowili 1,63%, ,kredytobiorcy” 18,70% or@awestorzy” 2,44%.
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W subgrupie w wieku powej 61 rokuzycia dominowali nabywcy o statusie
.Kredytobiorca-inwestor” (65,93%), przy czym wskék struktury dla tych osob byt
ponad 11 pkt proc. wgzy od udziatu ,0gotem” (54,48%). Nabywcy, ktorzg korzy-
stali z kredytow i zyskéw z lokat stanowili 3,30%nwestorzy” 6,59% i ,kredytobior-
cy’ 24,18%.

Wykres 46. Nabywcy ztota wedtug innyclerodet dochodéw i wieku

%0
80 4 _
70
o —

r&sg{rs;i(mv 07 _

©w P B
30 J
20 J
el
0 : : : :
18-25 26-45 46-60 61 i wiecej ogdlem
Wik

‘Dbezld@til«edytévle’edytyDIoletyDl«edytyildGIy‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 30.

Czynnikiem wyranie r&nicujacym nabywcow ziota, dysporagymi dodatko-
wymi srodkami pien¢znymi z rynku finansowego, okazakgpoziomwyksztatcenia —
wykres 47. W subgrupie nabywcow z wyksztatlceniem podstawowwito t52,27%
~kredytobiorcow”, 13,64% ,inwestorow” i tylesamo, tj.13,64% nabywcdw, ktorzy nie
korzystali z zadnej formy tych dochodéw. W stosunku do ,kredytobdw-
inwestorow” zauwzono, ze tworzyli oni niewiellq grupg, tj. 20,45% i byt to wskanik
w badanej strukturze o ponad 34 pkt progsmy od udziatu ,096tem” 54,48%. Odsetek
nabywcéw ,kredytobiorcéw” z wyksztatceniem zawodawyvyniost 35,37% i ,inwe-
storow” 13,41%. Poae] udziatlu ,ogotem” (54,48%) znalk si¢ ,kredytobiorcy-
inwestorzy” przy odsetku 48,78% oraz nabywcy, kgone korzystali z dodatkowych
zrodet dochodow i stanowgy 2,44%. RoOwnie nie skorzystato z nich 19,29% nabyw-
cow zilota majcych wyksztatcenidrednie, ale z kredytow ju36,04%. Nieco wiszy
wskaznik w strukturze dotyczyt ,kredytobiorcow-inwestovd (37,56%) i tylko 7,11%

nabywcéw z wyksztatceniednednim w kategorii ,inwestor”.
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Zauwaono, ze respondenci (nabywcy ziota) z wyksztatlcenienzsaym domi-
nowali jako ,kredytobiorcy-inwestorzy” przy odsetki8,13%. ,Kredytobiorcy” stano-
wili 10,71%, natomiast ,inwestorzy” 5,36%. Udziaabywcow niezainteresowanych

zadry oferty rynku finansowego wyniost 5,80%.

Wykres 47. Nabywcy ztota wedtug innyclerodet dochoddw i wyksztatcenia
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Zrodito: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 30.

Analiza dodatkowyclirédet dochodéw gospodarstw swietle statusu zawodo-
wego nabywcow ziota pozwolita wska&zae dominugca subgrup nieposiadajca lokat
i kredytow byli emeryci i renéti (32,86%) i byt to wskanik struktury wyszy o ponad
22 punkty od udziatu ,ogétem” 10,79%wykres 48 Takze najwyszy odsetek emery-
tow i rencistow (34,28%) posiadat wgkznie kredyty, natomiast jako ,kredytobiorcy-
inwestorzy” stanowili oni 21,43% i byt to wskaik struktury o ponad 34 pkt proc.zni
szy od udziatu ,0g6tem” 54,28%. W subgrupie tejiatiimwestoréw posiadagych lo-
katy wyniést 11,43% — udziat ,ogétem” 7,86%.

Dominujaca grup ,kredytobiorcéw-inwestorow” okazali sinabywcy ziota re-
prezentuyjcy sektor prywatny (69,72%) — ,ogétem” w badanejorbwosci 54,48%.
Udziat ,inwestorow” byt ponad 0,5 pkt proc.zsey od ,ogétem”, tj. 7,34%. Msze
wskazniki struktury w zakupach ziota dotyczyly ,kredyiolcow”, ktérzy stanowili
18,81%, natomiast z kredytow oraz lokat nie skaetgsw subgrupie tej 4,13% nabyw-
cow. W subgrupie ,sfera budtowa” odsetek ,kredytobiorcow-inwestorow” wyniost
61,37%, ,kredytobiorcéw” 30,69% oraz ,inwestorow,;82%. Tylko 2,12% stanowili
nabywecy, ktorzy nie korzystalizadnej formy dodatkowegarédta dochodu.
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Wykres 48. Nabywcy ztota wedtug innyclzrodet dochodow i statusu zawodowego
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Zrodito: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 30.

Badanie wykazatoze wptyw na zakupy ztota miato miejsce zamieszkagia
spondentow. W subgrupie nabywcow zamiesakygh miejscowéci do 10 tys. miesz-
kancow, znaczco wyr@nili sie ,inwestorzy” przy odsetku wynoseym 20,90% oraz
udziale ,ogétem” 7,86%, a 11,94% stanowili nabywktgrzy nie korzystali z lokat i
kredytow. ,Kredytobiorcow” byto 19,40% i ,kredytodmicOw-inwestorow” 47,76% —
wykres 49.

W odniesieniu do respondentéw z miejscéeio10-50 tys. mieszkKeow,
20,32% stanowili nabywcy, ktorzy nie korzystaltadnychzrédet dodatkowych docho-
dow, natomiast udziat ,kredytobiorcow” wyniost 38% oraz 42,28% ,kredytobior-
cow-inwestorow”. Udziat ,inwestorow” wyniost 7,32%V subgrupie z miast 50-100
tys. mieszkacow nabywcy bez dodatkowych dochodéw stanowili jee\y2,19%, ,in-
westorzy” 5,11% i kredytobiorcy 29,20%. Domiacy grupe (63,50%) tworzyli ,kredy-
tobiorcy-inwestorzy”.

Zauwaono,ze wsrod nabywcow ztota nieposiadaych srodkow z rynku finan-
sowego, byto 10,45% zamieszicych miasta powsej 100 tys. mieszkeeOw oraz
25,91% ,kredytobiorcow”. ,Inwestorzy” tworzyli grgpo odsetku 5,91%, natomiast
wskaznik struktury dla ,kredytobiorcow-inwestorow” wyreb57,73%.
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Wykres 49.Nabywcy ztota wedtug innychzrodet dochodéw i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 30.

W niniejszej pracy zwrécono uwaga wptyw dodatkowyctirédet dochodow
gospodarstw domowych na okazany w badaniu zamianpzaziota. Zauwsono, ze
55,93% gospodarstw domowych (napsyy wskanik w strukturze badanych) wyrazito
zamiar zakupu ztota posiadajrownoczénie kredyty i lokaty. Gospodarstwa korzysta-
jace wyhcznie z kredytéw stanowity 22,60%, a posiadajwyhcznie lokaty 11,18%.
Ponad 10% nie korzystatazadnej formy tego dochodutabela 31, wykres 50.

Wsrdd przysztych nabywcéw ziota byto 49,58%atzyzn oraz 63,03% kobiet
posiadajcych jednoczénie kredyty oraz lokaty wykres 51 Zblizone wskaniki struk-
tury wystpity w przypadku mzczyzn dysponuicych kredytami oraz dochodami z po-
siadanych lokat, odpowiednio 19,07% i 20,76%. Qalsetezczyzn, ktdrzy nie korzy-
stali zzadnych dochodow z rynku finansowego wynidst 10,29%wdniesieniu do ko-
biet ,inwestorow” tylko 0,48% z nich posiadaly docly z lokat. Najwyszy odsetek
kobiet (63,03%) dysponowat kredytami i zyskami kab Kobiety, ktére dysponowaty
wytacznie kredytami, stanowity 26,54%, natomiast 9,9%% korzystato zzadnej for-
my dochodu.

Badanie wykazatoze dominujca grupe (78,13%), planujca zakupy ztota oraz
posiadajca kredyty i lokaty, stanowili respondenci w wieku-86 lat —wykres 52
Najwyzszy odsetek dotyczyt przysztych nabywcédw w wiekedBdat (33,33%), ktorzy
posiadali wyhcznie kredyty. Posiadaczami zyskow z lokat bytdB266 z nich powsyej
61 rokuzycia. Z lokat i kredytéw nie skorzystato 22,43% velw ,61 lat i wicej” oraz
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19,39% w wieku 18-25 lat. Przyszli uczestnicy rymtota w wieku 26-45 lat stanowili
1,76% i w wieku 46-60 tylko 0,78%.

Tabela 31. Zamiar zakupu ztota a innezrédta dochodéw gospodarstw domowych
wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy Zalr(niar Bez lokat Dochody wedtug kategorii
demograficzno- | Zakupu . A kredvt
-spoteczne zota | KEWIOW kredyty” |lokaty™ Iokgtil/
respondentow
P w odsetkach

Ogotem 100,00 10,29 22,60 11,18 55,93
Ple¢
mezczyzna 100,00 10,59 19,07 | 20,76 | 49,58
kobieta 100,00 9,95 26,54 0,48 63,03
Wiek w latach
18-25 100,00 19,39 23,47 15,30 | 41,84
26-45 100,00 1,76 33,33 12,28 | 52,63
46-60 100,00 0,78 18,75 2,34 78,13
61 i wiecej 100,00, 22,43 14,95 16,82 | 45,80
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00, 34,55 34,55 | 14,54 | 16,36
zawodowe 100,00 12,50 32,50 10,00 | 45,00
srednie 100,00, 10,60 33,77 12,58 | 43,05
wyzsze 100,00 0,62 3,10 9,32 86,96
Status zawodowy
osoba bezrobotna - - - - -
emeryt, rencista 100,00 26,45 33,06 14,87 | 25,62
sektor prywatny*** | 100,00 3,85 20,19 8,17 | 67,79
sfera budetowa 100,00 5,09 16,10 12,71 | 66,10
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00, 16,18 8,82 32,35 | 42,65
10.000-50.000 100,00 21,93 38,60 3,561 35,96
50.001-100.000 100,00 5,84 16,06 12,41 | 65,69
> 100.000 100,00 1,56 22,66 5,47 70,31

* kredyty = kredyty bankowe, pgczki lombardowe (kredytobiorcy)
** |okaty = obligacje, fundusze inwestycyjne, lokdtankowe, itp. (inwestorzy)
*** \w tym dziatalnos¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.
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Wykres 50. Przyszli nabywcy ztota wedtug innyclirédet dochodéw
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 31.

Wykres 51. Przyszli nabywcy ziota wedtug innyclirédet dochodow i pici
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 31.

Najczsciej wykorzystywan przez gospodarstwa domowe farrpozyskania
dodatkowychsrodkéw piengznych, w odniesieniu do wieku respondentow, okasaty
kredyty i lokaty.Najwyzszy odsetek przysztych nabywcow ziota korzystggh z tych
zrodet dotyczyt wieku 26-45 lat i wyniost 52,63%nastpnie nabywcoéw powiej 61
roku zycia, tj. 45,80% i w wieku 18-25 lat 41,84%. Zawwao take wysoki odsetek
kredytobiorcow, ktorzy dysponowali pgczkami bankowymi i lombardowymi. Byty
nimi osoby w wieku 18-25 lat (23,47%), w wieku 48at (18,75%) i powsej 61 roku
zycia, tj. 14,95%. W przypadku dochodow z lokat,czzay odsetek stanowity osoby w
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wieku 18-25 laf(15,30%) oraz w wieku 26-45 lat (12,28%). Wahi struktury dla na-
bywcéw ztota w wieku 46-60 lat wyniost jedynie 2984

Wykres 52. Przyszli nabywcy ziota wedtug innyclirédet dochodow i wieku
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 31.

Wyniki badania wykazatyze dominujca subgrug posiadajca kredyty i lokaty
tworzyli zamierzajcy zakup ztota z wyksztatceniem ugzym, tj. 86,96% wykres 53.
Majacy wyksztatcenie zawodowe stanowili 45,00% i wyké&ztnie srednie 43,05%.
Najnizszy z& odsetek odnosit sido nabywcow z wyksztalceniem podstawowym, tj.
16,36%.

Tylko 3,10% nabywcow korzystgjych z kredytow i payczek lombardowych
(najnizszy wskanik struktury) byto z wyszym wyksztatceniemWV przypadku pozosta-
tych grup wskaniki te byty wyréwnane i wyniosty: dla kredytobiaw z wyksztatce-
niem podstawowym 34,55%, z wyksztatceniéradnim 33,77% i z wyksztatceniem
zawodowym 32,50%. Dominaga grupe ,inwestoréw” posiadajcych lokaty tworzyty
osoby z wyksztatceniem podstawowym (14,54%) oramyksztalceniemsrednim
(12,58%), wyksztatlceniem zawodowym (10,00%) i wyakzniem wyszym, tj.
9,32%.

Przyszli uczestnicy rynku ztota z wyksztatceniendgtawowym, ktérzy nie sko-
rzystali zzadnej formy omawianych dochodéw, byli domigaaj grup przy udziale
34,55%. Nabywcy z wyksztatceniem podstawowym staind®,50%, srednim 10,60%

I wyksztatceniem wiszym 0,62%.
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Wykres 53. Przyszli nabywcy ziota

wedtug innychzrédet dochodow i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 31.

Zauwaono, ze nabywcy ztota o statusie ,osoba bezrobotna” ygpdnowali
zadnymi srodkami pien¢znymi pochodzcymi z rynku finansowego wykres 54 W
przypadkukredytéw i lokat najwyszy wskaznik w strukturze badanych dotyczyt na-
bywcéw — przedstawicieli sektora prywatnego (67,Y94eco niszy odsetek stanowi-

li reprezentanci sfery budtowej (66,10%), natomiast najgzy — emeryci i renéti, tj.
25,62%.

Dominujacy odsetek kredytobiorcow stanowili emeryci i r&oci(33,06%),
przedstawiciele sektora prywatnego 20,19% i reptexrei sfery bugetowej, t.
16,10%. Najwyszy udziat posiadaczy lokat zauweao wsrod emerytow i rencistow
(14,87%), przedstawicieli sfery bimtowej (12,71%) i sektora prywatnego (8,17%).
Najwyzszy udzial emerytow i rencistow (26,45%) stwierdzaakze do braku docho-
dow z lokat jak i kredytéw. W znaczniezazym stopniu sytuacja ta dotyczyta reprezen-
tantow sfery bugetowej (5,09%) i przedstawicieli sektora prywatn€8@5%) w sto-
sunku do ,,0gotem” w probie 10,29%.

W najwyzszym procencie z kredytow i lokat korzystali prdysabywcy ztota z
miast powyej 100 tys. mieszkaow stanowicy 70,31%, a w najuaszym zamieszkali
miasta 10-50 tys. (35,96%)wykres 55. Wskaznik struktury dla przysztych nabywcow
Z miast 50-100 tys. mieszkadw wyniost 65,59% i z miejscowo mniejszych, arieli
10 tys. mieszkacow 42,65%. Nabywcy z miast 10-50 tys. miesmdav stanowili
38,60% i miast powiej 100 tys. 22,66%, twosiz tym samym domingge grupy posia-
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daczy zaréwno kredytdw jak i pgczek. Najniszy odsetek kredytobiorcéw tworzyli
przyszli nabywcy ztota z miejscodm ponizej 10 tys. mieszkacow (8,82%) oraz z
miast 50-100 tys. mieszkedw (16,06%).

Wykres 54. Przyszli nabywcy ziota

wedtug innychzrodet dochodéw i statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 31.

W odniesieniu do uzyskiwanych dochodow uegnie z lokat, udziat inwesto-
row z miejscowsci ponizej 10 tys. mieszkecoOw byt najwyszy (32,35%), natomiast z
miast o liczbie 10-50 tys. mieszak@w najniszy, tj. 3,51% — udziat ,0g0tem” 11,18%.
Rowniez niewielki odsetek przysztych nabywcow ziota (5,947amieszkujcych mia-
sta powyej 100 tys. mieszkacdw, uzyskiwat dochody wytznie z lokat, a z miast 50-
100 tys. ich odsetek wyniost 12,41%.

Najwyzszy odsetek, tj. 21,93% tworzyli nabywcy, ktérze posiadali kredytow
oraz lokat i zamieszkiwali miasta 10-50 tys., nasnhnajniszy — zamieszkagy mia-
sta powyej 100 tys. mieszkaow (1,56%). Wskanik struktury dla nabywcéw z miej-
scowdaci ponizej 10 tys. mieszkacow wyniost 16,18%, a dla nabywcow z miast 50-100
tys. 5,84%.

151



Wykres 55. Przyszli nabywcy ziota

wedtug innychzrodet dochoddéw i miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 31.

W postpowaniu badawczym pogtp proke ustalenia wptywu dochodéw gospo-

zréznicowana w przedziale od ,stabej” do ,silnejtabela 32.

darstw domowych pochodeych z rynku finansowego na dokonane zakupy i zamia
zakupu ztota. Rezultaty przeprowadzonej analiztystgcznej pozwolity na stwierdze-
nie istnienia zakenosci migdzy zakupami (przesztymi i przysztymi) a faktem kysta-
nia z kredytéw bankowych i pgczek lombardowych oraz zyskéw od kapitatu uloko-
wanego w obligacjach, funduszach inwestycyjnychchunkach bankowych i innych.

Sita tych zalenosci migdzy poszczegdlnymi parami cech (zmiennych) bytacznie

Tabela 32. Wspotczynniki kontyngencji C Pearsona mpdlzy zakupami ztota

dokonanymi i zamiarem zakupu a innymizrédtami dochodéw

Dodatkowe Zakupy ziota
zrédia dokonane i niedokonane | planowane i nieplanowane

dochodow p C Cskor p C Cskor
Kredyty i paryczkilom- | 5544| 93291] 04654 0,0000 0,2585 0,35986
bardowe
Obligacje 0,00000 0,2938 0,4148 0,0000 0,3906 0,5524
Fundusze inwestycyjne 0,0000 0,1760 0,2475 0,00001048 | 0,1478
Lokaty bankowe i inne 0,0000 0,19%3 0,2762 0,0000,138 | 0,1960

Uwaga: wartéci statystyki chi kwadrat, na podstawie ktérychamsavano wspoétczynniki kontyn
gencji jest statystycznie istotna dla alfa<0,0%dpsi swobody df=1 (k-1)(w-1). Wspotczynn

Cmax=0,7071.

=

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.
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Zakupy zfota dokonane i planowane bykyednio” uzalénione od kredytow i
pozyczek. Znacznie silniejsza wspotzates¢ wystpita w stosunku do zakupow doko-
nanych (Cskor=0,4654), amili do planowanych (Cskor=0,3586).

Wptyw obligacji na dokonane zakupy ziota ksztakbwk w przedziale oceny
»sredniej” (Cskor=0,4148), a na zakupy planowane wzegriale oceny ,silngj”
(Cskor=0,5524). Oznacza to, okazany przez badamgoiar zakupu ztota byt silnie
uzalezniony od posiadanych przez nich obligaciji.

Z kolei zalenos¢ o ,stabej” sile miata miejsce zaréwno ¢gdzy dochodami z
funduszy inwestycyjnych a dokonanymi zakupami zigiakor=0,2475), jak i plano-
wanymi (Cskor=0,1478). Rowniezaleznos¢ o ,stabej” sile wysipita miedzy docho-
dami z lokat bankowych a zakupami. W tym przypagkaobnie jak w funduszach
wspotczynniki kontyngencji byty zédicowane. Wyszy wspotczynnik (Cskor=0,2762)
dotyczyt zakupéw dokonanych, azsty (Cskor=0,1960) zakupow planowanych.

4.4. Zakupy ztota dokonane i planowane wzajemne relacje

Zachowania konsumentéw éwietle dokonanych zakupow ztota w relacji z pla-
nowanymi (zamiarem zakupu), stanowity w pracy jedebszaroéw badawczych. Uzy-
skane dane wskazljze w badanym okresie 66,44% respondentow stanowuio; gk-
tywnie zwihzam z zakupami ztota tabela 33.W grupie tej 36,56% respondentéw do-
konato zakupu ztota, a 29,88% zaplanowalo jego pakWskanik procentowy dla
zbiorowaici ,0g0tem” udziatu zakupow planowanych do dokonamyyniost 81,73%,
co wskazuje na stahm tendencgi popytu rynkowego na ztoto. Oznacza#e,odsetek
potencjalnych nabywcéw ziota w przysstozmniejszyt s¢ 18,27%.

W odniesieniu do pici zauwano odmienne stanowiska konsumentowazane
z zakupami planowanymi w poréwnaniu z dokonanymiykres 56.Zamiar zakupu
ztota okazalo znacznie wae] nezczyzn (udziat 90,48%) aieli kobiet (udziat
73,74%). Odsetek @aczyzn wedtug zakupow dokonanych wyniost 17,44%anplva-
nych 15,78%, natomiast kobiet odpowiednio 19,1204,10%.

Wiek konsumentow istotnie #aicowat ich zachowania w zakresie planowanych
zakupow ztota na potrzeby osobiste jak i wlasneggpgdarstwa domowegowykres
57. Najwyzsza aktywna¢ przejawialy osoby najstarsze powy 61 lat (udziat
117,60%) oraz w wieku 46-60 lat (udziat 104,14%).gWipie 0sOb najmiodszych, t;.
18-25 lat, wskanik udziatu byt nieco wiszy odsredniego wynosgego 81,73% i wy-
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niost 83,02%. Najmniejsze zainteresowanie przyseakupami ztota — przy udziale

53,03% — wykazaty osoby w wiekvednim, tj. 26-45 lat.

Tabela 33. Respondenci wedtug udziatu procentowegozakupach ztota
dokonanych i planowanych oraz cech demograficzno-specznych

Cechy demograficzne Zakupy ziota, N:ggi dzial
-spoteczne ogotem| dokonane| planowane (%)
respondentéw 1 5 3 3:2)
w odsetkach

Ogétem 66,44| 36,56 | 29,88| 81,713
Pte¢

MmezCzyzni 33,22 17,44 15,7¢ 90,4¢
kobiet: 33,2: 19,12 14,1( 73,74
Wiek w latach

1€-25 14,44 7,69 6,5 83,02
2€-45 21,9¢ 14,3 7,62 53,0:
4€-60 16,7¢ 8,22 8,5¢ 104,1«
61 i wicce] 13,2 6,0¢ 7,1t 117,6(
Wyksztatcenie

podstawow 6,62 2,94 3,6¢ 125,17
zawodow 10,8: 5,4¢ 5,3t 97,6:
srednie 23,2¢ 13,15 10,0¢ 76,61
WYZSZ€ 25,7: 14,97 1C,7€ 71,8¢
Status zawodowy

osoba bezroboti - - - -
emervt, rencis 17,4¢ 9,3¢ 8,0¢ 86,4:
sektor prywatny 28,4 14,55 13,9( 95,4(
sfera budetowse 20,5z 12,6: 7,8¢ 62,47
Miejsce zamieszkania

<10.00C 9,0z 4,4¢ 4,5¢ 101,3¢
10.00(-50.C0C 15,8¢ 8,22 7,62 92,7(
50.00:-100.00( 18,3 9,1¢ 9,1¢ 100,0(
>100.00t 23,2¢ 14,7 8,5¢ 58,2:
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanisetmkego.

Podobnie jak wiek, rowniewyksztatcenie miato wptyw na zachowanie konsu-
mentow w fazie planowanych zakupéw ztotavykres 58 Przyrost przysztych nabyw-
cow wystpit tylko wsréd oséb z wyksztatlceniem podstawowym i wyniést,12%. W
pozostatych subgrupach zakupy zaplanowato 97,638amah z wyksztaticeniem za-
wodowym, 76,61% z wyksztatceniegnednim oraz 71,88% z wyksztatceniem awy
szym. Wskaniki te pozwalag na stwierdzenieze wraz ze wzrostem poziomu wy-

ksztatlcenia malato zainteresowanie zakupami ztota.

154



Wykres 56. Zakupy ztota dokonane i planowane wedtugtci respondentéw
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 33.

Wykres 57. Zakupy ztota dokonane i planowane wedtugieku respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 33.

Umiarkowane zrgnicowanie w zachowaniu respondentéw zatove W przy-
padku ich statusu zawodowego. Poza grogdb bezrobotnych, ktéra w 100% nie byta
zainteresowana zakupami ziota, najeay odsetek planagych zakupy ztota dotyczyt
przedstawicieli sektora prywatnego. Udziat zakugdanowanych do dokonanych w tej
subgrupie wyniést 95,40%. W subgrupie ,emeryt-ret&fi wskanik ten wynidst
86,43%, natomiast w odniesieniu do pracownikoéwystandzetowej byt najniszy, tj.
62,47% -wykres 59.
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Wykres 58. Zakupy ztota dokonane i planowane

wedtug wyksztatcenia respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 33.

Wykres 59. Zakupy ztota dokonane i planowane

wedtug statusu zawodowego respondentow
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 33.

Miejsce zamieszkania respondentéw w istotny spasabicowato wskaniki
struktury dotycace zakupow- wykres 60. Niewielki wzrost, na poziomie 101,34%,
wystapit wsrdd respondentdéw z miejscovad do 10 tys. mieszkedw. W grupie oséb
zamieszkujcych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&éw wskanik procentowy
udziatu wyniost 100%, co oznaczge odsetek kupagych i planujcych zakupy ztota
byt jednakowy. Najniszy spadek (92,70%) odnotowanéréédd osdb z miast 10-50 tys.
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mieszkacow, a najwyszy (58,23%) zamieszkigych miasta powsej 100 tys. miesz-
kancow. Oznacza taze respondenci z najgkszych miejscow&ri w najnizszym stop-

niu okazali swoje zainteresowanie zakupami ztotaedalekiej przyszkzi.

Wykres 60. Zakupy ztota dokonane i planowane

wedtug miejsca zamieszkania respondentéw

120

100 1 — —

80 —
Qdsetek
respondentow 60 -
€0

<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem

50.000 100.000
Mejsce zameszkania

‘D dokonane m planowane 0O ogdlem O udziat (%6)

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 33.

Jednym z przytych celéw badania byto uzyskanie wiedzy na tenaahawa
konsumentow w zakresie planowanych zakupdéw ztaamiaru) wedtug zakupéw do-
konanych. Uzyskane wyniki pozwolity zauiya, ze zbiorowd¢ te tworzyto 50,46%
przysztych nabywcow ztota, natomiast pozostate 4%,Stanowili respondenci, ktorzy
w badaniu nie okazali zamiaruabela 34.

Wskazanoze nieznaczny wptyw na decyzje o przysziym zakupotazmiata
pte¢ uczestnikdw tego rynku, poniewaamiar taki okazato 49,04%gczyzn w sto-
sunku do ,,ogétem” w probie 50,46% oraz 51,75% kbbigogotem” 49,54% -wykres
61.

Z kolei wiek nabywcow zitota wyeaie raznicowat zamiar zakupu ztota w nieda-
lekiej przyszidci — wykres 62. Najwyzszy odsetek przysztych nabywcow ziota
(70,73%) stanowity osoby w wieku 46-60 lat. Ngpstie (wskanik struktury 55,08%)
byli to najmtodsi uczestnicy rynku w wieku 18-2% laraz, na zblionym poziomie,
osoby powyej 61 rokuzycia stanowice 54,95%. Najniszy wskanik (34,42%) doty-

czyt os6b w wieku 26-45 lat — ,,ogétem” w badanejarbwaosci 50,46%.
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Tabela 34. Planowane zakupy ztota wietle dokonanych

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy derrograﬂczne Dokonane Zamiar zakupu zfota
“sporeczne zakupy zlota| tak nie
respondentéw
w odsetkach

Ogotem 100,00 50,46 49,54
Pte¢

mezCzyzni 100,0¢( 49,0¢ 50,9¢
kobiete 100,0( 51,7¢ 48,2¢
Wiek w latach

18€-25 100,0¢( 55,0¢ 44,9:
2€-45 100,0¢( 34,42 65,5¢
4€-60 100,0¢( 70,7: 29,21
61 i wicce] 100,0¢( 54,9t 45,0t
Wyksztatcenie

podstawow 100,0¢( 61,3¢ 38,6¢
zawodow: 100,0( 65,8¢ 34,1¢
srednie 100,0( 34,01 65,9¢
WYZSZ€ 100,0¢( 57,1« 42,8¢
Status zawodowy

osoba bezroboti - - -
emervyt, rencis 100,0( 41,4% 58,51
sektor prywatny 100,0( 61,4; 38,5¢
sfera budetowe 100,0( 44,44 55,5¢€
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0¢( 49,2¢ 50,7t
10.00(-50.00( 100,0¢( 42,2¢ 57,72
50.00:-100.00( 100,0¢( 60,5¢ 39,42
>100.00( 100,0¢( 49,0¢ 50,91

* w tym dziatalné¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnkego.

Wykres 61. Planowane zakupy ztota wedtug pici respalentow

60
50

40 4

Qdsetek
respondentow 30
€0

20

10 -
0

mezczyzni kobiety ogdlem
Re¢

O zarriar zakupu B brak zamaru zakupu

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 34.
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Rowniez poziom wyksztatcenia miat wptyw na pgsbwanie konsumentow w
zakresie planowanych zakupéw ztotavykres 63.Zamiar ten w najwiszym procencie
wykazaty osoby z wyksztatceniem zawodowym (65,888 z wyksztatlceniem pod-
stawowym (61,36%). Nieco r8zy udziat (57,14%) dotyczyt os6b z wyksztatceniem
wyzszym. Najniszy odsetek w strukturze stanowity osoby z wyksetalemsrednim
(34,01%) w stosunku do wskaika struktury ,0gotem” 50,46%.

Wykres 62. Planowane zakupy ztota wedtug wieku regmdentow

80

70 +
60

Odsetek  © 7

respondentéw 40 -
9

10 -

18-25 26-45 46-60 61iwiece ogdlem
Wek

‘ @ zarmiar zakupu B brak zarmaru zakupu ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 34.

Wykres 63. Planowane zakupy ztota wedtug wyksztatoea respondentow

70

60 -
50

Cdsetek 40 |

respondentow
@ ]

10 -

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

O zamar zakupu B brak zanmiaru zakupu

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 34.
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W przypadku statusu zawodowego domagljgrupe tworzyli przyszli nabywcy
ztota z sektora prywatnego stanqey 61,47%. Znacznie mniejsze zainteresowanie za-
kupami okazali pracownicy sfery himtowe] (44,44%) oraz emeryci i refdi
(41,43%). Wyniki badania pozwolity na stwierdzenie,osoby bezrobotne nie okazaty
sktionnaci do przysztych zakupdéw ziota i wskak struktury dla tej grupy wyniést
0,00% —wykres 64.

Wykres 64. Planowane zakupy ztota wedtug statusu wedowego respondentow

70
60 —

50 -
Odsetek 49

respondentéw
© 0]

10

osoba enmeryt, sektor sfera ogolem

bezrobotna rencista prywatny budzetowa
Status zawodowy

O zamiar zakupu B brak zarmiaru zakupu

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 34.

Dominujacy odsetek dotychczasowych nabywcow ziota jak nyecych jego
zakup zamieszkiwat cie miasta, tj. o liczbie 50-100 tys. miesg&éaw (60,58%). Odse-
tek potencjalnych nabywcow z miejscalepdo 10 tys. mieszkeow i miast powye;j
100 tys. byt niemal identyczny, odpowiednio 49,2648,09%. Mniejszy o kilka punk-
tow procentowych wskanik w strukturze, tj. 42,28% stanowili przyszli @stnicy ryn-
ku ztota z miast 10-50 tys. miestkaw — ,,0g6tem” w probie 50,46% wykres 65.

Wykres 65. Planowane zakupy ztota wedtug miejsca maeszkania respondentéw

70

60

50 -
Odsetek 4 |

respondentow
©9 0]
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<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogblem

50.000 100.000
Mejsce zameszkania

O zarriar zakupu B brak zamaru zakupu

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 34.
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W zakresie celow szczegoOtowych badania zmierzanozyskania wiedzy na
temat planowanych zakupow ztota przez responderktiwzy dotd nie dokonali za-
kupu. Otrzymane wyniki pozwolity stwierdzize tylko 18,02% z tej zbiorowoi po-

twierdzito w sondau taki zamiar w najbliszej przysztéci —tabela 35.

Tabela 35. Planowane zakupy ztota dwietle niedokonanych

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzne | Niedokonane| Zamiar zakupu ztota

-spoteczne respondentéwzakupy ztota tak | nie
w odsetkach

Ogétem 100,00 18,02 81,98
Pteé

MezCzyzni 100,0( 17,7( 82,3(
kobiete 100,0( 18,5¢ 81,42
Wiek w latach

18-25 100,0( 20,0( 80,0(
26-45 100,0( 11,7¢ 88,2«
46-6C 100,0( 19,4 80,51
61 i wiece] 100,0( 24,4¢ 75,5¢
Wyksztatcenie

podtawowe 100,0( 20,7¢ 79,2¢
zawodow: 100,0( 12,5¢ 87,4«
srednie 100,0( 16,3¢ 83,6¢
WYZSZ¢€ 100,0( 35,4¢ 64,52
Status zawodowy

osoba bezroboti 100,0( - 100,0(
emervt, rencis 100,0( 22,1¢ 77,82
sektor prywatny 100,0( 36,8 63,1¢
sfera buzetows 100,0( 18,4¢ 81,52
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 22,2¢ 77,71
10.00(-50.00( 100,0( 13,7¢ 86,2-
50.00:-100.00( 100,0( 23,1¢ 76,8:
>100.00( 100,0( 18,3t 81,6t
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Zauwaono, ze odsetek mrczyzn planujcych zakup ztota byt nieco agzy w
poréwnaniu z odsetkiem kobiet, odpowiednio 17,70E8,68% -wykres 66.

W przypadku wieku konsumentow domiacy grupe tworzyli respondenci naj-
starsi, tj. powyej 61 rokuzycia, ktérych udziat wynidst 24,46% w stosunku amgQ-
lem” w probie 18,02%. Nieco #szy udziat dotyczyt respondentow w wieku 18-25 lat
(20,00%) i w wieku 46-60 lat (19,43%). Najsry odsetek, tj. 11,76% stanowili re-

spondenci w wieku 26-45 lat, ktorzy ich nie dokanakcz zaplanowali wykres 67.
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Wykres 66. Planowane zakupy ztota wedtug pici respalentow
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 35.

Wykres 67. Planowane zakupy ztota wedtug wieku regmdentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 35.

Zroznicowanie wskanikdw w badanej strukturze wygiito w przypadku przy-
sztych zakupow ziota w odniesieniu do wyksztalcergspondentow. Najwgzy
wskaznik dotyczyt planujcych zakupy z wyksztatceniem wszym (35,48%), a najim
szy z wyksztatlceniem zawodowym 12,56% — ,ogotem’prébie 18,02%. Wskaik
struktury dla przysztych nabywcéw z wyksztatcenipadstawowym wynidst 20,74%,
natomiast dla nabywcéw z wyksztatcenigmdnim 16,34% -wykres 68.
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Wykres 68. Planowane zakupy ztota wedtug wyksztato&a respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 35.

Dominujacy odsetek respondentow plagmyjch zakupy ztota, wwietle statusu
zawodowego, stanowili reprezerdcy sektor prywatny, tj. 36,82%. Naphie byli to
emeryci i rendici o odsetku 22,18% i osoby zatrudnione w sferadzétowej 18,48%.
Warto podkréli¢, ze uczestniczce w badaniu osoby bezrobotne nie dokonaty zakupu

ztota, ani nie okazaty zamiaru jego zakuparykres 69.

Wykres 69. Planowane zakupy ztota wedtug statusu we@dowego respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 35.
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Miejsce zamieszkania w umiarkowanym stopniuniéowalo decyzje o przy-
sztych zakupach ziota wykres 70 Procentowe wskaiki struktury w rosacej kolej-
nosci wyniosty: dla oséb zamieszkigych miasta 10-50 tys. miesZi@w 13,78%,
miasta powyej 100 tys. mieszkeeow 18,35%, miejscowsai do 10 tys. mieszkeow
22,29% i zamieszkagych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&gaw 23,18% — ,0906-
lem” w badanej zbiorowdzi 18,02%.

Wykres 70. Planowane zakupy ztota wedtug miejsca maeszkania respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 35.

Uzyskane rezultaty badawcze pozwalapioskowd, ze do czynnikow rénicu-
jacych zachowanie konsumentéw w procesie ujawnianéspokajania potrzeb na ztoto
mozna zalicz¢ wszystkie uwzgidnione w badaniu cechy demograficzne i spoteczne
respondentow. Czynnikiem wymaie ra&znicujacym podejmowane decyzje zakupu ztota
okazala si pte¢ respondenta, natomiast znaczniezsey udziat w zakupach dokona-
nych oraz planowanych miaty kobiety.

Najwyzszy odsetek respondentéw, ktorzy dokonali zakuptazivysapit wsrdd
0sOb w wieku 26-45 lat, z wyksztalceniemasgym, reprezentagych sektor prywatny
i sfere budzetowg oraz zamieszkagych miasta najwksze. Najwyszy z kolei odsetek
respondentow planagych zakupy ztota dotyczyt osob w wieku 46-60 [adsiadaj-
cych wyksztatcenie wasze, reprezentagych sektor prywatny i zamieszlkgaych mia-
sta o liczbie 50-100 tys. mieszi@w oraz o liczbie powaej 100 tys. mieszkeow.
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Zgodnie z przyjtym szczegotowym celem badania pgdjpréke okreslenia za-
chodzcych relacji (zalenosci) migdzy dokonanymi zakupami ziota a zamiarem jego
zakupu, ktére uwzgtinialy cechy demograficzno-spoteczne responderforyjcto, ze
przez zamiar zakupu konsumenci prezenswoje postawy wobec ziota, a jednacre
oceniaj oczekiwan sytuacg, wyrazajac tym samym pniejsze decyzje zakupu. A za-
tem, celem analizy byto uzyskanie odpowiedzi naapi: czy zakupy ztota (dokonane
lub niedokonane) determinowaty zamiar (planowarty mie) zakupu zitota przez kon-
sumentow w subgrupach wedtug poszczegolnych wanantech demograficzno-
spotecznych respondentéw.

Uzyskane efekty statystyczne pozwolity na stwienizeze dwie jakéciowe
zmienne (dokonany zakup i zamiar zakupu) w probkeijw poszczegoélnych subgru-
pach g niezalene —tabela 36.Wyliczone w wierszach (poza wierszem ,osoba bezro-
botna”) wartdci statystyki chi-kwadrat spetniaty warunek chi-ldvia>chi-kwadrt alfa,
co pozwolito na odrzucenie hipotezy zerowej i stdzeniu,ze na poziomie istotriai
p<0,0005 istnieje zakmos¢ miedzy liczka konsumentéw kupagych ztoto w przeszio-
sci a liczkla konsumentow deklarggych zakup. Jedynie w przypadku subgrupy ,,0soba
bezrobotna” wart& chi-kwadrat byta réwna 0,0, co oznaczato brak gielmiedzy
zmiennymi.

Obliczone wspotczynniki kontyngencji w stosunku datej proby (N=1496)
wykazaty,ze powhzanie m¢dzy zakupami ztota dokonanymi a planowanymi byte wy
soce istotne (p=0,0000) i o ,przetiej” sile (Cskor=0,4568). W poszczegdllnych sub-
grupach, wedtug cech spoteczno-demograficznych atnski wiarygodndci rezulta-
tow (oprécz ,osoba bezrobotna”) byly rowaievysoce istotne (p<0,0005), natomiast
sita powhzania (zalenos¢) miedzy dokonanymi zakupami ziota a planowanymi zaku-
pami byfa zréanicowana.

W odniesieniu do ptci, w subgrupiegptzyzn, jak i kobiet, sita powzania za-
kupow byta srednia” i nieznacznie zimicowana. Nieco wksza (Cskor=0,4664) wy-
stapita wsrod kobiet, nt wsrod nmezczyzn (Cskor=0,4347). Tym samyrm godstawy, by
wnioskowd, ze wptyw zakupOw ziota w przesztn na zamiar zakupu w przyszt
byt wieckszy wéréd kobiet, anieli mezczyzn.

W przypadku wieku badanych domiacy wspotczynnik korelacji
(Cskor=0,6415) wyspit w subgrupie w wieku 46-60 lat, co pozwala std&c, ze ist-
niata ,silna” zalenos¢ miedzy zakupami ztota dokonanymi a planowanywMipozosta-
lych subgrupach zateos¢ ta byta zrénicowana w przedziale oceny ,przettiej” i w
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kolejnasci malepcych wspotczynnikow dotyczyta: subgrupy respondenté wieku
18-25 lat (Cskor=0,4832), subgrupy pawy61 lat (Cskor=0,3956) i subgrupy w wieku

26-45 lat (Cskor=0,3726).

Tabela 36. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy zakupami ztota dokonanymi a planowanymi

wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy den:ograficzne Chi- » Istotnosé Warto$ci wspoétczynnikow
~Sporeczne -kwadrat p C Cmax | Cskor
respondentéw

Ogotem 174,2658| 1 0,0000 0,323p 0,7071 0,45
Ptec
mezczyzna 90,8707 | 1 0,0000 | 0,3074 | 0,7071 | 0,4347
kobieta 76,2959 | 1 0,0000 | 0,3298 | 0,7071 | 0,4664
Wiek w latach
18-25 37,4103 | 1 0,0000 | 0,3417 | 0,7071 | 0,4832
26-45 41,4145 | 1 0,0000 | 0,2635| 0,7071| 0,3726
46-60 86,5165 | 1 0,0000 | 0,4536 | 0,7071 | 0,6415
61 i wigcej 27,4899 | 1 0,0000 | 0,2797 | 0,7071 | 0,3956
Wyksztatcenie
podstawowe 257275 | 1 0,0000 | 0,3545| 0,7071 | 0,5013
zawodowe 83,3279 | 1 0,0000 | 0,4731 | 0,7071 | 0,6691
srednie 26,5764 | 1 0,0000 | 0,1898 | 0,7071 | 0,2826
wyzsze 12,3343 | 1 0,0004 | 0,1935| 0,7071 | 0,2737
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 | 1 1,0000 | 0,0000| 0,7071 | 0,0000
emeryt-rencista 17,0311 | 1 0,0000 | 0,1965| 0,7071| 0,2779
sektor prywatny* 25,4228 | 1 0,0000 | 0,2392 | 0,7071| 0,3383
sfera budetowa 29,0658 | 1 0,0000 | 0,2689 | 0,7071 | 0,3803
Miejsce zamieszkania
<10.000 16,1455 | 1 0,0000 | 0,2593 | 0,7071 | 0,3667
10.000-50.000 49,2270 | 1 0,0000 | 0,2813| 0,7071| 0,3978
50.001-100.000 51,7762 | 1 0,0000 | 0,3504 | 0,7071 | 0,4955
>100.000 28,9809 | 1 0,0000 | 0,2845| 0,7071 | 0,4023

kwadrat alfa=3,841.

Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 i dla df=1 stopnia swobody wadokrytyczna chi-

* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrbdto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Ze wzgkdu na poziom wyksztatcenia domiacy wspotczynnik sity zwizku

wystapit w subgrupie respondentow z wyksztalceniem zawgan (Cskor=0,6691)

oznaczajc ,silne” powiazanie m¢dzy dokonanymi zakupami a zamiarem zakupu ztota.

Réwniez ,silny” zwiazek, ch@ na nizszym poziomie, miat miejsce w subgrupie oséb z

wyksztatceniem podstawowym (Cskor=0,5013). azki ,stabe” wystpity w subgru-

pach z wyksztatceniesrednim (Cskor=0,2826) i vgzym (Cskor=0,2737).
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Analiza uwzgtdniajgca status zawodowy uczestnikow rynku pozwolita na
stwierdzenieze sita zwazku migdzy zakupami dokonanymi z planowanymi byta ,sta-
ba” w subgrupie ,emeryt, rencista” (Cskor=0,2779a20 ,przecgtna” w subgrupach
os6b reprezentggych ,sektor prywatny” (Cskor=0,3383) i ,sferbud:etowy”
(Cskor=0,3803). W subgrupie ,0soba bezrobotna” 1@#banych nie dokonato zaku-
pow ziota oraz ich nie zaplanowato.

Z kolei miejsce zamieszkania okazate srynnikiem umiarkowanie picuja-
cym sik powiagzan miedzy zakupami dokonanymi a planowanymi, w przedangeot-
czynnikbw o ,przecitnej”’ sile. Powizanie o najwikszej sile w tym przedziale
(Cskor=0,4955) miato miejsce w subgrupie resporertamieszkujcych miasta 50-
100 tys. mieszkacow. Powizanie o nieco stabszej sile dotyczyto respondemtdmvast
powyzej 100 tys. mieszkaow (Cskor=0,4023), z miast 10-50 tys. (Cskor=0897
respondentdw zamieszlggych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkecow
(Cskor=0,3667).

4.5. Uwagi kaicowe

Analiza wynikéw badania empirycznego zmierzatadentyfikacji gospodarstw
domowych w zakresie ich zachofvaabywczych na rynku ziota w konteke popytu
zaspokojonego oraz zamierzonego. Uwdglata uwarunkowania demograficzno-
spoteczne badanych i ich wplyw na podejmowane decyakupowe. Przedmiotem
analizy byty powazania (zalenosci) pomidzy zachowaniami nabywczymi badanych a
czynnikami ekonomiczno-dochodowymi opisanymi w matk pierwszym tej pracy.
Przedmiotem rozwaania byla take ocena sytuacji ekonomicznej, wystarczétnalo-
chodéw i dodatkowyctirodet gospodarstw domowycledacych skutkiem ich aktyw-
nosci na rynku finansowym.

Rezultaty badania dotyaze zakupdw ztota i odnogze st do ostatniego roku
pozwolity zauway¢, ze 37% badanych gospodarstw dokonato jego zakuP@o Gka-
zato taki zamiar. W prognozie oznacza to znaczaglsk potencjalnych nabywcow zio-
ta na poziomie 18%. Znagzo wyzszy odsetek nabywcow ziota wysi#t wsrdd kobiet,
ktGre stanowity 46%, ameli wsrdéd nezczyzn przy odsetku 30%. W stosunku do zamia-
ru zakupu zrénicowanie byto mniejsze: §dd kobiet wskanik struktury wyniést 34%,

a wsrod mezczyzn 27%.
Wedtug pozostatych cech demograficzno-spoteczngspandentéw, dominay

ce odsetki nabywcéw zitota wygity w nastpujacych subgrupach: badani w wieku 18-
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25 lat stanowili 42% i w wieku 26-45 lat — 39%. Wnoesieniu do poziomu wyksztat-
cenia nabywcy z wyszym stanowili 71%, natomiast do statusu zawodowetziat na-
bywcéw z sektora prywatnego wyniost 52% oraz 519%feey budetowej. Nabywcy,
ktorzy zamieszkiwali die miasta, tj. powsej 100 tys. mieszkaow stanowili 67%. Z
kolei najnizsze odsetki dotyczyty nabywcdw w subgrupie osébtaggzych, tj. powiej

61 rokuzycia (28%), z wyksztatlceniem podstawowym (25%) avaab zamieszkey
cych miasta 10-50 tys. mieszi@w (21%) — poza osobami bezrobotnymi, ktore i@ ni
dokonaty.

Gtowny odsetek badanych, ktorzy okazali w badaimiar zakupu ziota, za-
uwazono wsréd osob w wieku 46-60 lat (38%), z wyksztalcenieyrszym (51%), z
sektora prywatnego (50%), zamieszikych miasta powsej 100 tys. mieszkaow
(39%) i miasta o liczbie 50-100 tys. miesagaw (37%). Najniszy odsetek dotyczyt
0sOb w wieku 26-45 lat (21%), z wyksztatcenigmadnim (21%), bezrobotnych, (ktére
nie planowaty zakupow) oraz zamiesziayjch miasta 10-50 tys. miesZi@w (20%).

Rezultaty badania wptywu cech demograficzno-spolgciz respondentéw na
ich decyzje dotycgce zakupow ziota oraz zamiaru zakupu wykazadyistniata zale-
nos¢ o sile umiarkowanie zemicowanej w przedziale oceny od stabej do pkgeei.
Stwierdzonoze powhzanie pomgdzy ptch respondentdw a zachowaniami nabywczy-
mi bylo stabe i w tym przedziale oceny winge zr@nicowane. Wgkszy wptyw miato
miejsce w stosunku do zakupow przesztych (,2259)da przysztych (,1013). Podob-
nie stabe powizanie wysipito migdzy wiekiem badanych a ich zachowaniem dagycz
cym zakupu. Jednak wickszy wptyw pojawit s¢ w stosunku do zakupéw przysztych
(,2028), ni do przesztych (,1241). Zaleos¢ o przecttnej sile dotyczyta wyksztatcenia
respondentow i byta z#dicowana, wysza w stosunku do zakupow przesztych (,4389)
i nizsza w stosunku do zakupow przyszitych (,3064). Nagmy wpltyw o przeeitnej
sile na zachowania zakupowe miat status zawodowharah, tak w stosunku do za-
kupow przesztych (,4718) jak i przysztych (,434Bymczasem miejsce zamieszkania
respondenta miato przetny wptyw (,4277) na zakupy przeszie oraz stabg§/) do
zamiaru zakupu ztota w przyszéo.

Analiza struktury nabywcow ztota wykazalag nieco ponad 50% z nich zamie-
rzato zakupi ztoto. Warto zwro@ uwag: na to,ze pt& badanych w nieznacznym stop-
niu réznicowata preferencje wygtujace w grupie nabywcow. W pozostatych subgru-
pach (wedtug cech demograficzno-spotecznych) wsi@zs istotne zedicowanie

nabywcéw pod wzghdem zamiaru zakupu ztota. Domincg wskaniki odnotowano
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wsrod osob w wieku 46-60 lat (71%), z wyksztatcenieamvodowym (66%) i podsta-
wowym (61%), reprezentagych sektor prywatny (61%) oraz zamieszakyrh miasta
0 liczbie 50-100 tys. mieszkadw (61%). Najnisze natomiast dotyczyty oséb w wieku
26-45 lat (34%), z wyksztalceniefnednim (34%), emerytdw i rencistéw (41%) i za-
mieszkuacych miasta o liczbie 10-50 tys. miesakéw.

Wsrdd badanych, ktorzy nie dokonali zakupu ztota wawwsm roku, zamiar ten
wyrazito tylko 18%. Wedtug pici odsetek potencjathynabywcow byt lekko zedico-
wany w stosunku do wskaika ogétem w probie. Istotne zmiicowanie zauwano w
subgrupach wedtug pozostatych cech demograficzoeespnych: najwysze odsetki
potencjalnych nabywcow ztota dotyczyly oséb w wieku lat i wicej (24%), z wy-
ksztatlceniem wiszym (35%), reprezentgych sektor prywatny (37%), z miast 50-100
tys. mieszkacow i z miejscowséci do 10 tys. mieszkeedw (22%). Najnisze dotyczyty
0s0b w wieku 26-45 lat (12%), z wyksztatceniem zdowaym (13%), reprezentagych
sfere budzetowg (18%) i zamieszkapych miasta 10-50 tys. mieszia@w (14%).

Whioskowanie w kierunku ustalenia zatesci miedzy zakupami ztota (dokona-
nymi i niedokonanymi) a zamiarem zakupu w przysztg,tak” lub ,nie”) wykazato jej
istnienie osredniej sile (,4568) w stosunku do liczebciccatej proby. W odniesieniu do
kazdej subgrupy (wedtug cech demograficzno-spoteczngdh wystpujacych zale-
nosci ksztattowata si w przedziale oceny od ,stabej” do ,wysokiej”. Zahes¢ o wy-
sokiej sile wysipita w subgrupie 0osob z wyksztalceniem zawodowy®6q1) i pod-
stawowym (,5013) oraz w subgrupie w wieku 46-6( B415). Powgzanie o stabej sile
miato miejsce w subgrupie oséb z wyksztatcensemanim (,2826) i z wyszym (,2737)
oraz w subgrupie emerytow i rencistéw (,2779). Viiggupie oséb bezrobotnych nie
wystapita relacja mgdzy zmiennymi (chi-kwadrat=0). W pozostatych sulpgich po-
wstato powizanie o przeetnej sile, ktére migito sie w przedziale wspoétczynnikow
kontyngencji (Cskor): ,3383 ,4955.

W celu weryfikacji hipotezyze sytuacja materialna gospodarstw domowych by-
la gldbwnym czynnikiem determimgym popyt na zioto, zmierzano do identyfikaciji
faktycznych i potencjalnych nabywcéw ziota pod wadegim ich sytuacji ekonomicznej,
wystarczalnéci dochodéw oraz stopnia korzystania z dodatkowydtdet dochodow.
Tym samym zmierzano do oceny zalesci miedzy wymienionymi czynnikami mate-
rialnymi a faktem dokonania lub niedokonania zakafmia oraz zamiarem dokonania

lub nie dokonania zakupu w przys&ta
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Znaczna wiksza¢ nabywcéw ziota (61%) ocenita swoje migzine dochody
jako ,wystarczajce”, w tym wérod 40% nabywcow sytuacja ekonomiczna ulegta po-
prawie, a wrod 14% pozostawata bez zmian. Trzeba patikreze & 21% nabywcow
ztota ocenito swoje dochody jako niewystargzaji jednoczénie ich sytuacja ekono-
miczna ulegta pogorszeniu w okresie 5 lat. Domioyijodsetek nabywcow ztota (54%)
korzystat z dodatkowychrodet dochodéw w postaci kredytow i zyskéw z lokaB 7%
nabywcéw korzystato wygtznie z kredytéw. Tylko 8% posiadato wgknie lokaty na-
tomiast 11% nabywcow nie korzystataadnych dodatkowychrodet dochodow.

Uwzgledniajac cechy demograficzno-spoteczne respondentévenai@uwayc,
ze najwyszy odsetek nabywcow o dochodach niewystagcyah wysapit w subgru-
pie w wieku 26-45 lat (55%), osOb z wyksztalceniegitszym (53%), emerytow i ren-
cistow (49%) i wrod osob zamieszkagych miasta powsej 100 tys. mieszkedw
(58%). Najwysze odsetki nabywcow niekorzysiaych z dodatkowyclirédet docho-
dow odnotowano wod kobiet (16%), oséb w wieku 18-25 lat (26%), lmgowyksztat-
ceniemsrednim (19%) i podstawowym (14%)$md emerytow i rencistow (33%) oraz
0s6b zamieszkagych z miasta o liczbie 10-50 tys. miesaé@w (20%) oraz miejsco-
wosci do 10 tys. mieszkedw (12%). Dominujce odsetki nabywcow korzysiaych
wytacznie z kredytow dotyczyly kobiet (29%), os6b w kwie26-45 lat (39%), maj
cych wyksztatcenie podstawowe (52%rednie (36%) i zawodowe (36%), emerytow i
rencistow (34%), pracownikow sfery bielowej (31%), zamieszkagych miasta o
liczbie 10-50 tys. mieszkaow (30%) i miasta o liczbie 50-100 tys. (29%). Mafej
nabywcow korzystapych hcznie z kredytow i lokat byto v6d oséb w wieku 46-60
lat (77%) i powyej 61 lat (66%), z wyksztatceniem wszym (78%), reprezentigych
sektor prywatny (70%), sferbudzetowa (61%) i zamieszkagych miasta 50-100 tys.
mieszkacow (63,5%). Dominuicy z& odsetek nabywcdw korzysiaych wyhcznie z
lokat dotyczyt mzczyzn (16%), oséb w wieku 18-24 lat (14%), z wykéztniem pod-
stawowym (14%) i zawodowym (13%), emerytow i retimis (11%) oraz zamieszkii
cych miejscowéci do 10 tys. mieszkeedw (21%).

Wsrdd przysztych nabywcéw ztota, podobnie jakréd oséb, ktére dokonaty
zakupu ztota, zdecydowanagkszas¢ (63,50%) ocenita swoje mieszne dochody ja-
ko ,wystarczajce”, w tym dla 36% przysztych nabywcéw sytuacjarekoiczna ulegta
poprawie, a dla 14% pozostawata bez zmian i réavdia 14% ulegta pogorszeniu. Za-
kupu zitota zamierzato dokofiaz ponad 27% badanych oceniych dochody wspadl-

nego gospodarstwa jako ,niewystareza’ i sytuacg ekonomicza jako ,ulegta pogor-
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szeniu”. Wiréd przysztych nabywcéw ztota ponad 10% nie komtgstz dodatkowych
zrodet dochodow, a okoto 56% korzystato z kredytdekat kcznie. Wyhcznie z kre-
dytow korzystato 23% i wykznie z lokat 11% przyszitych nabywcow ziota.

Biorac pod uwag cechy demograficzno-spoteczne ngleauway¢, ze najbar-
dziej niekorzystna sytuacja materialnaréd deklarugcych zakup ztota, wyspita w
subgrupie w wieku powagej 61 rokuzycia, z wyksztatceniem zawodowym i 28zym,
w subgrupie ,emeryt-rencista” oraz w subgrupie ozaimieszkujcych miasta powsej
100 tys. mieszkacow. Identyfikacja nabywcow wedlug cech demografez
spotecznych i uwzgtniapca ska¢ korzystania z dodatkowych dochodéw wykazata
duze zr@&nicowanie w stosunku do wskakéw udziatu ogétem w badanej zbioroéeo

Whioskowanie statystyczne pozwolito pozytywnie zyfowaé tez, ze doko-
nana przez gospodarstwa domowe ocena sytuacji ekomnoej i wystarczalng do-
chodoéw miaty wptyw na ich dotychczasowe zakupy, jakniez planowane. Uzyskane
wartasci  (ogotem)  wspotczynnikow  kontyngencji  wskagzuj na  ,wyso-
ka”(Cskor=0,5447) s@# wptywu sytuacji ekonomicznej na zakupy ziota (jtdkb
.nie”) oraz ,srednk” (Cskor=0,3711) w stosunku do zamiaru zakupu (,tak ,nie”).
Tymczasem wptyw oceny wystarczasoo dochodoéw w obu przypadkach byt o sile
.sredniej” i w tym przedziale oceny lekko zrdcowany. Wplyw o wikszej sile
(Cskor=0,4825) wysgpit w stosunku do zakupow (w okresie ostatniegaujpola o ni-
szej (Cskor=0,4586) w stosunku do zamiaru zakuptazt

Rezultaty pomiaru sity wyspujacej zalenosci migdzy sytuacj ekonomicza a
zakupami zlota w poszczegolnych subgrupach (wedkegrh demograficzno-
spotecznych) wykazaty,ze dominujca zalenos¢ o ,bardzo wysokiej” sile
(Cskor=0,7001) dotyczyta subgrupy osob w wieku B8k&. Zalenosci o ,sredniej”
sile odnotowano (w kolejrci rosracych wspotczynnikdw) w subgrupie oséb o statusie
.emeryt-rencista” (Cskor=0,3067), swéd o0sOb z wyksztalceniem wgzym
(Cskor=0,370), zamieszkygych miejscowéci do 10 tys. mieszkedw
(Cskor=0,4212), zatrudnionych w sferze betdwej (Cskor=0,4727), zamieszkeych
miasta powyej 100 tys. mieszkadw (Cskor=0,4803) oraz add mezczyzn
(Cskor=0,4937). W pozostatych subgrupach zai& ksztattowata si na poziomie sity
~Wysokiej” w przedziale warteci wspotczynnikéw od Cskor=0,5234 — Cskor=0,6937.
W subgrupie ,osoba bezrobotna” nie wymsta relacja mgdzy zmiennymi (chi-
kwadrat=0).
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Wspotczynniki oceniajce sik zaleznosci migdzy wystarczalngcia dochodow a
zakupami zitota w poszczegolnych subgrupach (wedkerh demograficzno-
spotecznych) pozwolity zauvigé, ze dominugce wspotczynniki wskazajna ,bardzo
wysoky” zaleznos¢ (Cskor=0,7049) w subgrupie oséb w wieku 18-25 dahz ,wyso-
ka” w subgrupach: kobiet (Cskor=0,6494), os6b z widdseniem podstawowym
(Cskor=0,6736) i zawodowym (Cskor=0,6316), przedst@li sektora prywatnego
(Cskor=0,5063) oraz osO0b zamieszkych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&aw
(Cskor=0,6436). Zalaos¢ najstabsza o ,stabej” sile (Cskor=0,1979) mialaejste w
subgrupie emerytdw i rencistow. W pozostatych supgch ksztattowata gina pozio-
mie sity ,sredniej” i — w ramach tej skali ocen — byla amicowana w przedziale wspot-
czynnikow od Cskor=0,3087 do Cskor=0,4868. W supigrwsob bezrobotnych war-
tos¢ statystyki chi-kwadrat=0, co oznacza brak relagjidzy zmiennymi.

Rezultaty posfpowania statystycznego dotycego wpltywu sytuacji ekono-
micznej na zamiar zakupu ziota w przyseiopozwolity ustalé, ze w subgrupie osob
reprezentuyjcych sfee budzetows, na poziomie przytej istotndgci alfa<=0,05, wart&t
testu chi-kwadrat byta mniejsza od wadiokrytycznej chi-kwadrat alfa, co nie pozwo-
lito na odrzucenie hipotezy zerowej o niezal@ci zmiennych, a w konsekwencji
stwierdzeniuze w subgrupie tej sytuacja ekonomiczna nie miatgwp na zamiar za-
kupu ztota w przysziei. Natomiast w subgrupie ,,0soba bezrobotna” wirtestu chi-
kwadrat wyniosta chi-kwadrat=0, co oznaczato brakagji midzy zmiennymi. Naj-
wyzszy wspotczynnikkwiadczcy o ,wysokiej” sile powazania wysipit w subgrupie w
wieku 26-45 lat (Cskor=0,5743). Zalei¢ o ,stabej” sile — w kolejn&ci rosmcych
wspotczynnikdw — wyspita, w subgrupie emerytow i rencistéw (Cskor=030Q1sob
Z miast o liczbie 50-100 tys. miestk@w (Cskor=0,2568) oraz nma@ych wyksztaltce-
nie srednie (Cskor=0,2992). W pozostatych subgrupacthadmta zalenos¢ o ,sred-
niej” sile w przedziale wartai wspotczynnikow od Cskor=0,3402 do Cskor=0,4724.

Wspotczynniki pomiaru sity zalmosci migdzy ocern wystarczalnéci dochodow
a zamiarem zakupu ztota pozwolity stwiektjzie powhzanie o ,wysokiej” sile miato
miejsce w nagpujacych subgrupach: wyksztatcenie igye (Cskor=0,6102), wyksztal-
cenie podstawowe (Cskor=0,5805), kobiety (Cskor542), wiek 26-45 lat
(Cskor=0,5425) i osoby zamieszkcg miejscowéci do 10 tys. mieszkedw
(Cskor=0,5207). Zalaos¢ o ,stabej” sile wysipita w subgrupie oséb w wieku powy-
zej 61 roku zycia (Cskor=0,2650) i w subgrupie o statusie ,ertreencista’
(Cskor=0,2761). W pozostatych subgrupach sita ppania ksztalttowata sina pozio-
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mie sity ,$redniej” i zamykata si w przedziale wspétczynnikéw Cskor=0,3179 —
Cskor=0,4943.

Analiza dotyczca wptywu dodatkowych dochoddw na zakupy ziota vegka,
ze wptyw o ,$redniej” sile miaty kredyty i poyczki lombardowe (Cskor=0,4654) oraz
lokaty w obligacjach (Cskor=0,4148). Wptyw o ,st@ibgile stanowity lokaty bankowe
(Cskor=0,2762) i fundusze inwestycyjne (Cskor=0247

Zauwaono réwnie, ze powhzanie dodatkowych dochodow z zamiarem zakupu
ztota w przysziéci byto istotnie zranicowane. Dominugcy wptyw o ,wysokiej” sile
(Cskor=0,5524) stanowity obligacje, a na drugim jsge o ,sredniej” sile
(Cskor=0,3586) kredyty i pyczki lombardowe. Znageo ,staby” wptyw na zamiar
zakupu miaty fundusze inwestycyjne (Cskor=0,1478) Ilokaty bankowe
(Cskor=0,1960).
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ROZDZIAL 5. PODA Z JAKO ELEMENT RYNKU WTORNEGO ZtOTA

5.1. Dokonana sprzedaziota i masa

Badanie pozwolito zauwg¢, ze ponad potowa z ogolnej liczby uczestamzxch
w sondau gospodarstw domowych dokonata na rynku wtérnymzesgey ztota. W
pracy nazywa sije ,sprzedawcami”. Nalg/ podkréli¢, ze celem badania nie byto
ustalenie formy, proby oraz rodzaju sprzedawanéga,za jedynie jego masy oraz fak-
tu dokonania lub niedokonania transakcji. W odeiesi do cech demograficzno-
spotecznych respondentéw zaweno, ze udziat w sprzedg ziota przez rzczyzn w
stosunku do udziatu kobiet byt wgzy o ponad 16 punktow procentowych i wynidst
odpowiednio 71,76% i 55,04%tabela 37, wykres 71.

Tabela 37. Gospodarstwa domowe wedtug dokonanej iadokonanej
sprzedazy ztota na rynku wtérnym

oraz cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzno- Sprzeda ziota
-spoteczne respondentow ogotem \ dokonana \ niedokonana
w odsetkach
Ogodtem 100,00 | 64,77 | 35,23
Ple¢
MezCzyzn:i 100,0( 71,7¢ 28,2¢
kobiete 100,0( 55,0¢ 44 9¢
Wiek w latach
18-25 100,0( 24,3¢ 75,6:
26-45 100,0( 67,51 32,45
46-60 100,0( 90,12 9,8¢
611 wiece 100,0( 69,1« 30,8¢
Wyksztalcenie
podstawow 100,0( 73,7¢ 26,2¢
zawodow: 100,0( 66,0¢ 33,91
srednie 100,0¢( 52,32 47 6¢
WYZSZ¢€ 100,0( 86,4¢ 13,5¢
Status zawodowy
osoba bezroboti 100,0( 98,21 1,7¢
emeryt, rencis 100,0( 74,2¢ 25,71
sektor prywatn* 100,0¢( 29,8: 70,17
sfera budetowse 100,0( 68,1( 31,9(
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0( 64,29 35,71
10.00C-50.00¢( 100,0( 67,5¢ 32,4¢
50.00:-100.00( 100,0( 66,4¢ 33,51
>100.0(0 100,0( 58,3¢ 41,6¢
* w tym dziatalné¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanisetmkigo.
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Wykres 71. Dokonana i niedokonana sprzedaztota wedtug pici respondentow

80

70
60 -

Odsetek V|
respondentow 40

O

20 4

10
0

mezczyzni kobiety ogdlem
Rec

O sprzedaz dokonana B sprzedaz niedokonana

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 37.

Dominujacy odsetek sprzedawcow ziota, reprezentantéw pegvbizych go-
spodarstw domowych, stanowity osoby w wieku 46-&090,12%), a najaszy w wie-
ku 18-25 lat (24,38%). Sprzedawcy w wieku paejy6l lat stanowili 69,14%, nato-
miast w wieku 26-45 lat 67,57%wykres 72.

Wykres 72. Dokonana i niedokonana sprzedaztota

wedtug wieku respondentéw
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 37.

Pod wzgtdem wyksztatcenia domimga grupe stanowili sprzedawcy magy
wyksztatcenie wysze, tj. 86,44%. W dalszej, majegj kolejndci w stosunku do
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wskaznika struktury ,0gétem” 64,77%, byly to osoby z vegtalceniem podstawowym
(73,74%), zawodowym (66,09%) oraz osoby z wyksetam srednim stanowdce
52,32% -wykres 73.

Wykres 73. Dokonana i niedokonana sprzedaztota

wedtug wyksztatcenia respondentow

100
% 1 —
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0] ‘ ‘ ‘ ‘
podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
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‘ B sprzedaz dokonana B sprzedaz niedokonana‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 37.

Najwyzszy udziat w sprzeda ztota zauwaono wsréd osob bezrobotnych oraz
0s6b ze sfery bugtowej, odpowiednio 98,21% i 68,10%, a gpaie emerytéw i ren-
cistow przy odsetku 74,29%. Naisizy odsetek dotyczyt sprzedawcow z sektora pry-
watnego i grupa ta stanowita 29,83%vykres 74.

Miejsce zamieszkania niemdicowato szczegodlnie respondentéw w zakresie de-
Cyzji o0 sprzeday ztota, wskaniki struktury bowiem dla sprzedawcéw w poszczegol-
nych subgrupach byly raczej wyrbwnane.sWletle uzyskanych danych soriavych
zauwaono, ze najwyszy odsetek sprzedawcow stanowili respondenci zakigcy
miasta o liczbie 10-50 tys. mieszk&w, tj. 67,54%. Nieco nszy odsetek odnositesi
do sprzedawcéw z miast 50-100 tys. mieszkav (66,49%) oraz z miejscodm do 10
tys. mieszkacow, tj. 64,29%. Najriszy odsetek, tj. 56,36% stanowili sprzedawcy za-
mieszkuacy miasta o liczbie powgj 100 tys. mieszkecow —wykres 75
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Wykres 74. Dokonana i niedokonana sprzedaztota

wedtug statusu zawodowego respondentéw
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 37.

Wykres 75. Dokonana i niedokonana sprzedazitota

wedtug miejsca zamieszkania respondentow
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 37.

Poza wiedz pozwalajca odnotowa fakt dotychczasowej sprzedaztota, d-
zono do okrélenia masy sprzedanego ziotatabela 38 Zauwaono, ze najwyszy
udziat gospodarstw (30,24%) w sprzeglatota dotyczyt masy 10-20 gram. Niewiele
nizszy odsetek, tj. 29,00% stanowity gospodarstwarektiokonaty sprzeds ztota o
masie 21-50 gram i 26,42% ponad 50 gram. Mapy wskanik struktury dla sprzeda-
zy ztota ponzej 10 gram dotyczyt 14,34% gospodarstw domowych.
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Tabela 38. Gospodarstwa domowe wedtug masy sprzegjaztota
oraz cech demograficzno-spotecznych respondentéw

Cechy demograficzno- Masa sprzedanego ziota (gramy)
-spoteczne .
respondentow ogotem| <10g | 10-20g 21-50g| >50¢9
w odsetkach

Ogotem 100,00 14,34/ 30,24 29,00 26,42
Ptec
MezCzyzne 100,0C | 15,0¢ | 27,5z | 30,5¢€ 26,8¢
kobiete 100,0C | 13,0¢ | 35,1¢ | 26,1€ | 25,5¢
Wiek w latach
18-25 100,0C | 33,3¢ | 20,2¢ | 24,6¢ | 21,74
26-45 100,0C | 14,9t | 40,0C | 20,8C | 24,2i
46-60 100,0C | 7,64 13,9t | 43,1¢ | 35,22
61i wigce 100,0C | 16,5z | 38,8¢ | 25,0C | 19,6¢
Wyksztalcenie
podstawow 100,0C | 29,5¢ | 34,8t | 13,6¢ | 21,9i
zawodow: 100,0C | 24,61 | 36,1 | 28,27 | 10,9¢
srednie 100,0C | 8,60 27,6¢ | 37,371 | 26,34
WYZSZ€ 100,0C | 7,6€ 27,37 | 25,58 | 39,4-
Status zawodowy
osoba bezroboti 100,0C | 10,2¢ | 30,5t | 28,0C | 31,27
emervt, rencis! 100,0C | 18,7< 32,7( 29,8¢ 18,7:
sektor prywatny 100,0C | 10,4C | 30,4C | 18,4C | 40,8C
sfera budetowe 10¢,0C | 15,3t | 26,77 | 34,2F | 23,62
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0C | 18,0¢ | 31,2t | 23,61 | 27,0¢
1C.00¢-50.00( 100,0C | 10,6C | 34,8¢ | 32,5¢ | 21,9¢
50.00:-100.00( 100,0C | 16,67 | 20,7¢ | 28,08 | 34,5t
>100.00 100,0C | 16,1t | 32,2¢ | 27,0¢ | 24,4¢

* w tym dziatalné¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

Odsetek mzczyzn, ktorzy sprzedali ztoto o masie 21-50 grammiast 30,56%
oraz kobiet 26,16% i byty to wskaiki struktury zblzone do wskanika struktury ,096-
tlem” (29,00%). Dla masy sprzedal0-20 gram wskanik struktury dla kobiet byt w
szy w porownaniu ze wskaikiem nezczyzn, odpowiednio 35,18% i 27,52%. Porow-
nywalne wskaniki w strukturze dotyczyly sprzedawcéw ztota o regsonad 50 gram;
mezczyzni stanowili 26,88% i kobiety 25,58% (podobne zakz ,ogotem” w prébie
26,42%). W przedziale masy sprzeglgponizej 10 gram stwierdzonagze wskaniki
struktury nie ranity si¢ znacaco, odsetek grczyzn bowiem wyniost 15,04% i kobiet
13,08% -wykres 76.
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Wykres 76. Sprzeda zlota wedtug masy i pici respondentow
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 38.

Dokonar sprzeda ztota przez gospodarstwa domowe odniesiono doumiek
spondentow -wykres 77.Najwyzszy udziat w sprzeda ztota o masie ponad 50 gram
miaty osoby majce 46-60 lat (35,22%), a w najszy w wieku ponad 61 lat (19,64%).
Udziat osob z wyksztatlceniem zawodowym wynidst Z82i oséb z wyksztalceniem
podstawowym 21,74%. W odniesieniu do masy sprae@4-50 gram respondenci w
wieku 46-60 lat byli grup dominupca (43,19%) przed sprzedawcami w wieku 26-45
lat (20,80%). Sprzedawcy w wieku 18-15 lat i paefy61 rokuzycia tworzyli grupy o
zblizonych wskanikach w strukturze, odpowiednio 24,64% i 25,00%.pv¥ypadku
masy w przedziale 10-20 gram udziat sprzedawcowiekw26-45 lat byt najwiszy,
tj. 40,00%, natomiast najrizy — w wieku 46-60 lat, tj.13,95%. W najszym procen-
cie sprzeday ziota do 10 gram dokonali respondenci w wieku6@6kat (7,64%). Na-
tomiast w najwyszym — w wieku 18-25 lat (33,33%).

W swietle wyksztatcenia dominagy odsetek sprzedawcow ztota, o masie ponad
50 gram, dotyczyt oséb z wyksztalceniemzazym 39,42% -wykres 78. Odsetek
sprzedawcow z wyksztatceniesnednim wyniést 26,34%, z wyksztalceniem podsta-
wowym 21,97% i z wyksztatceniem zawodowym 10,99%otMiesieniu do sprzega
0 masie 21-50 gram najwszy udziat w sprzedg miaty osoby z wyksztatceniened-
nim (37,37%), a nagbnie osoby z wyksztatceniem zawodowym (28,27%) yksatat-
ceniem wyszym (25,55%) oraz z wyksztatceniem podstawowym6cd%) — ,,0gotem”

w probie 29,00%.
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Wykres 77. Sprzeda zlota wedtug masy i wieku respondentow
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 38.

Dominujacy procent w strukturze, dla sprzegatota o masie 10-20 gram, sta-
nowili respondenci magy wyksztatcenie zawodowe (36,13%) oraz podstawowe
(34,85%). Zblkony udziat sprzedawcéw w zakresie tej masy dotyozgb z wyksztat-
ceniemsrednim (27,69%) i wyksztatlceniem wgzym (27,37%).

Zauwaono, ze w przypadku ziota o masie sprzegg@onizej 10,00 gram, naj-
nizszy udziat odnotowano $nod respondentow z wyksztatceniemasgym, ktorzy sta-
nowili w badaniu 7,66%. W rognej wartgci wskanikow struktury, byli to nagpnie
sprzedawcy z wyksztatceniednednim (8,60%), zawodowym (24,61%) oraz podsta-
wowym (29,54%).

Wskazanoze status zawodowy respondentéw umiarkowani@icdwat doko-
nary sprzeda ztota —wykres 79.Reprezentugcy sektor prywatny, ktorzy sprzedali zto-
to o masie ponad 50 gram, tworzyli zdecydowanie idajaca grupe (40,80%). Naj-
wyzszy natomiast odsetek sprzedawcow ztota o masEO2Jram stanowity osoby re-
prezentuyjce sfee budzetows (32,25%), a dla masy sprzegdl0-20 gram emeryci oraz
rencici, ktorych byto 32,70% jak i 18,73% dla sprzedamelpta 0 masie mniejszejmi

10 gram.
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Wykres 78. Sprzeda ziota wedtug masy i wyksztatcenia respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 38.

Wykres 79. Sprzeda ztota wedtug masy i statusu zawodowego respondento
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 38.

Uwzgledniagc miejsce zamieszkania respondentow pod gdegh liczby

mieszkacow zauwaono, ze zasadniczgrupe, ktéra dokonata sprzegia ztota w ilasci
10-20 gram oraz 21-50 gram, stanowili sprzedawegieszkuacy miasta o liczbie 10-
50 tys. mieszk&cow, odpowiednio 34,88% i 32,56%wykres 80. Najwyzszy z kolei
odsetek sprzedawcow, ktorzy sprzedali ztoto o mpeied 50 gram zamieszkiwat mia-
sta o liczbie 50-100 tys. mieszi@w — wskanik struktury 34,55% w stosunku do
wskaznika struktury ,ogétem” 26,42%. Najwgzy udziat sprzedawcow (18,06%) w
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sprzeday ztota na rynku wtérnym o masie do 10 gram zaioma wsrdéd respondentéw
zamieszkujcych miejscowseci ponizej 10 tys. mieszkeow.

Wykres 80. Sprzeda ztota wedlug masy i miejsca zamieszkania respondenv
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 38.

W pracy zmierzano do uzyskania wiedzy na tematakur) stopniu czynniki
demograficzno-spoteczne amicowaty podejmowane przez konsumentéw decyzje o
sprzeday ztota na rynku wtérnym tabela 39.

Tabela 39. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy sprzedaa zlota a cechami demograficzno-spoteczne respondént

o c():ger(;?iyc/; o Chi- Istotnosé Wartosci wspoétczynnikow

_spoleczne -kwadrat df p C Cmax Cskor
Plec 44 5647 1 0,0000 0,1701 0,7071 0,2406
Wiek 300,989 3 0,0000 0,4093 0,786p6 0,5203
Wyksztalcenie 120,0412 3 0,0000 0,2725 0,7866 @346
Status zawodowy 380,0525 3 0,0000 0,4501 0,7866 72Q,5
Miejsce zamieszkania 8,3534 3 0,0393 0,0745 0,7866,0947
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 oraz dla 1 stopnia swobody w&trtkrytyczna chi2alfa=3,841|,
a dla 3 stopni swobody wakibkrytyczna chi2alfa=7,815.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.
Okazuje s, ze wszystkie badane cechy demograficzno-spoteczaby mptyw

na zachowania sprzedave konsumentéw. W kdym przypadku byly podstawy do

odrzucenia hipotezy zerowej o niezalesci zmiennych (chi-kwadrat>chi-kwadrat al-
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fa). Jednake sita tego wptywu wedtug poszczegélnych cech naesf@ zitota byta
istotnie zr@nicowana.

Obliczone wspoétczynniki kontyngenciji wykazaige wpltyw na sprzedaziota o
~wysokiej” sile miaty status zawodowy (Cskor=0,57d2wiek (Cskor=0,5203) bada-
nych. Wptyw o sile ,przeetnej” dotyczyt wyksztatcenia (Cskor=0,3464) oramite
~Stabej” ptci (Cskor=0,2406). Miejsce zamieszkanigak wykazata analiza statystyczna

—miato ,nikty” wptyw (Cskor=0,0947) na tnicowanie sprzedawcow ztota.

5.2. Zamiar sprzeday ztota i masa

Z ogolnej liczby badanych gospodarstw domowych aief3% okazato zamiar
sprzeday ztota w najbliszej przysztéci. Na potrzeby pracy nazwano ich ,przysztymi
sprzedawcami”. Przeciwnego zdania byto ponad 31{oread 26% stanowity gospo-
darstwa, ktérych przedstawiciele nie mieli na emat zdania tabela 40, wykres 81.

W przypadku mzczyzn oraz kobiet zamieragych sprzedazioto, zauwaono
zblizone wskaniki w strukturze; mzczyzni stanowili 41,45% i kobiety 45,12%. Za-
miaru tego nie okazato natomiast 35,36%wvcayzn oraz 24,00% kobiet. ¢dczyzni,
ktorzy nie okrélili swoich preferencji stanowili 23,19%, natomidgibiety 30,88% —
wykres 82.

Wyrdzniajaca Sic grum przysztych sprzedawcéw ztota wedtug wieku okazili
respondenci magy 46-60 lat i stanowty 59,88% w stosunku do ,0gotem” w prébie
42,98%. Odsetek sprzedawcoéw w wieku 18-25 lat wstrid®,52%, w wieku 26-45 lat
38,20% i w wieku powiej 61 rokuzycia 37,65% -wykres 83.

Dominujacy odsetek respondentéw niezamiegeggh dokoné sprzeday ziota
stanowity osoby powiej 61 rokuzycia (35,19%). Nagpnie byty to osoby w wieku 26-
45 lat (33,51%), w wieku 46-60 lat (27,84%) orazvieku 18-25 lat (22,97%) — udziat
,090tem” 30,62%.

Wiasnego zdania na temat przysztej sprzgddota nie miato 38,51% respon-
dentéw w wieku 18-25 lat oraz 28,29% w wieku 26k5 Najnizszy odsetek — w ra-
mach tej grupy — dotyczyt badanych w subgrupie @8a6 (12,28%) oraz powrgj 61
roku zycia, tj. 27,16%.
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Tabela 40. Gospodarstwa domowe wedtug zamiaru sprdazy ztota

i cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy demograficzno- Zamiar sprzedazy ztota
-spoteczne respondentdw  ogétem | tak | nie  nie wiem
w odsetkach
Ogodtem 100,00 = 42,98 | 30,62 26,4(
Pte¢
MmezCzyzni 100,0( 41,4¢ 35,3¢ 23,1¢
kobiet: 100,0( 45,12 24,0( 30,8¢
Wiek w latach
18-25 100,0( 38,5z 22,97 38,51
2€-45 100,0( 38,2( 33,51 28,2¢
4€-6C 100,0( 59,8¢ 27,8¢ 12,2¢
61 i wicce 100,0( 37,65 35,1¢ 27,1¢
Wyksztalcenie
podstawow 100,0( 34,0¢ 24,5¢ 41,3¢
zawodow: 100,0( 54,67 22,8¢ 22,4¢
srednie 100,0( 34,6( 35,44 29,9¢
WYZSZ¢ 100,0( 5615 30,2¢ 13,57
Status zawodowy
osoba bezrobot 100,0( 21,7¢ 42.5( 35,71
emeryt, rencis 100,0( 59,91 24.7¢ 15,3:
sektor prywatny 100,0( 33,1 32,7( 34,1:
sfera budetow: 100,0( 50,67 26,0( 23,3:
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0( 39,7¢ 35,27 25,0(
10.00(-50.00¢( 100,0( 33,1¢ 29,4¢ 37,7t
50.00:-100.00( 100,0( 58,6t 22,1¢ 19,1¢
>100.00( 100,0( 44 6¢ 38,91 16,41
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetoigo.

Wykres 81. Gospodarstwa domowe wedtug zamiaru sprdazy ztota
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 40.
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Wykres 82. Zamiar sprzeday ztota wedtug pici respondentow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 40.

Wykres 83. Zamiar sprzeday ztota wedtug wieku respondentéw
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 40.

Wedlug wyksztatcenia dominowali sprzedawcy w supgrwe wyksztatceniem
wyzszym przy odsetku 56,15% i z wyksztatlceniem zawogehows4,67%). Przysztych
sprzedawcow z wyksztalceniegnednim byto 34,60% oraz z wyksztatceniem podsta-
wowym 34,08% -wykres 84.

Wskaznik struktury dla respondentow z wyksztatcenigmadnim, ktérzy w ra-

mach wspolnego gospodarstwa domowego nie zamietakting sprzeday ztota wy-
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niost 35,44% oraz dla os6b z wyksztalcenienzszym 30,28%. Respondenci mayj
wyksztatcenie podstawowe stanowili 24,58% i zawoel @&,84%.

Zdania na temat przysziej sprzegaodzinnego zitota nie miato w najagzym
procencie 41,34% respondentéw z wyksztatceniemtpadsvym oraz — na znacznie
nizszym poziomie — z wyksztatceniem sggym, tj. 13,57%. Respondenci z wyksztat-

ceniemsrednim stanowili 29,96% i wyksztatceniem zawodow3249%.

Wykres 84. Zamiar sprzeday ztota wedtug wyksztalcenia respondentow

5 ] ]

40 4

Cdsetek
respondentow 30 |+
(%)

20 -

10 +—

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

O tak @ nie O nie wiem

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 40.

W $wietle statusu zawodowego domigey odsetek przyszitych sprzedawcow
tworzyli emeryci i rendici, tj. 59,91%. Z ranica ponad 9 pkt proc. dragv tym wzgk-
dzie grup byli reprezentanci sfery badtowej (50,67%) oraz z zdica niemal 27 pkt
przedstawiciele sektora prywatnego, tj. 33,17%ykres 85. Odsetek os6b bezrobot-
nych byt najniszy, tj. 21,79% — ,o0g6tem” w badanej zbioraiep42,98%. Zamiaru
sprzeday nie miato 42,50% respondentéw ze statusem os@zyobotnej, 32,70%
przedstawicieli sektora prywatnego i 26,00% zeysherdzetowej. Najniszy wskanik
w strukturze dotyczyt emerytow i rencistow, ktorymiost 24,76%.

Wyniki badania wykazatyze tylko15,33% emerytow i rencistow nie miato zda-
nia o ewentualnym zamiarze sprzeglatota, natomiast osoby bezrobotne stanowity w
tym wzgkdzie grug o dominujcym wskaniku w strukturze, tj. 35,71% — z poréwny-
walnym wérdd oséb z sektora prywatnego, tj. 34,13%. Nagy w zakresie tej oceny
odsetek (23,33%) dotyczyt przedstawicieli sferytmidwej.
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Wykres 85. Zamiar sprzeday ztota wedtug statusu zawodowego respondentéw
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 40.

W S$wietle miejsca zamieszkania gtowny procent respotie planujcych
sprzeda ziota zamieszkiwatl miasta o liczbie pawey 50-100 tys. mieszkadw
(58,65%) i ,0g6tem” w badanej zbiorowm 42,98% —wykres 86.Najnizszy dotyczyt
respondentow z miast 10-50 tys. i wyniost 33,16%y$82li sprzedawcy z miast o licz-
bie powyej100 tys. mieszkaeow stanowili 44,68% i z miejscoéa ponizej 10 tys. —
39,73%.

Zamiaru sprzedsy ziota nie okazali, wobec ,ogotem” w badanej zbigosci
30,62%, w najwyszym procencie respondenci zamieszkali miejséoivponizej 10
tys. (35,27%) oraz miasta powgj 100 tys. mieszkacdw (38,91%). Respondenci z
miast 10-50 tys. stanowili 29,49% oraz z miast BO-lys. mieszki&cow 22,16%.

Wiasnego zdania o przyszitej sprzegavtasnego ziota na rynku wtornym nie
miato 37,75% respondentéw z miast o liczbie10-50 tgieszkacow i z miejscoweci
ponizej liczby 10 tys. mieszkedw, tj. 25,00%. Respondenci z miast 50-100 tys.
mieszkacow stanowili 19,19%, natomiast z miast paejy100 tys. 16,41% — ,096-
tlem” w badanej zbiorowdzi 26,40%.
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Wykres 86. Zamiar sprzeday ztota wedtug miejsca zamieszkania respondentow
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 40.

Otrzymane wyniki badania — zgodnie z kategoryzagwary w pytaniu nr 6
ankiety, tj. ,mniej, nt 10 gram”, ,10-20 gram”, ,21-50 gram” oraz ,ygej, ankeli 50
gram” — pozwolity na okrdenie przysztej, zaplanowanej przez respondentow, masy
sprzeday ztota —tabela 41.Najwyzszy odsetek sprzedawcow (32,81%) dotyczyt przy-
szlej sprzeday ztota 0 masie 10-20 gram. Respondenci, ktorzyarapvali sprzeda
ztota 0 masie 21-50 gram stanowili 29,24% i masyqe], ankeli 50 gram” 22,24%.
Najnizszy odsetek, tj. 15,71% tworzyli sprzedawcy dlayprie] masy sprzeds
»mniej, niz 10 gram’

Uwzgledniajac ptet respondentdéw stwierdzonge sprzedaziota o masie 11-20
gram zaplanowali w najwgzym procencie rkczyzni, ktérych bylo 34,90% oraz
15,51% dla sprzedy ztota o masie ,mniej, nil0 gram”. Sprzedaw ilosci ,21-50
gram” zadeklarowato 27,98%qitzyzn i 21,61% z nich dla masy ,gagej, ankeli 50
gram” —wykres 87.Wsrdd kobiet zranicowanie byto mniejsze; odsetki dla plaauj
cych sprzedaziota o masie 10-20 gram oraz 21-50 gram byty aleitentyczne, od-
powiednio 30,14% i 30,85%. Udziat kobiet, ktére meaty zamiaru dokonasprzeday
ztota 0 masie ,mniej, ni1l0 gram”, wyniost 15,96%, a dla masy geej, ankeli 50
gram” 23,05%.
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Tabela 41. Gospodarstwa domowe wedtug planowanej syasprzeday ztota

oraz cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy Planowana masa sprzedgy ztota
demograficzno- )
-spoteczne ogétem <10g 10-20g 21-50g >500
respondentow w odsetkach
Ogotem 100,0C | 15,71 32,81 29,2¢ 22,2¢
Pte¢
MmezCzyzni 100,0( | 15,51 34,9( 27,9¢ 21,61
kobiet: 100,0C | 15,9¢ 30,1« 30,8t 23,0t
Wiek w latach
1€-25 100,00 | 24,7 33,0¢ 28,44 13,7¢
2€-45 100,0C | 14,62 31,61 27,8: 25,94
4€-60 100,0C | 11,5( 31,0¢ 33,0C 24.5(
61 i wicce] 100,0C | 16,3¢ 37,71 26,2% 19,6
Wyksztatcenie
podstawow 100,0( | 18,0: 22,9t 34,4: 24 5¢
zawodow 100,0C | 11,3¢ 41,14 29,12 18,3t
srednie 100,0C | 16,6¢ 31,71 31,71 19,92
WYZSZ€ 100,(0 | 17,41 30,3¢ 24,1¢ 28,0¢
Status zawodowy
osoba bezrobot 100,0C | 19,67 27,81 27,81 24,5¢
emeryt, rencis 100,0C | 12,9¢ 33,4¢ 27,1 26,3¢
sektor prywatny 100,0C | 17,9¢ 33,0¢ 33,0¢ 15,8:
sfera budetowe 100,0C | 16,4( 33,3¢ 29,6: 20,6¢
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,00 | 17,9¢ 33,71 26,9¢ 21,3t
10.00(-50.00( 100,00 | 22,1( 30,5¢ 28,9t 18,42
50.00:-100.00( 100,00 | 11,9¢ 35,0z 28,57 24,4
>100.00t 100,0C | 11,5 37,97 31,97 24.,4¢
* w tym dziatalné¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetowigo.

Wykres 87. Przyszli sprzedawcy masy ztota wedtug gt
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 41.
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W subgrupie os6b w wieku 18-25 lat domimyj odsetek, tj. 33,03% w stosunku
do ,,ogétem” w prébie 32,81%, dotyczyt respondentdanupcych sprzedaziota we-
dlug masy ,10-20 gram”, a najiszy, tj. 13,76% wedtug sprzegeztota ,wiccej, anke-

li 50 gram”. Przy rénicy niemal 1 pkt proc. (udziat ,ogétem” 29,24%pdhasy sprze-
dazy ,21-50 gram”, przyszitymi sprzedawcami ziota okazsic 28,44%. Odsetek re-
spondentow dla masy ,mniej, aeli 10 gram” wynidst 24,77% w stosunku do ,0g0-
lem” w badanej zbiorowdzi 15,71% -wykres 88

W subgrupie respondentéw w wieku 26-45 lat przejegy odsetek (31,61%)
stanowili planujcy sprzeda ztota o masie ,,10-20 gram” — ,,og6tem” w prébie 82%.
Byli w niej takze planugcy sprzeda ztota o masie ,21-50 gram”, tj. 27,83% — ,,0g0-
lem” 29,24%, 25,94% dla ikoi ,wiecej, ankeli 50 gram” — ,ogotem” 22,24% oraz
14,62% dla ,mniej, i 10 gram” — ,0g6tem” w probie 15,71%.

Wsrdd przysztych sprzedawcéw ziota w wieku 46-60ziatiwaono niewielkie
zroznicowanie w zaistniatej strukturze; przy odsetku0B8%6 i ,0gotem” w prébie
29,24% dominowatly osoby zamierzeg sprzedaztoto o masie ,21-50 gram”, nato-
miast dla masy sprze#a ,10-20 gram” ich odsetek wyniost 31,00% w stosuirdo
udziatu ,og6tem” 32,81%. Dla ikei ,wiecej, ankeli 50 gram” stanowili 24,50% —
udziat ,ogotem” 22,64%. Najaszy odsetek (11,50% przy udziale ,ogotem” 15,71%)
dotyczyt respondentow, ktérzy zaplanowali sprzedimta o masie ,mniej, ameli 10
gram”.

W subgrupie w wieku ,61 lat i wce)” dominupcy odsetek respondentow
(37,71%) dotyczyt zamiaru sprzeqyaziota o masie ,10-20 gram” i byt to wskak
niemal 5 pkt proc. wiszy od wskanika struktury ,ogotem” (32,81%). Deklaracj
sprzeday o masie ,21-50 gram” zkylo 26,23% respondentéw, a dla masy ¢odgj,
aneeli 50 gram” 19,67%. Najaszy odsetek (16,39%) w tej grupie wieku tyczy si
przysztych sprzedawcow ziota wétd ,mniej, anizeli 10 gram”.

Zauwaono, ze wyksztatcenie respondentow zngmz nie ré@nicowato respon-
dentow wedtug decyzji zwkanych z przyszisprzedaa ztota —wykres 89.W swietle
tego kryterium najwiszy odsetek (34,43%) plamgych sprzedamasy ,21-50 gram”
stanowili badani z wyksztatceniem podstawowym, ma#st najniszy (18,03%) planu-
jacy dokon& sprzeday ,mniej, niz 10 gram”. Dla masy ,wicej, ankeli 50 gram” two-
rzyli 24,59%, a dla masy ,,10-20 gram” 22,95%.
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Wykres 88. Przyszli sprzedawcy masy ztota wedtug eku
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Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 41.

W stosunku do ,ogo6tem” w probie 32,81% z wiassferta sprzeday zitota o
masie ,,10-20 gram”, w subgrupie 0s0b z wyksztaleenzawodowym, zamierzato wy-
stapi¢ 41,14% ankietowanych. Zkhbny wskanik w strukturze do wskaika struktury
,0g0tem”; tj. 29,84% stanowili sprzedawcy ztota ;30 gram”, ktorych byto 29,12%.
W przypadku sprzeds ,wiccej, ankeli 50 gram” odsetek przysztych uczestnikow ryn-
ku ztota wyniést 18,35% w stosunku do wsghkika struktury ,ogétem” 22,24%, a
»-mniej, niz 10 gram” 11,39% — ,,0g6tem” w probie 15,71%.

W subgrupie przysztych sprzedawcéw aegch wyksztatcenigrednie odsetek
0s6b wedtug planowanej sprzeglatota o masie ,10-20 gram” oraz ,21-50 gram” oka-
zat skt identyczny, tj. po 31,71% w stosunku do niecozardowanych wskanikow
,0g90tem” w prébie, odpowiednio 32,81% oraz 29,248 subgrupie tej 19,92% stano-
wili przyszyli sprzedawcy ziota dla ,wtej, ankeli 50 gram” — wskanik struktury
,000tem” 22,24% i 16,66% dla masy sprzeggmniej, niz 10 gram” — ,,ogétem”
15,71%.

Stwierdzono,ze dominujca grupz (30,34%) przysztych sprzedawcéw ziota
(udziat ,ogotem” 32,81%) dla przysztej masy sprzgd#d 0-20 gram” tworzyli respon-
denci z wyksztatceniem vigzym. Najnkszy wsrod nich odsetek, tj. 17,41% (udziat
,0g0tem” 15,71%) przeznaczyt do sprzegamniej, niz 10 gram”. Osoby z tym wy-
ksztatceniem zaplanowalty tak sprzeda ztota w ilgsciach ,wiecej, ankeli 50 gram”
stanowic 28,09% (udziat ,ogétem” 22,24%) oraz w §tbach ,21-50 gram” — ,,0g0-
lem” 29,24%.
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Wykres 89. Przyszli sprzedawcy masy ztota wedtug Wgztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 41.

Badanie wykazaloze status zawodowy nie mdicowat w szczegolny sposob
przysztych sprzedawcow ziotawykres 90 W zakresie planowanej sprzegamasy
»,10-20 gram” i ,21-50 gram”, w subgrupie ,0soba b#zotna”, odsetek sprzedawcéw
byt identyczny, tj. po 27,87% w stosunku do wsk&ow struktury ,ogotem”, odpo-
wiednio 32,81% i 29,24%N\ajnizszy odsetek, tj. 19,67% (udziat ,ogotem” 15,71%) do
tyczyt przysztych sprzedawcédw ziota o masie ,mniej, 10 gram”, natomiast o masie
~Wiecej, ankeli 50 gram” wynidst 24,59% — ,,og6tem” w probie 22%.

Gtowny odsetek w zakresie przysztej masy sprzgddota ,10-20 gram” sta-
nowili emeryci i rendici (33,46%, udziat ,ogotem” 32,81%). Dla sprzegatota ,21-
50 gram” stanowili 27,17% i 26,38% dla ,geej, anzeli 50 gram”. Dla iléci najmniej-
szych, czyli ,mniej, ni 10 gram” odsetek sprzedawcow w subgrupie tej wstnio
12,99% w stosunku do 15,71% ,0gotem” w badanej ivimsci.

Réwniez w subgrupie tej udziat w przysztej sprzegatota w zakresie masy
»,10-20 gram” oraz ,21-50 gram” (udziat ,ogétem” oolpiednio 32,81% i 29,24%)
okazat st jednakowy, czyli po 33,09%. Dla masy sprzgdamniej, niz 10 gram” ren-
cisci i emeryci stanowili 17,99% (,0g96tem” w probie ,Y3%) oraz dla przysziej sprze-
dazy w ilosciach ,wiccej, ankeli 50 gram” 15,83% — udziat ,,ogotem” 22,24%.

Zauwaono, ze w przypadku sprzedawcéw reprezequgh sfee budzetowa
dominupcy odsetek (33,33% i udziale ,ogétem” 32,81%) staiho osoby, ktére za-

mierzaly sprzedazioto na rynku wtornym w ikeiach ,,10-20 gram”, natomiast nagni
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szy (16,40%) dla sprzega, mniej, niz 10 gram”, udziat ,ogotem” 15,71%. Magiota
,21-50 gram” zamierzalo przeznaczydo sprzeday w obszarze rynku wtornego
29,63% respondentéw (,0g0tem” w prébie 29,24%),omaast ,wicej, ankeli 50
gram” 20,64% (,0g6tem” 22,24%).

W subgrupie przysztych sprzedawcéw, wedtug miegammieszkania, domino-
waly osoby z miejscowii o liczbie mieszkacow ,mniej, niz 10 tys.” zamierzage
sprzeda ztota w ilaésciach ,10-20 gram” i stanowte 33,71% (wskanik struktury
,0g0tem” 32,81%) -wykres 91. Najnizszy wskanik w badanej strukturze, tj. 17,98%
w stosunku do wskaika struktury ,ogotem” 15,71%, stanowili deklagay sprzeda
ztota w ilasciach ,mniej, nk 10 gram”. Dla masy sprze#a,21-50gram” mieszkicy
tych miejscowsci tworzyli 26,96%(,0g6tem” 29,24%) i dla masy ,wcej, ankeli 50
gram” 21,35% (,0g6tem” w badanej zbioroyen 22,24%).

W subgrupie zamieszkigych miasta o liczbie 10-50 tys. miesakéaw dominu-
jacy odsetek (30,53%) tyczytesprzysztych sprzedawcow z planowasprzedaa masy
ztota ,,10-20 gram” (udziat ,0gotem” 32,81%), a niagey 18,42% (,0g0tem” 22,24%)
dla ilosci ,wiecej, ankeli 50 gram”. W odniesieniu do sprzega,21-50 gram” sprze-
dawcy ci stanowili 28,95% (,0g6tem” w prébie 29,24%atomiast w przypadku masy
»mniej, niz 10 gram” 22,10% — udziat ,0g6tem” 15,71%.

Wykres 90. Przyszli sprzedawcy masy zitota wedtugattisu zawodowego
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 41.
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Gtéwne odsetki przysztych sprzedawcow dla masy 200gram” i ,21-50
gram” stanowili respondenci zamiesziwy miasta 50-100 tys. mieszi@w (35,02%,
udziat ,ogotem” 32,81%) i (28,57%, udziat ,0g06ten29,24%). Najniszy odsetek
(11,98%, ,og6tem” 15,71%) dotyczyt badanych w zaleesprzeday ziota o masie
.mniej, niz 10 gram”. Sprzedao masie ,w¢cej, ankeli 50 gram” zadeklarowaty z tych
miast osoby w 24,43% — ,090tem” w prébie 22,24%.

Zauwaono rownie, ze w subgrupie przysztych sprzedawcow ziota z npast
wyzej 100 tys. mieszkeeOw dominowali respondenci plamaay sprzeda w ilosciach
»,10-20 gram” przy odsetku 37,97% i ,0g6tem” w badpmbiorowdci 32,81%. Najni-
szy odsetek tyczyt sisprzedawcow, ktorzy zamierzali sprzédaoto w ilcsciach
»-mniej, niz 10 gram” i stanowili 11,57% (,0g0tem” 15,71%). Zoo masie ,21-50
gram” planowali sprzedamieszkacy tych miast w 31,97% (,096tem” w badanej zbio-
rowaosci 29,24%), a ,wcej, ankeli 50 gram” w 24,49% (,0g6tem” 22,24%).

Wykres 91. Przyszli sprzedawcy masy ztota wedtug ejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 41.

W pracy starano siustalt ewentualny wptyw cech demograficzno-spotecznych
respondentow na okazany przez nich w badaniu zaralampu ztota w najbiszej przy-
szidéci. Uzyskane rezultaty statystyczne wykazaly,stniata zalenos¢ miedzy zamia-
rem zakupu ztota a poszczegélnymi cechanmbela 42 We wszystkich subgrupach

wartadsci statystyki chi-kwadrat byty wksze od wartsci krytycznych chi-kwadrat alfa,
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co dato podstaw— na poziomie istotrsgi alfa<0,05 — do odrzucenia hipotezy zerowej

0 niezalenaosci zmiennych.

Tabela 42. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona
migedzy zamiarem sprzeday ziota

a cechami demograficzno-spotecznymi respondentow

. g;(;?iyé o Chi- y Istotnosé Wartosci wspoétczynnikow
_spoleczne -kwadrat p C Cmax Cskor

Pled 24,6319 2 0,0000 0,1273 0,76180 0,161
Wiek 80,3646 6 0,0000 0,2258 0,84125 0,2684
Wyksztalcenie 90,1619 6 0,000( 0,2384 0,84125 @283
Status zawodowy 132,5645 @ 0,0000 0,2853 0,841253390,
Miejsce zamieszkania 98,4927 6 0,0000 0,2485 0841120,2954
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 oraz dla df=2 stopni swobody waétokrytyczna
chi2alfa=5,991, a dla df=6 stopni swobody wéttkrytyczna chi2alfa=12,592.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Otrzymane wspotczynniki kontyngencji pozwolity naverdzenie,ze sita ist-
niejacej zalenosci byta umiarkowanie zedicowana. ,Staby” i w tym przedziale oceny
zroznicowany wpltyw na zamiar zakupu ztota wayst w subgrupach wedtug pici
(Cskor=0,1671), wieku (Cskor=0,2684), wyksztatce(zkor=0,2834) i miejsca za-
mieszkania (Cskor=0,2954). Natomiast wptyw na poeg ,przecetnym”
(Cskor=0,3391) miat miejsce w subgrupie respondemtédtug statusu zawodowego.

Dazono rownie do uzyskania odpowiedzi na pytanie, czy cechy dgafeczno-
spoteczne respondentéw miaty wptyw i o jakiej sike zamiar sprzedg ztota wedtug
masy, ktés skategoryzowano w czterech wariantach. Okazat@sina poziomie istot-
nosci alfa=0,05 brak byto podstaw do odrzucenia hippteerowej o niezafmosci pla-
nowanej sprzedy ztota wedlug jego masy i poszczegolnych cech dgafmzno-
spotecznych badanychtabela 43

We wszystkich subgrupach obliczone wéetaestu chi-kwadrat byty mniejsze
od wartdci krytycznych (odczytanych z tablic) chi-kwadrdfaa co pozwolito na
stwierdzenieze pte&, wiek, wyksztatcenie, status zawodowy i miejscenieszkania
respondentow nie miaty wptywu na decyzje dotypezzamierzonej sprzedaziota we-

diug jego masy.
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Tabel 43. Test chi-kwadrat i wspétczynniki kontyngecji C Pearsona
miedzy zamiarem sprzeday ztota wedtug masy

a cechami demograficzno-spotecznymi respondentow

Cechy Warto $ci wspotczynnikow

demograficzno- Chi- gr | 'stotnose
-kwadrat p C Cmax Cskor
- spoleczne
Pled 1,7089 3 0,6349 0,0515 0,7866 0,0655
Wiek 16,5004 9 0,0572 0,1582 0,8660 0,18p7
Wyksztalcenie 15,3340 9 0,0822 0,1526 0,8660 0,1762
Status zawodowy 8,8514 9 0,4511 0,1165 0,8660 6,134
Miejsce zamieszkania 12,0956 9 0,2080 0,13b9 0,8660,1569
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 oraz dla df=3 stopni swobody waétokrytyczna
chi2alfa=7,8147, a dla df=9 stopni swobody w&trtkrytyczna chi2alfa=16,919.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

5.3. Czynniki sprzeday ztota
5.3.1. Sytuacja ekonomiczna i dochodowa na tle dokanej sprzeday

W rozdziale niniejszym zmierzano do weryfikacji yezz gtbwnym powodem
wyprzeday ztota mogty by niekorzystne warunki materialne pageg w gospodar-
stwach domowych. Do warunkow tych, zgodnie z kikrem podgtego badania, zali-
czono sytuagj ekonomiczn oraz wystarczalnidé dochodow.

Na podstawie otrzymanych wynikébw badania zaobseavmyze spadrod
wszystkich sprzedawcow ztota ponad 63% z nich éceytuacg ekonomicza wspol-
nego gospodarstwa domowego za ulggdgorszeniu. Niemal 16% stwierdzitee ule-
gta poprawie, natomiast zmian w jej poziomie niewayto niemal 21% -tabela 44.

Stosownie do pici 19,20% ¢czyzn uznatog za lepsa, natomiast kobiety sta-
nowity 9,88% — udziat ,ogétem” 15,89%. Warunki maédne ocenione za gorszec#n
czyzni ocenili w 67,52% i kobiety w 55,52% (,090tem” @8%). Natomiast odsetek
mezczyzn, ktérzy nie dostrzegliadnych zmian bytowych we wspélnych gospodar-
stwach domowych wyniost 13,28%, natomiast kobieo@% (,0gétem” w badanej
zbiorowasci 20,85%) -wykres 92.
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Tabela 44. Sprzedawcy zlota na rynku wtérnym wedtugceny

sytuacji ekonomicznej i cech demograficzno-spotecyoh

Cech_y Sprzedawcy Ocena sytuacji ekonomicznej
demograficzno- stota ulegta ulegta bez
-spoteczne poprawie | pogorszeniu | zmian
respondentow w odsetkach

Ogotem 100,00 15,89 63,26 20,8
Ptec
mezczyzna 100,00 19,20 67,52 13,28
kobieta 100,00 9,88 55,52 34,60
Wiek w latach
18-25 100,00 15,94 60,87 23,19
26-45 100,00 9,33 70,67 20,00
46-60 100,00 20,26 57,81 21,93
61 i wigcej 100,00 20,98 58,93 20,09
Wyksztalcenie
podstawowe 100,00 10,61 59,09 30,30
zawodowe 100,00 6,28 88,48 5,24
srednie 100,00 9,14 60,48 30,38
wyzsze 100,00 34,31 51,46 14,23
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 3,27 77,09 19,64
emeryt, rencista 100,00 14,28 65,40 20,32
sektor prywatny* 100,00 48,80 35,20 16,00
sfera budetowa 100,00 15,35 59,45 25,20
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 12,50 48,61 38,89
10.000-50.000 100,00 10,85 70,80 18,35
50.001-100.000 100,00 18,70 62,60 18,70
>100.000 100,00 25,00 59,90 15,10

* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badanisetmkego.

Wykres 92. Sprzedawcy zitota wedtug oceny sytuacjkenomicznej i pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 44.
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Dominujacy odsetek sprzedawcow ziota, ktérzy uznali w badatre sytuacja
ekonomiczna w ich domostwach ulegta poprawie, dotlysubgrupy w wieku 46-60 lat
oraz subgrupy powAgj 61 rokuzycia, odpowiednio 20,26% i 20,98% oraz nagay —
sprzedawcow zitota w wieku 26-45 lat, ktérzy stano®j33%. Dla wieku 18-25 lat
wskaznik w badanej strukturze wyniést 15,94% w stosuiku15,89% ,o0g6tem” w
probie —wykres 93.

Najwyzszy udziat sprzedawcow, ktorzy ocendiza ulegh pogorszeniu, odno-
towano wrod osob w wieku 26-45 lat, ktore stanowity 70,6 @6lsetek sprzedawcow,
ktorzy wyrazili identycza opinie i byli w wieku 18-25 lat wynidst 60,87%, powsj 61
lat 58,93% oraz 46-60 lat 57,81% przy wahkiiu struktury ,ogotem” 63,26%. Zmian
ekonomicznych nie zauvmgli, przy wyrownanym udziale ,ogotem” 20,85%, sprze
dawcy w wieku 18-25 lat stanoaay 23,19% oraz w wieku 46-60 lat (21,93%), powy-
zej 61 lat (20,09%) i 26-45 lat (20,00%).

Wykres 93. Sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i wieku

70

Odsetek
respondentéw 40 -
9

10

18-25 26-45 46-60 61 i wiecej ogdlem
Wk

O ulegla poprawie B ulegia pogorszeniu O bez zrian

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 44.

W zakresie sytuacji ekonomicznej ocenionej jakaegth poprawie”, domina
cy procent stanowili sprzedawcy ztota z wyksztaleenwyzszym (34,31%) w stosun-
ku do ,ogétem” w badanej zbiorowa 15,89%. Najniszy wskanik w strukturze tej
dotyczyt sprzedawcow z wyksztatceniem zawodowyr28®;), magcych wyksztatce-
nie podstawowe (10,61%) orémdnie (9,14%). Wyranemu pogorszeniu, wedtug oce-
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ny badanych, ulegty warunki ekonomiczne wspoélnyospgpdarstw domowych dndd

sprzedawcow magych wyksztatcenie zawodowe i ktérzy stanowili @gw stosunku
do 63,26% wskanika struktury ,ogotem”. W subgrupie os6b z wykse¢miemsred-

nim i subgrupie z wyksztatceniem podstawowym zaioma niewielkie zranicowanie
wskaznikow struktury dla tej oceny; odpowiednio 60,48%0,09%. Najniszy odsetek,
tj. 51,46% dotyczyt sprzedawcow z wyksztatcenientszym.

Zmian w sytuacji ekonomicznej nie dostrzegli speedy z wyksztatceniem
podstawowym stanowgy 30,30% i z wyksztatceniednednim (30,38%) — ,,og6tem” w
probie 20,85%. Identycanopini¢ wyrazito tylko 5,24% sprzedawcow z wyksztatce-
niem zawodowym i znacznie yaej, tj. 14,23% z wyksztalceniem wgzym —wykres
94,

Wykres 94. Sprzedawcy ztota wedtug

oceny sytuacji ekonomicznej i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 44.

Najbardziej korzystna sytuacja ekonomiczna (ocemijako ,ulegta poprawie”),
w Swietle statusu zawodowego sprzedawcow, wpikt wsrdéd przedstawicieli sektora
prywatnego, w tym prowadeych wtasi dziatalng¢ gospodarcz i rolnicza (najwyz-
szy wskanik w strukturze badanych 8,80%) — wshki struktury ,,ogétem” 15,89%.
Najnizszy dla tej oceny odsetek tworzyli natomiast beatol stanowicy 3,27%. W
odniesieniu do sprzedawcow — reprezeqtygh sfee budzetowa oraz emerytéw i ren-

cistow, zaobserwowano bardzo zbihe wskaniki procentowe, odpowiednio 15,35%
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oraz 14,28%.

Wedtug sytuacji ekonomicznej ocenionej jako ,ulegégorszeniu”, dominowa-
ly osoby bezrobotne, przy wskaku struktury wynoszcym 77,09% i udziale ,,ogétem”
63,26%, oraz emeryci i redci stanowicy 65,40%. Reprezentanci sfery hatbwej
stanowili 59,45%, natomiast przedstawiciele sekfmavatnego 35,20% i byt to naj-
nizszy odsetek sprzedawcow pozostgch w tej sytuacii.

Sytuacg ,bez zmian” w najwyszym procencie ocenili sprzedawcy ztota repre-
zentupcy sfee budzetowy i stanowicy 25,20% (,0g96tem” w prébie 20,85%), a w naj-
nizszym z sektora prywatnego 16,00%. Zmian w jej pomonie zauwzyli emeryci
oraz rendici w 20,32%, a tate osoby bezrobotne w 19,64%wykres 95.

Wykres 95. Sprzedawcy ziota
wedtug oceny sytuacji ekonomicznej i statusu zawodego
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 44.

Wyniki badania pozwolity zauwg¢, ze w swietle miejsca zamieszkania odse-
tek sprzedawcéw ztota, wedtug ktérych sytuacja ekainzna w ich gospodarstwach
domowych ulegta w ostatnich qaiu latach poprawie, zamieszkiwatl miasta pojy
100 tys. mieszkacow (25,00%) i byt to najwiszy wskanik w strukturze badanych w
stosunku do 15,89% wskaika struktury ,ogotem”. Najiiszy procent (10,85%) doty-
czyt sprzedawcow z miast 10-50 tys. oraz miejscémivponizej 10 tys. mieszkacdw
(12,50%). Sprzedawcow z miast o liczbie 50-100 byso 18,70%.

Najwyzszy udziat sprzedawcéw, wynasy 70,80% i ,0gétem” w probie

200



63,26% dla oceny sytuacji ekonomicznej jako ,ulgutgorszeniu”, zamieszkiwat mia-
sta o liczbie 10-50 tys. mieszi@w. Sprzedawcy ztota z miast 50-100 tys. stanowili
62,60%, a powsej 100 tys. mieszkeow 59,90%. Z miejscowici poniej liczby 10
tys. mieszkacow, w omawianej subgrupie sprzedawcow byto najmoiyli 48,61%.
Osbb, ktore sprzedaly rodzinne ztoto z miejscamivponizej 10 tys. mieszka
cow i nie zauwayly dostrzegalnych zmian w sytuacji ekonomicznejp® gospo-
darstw domowych byto 38,39%. Stanowity napsygy procent w stosunku do udziatu
,0g6tem” w probie, ktéry wyniost 20,85%. W zakreseg samej oceny sprzedawcy zto-
ta z miast o liczbie 50-100 tys. miesakaw tworzyli zbiorowd¢ w 18,70% oraz z
miast 10-50 tys. w 18,35%. Zaobserwowame,najniszy odsetek sprzedawcéw byt

zamieszkiwat miasta povigj 100 tys. mieszkeow, tj. 15,10% -wykres 96.

Wykres 96. Sprzedawcy zitota wedtug oceny sytuaciji

ekonomicznej i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 44.

W celu weryfikacji hipotezy stanowgej, ze sytuacja ekonomiczna miata wptyw
na wyprzeda ztota przez osoby fizyczne na rynku wtérnym, dakam pomiaru zale
nosci wyskpujacej medzy tymi zmiennymi —tabela 45.Uzyskane rezultaty analizy
(dla catej badanej zbiorowoi N=1496) potwierdzity istnienie zalrosci, poniewa na
poziomie istotnéci alfa=0,05 warté& chi-kwadrat=84,3302>chi-kwadrat alfa=5,991, co
pozwolito na odrzucenie hipotezy zerowej o niezabéci zmiennych. Wart& wspot-
czynnika kontyngencji (Cskor=0,3032) wskazuje reegnih” site wplywu sytuaciji

ekonomicznej na sprzedatota.
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Tabela 45. Test statystyki chi-kwadrat i wspétczyniki kontyngencji C Pearsona
miedzy ocery sytuacji ekonomicznej gospodarstw domowych

a sprzedaa ztota wedtug cech demograficzno-spotecznych respdentow

Cechy
demograficzno- Chi- p C Cskor
-spoteczne -kwadrat

respondentéw
Ogo6tem (N=1496) 84,3302 0,0000] 0,231( 0,3032
Pte¢ respondenta
mezczyzna 26,4989 0,0000 | 0,1718 | 0,2255
kobieta 59,7608 0,0000 | 0,2954 | 0,3878
Wiek w latach
18-25 13,2807 0,0013 | 0,2117 | 0,2779
26-45 54,2663 0,0000 | 0,2984 | 0,3917
46-60 4,7833 0,0915 | 0,1188 | 0,1559
61 i wigcej 21,7937 0,0000 | 0,2510 | 0,3295
Wyksztatcenie
podstawowe 12,1530 0,0023 | 0,2521 | 0,3309
zawodowe 64,1176 0,0000 | 0,4261 | 0,5593
srednie 50,8030 0,0000 | 0,2582 | 0,3389
wyzsze 25,4287 0,0000 | 0,2725 | 0,3577
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,1694 0,9188 | 0,0246 | 0,0323
emeryt, rencista 24,9573 0,0000 | 0,2358 | 0,3095
sektor prywatny* 1,0970 0,5778 | 0,0511 | 0,0671
sfera budetowa 12,8987 0,0016 | 0,1828 | 0,2400
Miejsce zamieszkania
<10.000 6,9816 0,0305 | 0,1739 | 0,2283
10.000-50.000 66,1358 0,0000 | 0,3217 | 0,4223
50.001-100.000 35,4420 0,0000 | 0,2957 | 0,3882
>100.000 3,9205 0,1408 | 0,1085 | 0,1425
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: warté¢ statystyki chi kwadrat, na podstawie ktorej oszeanmo wspotczynniki konH
tyngencji jest statystycznie istotna dla alfa<0i@5=2 stopni swobody (k-1)(w-1). W tym
przypadku wart& krytyczna odczytana z tablic dla poziomu istétialfa=0,05 wynosi
chi-kwadrat alfa=5,99. Obliczona dla 2 stopni swijpavarta¢ wspotczynnika kontyngen-
cji Cmax=0,7618.

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.

W czterech subgrupach wedtug cech demograficzoeespnych stwierdzono,
ze na poziomie istotrdci alfa=0,05 brak bylo podstaw do odrzucenia hippteerowe;j
0 niezalenosci zmiennych, poniewaobliczone wartéci testu chi-kwadrat byty mniej-
sze od wart€ci krytycznej chi-kwadrat alfa. Povrgza sytuacja miata miejsce w r@ast
pujacych subgrupach: a) ,46-60 lat” (4,7833<5,991), jpsoba bezrobotna”
(0,1694<5,991), c) ,sektor prywatny” (1,097<5,99d),,respondenci z miast powgj
100 000" (3,9205<5,991). W pozostatych subgrupagit podstawy (chi-kwadrat>chi-
kwadrat alfa) do odrzucenia hipotezy zerowej i stdzeniu,ze na poziomie istotrigi

alfa=0,05 istniata zalmos¢ miedzy ocel sytuacji ekonomicznej a dokonalub niedo-
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konarny sprzedaa ztota.

Analiza uwzgédniajpca pt€ respondentdw wykazatae istniepca zalenose
byta o ,przecttne]” sile (Cskor=3878) w subgrupie kobiet i o silstabej”
(Cskor=0,2255) w subgrupiegitzyzn.

W odniesieniu do wieku respondentow sita zatéci byla zr&nicowana i
ksztattowata si w przedziale oceny jako ,przetna”’ w subgrupie w wieku ,26-45 lat”
(Cskor=0,3917) i w subgrupie w wieku ,61 lat ies]” (Cskor=0,3295). Powkanie o
~Stabej” sile (Cskor=0,2779) miato miejsce w sulgeuw wieku ,18-25 lat”.

Wedlug poziomu wyksztatcenia, domiacg a zarazem ,wysoka’ zal@os¢
(Cskor=0,5593) wysgpita wsrod respondentéw z wyksztatceniem zawodowym. W po-
zostatych subgrupach, wedtug wieku, istqigj sita zalenosci ksztaltowata si w prze-
dziale oceny jako ,przeg¢ina” i dotyczyta kolejno: oséb z wyksztatceniem aazym
(Cskor=0,3577)srednim (Cskor=0,3389) i podstawowym (Cskor=0,3309).

Ze wzgkdu na status zawodowy respondentéw zZa& o ,przecetnej” sile
wystapita w subgrupie emerytow i rencistow (Cskor=0,309%Baz o sile ,stabej’
(Cskor=0,24) wréd przedstawicieli sfery buadtowej.

Analiza uwzgtdniajagca miejsce zamieszkania respondentéw wykazataza-
leznos¢ o ,przecetnej” sile wystpita wsrod zamieszkuacych miasta o liczbie 10-50
tys. mieszkacoéw (Cskor=0,4223) i miasta 50-100 tys. miesav (Cskor=0,3882).
Zaleznos¢ o ,stabej” sile zauwzono w subgrupie os6b zamiesziayjch miejscowsci
ponizej 10 tys. mieszkacow (Cskor=0,2283).

Jednym z celow badawczych, poza acegtuacji ekonomicznej, byta analiza
oceny wystarczalrsgi dochodow gospodarstw domowych, ktore dokonatyzesgtery
rodzinnego ztota w obiegu wtérnym. Zauwsao, ze spdrod wszystkich sprzedawcow,
okoto 32% z nich, wspdlne dochody cztonkéw gospsilea domowego ocenito jako
2Wystarczajce”, przy czym odsetek ¢nczyzn z dochodami wystarcaaymi wyniost
39,20% i kobiet 18,60%, natomiast wedlug oceny ddolw jako ,niewystarczage”
mezczyzni stanowili 60,80% i kobiety 81,40% w stosunku wskaznika struktury
,0g6tem” 68,11% -tabela 46, wykres 97
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Tabela 46. Sprzedawcy ztota na rynku wtérnym

wedtug oceny wystarczalnféci dochodow

oraz cech demograficzno-spotecznych

Cechy Ocena wystarczalnéci dochodéw
demograficzno- Sprzedawcy | Wystarczajace | niewystarczajce
-spoieczn? Zlota w odsetkach
respondentéw
Ogotem 100,00 31,89 68,11
Pte¢
mezczyzna 100,00 39,20 60,80
kobieta 100,00 18,60 81,40
Wiek w latach
18-25 100,00 18,84 81,16
26-45 100,00 18,13 81,87
46-60 100,00 48,17 51,83
61 i wiccej 100,00 37,05 62,95
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00 50,76 49,24
zawodowe 100,00 16,75 83,25
srednie 100,00 32,53 67,47
wyzsze 100,00 32,48 67,52
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 - 100,00
emeryt, rencista 100,00 39,68 60,32
sektor prywatny* 100,00 70,40 29,60
sfera budetowa 100,00 37,80 62,20
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 36,11 63,89
10.000-50.000 100,00 25,84 74,16
50.001-100.000 100,00 39,43 60,57
>100.000 100,00 31,25 68,75
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo
Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.
Wykres 97. Sprzedawcy ziota
wedtug oceny wystarczalnéci dochoddw i pici
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 46.




Zauwaono istotne zranicowanie w ocenie wystarczako dochoddw w przy-
padku wieku sprzedawcéw ziota. Najgyy odsetek (48,17%) dla dochodow jako ,wy-
starczajce” stanowili sprzedawcy w wieku 46-60 lat, spraecha powyzej 61 rokuzy-
cia 37,05%, w wieku 18-25 lat 18,84% i napuy, 1j.18,13% w wieku 26-45 lat (,,096-
lem” w prébie 31,89%).

Dochody ocenione jako ,niewystarczeg” (,090tem” w probie 68,11%) ocenili
niemal jednakowo sprzedawcy ztota w wieku 26-45(8it,87%) oraz w wieku 18-25
lat (81,16%). Odsetek sprzedawcéw paejy61l rokuzycia dla tej oceny wyniést
62,95% i w wieku 46-60 lat 51,83%wykres 98.

Analiza uwzgtdniajgca ocern wystarczalnéci dochodéw wedtug poziomu wy-
ksztalcenia pozwolita na stwierdzenie, sprzedawcy z wyksztatceniem podstawowym
o dochodach wystarczgyych stanowili najwyszy odsetek, tj. 50,76%, a najszy z
wyksztatlceniem zawodowym, tj. 16,75% w stosunkyatgtem” w badanej zbiorowo-
sci 31,89%. W odniesieniu do sprzedawcow ziotaasyah wyksztatcenigrednie oraz
wyzsze, nie zauwano zadnego zrgnicowania w ocenie tych dochodow, odsetki bo-
wiem byty identyczne, tj. 32,53% oraz 32,58%vykres 99.

Sprzedawcy ziota z wyksztatceniem zawodowym, ktéspolne dochody go-
spodarstwa ocenili jako ,niewystarczeg”, stanowili najwyszy odsetek, tj. 83,25%
(udziat ,ogotem” 68,11%), a najszy — posiadagy wyksztalcenie podstawowe, t;.
49,24%. W przypadku sprzedawcow z wyksztatceniemsaym isrednim zauwaono
jednakowe wskaniki w strukturze w zakresie tej oceny, odpowieddg52% i 67,47%.

Wykres 98. Sprzedawcy ziota
wedtug oceny wystarczalnéci dochodow i wieku
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 46.
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Wykres 99. Sprzedawcy ziota

wedtug oceny wystarczalnéci dochodow i wyksztatcenia
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 46.

Ani jedna osoba spodd sprzedawcow ztota o statusie ,,0soba bezrobatie”
uznata,ze w latach 2001-2005 dochody w ich wspdlnych goamidach domowych
byly wystarczajce. Udziat natomiast sprzedawcow dla tej ocersydod reprezentudf
cych sektor prywatny byt najvgzy, tj. 70,40% — ,0gétem” w probie 31,89%. Emeryci
I rencici stanowili 39,68% i przedstawiciele sfery batbwej 37,80%. W przypadku
dochodow uznanych jako ,niewystarcasg”, sprzedawcy ze sfery hietowej ocenili
je w 62,20%, a emeryci i redci w 60,32%. Najniszy odsetek o tych dochodach sta-
nowili sprzedawcy ztota z sektora prywatnego, 9,60% i udziale ,ogétem” 68,11%,
co oznaczaze byli w najkorzystniejszej wwietle badania sytuacji dochodowejy-
kres 100.

Dominujacy odsetek respondentow, ktorzy wspolne dochodgnsziw gospo-
darstwa domowego ocenili jako ,wystarcgag”, stanowili sprzedawcy ztota zamiesz-
kujacy miasta 50-100 tys. mieszi@w (39,43%) oraz miejscoda ponizej 10 tys.
mieszkacow (36,11%). W najiaszym procencie kategoria tych dochodéw dotyczyta
sprzedawcow z miast 10-50 tys. miesm@w, ktorzy stanowili 25,84%. Odsetek
sprzedawcow z miast powsj 100 tys. mieszkecdw wyniost 31,25% (wskaik struk-
tury ,0g6tem” 31,89%) -wykres 101.
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Wykres 100. Sprzedawcy ziota

wedtug oceny wystarczalnéci dochodow i statusu zawodowego
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 46.

Najmniej korzystna sytuacjdochodowa (dla dochoddéw ,niewystarcaajch”)
wystpita wéréd sprzedawcéw ztota z miast o liczbie 10-50 typseszkacédw, albo-
wiem stanowili @ 74,16%. Z miast powgj 100 tys. mieszkecdw stanowili 68,75% i z
miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkaeow 63,89%. Udziat sprzedawcow z miast o

liczbie 50-100 tys. mieszkadw wynidst 60,57% (,0g6tem” w probie 68,11%).

Wykres 101. Sprzedawcy ziota

wedtug oceny wystarczalnéci dochodéw i miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 46.
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W postpowaniu badawczym zmierzano do identyfikacji zat8ci miedzy oce-
na przez gospodarstwa domowe swoich dochodow (,wgségce” lub ,niewystarcza-
jace”) a sprzeda ztota (,tak” lub ,nie”), uwzgédniapc cechy demograficzno-
spoteczne badanych. Uzyskane rezultaty analizy stago prezentowanych wagto
testu chi-kwadrat wykazatge na poziomie istotci alfa=0,05 nie zachodzita zale
nos¢ miedzy zmiennymi (brak podstaw do odrzucenia Ho; chad#trat<chi-kwadrat
alfa) w nastpujacych subgrupach: ,gkczyzni” (0,8909<3,841), ,0soby z wyksztatce-
niem podstawowym” (1,4822<3,841), ,emeryci, rénci(1,6844<3,841) i ,mieszka
cy miast powyej 100.000” (2,3545<3,841) tabela 47.0znacza toze w subgrupach
tych, ocena wystarczaléa dochodow nie miata wptywu na sprzedatak” lub ,nie”)
ztota.

W pozostatych subgrupach, jak réwhnie stosunku do catej préby, byty pod-
stawy do odrzucenia hipotezy zerowej o0 niezabéci zmiennych (chi-kwadrat>chi-
kwadrat alfa), a tym samym stwierdzernia,na poziomie istotrsoi p<0,05 wystarczal-
nos¢ dochoddw gospodarstw domowych miata wptyw na ietydje o sprzeds ztota.

Obliczone wspotczynniki kontyngencji ocenieg sik powiazania (zalenosci)
pomikdzy dwoma badanymi zmiennymi pozwolity zaobserwgwa w stosunku do
calej proby wptyw wystarczaldoi dochoddéw na sprzedaztota byt o ,stabej’ sile
(Cskor=0,2393). Natomiast poyzianie o ,wysokiej” sile (Cskor=0,5037) wygpito w
subgrupie kobiet. W pozostatych subgrupach isioeepowazanie ksztattowato siw
przedziale sity ,stabej” i ,przeetnej” i byto umiarkowanie zrinicowane.

W odniesieniu do wieku respondentéw paméinie o ,stabej” sile
(Cskor=0,2543) wysgpito w subgrupie w wieku ,46-60 lat” oraz o silergecktnej” (w
kolejnasci rosmcych wspotczynnikow) w  subgrupach: ,61 lat i cee)”
(Cskor=0,3073), ,,18-25 lat” (Cskor=0,3116) i ,26-#&" (Cskor=0,3660).

Najstabsze powkanie o ,stabej” sile (Cskor=0,2374), wedtug poziomy-
ksztalcenia respondentow, wysito w subgrupie osob z wyksztalcenignednim, co
pozwolito na wnioskowanieze wyprzeda ztota przez gospodarstwa domowe tylko w
»Stabym” stopniu byta w tym przypadku uzatéona od wystarczaldoi dochoddw.
Powiazanie o ,przeaitnej” sile dotyczylo o0s6b z wyksztalceniem xgyym
(Cskor=0,3190) i 0s6b z wyksztatceniem zawodowyrsk{£=0,4333).
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Tabela 47. Test statystyki chi-kwadrat i wspétczyniki kontyngencji C Pearsona
miedzy ocery wystarczalnaci dochodow gospodarstw domowych a sprzeda

ztota wedtug cech demograficzno-spotecznych respagratéw

Cechy demograficzno- Chi-
-spoteczne -kwadrat p C Cskor
respondentéw

Ogo6tem (N=1496) 44,0891 0,0000 0,1692 0,2393
Pte¢
mezczyzna 0,8909 0,3452 0,0320 0,0453
kobieta 90,7988 0,0000 0,3562 0,5037
Wiek w latach
18-25 14,4356 0,0002 0,2203 0,3116
26-45 39,8402 0,0000 0,2588 0,3660
46-60 9,9645 0,0016 0,1798 0,2543
61 i wiccej 16,0561 0,0001 0,2173 0,3073
Wyksztatcenie
podstawowe 1,4822 0,2234 0,0906 0,1281
zawodowe 29,9473 0,0000 0,3064 0,4333
srednie 20,6141 0,0000 0,1679 0,2374
wyzsze 16,9988 0,0000 0,2256 0,3190
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 0,0000 0,0000
emeryt, rencista 1,6844 0,1943 0,0629 0,0889
sektor prywatny* 24,7108 0,0000 0,2360 0,3338
sfera budetowa 28,1669 0,0000 0,2650 0,3748
Miejsce zamieszkania
<10.000 6,5513 0,0105 0,1686 0,2384
10.000-50.000 23,8384 0,0000 0,1999 0,2827
50.001-100.000 17,0019 0,0000 0,2096 0,2964
>100.000 2,3545 0,1249 0,0843 0,1192
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktorej oszeanwo wspotczynniki
kontyngenciji jest statystycznie istotna dla alf®80i df=1 stopnia swobody (k-1)(w-1). WV
tym przypadku wart@& krytyczna odczytana z tablic dla poziomu istgtialfa=0,05 wy-
nosi chi- kwadrat alfa=3,841. Obliczona dla 1 stapwobody wart& wspotczynnika kon
tyngencji Gnax=0,7071.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Analiza uwzgédniajaca status zawodowy wykazatee istniejce powazanie o
.przecktnej” sile wystpito w subgrupie ,sektor prywatny” (Cskor=0,3338ap w su-
bgrupie ,sfera bugktowa” (Cskor=0,3748).

W subgrupach dotyazych miejsca zamieszkania respondentdw, istoéepo-
wiazanie byto lekko zrinicowane w przedziale oceny sity jako ,stabe” i wlé§ncici
rosracych wspotczynnikdw dotyczyto: oséb zamiesakyrh miejscowséci do 10 tys.
mieszkacow (Cskor=0,2384), miasta 10-50 tys. (Cskor=0,28%az miasta o liczbie
50-100 tys. mieszkadéw (Cskor=0,2964).
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5.3.2. Sytuacja ekonomiczna i dochodowa oraz planewa sprzeda

Poza przeprowadzqranaliz sytuacji ekonomicznej i dochodowej gospodarstw
domowych wswietle dotychczasowej sprzedaztota, podito takze jej analiz w od-
niesieniu do planowanej sprzegiatota przez respondentow. Spad 100% przysztych
sprzedawcow ponad 15% ocenito sytgaekonomicza wspolnego gospodarstwa za
ulegh poprawie, niemal 62% uznatée nasipity zmiany na gorsze i ponad 23% nie
zauwayto zmian —tabela 48.

Tabela 48. Przyszli sprzedawcy ztota na rynku wtorpm
a sytuacja ekonomiczna gospodarstw domowych
wedtug cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy Przyszli Ocena sytuacji ekonomicznej
demograficzno- sprzedawcy ulegta ulegta bez
-spoteczne ztota poprawie | pogorszeniu | zmian
respondentéw w odsetkach

Ogotem 100,00 15,24 61,59 23,17
Ple¢
mezczyzna 100,00 21,61 63,71 14,68
kobieta 100,00 7,09 58,87 34,04
Wiek w latach
18-25 100,00 22,94 49,54 27,52
26-45 100,00 8,96 66,04 25,00
46-60 100,00 14,00 62,50 23,50
61 i wiccej 100,00 21,31 63,12 15,57
Wyksztalcenie
podstawowe 100,00 4,92 52,46 42,62
zawodowe 100,00 21,52 72,15 6,33
srednie 100,00 10,57 55,69 33,74
wyzsze 100,00 19,66 63,48 16,86
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 - 85,25 14,75
emeryt, rencista 100,00 10,24 65,75 24,01
sektor prywatny* 100,00 35,25 46,76 17,99
sfera budetowa 100,00 12,17 59,26 28,57
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 10,11 52,81 37,08
10.000-50.000 100,00 12,11 71,58 16,31
50.001-100.000 100,00 22,58 56,22 21,20
>100.000 100,00 11,56 61,91 26,53
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie badanisetowego.
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Niemal 22% mzczyzn ocenitoze sytuacja ekonomiczna w ich wspélnych go-
spodarstwach domowych ulegta poprawie, dla 63,718gtar pogorszeniu i $vod
14,68% pozostawata bez zmian. Odsetek kobiet winidgowiednio: 7,09%, 58,87%
oraz 34,05% wykres 102.

Wykres 102. Przyszli sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i pici

70

60 -

50 4

Cdsetek 40 |

respondentow

(%) 301

20 4

10 -

o ‘
nmezczyzni kobiety
Re¢

O ulegla poprawie B ulegta pogorszeniu O bez zrian

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 48.

Zauwaono, ze wiek istotnie régnicowat zachowania respondentéw w zakresie
zamiaru sprzedgy ztota. W subgrupie respondentéw aegich 18-25 lat sytuacja eko-
nomiczna ulegta poprawieswd 22,94% przyszitych sprzedawcowsrdd 49,54% ule-
gta pogorszeniu i wod 27,52% pozostawata bez zmian. Przyszli sprzegawwieku
26-45 lat ocenili 4 jako ,ulegta poprawie” w 8,96% (udziat ,ogétem” ,P4%), nato-
miast ,ulegta pogorszeniu” &od 66,04% (udziat ,ogétem” 61,59%). Odsetek przy-
sztych sprzedawcow, wedtug ktérych nie npBy zauwaalne zmiany ekonomiczne,
wyniost 25,00% — ,0g6tem” w badanej zbioroéeo23,17%.

W subgrupie respondentow w wieku 46-60 lat domirlog@zedawcy w sytu-
acji ekonomicznej ocenionej jako ,ulegta pogorseémpirzy udziale 62,50%. Najnszy
natomiast udziat w subgrupie tej dla oceny jakegth poprawie” wyniost 14,00%. Re-
spondentow, ktérzy ocenili jako ,bez zmian” byto 23,50%.

W subgrupie w wieku ,61 lat i wcej” dominujcy odsetek, tj. 63,12% stanowili
sprzedawcy, ktérzy uznalte sytuacja ekonomiczna ich wspolnych gospodarsegtal
pogorszeniu — udziat ,ogétem” 61,59%. Réwnie subgrupie tej byto 21,31% sprze-
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dawcow, wedtug ktorych nagdita jej poprawa, natomiast 15,57% nie zagyha zad-

nych zmian -wykres 103.

Wykres 103. Przyszli sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i wieku
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 48.

Bardzo niski procent przysztych sprzedawcow zietardd ktérych sytuacja
ekonomiczna rodziny ulegta poprawie, stanowili gogjwyksztatcenie podstawowe, tj.
4,92% — ,,0g6tem” 15,24%. Dla 52,46% z nich ulegtmprszeniu oraz 42,62% nie ule-
gta zmianie (,0g6tem” w prébie 23,17%wykres 104.

W subgrupie z wyksztatlceniem zawodowym popgraeenito 21,52%, a 72,15%
(najwyzszy wskanik w strukturze)ze ulegta pogorszeniu — wshkak struktury ,0g0-
lem” 61,59%. Sprzedawcy z wyksztatlceniem zawodo\§r83%) uznalize nie zaszty
zauwaalne zmiany ekonomiczne w ich gospodarstwach dorobwy

Respondenci magy wyksztatcenigsrednie w 10,57% ocenili poprawvarun-
kow ekonomicznych, natomiast 55,69% z nich uznzdoulegta pogorszeniu. Odsetek
sprzedawcow, wedtug ktorych byta bez zmian, wyn8&ss¥4%.

Przyszli sprzedawcy z wyksztatceniemasgym w 19,66% uznali sytugcgko-
nomiczry wspolnego gospodarstwa za utegbprawie. Dla 63,48% z nich ulegta po-
gorszeniu i dla 16,86% pozostawata na dotychczasomyziomie. Wskaniki udziatu

,0g90tem” w subgrupie tej wyniosty odpowiednio: 18%, 61,59% i 23,17%.
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Wykres 104. Przyszli sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 48.

W subgrupie os6b bezrobotnych nie bylo ani jednggaedawcy ziota, ktory
ocenitby sytuag bytowa wspdélnego domostwa za uleghoprawie. Znacgy odsetek
stanowity osoby okrdajace p za ulegh pogorszeniu, tj. 85,25% (,0g96tem” w prébie
61,59%), a 14,75% (,090tem 23,17%), ktérych zdanmeenulegta zmianie.

Emeryci i rencici w 10,24% ocenili warunki ekonomiczne za ulegipmawie,
w 65,75%,ze uleglty pogorszeniu oraz w 24,012, byty bez zmian. Udziat w przysztej
sprzeday ziota, ze wzgidu na sytuagj ekonomicza, wsrdd reprezentantéw sfery bu-
dzetowej byt mniej zrénicowany i w poszczegolnych wariantach oceny wyniés
35,25% dla ,ulegta poprawie”, 46,76% ,ulegta pogansiu” i 17,99% ,bez zmian”.

Wskaznik struktury dla przysztych sprzedawcow ziota ez@ntujcych sfee
budzetows, dla oceny sytuacji ekonomicznej jako ,ulegta @ope”, wyniost 12,17%,
dla oceny jako ,ulegta pogorszeniu” 59,26% oraz52% dla oceny sytuacji ,bez
zmian” —wykres 105.

Okazato st, ze miejsce zamieszkania istotniezmicowato przysztych uczestni-
kow rynku, jako sprzedawcow ztota w ocenie sytuakfpnomicznej wspblnego gospo-
darstwa domowego. Sprzedawcy, ktorzy oceaniig ulegh poprawie stanowili 10,11%

I zamieszkiwali miejscowiei ponizej 10 tys. mieszkecOw. Znacznie wiszy odsetek
(52,81%) dotyczyt w subgrupie tej sprzedawcow, wgdktorych ulegta pogorszeniu,

natomiast dla 37,08% pozostawata na dotychczasguogiomie, tj. ,bez zmian”.
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Wykres 105. Przyszli sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 48.

Wykres 106. Przyszli sprzedawcy ztota wedtug oceny

sytuacji ekonomicznej i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 48.

Przyszli sprzedawcy, wedtug ktorych ngosla poprawa ekonomiczna, zamiesz-
kiwali miasta o liczbie 10-50 tys. mieszi@®w stanowic tylko 12,11%. Dla 71,58%
byla gorsza i dla 16,31% pozostawata niezmieni@taierdzonoze sprzedawcow za-
mieszkujcych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&éw, kedacych w lepszej sytuacii
ekonomicznej byto najwcej (22,58%), natomiast ich odsetek dla oceny jalg@gpgor-

szeniu” wyniost 56,22% i dla oceny ,bez zmian” 2092
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Udziat przysztych sprzedawcéw, ktérzy sytuaegkonomicza we wspoélnym
gospodarstwie ocenili za ulegbogorszeniu z miast powsj 100 tys. wyniost 61,91%,
natomiast 11,56% dla ocenyg poprawita si. Wyrdzniajacy sk w strukturze odsetek
badanych (26,53%) nie zaumy&istotnych zmian w poziomigycia —wykres 106.

W postpowaniu badawczym zmierzano do weryfikacji tezg,sytuacja eko-
nomiczna miata wptyw na decyzje dotyce zamiaru sprzeda ziota (,tak”, ,nie”,
.nie wiem”) przez osoby fizyczne (gospodarstwa dampna rynku wtornym. Uzyska-
ne rezultaty analizy statystycznej pozwalajwierdzé, ze w stosunku do catej proby
(N=1496) istniata zalsnos¢ migdzy ocein sytuacji ekonomicznej a zamiarem sprzgda
ztota, poniewa na poziomie istotrii alfa=0,05 warté¢ chi-kwadrat=43,6650>chi-
kwadrat alfa=9,488, co pozwolito na odrzucenie tepy zerowej 0 niezat@osci
zmiennych. Wart& wspotczynnika kontyngencji (Cskor=0,2062) wskazuge wptyw
sytuacji ekonomicznej na zamiar sprzedatota byt staby tabela 49.

We wszystkich subgrupach wedtug cech demograficpudecznych stwierdzo-
no, ze na poziomie istotroi alfa=0,05 byly podstawy do odrzucenia hipotegyorve]

0 niezalenosci zmiennych. Najmniejsza wakotestu chi-kwadrat=9,9424, na pozio-
mie istotndci p=0,0414, wysipita w subgrupie ,osoba bezrobotna” i bytackgza od
wartasci krytycznej chi-kwadrat alfa=9,488. W zyzku z tym byly réwnie podstawy
do odrzucenia hipotezy zerowej w pozostatych sytagh (chi-kwadrat>chi-kwadrat
alfa) i stwierdzeniuze istniata zalenos¢ migdzy sytuaci ekonomicza a zamiarem
sprzeday ztota. Oznacza taze warunki ekonomiczne gospodarstw domowych miaty
wplyw na podejmowane przez nie decyzje dojgezprzysztej sprzedy rodzinnego
zlota.

Analiza uwzgtdniajgca pte respondentow pozwolita stwierdzize w subgrupie -
czyzn wplyw sytuacji ekonomicznej na decyzje o zaae sprzedsgy zitota byt ,staby”
(Cskor=0,1323), natomiast w subgrupie kobiet keatedt st na poziomie ,przeet-
nym” (Cskor=4001).

Zauwaono, ze zr&nicowana sita zalaosci w przedziale oceny ,przegnej”
wystapita w subgrupie osob w wieku ,18-25 lat” (Cskor4017), ,46-60 lat”
(Cskor=0,3876) oraz w wieku ,61 lat i yge)” (Cskor=0,3013). Powzanie o ,stabej’
sile (Cskor=0,2550) miato miejsce w subgrupie wkwig26-45 lat”.
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Tabela 49. Test statystyki chi-kwadrat i wspotczyniki kontyngencji C Pearsona
miedzy ocery sytuacji ekonomicznej a zamiarem sprzedegy ztota przez gospodar-

stwa domowe wedtug cech demograficzno-spotecznyabspondentow

Cechy demograficzno- Chi-

-spoteczne —kwadrat P C Cskor

respondentéw

Ogo6tem (N=1496) 43,6650 0,0000 0,1684 0,2064
Pte¢
mezczyzna 10,2810 0,0360 0,1080 0,1323
kobieta 74,7038 0,0000 0,3267 0,4001
Wiek w latach
18-25 34,1099 0,0000 0,3280 0,4017
26-45 25,1503 0,0001 0,2082 0,2550
46-60 37,1870 0,0000 0,3165 0,3876
61 i wiccej 20,8685 0,0003 0,2460 0,3013
Wyksztatcenie
podstawowe 10,5730 0,0318 0,2362 0,2893
zawodowe 36,6717 0,0000 0,3356 0,4110
srednie 22,4797 0,0002 0,1751 0,2145
wyzsze 71,9701 0,0000 0,4301 0,5268
Status zawodowy
osoba bezrobotna 9,9424** 0,0414 0,1715 0,2100
emeryt, rencista 26,6227 0,0000 0,2431 0,2977
sektor prywatny* 13,3718 0,0096 0,1759 0,2154
sfera budetowa 22,8565 0,0001 0,2403 0,2943
Miejsce zamieszkania
<10.000 23,9643 0,0001 0,3109 0,3808
10.000-50.000 15,8753 0,0032 0,1642 0,2011
50.001-100.000 26,0738 0,0000 0,2566 0,3143
>100.000 44,3793 0,0000 0,3448 0,4223
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: warté¢ statystyki chi-kwadrat, na podstawie ktorej oszeanwo wspotczynniki
kontyngenciji jest statystycznie istotna dla alf®80i df=4 stopni swobody (k-1)(w-1). W
tym przypadku wart& krytyczna odczytana z tablic dla poziomu istgtialfa=0,05 wy-
nosi chi-kwadrat alfa=9,488. Obliczona dla df=4pstoswobody wart& wspoétczynnika
kontyngencji Cmax=0,8165.
**(N-W)-zastosowano test chi-kwadrat nagkiszej wiarygodnéci.

Zrbdto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Dominupca, a zarazem ,wysoka” zaleos¢ (Cskor=0,5268) wysgpita w sub-
grupie o0so6b magych wyksztalcenie wiasze. Powjzanie o sile ,przeeinej”
(Cskor=0,4110) wysapito w subgrupie 0s6b z wyksztatceniem zawodowympd¥o-
statych subgrupach wedtug wieku istagg sita zalenosci ksztattowata s w przedzia-
le oceny ,stabej” i dotyczyta osob z wyksztatlcenigmdstawowym (Cskor=0,2893)
orazsrednim (Cskor=0,2145).

W poszczegoélnych subgrupach, ze wdgl na status zawodowy respondentow,
istniejaca zalenos¢ byta lekko zrénicowana w przedziale oceny sity jako ,staba” i w

kolejnaéci malepcych wspoiczynnikbw dotyczyta: subgrupy ,emeryt, naista”
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(Cskor=0,2977), ,sfera budtowa” (Cskor=0,2943), ,sektor prywatny” (Cskor=052)
oraz ,0soba bezrobotna” (Cskor=0,2100).

Analiza uwzgtdniajgca miejsce zamieszkania respondentéw wykazataza-
leznos¢ o ,przecetnej” sile wystpita wsrod oséb zamieszkagych miasta powsej 100
tys. mieszkacoéw (Cskor=0,4223), w subgrupie oséb z miejscmivdo 10 tys. miesz-
kancow (Cskor=0,3808) i svdd osOb z miast 50-100 tys. (Cskor=0,3143). Zta& o
stabej sile (Cskor=0,2011) zauszeo w subgrupie osOb zamiesziayjch miasta o
liczbie 10-50 tys. mieszkaow.

Zakres badawczy, dotygzy przysztych zachowagospodarstw na rynku ziota,
miat na celu uzyskanie wiedzy na temat planowapgjesiay ztota na tle oceny wy-
starczalnéci dochodow. Wyniki badania wykazatye w badanej zbiorovéci ponad
36% stanowity gospodarstwa, ktére mimo dochodowtargzajcych zaplanowaty w
niedalekiej przyszixi sprzeda posiadanego zitotatabela 50.

W przypadku pici, odsetek przysztych sprzedawcéetazttj. ngzczyzn z do-
chodami wystarczagymi wyniost 39,20% oraz kobiet 18,60% (,0g6tem” pvobie
36,08%) —-wykres 107.

Ocere sytuacji dochodowej w ramach wspdlnego gospodarsiwmowego zna-
czaco r@nicowat wiek przysztych sprzedawcéw ziota. g 18-25 lat z dochodami
wystarczajcymi stanowili 27,52% (udziat ,ogétem” 36,08%) i,48% w przypadku
ocenionych jako ,,niewystarcaap” (,096tem” 63,92%). W subgrupie w wieku 26-45
lat wskaniki struktury wykazaty nieco agze zrégnicowanie: dla oceny dochodéw jako
~wystarczajce” odsetek sprzedawcow wyniost 24,06%, w wieki688at 51,50% oraz
w wieku ,61 lat i wecej” 39,34% -wykres 108.

Przyszli uczestnicy rynku z dochodami wystargzgni i wyksztatlceniem pod-
stawowym stanowili dominaga grupg, tj. 54,10% (,0g6tem” w badanej zbiorowa
36,08%). Wysoki w tym wzghtzie odsetek tyczyt sitakze sprzedawcow z wyksztatce-
niem srednim, tj. 42,68%, a naginie z wyksztatceniem zawodowym, tj. 32,28% —
,000tem” 36,08%. Najriszy w tej grupie dochodow — dotyczyt sprzedawcowyz
ksztatlceniem wiszym, tj. 24,16% wykres 109.

Nalezy uwypukli¢, ze wsrdéd sprzedawcédw ztota ani jedna osoba bezrobota ni
ocenita dochodow wspdlnego gospodarstwa domowegp, jaystarczajce”. Emeryci
i rencici uznali je w 33,07% i sprzedawcy reprezeqityjsektor prywatny w 43,88% —
wskaznik struktury ,ogétem” 36,08%. Przyszli sprzedawasy sfery budetowej stano-
wili dla tej oceny 46,03% wykres 110.
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Tabela 50. Przyszli sprzedawcy ztota na rynku wtérgm

wedtug oceny dochodow i cech demograficzno-spotegzin

Przyszli Ocena dochodow
Cechy
. sprzedawcy : . .
demograficzno- Jtota wystarczajace | niewystarczapgce
spoteczne w odsetkach
Ogotem 100,00 36,08 63,92
Ptec
mezczyzna 100,00 39,20 60,80
kobieta 100,00 18,60 81,40
Wiek
18-25 100,00 27,52 72,48
26-45 100,00 24,06 75,94
46-60 100,00 51,50 48,50
61 i wiccej 100,00 39,34 60,66
Wyksztatcenie
podstawowe 100,00 54,10 45,90
zawodowe 100,00 32,28 67,72
srednie 100,00 42,68 57,32
wyzsze 100,00 24,16 75,84
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 - 100,00
emeryt, rencista 100,00 33,07 66,93
sektor prywatny* 100,00 43,88 56,12
sfera budetowa 100,00 46,03 53,97
Miejsce zamieszkania
<10.000 100,00 56,18 43,82
10.000-50.000 100,00 29,47 70,53
50.001-100.000 100,00 45,16 54,84
>100.000 100,00 19,05 80,95
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanisetmkigo.
Wykres 107. Przyszli sprzedawcy ziota
wedtug oceny dochodow i pici
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 50.
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Wykres 108. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug oceny dochodoéw i wieku
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 50.

Wykres 109. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug oceny dochodow i wyksztatcenia
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Srednie
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 50.
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Wykres 110. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug oceny dochodow i statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 50.

Respondenci, ktorzy okazali zamiar sprzgdztota z miejscowsci mniejszych,
anizeli 10 tys. mieszkaow, tworzyli dominujca grupe o dochodach wystarczajych
stanowic 56,18% — ,,0g6tem” w prébie 36,08%. W grupie tgli bdwniez sprzedawcy
zamieszkujcy miasta o liczbie 50-100 tys. miesakaw (45,16%), miasta 10-50 tys.
(29,47%) oraz powaej 100 tys. mieszkaow (19,05%) -wykres 111.

Wykres 111. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug oceny dochodéw i miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 50.
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Otrzymane rezultaty badawcze pozwolity na weryfjkaezy zaktadaicej po-
wigzanie (zalenos¢) miedzy ocem dokonam przez gospodarstwa domowe wspolnych
dochodéw (,wystarczage” lub ,niewystarczajce”) a zamiarem (,tak”, ,nie” lub ,nie
wiem”) dotyczacym sprzeday ziota w najbliszej przysziéci i uwzgkdniajacej cechy
demograficzno-spoteczne respondentdiabela 51.

Uzyskane rezultaty analizy w postaci prezentowanydrtasci testu chi-
kwadrat wykazatyze w stosunku do badanej zbioraiwbbrak byto podstaw do odrzu-
cenia hipotezy zerowej (chi-kwadrat=2,338<ch-kwadiéa=5,991), co pozwolito na
stwierdzenieze na poziomie istotrdgci alfa=<0,05 nie istniata zalros¢ miedzy wy-
starczalnécia dochodow a zamiarem sprzegatota w przysziéci. ROwniez w stosun-
ku do respondentow wedtug ich cech demograficzrmdesgnych, na poziomie istotno-
sci alfa=0,05 nie wyapita zaleenos¢ w nastpujacych subgrupach: w wieku ,26-45 lat”
(2,131<5,991), ,46-60 lat” (2,493<5,991), ,61 latviecej” (2,332<5,991), ,wyksztat-
cenie podstawowe” (1,581<5,991), ,wyksztatcenie admwe” (5,250<5,991), ,wy-
ksztatceniesrednie” (0,741<5,991), ,0soba bezrobotna” (bralacg), ,sfera budeto-
wa” (2,321<5,991), ,mieszkay z miast 10-50 tys.” (2,196<5,991) i ,miesaky z
miast 50-100 tys.” (0,903<5,991). Oznaczaz®,w wymienionych subgrupach ocena
wystarczalnéci dochodow nie miata wptywu na zamiar sprzadatota (,tak”, ,nie”
lub ,nie wiem”).

W pozostatych subgrupach byly podstawy do odrzacémpotezy zerowej o
niezalenosci zmiennych (chi-kwadrat >chi-kwadrat alfa), a tyamym do wniosko-
wania,ze na poziomie istotroi p<0,05 wystarczalr$é dochodéw gospodarstw domo-
wych miata wptyw na ich decyzje dotyage zamiaru sprzedsg ztota.

Obliczone wspotczynniki kontyngencji ocenieg¢ sit zaleznosci migdzy wy-
starczalnécia dochodéw a zamiarem sprzegatota pozwolity na stwierdzeniee za-
leznoé¢ o ,stabej” sile wysipita w subgrupach: ,gxczyzna” (Cskor=0,1210), ,emeryt,
rencista” (Cskor=0,2746) i ,sektor prywatny” (Csk0r2510). Natomiast poazanie o
.przecktnej” sile miato miejsce w subgrupach respondernté@mieszkujcych miasta o
liczbie powyej 100 tys.” mieszkecow (Cskor=0,3754), miejscoda ponizej 10 tys.
mieszkacow (Cskor=0,3597), magych wyksztalcenie wasze (Cskor=0,3761), w
wieku 18-25 lat (Cskor=0,3434) oraz kobiet (CskqB®B5).
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Tabela 51. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy ocery wystarczalnasci dochodow a zamiarem sprzedey ziota przez

gospodarstwa domowe wedtug cech demograficzno-spataych respondentow

Cechy demograficzno- Chi-

-spoleczne respondentéw -kwadrat P c Cskor.
Ogotem (N=1496) 2,3379 0,3107/ 10,0395 0,0519
Ptec
mezczyzna 7,9717 0,0186 | 0,0952 | 0,1250
kobieta 36,0278 0,0000 | 0,2335 | 0,3065
Wiek w latach
18-25 20,7826 0,0000 | 0,2616 | 0,3434
26-45 2,1312 0,3445 | 0,0618 | 0,0811
46-60 2,4923 0,2876 | 0,0861 | 0,1130
61 i wigcej 2,3321 0,3116 | 0,0845 | 0,1109
Wyksztatcenie
podstawowe 1,5808 0,4537 | 0,0936 | 0,1228
zawodowe 5,2504 0,0724 | 0,1336 | 0,1754
srednie 0,7406 0,6906 | 0,0323 | 0,0424
wyzsze 28,3463 0,0000 | 0,2865 | 0,3761
Status zawodowy
osoba bezrobotna 0,0000 1,0000 | 0,0000 | 0,0000
emeryt, rencista 19,3983 0,0001 | 0,2092 | 0,2746
sektor prywatny* 15,9050 0,0004 | 0,1912 | 0,2510
sfera budetowa 2,3210 0,3133 | 0,0786 | 0,1032
Miejsce zamieszkania
<10.000 18,1810 0,0001 | 0,2740 | 0,3597

10.000-50.000 2,1955 0,3336 | 0,0618 | 0,0811
50.001-100.000 0,9029 0,6367 | 0,0493 | 0,0647
>100.000 29,3055 0,0000 | 0,2860 | 0,3754

* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Uwaga: warté¢ statystyki chi kwadrat, na podstawie ktorej oszeanmo wspotczynniki kon
tyngencji jest statystycznie istotna dla alfa<0i@5=2 stopni swobody (k-1)(w-1). W tyn
przypadku, wart& krytyczna odczytana z tablic dla poziomu istgtnalfa=0,05 wynosi
chi-kwadrat alfa=5,991. Obliczona dla df=2 stopwiobody warté¢ wspotczynnika kon-

=]

tyngencji Cmax=0,7618.

Zrodto: opracowanie wtasne na podstawie badania ankietawego

5.3.3. Dodatkowezrédta dochodéw

wedtug dokonanej i planowanej sprzedzy ztota

W pracy zmierzano do identyfikacji respondentévarky dokonali oraz zapla-

nowali sprzeda ztota, uwzgtdniajac ich aktywnd¢ na rynku finansowym vgwietle
zrodet uzyskiwanych dochodow. Rozieaia te dotyczyly struktury sprzedawcow ziota
wedtug czterech kategorii: a) brak dodatkowych yair) zrédet dochodow, b) kredyty
(kredytobiorcy), c) lokaty (inwestorzy), d) kredytyokaty (kredytobiorca-inwestor) —
tabela 52.
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Tabela 52. Sprzedawcy ziota na rynku wtérnym wedtug

dodatkowych zrédet dochoddéw oraz cech demograficzno-spotecznych

Cechy Brak Zrodio dochodu
demograficzno- Sprzedawcy| dodatkowych kredvt
-spoteczne zlota zrodet kredyty* | lokaty** Y
. . Z lokatami
respondentow dochodow
w odsetkach
Ogédtem 100,00 36,74 26,11 9,49 27,66
Pteé
mezczyzna 100,00 32,80 27,84 10,40 28,96
kobieta 100,00 43,90 22,96 7,85 25,29
Wiek w latach
18-25 100,00 46,37 4,35 23,19 26,09
26-45 100,00 38,40 32,80 8,53 20,27
46-60 100,00 13,62 35,88 4,98 45,52
61 i wiccej 100,00 62,05 8,48 12,95 16,52
Wyksztalcenie
podstawowe 100,00 40,91 40,15 8,33 10,61
zawodowe 100,00 57,07 26,17 8,38 8,38
srednie 100,00 44,09 30,64 9,14 16,13
wyzsze 100,00 10,59 13,14 11,31 64,96
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 84,73 6,54 8,73 -
emeryt, rencista 100,00 36,19 33,97 13,33 16,51
sektor prywatny*** 100,00 1,60 15,20 3,20 80,00
sfera budetowa 100,00 2,76 42,91 8,66 45,67
Miejsce zamieszkania|
<10.000 100,00 42,36 15,28 20,83 21,53
10.000-50.000 100,00 48,84 30,49 6,46 14,21
50.001-100.000 100,00 27,24 31,71 6,50 34,55
>100.000 100,00 20,31 18,23 10,94 50,52
*kredyty = kredyty bankowe i piyczki lombardowe
** Jokaty = obligacje, fundusze inwestycyjne, lokdiankowe i inne
*** w tym dziatalno$¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

Otrzymane wyniki pokazaty,e wérod dotychczasowych sprzedawcéw ztota by-
lo 36,74% respondentdw, ktérzy nie posiadalinych dodatkowychrodet dochodow.
Odsetek sprzedawcow korzysiajch wyhcznie z kredytébw wynidst 26,11% oraz
9,49% z lokat. Sprzedawcy, ktorzy jednagte korzystali z kredytéw oraz dochodow z
lokat stanowili 27,66%. Warto podkiet, ze w stosunku do liczsoi grupy, & 53,77%
sprzedawcow ztota korzystato z kredytow bankowyphzyczek lombardowych. Usta-
lono, ze w przypadku cech demograficzno-spotecznych okisetecharakteryzowat i
duzym zr@nicowaniem w stosunku do udziatu ,ogétem”. Najeej zadhionych
sprzedawcow, w kolejrai malepcych wskanikéw struktury, stwierdzono w subgrupie
~Sektor prywatny” 95,20%, ,sfera baetowa” 88,52%, ,46-60 lat” 81,40%, ,wyksztal-
cenie wysze” 78,10%, ,mieszkay miast powyej 100 tys.” 68,75% i ,mieszkay

223



miast 50-100 tys.” 66,26%. Najsize odsetki zadionych sprzedawcow, w kolejéa
rosmacych wskanikow, wyshpity w subgrupach ,osoba bezrobotna” 6,54%, ,61ilat
wiecej” 25,0%, ,18-25 lat” 30,44%, ,wyksztatcenie zasowe” 34,55% i 0s6b z miej-
scowdaci ponizej 10 tys. mieszkaeow”, tj. 36,81%.

Uwzgledniajac pte¢ respondentéw stwierdzonae wsrod sprzedawcow ziota,
ktorzy nie dysponowaltadnymizrodtami dochodéw z rynku finansowego, byto znacz-
nie mniej ngzczyzn (32,80%), i kobiet (43,90%). Sytuacja odwrotna wysta nato-
miast w przypadku ich posiadania: ,kredytobiorcébsto wiecej wérod nezczyzn
(27,84%), ni wsrod kobiet (22,96%). Podobnie sprzedawcow o statyigiedytobior-
ca-inwestor” byto wgcej (3,77pkt proc.) wod nezczyzn (28,96%), i wsrdd kobiet
(25,29%). W subgrupie gaczyzn sprzedawcy o statusie ,inwestor” stanowiljdD96 i
7,85% w subgrupie kobietwykres 112

Analiza struktury sprzedawcow ziota, dotyca wieku oraz rodzaju dochodow,
wykazata istotne zedmicowanie w stosunku do wskakow ,,ogétem” w catej zbioro-
wosci —wykres 113.W subgrupie respondentow w wieku 18-25 lat spraegaziota,
ktorzy nie mieli dodatkowych dochodow, stanowili,&B% i byt to wskanik o 9,63 pkt
proc. wyzszy od wskanika struktury ,0gétem”. Odsetek ,inwestorow” w sarpie tej
wyniost 23,19% i byt o ponad 13,7 pkt #8zy od ,,0ogétem” oraz 4,35% ,kredytobior-
cow” przy udziale ,ogotem” 26,11%. ,Kredytobiorcywestorzy” stanowili 26,09% —

udziat ,,og6tem” 27,66%.

Wykres 112. Sprzedawcy ztota wedtug dodatkowycirodet dochodow i pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 52.
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W subgrupie respondentow w wieku 26-45 lat sprzegabez dodatkowych
zrédet dochodéw stanowili 38,40% (,0gétem” w badambjorowdci 36,74%), nato-
miast ,kredytobiorcy” 32,80%. Odsetek ,inwestorowyniost 8,53% i byt niszy 0,96
pkt proc. od ,ogétem”, natomiast ,kredytobiorcowaiastorow” byto 20,27% — ,,0g90-
lem” w prébie 27,66%.

Wyniki badania pozwolity zauw¢, ze w subgrupie respondentéw w wieku 46-
60 lat dominujcy odsetek stanowili sprzedawcy o statusie ,kreligiaca-inwestor”, tj.
45,52% i byt to wskanik struktury wyszy o 17,86 pkt w stosunku do wshk&a struk-
tury ,ogétem”. Rownie odsetek ,kredytobiorcéw” byt o 9,77 pkt proc. isgy od
udziatu ,ogotem” i wyniost 35,88%. Inwestorzy twegtzgrupe w 4,98% w stosunku do
nizszego o 4,51% pkt udziatu ,0gotem”. Z kolei odsesgkzedawcow, ktdrzy nie po-
siadalizadnychzrodet dodatkowych dochodow wyniést tylko 13,62%zypwskaniku
struktury ,0ogétem” 36,74%.

W subgrupie w wieku ,61 lat i wce]” dominupcy odsetek, tj. 62,05% tworzyli
sprzedawcy, ktorzy nie korzystali z dochodow z tytkredytéw i zyskow z lokat. Od-
setek ,inwestoréw” wyniost 12,95% i byt wigzy o 3,46 pkt proc. od wsk@ika struk-
tury ,0gétem”. Znaczco niski odsetek, tj. 8,48%, w stosunku do udziglgotem”
26,11%, stanowili ,kredytobiorcy”. ROwnieodsetek sprzedawcow o statusie ,kredyto-
biorca-inwestor” byt niszy (o 11,14 pkt proc.) od ,ogétem” w prébie i wgsi
16,52%.

Wykres 113. Sprzedawcy ztota wedtug dodatkowycirédet dochodow i wieku

70

60 |
50 |
Gdsetek 40 |

respondentow
@) 301
20 4
1l
o ‘ ‘ ‘ ‘
16-45 46-60

18-25 61iwiece ogdlem

Wek

O brak dodatkowych zrédet dochodow B kredyty O lokaty O kredyty z lokatami ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 52.
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Poziom wyksztalcenia okazalestzynnikiem istotnie rénicujacym sprzedaw-
cow ziota pod wzgidem korzystania z produktéw rynku finansowegeykres 114.W
subgrupie sprzedawcow z wyksztatlceniem podstawowyh 40,15% ,kredytobior-
cow”, czyli wiecej o 14,04 pkt proc. od wskaika ,0g96tem” w prébie. Réwniepowy-
zej wskanika ,,ogotem” (4,17 pkt) znafdi sie sprzedawcy, ktorzy nie korzystalzad-
nej formy dodatkowych dochoddéw. W stosunku do gtmyk,ogotem” 27,66% ,kredy-
tobiorcy-inwestorzy” tworzyli grup w 10,61%, natomiast odsetek ,inwestorow” wy-
niést 8,33% i byt niszy o 1,16 pkt od wskaika w grupie.

W subgrupie sprzedawcéw z wyksztatlceniem zawodowgminupcy odsetek,
tj. 57,07% (20,33 pkt proc. pomj wskanika struktury ,,ogétem”) stanowili sprzedaw-
cy niekorzystajcy z zadnych dosfpnych produktow. Odsetek ,kredytobiorcow” byt
wyzszy od ,0gotem” w probie tylko o 0,06 pkt i wynid26,17%. Poriej wskanikow
w probie (1,11 pkt) znali si¢ takze ,inwestorzy” stanowicy 8,38% oraz ,kredyto-
biorcy-inwestorzy”, dla ktérych wskaik w strukturze okazat siidentyczny, lecz o
19,28 pkt proc. iszy od wskanika struktury ,0ogétem” 27,66%.

Sprzedawcy z wyksztatceniesrednim nie korzystali w 44,09%z7zadnej formy
analizowanych na podstawie badania dochodéw (+@kd5do ,0gétem”), natomiast
.Kredytobiorcy” w 30,64% (+ 10,63 pkt). Nieznaczrpenize] wskanika ,o0gotem” w
probie byto ,inwestorow”, ktérzy stanowili 9,14%(35 pkt proc.) oraz znagzo mniej
~kredytobiorcow-inwestoréw”, czyli 16,13% (-11,5&tproc.).

Wsrod sprzedawcdw w subgrupie z wyksztatceniemsaym dominowali ,kre-
dytobiorcy-inwestorzy” przy odsetku 64,96%, czyizszym o 37,3 pkt proc. od ,0906-
lem w probie. Tymczasem ,inwestorzy” stanowili 1198 i byt to odsetek jedynie o
1,82 pkt proc. riszy od ,,0g6tem” w badanej zbiorowm. Ponizej natomiast wskani-
kow ,0g6tem” zaobserwowano udziat w sprzegatota ,kredytobiorcow”, tj.13,14%
(mniej o 12,97 pkt) oraz tych sprzedawcow, ktoriay posiadali dodatkowych docho-

dow, tj. 10,59% w stosunku do ,,ogétem” w probie BB%.
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Wykres 114. Sprzedawcy ztota wedtug dodatkowych

zroédet dochodow i wyksztatcenia

70

60 4
50 i
Gdsetek 40
respondentow

(%) 301
20 -

0] ‘ ‘ ‘

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

@ brak dodatkowych zrédet dochodéw B kredyty O lokaty O kredyty z lokatarri ‘

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 52.

Zauwaono, ze czynnikiem istotnie rdicujacym sprzedawcéw ziota wwietle
dodatkowychzrédet dochodéw byt status zawodowywykres 115.W subgrupie ,,0s0-
ba bezrobotna” dominagy odsetek 84,73% tyczylessprzedawcow, ktorzy nie korzy-
stali zzadnej formy dochodu. ,Kredytobiorcy” stanowili tylk5,54% i byt to wskanik
w strukturze niszy od wskanika struktury ,ogétem”, ao 19,57 pkt proc. ,Inwesto-
rzy” stanowili 8,73% i w tym przypadku byt on o 6,pkt. nizszy od wskanika struk-
tury ,ogétem”. Naley podkreli¢, ze wérod oséb bezrobotnych nie byto sprzedawcow
ztota korzystajcych jednoczénie z kredytow i lokat.

W subgrupie sprzedawcow z sektora prywatnego domahaq,kredytobiorcy-
inwestorzy”, ktorzy stanowili 80,00% w stosunku wldziatu ,,0ogétem” 27,66%. Udziat
z kolei ,inwestoréw” byt 0 6,29 pkt nszy od ,ogdétem” i wynidst 3,20%. Podobnie od-
setek ,kredytobiorcow” byt miszy o 10,91 pkt proc., tj. 15,20%. Naszy odsetek,
czyli 1,60% — a zarazem wysoce zmi@owany (35,14 pkt) dotyczyt sprzedawcow, kto-
rzy nie korzystali z dodatkowycirédet dochodow.

Wsrod sprzedawcédw reprezenfaych sfee budzetowa byto 45,67% ,kredyto-
biorcow-inwestorow” (w¢cej o 18,01 pkt od ,,og6tem” w prébie), 42,91% ,kysot
biorcow” (wigcej 0 16,8 pkt) oraz 8,66% ,inwestorow” (mniej @8 pkt) i tylko 2,76%
sprzedawcow niekorzystajych zzadnej formy omawianych dochodéw (mniej o 33,98
pkt).
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Wykres 115. Sprzedawcy ztota wedtug dodatkowycirodet dochodéw

| statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 52.

Uzyskane efekty badawcze pozwolity stwietdze miejsce zamieszkania o od-
niesieniu do liczby mieszkaow, umiarkowanie riicowato sprzedawcow ziota na tle
omawianychzrédet dochoddw wykres 116.W subgrupie sprzedawcow zamiesakuj
cych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkacOw znacgco wyr@nili sie ,inwestorzy”,
ktorzy stanowili 20,83% (,0g0tem” w prébie 9,49%)atomiast odsetek nabywcow
niekorzystajcych z dodatkowyclirédet wyniost 42,36% (,0g6tem” 36,74%). Wska
nik struktury dla ,kredytobiorcow” wynidst 15,28%o0go6tem” 26,11%) i 21,53% dla
.KredytobiorcoOw-inwestorow” — udziat ,,ogotem” 27,86

W przypadku sprzedawcow ziota zamieszakygch miasta o liczbie 10-50 tys.
mieszkacow, 48,84% z nich nie korzystatazadnych tych dochodéw (udziat "ogotem”
36,74%), natomiast ,kredytobiorcy stanowili 30,49%gotem” 26,11%), ,kredyto-
biorcy-inwestorzy” 14,21% (,0g6tem” 27,66%) i ,inwwrzy” 6,46% — udziat ,096-
lem” 9,49%.

Sprzedawcy z miast 50-100 tys. miesm@v w 27,24% nie korzystali zadnej
formy dochoddw z rynku i byt to wskaik struktury nkszy od ,ogétem” w badanej
zbiorowasci 0 9,5 pkt proc. Odsetek ,inwestorow” wyniost 8% (mniej o 2,99 pkt),
.Kredytobiorcow” 31,71% (wicej o 5,6 pkt) i 34,55% ,kredytobiorcow-inwestorow”
(wiecej 0 6,89 pkt proc.).

W przypadku sprzedawcow z miast paey100 tys. mieszkecow — 20,31% z
nich nie korzystato z dodatkowych dochodow (wsikh struktury ,ogétem” 36,74%),
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~Kredytobiorcy” stanowili 18,23% (,0g6tem” 26,11%jnwestorzy” 10,94% (,0gétem”
9,49%) oraz ,kredytobiorcy-inwestorzy” 50,52% — gdgm” 27,66%.

Wykres 116. Sprzedawcy ztota wedtug dodatkowycirodet dochodéw

I miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 52.

Zgodnie z celami poznawczymi, w pracyzdno do zbadania zaleosci micdzy
sprzedaa ztota (warianty ,tak” lub ,nie”) a korzystaniemdodatkowychzrédet docho-
dow (,tak” lub ,nie”), do ktorych zaliczono: a) kilgty bankowe i payczki lombardo-
we, b) obligacje, c¢) fundusze inwestycyjne, d) lgkbankowe i inne. Analiza staty-
styczna pozwolita na stwierdzenigg na poziomie istotdci alfa=0,05 istniata zake
nos¢ miedzy sprzedz ziota a korzystaniem z kredytow i p@zek (chi-
kwadrat=28,2631>chi-kwadrat alfa=3,841) oraz kotay®m z lokat bankowych i in-
nych (chi-kwadrat=21,6871>chi-kwadrat alfa=3,844gleznosci te byty wysoce istotne
(p=0,0000), ale stabe i w tym przedziale oceny ¢tekk&nicowane. Wgksza sita po-
wigzania wysipita w stosunku do korzystania z kredytow (Cskoi€@6), nz w sto-
sunku do korzystania z lokat bankowych (Cskor=00)6%abela 53.

Obliczone wartéci statystyki chi-kwadrat w stosunku do obligagjap fundu-
szy inwestycyjnych pozwolity zauvgé, ze na poziomie istotriai alfa=0,05 nie istnia-
la zalenos¢ miedzy dokonam sprzedaa ziota a dochodami z obligacji (chi-
kwadrat=0,0202<chi-kwadrat alfa=3,841) oraz dochaida funduszy inwestycyjnych
(chi-kwadrat=1,1401<chi-kwadrat alfa=3,841).
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Oznacza toze posiadane przez gospodarstwa domowe lokaty vgaupiich
oraz w funduszach inwestycyjnych nie miaty wptywa podejmowane decyzje doty-

czace sprzedgy ziota.

Tabela 53. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona

miedzy sprzedag ziota na rynku wtérnym a innymi zrédtami dochodow

Zrédka dochodéw Chi-kwadrat | df | 'StOnosé | Wspolczynniki
p C Cskor.

g;‘jfeyty’ payczki lombar- 28,2631 1| 00000 | 01362 0,1926
Obligacje 0,0020 1 0,9641 0,001P 0,0017
Fundusze inwestycyjne 1,1401 il 0,285 0,02/76 0,0390
Lokaty bankowe i inne 21,6871 1 0,0000 0,1195 0169
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 i df=1 stopnia swobody (k-1)(w-1) watt krytyczna chi-
kwadrat alfa=3,841. Warf6é wspoiczynnika Cmax=0,7071.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

Badanie umdliwito, w zakresie celdow szczego6towych, pede identyfikacji re-
spondentow, ktorzy wykazali w sorezamiar sprzedg ztota, uwzgtdniajc ich zré-
dta dochodow w postaci produktow finansowych. Amaktruktury przeprowadzono
podobnie, jak w przypadku dokonanej przez respaidelersprzeday ztota na rynku
wtérnym, w oparciu o cztery kategorie zachéwatabela 54.

Uzyskane rezultaty badania wykazatg,w grupie przysztych sprzedawcow zto-
ta najwyszy odsetek stanowili ,kredytobiorcy”, tj. 34,06@dsetek ,kredytobiorcow-
inwestoréw” wyniost 30,64% i ,inwestorow” 13,22% oBatkowychzrédet dochoddw
z rynku finansowego nie miato 22,08% z ogolnejhligprzysztych sprzedawcéw ztota.

W subgrupie razczyzn, dominujcy odsetek stanowili ,kredytobiorcy-
inwestorzy” 32,41% (udziat ,ogétem” 30,64%) i ,krgdbiorcy” 30,47% (,0g0tem”
34,06%) oraz nieposiaday dochodow z tyclirodet, ktdrzy tworzyli grup w 18,84%
w stosunku do 22,08% udziatu ,ogotem”. Napry odsetek (18,28%)sn6d mezczyzn
tworzyli ,inwestorzy” — ,ogétem” w probie 13,22%.

Wsrod kobiet zauwzono najwecej kredytobiorcéw” (38,65%) oraz ,kredyto-
biorcéw-inwestoréw” (28,37%). W 26,24% nie posigdahe zadnychzrédet docho-
dow. Najnizszy odsetek wod kobiet dotyczyt ,inwestorow”, tj. 6,74%, ,0q6re w
badanej zbiorowdei 13,22% -wykres 117.

! Do kategorii tych zaliczono: a) przysztych spragdéw ziota niekorzystagych z dodatkowychirodet
dochodéw, b) korzystagych tylko z kredytow i nazwanych, jako ,kredytotny”, c) posiadajcych
zyski z wyhcznie z lokat, tj. obligacje, fundusze inwestycyjiekaty bankowe, nazwanych jako
J“nwestor”, d) korzystajcych z kredytéw i zyskéw z lokat, nazwanych jakoegkytobiorca-inwestor”.
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Tabela 54. Przyszli sprzedawcy ztota na rynku wtorpm a dodatkowezrédta

dochodow wedtug cech demograficzno-spotecznych

Cechy Przyszli Brak Dochody wedlug kategorii
demograficzno- sprzedawcy dOd? t!<owych kredyty
_spoleczne Sota ZrOdle, kredyty* | lokaty** z
respondentow dochoddw lokatami
w odsetkach
Ogotem 100,00 22,08 34,06 13,22 30,64
Pteé
mezczyzna 100,00 18,84 30,47 18,28 32,41
kobieta 100,00 26,24 38,65 6,74 28,37
Wiek w latach
18-25 100,00 37,62 12,84 31,19 18,35
26-45 100,00 11,79 47,17 9,43 31,61
46-60 100,00 8,50 44,50 3,00 44,00
61 i wigce] 100,00 48,36 13,12 20,49 18,03
Wyksztalcenie
podstawowe 100,00 36,07 37,70 9,84 16,39
zawodowe 100,00 31,01 43,04 12,66 13,29
srednie 100,00 23,98 41,06 10,98 23,98
wyzsze 100,00 6,74 15,17 17,98 60,11
Status zawodowy
osoba bezrobotna 100,00 72,13 3,28 24,59 -
emeryt, rencista 100,00 34,25 37,80 16,14 11,81
sektor prywatny*** 100,00 1,44 32,37 10,07 56,12
sfera budetowa 100,00 4,76 40,21 7,94 47,09
Miejsce zamieszkanial
<10.000 100,00 22,47 31,46 19,10 26,97
10.000-50.000 100,00 35,26 43,68 10,53 10,53
50.001-100.000 100,00 13,83 29,95 12,90 43,32
>100.000 100,00 17,01 29,25 13,60 40,14
* kredyty = kredyty bankowe i pyczki lombardowe
** Jokaty = obligacje, fundusze inwestycyjne, lokdiankowe i inne
*** w tym dziatalno$¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Wskazanoze wiek istotnie régnicowat przysztych sprzedawcow ziota w uzy-
skiwanych dochodach z rynku finansowegaykres 118.W subgrupie os6b w wieku
18-25 lat dominowali sprzedawcy, ktorzy nie dyspesab nimi, tj. 37,62% (udziat
,000tem” 22,08%) oraz ,inwestorzy” stanoyely 31,19% (,0g6tem” 13,22%). ,Kredy-
tobiorcy-inwestorzy” stanowili 18,35% ( ,ogotem” B1%) i 12,85% (najuszy odse-
tek) ,kredytobiorcy” — ,ogétem” w prébie 34,06%.

W subgrupie oséb w wieku 26-45 lat wyniali sie ,kredytobiorcy”, ktérych
udziat wyniost 47,14% (udziat ,ogétem” 34,06%) orgzedytobiorcy-inwestorzy”, tj.
31,46% (,0g0tem” 30,64%). Dodatkowymirédtami dochodow nie dysponowato
11,79% z nich w stosunku do 22,08% ,ogdtem” w bagjlabiorowdci. Najnizszy od-
setek (9,43%) tyczyt si,inwestorow” — udziat ,,og6tem” 13,22%.
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Wykres 117. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug dodatkowychzrodet dochodéw i pici
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 54.

Odsetek ,kredytobiorcéw” i ,kredytobiorcéw-inwestw” w wieku 46-60 lat
byt jednakowy, odpowiednio 44,50% (,0g0tem” w prétd4,06%) i 44,00% (,0g6tem”
w prébie 30,64%), natomiast dochodami nie dyspotm®#&H0% przysztych sprzedaw-
cow zitota — ,0gdétem” 22,08%. Najrszy wskanik w strukturze odnosit sido ,inwe-
storow” i wynidst 3,00% wobec wskaika struktury ,,ogétem” 13,22%.

Wsrdd subgrupie respondentow poey 61 rokuzycia zauwaono, ze domino-
wali przyszli sprzedawcy ztota, ktérzy nie posiadaldnychzrédet dochodéw stano-
wiacy 48,36% (udziat ,ogotem” 22,08%). Draigyrup (réznica niemal 28 pkt proc.)
byli inwestorzy, tj. 20,49% (,0g6tem” 13,22%) i ,&dytobiorcy-inwestorzy” w 18,03%
(,ogotem” w probie 30,64%). Najnszy odsetek przysziych sprzedawcow dotyczyt
.Kredytobiorcow”. Wskanik struktury dla tej grupy wyniost 13,12% przy veshkiku
,0g0tem” 34,06%.

Analizujac dochody wedtug wyksztatcenia respondentow zaona, ze wsrod
przysztych sprzedawcow z wyksztatceniem podstawowgminowali ,kredytobiorcy”
(37,70%, udziat ,ogotem” 34,06%) oraz zzmica ponad 1,5 pkt proc. nieuzyskay
zadnych dochoddéw z rynku finansowego (36,07%, ,,oq3t22,08%) —wykres 119.
Odsetek, kredytobiorcéw-inwestoréw” wynidst 16,39% (,,096terd0,64%), a ,inwe-

storow” 9,84% i byt to najriszy odsetek w strukturze — ,0g6tem” 13,22%.
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Wykres 118. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug dodatkowychzrodet dochodow i wieku

60

50

40 4

Qdsetek
respondentow 30 |+ |
€0

10 _—

1825 16-45 46-60 611 wiecej ogdem
Wiek

O brak dodatkowych zrddet dochodow B kredyty O lokaty O kredyty z lokatami

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 54.

W subgrupie sprzedawcow z wyksztatceniem zawodowgiwyzszy udziat w
dochodach z rynku finansowego mieli kredytobioréyorzy stanowili 43,04% -
wskaznik struktury ,ogétem” 34,06%. Znagey odsetek tworzyli nieposiadaly zad-
nych dochodow, tj. 31,01% (udziat ,ogotem” 22,08%),nastpnie ,kredytobiorcy-
inwestorzy” 13,29% (,0g6tem” 30,64%) oraz ,inwestpt 12,66% (ogoétem” 13,22%).

Wsrdd przysztych sprzedawcow z wyksztatceni@ednim dominowali ,kredy-
tobiorcy” stanowacy 41,06% w stosunku do wskaka struktury ,,ogétem” 34,06%.
Odsetek ,kredytobiorcow-inwestoréw” (,0g6tem” 30%4 oraz niekorzystagych z
tych zrodet dochodow (,0gotem” 22,08%) byt identyczny,dp 23,98%, natomiast in-
westoréw 10,98% — udziat ,0g6tem” 13,22%.

W odniesieniu do wyksztatcenia wszego sprzedawcow, odsetek ,kredytobior-
cow-inwestoréw” byt dominujcy i wyniést 60,11% w stosunku do ,,og6tem” w prébie
30,64%. ,Inwestorow” byto 17,98% i ich udziat byizezy niemal 3 pkt proc. w stosun-
ku do ,kredytobiorcow”, ktérych byto 15,17% wobedaiatu ,,0gotem” 34,06%. Do-
datkowychzrodet dochoddw nie miato 6,74% przysztych sprzedawetota (najniszy
wskaznik w strukturze) przy wskaiku struktury ,ogétem 22,08%".
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Wykres 119. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug dodatkowychzrodet dochodow i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 54.

W subgrupie sprzedawcow bezrobotnych przeanieposiadajcy dodatko-
wych dochodoéw i byt to najwygzy wskanik w badanej strukturze, tj. 72,13% w sto-
sunku do wskanika struktury ,ogotem” 22,08% wykres 120. ,Jnwestorow” byto
24,59% (,0g6tem” 13,22%) i ,kredytobiorcow” 3,28%of6tem” 34,06%). ROwniew
subgrupie tej przyszli sprzedawcy nie dysponowatinddami z kredytoéw oraz lokat.

W przypadku emerytéw i rencistow gtowny wske& w strukturze stanowili
.Kredytobiorcy”, tj. 37,80% (udziat ,ogotem” 34,06%raz — niewiele kszy, ponad
3,5 pkt proc. — nieposiadaly dodatkowych dochodéw, tj. 34,25% (,,0g6tem” 2248
Odsetek ,inwestoréw” wyniost 16,14% do udziatu ,ém0” 13,22% i ,kredytobior-
cow-inwestorow” 11,81% — ,,ogotem” 30,64%.

Przyszli sprzedawcy ztota z sektora prywatnegoostdn najwyzszy odsetek
uzyskupcych dochody z kredytow i lokat — 56,12% przy 3064gétem” w badanej
zbiorowaci. ,Kredytobiorcow” natomiast byto w subgrupie t8R,27% (,090tem”
34,06%), a ,inwestorow” 10,07% — ,ogotem” 13,22%ecydowanie najaszy odse-
tek tworzyli sprzedawcy, ktdrzy nie posiadali déaatych dochodéw, tj. 1,44% w sto-
sunku do ,,0g6tem” w badanej zbiorovad 22,08%.

Dominujacy odsetek wrod przysztych sprzedawcow reprezeatyh sfee bu-
dzetowa tworzyli ,kredytobiorcy-inwestorzy” przy odsetkur H9% i udziale ,ogotem”
30,64%. Wskanik struktury dla ,kredytobiorcow” wyniost 40,21%uidziale ,,0g6tem”
34,06%, natomiast ,inwestorzy” stanowili 7,94% -ggtem” 13,22%. W subgrupie tej
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najnizszy odsetek dotyczyt przysztych sprzedawcow zteta dodatkowych dochodow,
ktorych byto 4,76% w stosunku do ,,ogétem” w proBiz08%.

Stwierdzono,ze miejsce zamieszkania istotnieznbicowato przysztych sprze-
dawcow ztota wswietle produktéw na rynku finansowym. Najuszy odsetek ,kredy-
tobiorcéw” tworzyli sprzedawcy zamieszkay miejscowdci ponizej 10 tys. miesz-
kancow (31,46%, udziat ,ogotem” 34,06%) oraz ,kredyitmioy-inwestorzy” (26,97%,
udziat ,ogétem” 30,64%) wykres 121.Sprzedawcow, ktérzy nie posiadaibdet do-
chodéw byto 22,47% (,0g6tem” w probie 22,08%) iwastorow” 19,10% — ,0g6tem”
13,22%.

W przypadku przysztych sprzedawcow ziota zamieszigh miasta o liczbie
50-100 tys. mieszkmdw zauwaono, ze dominowali ,kredytobiorcy” (43,68%, ,,0g0-
lem” 34,06%) oraz nieposiadaly dodatkowych dochodéw, ktérzy stanowili 35,26% w
stosunku do ,,ogétem” w badanej zbiorosep22,08%. W pozostatych grupach wgka
niki struktury ,inwestorow” i ,kredytobiorcow” byhidentyczne, tj. po 10,53%, odpo-

wiednio przy wskanikach struktury ,ogotem” 13,22% i 30,64%.

Wykres 120. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug dodatkowychzrodet dochodéw i statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 54.

Wsrdd przysztych sprzedawcow ziota zamiesz&ygh miasta 50-100 tys.
mieszkacow najwyszy odsetek tworzyli ,kredytobiorcy-inwestorzy”,. t43,52%
(wskaznik struktury ,ogotem” 30,64%) oraz ,kredytobiorcystanowicy 29,95% -
,0gotem” 34,06%. Zblione odsetki zauwano w przypadku sprzedawcéw, ktérzy nie
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dysponowali dodatkowymir6dtami dochodow i ,inwestorow”, odpowiednio: 13983
12,90% przy zrénicowanych wskanikach struktury ,ogotem” 22,08% oraz 13,22%.

Wykres 121. Przyszli sprzedawcy ziota

wedtug innych zrodet dochodow i miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 54.

Dominujacy odsetek sprzedawcoéw ,kredytobiorcéw-inwestorowiystapit
wsrod badanych z miast powsj 100 tys. mieszkadw, ktorzy stanowili 40,14% —
wskaznik struktury ,ogotem” 30,64% oraz $n0d ,kredytobiorcow” przy odsetku
29,95% i ,0ogotem” 34,06%. Nieposiaday dodatkowychzrodet stanowili 17,01%
(,og6tem” 22,08%) oraz ,inwestorzy” 13,60% — ,0g0i& 13,22%.

Analiza powizaa miedzy dodatkowymizrodtami dochodéw (warianty odpo-
wiedzi: ,tak” lub ,nie”) a zamiarem sprzegaztota (warianty odpowiedzi: ,tak”, ,nie”
.nie wiem”) pozwolita na uzyskanie wiedzy, czy dtktave dochody z rynku finanso-
wego miaty wptyw na decyzje zw#ane z przysatsprzedaa ztota przez gospodarstwa
domowe na rynku wtornym tabela 55.

Rezultaty tej analizy pozwolity stwierdzize na poziomie istotrici alfa=0,05
istniata zalenos¢ miedzy sprzeda ztota a korzystaniem z kredytow i p@zek (chi-
kwadrat=16,5319>chi-kwadrat alfa=5,991) oraz kotayem z funduszy inwestycyj-
nych (chi-kwadrat=9,6502>chi-kwadrat alfa=5,991gnleZnoici te byly statystycznie

istotne (p<=0,0080), ale ,stabe” i w tym przedziateny lekko zrénicowane. Wgksza

2 zaliczono do nich: a) kredyty bankowe,zgozki lombardowe, b) obligacje, c) fundusze inwegjge,
d) lokaty bankowe i inne.
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sita powhzania wysipita w stosunku do korzystania z kredytéw (Cskot302), nk w

stosunku do korzystania z funduszy inwestycyjnyeskor=0,1051).

Tabela 55. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona
migedzy zamiarem sprzeday ztota na rynku wtornym

a dodatkowymi zrodtami dochodow gospodarstw domowych

;L . Chi- X Wspotczynniki

Zrodta dochodéw _kwadrat df Istotnosé C Cskor
g;‘jfeyty’ payczki lombar- 16,5319 | 2 0,0003 0,1045  0,1372
Obligacje 1,0115 2 0,6031 0,0260 0,0341
Fundusze inwestycyjne 9,6502 2 0,0080 0,0801 0,1051
Lokaty bankowe i inne 1,1631 2 0,5590 0,0279 0,0366

Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 i df=2 stopni swobody (k-1)(w-1) wastckrytyczna chi-
kwadrat alfa=5,991. War§é wspo6tczynnika Cmax=0,7618.
Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Obliczone wartéci statystyki chi-kwadrat w stosunku do obligaciap lokat
bankowych pozwolity rownie na stwierdzenieze na poziomie istotr$ai alfa=0,05 nie
istniata zalenos¢ miedzy sprzedz zilota a dochodami =z obligacji (chi-
kwadrat=1,0115<chi-kwadrat alfa) oraz dochodami akat bankowych (chi-
kwadrat=1,1631<chi-kwadrat alfa). Oznacza #e,posiadane przez gospodarstwa do-
mowe lokaty w formie obligacji lub na kontach bankah nie miaty wptywu na po-

dejmowane decyzje dotygze przysziej sprzedg ztota.

5.4. Sprzeda ztota dokonana i planowana — wzajemne relacje

W kolejno realizowanym procesie badawczym zmierzégmadentyfikacji przy-
sztych zachowa respondentéw, ktérzy dokonali sprzegaztota na rynku wtérnym
wedtug okazanego zamiaru sprzaga/N sondau postiono st skategoryzowanfor-
ma odpowiedzi umaliwiajaca respondentom jej udzielenie wedtug trzech wariantd
Jak”, ,nie” lub ,nie wiem”. Otrzymane wyniki badaa pozwolity na stwierdzenie,e
sparod dotychczasowych sprzedawcow, wskl struktury ,0gotem” dla ponownej
sprzeday zitota w najbliszej przysziéci w tej grupie wyniost 46,75%, natomiast w
przypadku jej braku 31,58%. Pozostali badani (Zhpiie mieli na ten temat zdania —
tabela 56.
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Tabela 56. Zamiar sprzeday ztota przez gospodarstwa domowe swietle

sprzedazy dokonanej oraz cech demograficzno-spotecznych mmsndentéw

Cechy demograficzno- Sprzedawcy Zamiar sprzedazy ztota
-spoteczne respondentow ziota tak  nie  nie wiem
w odsetkach

Ogodtem 100,00 = 46,75 31,58 21,67
Ptec

MezCzyzne 100,0( 45,1 36,1¢ 18,7z
kobiete 100,0¢( 49,71 | 23,2¢ 27,0%
Wiek w latach

1€-25 100,0¢( 65,2z | 15,9¢ 18,8¢
2€-45 100,0¢( 37,00 | 37,6( 25,3
4€-60 100,0¢( 60,12 | 28,91 10,9¢
611 wigce] 100,0¢( 39,2¢ | 29,97 30,8(
Wyksztalcenie

podstawow 100,0¢( 39,4C 17,4 43,1¢
zawodow: 100,0¢( 58,6¢ | 21,9¢ 19,3
srednie 100,0¢( 33,01 | 44,62 22,31
WYZSZ€ 100,0¢( 60,5¢ | 27,37 12,04
Status zawodowy

osoba bezroboti 100,0¢( 22,18 | 42,1¢ 35,6¢
emervt, rencis 100,0( 64,7¢ 21,27 13,97
sektor prywatny 100,0( 40,8( 44 ,0( 15,2(
sfera budetowe 100,0¢( 53,9¢ | 26,71 19,2¢
Miejsce zamieszkania

<1(.00C 100,0¢( 48,61 = 36,81 14,5¢
1C.00¢-50.00( 100,0¢( 354C @ 32,3( 32,3(
50.00:-100.00( 100,0¢( 57,72 | 26,42 15,8¢
>100.00( 100,0¢ 54,17 @ 32,81 13,02
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictv

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

Ptet respondentow umiarkowaniezricowata zamiar sprzeéa ztota. W przy-
padku mezczyzn dalsz sprzeda zaplanowato 55,12% z nich, przeciwnego zdania byto
36,16%, czyli o 4,58 pkt proc. wdej w stosunku do wskaika ,0gotem” w probie.
Odsetek mzczyzn, ktérzy nie mieli zdania na temat przyszipjzeday wyniost
18,72% i byt to wskenik struktury o 2,95 pkt proc. #8zy od wskanika struktury
,0g00tem”. W subgrupie kobiet 49,71% (+2,96 pkt pjowyrazito cle¢ sprzeday ro-
dzinnego ziota, a 23,26% (-8,32 pkt) bylo przecigmedania. Odsetek kobiet, ktore
nie miaty zdania wyniost 27,03% — ,0g6tem” w pro2ie,67% -wykres 122.

Dominujace zr&@nicowanie wrod przysztych sprzedawcow ziota wedtug wieku
wystapito w subgrupie ,18-25 lat”. Zamiar sprzegawyrazito & 65,22% responden-
téw, czyli o 18,47 pkt proc. wtej od ,ogotem” w badanej zbiorowa. Natomiast
15,94% nie zamierzalo dokohaprzeday (-15,64 pkt), al8,84% nie miato zdania na
ten temat (-2,83 pkt). Niecozsize zranicowanie w strukturze sprzedawcow — wedtug

wariantow planowanej sprzegdaztota — wysipito w subgrupie w wieku ,46-60 lat”.
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Wykres 122. Sprzedawcy wedtug zamiaru sprzeds ztota i pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 56.

Sprzeda ztota zaplanowato 60,13% respondentow (+13,3&pit. w stosunku
do ,ogétem” w probie), natomiast zamiaru nie okaza8,91% (-2,67 pkt)Zdania w
subgrupie tej nie miato 10,96% respondentéw — dda@gdtem” 21,76%.

W pozostatych dwdch subgrupach wagsto umiarkowane zrinicowanie
sprzedawcow pod wzglem ich wieku w zamiarze sprzegtaztota. W subgrupie w
wieku ,61 lat i wicej” 39,29% 0s0b zaplanowato sprzeddota (-7,46 pkt), a 29,91%
(-1,67 pkt) nie planowatdOdsetek osob, ktore nie miaty w tej kwestii zdamimiost
30,80% i byt wyszy 0 9,13 pkt od wskaika ,0g6tem” w probie. W subgrupie w wie-
ku ,26-45 lat” odsetek zamierzajych sprzeda ztoto wyniost 37,07% i niemal iden-
tyczny respondentow, tj. 37,60% byt przeciwnegontal+6,02 pkt). Odsetek niepotra-
fiacych udzielé jednoznacznej odpowiedzi na ten temat wyniost 2%,3czyli wicej o
3,72 pkt proc. w stosunku do ,ogotemiwykres 123.

W odniesieniu do wyksztatcenia dotychczasowych expazvcOw zauwano, ze
dominupcy spaérdéd nich odsetek plamgych sprzedaztoto dotyczyt osob z wyksztat-
ceniem wyszym i zawodowym. \&fdéd oséb z wyksztatceniem wgzym 60,59% wy-
razito zamiar sprzeds (wigcej o 13,84 pkt proc. od udziatu ,,ogotem”), a 2B@Byto
zdania przeciwnego (-4,21 pkt)wykres 124 Przyszli sprzedawcy ztota z grupy do-
tychczasowych, ktorzy udzielili w badaniu odpowiegde wiem”, stanowili 12,04% i
byt to odsetek o 9,63 pkt 25zy w stosunku do préby ,ogotem”. W subgrupie ogéb

wyksztatceniem zawodowym zioto zamierzato sprz€sy64% (+11,89 pkt), przeciw-
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nego zdania byto 21,99% (-9,59 pkt) i 19,37% (-@K3) udzielito odpowiedzi ,nie

wiem”.

Wykres 123. Sprzedawcy wedtug zamiaru sprzedg ztota i wieku
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 56.

Wykres 124. Sprzedawcy wedtug zamiaru sprzeds ztota i wyksztatcenia
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Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 56.

Wsrdd respondentdow z wyksztatceniem podstawowym zaspazeday ziota
dotyczyt 39,40% sprzedawcow (-7,35 pkt proc.). diaiantu odpowiedzi przeciwne;j
ich odsetek wyniést 17,42% (-14,16 pkt) oraz dlpaaiedzi ,nie wiem” 43,18% i byt

najwyzszym wskanikiem struktury w tej subgrupie, a ponadtozazym od ,ogotem”
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w prébie o 21,51 pkt proc. Zauw@no,ze najmniejsze zedmicowanie w tym zakresie w
strukturze badanych wygtito w subgrupie oséb z wyksztatcenieimednim; zamiar
sprzeday ztota okazato 33,07% sprzedawcéow (-13,68 pktphrak zamiaru 44,62%
(+13,04%). Wyrobionego zdania o przysziej sprzgdeodzinnego ziota nie miato
22,31% o0s6b z grupy dotychczasowych sprzedawcow.

W swietle statusu zawodowego przysztych sprzedawc@tazk grupy dotych-
czasowych, stwierdzonag zamiar sprzeds okazali przede wszystkim emeryci i ren-
cisci — najwyzszy odsetek w strukturze, tj. 64,76%. Nie okazaloego zamiaru nato-
miast 21,27% z nich (-10,31 pkt proc. w stosunkuwakanika struktury ,ogétem”)
oraz 13,97% nie miato zdania (-7,7 pkt procwykres 125 W subgrupie pracownikow
sfery budetowej 53,94% sprzedawcow (+7,19 pkt) zamierzakode: sprzeday zto-
ta, a 26,77% (-4,81 pkt) nie okazalo zamiaru. Zalara ten temat nie miato 19,29%
sprzedawcow, czyli mniej o 2,38 pkt proc. w odraéesi do ,0gotem” w badanej zbio-
rowosci. Wsrod przedstawicieli sektora prywatnego, sprzeddota zaplanowato
40,80% dotychczasowych sprzedawcow (-5,95 pkt)rzagowvnego zdania bytlo 44%
(+12,42 pkt). Odsetek udzielonych odpowiedzi dlaiardgu odpowiedzi ,nie wiem”
wyniost 15,20%. W subgrupie oséb bezrobotnych dojmay odsetek, tj. 42,18%
(+10,6 pkt) dotyczyt sprzedawcow, ktérzy nie zamadir sprzedaw@ ztota. Odsetek
zamierzajcych dokona sprzeday wyniost 22,18% (-24,57 pkt). Pokay odsetek, wy-
noszcy 35,64% (wecej o 13,97 pkt proc.), dotyczyt dotychczasowychzsegawcow,
ktorzy nie mieli zdania o przysziej sprzegagosiadanego ztota.

Wykres 125. Sprzedawcy wedtug zamiaru sprzeds ztota i statusu zawodowego

70

60
= —
Cdsetek 40 —|
respondentow

(%) 30
20 -
10 | h

0] : : : :
osoba eneryt, sektor sfera ogdlem
bezrobotna rencista prywatny budzetowa
Status zawodowy

O tak @ nie O nie wiem

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 56.
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Dominujace zr&nicowanie w strukturze wygtito w subgrupach oséb zamiesz-
kujacych due miasta. Porownanie struktury dotychczasowych esfawcow ziota,
uwzgkdniajace ich postawwobec przysziej sprzeéhawykazato,ze w subgrupie osob
Z miast o liczbie 50-100 tys. mieszkaw sprzedawcy stanowili 57,72% ¢eej 0
10,97 pkt proc. od udziatu ,0gétem”), natomiast et@& osob, ktdre nie okazaty zamia-
ru sprzeday wyniost 26,42% (-5,16 pkt) wykres 126 Sprzedawcy, ktorzy nie mieli
zdania stanowili 15,86% (-5,81 pkt).

W subgrupie 0s6b z miast po#gj 100 tys. mieszkadw 54,17% sprzedawcdw
(+7,41 pkt) zaplanowato sprzedatota, a 26,42% (-5,16 pkt) nie zaplanowato. Celset
dotychczasowych sprzedawcow, ktérzy nie mieli zdanprzysztej sprzedg wyniost
15,86% (-5,81 pkt).

W subgrupie 0s6b z miejscova ponizej 10 tys. mieszkadw przyszli sprze-
dawcy stanowili 48,61% (+1,86 pkt) natomiast bad&tdrzy nie zamierzali dokoda
sprzeday 36,81% (+5,23 pkt proc.). Sprzedawcy ztota, kganee mieli w tej kwestii
zdania stanowili 14,58% i byt to wskak nizszy od ,0gétem” w prébie o 7,9 pkt.

W subgrupie osob zamieszkaych miasta 10-50 tys. mieszi@w, odsetki
sprzedawcow, ktorzy okélli swoje postawy wobec zamiaru sprzegatota wyniosty:
dla wariantu odpowiedzi ,tak” — 35,40% (-11,35 pktjariantu ,nie” — 32,30% (+0,72
pkt) oraz dla wariantu ,nie wiem” — 32,30% (+106i&). Warto podkrdi¢, ze w sub-
grupie tej wysipito najmniejsze zrinicowanie w strukturze badanych.

Wykres 126. Sprzedawcy wedtug zamiaru sprzeds ztota i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 56.
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Poza analiz dotyczica okazanego zamiaru sprzeglaziota wedtug sprzeds
dokonanej, staranoesiowniez przedstawd zachowania respondentow, ktérzy okazali w
badaniu taki zamiar, ale dotychczas nie byli jegzedawcami. Wyniki badania po-
zwolity zauway¢, ze w grupie tej zamiar sprzegdawyrazito 36,05% respondentow,
natomiast nie byto ni zainteresowanych 28,84%. Odsetek respondentowzykidie

mieli w tym wzgkdzie zdania wyniost 35,11%tabela 57.

Tabela 57. Zamiar sprzeday ztota przez gospodarstwa domowe swietle
sprzedazy niedokonanej oraz cech demograficzno-spotecznycbspondentow

Cechy demograficzno- Niesprzedawcy Zamiar sprzedazy ztota
-spoteczne respondentow ziota tak | nie | nie wiem
w odsetkach
Ogodtem 100,00 = 36,0528,84 35,11
Pte¢
MezCzyzni 100,0( 32,1z 33,37 34,5t
kobiete 100,0¢( 39,501 24,91 35,5¢
Wiek w latach
18-25 100,0( 29,91 25,2¢ 44,8¢
2€-45 100,0¢( 40,5¢ 25,00 34,4
4€-6C 100,0( 57,5¢ 18,1¢ 24,2«
61i wicce] 100,0( 34,00 47,00 19,0C
Wyksztalcenie
podstawow 100,0( 19,1t 44,6¢ 36,17
zawodow: 100, 46,94 24,4¢  28,5i
srednie 100,0( 36,2¢ 25,37 38,3t
WYZSZ¢€ 100,0( 27,91 48,82| 23,2t
Status zawodowy
osoba bezroboti 100,0( - 160,00 40,0
emeryt, rencis 100,0( 45,87 34,8¢ 19,2
sektor prywatny 100,0( 29,9: 27,8¢| 42,1¢
sfera budetowse 100,0( 43,71 24,37 31,9¢
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0( 23,78 32,5C 43,7¢
10.00¢-50.00( 100,0( 28,4¢ 23,6€ 47,8t
50.00:-100.00( 100,0( 60,4¢ 13,71 25,81
>100.00I 100,0( 31,3¢ 47,44 21,15
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictv

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetmiego.

Analizujac ptet niesprzedawcow zauwano, ze udziat mzczyzn, ktdérzy zamie-
rzali sprzedéa ztoto, a dadd nie sprzedali, byt nszy ankeli udziat kobiet i wyniost od-
powiednio 32,12% oraz 39,50%. Analogicznie w odeigisi do braku zamiaru sprze-
dazy udziat ten wyniost 33,33% i 24,91%. Zdania nadaemamiaru sprzedg ztota nie
miato 34,55% mzczyzn oraz 35,59% kobietwykres 127.

Przyszli uczestnicy rynku, niesprzedawcy ztota vekui 46-60 lat zamierzggy

dokon& sprzeday zitota, stanowili w analizowanej strukturze napsgy odsetek, tj.
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57,58%, natomiast niesprzedawcy w wieku 26-450eb5@% —wykres 128.Dla 0os6b w
wieku powyej 61 rokuzycia wskanik struktury wyniost 34,00%, natomiast w odnie-
sieniu do niesprzedawcéw w wieku 18-25 lat — 29,91%

Az 47,00% niesprzedawcow powegj 61 rokuzycia nie zamierzato sprzetlato-
ta, w wieku 18-25 lat byto ich 25,23% oraz w wieR6-45 lat 25,00%. Najaszy
wskaznik w badanej strukturze tyczyksosob w subgrupie w wieku 46-60 lat i wynidst
18,18% w stosunku do udziatu ,ogétem” 28,84%. Zdamiprzysztej sprzedgq ztota
nie miato 44,86% niesprzedawcéw ziota i byt to ngjsey wskanik w strukturze,
wyzszy zarazem od udziatu ,0g6tem” 0 9,75 pkt procedgrzedawcy w wieku 26-45
lat stanowili 34,44%. Najuszy wskanik w badanej strukturze (19,00%) dotyczyt oséb
w wieku powyej 61 rokuzycia. Niesprzedawcy w wieku 46-60 lat stanowiliZ¥86 w

stosunku do wskaika struktury ,,0g6tem” wynosgym 35,11%.

Wykres 127. Niesprzedawcy wedtug zamiaru sprzedwg ztota i pici
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 57.

Zamiar przysziej sprzedg ztota w najwyszym stopniu okazali dotychczasowi
niesprzedawcy z wyksztatceniem zawodowym (46,9496)as¢pnie z wyksztatlceniem
srednim (36,28%) i z wyksztatceniem wszym (27,91%). Respondenci z wyksztalce-
niem podstawowym stanowili w badanej strukturzeniiagy odsetek (19,15%) —
wskaznik struktury ,,ogotem” 36,05% wykres 129.

Dominujacy odsetek niesprzedawcow ztota, ktorzy nie okazdiadaniu zamia-
ru sprzeday, stanowili majcy wyksztalcenie wisze (48,84%) oraz wyksztatcenie

podstawowe (44,68%). Zhbny w tym wzgtdzie udziat zauwano wsréd responden-
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tow z wyksztatceniendrednim oraz z wyksztatceniem zawodowym, dla ktoregkaz-
niki struktury wyniosty odpowiednio 25,37% i 24,49%

Wykres 128. Niesprzedawcy wedtug zamiaru sprzedsg ztota i wieku
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 57.

Zdania na temat przysziej sprzegaztota nie mieli (najwyszy odsetek) nie-
sprzedawcy z wyksztatceniefrednim (38,35%) oraz z wyksztatlceniem podstawowym
(36,17%). Magcy wyksztatcenie zawodowe stanowili 28,57%, a widsenie wysze
23,25% w stosunku do ,,og6tem” w probie 35,11%.

Wykres 129. Niesprzedawcy wedtug zamiaru sprzedw ztota i wyksztatcenia
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 57.
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Analizujac status zawodowy przysztych sprzedawcéw ziota aaomo,ze 0S0-
by bezrobotne nie zamierzaty w ogodle dokosprzeday ztota —wykres 13Q Emeryci
i rencici stanowili z kolei dominuicy odsetek (45,87%) niesprzedawcow, ktérzy oka-
zali zamiar sprzedg zlota, przed reprezentantami ze sfery Amtiowej, ktorych byto
43,70%. Odsetek niesprzedawcow z sektora prywatmggaost 29,93% — wskanik
struktury ,,0g6tem” 36,05%.

Zauwaono, ze najwyszy procent niesprzedawcow (60,00%), ktérzy niezaka
w badaniu zamiaru sprzedaztota, tworzyty osoby bezrobotne. Zamiaru tege wwy-
razito take 34,86% emerytow i rencistéw, 27,89% reprezentatéektora prywatne-
go i 24,37% ze sfery budtowej — ,,0og6tem” w probie 28,84%.

W grupie niesprzedawcoéw, ktérzy nie mieli zdaniaeraat przysztej sprzegia
ztota, dominujcy odsetek, tj. 42,18% stanowity osoby z sektosavatnego. Nagpnie
byly to osoby bezrobotne (40,00%) oraz ze sferyzbtmvej stanowice 31,93%. Naj-
nizszy odsetek w tym przypadku tyczylk semerytdw i rencistéw, ktéry wyniost
19,27%.

Wykres 130. Niesprzedawcy wedtug zamiaru sprzedw ztota
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 57.

Rozpatrugc miejsce zamieszkania przysztych sprzedawcow zoggupy do-
tychczasowych niesprzedawcéw zauw@o, ze zamieszkuagcy miasta 50-100 tys.

mieszkacow stanowili grup dominupca z uwagi na najwiszy wskanik w analizo-
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wanej strukturze, tj. 60,48% wykres 131. Najnizszy natomiast wskaik dotyczyt
przysztych sprzedawcow z miejscadgoponizej 10 tys. mieszkecow, tj. 23,75%. Nie-
sprzedawcy z miast pouwsgj 100 tys. mieszkecdw stanowili 31,39% i z miast 10-50
tys. 28,49% —,0g6tem” w probie 36,05%.

W najwyzszym stopniu zamiaru sprzesgyaztota nie okazali dotychczasowi nie-
sprzedawcy zamieszkigy miasta powsej 100 tys. mieszkecdw i stanowacy 47,44%
oraz z miejscowsei ponizej 10 tys. mieszkacow stanowicy 32,50%. Najriszy odse-
tek tyczyt s¢ niesprzedawcéw (przysztych sprzedawcow) z midatzivie 50-100 tys.
mieszkacow (13,71%) oraz z miast o liczbie 10-50 tys. mk@scow, tj. 23,66% —
,000tem” w prébie 28,84%.

Zdania o przysziej sprzetha ztota nie mieli przede wszystkim niesprzedawcy
zlota zamieszkydpy miasta 10-50 tys. mieszak@w i stanowicy 47,85% oraz z miej-
scowaci ponizej 10 tys. (43,75%). Naginie byli to przyszli uczestnicy rynku z miast
50-100 tys. mieszkmow (25,81%) oraz powyj 100 tys. przy odsetku 21,17% w sto-

sunku do ,,0gotem” badanej zbiorowm 35,11%.

Wykres 131. Niesprzedawcy wedtug zamiaru sprzedw ztota

i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 57.
W pracy dzono do uzyskania wiedzy na temat ewentualnego gzania mé-

dzy sprzeda ztota (,tak” lub ,nie”) a zamiarem sprzedaw przyszidci (wybor jed-

nego z wariantow ,tak”, ,nie” lub ,nie wiem”). Uzkane rezultaty badania pozwolity
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ustal¢, ze na poziomie istotrdci alfa=0,05 wystpit brak podstaw do odrzucenia hipo-
tezy zerowej w subgrupach: ,46-60lat” (chi-kwad&B322<chi-kwadrat alfa), ,wy-
ksztalcenie zawodowe” (chi-kwadrat=4,2362<chi-kvecalfa) oraz ,,0soba bezrobot-
na” (chi-kwadrat=1,5021<chi-kwadrat alfajabela 58

Oznacza toze w subgrupach tych nie istniata zades¢ migdzy sprzedz ziota
a zamiarem jego sprzeda We wszystkich pozostatych subgrupach, wedtudn abe
mograficzno-spotecznych oraz w catej probie, bybdgtawy do odrzucenia hipotezy
zerowej (chi-kwadrat>chi-kwadrat alfa=5,991) i svdzeniuze na poziomie istotriai
alfa=0,05 istniata zalmos¢ miedzy sprzedzs a zamiarem sprzegha ztota w przyszio-

SCi.

Tabela 58. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona
miedzy dokonam sprzedaza ziota a zamiarem sprzeday wedtug

cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy Chi . Wartosci
. I- Istotnosé¢ . o
demograficzno- _kwadrat D wspoétczynnikow
-spoteczne respondentow C Cskor
Ogotem 33,2477 0,0000 0,1474 0,1935
Pte¢
mezczyzna 26,6836 0,0000 0,1724 0,2263
kobieta 7,4114 0,0246 0,1083 0,1422
Wiek w latach
18-25 28,0233 0,0000 0,3002 0,3941
26-45 9,7180 0,0078 0,1312 0,1722
46-60 5,5322 0,0629 0,1276 0,1675
61 i wigcej 9,7978 0,0075 0,1713 0,2249
Wyksztalcenie
podstawowe 15,0559 0,0005 0,2785 0,3656
zawodowe 4,2362 0,1203 0,1202 0,1578
srednie 34,3100 0,0000 0,2146 0,2817
wyzsze 16,1669 0,0003 0,2203 0,2892
Status zawodowy
osoba bezrobotna 1,5021 0,4719 0,0730 0,0958
emeryt, rencista 12,3479 0,0021 0,1682 0,2208
sektor prywatny* 28,7864 0,0000 0,2535 0,3328
sfera budetowa 7,4086 0,0246 0,1396 0,1833
Miejsce zamieszkania
<10.000 25,7706 0,0000 0,3212 0,4216
10.000-50.000 13,1223 0,0014 0,1496 0,1964
50.001-100.000 10,3753 0,0056 0,1652 0,2169
>100.000 16,9188 0,0002 0,2212 0,2904
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Uwaga: wartéci statystyki chi-kwadrat na podstawie ktérych @sg@ano wspotczynniki kont
tyngencji g statystycznie istotne dla alfa<=0,05 i df=2 stopwbbody (k-1)(w-1). Dla pozior
mu istotngci alfa=0,05 warté¢ krytyczna chi-kwadrat alfa=5,991. Wastowspotczynnika
Cmax=0,7618.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.
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Wspotczynniki kontyngencji obliczone w stosunku aidej proby pozwolity na
stwierdzenieze pownzanie m¢dzy sprzedas a zamiarem sprzegha ziota byto wysoce
istotne (p=0,000), ale ,stabe” (Cskor=0,1935). R@irwedtug pici istniejce powa-
zania byty ,stabe”, a zarazem w przedziale tej gcem@znicowane. W subgrupie ¢+
czyzn korelacja byta silniejsza (Cskor=0,2263},wisubgrupie kobiet (Cskor=0,1422).

Ustalono,ze w przypadku wieku badanych, domigy wspotczynnik korelacji
0 ,przecktnej”’ sile (Cskor=0,3941) wyspit w subgrupie oséb w wieku ,18-25 lat”. Z
kolei powkzania o ,stabej” sile miaty miejsce w subgrupie lmsdwieku ,61 lat i we-
cej” (Cskor=0,2249) i w subgrupie ,26-45 lat” (Csk0,1722).

Najsilniejsze powjzanie m¢dzy sprzedzaa a zamiarem sprzegha ztota w od-
niesieniu do poziomu wyksztatcenia badanych wyiki w subgrupie osob z wyksztat-
ceniem podstawowym i ksztaltowata; :1a ,przectgtnym” poziomie (Cskor=0,3656).
Powigzania o ,stabej” sile dotyczyty subgrupy osob z wzfalceniem wiszym
(Cskor=0,2892) i os6b z wyksztatcenigrednim (Cskor=0,2817).

Analiza uwzgtdniajaca status zawodowy respondentow wykazadanajsilniej-
szy zwhzek medzy sprzedzs a zamiarem sprzeghaziota o ,przecitnej” sile wystpit
w subgrupie osbéb sektora prywatnego (Cskor=0,332&pomiast powizania o ,stabej”
sile dotyczyly os6b w subgrupach ,emeryt, rencig@skor=0,2208) i ,sfera bueto-
wa” (Cskor=0,1833).

Najsilniejsze rowniz powiazanie, uwzgidniajce miejsce zamieszkania re-
spondentow, é&dace na przeeinym poziomie (Cskor=0,4216) wygito w subgrupie
0s6b zamieszkagych miejscowéci do 10 tys. mieszkaow. W pozostatych subgru-
pach byto umiarkowanie ztdicowane w przedziale oceny jako ,stabe” i w madej
kolejnasci wspoétczynnikdw kontyngencji dotyczyto miesakaw z miast powsej 100
tys. (Cskor=0,2904); 50-100 tys. (Cskor=0,2169ydr@-50 tys. (Cskor=0,1964).

5.5. Przyczyny i problemy zwijzane ze sprzeds ztota

W obszarze rynku jubilerskiego dokonuje gidbwnie wymiana metalami szla-
chetnymi oraz kamieniami jubilerskimi pochodzeniatunalnego i syntetycznego.
Szczego6lnym uznaniem i upodobaniem ciesgwsirod konsumentéw ztoto, ktére od
niepamétnych czaséw jest utsamiane z bezpiecgndtugotrwah forma lokaty pieni-
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dza. Metal ten — jak kaly inny towar — podlega zmiennym prawom rynku iegg
sprzeday decyduje m. in. popyt. Ggcia tej wymiany jest ztoto inwestycyjfie

Segmentem rynku jubilerskiego jest rynek wtérnytatddd wielu pokolg sta-
nowi szczegolnie wany obszar transakcji z punktu widzenia realizagjirpeb konsu-
mentow. Oferta tego rynku, z uwagi nazglliczbe wystepujacych na nim podmiotéw,
czesto bywa bardziej atrakcyjna asli rynku pierwotnego. Innym bardzo seym
czynnikiem aktywnéci gospodarstw w jego obszarze jest z reguigay poziom cen
na ztoto w poréwnaniu z rynkiem pierwotnym. O ramdego rynkuswiadczy te po-
wszechna opinidrodowisk jubilerskich gtosia, ze udziat tego rynku w obrotach, w
poréwnaniu do obrotéw na rynku pierwotnym jest migdtelny. Kwesth zastugujca
na szczegolne podigienie jest rola tego rynku, jakpelni wyznaczaic rzeczywisi,
rynkowa wartas¢ ztota oraz w wyrobach wspoétczesnych jak i dawnpgohodzenia,
albowiem jest rynkiem nabywcy.

We wstpie pracy stwierdzonae w Polsce po roku 2000 zaobserwowanasiln
wzrostows tendena wyprzeday ztota na rynku wtérnym przez gospodarstwa domo-
we. W konsekwencji sytuacja ta doprowadzita do wimhego spadku popytu i olaek
nia jego wartéci rynkowej, czyli realnej ceny. W sondazapytano zatem responden-
tow o przyczyny dokonanej sprzeglaztota oraz rynkowe nuiwosci jego zbycia, w
tym o przyszte w tym zakresie preferencje.

Wyniki badania pozwolity ustali(w ramach przyjtej kategoryzacji odpowie-
dzi), ze czynnikami odpowiadagymi za sprzedaztota byty: dla prawie 55% gospo-
darstw domowych niekorzystna sytuacja materialtngemal 29% niska warté ryn-

kowa ztota oraz dla ponad 16% wptyw trendow modgbela 59.

¥ W rozumieniu art.121 ust. 1 Ustawy o podatku VA®tem inwestycyjnym & a) sztabki lub plytki
zlote o probie nie mniejszej, arli 995/1000 oraz ztoto reprezentowane przez papiartaéciowe, b)
monety ztote, ktore spetnigjacznie nasfpujace warunki: posiadajprobe, co najmniej 900/1000, zostaty
wyprodukowane — wybite po 1800 rokwy kib byly obowizujacym srodkiem ptatniczym w kraju
pochodzenia, sssprzedawane po cenie, ktora nie przekraczagoejvniz 80% wartdci rynkowej ztota
zawartego w monecie

4 Jest to zalzenie hipotetyczne, nie istnigpowiem zrédta wtérne dotyce udziatu tego rynku w
wartaici sprzeday ziota. (przyp. autora).
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Tabela 59.Gospodarstwa domowe wedtug przyczyn dokanej sprzeday
zlota i cech demograficzno-spotecznych respondemid

Cechy demograficzno- Sprzedawcy Przyczyny sprzc_ad&y zlqta
-spoteczne stota niemodne zla sytuacja niska
respondentow materialna | wartos§¢ ztota
w odsetkach

Ogétem 100,00 | 16,31 | 54,90 | 28,79
Pte¢

mezCzyzni 100,0( 7,2C 56,32 36,4¢
kobiete 100,0( 32,8t 52,3 14,8
Wiek w latach

18-25 100,0( 17,3¢ 56,52 26,0¢
2€-45 100,0( 18,67 56,8( 24,5%
4€-6C 100,0C 13,9¢ 60,8( 25,2¢
61 i wicce] 100,0( 15,1¢ 43,3( 41,52
Wyksztalcenie

podstawow 100,0( 6,82 65,1t 28,0
zawodow: 100,0( 17,2¢ 51,8:¢ 30,8¢
srednie 100,0( 18,2¢ 59,14 22,5¢
WYZSZ¢ 100,0( 17,52 46,3t 36,1z
Status zawodowy

osoba berobotn: 100,0( - 62,91 37,0¢
emeryt, rencisi 100,0( 10,7¢ 57,4¢ 31,7¢
sektor prywatny 100,0( 35,2( 36,0( 28,8(
sfera budetowe 100,0( 31,5( 52,3¢ 16,14
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 12,5( 60,42 27,0¢
10.00(-50.00( 100,0( 16,0z 48,8¢ 35,1«
50.00:-100.00( 100,0( 17,8¢ 64,22 17,8¢
>100.00( 100,0( 17,71 51,04 31,2t
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetowigo.

W subgrupie razczyzn dla 56,32% z nich gtbwnym powodem wyprzsdio-
dzinnego zfota byla niekorzystna sytuacja matesiake wspoélnych gospodarstwach
domowych, natomiast w subgrupie kobiet dla 52,33%skanik struktury ,ogétem”
54,90%. Drugim zasadniczym powodem sprzgdia 36,48% rezczyzn oraz 14,82%
kobiet okazata giniska warté¢ rynkowa tego metalu. Z kolei dla 7,20%gi0zyzn
oraz 32,85% kobiet — 16,31% ,0gétem” w prébie —wpimody okazat si wystarcza-
jacym argumentem sprzegdaposiadanego dad ztota —wykres 132.
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Wykres 132. Respondenci wedtug przyczyn sprzeghaztota i pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 59.

Wiek respondentow umiarkowaniezrocowat ich wedtug przyczyn sprzeda
ztota. Zauwaono, ze gtdwrny przyczym w poszczegolnych subgrupach wedtug wieku,
byta zta sytuacja materialna w gospodarstwach doyabywprzy czym dominagy od-
setek stanowili sprzedawcy w wieku 46-60 lat, §),89%, a najdiszy — sprzedawcy
powyzej 61 rokuzycia, tj. 43,30%. Odsetek sprzedawcow w wieku 18a2®raz 26-45
lat byt niemal identyczny, odpowiednio 56,52% i &®B% w stosunku do ,ogotem” w
prébie 54,90% -wykres 133.

Inna z kolei przestanksprzeday ztota, dla 41,52% badanych w wieku pawely
61 rokuzycia oraz dla 26,09% w wieku 18-25 lat, byta zhbgka warté¢ rynkowa tego
metalu. Nieco riszy wskanik w strukturze, dla respondentéw mm@jch identycza
opinig, dotyczyt sprzedawcow w wieku 46-60 lat, tj. 292%Braz w wieku 26-45 lat
24,53% — wskanik struktury ,,ogotem” 28,79%.

Warto podkréli¢, ze wptyw trendow mody w jubilerstwie nie ndicowat wy-
raznie sprzedawcow ztota: w subgrupie oséb w wiekut26at wskanik struktury wy-
nidst 18,67% i byt najwiszy, natomiast najaszy dotyczyt osdb w subgrupie 46-60 lat
— 13,95%. Wptywom mody ulegty ta& osoby miode, ktore dokonaty sprzegatota
w wieku 18-25 lat i wskanik struktury wyniost 17,39% oraz w naiszym stopniu
osoby powyej 61 rokuzycia, stanowice 15,18% — wskaik struktury ,ogdtem”
16,31%.
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Wykres 133. Respondenci wedtug przyczyn sprze#a ztota i wieku
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 59.

Ocena zachowana rynku ztota wedtug przyczyn dokonanej sprzgddota w
swietle wyksztalcenia respondentow pozwolita na stdzenie,ze dla 65,15% sprze-
dawcow w subgrupie 0s6b z wyksztatlceniem podstawmwgotywem sprzeds ziota
byly niekorzystne warunki materialnewykres 134.Najwyzszy odsetek w tym przy-
padku dotyczyt sprzedawcow w subgrupie z wyksztaéra srednim (59,14%) i z wy-
ksztatlceniem zawodowym (51,83%), natomiast ragy sprzedawcow zitota maaych
wyksztatcenie wysze (46,35%) — udziat ,096tem” 54,90%.

Dla 36,13% respondentow z wyksztatceniemzszym niska wart& rynkowa
ztota byla dostatecznym powodem sprzgdaosiadanego ziota jak i dla 30,89% z wy-
ksztalceniem zawodowym. Najszy wskanik w badanej strukturze dotyczyt sprze-
dawcow z wyksztatceniensrednim (22,58%) oraz wyksztalceniem podstawowym
(28,03%) — ,0g6tem” w prébie 28,79%.

Powodem sprzedy dla 18,28% sprzedawcow w subgrupie respondentamy-z
ksztatlceniemsrednim (dominujcy wska&nik w strukturze) byt wpltyw mody, dla
17,52% z wyksztatceniem vigzym i dla 17,28% z wyksztatceniem zawodowym. Naj-
nizszy wskanik w tej strukturze, tj. 6,82% stanowili sprzedgwriota majcy wy-

ksztalcenie podstawowe — wskik struktury ,0gotem” 16,31%.
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Wykres 134. Respondenci wedtug przyczyn sprze#ha ztota i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 59.

Badapc przyczyny sprzedy ztota wedtug statusu zawodowego respondentow
wykazanoze zta sytuacja ekonomiczna we wspolnych gospodacstwlomowych i w
tym przypadku stanowita motyw sprzegtaziota. Ztoto sprzedaty przede wszystkim
osoby bezrobotne (62,91%) oraz emeryci i r@a@tanowicy 57,46% —wykres 135.
Nieco nizszy odsetek dotyczyt sprzedawcow w subgrupie 2y sfedzetowe]j (52,36%)
oraz znaczco nizszy sprzedawcow z sektora prywatnego (36,00%) wusku do
wskaznika struktury ,,ogétem” 54,90%.

Dla 37,09% o0s0b bezrobotnych niska w&ito/nkowa ztota okazatasivystar-
czapcym motywem sprzeds rodzinnego ztota, podobnie jak w przypadku endwyi
rencistow, ktorzy stanowili 31,75%. Odsetek spraexiav w subgrupie respondentow z
sektora prywatnego wyniost 28,80%, natomiast zapy dotyczyt sprzedawcow repre-
zentupcych sfee budzetows, tj.16,14% — udziat ,ogotem” 28,79%.

Wplyw mody ddé¢ istotnie r@nicowat respondentow przy sprzeglaziota.
Dominowali sprzedawcy w subgrupie z sektora prywgtn ktorzy stanowili 35,20%, a
nastpnie ze sfery budbtowej przy odsetku 31,50%. Wsgkeék struktury dla emerytéw i
rencistow wyniost 10,79% w stosunku do ,,0g6tem” adanej zbiorowsri 16,31%. W
subgrupie os6b bezrobotnych zademo, ze nie byto sprzedawcow ztota, dla ktorych

powodem sprzedy ztota byty wptywy trendow mody.
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Wykres 135. Respondenci wedtug przyczyn sprzeghaztota
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 59.

Wplyw na zachowania respondentow na rynku ztosprzeda ziota wedtug
miejsca zamieszkania miata w poszczegoélnych sulagiupake niekorzystna sytuacja
materialna— wykres 136. Najwyzszy odsetek pozostaych w tej sytuacji sprzedaw-
cow zamieszkiwat miasta 50-100 tys. miesw@wv (64,22%) oraz miejscoéa poni-
zej 10 tys. mieszkacow (60,42%). Sprzedawcy z miast paey100 tys. mieszkecow
stanowili 51,04%, a z miast 10-50 tys. mieswwv 48,84% — udziat ,ogotem”
54,90%.

Dominujacy odsetek respondentow, tj. 35,14%, dla ktoryclguem sprzedsy
ztota byta niska wartg rynkowa ztota, dotyczyt sprzedawcéw zitota z miadiczbie
10-50 tys. mieszkaeOw i zamieszkuicych miasta powsej 100 tys. mieszkeow
(31,25%). Odsetek sprzedawcow z miejscesv@onizej 10 tys. wynidst 27,08%, na-
tomiast najniszy wskanik w strukturze, tj. 17,89%, dotyczyt sprzedawctamieszku-
jacych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&éaw — wskanik struktury ,ogétem”
28,79%.

Respondenci, ktorzy sprzedali ztoto atgj na uwadze wptyw mody, zamiesz-
kiwali gtbwnie miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&aw (17,89%) oraz miasta powsj
100 tys. mieszkacdw (17,71%) i byly to wwietle badania grupy domimge. Nizszy
odsetek stanowili sprzedawcy zamieszkyjmiasta o liczbie 10-50 tys. mieshikaw
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(16,02%) i miejscowkxi ponizej 10 tys. mieszkacdw, tj. 12,50% — ,,ogétem” w bada-
nej zbiorowdci 16,31%.

Wykres 136. Respondenci wedtug przyczyn sprzeghaztota
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 59.

Jednym z celdéw badania byto ustalenie przyczyngaiey sprzeday ztota przez
gospodarstwa domowe. Na podstawie uzyskanych wynbadania ustalonag gtow-
na przyczyn, przysziej sprzedy ztota — podobnie, jak w przypadku sprzaddoko-
nanej — byta dla 73,56% gospodarstw domowych ztaasya materialna, dla 17,89%
niska warté¢ ztota i dla 8,55% wptywy mody w brap—tabela 60.

Wedtug ptci najwyszy wskanik w strukturze przysztych sprzedawcow ztota, w
poszczegdlnych w subgrupach, tworzyli respondemenierzajcy sprzeda ztoto z
uwagi na niekorzystnsytuacg materialm we wspolnych gospodarstwach domowych;
wsrod nezczyzn byto ich 76,46% i wvod kobiet 69,86% — wskaik struktury ,090-
tlem” 73,56% —wykres 137.Niska wartd¢ rynkowa ztota byta wystarczgjym powo-
dem wyprzeday posiadanego ziota dla 19,11%cgiozyzn oraz dla 16,31% kobiet
(udziat ,ogotem” 17,89%), natomiast dla 4,43% speecow wrdéd nezczyzn i
13,83% wrdd kobiet (udziat ,ogotem” 8,55%) trendy mody okz sk wystarczajca

przestank przysztej sprzedsy ziota.
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Tabela 60. Gospodarstwa domowe wedtug przyczyn zaanu sprzedazy ztota
i cech demograficzno-spotecznych respondentow

Przyczyny sprzeday ziota
Cechy demograficzno- Przyszli ) niska
spoteczne sprzedawcy | niemodne zla sytuacja wartasé
materialna
zlota
w odsetkach
Ogétem 100,00 | 855 | 73,56 | 17,89
Pte¢ respondenta
MezCZyzni 100,0( 4.4z 76,4¢ 19,11
kobiete 100,0( 13,8¢ 69,8¢ 16,31
Wiek respondenta
1€-25 100,0¢( 7,34 85,3: 7,34
2€-45 100,0¢( 8,02 76,8¢ 15,0¢
4€-60 100,0( 10,5(C 73,0( 16,5(
61 i wigce] 100,0( 7,3¢ 58,2( 34,42
Wyksztatcenie
podstawow 100,0( 6,5¢€ 88,52 4,97
zawodow 100,0( 5,7C 72,7¢ 21,52
srednie 100,0( 5,2¢ 79,21 15,4¢
WYZSZ€ 100,0( 16,2¢ 61,2¢ 22,4
Status zawodowy
osoba bezroboti 100,0( - 95,0¢ 4,92
emeryt, rencis 100,0( 5,12 74,8( 20,0¢
sektor prywatny 100,0( 14,3¢ 66,91 18,7(
sfera budetowe 100,0( 11,64 69,84 18,52
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0¢ 8,9¢ 77,5: 13,4¢
10.00(-50.00( 100,0¢( 4,74 78,42 16,8¢
50.00:-100.00( 100,0¢( 8,7t 75,5¢ 15,67
>100.00( 100,0( 12,9:¢ 61,9( 25,17
* w tym dziataln@¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

Wykres 137. Respondenci wedtug przyczyn zamiaru spedazy ztota i ptci
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 60.
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Sprzeda zlota, z uwagi na ztsytuacg materiala wiasnego gospodarstwa, za-
planowali respondenci w subgrupie wieku 18-25 talypdsetku 85,32% (i byt to naj-
wyzszy wskanik w strukturze przy udziale ,ogotem” 73,56%) orazawieku 26-45 lat
(76,89%). Odsetek przysztych sprzedawcow w wiekt6@8at wyniést 73,00%, a w
wieku powyej 61 rokuzycia 58,20% -wykres 138

Dla 34,62% przysztych uczestnikow rynku zitota pegjy61 rokuzycia wystar-
czapcym powodem dokonania transakcji byta niska wrfmosiadanego ztota. W po-
zostatych subgrupach sprzedawcy w wieku 46-60datg,50%, w wieku 26-45 lat
15,09% i w wieku 18-25 lat 7,34% — ,,og6tem” w préti7,89%.

Okazato s, ze dla 10,50% sprzedawcow w subgrupie w wieku 4&b6@miany
w modzie stanowity wystarczgjy powod do sprzedania ztota. Dla tego samego powo-
du sprzedawcy w subgrupie 26-45 lat stanowili 8,0p%wyzej 61 rokuzycia 7,38%
oraz 18-25 lat 7,34% — ,,0g6tem” w probie 8,55%.

Otrzymane rezultaty badawcze dotyoz przysztych sprzedawcow wedtug ich
wyksztatcenia pozwolity zauvigc, ze powodem sprzedw ztota byta — podobnie, jak
w przypadku analizowanych cech demograficzno-spolgth — zla sytuacja ekono-
miczna w gospodarstwach domowych respondentéwykres 139. Przyszli sprzedaw-
Cy W grupie z wyksztalceniem podstawowym stano@8i52% i z wyksztalceniem
srednim 79,27%. W subgrupie respondentéw z wyksztéden zawodowym odsetek

ten wynidst 72,78% i z wyksztalceniem iggym 61,24% — udziat ,og6tem” 73,56%.

Wykres 138. Respondenci wedtug przyczyn zamiaru spedazy zitota i wieku
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 60.
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Dla 22,47% sprzedawcow z wyksztalceniemzsaym niska wart@& rynkowa
ztota byta powodem przysziej sprzegaodzinnego zitota. Identyczropinic wyrazili
respondenci z wyksztalceniem zawodowym stanowi21,52% i z wyksztatceniem
srednim, tj. 15,45%. Odsetek sprzedawcoéw w grupigaoyah wyksztalcenie podsta-
wowe, w stosunku do wskaika struktury ,,ogétem” 17,89%, wynidst 4,92%.

Okazato s}, ze wptyw mody stanowit zasadniczy powdd zamiaru sgazy zto-
ta przede wszystkim &0d sprzedawcow z wyksztatceniem asgym (16,29%) przy
udziale ,og6tem” w probie 8,55%. Udziat sprzedawcéwomawianej grupie z wy-
ksztalceniem podstawowym wynidst 6,56%. W pozostatgubgrupach zauwano
niemal identyczne wskaiki w strukturze: dla sprzedawcow z wyksztatcenieawo-

dowym wskanik ten wyniost 5,70% i zé&rednim 5,28%.

Wykres 139. Respondenci wedtug przyczyn

zamiaru sprzeday ztota i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 60.

Czynnikiem powodujcym sprzeda ztota przez respondentéw z uwagi na ich
status zawodowy, okazata sakze niekorzystna sytuacja materialna we wspdlnych go-
spodarstwach domowychwykres 140. Najmniej korzystna dotyczyta osob bezrobot-
nych, sprzedawcy bowiem w tej subgrupie stanovatidzo wysoki odsetek, tj. 95,08%
— udziat ,ogotem” 73,56%. Odsetek sprzedawcéw ebderyi rencistobw wyniost
74,80% i przysztych sprzedawcéw ze sfery dmidwej 69,84%. Najaszy udziat doty-
czyt badanych z subgrupy ,sektor prywatny”, ktéstgnowili 66,91%.
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Przyczyn, przysziej sprzeds ziota wsrod 20,08% emerytow i rencistéw byta
niska warté¢ rynkowa ztota. Najmiszy w tym wzgtdzie odsetek dotyczyt sprzedaw-
cow majicych status osoby bezrobotnej, tj. 4,92%, natonudsetek przysztych sprze-
dawcéw w subgrupach ,sektor prywatny” i ,sfera betwa” byt niemal identyczny,
odpowiednio 18,70% i 18,52% w stosunku do udzialgbtem” 17,89%.

W subgrupie ,,0soba bezrobotna” nie zauar@o sprzedawcow ziota, dla ktorych
okazp sprzeday ziota byt wptyw mody. Z drugiej strony, dla 14%9sprzedawcow
reprezentycych sektor prywatny tendencje te okazaty bardzo istotne. Wysoki
udziat z tego wzgldu odnotowano take wsrdd przedstawicieli sfery budtowej, kto-
rzy stanowili 11,64%. Okazatogshatomiastze dla emerytow i rencistow moda miata
najmniejsze znaczenie, poniessvorzyli gruge 0 najnizszym wskaniku w strukturze,
tj. 5,12% i udziale ,0g6tem” 8,55%.

Wykres 140. Respondenci wedtug przyczyn

zamiaru sprzeday ztota i statusu zawodowego
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 60.

Niekorzystna sytuacja ekonomiczna we wspoélnych gdagpstwach domowych,
wedtug miejsca zamieszkania respondentéw, byta demwoprzysztej sprzeda ztota —
wykres 141. Sprzeda t¢ zamierzato zrealizowaw najwyzszym procencie 78,42% re-
spondentow z miast o liczbie 10-50 tys. mieszkav i ,0g6tem” w probie 73,56%. W
pozostatych natomiast subgrupach udziat przyszgmizedawcow ztota wykazat nie-

wielkie zr@nicowanie: sprzedawcy w subgrupie z miejscésv@onizej 10 tys. miesz-
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kancow to 77,54%, z miast 50-100 tys. miesa@v 75,78% oraz z miast powsj 100
tys. mieszkacow 61,90%.

Niska wartd¢ ztota na rynku wtérnym stanowita powdd przyszipjzeday
ztota dla 25,17% respondentéw z miast poeyyl00 tys. oraz z miast o liczbie 10-50
tys. mieszkacéw (16,84%) i wskaniku ,ogétem” w badanej zbiorovoi 17,89%.
Odsetek respondentéw z miast o liczbie 50-100rtysszkacow wyniost 15,67%, a w
13,48% dotyczyt przysztych sprzedawcow ztota w supig z miejscowsci ponizej 10
tys. mieszkacow.

Najnizsze wskaniki struktury wysapity w kazdej subgrupie w odniesieniu do
miejsca zamieszkania przysztych sprzedawcow zioaza @ uwagi na trendy mody w
brarzy jubilerskiej. Jej wptywowi ulegli sprzedawcy zaszkuacy miasta powsej
100 tys. mieszkecOw, ktorzy stanowili 12,93%, miejscowm ponizej 10 tys.
mieszkacow (8,99%) oraz miasta o liczbie 50-100 tys. nkesezdéw (8,75%). W
najnizszym procencie trendy te wpkiy na przyszie decyzje sprzedawcow z miast 10-
50 tys. mieszkacow (4,74%) — udziat ,0gotem” 8,55%.

Wykres 141. Respondenci wedtug przyczyn

zamiaru sprzeday ztota i miejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 60.
Dlugotrwata obserwacja rynku ztota pozwolita zauyéa ze wysoka podaziota

na rynku wtérnym spowodowata w konsekwencji spadeknteresowania ziotem.

Zaistniata dysproporcja zrodzita problemy zmane ze sprzeda ztota ,,od gki”. Czgsé
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gospodarstw domowych stda w tej sytuacji przed alternatywnym wyborem spezg
ztota ponkej rzeczywistej warti rynkowej, szukania innego nabywcy lub agstnia
od transakcji.

Niemal 60% gospodarstw domowych miato problemy pezexaa ziota,
natomiast 40% dokonato jego sprzeglad tzw. eki — tabela 61 Mniej probleméw ze
znalezieniem nabywcy napotkaligitzyzni (58,40%), a wicej kobiety (62,50%) —
,0g00tem” w probie 50,96%. Wkczyzni, ktorzy dokonali sprzeds ziota ,od eki”
stanowili 41,60%, natomiast kobiety 37,50% przyializ,,ogétem” 40,14% -wykres
142

Tabela 61. Gospodarstwa domowe wedtug
problemu ze sprzedaa ziota
i cech demograficzno-spotecznych respondentow

Cechy Dokonana| Sprzedaz ztota

demograficzno- sprzedaz bez brak

-spoteczne respondentow zitota | problemu | nabywcy
w odsetkach

Ogétem 100,00 | 40,14| 59,86
Pte¢
MmezCzyzni 100,0( 41,6( 58,4(
kobiet: 100,0( 37,5( 62,5(
Wiek w latach
18-25 100,0( 37,6¢ 62,32
2€-45 100,0C 33,6( 66,4(
4€-6C 100,0( 42,1¢ 57,81
61 i wicce 100,0( 49,11 50,8¢
Wyksztalcenie
podstawow 100,0( 40,1¢ 59,8t
zawodow: 100,0( 46,6( 53,4(
srednie 100,0( 33,87 66,1:
WYZSZ¢ 100,0( 44,1¢ 55,8¢
Status zawodowy
osoba bezrobot 100,0(¢ 16,0( 84,0(
emeryt, rencis 100,0¢( 67,3( 32,7(
sektor prywatny 100,0( 48,0( 52,0C
sfera budetow: 100,0( 28,7¢ 71,2¢
Miejsce zamieszkania
<10.00( 100,0( 43,0¢ 56,94
10.00(-50.00¢( 100,0( 35,92 64,0¢
50.00:-100.00( 100,0( 37,8( 62,2(
>100.00! 100,0( 49,4¢ 50,52
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wlasne na podstawie badanisetmigo.
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Oceniajic problem sprzeda ztota przez pryzmat wieku respondentow stwier-
dzono,ze w najniszym procencie dotkhsprzedawcow w wieku powirgj 61 rokuzy-
cia (49,11%) oraz sprzedawcow w wieku 46-60 lat,X820) — wskanik struktury
,000tem” 40,14% —wykres 143 Najnizszy odsetek dotyczyt sprzedawcéw ziota w
wieku 26-45 lat (33,60%) oraz w wieku 18-25 lat3{,68%.

Najwicksze problemy dotyagze sprzeday rodzinnego ztota mieli sprzedawcy
ztota w wieku 26-45 lat: wskaik struktury okazat giwsrod tych osob bardzo wysoki i
wyniost 66,40% oraz dla wieku 18-25 lat — 62,32%jmi&szy odsetek (50,89%) sta-
nowili sprzedawcy powsej 61 rokuzycia (50,89%) oraz sprzedawcy w wieku 46-60 lat
(57,81%) — ,0go6tem” dla badanej zbioro§en59,86%.

Wykres 142. Respondenci wedtug problemu sprzeds ztota i ptci
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 61.

Problem sprzeds ztota rozpatrzono analizig wyksztatcenie respondentéw —
wykres 144 Dominupcy odsetek respondentow, ktorzy sprzedali ziota jweblemu”
dotyczyt sprzedawcéw w subgrupie z wyksztatceni@wadowym, tj. 46,60% w sto-
sunku do ,,0gotem” w badanej zbiorovad 40,14%.

Sprzedawcy magy wyksztatcenie wisze stanowili 44,16%, natomiast z wy-
ksztatcenie podstawowe 40,15%. Ggup najnizszym odsetku tworzyli sprzedawcy z
wyksztatceniengrednim, tj. 33,87%. Najwaszy odsetek sprzedawcow, ktorzy napotka-
li problem sprzedgy, dotyczyt badanych z wyksztatcenignednim, tj. 66,13%, ,090-
lem” w prébie 59,86%. W malggej kolejndgci wskanikdw struktury sytuacja ta ésod
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pozostatych sprzedawcéw przedstawiatarsstpujaco: z wyksztatceniem podstawo-
wym byto ich 59,85%, wyksztatceniem zawodowym 53%pd@raz wyszym 55,84%.

Wykres 143. Respondenci wedtug problemu sprzeds ztota i wieku
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 61.

Dominujacy odsetek sprzedawcow, ktérzy nie mieli problerasprzedas ztota
na rynku wtérnym, stanowili emeryci i refci, przy wskaniku struktury 67,30% oraz
wskazniku struktury ,ogétem” 40,14% —ykres 145 Sprzedawcy w subgrupie z sekto-
ra prywatnego stanowili 48,00% i ze sfery beiwe] 28,74%. Najuaszy wskanik w
tym wzgkdzie w badanej strukturze (16,00%) dotyczyt spraedav ztota w subgrupie
,0S0ba bezrobotna”.

Na oferowane do sprzedazioto ,0d kki” nie znalezli nabywcéw sprzedawcy
bezrobotni, ktérych byto 84,00% w stosunku do 5%8@®gétem” w badanej zbioro-
wosci. Najnizszy odsetek w tym przypadku tworzyli sprzedawcyubggupie ,emeryt,
rencista” — 32,70%, natomiast sprzedawcy repreggntw badaniu sfer budzetong
stanowili 71,26% i sektor prywatny 52,00%.

Miejsce zamieszkania sprzedawcow ztota okazatezamnikiem umiarkowanie
roznicujacym respondentéw. Sprzedawcy ztota zamiesziyumiasta powsyej 100 tys.
mieszkacow stanowili dominujcy odsetek respondentéw, ktérzy nie dokonali sprze-
dazy ztota ,,0d eki” stanownc 49,48% — udziat ,,og6tem” 40,14%. W dalszej kotgji
byli to sprzedawcy zamieszkgy miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkaow
(43,06%), sprzedawcy zamiesziey miasta 50-100 tys. miesziaw (37,80%) oraz
miasta o liczbie 10-50 tys. mieszikaw, ktérych udziat wynidst 35,92%wykres 146.
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Wykres 144. Respondenci wedtug problemu sprzedsw ztota i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 61.

Wykres 145. Respondenci wedtug problemu sprzedsy ztota

I statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 61.

Najwigksze problemy ze sprzedaziota mieli sprzedawcy zamieszkoy mia-

sta o liczbie 10-50 tys. mieszi@w (64,80%) oraz zamieszkay miasta o liczbie 50-
100 tys. mieszkacow (62,20%). Natomiast najmniejsze w tym wzglie problemy
wystapity wsrod sprzedawcow z miast posej 100 tys. mieszkecdw (50,02%) oraz z
miejscowdci 0 liczbie pontej 10 tys. mieszkadw (56,94%) — udziat ,ogotem”
59,86%.
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Wykres 146. Respondenci wedtug problemu sprzeds ztota

i miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 61.

5.6. Uwagi kaicowe

Podgte rozwaania dotyczyly identyfikacji zachowiagospodarstw domowych
na wtérnym rynku ztota i miaty na celu rozpoznastieiktury badanych pod wzglem
podigtych decyzji sprzedawych w okresie jednego roku poprzedzago sondaoraz
zamiaru sprzedd ztota w najbliszej przysztéci. ldentyfikacja uwzgidniata wptyw
uwarunkowa materialnych gospodarstw domowych i demograficzpotecznych re-
spondentow. Zmierzano tak do identyfikacji gospodarstw wedtug przyczyn dudaoe]
sprzeday ziota, jak rOwnie zamiaru sprzeds w przyszigci, a take identyfikacji
sprzedawcow wedtug wygiujacych problemow zwizanych z brakiem popytu na zio-
to.

Na podstawie uzyskanych rezultatbw badaniazyadéwierdze, ze niemal 65%
badanych gospodarstw domowych dokonato spizedéota, natomiast 43% okazato
taki zamiar. Wedtug ptci, ztoto sprzedato znacanmiecej nmezczyzn (72%) ni kobiet
(55%), a w stosunku do zamiaru sprzgdadsetek kobiet byt nieznacznie xggy
(45%), anteli mezczyzn (42%).

Analiza zachowa konsumenckich, wedtug pozostatych cech demogmadicz
spotecznych badanych, pozwolita na stwierdzergeejominujcy odsetek sprzedawcow
ztota (90%) wystpit wsrdd osob w wieku 46-60 lat, z wyksztatceniemzazgym (86%),
wsrod osob bezrobotnych (98%), emerytdw i rencistdd?f), zamieszkagych miasta
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o liczbie 10-50 tys. mieszkadw (68%) i miasta o liczbie 50-100 tys. miesm@v
(66%). Najnisze odsetki sprzedawcow dotyczyly osob w wieku 3832 (24%), z wy-
ksztatceniensrednim (52%), reprezentigych sektor prywatny (30%) oraz zamieszku-
jacych due miasta, tj. powsej 100 tys. mieszkadw (58%).

Gtéwny odsetek potencjalnych (przysztych) sprzedfaw ztota zanotowano
wsrod osob w wieku 46-60 lat (60%), z wyksztatceniegzszym (56%) i zawodowym
(55%), emerytow i rencistow (60%) i zamiesziayich miasta o liczbie 50-100 tys.
mieszkacow (60%). Tymczasem napsize odsetki dotyczyly oséb powgj 61 lat
(37%), 26-45 lat (38%) i 18-25 lat (39%), z wyksetmiem podstawowym (34%) i
srednim (35%), os6b bezrobotnych (22%) i zamiesglyigh miasta 10-50 tys. miesz-
kancow (33%).

Analiza identyfikujca sprzedawcéw wedtug masy sprzedanego zitota wigkaza
ze najniszy odsetek sprzedawcow (14%) odnositds sprzeday ztota o masie mniej-
szej nz 10 gram, natomiast najwszy — masy w przedziale 10-20 gram (30%) i masy
21-50 gram (29%). Podobnie przedstawiata struktura potencjalnych sprzedawcow
wedtug zamiaru sprzeéy masy ztota. W tym wypadku nieco w®zy wskanik w
strukturze (16%) stanowili zamierzaay sprzedé ztoto o masie mniejszejnil0 gram
oraz 0 masie 10-20 gram (33%).zBy natomiast dotyczyt przysztych sprzedawcow
ztota w przedziale masy powgj 50 gram i wyniost 22% w stosunku do 26% 0s0b; kt
re dokonaty sprzeds ztota.

Wptyw cech demograficzno-spotecznych respondemtéwdecyzje dotyexe
sprzeday ziota byt istotnie zrénicowany. Obliczone wargai wspotczynnikow kon-
tyngencji wskazuj na bardzo stap(Cskor=0,0947) zakmos¢ faktu sprzeday ztota od
miejsca zamieszkania oraz sfafiCskor=0,2406) od pici respondentow. Przeui
wptyw na sprzedaztota miato wyksztatcenie (Cskor=0,3464), natoinvagsoki — wiek
(Cskor=0,5203) i status zawodowy (Cskor=0,5722pwoadentéw. Zamiar sprzeda
ztota w przegitnym stopniu (Cskor=0,3391) zakd od statusu zawodowego respon-
dentow, a w stabym — od pozostatych cech demogradispotecznych, w tym najstab-
sza zalenos¢ wystipita wsréd badanych wedtug pici (Cskor=0,1671). Warto pedk
§li¢, ze na poziomie istotrdoi alfa=0,05 nie odnotowano zalexsci migdzy cechami
demograficzno-spotecznymi przysztych sprzedawc@araiarem sprzeds przez nich
ztota wedtug masy.

Analiza struktury sprzedawcow wedtug zamiaru spazg ztota pozwolita na
stwierdzenieze niemal 47% badanych zadeklarowato sprzedfata. Przeciwnego zda-
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nia byto 32%, a 21% nie miato w tej kwestii zdardamiar sprzedgy ztota wérod do-
tychczasowych sprzedawcow zaplanowato niececeyi kobiet (50%), i mezczyzn
(45%). Dominujcy odsetek sprzedawcow dotyczyt oséb w wieku 18aR$65%) i 46-
60 lat (60%), z wyksztatceniem wgzym (61%) i zawodowym (59%), emerytow i ren-
cistow (65%), przedstawicieli sfery htetowej (54%) oraz zamieszlkugych miasta o
liczbie 50-100 tys. mieszkaow (58%) i powyej 100 tys. mieszkecow (54%).

Wsrod badanych, ktorzy nie dokonali sprzegatota (niesprzedawcy), zamiar
sprzeday wyrazito 36% z nich, przeciwnego zdania byto 2285% nie mialo zdania.
W odniesieniu do pici wskazano na istotnezaiéowanie w zamiarze sprzega ktére
ksztattowato si wsrod kobiet na poziomie wgzym (40%), i wsréd nezczyzn
(32%). Dominujcy odsetek niesprzedawcéw, ktorzy okazali zamiazesjey ziota,
miat miejsce wrod osdb w wieku 46-60 lat (58%), z wyksztatcenigawodowym
(47%), o statusie ,emeryt-rencista” (46%), repreapoych sfe¢ budzetowy (44%) |
zamieszkujcych miasta o liczbie 50-100 tys. miesagaw (60%).

Na podstawie informacji empirycznych zbadano, zaghodzita zalenos¢ mie-
dzy sprzeda ztota (,tak”, ,nie”) a zamiarem sprzedaw przyszigci ( ,tak”, ,nie”,
.nie wiem”), a jezeli tak — to, o jakiej sile w stosunku do préby wspczegoélnych sub-
grupach wedtug cech demograficzno-spotecznych. Zamlmwane warkei testu chi-
kwadrat pozwolity stwierdZi ze w stosunku do catej badanej zbioréaiastniata za-
leznos¢, ale o stabej sile (Cskor=0,1935). Rowinve subgrupach — za watkiem trzech
z nich — istniata zalos¢ o zr&nicowanej sile w przedziale od stabej do prze;.
Zaleznosé o przecgtnej sile wysipita wsrdéd oséb w wieku 18-25 lat (Cskor=0,3941), z
wyksztatceniem podstawowym (Cskor=0,3656), z sekfmywatnego (Cskor=0,3328)
oraz zamieszkggych miejscowséci ponizej 10 tys. mieszkacdw (Cskor=0,4216). Sta-
ba zaleznos¢ odnotowano w pozostatych subgrupach, natomiasthwgrsipach oséb w
wieku 46-60 lat, z wyksztalceniem zawodowym i obélarobotnych nie zachodzita za-
leznos¢ na poziomie przyjej istotnadci wyniku alfa=0,05.

Identyfikacja sprzedawcow ztota uwgdhiajapca ocen sytuacji materialnej uka-
zala,ze dla ponad 63% z nich sytuacja ekonomiczna w mstafpkciu latach ulegta
pogorszeniu, a dla ponad 68% wspoélne masie dochody netto byty niewystarcgaj
ce. Na podkrdenie zastuguje wyspienie istotnego zedmicowania ze wzglu na pté
sprzedawcow, wod ktérych sytuacja ekonomiczna ulegta pogorszednacznie -
szy odsetek stanowity kobiety (56%)zmnezczyzni (68%),. Tymczasem dochody jako
niewystarczajce ocenito ponad 81% kobiet w stosunku do 61&ocayzn.
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Wedlug pozostatych cech demograficzno-spoteczngominupcy odsetek
sprzedawcow, ktorzy wyrazili opiib poprawie sytuacji ekonomicznej, wygit wsrod
0s6b w wieku ponad 61 lat (21%) i 46-60 lat (20%0)yksztatceniem wiszym (34%),

z sektora prywatnego (49%) i zamieszkych miasta powsej 100 tys. mieszkecow.
Najwyzszy odsetek sprzedawcow z sytuagkonomicza ,bez zmian” dotyczyt oséb w
wieku 18-25 lat (23%), z wyksztatcenigmednim (30%) i podstawowym (30%), repre-
zentupcych sfee budzetowa (25%) oraz zamieszkagych miejscowéci do 10 tys.
mieszkacow (39%). Przewajacy takze odsetek sprzedawcow, ktérzy w sandavy-
razili opinie o0 jej pogorszeniu, dotyczyt oséb w wieku 26-45(l61%), z wyksztatce-
niem zawodowym (88%), os6b bezrobotnych (77%) aamieszkujcych miasta o
liczbie 10-50 tys. mieszkaow (71%). Z kolei najwiszy odsetek sprzedawcow o do-
chodach niewystarczgjych dotyczyt osdb w wieku 26-45 lat (82%) i 18436 (81%),

z wyksztatceniem zawodowym (83%), 0sOb bezrobotnld¥©%) i zamieszkagych
miasta o liczbie 10-50 tys. miesZik@w (74%).

Struktura przysztych sprzedawcéw ziota, wedtugngcgytuacji ekonomicznej,
ksztattowata si na poziomie bardzo zbbnym w stosunku do struktury sprzedawcow.
Niewielkie r&nice mialy miejsce w wariancie oceny ,ulegta pogersu” i ,bez
zmian”; dla niemal 62% przysztych sprzedawcow sgfmakonomiczna ulegta pogor-
szeniu, a dla ponad 23% pozostawata bez zmiandbsagonad 15% ulegta poprawie.
Ptet istotnie ré@nicowata przysztych sprzedawcow ziota pod wdgm oceny sytuacji
ekonomicznej. Mzczyzni, ktérzy uznali,ze sytuacja ekonomiczna w ich wspdlnych
gospodarstwach ulegta poprawie stanowili 22%, aetgly%. Pogorszyta sinatomiast
wsrod 64% mzczyzn i 59% kobiet. W przypadku sytuacji ,bez zmiiamezczyzni sta-
nowili 15%, natomiast kobiety 34%. Wedlug pozosthtycech demograficzno-
spotecznych przewajacy odsetek przysztych sprzedawcéwéréd ktorych sytuacja ta
ulegta poprawie, wysgpit u oséb w wieku 18-25 lat (23%) i powgj 61 lat (21%), z
wyksztatceniem zawodowym (22%) i wszym (20%), z sektora prywatnego (35%) i
zamieszkujcych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&aw (23%). Z kolei najwiszy
odsetek przysztych sprzedawcéw, ktérych zdanienumkarekonomiczne ulegty pogor-
szeniu, miat miejsce u os6b w wieku 26-45 lat (66%0)vyksztatceniem zawodowym
(72%), osb6b bezrobotnych (85%) oraz zamiesgligh miasta 10-50 tys. miesziaw
(72%). Najniszy natomiast wskaik w strukturze wysipit wsréd oséb w wieku 18-25
lat (50%), z wyksztatceniem podstawowym (52%), kt@e@ prywatnego (47%) oraz
zamieszkujcych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkacdw (53%). Dominujcy odse-
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tek przysztych sprzedawcow w sytuacji materialiegz, zmian” dotyczyt os6b w wieku
18-25 lat (28%), z wyksztatlceniem podstawowym (43%sednim (34%), osob bezro-
botnych (15%) oraz zamieszkaych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkaow
(37%). Najnisze odsetki odnosity gido os6b w wieku powsgj 61 lat (16%), z wy-
ksztatceniem zawodowym (6%), emerytow i rencist@s%) oraz zamieszkagych
miasta 10-50 tys. mieszkeow (16%).

Analiza struktury przysztych sprzedawcéw ziota glydniajpca ocen wystar-
czalnaci dochodow pozwolita na stwierdzenig niemal 64% z nich (ok. 4% mniegni
sprzedawcow) ocenito dochody wspdlnego gospodarftha niewystarczage. Nato-
miast struktura wedtug pici uksztattowatg sia poziomie identycznych wskakow,
ktore zanotowano $wod sprzedawcow. Najwgzy udziat w strukturze przysztych
sprzedawcow, ktérzy ocenili swoje dochody jako njistarczajce, tworzylty osoby w
wieku 26-45 lat (76%) i 18-25 lat (72%), z wyksetiem wyszym (76%), osoby bez-
robotne (100%) oraz zamieszkcg miasta o liczbie powrgj 100 tys. mieszkecdw
(81%) i miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (71%). Najwyszy — przyszli sprze-
dawcy, oceniajcy dochody gospodarstwa jako wystargeaj tj. osoby w wieku 46-60
lat (52%), z wyksztatceniem podstawowym (54%), teeysbudzetowej (46%), sektora
prywatnego (44%), a tak zamieszkuce miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkadw
(56%).

Rezultaty analizy statystycznej nie pozwolity jednacznie zweryfikowatezy,
ze sytuacja dochodowa gospodarstw domowych stanajiéhan przyczyre wyprze-
dazy zilota przez ich wikgicieli (osoby fizyczne) na rynku wtérnym, efektgdania bo-
wiem nie potwierdzity jej w stosunku do zamiaruzgatay ztota wedtug oceny wystar-
czalndgci dochoddw. Oznacza tée na poziomie istotrdci alfa=0,05 ocena wystarczal-
nosci dochodow przez gospodarstwa domowe nie miatgwipina decyzje o zamiarze
sprzeday posiadanych zasobdéw ztota w najbliej przysztéci (warianty odpowiedzi:
.Lak”, ,nie”, nie wiem”) . Jednak powssza sytuacja nie dotyczytaidej subgrupy we-
dlug cech demograficzno-spotecznych. Zaobserwoweptyw, szczegolnie widoczny
o przecetnej sile, wysipit w subgrupach oséb z wyksztatceniem zgzym
(Cskor=0,3761), z miast powsj 100 tys. mieszkaeow (Cskor=0,3754) i z miast poni-
zej 10 tys. (Cskor=0,3597), os6b w wieku 18-25 @sKor=0,3434) oraz &0d kobiet
(Cskor=0,3065). Zalmos¢ o stabej sile miata miejsce w subgrupieczozyzn
(Cskor=0,1250) oraz w subgrupie sektora prywatr(@sgikor=0,2510) oraz emerytéw i
rencistow (Cskor=0,2746). W pozostatych subgrupaxtznos¢ nie zachodzita.
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Wyniki analizy uwzgédniajace ocer sytuacji ekonomicznej i jej wptyw na za-
miar sprzeday ztota pozwolity stwierdz istnienie zalénosci zarowno w prébie ,,096-
lem”, jak i w poszczegolnych subgrupach wedtug cdemograficzno-spotecznych. Na
podstawie obliczonych wspotczynnikow kontyngencjpzma wnioskowd, ze zamiar
sprzeday ziota przez gospodarstwa domowe, tylko w stabtoprsu (Cskor=0,2062),
zalezat od ich sytuacji ekonomicznej. Na zahym poziomie zaobserwowana zale
nos¢ wystpita wéréd osob bezrobotnych (Cskor=0,2100), zamiesgiyoh miasta o
liczbie 10-50 tys. mieszkadéw (Cskor=0,2011), z wyksztalceniendrednim
(Cskor=0,2145) oraz z sektora prywatnego (CskorE®}2 Najstabsza zalros¢ w
tym przedziale oceny (jako staba) wysta wérdd mezczyzn (Cskor=0,1323), a najsil-
niejsza dotyczyta osob w wieku 26-45 lat (Cskor88@), z wyksztatceniem podsta-
wowym (Cskor=0,2893), zatrudnionych w sferze imidwe] (Cskor=0,2943) oraz o
statusie ,emeryt-rencista” (Cskor=0,2977). Zal&c¢ o sile przecitnej miata miejsce w
subgrupie kobiet (Cskor=0,4001)s$nd oséb w wieku 18-25 lat (Cskor=0,4017), 46-60
lat (Cskor=0,3876), powyj 61 lat Cskor=0,3013), z wyksztatlceniem zawodowym
(Cskor=0,4110), zamieszkigych due miasta powsej 100 tys. mieszkeow
(Cskor=0,4223), miejscowoi ponizej 10 tys. (Cskor=0,3808) i miasta o liczbie 50-100
tys. mieszkacow (Cskor=0,3143). Naty zaznaczy, ze silna zalenos¢ miedzy sytu-
acja ekonomiczn a zamiarem sprzegha ztota (w najbliszej przysziéci) wystpita je-
dynie w subgrupie 0s6b z wyksztatceniemzaaym (Cskor=0,5268).

Dokonana analiza wspotzalesci miedzy ocen sytuacji ekonomicznej gospo-
darstw domowych a dokonan niedokonan przez nie sprzeda ziota w badanym
okresie potwierdzita istnienie zaleoici o przecttnej sile, na poziomie dolnej wasto
wspotczynnika korelacji (Cskor=0,3032). Tymczaseryskane wartei testu chi-
kwadrat dla poziomu istotdoi alfa<=0,05 wskazaly na brak zat@sci w subgrupie
os6b w wieku 46-60 lat, 0s6b bezrobotnych, sekboyavatnego oraz zamieszkatych w
miastach powsej 100 tys. mieszkaow. Istnienie wptywu czynnika ekonomicznego na
sprzeda ztota o stabej sile stwierdzono w subgrupigzozyzn (Cskor=0,2255), os6b w
wieku 18-25 lat (Cskor=0,2779), pracownikow sferydketowej (Cskor=0,2400) oraz
0s6b zamieszkagych miejscowséci ponizej 10 tys. mieszkadw (Cskor=0,2283). Wy-
soka korelacja wyspita jedynie w grupie oséb z wyksztalceniem zawogow
(Cskor=0,5593), natomiast w pozostatych dzii subgrupach ksztattowatagsna

poziomie sity przeeinej (w przedziale wspétczynnikéw Cskor=0,3696,4223).
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Wyniki badania wptywu dokonanej przez gospodarstaaowe oceny wystar-
czalndgci dochoddéw na ich zachowania sprzamiae ztota pozwolity stwierdzj ze taka
zaleznoé¢ zachodzita i byta o stabej sile (Cskor=0,2393).vizagledu na brak podstaw
do odrzucenia hipotezy zerowej 0 niezalaci zmiennych stwierdzonae w subgru-
pach mezczyzn, oséb z wyksztatceniem podstawowym, emerytéencistow oraz za-
mieszkujcych miasta powsej 100 tys. mieszkacdw nie zachodzita zataos¢ miedzy
wystarczalnécia dochoddw a sprzeda ztota. Nie stwierdzono tewyskpowania rela-
cji zaleznosci w subgrupie oséb bezrobotnych (chi-kwadrat=0nihujaca zaleénosé
0 wysokiej sile (Cskor=0,5037) wyglita jedynie w subgrupie kobiet. Zal&s¢ nato-
miast o stabej sile dotyczyta osob w wieku 46-@Q0Gskor=0,2543), z wyksztatceniem
srednim (Cskor=0,2374), zamieszkcoych miejscowséci ponizej 10 tys. mieszkacow
(Cskor=0,2384), miasta o liczbie 10-50 tys. mieszkav (Cskor=0,2827) i 50-100 tys.
mieszkacow (Cskor=0,2964). Zataos¢ o sile przegitnej zaobserwowano w pozosta-
tych subgrupach wedtug cech demograficzno-spotedznitora ksztaltowata siw
przedziale wspotczynnikéw Cskor od 0,3073 do 0,4333

Analiza struktury sprzedawcéw i przysztych spraectaw ztota uwzgidniajaca
dodatkowezrédta dochodéw wykazata o istotne zranicowanie. Wréd sprzedaw-
cow dominowaty gospodarstwa, ktore nie korzystalggile z dodatkowych dochodow
(37%), a wirdd przysztych sprzedawcow byty to gospodarstwaysiapce wyhcznie
z kredytéw i payczek lombardowych (34%). Réwiiavyzszy odsetek gospodarstw,
ktore korzystaty tylko z lokat (13%) oraacknie z kredytow i lokat (31%), wysgdit
wsrod przysztych sprzedawcow, aeli wsrdéd sprzedawcow. W tym przypadku sprze-
dawcy korzystajcy z lokat stanowili ponad 9%, a korzyataj z kredytéw i lokat 28%.

Analiza uwzgtdniajaca pt€ respondenta wykazata dki zr&nicowanie w ko-
rzystaniu z dodatkowychrodet dochodéw zaréwno w odniesieniu do dokongaéj,
planowanej sprzeds ztota. W obu przypadkach kobiety niekorzystaej z dodatko-
wych dochoddw stanowity znacznie gy odsetek (44% i 26%),nim¢zczyzni (33%

I 19%). Sprzedawcy korzystaly z kredytow przedstawiali wigzy odsetek wod nez-
czyzn (28%), ni wsrod kobiet (23%), natomiast w stosunku do przydzigprzedaw-
cow wskaniki struktury uksztattowaty gsiodwrotnie. Wyszy odsetek dotyczyt kobiet
(39%), a niszy nezczyzn (30%). Zaobserwowano rowhnieze odsetek przysziych
sprzedawcow korzystggych wyhcznie z lokat byt znacznie virgzy wérod mezczyzn
(ponad 18%), rii wsrdd kobiet (poniej 7%).
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Dominupcy odsetek sprzedawcow, ktorzy nie korzystali zadkolwych docho-
dow, wystpit w subgrupach osob w wieku powgj 61 lat (62%), z wyksztatceniem
zawodowym (57%), os6b bezrobotnych (85%) oraz zszRigacych miasta o liczbie
10-50 tys. mieszkadw (49%). Najnisze odsetki dotyczyty osdb w wieku 46-60 lat
(14%), z wyksztatceniem wgzym (11%), z sektora prywatnego (1,6%), sferyzbud
towej (2,8%) oraz zamieszkigych miasta powiej 100 tys. mieszkecdw (20%).

Z kolei najwyszy odsetek sprzedawcow korzystgch wyhkcznie z kredytow i
pozyczek lombardowych wygpit w subgrupach oséb w wieku 46-60 lat (36%) i45-
lat (33%), z wyksztatlceniem podstawowym (40%), ysfeudzetowej (43%) oraz za-
mieszkujcych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&éw (32%) i 10-50 tys. (30%).
Najnizsze wskaniki miaty miejsce wrdod oséb w wieku 18-25 lat (4%) i powgj 60 lat
(8%), z wyksztatceniem wgzym (13%), oséb bezrobotnych (7%) oraz zamieszkaty
miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkadw (15%) i miasta powej 100 tys. mieszka
cow (18%,).

Dominupcy odsetek sprzedawcow, korzystajch wyhcznie z lokat, dotyczyt
subgrupy osob w wieku 18-25 lat (23%), z wyksztaiem wyszym (11%), emerytéw
i rencistow (13%) oraz zamieszkaych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkacow
(21%). Najnksze wskaniki w strukturze zanotowano $nod oséb w wieku 46-60 lat
(5%), z wyksztatceniem podstawowym (8%) i zawodow¥b), z sektora prywatnego
(3%) oraz zamieszkagych miasta 10-50 tys. (6%) i 50-100 tys. mieszikav (7%).

Glowne wskaniki w strukturze sprzedawcow, ktérzy korzystalrazem z kre-
dytow, jak i lokat, odnotowano w subgrupach osolwvieku 46-60 lat (46%), z wy-
ksztatlceniem wiszym (65%), z sektora prywatnego (80%) oraz zarkigszych mia-
sta powyej 100 tys. mieszkacdw (51%). Najnisze odsetki dotyczyty osob w wieku
powyze] 61 lat (17%), z wyksztatlceniem zawodowym (8%podstawowym (11%),
0s6b bezrobotnych (0%), emerytdw i rencistéw (1¥%oniast 10-50 tys. mieszkedw
(14%).

W grupie przysztych sprzedawcow przeajace odsetki respondentow nieko-
rzystapcych z dodatkowyclirédet dochodow wysgpity wsrdéd osdb w wieku powagj
61 rokuzycia (48%) i 18-25 lat (38%), z wyksztalceniem pag®wym (36%) | zawo-
dowym (31%), oséb bezrobotnych (72%), emerytowncigow (34%) oraz zamieszku-
jacych miasta o liczbie 10-50 tys. miesak&aw (35%). Najnisze — wrdéd osob w wie-
ku 46-60 lat (9%) i 26-45 lat (12%), z wyksztateami wyzszym (7%), z sektora pry-
watnego (1,5%) i sfery budtowej (5%) oraz z miast 50-100 tys. mies@d@w (14%).
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Wsrod przyszitych sprzedawcow korzysa@jch z kredytow, najwisze wska-
niki struktury odnotowano w subgrupach oséb w wieli45 lat (47%) i 46-60 lat
(45%), z wyksztatlceniem zawodowym (43%Jednim (41%), sfery bugtowej (40%),
emerytéw i rencistow (38%) oraz zamieszikych miejscowéci o liczbie 10-50 tys.
mieszkacow (44%). Najnisze z kolei dotyczylty osdb w wieku 18-25 lat (130f)p-
wyzej 61 lat (13%), z wyksztatceniem wszym (15%), bezrobotnych (3%) oraz za-
mieszkujcych miasta powsej 100 tys. mieszkeeow (29%) i miasta o liczbie 50-100
tys. (30%).

Najwyzsze wskaniki w badanej strukturze przyszitych sprzedawcéetazt ko-
rzystapcych wyhcznie z lokat, zaobserwowano w subgrupie oséb vkwvie8-25 lat
(31%), magcych wyksztatcenie wisze (18%), osOb bezrobotnych (25%) oraz za-
mieszkuacych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkacow (19%). Na minimalnym po-
ziomie uksztattowaty gi wskaniki struktury wérod osob w wieku 46-60 lat (3%), z
wyksztatceniem podstawowym (10%), reprezeytygh sfee¢ budzetows (8%) oraz
zamieszkujcych miasta o liczbie 10-50 tys. miesa&aw (11%).

Wsrdd przysztych sprzedawcéw korzystajch jednoczénie z kredytow i lokat
maksymalne wskaniki odnotowano w subgrupach badanych w wieku 46a6@44%),

z wyksztalceniem wiszym (60%), z sektora prywatnego (56%), sfery Zetmivej
(47%) oraz zamieszkagych miasta 50-100 tys. miestkaw (43%) i miasta powgj
100 tys. (40%). Najusze wskaniki wystapity wsrdéd badanych w wieku povgj 61 lat
(18%) i w wieku 18-25 lat (18%), z wyksztatcenieeodowym (13%) i podstawo-
wym (16%), oséb bezrobotnych (0%), emerytéw i retiov (12%) oraz zamieszkuj
cych miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (11%).

Analiza wptywu poszczegoélnyciroédet dochodow na wyprzedatota przez
gospodarstwa domowe wykazat®, posiadane przez gospodarstwa kredytyzygzki
lombardowe miaty staby wplyw (Cskor=0,1926) na fakirzeday ziota, a zarazem
jeszcze stabszy (Cskor=0,1372) w stosunku do zangyo sprzedsy w przyszigci.
Obligacje nie miaty wptywu zarowno na sprzedgak i na zamiar sprzeéy ziota.
Wplyw o stabej sile na zamiar takiej sprzeglamiaty jedynie fundusze inwestycyjne
(Cskor=0,1051), jak i lokaty bankowe (rownistaby), lecz na wiszym poziomie
(Cskor=0,1690).

Identyfikacja gospodarstw domowych wedtug przycggreeday ztota wykaza-
la, ze przyczym sprzeday ziota, jak i zamiaru sprzezlaw przyszigci byta zta sytu-
acja ekonomiczna gospodarstw domowych. Z tego pavepizeday ztota dokonato
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55% gospodarstw, a juzamiar sprzedy ze wzgkdu na zj takze sytuagi ekono-
miczm deklarowato znacznie wéej, bo niemal 74% gospodarstw. W zbhej propor-
cji zmalaty wskaniki przysztych sprzedawcow ze wzdu na przyczyny przysziej
sprzeday z powodu mody i niskiej warfoi ziota.

Zauwaono due zr&nicowanie przyczyn w stosunku do dokonanej spragda
nieco mniejsze w stosunku do zamiaru sprzgddota w przysziéci analizujc ptet
respondentow. Wymieniane przyczynyrad nezczyzn, to sytuacja ekonomiczna i ni-
ska warté¢ ztota, a wrod kobiet — wptyw mody.

Najwyzsze odsetki sprzedawcéw kiegaych s¢ wptywem mody wysipity w
subgrupie oséb w wieku 26-45 lat (19%), z wyksaaiemsrednim (18%), z sektora
prywatnego (35%) i sfery budtowej (32%) oraz zamieszkglych miasta 50-100 tys. i
powyzej 100 tys. mieszkaow (18%). Najnisze dotyczyly os6b w wieku 46-60 lat
(14%), z wyksztatceniem podstawowym (7%), osOb dieatnych (0%), emerytow i
rencistow (11%) oraz zamieszkaych miejscowséci do 10 tys. mieszkeow (13%).

Sprzedawcy, ktorzy dokonali sprzeglaztota ze wzgidu na z4 sytuacg mate-
rialna, tworzyli dominujcy odsetek wréd osob w wieku 46-60 lat (61%), z wyksztal-
ceniem podstawowym (65%), osdb bezrobotnych (63%annieszkujcych miasta o
liczbie 50-100 tys. mieszkadw (64%). Natomiast sprzedawcy, ktérzy dokonatzep
dazy zlota ze wzgjdu na nisk jego warté¢ rynkowa stanowili najwyszy wskanik w
strukturze wréd osob w wieku powaej 61 lat (42%), z wyksztalceniem wgzym
(36%), bezrobotnych (37%) i zamiesziwyjch miasta 10-50 tys. mieszicdw (35%).

Wsrod przysztych sprzedawcow ziota, ktorzy za przyezyamiaru sprzeds
uznali mo&, najwyzszy odsetek wyspit wsrod osob w wieku 46-60 lat (11%), z wy-
ksztatlceniem wiszym (16%), z sektora prywatnego (14%) i zamiesgiygh due
miasta, tj. powyej 100 tys. mieszkaow (13%). Z kolei najwiszy odsetek przysziych
sprzedawcow, dla ktorych powodem sprzgdayta zta sytuacja materialna, odnotowa-
no wsréd osob w wieku 18-25 lat (85%), z wyksztalcenjgodstawowym (89%), bez-
robotnych (95%) oraz zamieszkaych miasta 10-50 tys. miesziaw (78%). Najwy-
szy odsetek przysztych sprzedawcédw, ktérzy za myaycsprzeday uznali nislkk war-
tos¢ ztota dotyczyt osdb w wieku powrsj 61 lat (34%), magych wyksztalcenie wy
sze i zawodowe (22%), emerytow i rencistow (20%amieszkujcych miasta powiej
100 tys. mieszkacow (25%).

Identyfikacja sprzedawcow wykazatze niemal 60% nie sprzedato ziota ,od
reki”. Problemy ze sprzeda miaty w nieco wgkszym stopniu kobiety (62%), amili
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mezczyzni (58%). Najwyszy odsetek sprzedawcédw z tym problemem dptesoby w
wieku 26-45 lat (66%), mage wyksztatcenigrednie (66%), reprezentige sfe¢ bu-
dzetowa (71%) i zamieszkuafe miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (64%). Z kolei
najnizszy odsetek dotyczyt oséb w wieku powey 61 lat (51%), z wyksztalceniem za-
wodowym (53%), emerytow i rencistow (33%) i zamlagzacych miasta powiej 100
tys. mieszkacow (51%).
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ROZDZIAL 6. FUNKCJA LOKACYJNA ZtOTA

6.1. Ocena zasadnwi lokat

Zachodace procesy rynkowe w warunkach realizowanej od 1@ trans-
formacji gospodarczej sprzygapowstawaniu wielu konkuragych ze solp form loko-
wania pienidza, rownie na rynku finansowym. &ac do zdobycia coraz wkszego
udziatu w rynku banki same wychagdaaprzeciw klienta z coraz to bardziegmérodry
ofertg. ustug bankowych Zasadniczym czynnikiem wplywaiym na wybér formy
oszczdzania przez konsumentéw spodziewane korZgi pienizne. Cztowiek, ktory
na przyktad w 1970 roku zdecydowat silokowa w ztoto swoje pienidze, mogt za
1000 dolaréw kugi zaledwie 27,8 uncji drogocennego kruszd®rzy cenie zlota ponad
900 dol. za ungjw roku 2009, mégtby je sprzetlaa cer niemal 25 tys. dolaréiy

Lokaty oparte o rynek ztota podlegajcenie jej zasaddoi przez inwestorow. Z
tego powodu w pracy staran@ giozn& opinie gospodarstw domowych na temat loko-
wania w ztoto oszeginasci pienkznych —tabela 62.Uzyskane rezultaty badania po-
zwolity na stwierdzenieze 20,85% gospodarstw kiegaj sk przysztymi korzyciami
finansowymi posiadato takie lokaty, ocemam@je jako ,bardzo dobra, dokonrflj nato-
miast 16,78% nie miato. Ocenako ,niska warté¢ lokaty” z uwagi na rzeczywist
wartas¢ ztota wyrazito 39,44% badanych gospodarstw, naetmila oceny ,nie mam
zdania” ich odsetek wyniost 22,93%wykres 147.

Analiza uwzgtdniajaca pte¢ respondentéw wykazatae w subgrupie grczyzn
odsetek respondentow posiaggich lokaty wynidst 22,16%, a $vdd kobiet 19,04% w
stosunku do udziatu ,,ogétem” 20,85%. Niewielkie zrizowanie w strukturze respon-
dentow zauwzono w przypadku oceny jako ,nigdy nie lokowatemdnpewa wskaz-
nik struktury dla mzczyzn wyniost 17,34% i dla kobiet 16,00% — ,,ogotemprobie
16,78%. Znacxe zré&nicowanie w strukturze badanych wysto w odniesieniu do
oceny lokaty jako ,niska war§o lokaty”, albowiem mzczyzni stanowili 36,39%, a ko-
biety 43,68% — ,0g0tem” dla badanej zbiorawn39,44%. Zdania na temat zasag¢ho
lokat nie miato 24,11% miczyzn i 21,28% kobiet — ,0g90tem” 22,93%wykres 148.

! M.Golec, B. Janik, H. Nowoliska, Wsep do bankowgi, Wydawnictwo Wyiszej Szkoly Bankowej,
Pozna 1998, s. 7

2 Uncja jubilerska - uncja trajska (0z) = 31,1034768 grama czystego kruszcu giomyp. autora).

% N.FergusonJajo z Wall Streety: ,Niezbednik Inteligenta”, “Polityka”, 21.02.09, wyd. 17t B, s. 10.
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Tabela 62. Gospodarstwa domowe wedtug oceny zasaécidokowania

oszczdnosci pienieznych w ztoto i cech demograficzno-spotecznych respaentow

_ Ocena zasadnfci lokowania oszcgdnosci
Cechy demograficzno- bardzo , , niska .
spoteczne ogolem | dobra, | DOVME | yanoge | MG Mmam
dokonuje lokaty
w odsetkach

Ogotem 100,00 20,85 16,78 39,44 22,93
Pteé¢ respondenta

mezCzyzni 100,0( 22,1¢ 17,3¢ 36,3¢ 24,11
kobiet 100,0( 19,0¢ 16,0C 43,6¢ 21,2¢
Wiek

18-2% 100,0( 12,01 8,1: 63,9¢ 15,9(
2€-45 100,0( 16,04 12,4 55,1 16,4(
4€-6C 100,0( 33,8:¢ 25,4¢ 11,0¢ 29,64
61 i wicce 100,0( 23,4¢ 22,84 20,3 33,3t
Wyksztalcenie

podstawow 1000C 6,14 10,0¢ 46,3i 37,4
zawodow: 100,0( 10,0¢ 13,8¢ 44 ,9¢ 31,1«
srednie 100,0( 15,47 15,0¢ 51,2( 18,2¢
WYyZzSze 100,0( 51,1( 27,1 4,1C 17,67
Status zawodowy

osoba bezrobot 100,0( - 8,57 51,7¢ 39,6¢
emervt, rencis 100,0( 14,8¢ 20,7¢ 30,9( 33,4¢
sektor prywatny 100,0( 37,2: 21,4¢ 31,27 10,0z
sfera budetowe 100,0( 24,9: 13,1« 49,0¢ 12,8i
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 10,27 21,8 37,9¢ 29,91
10.00(-50.00( 100,0( 11,3¢ 8,9( 50,0¢ 29,61
50.00:-100.00( 100,0( 26,49 23,2¢ 32,7( 17,57
> 100.00! 100,0( 38,3( 19,7¢ 29,4¢ 12.4¢
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

W subgrupie w wieku ,18-25 lat” odsetek respondentktdrzy ocenili lokaty

jako ,bardzo dobra, dokontij wyniést 12,01% (udziat ,ogétem” 20,85%), natontias
respondentow, ktorzy nigdy nie korzystali z tejnfigr inwestycji 8,13% (,0gétem”

16,78%). Z uwagi na reancere rynkows zlota zasadn@ lokat negatywnie ocenito
63,96 % badanych, ,og6tem” 39,44%, natomiast zdaigamiato 15,90% responden-

tow, udziat ,ogotem” 22,93% wykres 149.

278



Wykres 147. Gospodarstwa domowe wedtug oceny zasadai
lokowania oszcednosci pienieznych w zioto

45
40
35
30
Cdsetek o5
respondentow

(%0) 20
15
10
5

0 : : :

bardzo dobra, nigdy nie niska wartos¢ nie mam zdania
dokonuje lokow alem lokaty

Zrédio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 62.

Wykres 148. Ocena zasadr$gi lokat w ztoto wedtug ptci respondentéw

bardzo dobra, nigdy nie niska wartos¢ nie mam zdania
dokonuje lokow alem lokaty

‘- mezczyzni m kobiety O ogolem‘

Zrédio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 62.

Odsetek respondentéw, ktorzy ocenili lokaty jakargtzo dobra, dokonglj w
subgrupie w wieku ,26-45 lat” dotyczyt 16,04% osidbyt nizszy o 4,81 pkt proc. od
wskaznika struktury ,ogétem”. Odsetek z kolei respondentktérzy nigdy nie lokowa-
li wiasnychsrodkéw w ztoto wynidst 12,43% (-4,35 pkt proc. dmgdtem”), a oceniaf
cych je jako ,niska wartd lokaty” 55,13% (+15,69 pkt). Zdania w omawianepgtu-
pie nie miato 16,40% badanych (-6,53 pkt).
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W stosunkudo udziatu ,,og6tem” 22,93%, w subgrupie w wieku ;@6 lat”,
dominupcy odsetek, tj. 33,83% stanowili respondenci ogaojazasadn& lokat jako
.bardzo dobra, dokongi] RoOwniez wyzszy odsetek (udziat ,ogétem” 16,78%) odnoto-
wano wréd badanych, ktérzy nigdy nie zdecydowali Ba ich posiadanie (25,45%).
Najnizszy wskanik w strukturze, tj. 11,08% dotyczyt respondentéwdrzy kierupc sk
cem rynkowa ztota ocenili ¢ forme inwestycji jako ,niska wart& lokaty” (,0gétem”
39,44%). W grupie tej zdania nie mialo 29,64% bgdhn— ,ogétem” w probie
22,93%.

W subgrupie w wieku ,61 lat i wcej” znalazto s 23,46% respondentéw, kto-
rzy uznali lokaty za ,bardzo dobra, dokogiujudziat ,ogétem” 20,85%). Udziat re-
spondentow, ktorzy nie byli nimi nigdy zainteresowavyniést 22,84% (,0g6tem”
16,78%). Najniszy odsetek w strukturze (20,37%) stanowili resgoied ktorzy oceni-
li je jako ,niska warté¢” — udziat ,og6tem” 39,44%. Najwyszy, tj. 33,33% dotyczyt
badanych, ktérzy nie mieli zdania w stosunku daatdz,ogétem” 22,93%.

Wykres 149. Ocena zasadrioi lokat w ztoto wedtug wieku respondentéw

70

60,
50
Qdsetek 40 -
respondentow
€0 30 1
20
o ‘ ‘ ‘ ‘
18-25 26-45 46-60 61 iwiece ogdlem
Wiek

O bardzo dobra, dokonuje m nigdy nie lokowalem O niska wartos¢ lokaty O nie mam zdania ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 62.

Zauwaono, ze wyksztatcenie respondentow istotnieni@owato respondentow
w ocenie lokat -wykres 150.W subgrupie z wyksztatceniem podstawowym odsetek
respondentow, ktorzy je jako ,bardzo dobra, dokghujynidst tylko 6,14% w stosun-
ku do ,ogétem” w badanej zbiorowa 20,85%. Respondenci, ktorzy nigdy nie skorzy-

stali z tej formy oszeglzania stanowili 10,06% (udziat ,ogétem” 16,78%nacznie
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wyzszy odsetek, tj. 46,37% (,0g6tem” 39,44%) tworagspondenci, ktérzy ocenili je
jako ,niska warté¢ lokaty”. Znacaco jednak wyréniali sic badani, ktérzy nie mieli na
temat zdania i ich udziat wynidst 37,43% w stosudkuwdziatu ,,0gétem” 22,93%.

W subgrupie posiadgych wyksztatcenie zawodowe (wgkak struktury ,,0g0-
lem” 20,85%) lokaty jako ,bardzo dobra, dokogiupcenito 10,04% respondentéw, na-
tomiast 13,84% wybrato wariant odpowiedzi ,nigdye nlokowatem” (,0gotem”
16,78%). Znacznie wygze wskaniki w badanej strukturze ,w odniesieniu do wska
kow struktury ,,ogotem”, dotyczyty respondentéw, ktg ocenili je jako ,niska wartg
ztota” 44,98% (,0g6tem” 39,44%) oraz, ktérzy udidiebdpowiedzi ,nie mam zdania”
31,14% — ,0gb6tem” 22,93%.

W odniesieniu do wyksztatceniaedniego 15,47% osob dokonato oceny lokaty
jako ,bardzo dobra, dokongij (udziat ,ogotem” 20,85%). Niemal identyczny wsiak
w strukturze odnosit sido respondentéw, ktérzy nigdy nie osaizali wiasnychsrod-
koéw w oparciu o ztoto 15,05%, (udziat ,ogotem” 18%6). Dominujcy odsetek, tj.
51,20% (,0g6tem” w prébie 39,44%) stanowili badaktiorzy ocenili zasadrio tych
inwestycji jako ,niska wart& ztota”. Wskanik struktury dla respondentéw ,nie mam
zdania” wyniést 18,28% — wskaik struktury ,0gotem” 22,93%.

Analizujac ocer zasadngci lokat w subgrupie z wyksztatceniem iggym za-
uwazono, ze 51,10% z nich ocenito je pozytywnie i wybrato i@at odpowiedzi ,bar-
dzo dobra, dokondj (,0g6tem” w prébie 20,85%), natomiast przeciwneggtania byto
27,13% (,096tem”16,78%). Najimszy wskanik w strukturze, wynosy tylko 4,10%,
dotyczyt respondentéw, ktorzy udzielili odpowiedniska wartgé¢ ztota” (,096tem”
39,44%). Zdania na temat inwestowania w zttmdkow pieneznych pozostagcych
poza bieaca konsumpgi, nie miato 22,93% gospodarstw domowych.

Znaczne zrgnicowanie wskanikow w strukturze w stosunku do wsgkekow
struktury ,,ogétem” zauwzono w odniesieniu do statusu zawodowego badanywii-—
kres 151.W subgrupie respondentéw ,,0soba bezrobo#aaha nie ocenita lokaty, jako
.bardzo dobra, dokongl]. Z kolei 8,57% o0s6b zadecydowato o wyborze watiand-
powiedzi ,nigdy nie lokowatlem” (wskaik struktury ,ogotem” 16,78%). Dominagy
odsetek, tj. 51,79% dotyczyt w subgrupie tej regisamow, wedtug ktérych inwestycje
w zloto to po prostu ,niska waré lokaty” (,090tem”39,44%). Zdania o zasadobd

lokat nie miato 39,64% osobswdd bezrobotnych.
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Wykres 150. Ocena zasadrigi lokat w ztoto wedtug wyksztatcenia respondentow

60
50 | — —
40
Cdsetek ’7
respondentow 30 1
(%)
20
i El ﬂ
0O - ‘ ‘
podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie
‘ B bardzo dobra, dokonuie B nigdy nie lokowalem niska wartosé lokaty O nie mam zdania ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 62.

W przypadku emerytéw i rencistow odsetek resporaenktorzy uznali lokaty
w ztocie, jako ,bardzo dobra, dokorujwyniést 14,84% (,0gétem” w probie 20,85%),
a ktdérzy nie byli nimi nigdy zainteresowani — 20%@%,0g6tem” 16,78%). Responden-
ci, ktérzy wybrali wariant ,niska wargd ztota” stanowili 30,90% (,0gétem” 39,44%)
oraz ktérzy nie mieli na ten temat zdania 33,49%gétem” w prébie 22,93%.

W subgrupie reprezentigych sektor prywatny 37,23% z nich uznato lokaty w
ztoto, jako ,bardzo dobra, dokortj(udziat ,0g6tem” 20,85%), natomiast przeciwnego
zdania byto 21,48% (,0g6tem” 16,78%). Wgkik w strukturze dla respondentéw, kto-
rzy ocenili je ,niska wart& lokaty”, z uwagi na niskwartas¢ ztota, wyniost 31,27% i
,000tem”39,44%. W subgrupie tej odpowiedzi nie pfito udzieli 10,02% responden-
tow — wskanik struktury ,,og6tem 22,93% ,0g6tem”.

Odsetek respondentow, przedstawicieli sferyzetmivej, wedtug ktérych ztoto
jest bardzo dolarforma oszczdndasci pienkznych, wynidst 24,93% (,090tem” w probie
20,85%). Przeciwnego zdania byto 13,14% badanydgdem” 16,78%). Znacznie
powyzej wskanika struktury ,ogétem” (39,44%) zn&le sic badani oceniagy je jako
.niska wart@¢ ztota” (49,06%), a ponej wskanika struktury ,ogétem” 22,93% re-

spondenci, ktérzy nie mieli zdania i stanowili wdlaaiu 12,87%.
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Wykres 151. Ocena zasadrioi lokat w ztoto
wedtug statusu zawodowego respondentéw
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Status zawodowy

‘D bardzo dobra, dokonuje B nigdy nie lokowatlem O niska wartos¢ lokaty O nie mam zdania

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 62.

Kryterium oceny zasaddad lokowania oszcgndsci pienkznych w zioto sta-
nowita réwnie zmienna niezalaa, tj. miejsca zamieszkania respondentowykres
152 Otrzymane rezultaty badania pozwolity na stwierde,ze najwy:szy wskanik w
strukturze badanych (38,30%), ktorzy ocenili lokatytocie jako ,bardzo dobra, doko-
nuje” (wskaznik struktury ,,ogétem” 20,85%) zamieszkiwat miagiawyzej 100 tys.
mieszkacow. Nizszy o 11,81 pkt proc. dotyczyt respondentéw z midsgtzbie 50-100
tys. mieszkacow. Najnzsze natomiast wskaiki wedtug tej opinii zanotowano $nod
respondentow zamieszloych miasta 10-50 tys. oraz miejsca@sioponizej 10 tys.
mieszkacdow, odpowiednio 11,34% i 10,27% — wgki struktury ,,og6tem” 20,85%.

Wsrod respondentéw, ktérzy w ankiecie wybrali wariadpowiedzi ,,nigdy nie
lokowatem” byto — w kolejnéci malepcych wskanikow — 23,24% os6b zamiesziuj
cych miasta o liczbie 50-100 tys. miesg&aw, 21,87% miejscowéai ponizej 10 tys.
mieszkacow oraz 19,76% miasta powsj 100 tys. mieszkaedw. Najnizszy odsetek,
wynoszcy 8,90%, wystpit w subgrupie respondentow zamieszkyrch miasta 10-50
tys. mieszkacow w stosunku ,,0ogétem” w badanej zbioraiwnl6,78%.

Lokate srodkow piengznych w ztoto, jako ,niska wartd” ocenili respondenci z
miast 10-50 tys. stanoway 50,09% (najwyszy procent w strukturze), naghie z
miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkacdw 37,95%, z miast 50-100 tys. mieszd@w
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32,70% oraz z miast powsj 100 tys. mieszkadw stanowqcy 29,48%— wskanik
struktury ,0gétem” 39,44%.

Zdania na jej temat nie miato 29,91% respondentamieszkujcych miejsco-
wosci mniejsze, arkeli 10 tys. mieszkiecow i byt to dominuicy wskanik w struktu-
rze, a nagpnie 29,67% respondentéw z miast 10-50 tys. migszka oraz z miast o
liczbie 50-100 tys. mieszkadw, tj. 17,57%. Najriszy wskanik w tej strukturze
(12,46%) dotyczyt respondentéw w subgrupie z mpastyzej 100 tys. mieszkaow —

wskaznik struktury ,,ogotem” 22,93%.

Wykres 152. Ocena zasadrioi lokat w ztoto
wedtug miejsca zamieszkania respondentow

60
50 —
40
Qdsetek
respondentow 30 - —
(*9)
20 4
i W |
(OF : : : :
<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem
50.000 100.000
Mejsce zameszkania

‘D bardzo dobra-dokonuje B nigdy nie lokowaler O niska wartos¢ lokaty 0O nie mam zdania

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 62.

W analizie statystycznej zmierzano do ustalenianéwanego powszania me-
dzy respondentami wedtug cech demograficzno-spojetza oces zasadngci loko-
wania wtasnych oszedndici pienkznych w ztoto okréajac jego sit —tabela 63.

Wskazano,ze istniata zal&nos¢ miedzy ocem zasadnéci lokowania w zioto
wolnych srodkéw piengznych a cechami demograficzno-spotecznymi respoeent
(chi-kwadrat>chi-kwadrat alfa). Najstabsza koredacjo sile ,bardzo stabej’
(Cskor=0,0942), wyspita w subgrupie wedtug ptci i oznaczaia, pte respondentow
tylko w ,niklym” stopniu miata wptyw na ocenzasadngci lokowaniasrodkow pie-
niegznych w ztoto. Dominujca zaleénos¢ o ,wysokiej” sile (Cskor=0,5179) wysgpita w

subgrupie respondentéw wedlug wyksztatcenia, natsih ,przecjtnej” oraz lekko
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zroznicowanej, miata miejsce w subgrupie respondentéwodmiesieniu do wieku
(Cskor=0,4718) oraz statusu zawodowego (Cskor=@}60

Tabela 63. Test chi-kwadrat i wspotczynniki kontyngncji C Pearsona
migedzy ocery zasadndci lokowania oszcednosci pienigznych w ztoto

a cechami demograficzno-spotecznymi respondentow

o gger(;?i)(/: . Chi - » Istotnosé Warto$ci wspotczynnikow

_spoleczne -kwadrat p C Cmax Cskor
Pled 8,2522 3 0,0411 0,0741 0,7866 0,0942
Wiek 299,8264 9 0,0000 0,408¢ 0,8660 0,4718
Wyksztalcenie 376,7376 9 0,0000 0,4485 0,8660 @517
Status zawodowy 282,4305 g 0,0000 0,3985 0,8660 60,4
Miejsce zamieszkania 191,7336 D 0,0000 0,3371 0,866 0,3893
Uwaga: dla poziomu istotdoi alfa=0,05 i df=3 stopni swobody (k-1)(w-1) wastokrytyczna chi-
kwadrat alfa=7,815 oraz dla df=9 stopni swobodylahadrat alfa=16,919.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

6.2. Lokaty i tendencje zakupdw zitota

W pracy podjto prokg identyfikacji zachowa konsumentow, ktérzy mimo po-
siadania lokat w zitocie (inwestorzy), ponownie duokid zakupu tego metalu w latach
2004—200% (nabywcy ztota). Na podstawie uzyskanych wyniké@damia stwierdzono,
ze odsetek nabywcow wyniost 65%abela 64.

Okazato si, ze udziat nabywcow ztota, $n0d inwestorow rezczyzn, byt znacz-
nie nizszy w stosunku do udziatu inwestorow kobiet i wyhidédpowiednio 50,78%
oraz 88,24% wykres 153.

Wiek posiadaczy lokat nie zaicowat w istotny sposob ich zachowania w zaku-
pach ztota. Najwiszy odsetek stanowili nabywcy w wieku 46-60 lat,(8%%6) oraz w
wieku 26-45 lat (65,17%) — ,,0g6tem” w badanej zbiwosci, tj. 65,06%. Poréwnywal-
ne wskaniki struktury wysapity w przypadku pozostatych inwestoréw: w subgeupi
wieku 18-25 lat nabywcy ziota stanowili 61,76%, s&eku powyej 61 lat 60,53% —
wykres 154.

“ Badanie nie obejmowalo podziatu zakupionego zfwawyroby uytkowe, zioto inwestycyjne oraz
kolekcjonerskie.
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Tabela 64. Inwestorzy wedtug zakupow ztota
oraz cech demograficzno-spotecznych

Cechy demograficzno- P(I)Osgz;ne Zakupy ziota
-spoteczne respondentow W zlocie dokonane| niedokonane
w odsetkach

Ogotem 100,00 | 65,06 \ 34,94
Pte¢

mezCzyzni 100,0( 50,7¢ 49,2:
kobiets 100,0( 88,2« 11,7¢
Wiek w latach

18-25 100,0¢( 61,7¢ 38,2«
2€-45 100,0( 65,17 34,8:
4€-6C 100,0( 69,0: 30,97
61 i wicce 100,0( 60,5: 39,41
Wyksztatcenie

podstawow 100,0( 63,64 36,3¢
zawodow: 100,0( 62,07 37,9¢
srednie 100,0( 39,0¢ 60,91
WYZSZ¢ 100,0¢( 83,3 16,67
Status zawodowy

osoba bezrobot - - -
emeryt, rencis 100,0( 49,21 50,7¢
sektor prywatny 100,0( 61,54 38,4¢
sfera budetows 100,0( 81,7: 18,2¢
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 65,22 34,7¢
10.00(-50.00¢( 100,0( 61,5« 38,4¢
50.00:-100.00( 100,0( 44,9( 55,1(
>100.00! 100,0( 82,5¢ 17,4¢
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.

Wykres 153. Inwestorzy wedtug zakupow ztota i pici

100
R0

&) i
70
Odsetek &0

respondentéw 50 -
(%9 0
30

20 i

10 F
0] ‘ ‘
nezczyzni kobiety ogdlem
Re¢
O zakupy ztota dokonane B zakupy ziota niedokonane ‘

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 64.
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Wykres 154. Inwestorzy wedtug zakupdéw ztota i wieku

80

70

60
Qdsetek

respondentdw 40 -
(€0

20 -
10 +—

18-25 26-45 46-60 61 i wiecej ogdlem
Wek

O zakupy ziota dokonane B zakupy ziota niedokonane

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 64.

Dominujacy odsetek, w grupie inwestoréw, dotyczyt nabywchleta z wy-
ksztatlceniem wiszym, ktérzy stanowili 83,33%. Zhbne wskaniki w strukturze od-
notowano w przypadku osob, ktore kupity ztoto z eatatlceniem podstawowym i za-
wodowym, odpowiednio 63,64% oraz 62,07% w odniggieto ,0gétem” w prébie
65,06%. Najniszy odsetek nabywcow dotyczyt inwestorow w subgrupspondentow

z wyksztatceniendrednim (39,09%) wykres 155.

Wykres 155. Inwestorzy wedtug zakupow ztota i wykdatcenia

0
80 -
70
60 | I
COdsetek gy ||

respondentow
@ O

10 | l
0 ‘ ‘ ‘

podstawowe  zawodowe Srednie wyzsze ogdlem
Wyksztalcenie

O zakupy ziota dokonane B zakupy ziota niedokonane ‘

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 64.
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W subgrupie ,osoba bezrobotna” nie byto ani jednegsiadacza lokat w ztocie.
W najwyzszym procencie natomiastsmd inwestorow, nabywcami ztota okazaty si
osoby ze sfery bugtowej stanowicy 81,72%, wskanik ,0g6tem” w probie 65,06% —
wykres 156. Nabywcy reprezentagy sektor prywatny stanowili 61,54%, natomiast
emeryci i rendici 49,21% i byt to najriszy wskanik w badanej strukturze.

Wykres 156 Inwestorzy wedtug zakupOw ztota i statusu zawodoweg

0

80 | N

70

o B |
r%ﬁsniﬁt(éw =0
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(0] : : : :
osoba emenyt, sektor sfera ogdlem
bezrobotna rencista prywatny budzetowa
Status zawodowy
‘ & zakupy ziota dokonane B zakupy zlota niedokonane ‘

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 64.

Wykres 157. Inwestorzy wedtug zakupow zitota i miefsa zamieszkania
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20 -1
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o : : : :
<10.000 10.000- 50.001- >100.000 ogdlem
50.000 100.000
Mejsce zameszkania
O zakupy ziota dokonane B zakupy ziota niedokonane

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 64.
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Dominujacy odsetek nabywcow ziota, tj. 82,54% (,0g6tem” wlgie 65,06%),
w grupie inwestoréw, stanowili zamieszkey miasta o liczbie powagj 100 tys. miesz-
kancow, natomiast najaszy nabywcy z miast o liczbie 50-100 tys. mieszikav, tj.
44,90%. Udziat nabywcow z miejscovad ponizej 10 tys. wyniost 65,22% oraz z miast
10-50 tys. mieszkacdw 61,54% -wykres 157.

Przeprowadzony songdagpozwolit zebré informacje na temat przyszitych za-
chowa dotychczasowych inwestorow w zakresie zakupowaziokazato s, ze ponad

47% z nich ujawnito zamiar zakupu w najisizej przysztéci —tabela 65.

Tabela 65. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztota
oraz cech demograficzno-spotecznych

Cechy demograficzno- P(I)sll(z;?;ne Zamiar zakupu ztota

-spoteczne respondentow W zlocie tak nie
w odsetkach

Ogotem 100,00 | 47,44 \ 52,56
Pteé

megzCczyzni 100,0( 35,7¢ 64,2¢
kobiet: 100,0( 66,3¢ 33,61
Wiek w latach

18-25 100,0( 47,0¢ 52,9¢
2€-45 100,0( 38,2( 61,8(
4€-6C 100,0( 50,44 49,5¢
61 i wiece] 100,0( 53,9t 46,0t
Wyksztalcenie

podstawow 100,0( 63,64 36,3¢
zawodow: 100,0( 41,3¢ 58,6z
srednie 100,0( 25,4¢ 74,5k
WYZSZ€ 100,0( 62,3t 37,6
Status zawodowy

osoba bezrobot - - -
emervt, rencis 100,0( 49,21 50,7¢
sektor prywatny 100,0( 46,7¢ 53,21
sfera budetows 100,0( 47,31 52,6¢
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 73,91 26,0¢
10.00(-50.00( 100,0( 18,4¢ 81,5¢
50.00:-100.00( 100,0( 44,9( 55,1(
>100.00! 100,0( 59,52 40,4¢
* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie badaniaetmkego.

Inwestorzy wréd nezczyzn, ktérzy okazali zamiar zakupu ztota, staniowil
35,75%, natomiast kobiety 66,39%, wghki ,0gétem” w probie 47,44% -wykres
158.
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Wsrod przysztych nabywcow ziota przeidi inwestorzy powyej 61 rokuzy-
cia stanowicy 53,95% — udziat ,ogotem” 47,44%. 2dzy wskanik w strukturze
(50,44%) dotyczyt os6b w wieku 46-60 lat oraz w kael8-25 lat, ktory wynidst
47,06%. Przyszty udziat etnych do zakupu zlota &s0d inwestorow w subgrupie w
wieku 26-45 lat byt najiiszy i wyniost 38,20% wykres 159.

Wykres 158. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztota pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 65.

Wykres 159. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztotawieku

18-25 26-45

46-60 61iwiecej ogdlem
O zamar zakupu ziota B brak zarnriaru zakupu
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Zrédio: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 65.
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Zauwa&ono, ze inwestorzy avyksztatceniem podstawowym, ktorzy okazali za-
miar zakupu ztota, stanowili najwgzy odsetek, tj. 63,64% — udziat ,og6tem” 47,44%.
Dla inwestoréw z wyksztatceniem wgzym wyniost 62,35%, natomiast z wyksztatce-
niem zawodowym 41,38%. W subgrupie z wyksztatcenisednim posiadagy lokaty
w ztocie stanowili odsetek najszy, tj. 25,45%, ktory byt niemal 22 pkt proczsiy
od wskéanika ,,og6tem” w probie — wykre$60.

Wykres 160. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztotawyksztatcenia
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 65.

Zaréwno w przypadku zakupow ztota dokonanych, jakgrzypadku ich zamia-
ru, osoby bezrobotne nie okazaly zamiaru zakuptaz{moniewa w subgrupie tej nie
byto inwestoréw. Zblione natomiast wskaiki w strukturze badanych, dotyge za-
miaru zakupu, wyspity w przypadku inwestorow ze sfery bigdowej (47,31%) oraz
sektora prywatnego (46,79%). Odsetektolich na ztoto w subgrupie ,emeryt, renci-
sta” wyniost 49,21% wykres 161.

Wskazano,ze miejsce zamieszkania istotniezmcowato zachowanie respon-
dentéw wswietle przysztych zakupow ztota. Dominay wskanik w analizowanej
strukturze inwestorow wkat st z p&niejszymi nabywcami ziota zamieszioymi
miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkacow (73,91%) oraz miasta powgj 100 tys.
mieszkacow, tj. 59,52% (wskaik struktury ,ogotem” 47,44%) Najnszy dotyczyt
nabywcéwzyjacych w miastach o liczbie 10-50 tys. miesek@w, tj. 18,46%. W grupie
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dotychczasowych inwestorow, z miast 50-100 tys sekencow, byto 44,90% deklaru-

jacych zakupy ztota wykres 162.

Wykres 161. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztota statusu zawodowego
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 65.

Wykres 162. Inwestorzy wedtug zamiaru zakupu ztotamiejsca zamieszkania
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 65.

W zakresie celow poznawczych zmierzano do pozreachowa gospodarstw,
ktore dotyczyly dokonanych zakupow i sprzegatota wedtug oceny zasadioo loko-
wania w ztoto posiadanycdhodkow piengznych —tabela 66.
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Wsréd badanych, ktorzy wyrazili pozytywropinic na temat ztota jakérodka
lokaty (,bardzo dobra, lokd]), byto 8,62% nabywcéw i sprzedawcéw ziotgznie
(najwyzszy wskanik w strukturze) w stosunku do 20,85% wahi&a struktury ,,0g0-
lem”. Nabywcy stanowili 4,95%, sprzedawcy 4,41%ton@astzadnej transakcji nie

poczynito 2,87% respondentdw.

Tabela 66. Ocena zasadroi lokowania w ztoto oszcgdnosci pienigznych

wedtug zakupow i sprzeday zlota

W tym:
Ocena . zaku
zasadndci ogotem bral; .. | zakupy | sprzedaz i i
lokat transakc] sprzedaz
w liczbach bezwzghinych (N=149%
Bardzo dobra, dokongj 312 43 74 66 129
Nigdy nie lokowatem /am/ 251 38 41 109 63
Niska wartd¢ lokaty 590 143 120 280 47
Nie mam zdania 343 39 29 231 44

w odsetkach (N=100%)
Bardzo dobra, dokongj | 20,85 2,87 4,95 4,41 8,62
Nigdy nie lokowalem /am/16,78 2,54 2,74 7,29 4,21
Niska wart@¢ lokaty 39,44 9,56 8,02 18,72 3,14
Nie mam zdania 22,93 2,61 1,94 15,44 2,9

Og6tem | 100,00/ 17,58 17,65 45,86 18,91
Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanizetmkigo.

=

W grupie badanych, ktérzy nigdy nie korzystaliey formy oszczdnaici, byto
7,29% sprzedawcow (,090tem” w prébie 16,78%) oraziajp tj. 4,21% nabywcow-
sprzedawcow. Nabywcy stanowili 2,74%yalnej transakcji nie dokonato 2,54%.

Najwyzszy odsetek, tj. 39,44% odnosit sio respondentow, ktorzy ocenili ztoto
jako ,niska warté¢ lokaty”. W grupie tej dominagy odsetek, tj. 18,72% tworzyli
sprzedawcy ziota, a 9,56% o0s6b nie dokonatdnej transakcji. Odsetek nabywcow
ztota wynidst 8,02%, przy czym napsizy wskanik w strukturze (3,14%) dotyczyt na-
bywcow-sprzedawcow.

Zdania na temat wykorzystania ztota jakodka lokaty nie miato 22,93% bada-
nych, z tego dominagy odsetek, czyli 15,44% stanowili sprzedawcy ziot@tomiast
odsetek najiiszy — nabywcy ziota, tj. 1,94%. Nabywcy-sprzedastaynowili 2,94%, a
badani, ktorzy nie dokonatadnej transakcji na rynku ztota stanowili 2,61%.
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6.3. Wplyw warunkdéw materialnych na tworzenie lokat

Na decyzje konsumenckie podejmowane przez gospgeagagomowe wptywa-
ja, poza bieacymi dochodami, tate przewidywan& W niniejszym rozdziale poeto
préke analizy warunkéw materialnych gospodarstw (syiuglepnomicznej i dochodo-
wej) wedtug oceny respondentow mmjch lokaty w ztocie.

Okazato si, ze w latach 2001-2005 sytuacja ekonomiczieod 42,95% inwe-
storow ulegta poprawie, natomiast 46,47% ulegta opsgeniu. Najniszy odsetek
wsrdd inwestorow dotyczyt respondentow, ktorzy nienvegazyli zmian w poziomiezy-

cia wspollnego gospodarstwa domowego, tj.10,588%bela 67.

Tabela 67. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonogunej
oraz cech demograficzno-spotecznych

Posiadane  Ocena sytuacji ekonomicznej
lokaty ulegta ulegla | nie zauwazam
w ztocie |poprawie | pogorszeniu zmian

w odsetkach

Cechy demograficzno-
-spoteczne respondentoy

<

Ogétem 100,00 | 42,95 46,47 | 10,58
Ple¢

mezCzyzné 100,0C | 34,2( 58,5¢ 7,28
kobiet 100,0 | 57,1« 26,8¢ 15,97
Wiek w latach

1€-25 100,0C | 61,77 35,2¢ 2,9¢
2€-45 100,0¢ | 34,8¢ 49,4¢ 15,7¢
4€-60 100,0 | 38,9« 45,17 15,9¢
61 i wicce 100,0C | 50,0¢ 50,0( -
Wyksztalcenie

podstawow 100,0 | 54,5¢ 45,4F -
zawodow 100,0( 41,3¢ 58,6z -
srednie 100,0C | 31,8: 44,5t 23,63
WYZSZ€ 100,0C | 50,0( 45,6¢ 4,32

Status zawodowy
osoba bezrobot - - - .
emervyt, rencis 100,0¢( 15,8’ 82,5¢ 1,5¢

sektor prywatny 100,0( 57,6¢ 35,2¢ 7,0t
sfera budetowse 100,0( 36,5¢ 40,8¢ 22,5¢
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 34,7¢ 47,8t 17,3¢
10.00(-50.00( 100,0( 63,0¢ 32,31 4,61
50.00:-100.00( 100,0( 40,8: 46,9¢ 12,24
>100.00I 100,0( 35,71 53,1¢ 11,11

* w tym dziatalng¢ gospodarcza i rolnictwo
Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie badanisetmkigo.

® M. Lubinski, Analiza koniunktury i badanie rynké®pm Wydawniczy Elipsa, Warszawa 2002, s. 137.
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Istotne zrénicowane inwestoréw zauwano w przypadku pici. zczyzni be-
dacy w sytuacji ekonomicznej jako ,ulegta poprawi¢arsowili 34,20%, natomiast ko-
biety 57,14%, udziat ,ogotem” 42,95%wykres 163 Poréwnujc ocer sytuacji jako
zulegta pogorszeniu” wskaik w strukturze razczyzn, w porownaniu ze struktuko-
biet, byt wyzszy; nmezczyzni stanowili bowiem 58,55%, natomiast kobiety 26/89
wskaznik struktury,ogotem” 46,47%. Zauwalnych zmian ekonomicznych we wspol-
nych gospodarstwach nie dostrzegli posiadacze lakatocie. Udziat mzczyzn byt
nizszy do udziatu kobiet, odpowiednio 7,25% i 15,97%dziat ,0g0tem” 10,58%.

Wykres 163. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonoicenej i ptci
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 67.

Zauwaono, ze wiek umiarkowanie ticowat inwestorow w ocenie sytuacji
ekonomicznej — wykre$64. W subgrupie w wieku 18-25 lat dominagy odsetek sta-
nowili inwestorzy, ktdrzy ocenili sytuacjekonomicza wspoélnego gospodarstwa jako
wulegta poprawie” (61,77%). Inwestorzy, ktorzy odew sposob identyczny warunki
materialne rodziny i byli w wieku powgj 61 rokuzycia to 50,00%. W pozostatych su-
bgrupach, tj. w wieku 46-60 lat odsetek atgch lokaty w ztocie wynidst 38,94% i dla
wieku 26-45 lat 34,83% (,0g6tem” w badanej zbior@dwial2,95%).

Najwyzszy wskanik w strukturze (50,00%) odnotowano w przypadkwesto-
row w subgrupie powsej 61 rokuzycia, ich zdaniem bowiem nagito pogorszenie
warunkoéw ekonomicznych wspélnych gospodarstw donobwypla wieku 26-45 lat
wskaznik ten wynidst 49,44% (udziat ,ogétem” 46,67%)advieku 46-60 lat — 45,13%
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oraz wieku 18-25 lat i byt to najrszy wskanik w badanej strukturze, a mianowicie
35,49%.

Zmian w sytuacji ekonomicznej wspolnego gospoeasiv subgrupie respon-
dentow w wieku 46-60 lat, nie zauydo 15,93% inwestorow. Porownywalny wska
nik struktury odnosit si do inwestorow w subgrupie w wieku 26-45 lat, kyostanowi-

li 15,73%. Najniszy — dotyczyt inwestorow w subgrupie w wieku 1826(2,94%) w

stosunku do ,0gotem” w badanej zbioroen10,58%.

Wykres 164. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonoicenej i wieku
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 67.

W subgrupie z wyksztatceniem podstawowym inwestoktgrzy ocenili sytu-
acjg ekonomicza wspdllnego gospodarstwa domowego jako ,ulegta puigfa byli
grupa W 54,55%, natomiast z wyksztatceniemzagym w 50,00%. Inwestorzy z wy-
ksztalceniem zawodowym stanowili 41,38%srednim 31,82%, udziat ,ogotem”
42,95% — wykred 65.

Najmniej korzystna sytuacja ekonomiczna (oceni@hka j,ulegta pogorszeniu”)
wystpita wéréd inwestoréw w subgrupie z wyksztatceniem zawoghanich odsetek w
strukturze byt bowiem najwagzy, tj. 58,62% — ,0g0tem” w probie 46,47%. W pdzes
tych subgrupach wyspito umiarkowane zrinicowanie oceny; w subgrupie responden-
tow z wyksztalceniem wagzym inwestorzy posiadgly lokaty w ziocie stanowili
45,68%, z wyksztatceniemdrednim 44,55% i mapy wyksztatcenie podstawowe
45,45%.
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Interesugca struktura wysapita w przypadku oceny sytuacji ekonomicznej jako
.bez zmian”. Tylko 4,32% stanowili inwestorzy w gibpie z wyksztatceniem wiy
szym, a 23,63% z wyksztatcenignednim w stosunku do udziatu ,,ogotem” 10,58%. W
pozostatych subgrupach (dla wyksztatcenia podstagow zawodowego) odsetek ten

wynidst zero procent.

Wykres 165. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonoicznej i wyksztatcenia
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 67.

Zauwaono jw wczeniej, ze w subgrupie oséb bezrobotnych nie byto inwesto-
row —wykres 166.Najwyzszy natomiast odsetek inwestorowsréd ktdrych sytuacja
ekonomiczna ulegta poprawie, stanowity osoby z@ekprywatnego (57,69%) — ,,090-
lem” dla badanej zbiorowoi 42,95%. Niszy odsetek, o ponad 6 pkt proc. od ,0906-
tlem”, stanowili inwestorzy ze sfery bizetowej (36,56%), a zdecydowanie nagay
inwestorzy w subgrupie ,emeryt, rencista”, tj. 188

W analizowanej strukturze dominowali inwestorzy wtuscji ekonomicznej,
ktora ulegta pogorszeniu i ktora tyczyta emerytovencistow (82,54%), udziat ,096-
tem” 46,47%. Nasgpnie byli to inwestorzy ze sfery bizetowej (40,86%) oraz przed-
stawiciele sektora prywatnego (35,26%).

W najwyzszym procencie zmian w sytuacji materialnej wspdingospodarstwa
nie dostrzegli posiadacze lokat ze sferymtdwej, ktorych byto, w stosunku do pozo-
statych grup, najwicej (22,58%), udziat ,ogotem” 10,58%. Najazy procent dotyczyt
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inwestoréw w subgrupie ,emeryt, rencista” 1,59%wdstorzy z sektora prywatnego
stanowili 7,05%.

Wykres 166. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonoicznej
| statusu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 67.

Dominujacy odsetek inwestoréw, tj. 63,08% wedtug, ktérystuacja ekono-
miczna ulegta poprawie, stanowili zamieszkyj miasta 10-50 tys. miesak@w. Niz-
szy wskanik w strukturze miat miejsce w przypadku inwesterp miast 50-100 tys.
mieszkacow (40,82%), a najaszy wsrod inwestorow z miejscowsoi ponizej 10 tys.
mieszkacow, tj. 34,78%. Inwestorzy w subgrupie z miast posy 100 tys. mieszka
cow stanowili 35,71%, udziat ,ogotem” 42,95%wykres 167.

Przewaajaca grum w ocenie, ktérej warunki ekonomiczne we wspoélnym g
spodarstwie domowym ulegly pogorszeniu, okazalirsivestorzy zamieszkagy mia-
sta powyej 100 tys. mieszkaow (53,18%) oraz miejscoda ponizej 10 tys. miesz-
kancoéw stanowicy 47,83%. Wskanik struktury dla inwestoréw z miast 50-100 tys.
mieszkacow wynidst 46,94% i z miast o liczbie miesakaw 10-50 tys. mieszkadw
32,31% — ,,0g6tem” w badanej zbiorowm, tj. 46,67%.

Zauwaono,ze najwyszy odsetek respondentéw, dla wydanej oceny wamunko
ekonomicznych jako ,nie zaukwam zmian”, stanowili inwestorzy (17,39%) w subgru-
pie z miejscowsci ponizej 10 tys. mieszkacOw. Zblzony odsetek w tej ocenie doty-

czyt inwestoréw z miast o liczbie 50-100 tys. miegicow (12,24%) oraz powgj 100
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tys. mieszkacéw (11,11%) i udziale ,ogétem” 10,58%. Dostrzegalm zmian w sytu-
acji ekonomicznej gospodarstwa nie zagyta 4,61% inwestorow z miast 10-50 tys. i

byt to najnizszy odsetek w strukturze badanych.

Wykres 167. Inwestorzy wedtug oceny sytuacji ekonoicznej
I miejsca zamieszkania
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 67.

Badanie rynku zitota pozwolito océnwystarczalné¢ dochodow wrod gospo-
darstw domowych wedtug praygj kategoryzacji ,wystarczagy” lub ,niewystarczag-
cy”. Dochody jako wystarczage ocenito 52,56% inwestorow, natomiast dla 47,44%
okazaly st niewystarczajce —tabela 68.

Wskazniki struktury ngzczyzn i kobiet dla dochodéw w gospodarstwie domo-
wym jako ,wystarczajce” réznity sie i wyniosty odpowiednio 43,52% oraz 67,23%,
udziat ,ogotem” 52,56% wykres 168.

W grupie respondentoéw z dochodami wystargaani dominowali inwestorzy w
subgrupie w wieku 46-60 lat przy odsetku wyrggym 66,37% -wykres 169. Nizszy
odsetek, tj. 55,88% dotyczyt inwestorow w wieku 284at oraz inwestorow povig|
61 rokuzycia 48,68%, ,0g96tem” w probie 52,56%. Najszy odsetek, tj. 37,08% odno-
sit si¢ do inwestoréw w subgrupie w wieku 26-45 lat.
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Tabela 68. Inwestorzy wedtug oceny wystarczald§oi dochodow
oraz cech demograficzno-spotecznych

Cechy demograficzno- PTSch:;ne Dochody gospodarstwa

-spoteczne respondentéw w zlocie wystarczajace | niewystarczajace
w odsetkach

Ogodtem 100,00 | 52,56 | 47,44
Ptec

MmgzCzyzni 100,0( 43,52 56,4¢
kobiete 100,0( 67,28 32,7
Wiek w latach

1€-25 100,0( 55,8¢ 44,17
2€-45 100,0( 37,0¢ 62,92
4€-60 100,0( 66,3 33,6:
61 i wigce] 100,0( 48,6¢ 51,3
Wyksztalcenie

podstawow 100,0( 72,7 27,2
zawodow 100,0( 55,17 44.8:
srednie 100,0( 59,0¢ 40,91
WYZSZ¢€ 100,0( 46,3( 53,7(
Status zawodowy

osoba bezroboti - - -
emeryt, rencis 100,0( 28,51 71,4
sektor prywatny 100,0( 64,1( 35,9(
sfera budetows 100,0( 49,4¢ 50,54
Miejsce zamieszkania

<10.00( 100,0( 73,91 26,0¢
10.00(-50.00( 100,0( 63,0¢ 36,92
50.00:-100.00( 100,0( 54,0¢ 45,92
>100.00( 100,0( 42,0¢ 57,94
* w tym wiasna dziataln@& gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnwigo.

Wykres 168. Inwestorzy wedtug oceny dochodéw i pici
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 68.
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Inwestorzy, ktérzy w badaniu uznali dochody wspéhygospodarstw domo-
wych, ze byly niewystarczage, mieli 26-45 lat i stanowili 62,92%, a inwestppowy-
zej 61 rokuzycia 51,32% — udziat ,ogotem” 47,44%. W subgrupieweku 18-25 lat
odsetek inwestoréw z dochodami niewystargaani wyniost 44,12% oraz w wieku
46-60 lat — 33,63%.

Wykres 169. Inwestorzy wedtug oceny dochoddéw i wiek

70

60
50 i
Qdsetek 40
respondentow
(v9 30 1

20 -

10 +—

18-25 26-45 46-60 61 i wiecej ogdlem
Wek

O dochody wystarczajgce B dochody niewystarczajace

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 68.

Najwyzszy wskanik w badanej strukturze dla dochodéw wystargzaggh odno-
towano wrod inwestorow z wyksztatceniem podstawowym (72,Y 8%z wirod inwe-
storow z wyksztatceniendrednim, tj. 59,09% oraz ,0g6tem” w badanej zbiorgwio
52,56%. Inwestorzy magy wyksztatcenie zawodowe stanowili 55,17%, nattvey-
ksztalcenie wysze 46,30% wykres 170.

Wsrdéd badanych, ktorzy ocenili dochody gospodarstwaniewystarczage,
przewaali, przy wskaniku struktury 53,70%, inwestorzy w subgrupie z eatiatce-
niem wyzszym i ,,0g6tem” w probie 47,44%. W subgrupie z watiedceniem zawodo-
wym ich odsetek wyniost 44,83% i wyksztatceniémdnim 40,91%. Najaszy wska-
nik w omawianej strukturze dotyczyt inwestorow wbgtupie z wyksztatceniem pod-

stawowym, ktorych byto 27,27%.
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Wykres 170. Inwestorzy wedtug oceny dochodéw i wykgatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 68.

Z badania wynikaze pod wzgtdem oceny wystarczaléo dochodow inwesto-
réw istotnie r@nicowat status zawodowywykres 171.Najwyzszy udziat w ocenie dla
dochodow jako ,wystarczage” mieli inwestorzy z sektora prywatnego, ktérymyto
64,10%, udziat ,og6tem” 52,56%. Inwestorzy repraagey sfee budzetowa stanowili
49,46%, w subgrupie ,emeryt, rencista” 28,57% i toyhajnizszy wskanik w struktu-
rze w stosunku do wskaika struktury ,,ogotem” 52,56%.

Dominujacy wskanik w strukturze dla oceny dochodéw jako ,niewystapce”
dotyczyt inwestorow w subgrupie ,emeryt, rencistd’, 71,43%, udziat ,ogotem”
47,44%. Inwestorzy ze sfery btetowej stanowili 50,54%, natomiast inwestorzy z-sek
tora prywatnego 35,90%.

W swietle miejsca zamieszkania domigey wskanik struktury dla oceny do-
choddw jako ,wystarczage” stanowili inwestorzy w subgrupie z miejscaéwsigoonizej
10 tys. mieszkacow (73,91%), a najpszy (42,06%) w subgrupie powsj 100 tys.
mieszkacow i udziale ,ogoétem” 52,56% wykres 172. Inwestorzy z miast o liczbie
mieszkacdoéw 10-50 tys. stanowili 63,08% oraz 54,08% z midiczbie 50-100 tys.

mieszkacow.

302



Wykres 171. Inwestorzy wedtug oceny dochodow i siagu zawodowego
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 68.

Dochody wspolnego domostwa jako ,niewystarge@j ocenili w najwyszym
procencie inwestorzy zamieszkcy miasta powsej 100 tys. mieszkecOw i stanowd-
cy 57,94%, natomiast inwestorzy z miejscéeigonizej 10 tys. mieszkacOw stanowili
26,09% i byt to najmiszy wskanik w strukturze (wskanik struktury ,ogoétem”
47,44%). W subgrupie z miast 50-100 tys. mieseka udziat inwestorow wyniést
45,92% i z miast 10-50 tys. miesAkaw 36,92%.

Wykres 172. Inwestorzy wedtug oceny dochoddéw i migga zamieszkania

80
70| []
0l I
Odsetek X || ] ]
respondentéw 40 -
ORI
20 +—1
10
0 ‘ ‘ ‘ ‘
<10.000 10.000 - 50.001- >100.000 ogolem
50.000 100.000
Mejsce zameszkania
O dochody wystarczajgce B dochody niewystarczajace

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 68.
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W badaniu uwzgidniono take dodatkowe (innejrédta dochodéw w postaci
produktéw finansowych, z ktérych korzystali inweztpziota. Okazato gj ze posiada-
czami samych lok&tbyto tylko 6,73% inwestoréw, a wadznie kredytéw 19,23%. Na-
tomiast, a 66,99% inwestoréw korzystatgdznie z kredytow i lokat, co po zsumowa-
niu pokazujeze ponad 86% badanych posiaggch lokaty w ztocie korzystato jedno-
czenie z kredytow. Z dodatkowych dochodow w postaeidgtdéw i zyskéw z lokat nie

korzystato tylko 7,05% inwestorowtabela 69, wykres 173.

Tabela 69. Dodatkowezrodta dochodéw inwestorow
wedtug cech demograficzno-spotecznych

Cechy Dokonane Brak Dodatkowe zrodta dochodéw
d ; lokaty dodatkowych wedlug kategorii
emograficzno- !
w zioto zrodet kredyty
-spoteczne . . kredyty* | lokaty** | .
. (inwestorzy) | dochodéw i lokaty
respondentow
w odsetkach
Ogotem 100,00 7,05 19,23 6,73 66,99
Pteé
mezczyzna 100,00 6,22 22,80 10,36 60,62
kobieta 100,00 8,40 13,45 0,84 77,31
Wiek w latach
18-25 100,00 38,24 - 23,52 8,24
26-45 100,00 3,37 33,71 4,49 58,43
46-60 100,00 - 19,47 - 80,53
61 i wiccej 100,00 7,89 10,53 11,84 69,74
Wyksztalcenie
podstawowe 100,00 27,27 9,09 9,09 54,55
zawodowe 100,00 30,34 3,45 10,34 75,87
srednie 100,00 12,73 42,73 4,54 40,00
wyzsze 100,00 1,23 6,79 7,41 84,57
Status zawodowy
osoba bezrobotna - - - - -
emeryt, rencista 100,00 15,87 23,81 14,29 46,03
sektor prywatny*** 100,00 7,69 19,87 577 66,67
sfera budetowa 100,00 - 15,05 3,23 81,72
Miejsce zamieszkania|
<10.000 100,00 8,70 4,35 8,69 78,26
10.000-50.000 100,00 9,23 29,23 9,23 52,31
50.001-100.000 100,00 7,14 24,49 5,10 63,27
>100.000 100,00 5,55 12,70 6,35 75,40
*kredyty = kredyty bankowe, pgczki lombardowe
**|okaty = obligacje, fundusze inwestycyjne, lokdignkowe i inne
*** w tym dziatalno$¢ gospodarcza i rolnictwo

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

® Zyski z tytutu posiadania obligacji, funduszy irstycyjnych lub lokat bankowych i innych.
" Srodki otrzymane z kredytéw bankowych izyezek lombardowych.
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Wykres 173. Gospodarstwa domowe wedtug dodatkowydndédet dochodow
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 69.

Wsrdd inwestorow, ktérzy nie korzystali zadnych wymienionyctzrodet do-
chodow, bylo nieco mniej gaczyzn (6,22%), ri kobiet (8,40%), wskanik struktury
,0g6tem” 7,05% —wykres 174.0dsetek natomiast inwestoroweinzyzn korzystaj-
cych z kredytow i lokat wyniost 60,62% i kobiet 3% w stosunku do ,0gotem” w
badanej zbiorowsxi 66,99%. Z kolei odsetek inwestorow korzystgch wyhkcznie z
kredytbw byt znacznie wgzy wsréd nezczyzn (22,80%), awmeli wsrdd kobiet
(13,45%), ,ogbtem” 19,23%. Zdecydowanie¢a&j nezczyzn, tj.10,36%, posiadato
wytacznie lokaty, arieli kobiety, ktore stanowity 0,84% w stosunku daziatli ,,0906-
lem” 6,73%.

Uwzgledniajac wiek oraz aktywn& inwestorow w korzystaniu z dodatkowych
dochodow zauwgono istotne zrznicowanie w ramach wskaikow struktury ,,ogotem”
—wykres 175.W subgrupie osob w wieku ,18-25 lat” udziat inweste bez dodatko-
wych zrodet dochodow wynidst 38,24% i byt o 31,19 pkt @ravyzszy od wskanika
struktury ,0g6tem”. Korzystacy z srodkéw kredytowych i zyskéw z lokat stanowili
tylko 8,24% w stosunku do ,ogdtem” 66,99%, a poajacly wylacznie lokaty 23,52%,
udziat ,ogotem” 6,73%. Zauwano, ze w subgrupie tej nie bylo wadznych kredyto-
biorcow.

Udziat inwestoréw w subgrupie wieku ,26-45 lat”0kty nie korzystali z do-
datkowychzrédet dochodow wyniést 3,37% (,0g6tem” w probie 5%0), a inwestoréw
posiadajcych wyhkcznie lokaty 4,49% (,090tem”6,73%). Rowniaizszy odsetek w
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stosunku do wskKaika struktury ,ogotem” 66,99% dotyczyt inwestordkerzystaj-
cych z kredytow i lokat, ktorzy stanowili 58,43%yriczasem wyczni kredytobiorcy
w ramach tej subgrupy stanowili w badaniu 33,71%tosunku do udziatu ,ogotem”
19,23%.

Wykres 174. Inwestorzy wedtug dodatkowyctzrodet dochodéw i pici
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 69.

W subgrupie respondentéw w wieku ,46-60 lat” 19,4i#dtrestoréw byto wy-
tacznie kredytobiorcami i byt to wskaik w strukturze odpowiadagy niemal wskani-
kowi struktury ,,ogétem”, natomiast 80,53% miato @y i lokaty — wskanik udziatu
,000tem” 66,99%. W subgrupie respondentéw w wiekd lat i wicej” 7,89% inwe-
storow nie korzystato z dodatkowych dochoddéw, &63% dysponowato wytznie
kredytami (,090tem” w badanej zbiorowm 66,99%). Wyszy udziat w stosunku do
udziatu ,ogotem” tj. 6,73% dotyczyt inwestorow kgstapcych z lokat, ktérzy stano-
wili 11,84%. Rownie wyzszy udziat (2,75 pkt proc.) dotyczyt inwesicych w ztoto,
ktorzy korzystali zarazem z kredytow i lokat i tagli grupe w 69,74%.

Wyksztatcenie respondentéw w znacznym stopnimiodwato inwestorow zto-
ta pod wzgtdem korzystania z dodatkowych dochodéw z rynkurfsmavego -wykres
176.W subgrupie respondentow z wyksztatlceniem podstgmwodominuacy odsetek,
tj. 27,27%, wyszy o 20,22 pkt od udziatu ,,0g6tem”, dotyczyt in@®w niekorzysta-

jacych zzadnej formy omawianyctrodet dochodéw.
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Wykres 175. Inwestorzy wedtug dodatkowyctzrodet dochoddw i wieku
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 69.

Réwniez powyzej udziatu ,0g6tem” w probie (6,73%), znalesic z tym wy-
ksztatceniem inwestorzy (9,09%) posiaatsg) wytacznie lokaty. Znaczo ponkej tego
wskaznika (19,23%) odnotowano inwestorow korzystgch wyhcznie z kredytow —
9,09%. Kredytami i lokatami dysponowato 54,55% isteedw i byt to wskanik struk-
tury 12,44 pkt proc. aszy od wskanika struktury ,ogotem”.

W subgrupie inwestoréw z wyksztatlceniem zawodowymithujacy odsetek, tj.
30,34% (wskanik struktury ,ogétem” 7,05%), dotyczyt inwestorowtorzy nie dyspo-
nowali zadnymi z omawianyclirodet dochodow. Odsetki inwestoréw pasey ,,090-
lem” w probie (6,73%) dotyczyly rownteposiadajcych wyhcznie lokaty, ktorzy sta-
nowili 10,34% oraz korzystali z kredytéw i lokataebwiacych 75,87% (udziat ,,0g96-
lem” 66,99%). Znacznie poirej wska&nika struktury ,,ogétem”, tj. 19,23% przy odset-
ku 3,45%, znaldi si¢ inwestorzy korzystagy wytacznie z kredytow.

W subgrupie respondentéw z wyksztatcenignednim zauwz2ono, ze wyzsze
wskazniki w strukturze w stosunku do wskakow struktury ,,0g6tem” dotyczyty inwe-
storow, ktorzy nie korzystali zadnychzrodet dochoddéw (12,73% w stosunku do 7,05%
,000tem” w badanej zbiorowai) oraz korzystaicych wyhkcznie z kredytow (42,73%
w stosunku do 19,23% ,ogétem”). Paaj udziatu ,ogotem” (6,73%) byli inwestorzy
posiadajcy wylacznie lokaty i ich odsetek wynidst 4,54% oraz kataycy z kredytéw
i lokat, tj. 40% (mniej 0 26,99 pkt proc.).
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Z kolei w subgrupie respondentéw z wyksztatcenieyrsmym dominujcy
udziat (84,57%) przy udziale ,og6tem” 66,99% stailbimwestorzy z kredytami i lo-
katami. Odsetek korzystajych wyhkcznie z lokat byt nieco waszy od udziatu ,,0906-
lem” i wyniost 7,41%. Bardzo niski wskaik w strukturze, tj. 1,23% (wskaik struktu-
ry ,0gotem” 7,05%) dotyczyt inwestoréw, ktérzy nkerzystali zzadnychzrédet do-
chodow. Odsetek korzystajych wyhcznie z kredytow byt nszy od udziatu ,ogétem”
0 12,44 pkt proc. i wyniést 6,79%.

Wykres 176. Inwestorzy wedtug dodatkowyctzrodet dochoddéw i wyksztatcenia
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Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 69.

Struktura respondentéw inwestaych w ztoto wéwietle ich statusu zawodowe-
go, wykazataze w subgrupie ,osoba bezrobotna”, jak uwypuklono wczéniej, nie
byto inwestorow -wykres 177.W subgrupie ,emeryt, rencista” wskak struktury in-
westorow, ktorzy nie mieli dodatkowych dochodow ynku finansowego wynidst
15,87% w stosunku do 7,05% wskika struktury ,ogotem”. Odsetek respondentow
korzystajcych zsrodkow z racji kredytow wynidst 23,81% (,0g6tem” ,23%), nato-
miast magcych wyhcznie lokaty 14,29% (,0g6tem” 6,73%). Znacp nizszy odsetek
wynoszcy 46,03%, dotyczyt inwestorow korzysteych z kredytow i lokat i byt aszy
w stosunku do udziatu ,,og6tem” o0 20,96 punktéw m@mtowych.

Zaobserwowanoze rozktad w subgrupie ,sektor prywatny” inwesftyjch w
ztoto pod wzgtdem korzystania z omawianych produktow finansowpgh bardzo

zblizony do wskanikow struktury ,ogotem”. W subgrupie tej, 7,69%o0¢0tem” w
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prébie 7,05%) inwestoréw nie korzystato z dodatkolwyrdédet dochodéw, 19,87%
(,og6tem” 19,23%) korzystato wytznie z kredytéw, a 5,77% (,0g6tem” 6,73%) miato
tylko lokaty. Odsetek badanych dyspamyich kredytami i lokami wyniost 66,67% i
byt nizszy tylko 0,32 pkt proc. od udziatu ,,ogétem”.

Inwestorzy w subgrupie ,sfera bietowa”, ktérzy korzystali wyicznie z kredy-
téw stanowili 15,05% (,0g6tem” w probie 19,23%)karzystajcy wylacznie z lokat
3,23% (,0g6tem” 6,73%). Dominagy odsetek, tj. 81,72% stanowili korzysiay za-

rowno z kredytéw, jak i lokat — wskaik struktury ,,0g6tem” 66,99%.

Wykres 177. Inwestorzy wedtug dodatkowyctzrodet dochodéw
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 69.

Znaczne zrénicowanie zauw#sno W korzystaniu z dodatkowycinddet docho-
dow w odniesieniu do miejsca zamieszkania inwestorovykres 178.W subgrupie
zamieszkujcych miejscowséci o liczbie pontej 10 tys. mieszkadw, inwestorzy, kto-
rzy nie korzystali zadnej formy tych dochoddéw stanowili 8,70% (wahik struktury
,000tem” 7,05%), korzystagy z lokat 8,69% (,0g6tem” 6,73%) oraz przy znamz
wysokim odsetku inwestorzy, tj. 78,26% (,096tem”, @8%), ktdrzy korzystali rowno-
czesnie z kredytéw oraz lokat. Najrszy odsetek wynosey 4,35% (,,0g6tem” 19,23%)
tworzyli w badaniu kredytobiorcy.

W subgrupie inwestoréw z miast 10-50 tys. 9,23% 182kt proc. w stosunku
do ,ogétem” w probie) nie korzystato z dodatkowyatichodow, 29,23% (+10 pkt) ko-
rzystato wyhcznie z kredytéw, a 9,23% (+2,5 pkt) wytnie z lokat. Odsetek znacn
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rézniacy sk od udziatu ,ogotem” (-14,68 pkt), dotyczyt inwesdv korzystajcych z
kredytow oraz zyskoéw z lokat, ktorych udziat wyni6g,31%.

Wsrdd inwestorow z miast o liczbie 50-100 tys. miegddw wystpito umiar-
kowane zranicowanie w strukturze w stosunku do waki&kdw struktury ,,ogotem”.
Odsetek inwestorow, ktérzy nie korzystali z dodatioh dochoddéw wyniost 7,14%
(+0,09 pkt proc.), natomiast korzysteych wyhcznie z kredytow 24,49% (+5,26 pkt).
Nieco nizsze wskaniki strukturze, w stosunku do wskaka struktury ,ogétem”, ty-
czyly respondentow maggych wyhkcznie lokaty, tj. 5,10% (-1,63 pkt) oraz kredytipi
katy, tj. 63,27% (-3,72 pkt proc.).

W subgrupie inwestorow ztota zamiesziayich miasta powxej 100 tys. miesz-
kancow, inwestorzy, ktorzy nie korzystali z dodatkowyaodet dochodow stanowili
5,55% (-1,5 pkt), natomiast 12,70% (-6,53 pkt) ktediorcy i 6,35% (-0,38 pkt) po-
siadajcy lokaty. Dominujcy odsetek wynoszy 75,40% (+8,41 pkt) dotyczyt inwesto-
réw, ktorzy korzystali rbwnoczaie z kredytow oraz lokat.

Wykres 178. Inwestorzy wedtug dodatkowyctzrodet dochodow
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie tabeli 69.
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W pracy zmierzano do weryfikacji hipotezyg czynniki materialne gospodarstw
domowych miaty wptyw na dokonarprzez nich ocenzasadnéci lokowania posiada-

nych oszcegdndsci pieniznych w ztoto -tabela 70.

Tabela 70.Test chi-kwadrat i wspétczynniki kontyngencji C Peasona
miedzy ocery zasadndci lokowania w ztoto oszcgdnosci pienigznych

a oceny sytuacji materialnej gospodarstw domowych

Czynniki Chi- df Istotnosé Warto$ci wspotczynnikow
materialne -kwadrat p C Cmax Cskor
Sytuacja

. 161,8185 6 0,0000 0,3124 0,8413 0,3713
ekonomiczna

Wystarczalné docho-

dow 77,1111 3 0,0000 0,2214 0,7866 0,2815
Kredyty 154,0183 3 0,0000 0,3055 0,7866 0,3884
Obligacje 279,1157 3 0,0000 0,3965 0,7866 0,5041
Fundusze

. . 73,6794 3 0,0000 0,2167 0,786 0,275%55
inwestycyjne

:-I?]‘;a;y bankowe 474340 | 3| 00000| 01753 07866 0,2229

Uwaga: dla poziomu istotsoi alfa=0,05 oraz dla df=6 stopni swobody, (k-1}X)y warté¢ krytycz-
na chialfa=12,592, a dla df=3 stopni swobody wrkwytyczna chi2alfa=7,8147.
Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie badanisetnigo.

Stwierdzonoze na poziomie istotr¥oi p=0,0000 zachodzita zaleos¢ migdzy
poszczegolnymi czynnikami materialnymi a ogerasadngci lokat w zioto. Potwier-
dzity to obliczone wartei statystyki chi-kwadrat, ktére w kdym przypadku byty
znacznie wysze od wartéci krytycznych chi-kwadrat alfa. Oznacza t@® oceniane
czynniki materialne, takie jak: ocena sytuacji ekmincznej, ocena wystarczaku do-
choddw, korzystanie z dodatkowyéhodet dochodow w postaci kredytéw, obligacii,
funduszy inwestycyjnych i lokat bankowych miaty yytna ocen zasadnéxci lokowa-
nia w ztoto.

Pomiar sity istnigjcych zalenosci wykazat,ze na oce@ zasadngci lokat w zto-
to miaty ,staby” wptyw takie czynniki, jak wystarainas¢ dochodoéw (Cskor=0,2815),
nastpnie fundusze inwestycyjne (Cskor=0,2755) oraz tipkankowe (Cskor=0,2229).
Natomiast wpltyw o ,przeeinej” sile — sytuacja ekonomiczna (Cskor=0,37 1@edyty
(Cskor=0,3884), natomiast o sile ,wysokiej” obligac
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Warto podsumowuafp dod#, ze na korzy¢ ztota jakosrodka lokaty, przemawia
notowany, najwyszy wzrost jego wartai na tle innych inwestycji finansowych, jaki
wystapit na polskim rynku finansowym w okresie od 03ZIX)3 — 01.02.2008. Cena
uncji czystego ztota wzrosta na tle innych inwegty62%°, natomiast w latach 2005—
2008 metal ten na tle innych inwestycji 3-letnichikazat najwysz dynamilk; warto-
§ci, tj. 12196 —wykres 179.

Wykres 179. Ztoto wedtug zysku do innych inwestycjv latach 20052008
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Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie danych P8kirbiec. biz: Gold Finance z lat 26€08.

6.4. Uwagi kaacowe

W przyjetej koncepcji badawczej zmierzano do identyfikaggispodarstw do-
mowych pod wzgidem oceny zasadém lokowania posiadanych oszgtingici pie-
nieznych w ztoto. Oceny tej respondenci dokonali wydjigr jedry z czterech odpo-
wiedzi: a) ,bardzo dobra, dokorglj b) ,nigdy nie lokowatem /am/”, c) ,niska waré
lokaty”, d) ,nie mam zdania’. W analizie uwzghiono cechy demograficzno-
spoteczne respondentdw i sytuanjaterialm gospodarstw domowych oraz ich wptyw
na ocer zasadngci lokat. Dokonano rowniew tym wymiarze identyfikacji zachowa
konsumenckich badanej zbioroseona rynku ztota z uwzgtinieniem rynku wtérnego.
Zmierzano do weryfikacji hipotezye sytuacja materialna miata wptyw na dokonane

przez gospodarstwa domowe lokaty w ztoto.

® Na podstawie danych Portal Skarbiec.biz: Gold fréeaza lata 2005—-2008.

° Cena zlota za okres: 02.02.05-01.02206dto indeks London Gold Fixing, zmiana Indeksu WA&
okres: 03.02.05-01.02.086dto www.gpw.pl, Fundusz Legg Mason Akcji FIO zmaeza okres: 07.02.05
-08.02.08 obliczenia wtasne Legg Mason TFI S.Akata bankowa 3-letnia Direct+36M AIG Bank,
obligacje Skarbu Rstwa w sprzedsy od 01.02.2008 do 30.04.2008, podane oprocent@wani
pierwszym okresie odsetkowym.
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Analiza struktury badanych uwzghiajaca zasadni@ lokowaniasrodkow pie-
nieznych w ten metal wykazatae okoto 21% respondentéw uznatoférme oszczd-
nosci za bardzo dolarz uwagi na spodziewane kokey pienizne. Niemal 23% nie
mialo na ten temat zdania, natomiast prawie 17%dynige interesowata taka lokata.
Zdecydowanie najwiszy wskanik w strukturze (ponad 39%) dotyczyt badanych; kto
rzy wyrazili negatywn opinic o ztocie jako néniku lokaty z powodu niskiej warfoi
rynkowej tego metalu.

Wskazano,ze wérod respondentéw pieumiarkowanie rénicowata ocea za-
sadndci lokat w ztoto, przy czym najwksz réznice wskanikow w strukturze zauwa-
zono przy wariancie ,niska waié lokaty”. Wyboru takiego dokonato dnod kobiet
ponad 36% respondentéw, arad nezczyzn okoto 44%.

Wyniki badania wedtug pozostatych cech demografiegpotecznych pozwolity
zauway¢, ze wsréd badanych, ktérzy wyrazili w sonda pozytywra opiniec o ztocie
jako lokacie, dominowali respondenci w wieku 46466 ktorzy stanowili 34%, re-
spondenci z wyksztatlceniem wgzym (51%), zatrudnieni w sektorze prywatnym (37%)
oraz zamieszkggy miasta weksze nk 100 tys. mieszkacow, tj. 38%. Najniszy nato-
miast odsetek dotyczyt respondentéw w wieku 18é2512%), z wyksztatlceniem pod-
stawowym (6%), emerytow i rencistow (15%) oraz zsmkuapcych miejscowsci po-
nizej 10 tys. mieszkacow (10%).

W grupie badanych, ktorzy dat nie korzystali z tej formy lokaty, najvigzy
odsetek dotyczyt os6b w subgrupie w wieku 46-6(02880), w subgrupie z wyksztat-
ceniem wyszym (27%), z sektora prywatnego oraz emerytéwncistow (21%), z
miast 50-100 tys. mieszkeOw (23%) i z miejscow&ei mniejszych, arieli 10 tys.
mieszkacow, tj. 22%. Najniszy natomiast respondentow w wieku 18-25 lat (89%@;
jacych wyksztatcenie podstawowe (10%), osOb bezrolobtr{9%) i zamieszkagych
miasta 10-50 tys. mieszkedw (9%).

Dominujcy procent badanych, ktérzy ze wadlh na nisk wartags¢ rynkowa
ztota ocenili lokowanie wtasnycaitodkow w ten metal jako ,niska wakiolokaty”, wy-
stapit w subgrupie w wieku 18-25 lat (64%), z wyksetdiemsrednim (51%), oséb
bezrobotnych (52%), reprezenicych sfee budzetowa (49%) oraz zamieszkagych
miasta 10-50 tys. mieszkedw (50%). Najniszy wskanik w strukturze dotyczyt oséb
w wieku 46-60 lat (11%), z wyksztatlceniem x8gym (4%), emerytdw i rencistow
(31%), z sektora prywatnego (31%) oraz z miast peyvy00 tys. mieszkecdw (29%) i
miast o liczbie 50-100 tys. mieszi@w (33%).
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Wsrod respondentow, ktdrzy nie mieli na ten tematmladominugce wska-
niki w strukturze wysipity w odniesieniu do wieku powgj 61 rokuzycia (33%) oraz
w wieku 46-60 lat (30%), z wyksztatceniem podstawow(37%) i zawodowym (31%),
0s6b bezrobotnych (40%), emerytow i rencistow (332anieszkujcych miejscowsci
ponizej 10 tys. mieszkacdw i miasta 10-50 tys. (30%). Najsze dotyczyly oséb w
wieku 18-25 lat (16%) i 26-46 lat (16%), z wyksetiem wyszym isrednim (18%),

z sektora prywatnego (10%), reprezegqtych sfe¢ budzetowa (13%), zamieszkai
cych miasta powsej 100 tys. mieszkaeow (12%) i miasta o liczbie 50-100 tys. miesz-
kancow (18%).

Analiza statystyczna, umlbwiajaca stwierdzenie istnienia lub braku parania
miedzy respondentami wedtug cech demograficzno-spoy@tza dokonanprzez nich
ocery zasadnfci lokowania oszogincgici pieniznych w zioto wykazataze istniaty
takie powazania o sile d@& zréznicowanej. Wybdr wariantu oceny lokat w ztoto w-naj
nizszym stopniu i o bardzo stabej sile (Cskor=0,092&¥zat od pici respondentdw.
Natomiast wptyw na ocenzasadngéci lokat w stopniu najwiszym o wysokiej sile
(Cskor=0,5179) miato wyksztatcenie respondentowiywpozostatych cech ksztatto-
wal sk w przedziale sity prze¢inej i dotyczyt (rosaco). miejsca zamieszkania
(Cskor=0,3893), statusu zawodowego (Cskor=0,4602) wieku (Cskor=0,4718).

Dla celow poznawczych przy identyfikacji inwestarégospodarstw domowych
posiadajcych lokaty w ztocie) uwzgtiniono ich aktywné&t nabywca na ztoto w okre-
sie przesztym i przysztym. Otrzymane rezultaty mealavykazatyze ponad 65% inwe-
storow dokonato zakupu ziota w roku poprzegegan badanie, a zamiar zakupu wyka-
zato juz znacznie mniej, tj. 47,50%. Uwzglniajac ptec respondentow, zauwano
znacznie wysza aktywna¢ nabywca wsrdd kobiet, tak w stosunku do zakupéw doko-
nanych (88%), jak i zamiaru zakupu ztota (47%).

Wiek umiarkowanie rinicowat inwestoréw w zakupach ztota. Domigmy od-
setek respondentéw, ktorzy kupili ztoto, wyst wérod osob w wieku 46-60 lat (69%),
a najniszy w wieku powyej 61 lat, tj. 61%. Wedtug poziomu wyksztatceniauktura
nabywcéw ziota byta istotnie zrdicowana: maksymalny odsetek nabywcow wytt
wsrod osob z wyksztatceniem wgzym (83%), a najuszy wsréd oséb z wyksztalce-
niemsrednim (39%).

Jak wykazato badanie, rowaistatus zawodowy powodowat @oduze zr&ni-
cowanie nabywcow. W tym przypadku najpgyy wskanik w strukturze dotyczyt oséb

reprezentyjcych sfee budzetowg (82%), a najniszy — 0sOb o statusie ,emeryt-

314



rencista” (49%). Zbkione okazaty si wskaniki struktury wedtug miejsca zamieszka-
nia: najwyszy odsetek zanotowanasnd osob zamieszkagych miasta powsej 100
tys., a najniszy miasta o liczbie 50-100 tys. miesz&aw (45%).

Analiza uwzgédniajaca zamiar zakupu ziota przez inwestorow pozwolidga n
okreslenie wskanikow struktury przysztych nabywcow ztota w posagzeych sub-
grupach wedtug cech demograficzno-spotecznych. 8&ast, ze dominugce odsetki
przysztych nabywcow ztota miaty miejsce w subgrups®b w wieku powsej 61 lat
(54%), z wyksztalceniem podstawowym (64%) izazym (62%), emerytow i renci-
stéw (49%) oraz zamieszkaych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkacow (74%).
Najnizsze stwierdzono $wvod oséb w wieku 26-45 lat (38%), z wyksztatcenigednim
(25%), z sektora prywatnego (47%) i sfery betdwej (47%) oraz z miast o liczbie 10-
50 tys. mieszkacow (18%).

Z kolei analiza porbwnawcza, dotyca zachowa konsumentéw zwizana z
poditymi decyzjami w zakresie zakupow i sprzeglatota oraz ocenzasadngci lo-
kowania wlasnychlrodkéw w ztoto, pozwolita na poznanie struktury aaej zbioro-
wosci wedlug powyszych kryteriow, a tym samym okienia postaw i preferencji
konsumenckich w odniesieniu do ztota. Zauarao,ze niemal 46% badanych dokonato
wytacznie sprzedey ziota, a wyhcznie jego zakupu okoto 18%. Zarazem zakupu i
sprzeday ziota w badanym okresie dokonato prawie 19% bgclanco swiadczy o
zroznicowanych preferencjach w zakresie zaspokojeniez@o na ztoto. Pozostaty od-
setek, tj. ponad 17% dotyczyt badanych, ktorzy wdazali zadnej aktywnéci han-
dlowej na rynku ztota, a wt nie zakupili, ani nie sprzedali ztota.

W grupie badanych zwanych ,inwestorami” (21%),rk{ddokonali lokat swo-
ich oszczdnaici opartych na ztocie, najvigzy odsetek (8,60%) stanowili nabyway b
dacy jednoczénie sprzedawcami, a napszy odsetek (2,90%) respondenci, ktorzy nie
dokonalizadnej transakcji handlowej. W grupie badanych (%8 ktorzy nigdy nie
byli zainteresowani lokatami w ztoto, najgszy wskanik (7,30%) stanowili sprzedaw-
cy, natomiast najuaszy (2,50%), ktorzy nie dokonali transakcji kupma sprzeday. W
grupie respondentéw (39,40%), ktorzy ocenili zasééltokowania wtasnyclrodkow
w zioto jako niekorzystne z uwagi na ,niska waétatota”, dominugcy odsetek, tj.
18,70% stanowili sprzedawcy, a napuy, tj. 3,10% — nabywcy i sprzedawcy. Z kolei,
w grupie respondentow (22,90%) niegwgich zdania na temat tych lokat, domiuyj
odsetek (15,40%) dotyczyt tak sprzedawcow, a napsizy nabywcow ztota, tj. 190%.
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W pracy zidentyfikowano inwestoréw pod wgdém dokonanej przez nich oce-
ny sytuacji ekonomicznej we wspolnym gospodarstwigstarczalnéci dochodow oraz
uzyskiwanych dochoddéw z dodatkowyehddet. W grupie inwestoréw lokagych w
ztoto, ponad 46% to respondenci ocequgjsytuac ekonomicza swojego gospodar-
stwa domowego jako “ulegta pogorszeniu”, natomasito 43% to respondenci oce-
niajacy ja jako “ulegta poprawie”. Respondenci, ktorzy niengazyli zmian w sytuaciji
ekonomicznej we wspdlnych gospodarstwach domowydatach 2001 — 2005, stano-
wili prawie 11%. Wswietle uzyskanych wynikdw badania vm@a wnioskowd, ze sytu-
acja ekonomiczna gospodarstw nie miata istotneggwepna podgte decyzje o loko-
waniu oszczgdnagici piengznych w ztoto.

Identyfikacja badanej grupy inwestorow wedlug cedemograficzno-
spotecznych wykazataze dominujcy odsetek (ponad 58%) stanowiliginzyzni,
wsrod ktorych sytuacja ekonomiczna ulegta pogorszeaiB4%, ktdrzy oceniliaj ze
ulegta poprawie. Ponad 7,00% byli to badani oceoyajja bez zmian. Odwrotnie
uksztattowaty si wskaniki struktury w grupie kobiet: dominagy odsetek (57%) two-
rzyty kobiety, w ocenie ktoryclsytuacja ekonomiczna ulegta poprawie, ponad 26%,
ktGre ocenity § jako ,ulegta pogorszeniu” i okoto 15%, ktdre niaumvazyty zmian.
Powyzsza strukturgwiadczy,ze w zdecydowanej wkszaici kobiety kierowaly si sy-
tuacp ekonomicza w ich gospodarstwacdomowych przy podejmowaniu decyzji w
zakresie lokowanigrodkow piengznych w ztoto, arreli mezczyzni.

Najwyzsze wskaniki w strukturze badanych, &ndd ktérych sytuacja ekono-
miczna ulegta poprawie, wysgdity w gronie inwestorow w wieku 18-25 lat (62%)o-
wyzej 61 lat (50%), z wyksztatceniem podstawowym (55%j)yzszym (50%), repre-
zentupcych sektor prywatny (58%) oraz zamieszkygh miasta o liczbie 10-50 tys.
mieszkacow (63%). Najnisze dotyczyly osob w wieku 26-45 lat (35%) i 46160
(39%), z wyksztatcenierfrednim (32%), emerytow i rencistow (16%), z miejsosCi
0 liczbie pontej 10 tys. mieszkacdw (35%) i miast powsej 100 tys. mieszkeow
(36%).

Dominugce odsetki inwestoréw, w odniesieniu do sytuacpreknicznej oce-
nionej jako gorszej, wyspity w gronie respondentéw w wieku powegj 61 lat (50%)
oraz w wieku 26-45 lat (50%), z wyksztatceniem zdawwym (59%), emerytdw i renci-
stow (83%) oraz zamieszkigiych miasta powsej 100 tys. mieszkaeedw (53%). Naj-
nizsze — wrod badanych w wieku 18-25 lat (35%), z wyksztaiesmsrednim, podsta-
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wowym i wyzszym (45%-46%), z sektora prywatnego (35%), zarkiggeych miasta
10-50 tys. mieszkaow (32%).

W grupie respondentéw, ktorzy nie zauylazmian materialnych we wspolnym
gospodarstwie domowym, dominay odsetek stanowili inwestorzy w wieku 46-60 lat i
26-45 lat (16%), z wyksztatceniegnednim (24%), przedstawiciele sfery liatbwej
(23%) oraz zamieszkagy miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkacow (17%). Najniszy
inwestorzy w wieku 18-25 lat (3,00%), z wyksztalesn wyzszym (4,00%), emeryci,
rencici (1,50%) i z miast o liczbie 10-50 tys. miesa&aw (4,60%).

Analiza struktury inwestoréw dotygeza oceny wystarczaldo wspélnych do-
chodow rodzinnych ujawnita umiarkowane w tym wziglie zr@nicowanie. Odsetek
inwestorow oceniagych te dochody za wystarczeg¢ wyniost niewiele ponad potew
badanych w tej grupie (53%) i w znacznie2agym stopniu dotyczyt kobiet (67%),
aneeli mgzczyzn (44%). Pod wzglem pozostatych cech demograficzno-spotecznych,
najwyzszy wskanik w strukturze tej stanowili inwestorzy w wieki6-40 lat (66%)
oraz majcy 18-25 lat (56%), z wyksztalceniem podstawowyr@%J, z sektora pry-
watnego (64%), zamieszkigy miejscowdci ponizej 10 tys. mieszkacdw (74%), a
takze miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (63%). Najniszy wskanik odnotowano
w grupie badanych w wieku 26-45 lat (37%), osObyksgtatlceniem wiszym (46%),
wsrod emerytdw i rencistow (29%) i zamiesziayjch miasta powiej 100 tys. miesz-
kancow (42%).

Identyfikacja inwestorow uwzgtiniajpca dochody z rynku finansowego pozwo-
lita takze na stwierdzenieze w grupie tej tylko 7% badanych nie korzystatoodatko-
wych zrédet dochoddw w postaci kredytow bankowych oragkéy z lokat (obligacje,
fundusze inwestycyjne i lokaty bankowe). Napsgy odsetek inwestorow (67%) ko-
rzystat zaréwno z kredytow i lokat, natomiast poa8&o dysponowato tylko kredytami
oraz okoto 7% wydcznie lokatami. Wedtug pici — dodatkowyénddet dochodow z
rynku finansowego nie miato ponad 6%atzyzn i ponad 8% kobiet. Wadznie z kre-
dytoéw korzystato w badanym okresie okoto 23%vozyzn i ponad 13% kobiet. Z kre-
dytow i lokat (kcznie) nie korzystato 61% ¢nczyzn i ponad 77% kobiet. Znaczne na-
tomiast zréanicowanie we wskanikach struktury zaobserwowano w korzystaniu z lo-
kat: wérod mezczyzn wskanik ten byt zdecydowanie wgzy, ankeli wsrdd kobiet, od-
powiednio 10,40% i 0,84%.
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Uwzgledniajpc pozostate cechy demograficzno-spoteczne respoienaob-
serwowano d& duze zr&nicowanie w strukturze inwestorow w zakresie kotage z
dodatkowychzrédet dochoddéw: najwasze wskaniki struktury inwestoréw niekorzy-
stapcych z dodatkowych dochodow wyptty wsrod osdb w wieku 18-25 lat (38%),
majcych wyksztatcenie zawodowe (30%) oraz podstaw@véo), emerytéw i renci-
stéw (16%) oraz zamieszkiglych miasta o liczbie 10-50 tys. miesa&éw (9%). Ze-
rowe wskaniki wystapity wsréd osob w wieku 46-60 lat oraz bezrobotnych iystau-
dzetowej, a najrisze wrdéd osob w wieku 26-45 lat (3,40%), z wyksztatcemiey:-
szym (1,20%), z sektora prywatnego (7,70%) i z tpasvyzej 100 tys. mieszkecOw
(5,50%).

Najwyzsze odsetki inwestoréw korzystaych wyhkcznie z kredytow wysapity
wsrod oséb w wieku 26-45 lat (34%), z wyksztatcenignednim (43%), emerytow |
rencistow (24%) oraz zamieszkaych miasta o liczbie 10-50 tys. (29%) i 50-100. tys
mieszkacow (24%). Najnisze natomiast odnotowanandd osdb w wieku powaej 61
lat (11%), z wyksztalceniem zawodowym (3,50%) izegym (6,80%), sfery bueto-
wej (15%) oraz zamieszkigych miejscoweéci ponizej 10 tys. mieszkacow (4,40%).
Wskazniki zerowe dotyczyly oséb w wieku 18-25 lat i odidrrobotnych.

Dominujacy procent inwestoréw dyspongych wyhcznie lokatami wyspit
wsrod osob w wieku 18-25 lat (24%), meych wyksztalcenie zawodowe (10%) i pod-
stawowe (9%), emerytow i rencistow (14%) oraz zaakepcych miasta o liczbie 10-
50 tys. mieszkiacow (9,20%) oraz miejscowo ponizej 10 tys. mieszkadw (8,70%).
Najnizszy procent wréd oséb w wieku 26-45 lat (4,5%), z wyksztatcenigednim
(4,50%), reprezentagych sfee budzetowa (3,20%) oraz zamieszkigych miasta o
liczbie 50-100 tys. mieszkaow (5,10%).

Najwyzszy rownie udziat inwestorow korzystagych kcznie z kredytow i lokat
miaty miejsce wrdéd osdb w wieku 46-60 lat (81%), z wyksztatceniegzszym (85%)

I zawodowym (76%), ze sfery bietowej (82%) z miejscowai ponizej 10 tys. miesz-
kancow (78%) i miast powxej 100 tys. mieszkecdw (75%). Najniszy dotyczyt oséb
w wieku 18-25 lat (8,2%), z wyksztatceniesrednim (40%), emerytdéw i rencistow
(46%) oraz zamieszkagych miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (52%). Naley w
tym miejscu uwypukli, ze w przypadku oséb bezrobotnych nie byto inwestoréw

Analiza statystyczna uwzglniajca powazania m¢dzy czynnikami material-
nymi a ocen zasadngci lokat w ztoto wykazataze najwyzsza korelacja o wysokiej sile

(Cskor=0,5041) wyspita w stosunku do gospodarstw domowych wedtuggutzsiych

318



obligacji. Z kolei lokaty bankowe, fundusze inwestye | ocena wystarczaléa do-
chodow wykazaty staby wptyw, natomiast sytuacjarekuiczna i kredyty wptyw prze-

cigtny na ocea zasadngci lokowania wiasnych oszednasci pienkznych w ztoto.

319



7. PODSUMOWANIE | WNIOSKI

Analiza uwzgkdniajaca subiektywn ocer; sytuacji ekonomiczngjoraz docho-
dowef netto wykazataze byly one niekorzystne dla zdecydowanej wkszaci go-
spodarstw domowych w okresie badawczym tj. w latacl2001-2005Niemal 62%
gospodarstw domowych uznato migzine dochody netto za niewystarezaj, a ponad
55% ocenito sytuagjekonomiczn za ulegh pogorszeniu, przy czym dla okoto 46%
badanych gospodarstw wspolne dochody byly niewyssgice przy jednoczmie ule-
gtej pogorszeniu sytuacji ekonomicznej. Odsetekpgdarstw z dochodami wystarcza-
jacymi i rbwnoczénie zaistniad popravy sytuacji ekonomicznej wyniost ponad 18%.
Nalezy podkréli¢, ze wyniki analizy statystycznej potwierdzity istniersilnej wspot-
zaleznosci miedzy ocen sytuacji ekonomicznej i ocenvystarczalnéci dochodéw.

Okazato s, ze wskaniki struktury dla gospodarstw domowych wedtug agcen
sytuacji ekonomicznej z badania wlasnego, byly barzblizone do rezultatéw bada
ankietowych przeprowadzonych w analogicznym okresiez GUS. Ponadto analiza
poréwnawcza, dotygza subiektywnej oceny sytuacji dochodowej, wykazatatne
podobigistwo wynikow badania wtasnego z wynikami wedtugdrad przeprowadzo-
nego przez GUS ktére zmierzato do uzyskania wiedzy na temat, gakpodarstwa
domowe ocenity mdiwosci gospodarowania swoimi dochodami w potowie 206k&ur
Ponad potowa biacych udziat w badaniu gospodarstw domowych (51%wijelka
trudndcia i z trudndcia wiazata koniec z kicem”, a niemal 1/3 gospodarstw (31%)

N

pewry trudndgcia”. ,Dos¢ tatwo, tatwo i bardzo tatwo koniec z koem wazato” pra-
wie tylko, co pate gospodarstwo domowe, tj. 19%.

Cechy demograficzno-spoteczne respondentéw (pfewiek, wyksztatcenie,
status zawodowy i miejsce zamieszkania) w ztdicowanym stopniu determinowa-
ty ocere sytuacji ekonomicznej i dochodowej gospodarstw doawych. Pt&: bada-
nych miata przeeiny wpltyw na ocea sytuacji ekonomicznej oraz bardzo staby na
ocere wystarczalnéci dochoddéw. Przy ocenie sytuacji ekonomicznej zneckorzyst-
niejsze wskaniki struktury wysapity w subgrupie kobiet, a przy ocenie wystarczalno

sci dochodéw w subgrupie ¢nczyzn. Wskazanaze wiek badanych miat staby wptyw

! Wedtug kategoryzacji: a) ulegta poprawie, b) uegbgorszeniu, ¢) nie zauian zmian.

2 Wedtug kategoryzacji: a) wystarczeg, b) niewystarczage.

® Na podstawie wspotczynnika kontyngenciji Cskor Beaa 0,6159.

4 A. Walczak,Dochody i warunkkycia Polakéw w 2005mna podstawie przeprowadzonego przez GUS
reprezentacyjnego badania ankietowego gospodamtvodych wedtug stanu na piervgsgotowe 2005
roku. Badanie realizowane z inicjatywy biura statgznego Unii Europejskiej — Eurostat pod nazwiJ-
STLC Na podstawie: http://www.egospodarka.pl, 2009.
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na ocen sytuacji ekonomicznej jak réwniestaby na ocepwystarczalnéci dochodow.

W obu przypadkach najbardziej niekorzystna strikhadanych wyspita w subgrupie
os6b w wieku 26-45 lat. Najkorzystniejsza natomiagtdiug oceny sytuacji ekono-
micznej, dotyczyta osob w wieku 18-25 lat i powey61 lat, a wedtug oceny wystar-
czalndgci dochodéw — wszystkich badanych w wieku poejy46 lat.Sredni wptyw na
ocere sytuacji ekonomicznej miato wyksztatcenie respanide oraz staby na ocen
wystarczalnéci dochoddw. Najkorzystniejsze wskaki struktury wysapity w subgru-
pie 0sOb z wyksztalceniem wgzym, a skrajnie niekorzystne w subgrupie osob z wy
ksztatlceniem zawodowym. Réwuniskrajnie niekorzystne miaty miejsce w subgrupie
tej przy ocenie wystarczaléa dochoddéw. Najkorzystniejsze natomiast dotycagpb

z wyksztatceniem podstawowyrredni wptyw na ocef sytuacji ekonomicznej oraz
ocerg wystarczalnéci dochodow miat status zawodowy badanych. W olaypadkach

w najkorzystniejszej sytuacji ekonomicznej i dochodwej byli ankietowani z sekto-

ra prywatnego, a w najgorszej osoby bezrobotneéstaby natomiast wptyw na te oceny
miatlo miejsce zamieszkania respondentow. Oznagzeae tew obu przypadkach, wska
niki struktury w poszczegoélnych subgrupach wedegptkryterium byty umiarkowanie
zréznicowane w stosunku do wskakow struktury ,ogétem”.

Identyfikacja gospodarstw domowych w zakresie ¥stania z dodatkowych
dochoddéw w postaci produktéw rynku finansowego uwadigiajaca kredyty i payczki
gospodarstw oraz korggi z zainwestowanyckrodkéw w obligacje, fundusze inwesty-
cyjne i lokaty bankowe pozwolita stwierdzize niemal 59% gospodarstw domowych
korzystato z kredytéw i payczek. W zakresie zachowaszczdnasciowo — inwesty-
cyjnych posiadaczami obligacji byto ponad 23% zngonad 18% posiadato lokaty na
rachunkach bankowych, a najszy odsetek gospodarstw (niemal 14%) dysponowat
udziatami w funduszach inwestycyjnych. Nalepodkreli¢, ze potowa gospodarstw
domowych lgdacych kredytobiorcami (ponad 29%) korzystata jededeie z zyskéw
wynikajacych z posiadania jednego lub dwdch produktéw inyesgnych. Dywersyfi-
kacjazrodet dochoddw wysgpita rowniez w grupie gospodarstw domowych posiagdaj
cych wyhcznie lokaty, ktérych udziat wyniést ponad 11% ktarych ponad 2% posia-
dato po dwa produkty inwestycyjne.

Rozwaajac wptyw cech demograficzno-spotecznych respondentawpaodej-
mowane decyzje dotyaze korzystania z produktow rynku finansowego praegpr
dzono analiz statystycza umazliwiajaca rozpoznanie zachoaeych relacji. Biogc pod

uwag: pte¢ ankietowanych wskazange nie miata ona wptywu na podejmowane decy-
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zje dotycace kredytéw, obligacii i lokat bankowythStaby natomiast wplyw miata na
wybor funduszy inwestycyjnych, z ktérycheseiej korzystali ngzczyzni anizeli kobie-
ty. Silny wptyw (0,6599) na decyzje dotyece korzystania z kredytow i payczek
wywierat status zawodowy ankietowanych, a przeginy (0,4047) ich wiek.Wptyw o
stabej sile na te decyzje zauwao w przypadku miejsca zamieszkania oraz wyksztat-
cenia respondentowZachowanie oszezingsciowe badanych zwrkane z zakupami
obligacji uzalenione byto (o przeeinej i da&¢ zraznicowanej sile) od wyksztatcenia,
statusu zawodowego i wieku ankietowanych. W przddzym najwikszy wptyw mia-
lo wyksztatcenie (0,4835) oraz znacznie mniejsayust zawodowy (0,3863) oraz wiek
(0,3454). Natomiast miejsce zamieszkaniazaio s¢ tylko w stabym stopniu (0,2386)
na decyzje zakupowe obligacji. W odniesieniu dadfuiszy inwestycyjnych, poza statu-
sem zawodowym badanych, ktéry w pragcym stopniu (0,3468) wptywat na lokowa-
nie kapitatu, pozostate cechy (wiek, miejsce zamkiasia i wyksztatcenie) miaty
wplyw staby. Rownie lokaty bankowe byly stabo uzal@one od wieku i miejsca za-
mieszkania oragrednio od statusu zawodowego i wyksztatcenia resdpaotdw.
Zachowania gospodarstw domowych dotyere zakupow potwierdzity prze-
stanki o spadkowej tendencji popytu na ztoto w obszze rynku pierwotnego.Odse-
tek gospodarstw domowych, ktore planowaty zakupazle niedalekiej przyszkoi
(niemal 30%), byt o ponad 18%zsy od gospodarstw, ktore w badanym okresie do-
konaty zakupu ztota (36,56%). dd gospodarstw, ktore dokonaty zakupu ztota ponad
potowa z nich zaplanowata je w najidzej przysziéci, a wsrod 64,44% ktére ich nie
dokonaty, stwierdzono taki zamiar jedyniérad 18%. Wpltyw czynnikdw pozaekono-
micznych tj. cech demograficzno-spotecznych respaotiwlv na podejmowane decyzje
Zwigzane z zakupami ztota byt umiarkowaniezzrigéowany, tj. w przedziale sity stabej
I przecktnej. Decyzje dotycxce zakupow dokonanych oraz zamiaru byly w stabym
stopniu uzalenione od ptci | wieku, a w przegnym od wyksztatcenia i statusu zawo-
dowego ankietowanych. Wskazano natomizstprzeattny wptyw na zakupy dokona-
ne i wptyw staby na zakupy zamierzone miato miegamieszkania. Biac pod uwag
zaleenosci zakresu sity przeginej wyniki analizy wskazatyze dominugcy odsetek
nabywcéw ztota wygpit w subgrupie oséb z wyksztatceniem aggym (70,66%), re-
prezentujcych sektor prywatny (52,03%), s¢dsudzetowna (50,67%) i zamieszkagych
najwicksze miasta, tj. powyej 100 tys. mieszkecdw (66,87%). Dominagcy odsetek

przysztych nabywcow ztota wygdit rowniez w subgrupie osob z wyksztatceniemany

® Przy przygtym poziomie istotnéxi alfa<=0,05.
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szym (50,79%) i sektora prywatnego (49,64%). Kalpodkréli¢, ze wzrost liczby
konsumentow planagych zakup ztota w przyszoi w stosunku do konsumentow, kto-
rzy dokonali zakupu, wyspit jedynie w czterech subgrupach. Wedtug wiekuyhigt
osoby najstarsze povgj] 61 rokuzycia (117,6%) i w wieku 46-60 lat (104,14%), we-
dtug wyksztatcenia — osoby z wyksztatceniem podstaym (125,17%) oraz miejsca
zamieszkania — osoby zamiesziag miejscowséci do 10 tys. mieszkeow (101,34%).

Wyniki analizy statystycznej w stosunku do catej poby (N=1496) wykazaty,
ze migdzy zakupami ztota (,dokonane” lub ,niedokonane”) azamiarem zakupu w
przyszitosci (,tak” lub ,nie”) zachodzita przeci ¢tna wspotzaleznosé (0,4568).Zaob-
serwowanoze najwyzsza korelacja miata miejsce w subgrupie oséb w wigh-60 lat
(0,6415) oraz w subgrupie oséb z wyksztatceniemozamwym (0,6691). W pozosta-
tych subgrupach sita wspotzatesci byta na poziomie zedmicowanych wspotczynni-
kow kontyngencji (Cskor od 0,2737 do 0,5013) pozbgsup ,0soba bezrobotna” ze
wzgledu na stuprocentowy brak aktywdeozakupowe;.

Pozytywnie zweryfikowano teg, ze niekorzystna sytuacja materialna go-
spodarstw domowych byta istotnym czynnikiem deternmujacym ich zachowania
zakupowe na rynku zitota.Decyzje dotycace dokonanych zakupow ztota byty w sil-
nym stopniu uzaleione od oceny sytuacji ekonomicznej (0,5447) it@pBiu przeacit-
nym od zamiaru zakupow (0,3711). W obu natomiasygadkach decyzje te (na po-
ziomie przeaitnym i lekko zr@nicowanym, odpowiednio 0,4825, 0,4586) byto uzale
nione od oceny wystarczakkw dochoddéw.Pozytywnie zweryfikowano ¢ teze réw-
niez w odniesieniu do kadej subgrupy wedtug ptci, wieku, wyksztatcenia, stasu
zawodowego oraz miejsca zamieszkaniddominupcy wptyw czynnikow material-
nych (sytuacji ekonomicznej i wystarczasnbdochodow) na zakupy ztota wyptt w
subgrupie kobiet (0,6228, 0,6494), oséb w wiekw2h8at (0,7001, 0,7049), mgjych
wyksztatcenie zawodowe (0,6939, 0,6316) i podstagv@@5591, 0,6736), oséb z sek-
tora prywatnego (0,6841, 0,5063), zamieszéygh miasta o liczbie 50-100 tys. miesz-
kancow (0,6196, 0,6436) i miasta o liczbie 10-50 tyseszkacow (0,6180, 0,5356).
Wskazanoze gtéwny wptyw sytuacji ekonomicznej na zamiar zakatota wysipit w
subgrupach mrczyzn (0,4153), os6b w wieku 26-45 lat (0,5743)wyksztatceniem
wyzszym (0,4573) i podstawowym (0,4451), oséb z sekpyywatnego (0,4235) oraz
zamieszkujcych miasta o liczbie 10-50 tys. miesz&éw (0,4724). W odniesieniu do
wystarczalnéci dochodow, wedtug zamiaru zakupu ztota, miat agjsse w subgrupie
kobiet (0,5542), os6b w wieku 26-45 lat (0,5425)yyksztatceniem wiszym (0,6102)
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i podstawowym (0,5805), oséb reprezemtygh sfee budzetowa (0,3970) i sektor pry-
watny (0,3444), zamieszkigych miasta powsej 100 tys. mieszkadw (0,5269) oraz
miejscowdci do 10 tys. mieszkaow (0,5207. Analiza struktury nabywcow ztota
(N=547=100% oraz przysztych nabywcéw (N=447=100%), wedtug oog wystar-
czalncsci dochoddéw i sytuacji ekonomicznej, potwierdzita ez, ze czsciej zioto
kupowaty gospodarstwa domowe gdace w lepszej sytuacji materialnej (61%) oraz
majace dochody wystarczajce (63,5%).Rozkiad natomiast danyetwzgkdniajacych
cechy demograficzno-spoteczne badanych wykazaly trzech subgrupach nabyw-
cOw nie potwierdzito s¢ to zatazenie: mniej niz potowe nabywcow ztota o dochodach
wystarczajcych zaobserwowano w subgrupach oséb w wieku 2B#4615%), z wy-
ksztatlceniem wiszym (47%) i osOb zamieszkuych due miasta o liczbie powg)
100 tys. mieszkacow (42%).

Wskazano na istnienie wspotzalaosci miedzy korzystaniem przez gospo-
darstwa domowe z dodatkowych dochodow z sektora famsowego a ich zachowa-
niem konsumenckim na rynku ztota Sita zalenosci byta umiarkowanie zramicowa-
na i ksztaltowata siw przedziale pomiaru od stabej do silnej. zal®¢ szczegdinie
widoczna miata miejsce ruzy posiadaniem obligacji a zakupami ztateednia) oraz
zamiarem zakupow (silna). Rowniéakt korzystania z kredytéw miatedni wptyw na
zachowania zakupowe, w tym znaczniezggy w stosunku do zakupowzrdo zamiaru.
Z kolei fundusze inwestycyjne i lokaty bankowe miglaby wptyw na zakupy ztota jak
i na zamiar jego zakupu. Rozpatwistruktue nabywcéw ztota wedtug dodatkowych
dochodow stwierdzone ponad 54% stanowity gospodarstwa domowe, ktéreyko
staty jednocz@nie z kredytow i zyskéw z lokat piernych i niemal 27% gospodarstwa
korzystajce wyhcznie z kredytow bankowych i pgczek lombardowych. W rezultacie
ustalono,ze tacznie z kredytow korzystato ponad 81% gospodarstw gdalacych na-
bywcami ztota Nalezy podkrsli¢, ze gospodarstwa domowe niekorzystej z dodat-
kowychzrédet dochodow stanowity tylko niecate 11%, a katayce wyhcznie z lokat
(inwestorzy) okoto 8% wrod nabywcow ztota. Zbtone wskaniki struktury w zakresie
dodatkowych dochodow wygidity wsrdéd przysztych nabywcow ziota w stosunku do
nabywcéw ztota, péd ktérych byto o ponad 4 pkt proc. mniej kredytwbow i o
ponad 3 pkt wicej inwestorow.

Analiza struktury nabywcow i przysztych nabywcow zbta uwzglkdniajaca
cechy demograficzno-spoteczne ankietowanych wykazatlos¢ istotne i nieregular-

ne zranicowanie pod wzgédem korzystania z dodatkowych dochodowWsréd na-
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bywcow, ktérzy nie korzystali z nich, domimgy odsetek odnotowanosvdéd osob naj-
mitodszych, tj. w wieku 18-25 lat (26%), z wyksztdemsrednim (19%) emerytdw i
rencistow (33%) oraz zamieszkaych miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (20%).
Wsréd przysztych nabywcow ztota, niekorzysatagjch z dodatkowyctzrodet docho-
dow, najwyszy odsetek stwierdzono w subgrupie wieku najstais£22%) i najmiod-
szego (19%), w subgrupie z wyksztatceniem podstawo\(B5%), emerytéw i renci-
stow (26%), z miast 10-50 tys. (22%) i z miejscéeva® liczbie do 10 tys. mieszka
cow (16%). Naley jednoczénie zauway¢, ze wsrod nabywcéw ziota najwgze
wskazniki struktury kredytobiorcéw stwierdzono w subgiei@sob w wieku 46-60 lat
(96%) oraz os6b starszych (90%), z wyksztatcenigmmsmym (89%), ze sfery bud-
towej (92%) jak i zamieszkagych miasta o liczbie 50-100 tys. miesagaw (93%). Z
kolei wéréd przysztych nabywcow ziota domigog wskaniki struktury kredytobior-
cow zaobserwowano w subgrupie w wieku 46-60 la@4pv 26-45 lat (86%), z wy-
ksztatlceniem wiszym (90%), reprezentigych sektor prywatny (88%) oraz zamiesz-
kujacych miasta najwksze, tj. powyej 100 tys. mieszkaow (93%).

Obserwujc zachowania gospodarstw domowyaé rynku wtérnym w zakresie
sprzeday rodzinnych zasobow ziota pozytywnie zweryfikowatea, ze przyczyna
wysokiej podazy zitota ze strony gospodarstw domowych byta ich ni@mysina sy-
tuacja materialna. Wyniki badania empirycznego pozwolity w tym wgzdtie po-
twierdzic znacaca aktywna¢ gospodarstw domowych. Niemal 64% w badanym okre-
sie gospodarstw domowych dokonato sprzgdatota z powodu ztej sytuacji ekono-
micznej. Analiza statystyczna wykazata,ze zachowania sprzedsowe ankietowa-
nych byly uzaleznione w stopniu znacznie zrénicowanym od ich cech demogra-
ficzno-spotecznych Sprzeda ziota byta w silnym stopniu uzaleiona od statusu za-
wodowego (0,5722) i wieku (5203), a w stopniu pra@ym od wyksztatcenia (0,3463)
respondentéw. Tymczasem uzadeenie od pici byto stabe (0,2406), a od miejsca za
mieszkania okazatogbardzo stabe (0,0947). Wedtug statusu zawodowegeynszy
odsetek sprzedawcow ztota wysit wsrod oséb bezrobotnych (98%) oraz emerytow i
rencistow (74%), a najmszy wsrod przedstawicieli sektora prywatnego (30%). Wgdtu
wieku dominugcy odsetek sprzedawcow miat miejsce w subgrupibé eswieku 46-60
lat (90%) i najntszy w subgrupie oséb w wieku 18-25 lat (24%).

Zamiar sprzedsy ztota zadeklarowato 43% badanych gospodarstw egmio
przy 31% majcych zdanie przeciwne. Pozostataztj. 26% nie miata zdania. Wska-

zano jednakze wptyw cech demograficzno-spotecznych badanyctietyzje dotycz-
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ce przyszitej sprzedg byt umiarkowanie zrénicowany: tylko status zawodowy re-
spondentow miat najwkszy wptyw (o przeeitnej sile 0,3391) na wybor jednego z wa-
riantow decyzji. Zalenos¢ od pozostatych cech byta staba i w tym przedzadeny
najnizsza w stosunku do pici respondentow (0,1671). Wedtatusu zawodowego naj-
wyzszy odsetek przysziych sprzedawcow ztota wpibtwsréd emerytow i rencistow
(60%), a najniszy wsréd oséb bezrobotnych (22%).

Wedtug dokonanej i planowanej przez gospodarstwa domowsy reprzeday
ztota, struktura procentowa sprzedawcow w poréwnaei struktug przysztych sprze-
dawcow wykazata lekkie z#icowanie.Masa sprzedanego ziota, jak i masa przy-
szilej sprzeday, dotyczyly przede wszystkim iléci 10-20 gram (30%; 33%), na-
stepnie 21-50 gram (29%; 29%) oraz powyej 50 gram (26%; 22%). Najmniejsze
ilosci zlota sprzedano oraz zamierzano sprzedao masie pontej 10 gram (14%;
16%).

Analiza poréwnawcza dotygza zamiaru sprzedq ztota wswietle sprzeday
dokonanej i niedokonanej wykazataséastotne zranicowanie. W grupie sprzedawcow
blisko 47% gospodarstw domowych deklarowato sprzedtata w najbliszej przyszto-
§ci i w grupie niesprzedawcéw ponad 36%. Uwdgiajac cechy demograficzno-
spoteczne wykazanae w obu grupach zamiar sprzegakazato stosunkowo waej
kobiet (50%; 40%), emerytow i rencistow (65%; 46@acownikéw sfery budttowe;j
(54%;44%), 0sOb zamieszlgoych miasta o liczbie 50-100 tys. miesagaw (58%;
60%) i miasta powsej 100 tys. mieszkacdw (54%; 31%). Wedtug wieku w grupie
sprzedawcow dominggy odsetek zamierzgjych sprzedazioto wystpit wéréd osob
w wieku 18-25 lat (65%) i w wieku 46-60 lat (60%j)akze w grupie niesprzedawcow,
tj. wérdéd osob w wieku 46-60 lat (58%). Z kolei wedlugksytatcenia najwisze od-
setki w grupie sprzedawcow dotyczyly osob z wyKsetsiem wyszym (61%) i zawo-
dowym (59%), a w grupie niesprzedawcow qmggh tylko wyksztatcenie zawodowe
(47%).

Rezultaty wnioskowania statystycznego wykazaly istenie zaleznosci mie-
dzy sprzedaa ziota (cecha o dwoch wariantach: ,tak”, ,nie”) a zamiarem sprze-
dazy w najblizsze] przyszidgci (cecha o trzech wariantach: ,tak”, ,nie”, ,nie
wiem”). Nalezy podkréli¢, ze zalenos¢ ta w stosunku do calej préby byta staba
(0,1935). Zaobserwowano tak ze na poziomie przgjej istotngci nie wystpita za-
leznos¢ migdzy sprzedaza a zamiarem sprzeghaw subgrupie w wieku 46-60 lat, 0os6b z

wyksztatceniem zawodowym i 0oséb bezrobotnych. Za& o przecgtnej sile doty-
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czyla oséb magych 18-25 lat (0,3941), wyksztalcenie podstawo8G56), reprezen-
tujacych sektor prywatny (0,3328) oraz zamiesz&y¢gh miejscowéci o liczbie do 10
tys. mieszkacow (0,4216). W pozostatych subgrupach odnotowéadm 2aleznosc¢ i w
tym przedziale umiarkowanie zndicowan.

Pozytywnie zweryfikowano teg, ze niekorzystna sytuacja materialna go-
spodarstw domowych byla przyczyn ich zachowa sprzedazowych na wtérnym
rynku ztota. W wyniku przeprowadzonego testu niezalaci (chi-kwadrat) ustalono,
ze sytuacja ekonomiczna gospodarstw (cecha o tneciantach: ,poprawa”, ,pogor-
szenie”, ,bez zmian”) miata wplyw na peth decyzje dotycre sprzeds ziota
(,tak”, ,nie”). Nalezy zwrdci¢ uwage na fakt, ze sita tego zwgzku byta na poziomie
najnizszej wartosci wspotczynnika kontyngencji w przedziale oceny pmecketnej
(0,3032).

Negatywnie zweryfikowano teg dotyczaca wptywu sytuacji ekonomicznej
na sprzeda zitota w czterech subgrupacha mianowicie: os6b w wieku 46-60 lat,
0s6b bezrobotnych, reprezenfych sektor prywatny oraz 0osob zzglah miast, tj. po-
wyzej 100 tys. mieszkaeOw. Oznacza to,ze w powyzszych subgrupach decyzje do-
tyczace sprzeday ziota podejmowane byly niezalenie od ocenionej sytuacji eko-
nomicznej.

Weryfikuj ac hipotez dotyczaca wptywu sytuacji ekonomicznej na decyzje
zwigzane z zamiarem sprzedey zitota stwierdzono,ze wptyw ten w stosunku do
calej proby byt o stabej sile (0,2062)W poszczegdlnych subgrupach, wedtug cech
demograficzno-spotecznych, sita tego wplywu ksatadtta s¢ na poziomie d&t istot-
nie zr&@nicowanych wspotczynnikow ocenypominujacy, a zarazem silny wpltyw
wystapit jedynie w subgrupie oséb z wyksztatceniem wgzym (0,5268) W pozosta-
tych subgrupach méeit si¢ w przedziale wspotczynnikow ocerdaych sik w stopniu
stabym oraz przeeinym. Identyfikacja sprzedawcoéw oraz przysztychzedawcow
ztota wedtug oceny sytuacji ekonomicznej wykazaeaw obu przypadkach zdecydo-
wam wigksza¢ (63%; 62%) stanowity gospodarstwa domowe, ktérggtuacja eko-
nomiczna ulegta pogorszeniu, a nagz (16%; 15%), wrod ktérych ulegta poprawie.
Najwiccej sprzedawcow oraz przysztych sprzedawcowpa ktérych sytuacja ekono-
miczna ulegta pogorszeniu, zaobserwowarodd mezczyzn (68%; 64%), responden-
tow w wieku 26-45 lat (71%; 66%), os6b z wyksztaleen zawodowym (88%; 72%),
bezrobotnych (77%; 85%) oraz zamieszkygh miasta o liczbie 10-50 tys. miesaka
cow (71%; 72%).
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Mato istotnym czynnikiem materialnym determinujacym sprzeda oraz
zamiar sprzedazy ziota przez gospodarstwa domowe byta ich sytuacgochodowa.
Wyniki analizy w postaci obliczonych wspotczynnikokontyngencji pozwolity na
stwierdzenieze wystarczaln@ dochodow gospodarstw domowych w stabym stopniu
(0,2393) wptywata na decyzje dotyce sprzeday ztota oraz nie miataadnego wpty-
wu na decyzjedotyczice zamiaru sprzedg ztota w stosunku do liczebém préby
(brak podstaw do odrzucenia hipotezy zerowsyyzgledniajac cechy demograficzno-
spoteczne respondentow negatywnie zweryfikowano tezdotyczaca wplywu wy-
starczalndsci dochodow na sprzeda ziota w czterech przypadkach Wystpity one
w subgrupie nezczyzn, oséb z wyksztatceniem podstawowym, emeryitdancistow
oraz 0sob zamieszkigych miasta powxej 100 tys. mieszkaow. Tymczasem wplyw
oceny dochodéw na zamiar sprzedg ztota zweryfikowano pozytywnie w émiu
subgrupach mezczyzn, kobiet, oséb w wieku 18-25 lat, a@jch wyksztatcenie wy
sze, emerytéw i rencistéw, reprezentantow sektopagitnego, oséb z miejscovm do
10 tys. mieszkacow oraz z miast o liczbie powsj 100 tys. mieszkeow. Brak relacji
miedzy badanymi cechami stwierdzonérad osob bezrobotnych.

Identyfikacja sprzedawcoéw i przysztych sprzedawadata wedtug oceny wy-
starczalnéci dochodow wykazataze przewaajacy w obu przypadkach odsetek (68%;
64%) dotyczyt gospodarstw domowych posiadggh dochody niewystarczgie. Z
analizy wedtug cech demograficzno-spotecznych wynik najwyszy odsetek sprze-
dawcow o dochodach niewystarcgajch wyspit w subgrupie kobiet (81%), oséb w
wieku 26-45 lat (82%) i w wieku 18-25 lat (81%)0bsz wyksztatceniem zawodowym
(83%), bezrobotnych (100%) oraz zamieszky¢h miasta o liczbie 10-50 tys. miesz-
kancow (74%). Najwyszy rownie odsetek przysztych sprzedawcéw ztota, o docho-
dach niewystarczagych, miat miejsce w subgrupie kobiet (81%), osolwieku 26-45
lat (76%) i w wieku 18-25 lat (72%), osob bezrolyatm (100%) oraz z wyksztatlceniem
wyzszym (76%), zamieszkagych miasta o liczbie powgj 100 tys. mieszkedw
(81%) i miasta o liczbie 10-50 tys. miesakaw (71%).

Z badania struktury procentowej sprzedawcow i przygztych sprzedawcow
zlota uwzglkdniajacej korzystanie z dodatkowychzrodet dochodéw wynika, ze
znacznie wecej bylo gospodarstw domowych niekorzystacych z dodatkowych
dochodow wérod sprzedawcow (37%), nk wsrdd przysztych sprzedawcow (22%).
Oznacza toze gospodarstwa korzysiap z kredytébw oraz lokat przewnaty wsrod

przysztych sprzedawcéw ztota w obszarze rynku vetgon Ich odsetki wyniosty 63%
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dla kredytobiorcow oraz 44% dla inwestorow (lokatybyly wyzsze nk w grupie
sprzedawcow odpowiednio o 9 i 7 pkt proc. Wedtughcdemograficzno-spotecznych
respondentow, swwod sprzedawcow jak i przysztych sprzedawcow ziotkecydowanie
najnizsze wskaniki struktury osob niekorzystggych z dodatkowych dochodéw wyst
pity w subgrupie osob w wieku 46-60 lat (13,5%;%)5 z wyksztatceniem wgzym
(10,5%; 7,0%), reprezentigych sektor prywatny (1,5%; 1,5%) oraz sféudzetona
(3%; 5,0%). Oznacza tae w subgrupach tych stwierdzono naps®y udziat kredyto-
biorcow oraz inwestorow.

Rozpatrugc oddziatywanie dodatkowych dochodoéw na zachowapiaedao-
we gospodarstw domowych wskazawne,sparod dostegpnych instrumentow rynku
finansowego jedynie posiadane kredyty miaty wptywd stabej sile) na decyzje do-
tyczace sprzeday jak i zamiaru sprzedazy ziota. Sprzeda ziota zaleala take w
stabym stopniu od lokat bankowych, a zamiar jegaeqery (rowniez w stabym stop-
niu) od funduszy inwestycyjnych. Zauamno, ze dochody z obligacji nie miaty wpty-
wu na zachowania sprzegaave ztota przez gospodarstwa domowe.

Rezultaty badania pozwolity na stwierdzeriie,przyczyin dokonanej sprzeda-
7y ziota oraz zamiaru sprzeday byla niekorzystna sytuacja materialna gospo-
darstw domowych. Potwierdzito to 55% gospodarstwémd sprzedawcow iza74%
wsrod przysztych sprzedawcow ziota. Z kol@ska cena ziota byta drugorzdna
przyczyna sprzeday i dotyczyta 29% gospodarstw Wrod sprzedawcow i 18%
wsrod przysztych sprzedawcéw.Gospodarstwa domowe, ktore uznaly zioto za nie-
modne stanowity ponad 16%s$md sprzedawcow i o potawmniej wsréd przysztych
sprzedawcow. Uwzgtiniaac cechy demograficzno-spoteczne respondentéw stwier
dzono, ze w poszczegoélnych subgrupach struktura procentgpvaedawcow i przy-
sztych sprzedawcow, wedtug przyczyn sprzsgdaota, byta w ranym stopniu zréni-
cowana w stosunku do wskakéw ,,ogétem” w badanej zbiorowsoi. Najwyzszy odse-
tek sprzedawcow kieragych se mody dotyczyt kobiet (33%), oséb z sektora prywat-
nego (35%) oraz sfery baetowej (32%). Wskazanage sytuacja materialnaw naj-
wyzszym stopniu byta przyczym sprzedazy ztota wsrod osob w wieku 46-60 lat
(61%), z wyksztatlceniem podstawowym (65%), bezroboych (63%) i zamieszku-
jacych miasta o liczbie 50-100 tys. mieszikadw. Z kolei najwyszy udziat sprzedaw-
cow, dla ktérych powodem sprzegabyta niska wart& ztota, odnotowano wod
mezczyzn (36%), osOb powgj 61 rokuzycia (42%), z wyksztatlceniem vigzym
(36%), bezrobotnych (37%) oraz zamieszkygch miasta o liczbie 10-50 tys. miesz-
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kancow (35%). Najwyszy odsetek przysztych sprzedawcow ziota ulgyah modzie
stwierdzono wrdd kobiet (14%), oséb z wyksztatceniemasgym (16%), reprezentu-
jacych sektor prywatny (14%) oraz zamiesakyrh miasta powsej 100 tys. miesz-
kancow (13%). Z uwagi na zisytuacg materialm najwyzszy odsetek dotyczyt oséb w
wieku 18-25 lat (85%), z wyksztatlceniem podstawow{@@%) i bezrobotnych (95%).
Niska natomiast warkd ziota byta przede wszystkim powodem przysziej asgazy
ztota dla oso6b w wieku powrgj 61 rokuzycia (34%), 0sOb z wyksztatceniem iggym
(22%) i zamieszkuagrych miastach o liczbie povrgj 100 tys. mieszkecdw (25%).

Dysproporcja w zakresie pagdai popytu w obszarze rynku wtérnego byta przy-
czym trudnaci zwigzanych ze sprzeda ztota. Tylko 40% gospodarstw domowych
dokonato sprzeday ztota ,od reki”. Powyej tego wskanika, wedtug cech demogra-
ficzno-spotecznych, sprzedawcy ztota ,bez problesta@howili w subgrupie gzczyzn
oraz w wieku 46-60 lat po 42%, w wieku pawey 60 lat 49%, z wyksztatceniem wy
szym 44%, zawodowym 47%, z sektora prywatnego 48%ubgrupie emerytéw i ren-
cistow 67%, osOb zamieszlkaych miejscowéci ponizej 10 tys. mieszkecow 43%
oraz miasta o liczbie powrgj 100 tys. mieszkaow 49%.

Analiza oceny zasadio lokat pien¢znych, uwzgtdniajaca relacje w stosunku
do zakupoOw i sprzedg zilota, pozwolita wskaza ze sytuacja ekonomiczna oraz do-
chodowa miaty wpltyw na skarbienie ztotaWykazanoze co paty respondent (21%)
traktowat zakupy ztota jako lokaswoich oszczdnasci uznajc ja tym samym za ko-
rzystra. Rdwniez, co paty badany (23%) nie miat zdania na temat tej fooayczdza-
nia, a co szosty (17%) nigdy nie przypisywat takiakupom roli lokaty. Natomiast
dwie pite (39%) ocenito negatywnie zasadfitokat z uwagi na niskcerg rynkowa
ztota, a wec mierne, przyszkeiowe korzyci finansowe.

Stwierdzonoze cechy demograficzno-spoteczne respondentéw miatycni-
cowany wptyw na ocem ztota jako srodka (nosnika) lokaty pieniadza.Jednalke sita
tego wpltywu byta istotnie zéhicowana w zakresie od bardzo stabej do silnej w po
szczegolnych grupach wedtug cech. Nezgmy i bardzo staby wptyw odnotowano w
grupie wedtug pici (0,0942), a najaszy i silny w grupie wedtlug wyksztatcenia
(0,5179). Wedtlug wieku, statusu zawodowego i m&jgamieszkania respondentow
wptyw ten ksztattowat gina poziomie przeginym (0,4718; 0,4602; 0,3893). Analiza
struktury respondentow wedtug tej oceny i uwmdgiajca cechy demograficzno-
spoteczne wykazatae odsetki posiadaczy lokat w ztocie byly aye w stosunku do

,0g6tem” w badanej zbiorowii (niemal 21%) w nagpujacych subgrupach: @aczyzn

330



(22%), os6b w wieku 46-60 lat (34%) i 61 lat iceej (23%), 0sGb z wyksztatceniem
wyzszym (51%), z sektora prywatnego (37%), sferyzbtmlve] (25%), zamieszka
cych miasta o liczbie 50-100 tys. miesa&aw (26%) i miasta powagj 100 tys. miesz-
kancow (38%).

Biorac pod uwag udziat inwestorow w zakupach ztota w okresie badaw
czym oraz w przyszidci stwierdzono spadek przysztych nabywcéw ziota wasun-
ku do nabywcow o 18 pkt proc., co wskazuje na stalng range ztota jako instru-
mentu inwestycyjnego.Wzrost liczby przysztych nabywcow ztota w stosurdaina-
bywcow stwierdzono w subgrupie oséb zamiesakygh miejscowséci do 10 tys.
mieszkacow (9 pkt proc.), a stagnacyv subgrupie os6b zamieszkaych miasta 50-
100 tys. mieszkacow, emerytow i rencistow oraz osob z wyksztalcengodstawo-
wym. Nizsze spadki odnotowano w subgrupie dla os6b w wigkiat i wiccej (7 pkt),

z wyksztatceniendrednim oraz rezczyzn (14 pkt), w wieku 18-25 lat oraz os6b z sek-
tora prywatnego (15 pkt). Wgze spadki przysztych nabywcow wysity w pozosta-
tych subgrupach, w tym najugze w subgrupie osob w wieku 26-45 lat (27 pkthbos
ze sfery budetowej (35 pkt) oraz zamieszlkuych miasta o liczbie 10-50 tys. miesz-
kancow (44 pkt).

Analiza struktury inwestorow wykazatze co siédmy z nich nie dokonzdnej
transakcji handlowej. Natomiast, caatyi dokonat wyhcznie sprzedsy, a co czwarty
wytacznie zakupu ztota. Wskazange dwie pate inwestorow dokonato zakupdw i
sprzeday zitota, co mee wskazywa po prostu na aspekt spekulacyjny ich zachowa
Podobne zachowania, chma zr@nicowanym poziomie, stwierdzono w pozostatych
grupach wedtug oceny zasadoolokat w ztoto. Transakcji zakupu i sprzegaztota
dokonat, co czwarty ankietowany (4,21%) w grupi@r& nie okazata zainteresowania
lokatami, a prawie, co trzynasty (3,14%) w grupéeriapcej je negatywnie oraz, co
osmy (2,94%) w grupie, ktora nie miata zdania madeich zasadrigi. Identyfikacja
gospodarstw domowych uwzghiajgca zachowania handlowe wykazata,dominug-
cy odsetek (45,86%) stanowili sprzedawcy ztota.oleksprzedawcow dglacych réw-
nocze&nie nabywcami byto 18,91% oraz nieco mniej nabywqdw,65%) i gospo-
darstw, ktore nie byty uczestnikami rynku ztotaSBRp.

Pozytywnie zweryfikowano tez dotyczaca wptywu czynnikow materialnych
na ocerg zasadndci lokat w ztoto. Stwierdzono,ze wptyw ten pod wzgé¢dem sity

byt umiarkowanie zréznicowany. Wptyw o stabej sile dotyczyt wystarczakwo do-
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chodéw, funduszy inwestycyjnych i lokat bankowynhtomiast o sile przeghnej sytu-
acji ekonomicznej i kredytow. Wptyw silny dotycaybligacii.

Analiza uwzgtdniajaca ocer sytuacji ekonomicznej i ocenwystarczalnéci
dochodéw przez inwestorow wykazate, dla ponad 46% sytuacja ekonomiczna ulegta
pogorszeniu i dla ponad 47% dochody czionkéw goapsidia byly niewystarczage.
Oznacza toze sytuacja materialna gospodarstw inwestorow miata aby wptyw na
ich decyzje zwizane z lokatami w zioto. Uwzgldniajac cechy demograficzno-
spoteczne inwestorow wskazange skrajnie niekorzystna sytuacja materialna miata
miejsce wrod nezczyzn, oséb w wieku 26-45 lat, z wyksztalceniem adewym i
wyzszym, emerytow i rencistOw oraz zamieszakygh miasta o liczbie powsgj 100
tys. mieszkacow.

Az 67% inwestoréw z dodatkowynirodtami dochodow korzystato réwnocze-
$nie z kredytéw i lokat, 19% tylko z kredytow, okof®o z samych lokat, a 7% nie po-
siadato ich w ogodle. Stwierdzono bardzazeler@nicowanie struktury tyctiroédet w
poszczegolnych subgrupach inwestoréw wedtug cecamodeaficzno-spotecznych.
Najmniej inwestoréw korzystagych z omawianych dochodow zaobserwowarood/
os6b w wieku 18-25 lat, majych wyksztatcenie podstawowe i zawodowe oramdd/
emerytow i rencistow.

W kontekscie przeprowadzonych bada empirycznych zweryfikowano ne-
gatywnie hipotez, ze gtdownym powodem wyprzeday ziota oraz stabrcego zain-
teresowania zakupami ziota byta niekorzystna sytuga materialna gospodarstw
domowych. Uzyskane wartei statystyki chi-kwadrat potwierdzafpoza wyjtkami)
istnienie zalenosci miedzy sytuacj materialm gospodarstw, a ich zachowaniami ryn-
kowymi. Jednake sita tych zalenosci, ksztattupca se przewanie w przedziale oceny
.stabej” i ,przecktnej”, nie daje podstaw do uznanie gtdbwnym powodem zaobser-
wowanych zachowarynkowych byta niekorzystna sytuacja materialnalelsly podkre-
§li¢, ze znacznie wikszy wptyw czynnikbw materialnych odnotowano w stadsu do
zachowa gospodarstw na rynku pierwotnymznvtornym. Ponadto stwierdzono, co
stanowi wyjtek, brak zalenosci miedzy oceml wystarczalnéci dochodow, dochodéw z
obligacji i lokat bankowych, a zamiarem sprzgdatota w najbliszej przysziéci.
Réwniez brak zwihzkéw odnotowano midzy dochodami z obligacji i funduszy inwe-
stycyjnych, a sprzeda ziota.

Motywacja sprzedey czy zamiaru sprzedsg ztota wynikata ze wzgtldw natu-

ry ekonomicznej lub pozaekonomicznej. Jedmalw obu przypadkach prowadzita do
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pozyskania gotowki przez gospodarstwa domowe naglmy konsumpcyjne lub regu-
lowanie zobowizah pieniznych (np. sptaty rat kredytow), a nawet na powt&rakup
ztota, co uczynito prawie 19 procent badanych.zArdowana korelacja w przedziale
wspotczynnikdw kontyngencji szych zeru (0,1478-0,5524) ¢dzy sytuaci mate-
rialna, a decyzjami dotyexrymi zakupu i zamiaru zakupu ztota wskazuje,ztoto nie
jest juz domen wytacznie zamenych gospodarstw domowych. Potwierdza t@éédo
wysoki udziat gospodarstw domowych o niekorzystrstatusie materialnym w grupie
nabywcéw (39%), jak i przysztych nabywcow (36%)tatoPoza tym, tylko co gie
gospodarstwo wod nabywcow, jak i wrod przysztych nabywcow nie posiadato zobo-
wiazan z tytutu zacignictych kredytéw bankowych lub/i pggczek lombardowych.
Poniewa w zachowaniach konsumentow nic nie dzieje stz przyczyny, to
zdaniem autora wpltyw na postawy gospodarstw nauyzi&gta miaty m. in. krajowe
ceny ztota. W badanym okresie ich poziom odbieghhotowa swiatowych— tabela
71, 73 Jednym z jej czynnikdw byta wysoka padaprzeda ztota na rynku wtornym.
Niemal dwie trzecie badanych gospodarstw domowyeckodato sprzeds ziota, w
tym, co drugie ze wzgtlu na z4 sytuacg ekonomiczn. Natomiast wrod (43%) go-
spodarstw planggych sprzedaziota w przysziéci, az trzy czwarte uznatlg,e to uczy-
ni rowniez z powodu niekorzystnej sytuacji ekonomicznej. Wag@o rownie, ze uwa-
runkowania demograficzno-spoteczne obepuoejtakie cechy respondentéw jak {te
wiek, wyksztalcenie, status zawodowy i wielkaniejscowdci zamieszkania wywiera-
ly istotny, a zarazem zrdicowany wptyw na podejmowane decyzje dotyer zaku-

pow, sprzeday i tezauryzacji ztota.

Tabela 71. Cena zlota w Polsce wedtégedniego kursu dolara w NBP

i sredniej ceny uncji ztota naswiecie w latach 2001-2005*

Cena

. . Cena Cena Cena Cena
srednia , . . :
" srednia | srednia | 1 grama 1 grama ziota
uncji ztota I, ) )
Lata na gieldzie dolara ungcji czystego | w przeliczeniu
EI Y w NBP zlota zlota na probe 585
(Usd) (PIn) (PIn) (PIn) (PIn)

2001 275,05 4,0939 112602 36,20 21,19
2002 313,72 4,0795 1279,82 41,14 24,09
2003 369,37 3,8880| 143644 46,18 27,04
4
3

2004 405,95 3,6540 1483,3 47,69 27,92
2005 475,65 3,2348 1538,6 49,46 28,96
* 1 uncja = 31,10350g ztota proby 999,9 = 1 oz.
Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie gietdy Kk Jaurs walut w NBP.
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Jedynym, wtornynzrédtem o charakterze waowym cen ztota w Polsce s0-
towania opublikowane kalego roku przez Gtéwny Ugd Statystyczny, ktére dotygz

przecetnej ceny detalicznej 1 grama qbrek—tabela 72.

Tabela 72. Ztoto wedtug przegitnej ceny detalicznej
w Polsce w latach 2001-2005* (w PLN)

Lata Cena (PLN)
2001 59,75
2002 60,99
2003 63,56
2004 67,12
2005 69,13

* 1 gram ztota w olkyczkach wedtug préby 14k-585/1000.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie RoczniktyStigznego GUS, lata 2062005.

Tabela 73.Zloto wedtug sredniej ceny naswiecie i w Polsce
w latach 2001-2005* (w PLN)

Wed%ug Wedtug Wedtug Rynek Rynek
notowan , : .
Lata ietd notowan danych krajowy krajowy
gN Yy w NBP GUS** pierwotny wtérny
2001 21,19 24 59,75 65 14
2002 24,09 26 60,99 70 15
2003 27,04 28 63,56 72 16
2004 27,92 30 67,12 75 18
2005 28,96 32 69,13 80 20
* wedtug 1 grama zilota proby 14k-585/1000
** wedtug 1 grama w ohiczkach na rynku pierwotnym, préba 14k-585/1000.

Zrodio: opracowanie wiasne na podstawie: gietda towa Nowy Jork, NBP, GUS, materiaty

archiwalne autora.
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Wykres 180. Ztoto wedtugsredniej ceny naswiecie i w Polsce w latach 2001-2005

Pln

8888388
|

10 +

gielda N Jork NBP GUS rynek pierwotny  rynek wtorny

O Rok 2001 O 2002 O 2003 m 2004 m 2005

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie tabeli 73.

Istnienie rynku wtérnego ztota jest konsekwanlsgzterminowej gyteczndgci
(trwatosci) kruszcu ziota. Sprzedaztota dokonywana przez osoby fizyczne z reguly
wystepuje wtedy, kiedy ujawnia gipopyt na inne dobra konsumpcyjne (niezza@ne z
metalami szlachetnymi) i stan ten prowadzi do rgawonych rynkéw dobr. Zakupy
ztota dokonywane przez osoby fizyczne w obszarge tgnku powoduy, ze pozytyw-
nym zjawiskiem jest brak zmian w jego bilansig@iowym w poszczegdlnych gospo-
darstwach domowych, a niekorzystnym — megdejwymiana (lub jej brak) w obszarze
rynku pierwotnego, hamaga rozwdj brasny jubilerskiej.

Rynek ziota natey do tzw. ptytkich oraz charakteryzuje gozduptynnaé¢. Od
lat produkcja zitota nie nada za zgtaszanyrdwiatowym popytem. Z drugiej strony,
jesh zatozy¢ zgodnie z wynikami badaniae znaczny odsetek gospodarstw domowych
bedzie nadal ograniczat zakupy ztota w sieci hand]p¥eesytuacja ta mae doprowa-
dzi¢ w nast¢pnych latach do likwidacji wielu firm jubilerskichandlowych i ustugo-
wych, zwtaszcza matych, ¢zto o rodzinnych tradycjach. To, ktore sklepy zostza-
mknigte 1 jak szybko, bdzie zaleato bardziej od socjologii niod technologii, czto-
wiek jest bowiem zwieriem stadnym i wykonuje wiele wspdlnie z innymi 4uod.
Zakupy w supermarketach — traktowane jako rozrywlstanowt beda coraz weksz
konkurencg dla sprzeday ztota w matych sklepach lub drpiternetovy’.

® L. C. Thurow,Powickszanie bogactwa. Nowe reguly gry w gospodarceteps wiedzyWydawnictwo
Helion, Gliwice 2006, s. 123-132.
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Wedtug danych statystycznych, dotycych stanu na dzie31 grudnia 2005 ro-
ku, na terenie catego kraju byto okoto 2640 firrmdlawych prowadzcych sprzeda
bizuterii z metali szlachetnych oraz 4348 zaktadéwdpkmyjnych i ustugowych
Wsréd firm handlowych dominowaty trzy firmy jubilersk(spotki) — prowadgce dzia-
talnos¢ w ponad 200 sklepachdznie na terenie kraju — posiaglag udziat w sieci oko-
to 10%, natomiast udziat w sprzegawedtug danych szacunkowych) ksztattowat si
na poziomie niemal 60%. W tej sytuacji, mirm® udziat matych grednich firm w sieci
handlowej wynosit ponad 90%, to dzialajpojedynczo i w rozproszeniu, przy 40%
udziatu sprzedg/, map one zawsze ograniczone #Aiwosci na przetrwanie okreséw

dekoniunktury na rynku jubilerskim.

Wykres 181. Udziat podmiotow jubilerskich na rynku ztota
wedtug stanu na 31.12. 2005 roku

100
80
60 -

%
40 4
20
0 ‘
Udzial w rynku Udziat w sprzedazy
‘D Spdtki @ Inne firmy jubilerskie ‘

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych arysth z GUS Departament Informagji
oraz www.stat.gov.pl/Klasyfikacje/www/com.gus, 05.2009.

Ztoto utazsamiane od wiekdéw z wykowo bezpiecznym rfmikiem bogactwa
nie jest w obecnych czasach pierwszdowym srodkiem lokaty i skarbienia. Jest do-
brem konsumpcyjnym, ktére naoa kupt i sprzeda jak kazdy inny towar. Ma swaj
cerg, ktéra okresla rynek. W ocenie autora pracy sytuacjaswaadczy o ostabieniu
funkcji tezauryzacyjnej ztota, na ktoniewatpliwy wptyw miatly alternatywne mdi-
wosci inwestycyjne, ktore otworzyly siw Polsce po roku dziewddziesatym na rynku

finansowym.

" Dane o iléci podmiotéw gospodarczych zarejestrowanych w Rolgaejestrze Regon wedtug klasyfi-
kacji PKD i stanu na 31.12.2005, GUS-Departamefdrinacji, Centralne Informatorium Statystyczne,
PKD 2005 47.72.2-52.48.C, 32.12.Z-33.50 i 36.22.Z.
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Czes¢ gospodarstw domowych zamiergajch dokona zakupu ztota i &dacych
w trudnej sytuacji materialnej realizuje swoje getry zérodkdéw pochodzcych z kre-
dytéw lub payczek. Potwierdzito to badanie. Dzisiaj wiele phaed jubilerskich w
kraju oferuje potencjalnym klientom ratalne zakukire mag czesto wymiar okazjo-
nalny (na przyktad zakup adwzek slubnych, piefcionka zagczynowego, wyrobéw o
charakterze kultu religijnego itd.) lub wynikkag checi zysku z przysziej sprzeda
albo mog by¢ efektem snobizmu.

Aby zwigkszy¢ spoteczne zainteresowanie walorami inwestycyjngnaiz ko-
lekcjonerskimi ztota naley stworzy warunki jego zakupu. Od lat na cahgwiecie
poda ztota w formie htuterii przewysza zgtaszany popyt. Wagek stanowi popyt na
ztoto kolekcjonerskie. W Polsce koniunktury tej rdestrzega bank centralny jako
gtéwny dysponent kruszcu ztota. Na rynku pierwotniyrakuje ztotych monet i medali
okolicznaciowych oraz ztota inwestycyjnego o znicowanej masie sprzeda

Bank prezentuje kalego dnia notowania ztota wyznacgaw ten sposéb jego
wartas¢ rynkowa, utazsamian z cen urzedowa. Oznacza toze instytucja ta gwarantuje
skup ziota od podmiotow deklaagych jego sprzeda W rzeczywistéci dziatalng¢
banku sprowadzagsigtéwnie do roli informacyjnej. Warunkiem skupu nebm sztabek
w centrali banku (w ograniczonych dliach) jest ich stan mennic¢zyNa terenie kraju
brakuje oddziatéw umdiwiajacych skup ztota od oséb fizycznych i podmiotow gosp
darczych. Dlatego tak waym elementem wymiany dla metali szlachetnych fgsék
wtorny, na ktérym funkcjonugjwszystkie zainteresowane podmioty. Raitego rynku
potwierdzito badanie; waszy odsetek stanowity gospodarstwa, ktore sprzedatp w
stosunku do gospodarstw, ktére je kupity.

Dotychczasowa rola patwa w zakresie obrotu metalami szlachetnymi ograni
cza st wylacznie do sprawowania kontroli wytworzonych wyrobomzakresie Prawa
Probierczegq czyli pieczy nad rzeczywiszawartécia czystego metalu w danym sto-
pie ztota dopuszczonego do obrotu. W wielu krajdaoh Europejskiej obowdzuje tzw.
deklaracja producenta stanaea warunek dopuszczenia wyrobu do obrotu. W Polsce

nie przygotowano jak dad zadnego projektu zmian.

® Stan menniczy dotyczy monet i sztabek zlotychrekidigdy nie byly aywane jakosrodek ptatniczy i
nie nosz zadnych §ladow wytkowania. NBP nie dokonuje rowrieskupu tzw. ziomu ztota, czyli
wyrobow niekompletnych (przyp. autora).

° Ustawa z dnia 29.08.2003 roku o zmianie Ustawyaw® Probiercze.
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Znaczca masa ztota pozostaje z peweip nadal w aktywach polskiego spote-
czeastwa. Mimo,ze metal ten jest wspotcge zwyczajnym towarem rynkowym, po-
zostaje nadal wang pozych w zawartéci domowych sejfow. W znacznej mierze sta-
nowi pozostaté¢ rodows, a cz$¢ pochodzi z lat siedemdzigsich, a wec okresu, kie-
dy konsumpcja nie miata pokrycia w realnym dochedmrodowym, a spotearswo
zyto na kredyt. | chociaproces skarbienia utsamiany jest z gromadzeniem znacznych
ilosci pienadza wyhczonych z obiegu, to jest on szkodliwy dla krajoiestabilnych
ekonomicznie. Pozytywnjednak jego stranjest to,ze w spoteczistwach, w ktorych
si¢ dokonuje, wszelkie przychody z wykonywanej pracyodiwiaja jego realizagj.
Swiadczy réwnie o rosmcym poziomie materialnymycia spoteczéstwa, przy czym

zdeponowane oszgdnadici nie wpltywaj ujemnie na prawidtowy rozwéj gospodarki

* % %

Przeprowadzone badania empiryczne na cele ninjgpsaey niewtpliwie nie
dotykap catoksztattu postaw konsumentow na rynku ztotaihzanych z nimi relaciji.
Stosownie do podijej, wielowatkowej problematyki badawczej, starane gizedstawd
koncowe wnioski w sposéb mtiwie wyczerpujacy, oddajc charakter wspotczesnego
rynku ztota w Polsce.

Uzupetnieniem przeprowadzonych w prezentowanejrevgig prac badawczych

bylyby badania z zastosowaniem metoddiowych.

10 Przeprowadzone w 2003 roku badania w Niemczechknegee tezauryzacji zlota i dziet sztuki wyka-
zaly, ze ,zdrowe ekonomicznie” spotedmdwa powinny inwestowaw te dobra minimum 10% swoich
dochoddéw w skali roku i standard ten powinien steida@ poziomie spotecznego dobrobytu. Na podsta-
wie http:// www.gazeta.pl/gospodarka z dnia 21.085 dane Niemieckiego Instytutu B&ad@ospodar-
czych DIW Berlin.
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Szanowni Pa nstwo!

Zwracamy sie z serdeczng prosba o wypetnienie ankiety.
Ankieta jest anonimowa.
Jej wyniki pozwolg pozna¢ aktualne tendencje na rynku ztota w kraju.

Bardzo dziekujemy za poswiecony czas!

1. Czy sytuacja ekonomiczna (materialna) w Pana /i/
gospodarstwie domowym w ostatnich 5-ciu latac h:

a) ulegta poprawie b) ulegta pogorszeniu C) nie zauwazam zmian

2. Czy miesi eczne, wspolne dochody netto w Pana /i/ gospodarstwie
domowym w ostatnich 5 latach byty

a) wystarczajgce b) niewystarczajgce

3. Czy Pana /il gospodarstwo domowe korzystato z dodatkowych (innyc h) zrédet
dochoddw w ostatnich 5-ciu latach, np.

a) kredyt bankowy, pozyczka lombardowa

b) obligacje

Uwaga! W pytaniu tym mozna
c¢) fundusze inwestycyjne zakresli¢ wiecej anizeli 1 odpowiedz!

d) lokaty bankowe i inne

4. Czy w ostatnim roku kupit Pan/i/ ztoto na potrze by wspdlnego gospodarstwa
domowego?

a) tak b) nie

5. Czy w ostatnim roku sprzedat Pan/i/ ztotow ra  mach wspdlnego
gospodarstwa?

a) tak b) nie

6. Jaka ilo $¢€ zlota sprzedat Pana/i/ w ostatnim roku?

a) mniej niz 10 gram? b) 10-20g

¢) 21-50¢g d) wiecej, anizeli 50g
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7. Jaka byla gtbwna przyczyna sprzeda zy ztota?

a) niemodne b) zta sytuacja materialna (ekonomiczna) rodziny

C) niska wartoSc ziota

8. Czy napotkat Pan/i/ problemy ze sprzeda za zlota na rynku?

a) sprzedatem /am/ bez problemu

b) wystgpity problemy wynikajgce z braku chetnych do jego zakupu (popytu)

9. Czy zamierza-planuje Pan/i/ w najbli zszej przyszto $ci sprzeda € ztoto rodzinne?

a) tak b) nie C) nie wiem

10. Jaka ilo $¢ ztota zamierza-planuje Pan/i/ sprzeda € w najbli zszej przyszio $ci?

a) mniej niz 10 gram b) 11-20 gram

c) 21-50 gram d) wiecej, anizeli 50 gram

11. Co zdaniem Pana/i/ mo ze stanowi ¢ gidwny powdd przysztej sprzeda zy ztota?

a) niemodne b) zta sytuacja materialna rodziny

C) niska warto$c ziota

12. Czy zamierza-planuje Pan/i/ dokona ¢ zakupu ziota (w jakiejkolwiek formie) w
najbli zszej przyszto $ci na potrzeby swoje lub rodziny?

a) tak b) nie

13. Jak ocenia Pan/i/ zasadno $¢ lokowania wlasnych oszcz ednos$ci pieni @znych w
ztoto?

a) bardzo dobra, lokuje

b) nigdy nie lokowatem /am/

c) niska wartosc¢ ztota (lokaty)

d) nie mam zdania
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14. Pana /il pte é:

a) mezczyzna b) kobieta

15. Pana /il wiek :

a) 18-25 lat b) 26-45 lat c) 46-60 lat d) 61 i wiecej
16. Posiadane wyksztatcenie:
a) podstawowe b) zawodowe c) $rednie d) wyzsze

17. Jaki jest Panali/ status zawodowy:

a) osoba bezrobotna

b) emeryt, rencista

c) sektor prywatny, w tym dziatalnos¢ gospodarcza i rolnictwo

d) pracownik sfery budZetowe]

18. Miejsce zamieszkania:

a) mniej niz 10.000 mieszkancow

b) 10.000 —50.000 mieszkancow

¢) 50.001 — 100.000 mieszkancow

d) wiecej, anizeli 100.000 mieszkaicow

Serdecznie dziekujemy za poswiecony czas i wypetnienie ankiety.
Prosimy o sprawdzenie udzielonych odpowiedzi na wszystkie pytania.
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