
Grudzień 2010 r.

Rzecz Świąteczna

B ezpła tny  d o d a tek  
R zeczy  K ro toszyńskie j 
ISNN 1 2 3 1 -7 6 9 1 .

R edakcja:
Sebastian Pośpiech

Reklam y:
Ewelina Kryś,
Weronika Piorunek ś w i ą t e c z n ą

Praktyczny prezent na długie lata
Wybór podarunku dla bliskiej osoby na św ięta to  niełatw a rzecz. Użyteczne, korzystne 

dla zdrowia i uniwersalne prezenty proponuje sklep winiarski W innica w  Krotoszynie.

Święta to czas, gdy choć na chwilę warto 

się zatrzymać, poświęcić czas na przemy­
ślenia, zadbać o swój organizm. Suto za­
stawiony stół i liczne -  niekoniecznie 
zdrowe dla naszego organizmu -  potrawy 
nie m uszą być powodem do odmawiania

C elnych ciepła, 

spokoju i radości 

Ś w ią t "Bożego N a ro d zę  

oraz pomyślności i sukce 

w  Salowym 2011

życzy właściciel 

oraz pracownicy 

sklepu "^Winnica"

sobie przyjemności jedzenia. Na święta 
warto więc zaopatrzyć się w białe wino, 
które doskonale komponuje się z rybami 
w różnej postaci. Wino poprawi przemia­
nę materii i sprawi, że nie będziemy czuć 
się pełni.

Dla lepszej kondycji serca najlepsze 
jest w ino czerwone. Odmian jest wiele, 
zatem by wybrać optymalny smak, warto 
poświęcić temu trochę więcej uwagi i sko­
rzystać z porady fachowca, by kupić wi­
no w' korzystnej dla naszego portfela cenie 
i móc cieszyć się jego smakiem. Tak zaku-

Propozycje świąteczne:

1. Zestaw z winami w drewnianej 
skrzynce można zakupić tylko w kom­
plecie. Wina w tym zestawie poleca­
ne są szczególnie smakoszom.

2. Efektowna skrzynka do przechowy­
wania win. W zestawie znajdują się 
również akcesoria do win, m.in. 
otwieracz, urządzenie do zamykania 
wina, termometr do pomiaru tempe­
ratury wina. Można ją zakupić 
osobno.

3. Ozdobna skrzynka drewniana do wi­
na, którą można również kupić osob­
no

4. Wino białe Marąues riscal polecane 
do potraw rybnych

5. Akcesoria do wina plus szachy, któ­
re umilą czas spędzany przy lampce 
tego trunku

6. Profesjonalny otwieracz barmański 
do otwierania wina

7. Walizka do transportu win

piony trunek może też być doskonałymi 
prezentem dla najbliższych.

W  Winnicy przy ul. Koźmińskiej 11/5 
(w bramie) można w  przyjemnej atmosfe­
rze z m uzyką w  tle nie spiesząc się, obej­
rzeć proponowane wina, głównie z hisz­
pańskich winnic. M arcin Włodarczyk, 
właściciel tego sklepu, oraz jego pracow­
nica wskazują niezdecydowanym klien­
tom. na co należy zwrócić uwagę przy 
wyborze win. Prezent w  postaci wina mo­
że być atrakcyjnym podarkiem, który za­
kupimy za niewielkie pieniądze.

Dla koneserów właściciel sprowadza

oryginalne akcesoria, które ułatwiają spo­
żywanie oraz przechowywanie win. Kilka 
tego rodzaju prezentów, które znajdują się 
w  ofercie krotoszyńskiej Winnicy, wymie­
niamy obok. Podarunki będą z pewnością 
służyć przez długi czas, a ich ponadczaso- 
wość sprawi, że zarówno wino, jak  i same 
akcesoria przysłużą się każdemu pokole­
niu.

Przy zakupie powyżej 50 zł dodawana 
jest torba świąteczna z  materiału, idealna 
na prezent, natomiast wszyscy kupujący 
otrzymują upominek.

Anna Szklarek
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II Rzecz świąteczna

Mieszkaj pięknie, 
ale praktycznie
Wystrój wnętrza jest bardzo ważny, ale wbrew pozorom nie tak  łatwo go za­
aranżować. Jak dobrać poszczególne elementy wyposażenia, by mieszkanie 
było przytulne i zarazem funkcjonalne? Tego można się dowiedzieć, korzysta­
jąc z bogatej oferty i fachowej porady Black Red Withe.

W łasne m ieszkanie czy dom  to dla każ­
dego jedna z najważniejszych w  życiu 
rzeczy. By było nam przyjemnie we 
własnych czterech kątach, warto skupić 
się na urządzeniu pomieszczeń. Wystrój 
wnętrza to nie tylko dobór kolorów, 
ścian czy ustawienie mebli, ale wiele in-

Kto zaprojektuje?
W  małych m iastach korzystanie z usług 
dekoratorów  wnętrz byw a rzadkie, 
zresztą trudniej tu znaleźć fachowca, 
który pom oże urządzić m ieszkanie. 
Istotną rzeczą jest również cena takiej 
usługi.

obsługę w  zakresie wyposażenia wnętrz, 
łącznie z projektem  kuchni.

W łaściciel salonu zapewnia, że oso­
by niezdecydowane m ogą liczyć na po­
moc projektanta, który na życzenie doje- 
dzie do domu, zrobi szczegółowe po­
m iary i wykona projekt za darmo! Za­
tem wygodniej jes t skorzystać z  jego 
usług, ciesząc się potem pięknym  i prak­
tycznym  efektem  końcowym , niż urzą­
dzać kuchnię na w łasną rękę.

Black Red Withe oferuje fachowe do­
radztwo i ciekawe aranżacje. Odważ­
nym, którzy chcą eksperymentować, sa­
lon proponuje ciekaw e inspiracje oraz 
szeroką gamę niedrogich dodatków, któ­
re zm ieniają charakter wnętrza.

Ciekawy prezent na święta
Black R ed Withe wychodzi naprzeciw 
gustom  każdego klienta. W jego  szero­

Salon oferuje meble kuchenne na wymiar

Obok klasyki oferuje s ię  także nowoczesne m eble do pokoju

nych elementów, które wpływają na po- Salon m eblowy Black R ed Withe 
prawę ergonomii użytkow ania i efek- przy ulicy Ceglarskiej w  Krotoszynie 
tywny wypoczynek bądź pracę. jest jednym  z niewielu miejsc, które pro­

ponują sw oim  klientom  kom pleksow ą

Wszystkim Państwu 
życzymy 

radosnychr
Świąt Bożego Narodzenia, 

odpoczynku w rodzinnym gronie 
oraz pasma sukcesów 

i spełnienia 
najskrytszych marzeń 

w nadchodzącym 
Nowym Roku 2011
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W galerii można znaleźć wiele interesujących prezentów pod choinkę

CENTRUM MEBLOWE
BLACK RED WlJTE D

m e b le r a t a jc z a k .ik r o t o s z y n .p l

ul. Ceglarska 9
Krotoszyn, obok Teom iny

tel. 602 808 865
czynne p n .-p t. 10.00-18.00 

sob. 9.00 -13.00
Sulmierzyce, ul. Błonie 2

tel. 62 722 32 94 
czynne pn. -  pt. 9.00 -  18.00 

sob. 10.00-14.00
Kzecz
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kiej ofercie znajdują się zarówno meble 
i dodatki nowoczesne, jak  i stylowe czy 
klasyczne. Now ością w salonie jest ga­
leria, gdzie m ożna znaleźć unikatowe 
prezenty pod choinkę. W  ofercie znaj- 
dziem y m.in. różnego rodzaju ramki do 
zdjęć, wazony, wyroby szklane, świecz­
niki, pościel. Produkty wystawione 
w galerii Black R ed  Withe są przede 
wszystkim  użyteczne. Nie tylko zdobią 
swoim wyjątkowym, niepowtarzalnym  
wyglądem , ale także na co dzień służą 
domownikom. Ciekawe formy i bogata, 
m odna kolorystyka doskonale wpisują 
się w różnorodne aranżacje.

Jakie meble wybrać?
M am y tu wielki w ybór m ebli -  od twar­
dych po tapicerowane, z  dodatkami 
drewnianym i, szklanym i, czy m etalo­
wymi... Bogata gama gotowych aranża­
cji wnętrz jest dobrą wskazówką dla nie­
zdecydowanych. Klient spacerujący po 
salonie m oże stamtąd czerpać pomysły. 
Zestawienie mebli z odpowiednio do­
branym i dodatkam i, sprzętem  AGD 
(również dostępnym  w  salonie) oraz 
barwam i ścian pobudza wyobraźnię 
i pozwala dostrzec piękno ukryte w m e­
blach. Niekiedy wystawione łącznie 
z  nim i dodatki nadają zupełnie nowego 
wyrazu, przyciągając oko klienta.

Jeśli dom służy częściowo jako m iej­
sce pracy, warto skupić się na aranża­
cjach biur i gabinetów. ^Fachowcy 
z Black R ed Withe doradzą, jak  połączyć 
elem enty wystroju i jak  ustawić meble, 
by pom ieszczenie było funkcjonalne. 
Proponują ciekawe i proste rozwiązania, 
niedrogie, a ułatwiające życie.

Osoby, które potrzebują wypoczyn­
ku, powinny skupić się na  m eblach do 
pokoju dziennego. Black R ed Withe ofe­
ruje aranżacje zarówno dla osób spędza­
jących czas głównie w rodzinnym  gro­
nie, jak  i bardziej towarzyskich.

W  sprzedaży są  również m eble m ło­
dzieżowe, do sypialni, przedpokoju czy 
jadalni. W ybór jes t szeroki, aby zaspo­
koić potrzeby każdego klienta, zgodnie 
z jego  gustem.

Anna Szklarek

mebleratajczak.ikrotoszyn.pl
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Nasi klienci są bezpieczni
Rozmowa z Janem Plutą, prezesem Banku 
Spółdzielczego w Krotoszynie
Panie Prezesie, wyobraźmy sobie, że nie 
jest Pan związany z bankowością spół­

S pó łd z ie lcza  G ru p a  B ankow a

Radosnych i spokojnych, pełnych ciepła i nadziei 
Świąt Bożego Narodzenia 

oraz wszelkiej pomyślności i osiągnięcia sukcesów, 
cierpliwości i wytrwałości w  realizacji planów 

i dalszej owocnej współpracy 
w nadchodzącym 2011 roku 

życzy
Rada Nadzorcza, Zarzad ■ 

oraz pracownicy
Banku Spółdzielczego w Krotoszynie

dzielczą i jako Klient spotyka się Pan 
z ofertą Banku Spółdzielczego w  Kroto­

szynie. Jak postrzega ten sektor staty­
styczny Kowalski?
-  Trudno mi sobie to wyobrazić, bo z  tym 
bankiem jestem związany od lat Użył Pan 
jednak słowa statystyczny. To hasło-klucz. 
Siłą banków spółdzielczych jest indywidu­
alne podejście do każdego potencjalnego 
Klienta, bez oglądania się na statystyki. Jest 
nam o tyle łatwiej niż naszym komercyjnym 
konkurentom, że my Klientów przeważnie 
dobrze znamy. Jesteśmy niemal od zawsze 
blisko mieszkańców, angażujemy się 
w  wiele inicjatyw o charakterze kulturalnym 
i oświatowym. Dlatego Klient dla nas nie 
jest anonimowy. Nie jes t jak Pan to ujął, sta­
tystycznym Kowalskim. Jest naszym sąsia­
dem, konkretną osobą oczekującą indywi­
dualnego podejścia. Nasz bank to zapewnia. 
Czy takie bliskie kontakty' pom agają 
w  ocenie ryzyka finansowego?
-  Pomagająto mało powiedziane, one czę­
sto wręcz w ogóle umożliwiają uruchomie­
nie linii kredytowej osobom, które w  innych 
bankach zostałyby odprawione z  kwitkiem. 
Nasz bank działa na innych zasadach. 
Wszelkie decyzje zapadajątutaj, na miejscu, 
w  oparciu o plan biznesowy, na podstawie 
znajomości rynku. Oceniamy potrzeby na­
szych Klientów, ich dotychczasowe doko- 
nanią potencjał, aspiracje i chęć sukcesu. 
Fak t że ich znamy, niewątpliwie pomaga 
w  tym partnerstwie. Na poszczególne pro­
jekty biznesowe nie patrzymy tylko z punk­
tu widzenia lokalnego centrum finansowe­
go. Doceniamy wszelaką inicjatywę, ponie­
waż każda może przyczynić się do rozwo­

ju  naszego miasta. Jego rozkwit to przecież 
nasz wspólny interes.
Nic dziwnego, przecież Bank Spółdziel­
czy jest ważną częścią historii Krotoszy-. 
na.
-Jesteśm y tu od lat niemal wrośnięci w  kra­
jobraz tego miasta. Nieraz słyszę od naszych 
klientów, że ich rodzina związana jest z na­
mi od pokoleń. To niewątpliwa satysfakcją 
ż : budowane od tak dawna zaufanie wciąż 
procentuje. Pragniemy jednak, aby Klient 
był z nami nie tylko ze względu na senty­
ment i tradycję ale przede wszystkim, żeby 
ten wybórprzynosił mu konkretne korzyści. 
Dlatego nie chcę odcinać kuponów od pra­
cy, jaką włożyli w  rozwój banku moi po­
przednicy, ale wraz z całym zespołem, sta­
ram się stale poszerzać i udoskonalać naszą 
ofertę.
Chyba przez skromność nie dodał Pan, 
że bank, którym Pan zarządza, jest czę­
ścią ogromnego zrzeszenia.
-N ie  kieruje mną skromność, ale ważna dla 
mnie zasada po czynach ich poznacie... To 
fakt że Spółdzielczą Grupę Bankową two­
rzy 150 banków, a  my jesteśmy jej częścią. 
Przyznaję też, że taki potencjał daje siłę i po­
czucie bezpieczeństwa Dla mnie ta świado­
mość jest bardzo budującą ale najważniej­
sze, żeby miałjąrównież nasz Klient. Dlate­
go jesteśmy zawsze tuż obok. Mieszkańcy 
Krotoszyna dobrze wiedzą że jesteśmy uni­
wersalnym, lokalnym bankiem i mamy 
ofertę usług dostosowaną do każdego 
z  osobna. Zresztą to podejście jest także jed- 
nąz  podstaw uchwalonej w  tym roku nowej

strategii SGB. Jestem przekonany, że za­
pewni ona naszym Klientom jeszcze spo­
kojniejszy sen.
Kryzys ostatnich lat chyba ten spokojny 
sen uniemożliwił...
-  Kryzys był poważnym sprawdzianem dla 
całego sektora bankowego. Zaufanie do 
banków zostało poważnie nadszarpnięte. 
Na szczęście dla Klientów nasz bank wy­
szedł z  tego impasu obronną ręką. My 
w  przeciwieństwie do typowych banków 
komercyjnych nie obiecywaliśmy nigdy 
Klientom złotych gór. Oferowaliśmy i nadal 
będziemy oferować realne i uczciwe możli­
wości zysku. Obce nam są pokusy banków, 
dla których Klient jest statystycznym nu­
merkiem.
Nasi Klienci o tym wiedzą i dlatego nadal 
mogą spać spokojnie. Ich pieniądze są u nas 
zawsze bezpieczne.
Dziękuję za rozmowę.

$
Przebogata oferta kredytowa

Kredyty w zasięgu ręki
Krotoszyńska firma Nascar oferuje kredyty i pożyczki kilkunastu banków, zaj­
mujących wysokie miejsca w rankingach, ponieważ proponują swym klientom 
bardzo korzystne warunki.
-  Klient może u nas załatwić wszelkie 
form alności związane z  takimi kredytami 
i otrzymać fachow ą informacją na temat 
każdego z  nich. Oczywiście je s t to pom oc  
bezpłatna, klient nie ponosi żadnych 
kosztów -  nawet je ś li nie skorzysta z  na­
szej oferty -  mówi specjalistka ds. kredy­
tów, Elżbieta Janiec.

Biuro kredytowe oferuje bogaty wa­
chlarz kredytów: gotówkowych, konsoli­
dacyjnych czy samochodowych.

Kredyty gotówkowe obecnie można 
uzyskać nawet do wysokości 60 tys. zł 
(netto). -  Kredyt gotówkowy można

N a jse rd e czn ie jsze  życze n ia

c u d o w n y c h

Ś w ią t B o że g o  N a ro d z e n ia .

w ie lu  ra d o s n y c h  w zru sze ń  p rz y  b la s k u  c h o in k i 

o raz  te g o , b y  Ś w ię ta  b y ły  czasem  ra d o śc i i  s p o k o ju , 

a szczęście z a g o ś c iło  w  c a ły m  N o w y m  R o k u

skhda Hnascar

otrzymać ju ż  przy  minimalnym docho­
dzie 500 z l  netto -  zaznacza Elżbieta Ja­
niec. Formalności ograniczono do m ini­
mum, decyzja zapada w  ciągu pól godzi­
ny. Istnieje możliwość otrzymania kredy­
tu tylko na podstawie oświadczenia o do­
chodach z zakładu pracy.

Biuro proponuje również kredyty 
konsolidacyjne, czyli łączenie kredytów 
zaciągniętych w  innych bankach w  je ­
den. -  M uszą to być przynajmniej dwa 
kredyty w innych bankach, ale nie ma 
ograniczeń co do ich liczby. Dodatkowo 
przy  takim kredycie klient korzysta, gdyż

oprocentowanie kredytu konsolidacyjne­
go je s t  znacznie mniejsze niż np. gotów­
kowego. Klientowi bardziej się opłaca 
połączyć kredyty w  kredyt konsolidacyjny 
niż zaciągnąć kolejny -  przekonuje E. Ja­
niec.

Firma N ascar  proponuje też kredyty 
sam ochodowe na auta now e i używane. 
-  W  przypadku kredytów samochodo­
wych decyzja o przyznaniu je s t  w 99 pro­
centach podejm owana na podstawie ust­
nego oświadczenia klienta. Klient pozna- 
j e j ą  w przeciągu półgodziny. Nie trzeba 
przedstaw iać zaświadczeń o dochodach

Tutaj zapłacisz rachunki już  od 0,95 zl

z  zakładu pracy, kredyt uruchamiamy na 
podstaw ie umowy kupna-sprzedaży lub 
faktury  zakupu. Pieniądze zostają przela­
ne na konto sprzedającego, a więc do sa­
lonu, komisu lub osoby prywatnej -  opi­
suje pracownica firmy Nascar. Dodatko­
wo przy takim kredycie do wartości 25 
tys. zł nie m a potrzeby kupowania ubez­
pieczenia A uto Casco. N ie m a też zna­
czenia wiek kredytobiorcy.

Placówka umożliwia otrzymanie go­
tówki na auto, a taki kredyt m oże być

równy nawet stu procentom wartości po­
jazdu. - A u to  je s t  wyceniane na podsta­
wie specjalnego cennika, m am y g o  w  na­
szym biurze  -  dodaje E. Janiec. -  To 
oznacza, że  klient może otrzymać kredyt, 
którego zabezpieczeniem je s t  samochód.

(m g)

Krotoszyn 
ul. Zdunowska 16  

te l./fax  62 722 68  48
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Choć św ięta trw ają  tylko trzy 

dni, biznes z nimi związany krę­
ci się cały rok. Koźmiński pro­
ducent bombek choinkowych 

mówi jednak, że w  ostatnich  

m iesiącach działalność w  tym  

biznesie zakończyli najwięksi 
gracze na polskim rynku, tacy  

ja k  Sopel z Bydgoszczy czy 

spółdzielnia z Milicza.

■ 1/rmaLotos działa na rynku od dwuna- 
1—1 stu lat. -  Dwa pierwsze lata to była 

JL nauka, wprowadzanie się w rynek, 
kolejne to mozolna praca nad marką -  
wspomina reprezentujący j ą  Ireneusz Tur- 
bański. Wzory swoich wyrobów częściowo 
wypracowali santi. pozostały asortyment to 
wynik pracy pod wymagania określonego 
klienta. -  Koźmińskie bombki wykonywane 
są wyłącznie metodą ręczną. Najpierw trze­
ba wydmuchać szklaną bańkę, a  potem ją  
pomalować. Sprawna malarkajest wstanie 
wykonać dziennie od  150 do 200 bombek 
o najprostszym w zorze-m ów i I. Turbański. 
Malowanie na kuli wymaga wyobraźni 
przestrzennej, precyzyjnej ręki, zdolności 
i praktyki. Wszystkie zatrudnione w  tym za­
kładzie malarki to kobiety z  pasją latami do­
chodzące do wprawy.

Dziennic w  fabryce wykonuje się 
10.000 szt różnego rodzaju ozdób, co stano­
wi 50 proc, możliwości produkcyjnych. 
Wracają bombki z tzw. reflektorem, dużą 
popularnością cieszą się też ozdoby formo­
wane w  różnych kształtach. Najwięksi od­
biorcy zagraniczni to Niemcy, Australia 
i Dania. Mniej więcej tyle samo wyrobów 
trafia na eksport, co na rynek krajowy.

Upadek największych krajowych pro­
ducentów ozdób spowodowany został m.in.

Krotoszyńskie przedszkolaki zwiedzają fabrykę bombek

Bomb(k)owy interes
przez zbyt duży procent eksportu wobec nie­
wielkiej produkcji krajowej. Najpierw 
w  bombkowy biznes uderzył wysoki kurs 
złotego, teraz zarobek ogranicza recesja 
w  Ameryce i częściowo w Europie.

Umowy na kolejne dostawy podpisywa­
ne sąjuż w  styczniu. Hurtownicy wiedzą że 
okres ten należy do najtrudniejszych

w  utrzymaniu ciągłości produkcji, a właści­
ciele firm godzą się na niższe ceny, aby 
utrzymać pracowników. Ostatnie miesiące 
roku to praca nad towarem, który trafi na 
krajowe półki. W  międzyczasie wykonywa­
ne są zlecenia okolicznościowe. Wiele finn 
z naszego terenu zamawia bombki z wła­
snymi napisami, aby obdarować nimi pra­

cowników, np. z okazji jubileuszy.
W  okresie przedświątecznym średnio

trzy razy w  ciągu dnia właścicielka koźmiń­
skiej firmy, Maria Turbańska, oprowadza 
wycieczki szkolne i przedszkolne. Z jedną 
z takich wycieczek, zorganizowaną przez 
krotoszyńskie przedszkole Bajka, mieliśmy 
okazję zwiedzić zakład. To doskonała fonna

promocji, a dla najmłodszych niezapomnia­
ne chwile, wszak tyle mają miłych skojarzeń 
związanych z choinką i zawieszonymi na 
niej ozdobami. Choć na koniec, zapytane, 
czy tak wyobrażały sobie produkcję bom­
bek, odpowiedziały z nutką zdziwienia 
w  głosie -  raczej nic. Spodziewały się zoba­
czyć bardziej bajeczny świat.. Radkos

Markowe zegarki do wygrania!
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zdrowych I radosnych 
Bożego Narodzenia 

= spędzonych w miłym 
gronie rodzinnym

F
irma jubilerska Grzegorza Kaźmierczaka i redakcja 
Rzeczy Krotoszyńskiej ogłaszają konkurs świątecz- 
no-noworoczny. Nagrodami będą dwa zegarki mar­
ki Festina -jeden  męski, a drugi damski o wartości ponad 

900 zł.
Czytelników, którzy chcą wygrać te cenne nagrody, pro­

simy o zbieranie kuponów, które będziemy publikować na 
łamach gazety od 4 do 18 stycznia. Po tym terminie kom­
plet 3. zgromadzonych kuponów należy przynieść lub 
przesiać do redakcji Rzeczy Krotoszyńskiej. Dodatkowo 
należy odpowiedzieć na pytanie: jaki jest dokładny adres 
firmy sponsora konkursu?

Wyniki konkursu ogłosimy w ostatnim wydaniu stycz­
niowym, tj. 25 stycznia 2011 roku.
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